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Analisis de la Relacion entre Calidad Institucional Recursos
Naturales y Crecimiento Econdmico

1. Antecedentes

A lo largo de su historia, Bolivia ha sido un pa&dicionalmente exportador de recursos
naturales, principalmente de minerales e hidrocagbEl recorrido histérico de Bolivia se
podria trazar primeramente como una Bolivia exglona de plata hasta principios del siglo
XX. En una segunda etapa, una Bolivia exportaderagfafio hasta la década de 1980 y por
ultimo una Bolivia exportadora de hidrocarburosigerales en la actualidad.

Al igual que Bolivia, existen muchos otros paise€l mundo que siguen los mismos
patrones extractivistas de crecimiento basados exxportacion de sus recursos naturales,
como es el caso de Chile, Noruega, Nigeria, Yemanighos mas. Sin embargo, adn cuando
Bolivia tiene exportaciones excepcionales de resunaturales, sus tasas de crecimiento y su
desempefio econémico han sido muy pobres a lo tleg historia en comparacion a otros
paises.

Grafico 1: Tasas de crecimiento del PIB per capita a preciapnstantes:
Bolivia (En porcentajes).
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En el caso de Bolivia, si bien el crecimiento ldosestable desde la década de 1990
hasta la fecha, las tasas de crecimiento han decimtre el 2% y el 5% y han sido
insuficientes para mejorar de manera significaBVanivel de vida de la poblacion. Otra
muestra clara del desempefio economico de Boliafy bl contexto de una economia
exportadora de recursos naturales, se encuentrka drabla 1. Esta tabla muestra el
crecimiento anual promedio y acumulado del PIBgdgita de varios paises entre 1950 y el
2000. El pais que presenta la tasa mas baja den@ato es Bolivia. Segun el estudio pais
“Redoblando el crecimiento para multiplicar el eegilrealizado para Bolivia por el Banco
Mundial el afio 2006, Bolivia en los ultimos 50 aff@stenido un decrecimiento per capita
acumulado del PIB per capita de 1%. Comparandetdesemperfio de los demas paises, el
crecimiento de Bolivia es al menos preocupante.



Tabla &
Crecimiento del PIB real per cépita para paises setcionados (1950-2000)

Paises en Desarrollo Paises industrializados
Crecimiento | Crecimiento Crecimiento|Crecimiento
anual acumulado, anual acumulado,
promedio | 1950-2000 promedio | 1950-2000
Argentina 1,19 73%|Australia 2,19 183%
Bolivia -0.02% -1%|Austria 3,5% 458%
Brasil 3% 338%|Bélgica 2,89 298%
Chile 2,2% 197%|Canada 2,2% 197%
Colombia 1,89 144%|Dinamarca 2,3% 212%
Costa Rica 1,7% 132%|Francia 2,9% 318%
Ecuador 1,5% 111%l|Irlanda 3,79 515%
México 2,2% 197%|ltalia 3,4% 432%
Paraguay 1,4% 100%|Japon 4,9% 993%
Peru 1,29 82%|Portugal 49 611%
Uruguay 1,29 82%|Noruega 2,9% 318%
\VVenezuela 0,2% 11%|Espafia 3,8% 545%
Corea del Sur 5,4% 1287%|Suecia 2,3% 212%
Taiwan 6,39 2022%|Reino Unido 2,2% 197%
Tailandia 3,99 577%|Estados Unidos 2,3% 212%

Fuente: BM calculado sobre Cuadros Penn World

1 Fretes-Cibils, Vicente y Carrizosa, Mauricio. Betando el crecimiento para multiplicar el empl@®Q6). Banco

Mundial. Pag. 42.



2. Problematica

Por mucho tiempo ha existido la idea de que losgsacon grandes reservas de recursos
naturales tienen una gran ventaja con respectdsagpaon escasos recursos naturales. Esto
se debe en gran medida a la idea de que la abuad#mcecursos naturales incrementa la
riqueza de un pais y su capacidad de poder de eorppr lo que se esperaria que la
abundancia de recursos incremente también la idvers en consecuencia las tasas de
crecimiento en el largo plazo. Sin embargo, est@e@umple en la realidad; al contrario,
pareciera existir evidencia de que la abundancieedarsos es un freno para el crecimiento
economico.

Sachs y Warner (1995) en su trabajo: Natural ResoAbundance and Economic
Growth, demuestran empiricamente esta teoria dizanal caso de 20 paises con grandes
exportaciones de recursos naturales (hidrocarboriogria y agricultura) en proporcion a su
PIB. Los autores concluyeron que la abundancia emirgsos naturales deprime el
crecimiento. Lo que queda ahora es responder lagmni@: ¢Por qué paises con grandes
exportaciones de recursos naturales, como Bofivesentan tasas de crecimiento tan bajas?

Grafico 2: Tasas de crecimiento del PIB per capita a precia®nstantes:
Bolivia, Venezuela y Chile (En porcentajes).
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Si bien la teoria sobre una “maldicion de los regsimaturales” propuesta por Sachs
y Warner, a primera vista, podria explicar de busramera casos como los de Bolivia o
Venezuela, cuando uno analiza las condiciones ydesempefios de otros paises con
caracteristicas similares, como Chile o Noruegagyesumas dudas. Chile es el pais con los
mas altos indices de desarrollo humano y con tisasecimiento mas altas de la region. Sin
embargo, mas del 50% de sus exportaciones res@ofalexplotacion de cobre, lo que lo
convierte en uno de los paises exportadores de oadis importantes del mundo.

Por otra parte, en 1960 Noruega era el pais es@raimas atrasado y con tasas de
crecimiento mas bajas con respecto a sus simil@ieamarca y Suecia. Sin embargo, en
1970 Noruega encontré enormes reservorios de petsdlen casi 20 afios logré superar a



todos los paises escandinavos, logrando asi le¢eside vida méas altos y el PIB per cépita
mas alto de la regién escandinava

De esta manera, las conclusiones del trabajo aelalipor Sachs y Warner no se
aplican a todas las economias con abundantes esclis ese sentido, se puede evidenciar
claramente que existe una dicotomia en el desemgeflas economias con abundantes
recursos naturales. Por una parte, se muestra semgefio econdmico basado en la
explotacion de estos recursos, con tasas de cestinialtas e indices de desarrollo
importantes (Noruega o Chile). Por otra, se muastrgatron de crecimiento extractivista
similar pero con tasas de crecimiento bajas e ésdite desarrollo paupérrimos (Bolivia o
Venezuela).

Las preguntas que surgen ahora son: ¢A qué seediebfenomeno? ¢ Por qué algunas
economias con abundantes recursos parecen suoig élaprogreso y otras no? En este
sentido, Erling Rged (2004), en su estudio: Escpaphe Resource Curse and the Dutch
Disease™hen and Why Norway Caught up with and Forged alo¢did Neighborsexplica
gue la estructura de las instituciones, tanto ipatcomo econdémicas, es determinante e
imprescindible para el crecimiento de cualquiespBgi autor afirma que estas instituciones
son aun mas importantes en paises en donde seitiggran flujo de recursos proveniente de
la explotacion de recursos naturales.

En la dltima década ha surgido un nuevo interéepl que juegan las instituciones
en el desempefio de las economias. Douglass Noxhgellos exponentes mas importantes
de la economia institucional de los ultimos tiemafiisna que las instituciones son las reglas
de juego que existen en una sociedad. Mas formaimeson las limitaciones ideadas por el
ser humano que dan forma a las interacciones hum&egun el autor, estas instituciones
estructuran los incentivos bajo los cuales sez@alios intercambios en la sociedad. Al final,
el cambio institucional determina la forma en | ¢as sociedades evolucionan a través del
tiempo y por tanto son determinantes para explicapatrones de crecimiento de un pais.

La presente investigacion analizara la relacion guéste entre el desempefio
econémico de los paises intensivos en la exportad&® recursos naturales y la calidad
institucional propia de cada pais.

Rged Larsen, Erling. Escaping the Resource Carskthe Dutch Disease? (2004). Statistics NorwasseRrch
Department.

North, Douglass. Institutions, Institutional Clgarand Economic Performance (1990). Cambridge Wbjveress. Pag.
3.



3. Economia Institucional: El modelo de North
3.1 Instituciones

Como se menciond anteriormente, las instituciommes las reglas de juego que rigen una
sociedad, o dicho de otra manera, son las limmt@sddeadas por la humanidad que dan
forma a la interaccion humana. Por tanto, estaguo®nes, estructuran los incentivos en el
intercambio, ya sea politico, social o econdémicbfiral, el cambio institucional da forma a
la manera como las sociedades evolucionan emgbdig/ por tanto es clave para entender su
comportamiento a través de la historia. Sin emhdagactual teoria econdmica no ha creado
un marco analitico que permita integrar un anadisksre el rol que tienen las instituciones en
el desempefio econémico. En este sentido, en N&@®0f, el autor provee de manera
brillante este marco y permite relacionar las instones con el desempefio econémico.

Las instituciones reducen la incertidumbre ya qtergan una estructura para el
diario vivir. Son guias para la interaccion humangarian de acuerdo a los paises. En
definitiva, las instituciones definen y limitan &banico de oportunidades de los individuos.
Estas instituciones pueden ser formales, tal coegtas o leyes, o informales, tal como
convenciones o codigos de comportamiento. Estagafites institucionales determinan lo
gue los individuos estamos prohibidos de hacerjg baé condiciones podemos realizar
ciertas actividades. Por tanto, las instituciones sl marco bajo el cual se genera toda
interaccion humana. Un aspecto fundamental delidnamiento institucional se refiere al
precio en detectar las violaciones a tales nornzakyseveridad con la cual se castigan.

Se debe notar que existe una diferencia entretuogthes y organizaciones.
Podriamos decir que las instituciones son las segdgajuego y las organizaciones son los
jugadores, por tanto, debemos diferenciar las sed& los jugadores. Las organizaciones
estan conformadas por entidades: politicas (pati@enado, etc.), econdmicas (empresas,
cooperativas, etc.), sociales (iglesias, clubs, ciasmnes) y educativas (colegios,
universidades).

El marco institucional determina la existencia deg organizaciones y como éstas
evolucionan en el tiempo. A su vez, se crea unildy@n donde las organizaciones también
determinan la forma sobre como el marco institugice desarrolla en el tiempo. Por tanto,
se debe hacer énfasis en la interaccion entréucistnes y organizaciones.

Al mismo tiempo, el rol principal de las institun@s es reducir la incertidumbre
proporcionando una estructura estable (no necesamia eficiente) para la interaccion
humana. El hecho de que las instituciones seablestao significa que éstas no cambien.
De hecho, las instituciones (reglas de juego),nestd un cambio continuo. Este cambio
institucional es un proceso complicado porque icaptiambios en leyes, reglas informales o
en la efectividad del cumplimiento de estas normas.

Sin embargo, si bien las reglas formales de unedad pueden ser cambiadas de la
noche a la mafiana como resultado de decisionescaslio judiciales, las limitaciones
informales de la sociedad, que estan arraigadda ealtura y las costumbres, son mucho
menos faciles de transformar. Estas limitacionéisi@les conectan el pasado con el presente
y el futuro y por tanto son esenciales para expétaatron historico.

En este sentido, existen diversos patrones hisgrae han determinado el rumbo de
las distintas sociedades y sus conocidas divergendin ejemplo de esto es el desempefio
econdmico de Chile y Bolivia que anotamos anter@t®. Asi, el hecho de que existan

4 Douglass North. Institutions, Institutional Charand Economic Performance (1990). Cambridge UsityePress.



economias ricas y pobres, o paises desarrolladobdesarrollados es en parte consecuencia
de estos patrones.

Segun North, la explicacibn se centra en las difges entre instituciones,
organizaciones y la relacion entre estas, ya querrdiman la direccién del cambio
institucional. Las instituciones junto con las isl&g@sicas de la teoria econdmica, determinan
las oportunidades en una sociedad. Las organizgiean creadas para aprovechar estas
oportunidades y asi como las organizaciones ewmiaqi las instituciones también. De esta
forma, el patrén del cambio institucional esta deieado por: (1) la relaciébn entre
instituciones y organizaciones; en donde éstamastievolucionan como consecuencia de los
incentivos provistos por las instituciones y (2pedceso de retroalimentacion por medio del
cual los individuos perciben y reaccionan frentambios en su abanico de oportunidades.

Los incentivos que otorga el marco institucional reachas de las economias
subdesarrolladas en la actualidad estan caracteszgor oportunidades politicas y
econdmicas dirigidas hacia la promocion de actdédade redistribucion y creacion de
monopolios en detrimento de la promocién de acidés productivas y competitivas. Esto,
en vez de crear mayores oportunidades para logidodis, las restringe. En consecuencia,
las organizaciones que se forman en este mardtugishal se vuelven mas eficientes en
crear una sociedad cada vez mas improductiva empde con instituciones menos dirigidas
hacia la creacion de actividades productivas.

3.2  Comportamiento humano e instituciones

Si bien la teoria econdmica basada en el compatdamracional ha logrado innumerables
exitos en la explicacion del fendmeno economices@nta deficiencias en la explicacion de
la conducta humana. En este sentido, existen da®pimportantes: (1) La motivacion; es
clave en la descripcion del comportamiento humaaogye el individuo no solo actia
conforme a una actitud maximizadora, sino tambidsten motivaciones de justicia, “free
riding”, y demas. (2) El ambiente; debido a quentasglelos de los individuos son subjetivos
debido a que se realizan con informacion incomplketéte la necesidad de crear patrones
(regulares) de interaccidbn que nos permitan mitigaincertidumbre y complejidad del
mundo. A estos patrones los denominamos institesion

33 Costos de transaccion

La teoria econdmica desde Smith hasta nuestrosdiagroduce en sus modelos los costos
inherentes al proceso de intercambio. La teoriastéuciones que exponemos, se basa en la
teoria del comportamiento humano que expusimogiamnteente y la teoria de costos de
transaccion que expondremos a continuacion. Leedlgvlos costos de transaccion son los
costos de informacidon. Estos ultimos, consisten (&h:los costos de medicion; que se
refieren a los costos inherentes a la determinad®los atributos sobre lo que realmente se
va a transar y; (2) los costos incurridos en lagm@on de derechos (property rights) y el
monitoreo de tales acuerdos (cumplimiento de lasnas). Estos costos de medicion y
monitoreo son la base de las instituciones tant@s, politicas y econdmicas.

Como estos costos de transaccion son parte destsscde produccion, es necesario
modificar la relacion de produccion. Los costopdeuccion totales estan conformados por:
(1) el gasto emnputsde tierra, trabajo y capital orientados haciadagformacion fisica de
un bien y; (2) los gastos de transaccion, protecai@finicion y cumplimiento (monitoreo)



de los derechos de propiedad de dichos bienestaRtwr los costos de produccién son la
suma de los costos de transformacion y transaccion.

Un aspecto importante sobre los costos de trarmBaseé centra en la determinacion
de los costos de medicidon. Debido a que el valomtsgcambio es la suma de distintos y
variados atributos englobados en un bien o serv@iste un costo en medir y determinar
tales atributos. De manera mas general, podemas glex loscommodities servicios y el
desempefio de los individuos tienen innumerabl@susds y estos varian de un individuo a
otro. La medicion de estos atributos es costosa kefieja en los costos de informacion.
Como en la realidad existen asimetrias de infordmaentre los agentes, la combinacién de
estas con el comportamiento humano sefialado ecaplt@ anterior, tienen implicaciones
importantes en la teoria econdémica y el estudiostéuciones.

Si bien hasta ahora hemos hecho énfasis en abiandé¢ los costos de medicion,
éstos, junto a los costos de monitoreo, deternlpgnostos de transaccion. Como vimos, los
costos de medicion son definidos por la variedadatdutos que un bien puede tener.
Debido a que se destinan recursos para cuantésims atributos, son necesarios ademas
mecanismos de ejecucién o monitoreo que garantjaerdichos atributos se cumplan. Este
control puede darse por medio de cédigos de coadsanciones sociales o el estado.

Si no existiera una base institucional sélida quaarque lo anteriormente discutido,
el individuo tendria incentivos para anular o repegar cualquier tipo de intercambio debido
a la incertidumbre que existiria en que el otranégyeumpla o no con el acuerdo.

3.4 Limitaciones informales

La mayoria de las veces creemos que la vida y ¢moesia son ordenadas por reglas
formales (leyes). Sin embargo, estas reglas fosraa tan sélo una pequefa parte (aunque
muy importante) del conjunto de limitaciones quéstex en la sociedad. En este sentido,
veremos que toda interaccion humana se rige ptasr@giormales. Las reglas informales se
refieren a cddigos de conducta, normas de compmmdony convenciones. Estas reglas
informales son las guias para la eleccion en kasaociones diarias. Cometeriamos un error
en identificar a este tipo de reglas como simppEndices de las reglas formales pues no lo
son. Esto se puede evidenciar en los diversostadss| que originé la aplicacién de reglas
formales o constituciones iguales en diferentesedades.

Este tipo de limitaciones son parte de la herewcidural de una sociedad. Si
realizamos un pequefio analisis introspectivo, veseque la omnipresencia de estas reglas
informales es indiscutible. Como estas son mecassiue facilitan la interaccion humana,
podemos decir que: (1) Son extensiones, elabom&ign modificaciones a las reglas
formales; (2) son normas de comportamiento sociaensancionadas y; (3) son fuerzas
internas que dictan estandares de conducta.

3.5 Limitaciones formales

La diferencia entre las limitaciones formales @iinfales es de grado. Unas se enfocan en la
escritura de constituciones y leyes; las otrasodragl costumbres, tabues y tradiciones. Las
reglas formales pueden complementar e incremeatagféctividad de las limitaciones
informales. Este tipo de limitaciones pueden tamlg&minuir los costos de informacion,
monitoreo y control. Al mismo tiempo, las reglasnfiales pueden ser promulgadas para
modificar, revisar o reemplazar limitaciones infaies.
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3.6 Ejecucion y monitoreo

Los mecanismos de monitoreo o ejecucion son pamidéin imperfectos. Esta imperfeccion
juega un papel importante en los costos de traitsagcen las formas en como se realizan
los contratos. La incapacidad en desarrollar meo@ws de ejecucion efectivos y de bajo
costo es el motivo mas importante del estancamigrsigbdesarrollo de los paises. En este
sentido, cuando los costos de medicion son altos gxisten garantias de ejecucién, los
incentivos en hacer trampa, estafar e incumplir dogerdos superan los incentivos de
comportamiento cooperativo. Por este motivo, quéal® que para que existan ganancias en
el intercambio y por tanto comportamiento coopecaties necesaria la existencia de un
tercer agente (como el estado) que cuente con sat@sde ejecucion eficientes.

En paises desarrollados existen mecanismos jusbogal los cuales los agentes tienen
plena confianza en que los resultados no seramndatelos por intereses privados. En
cambio, en los paises subdesarrollados, en doadesiguciones son débiles, la ejecucion y
cumplimiento de estos mecanismos se define pomineate de incertidumbre caracterizado
no solo por los vacios legales, sino también poroehportamiento parcial de este tercer
agente (estado) y corrupcion.



4, Instituciones, costos de transaccién y transforation

Ahora que analizamos la relacion entre las insthes, los costos de transaccion y el
intercambio, veremos cudl es la relacion entransistuciones y la produccion de bienes y
servicios. En economias donde las instituciones iseficientes, los efectos no solo se
limitan al incremento de los costos de transaca@érextienden a la utilizacién de tecnologias
con capital fijo minimo y que no implican acuerdiss largo plazo, todo esto debido a la
inseguridad resultante de los derechos de propiedad

Si comparamos los costos de transaccidn entreaisgepsubdesarrollados y los paises
desarrollados, vemos que en los primeros, estde@®n mucho mas altos. Esto sucede
debido a que la estructura institucional en estisgs carece de una estructura formal que
apuntale mercados eficientes. Sin embargo en estasomias subdesarrolladas existen
sectores informales que proveen una estructuragbamgercambio. Si bien esta estructura se
caracteriza por altos costos que frenan el inteoc@nese no es el principal problema. El
problema central se asienta en que este tipo deonmastitucional determina la estructura
basica de produccion, la cual tiende a perpetusutelesarrollo.

Las empresas encargadas de la produccion existeragira los incentivos definidos
por el conjunto de limitaciones en la economia. Mdoaexisten derechos de propiedad
inseguros, leyes de ejecucion pobres, barrerag@atiada y restricciones monopolisticas, las
empresas tenderan a tener horizontes de tiempaantgs, capital fijo minimo y una escala
muy pequefia. Bajo este marco, las actividades emahles seran aquellas dedicadas hacia
la redistribucion de riqueza o el mercado negra. ligicas empresas grandes con capital fijo
considerable ven la luz bajo la sombra del estadojonde la proteccion, el subsidio y la
ineficiencia son denominadores comunes.

4.1  Teoria de Instituciones y la Maldicién de l@cRsos

Para entender més el protagonismo de la calidadef@tia) de las instituciones, necesitamos
enfocarnos en la lucha que existe entre: la pradnoclas formas especiales del rentismo.
Para esto, explicaremos el modelo de Mehlum, Maefiervik’. Este modelo afirma que
cualquier forma de rentismo es siempre dafina @laceecimiento econémico, pero no en el
mismo grado. Asi, aqui analizaremos dos caso®nXue la produccion y el rentismo son
actividades competitivas y (2) en que la producciprel rentismo son actividades
complementarias.

La produccién y el rentismo seran actividades cditiyees si: (a) las actividades
rentistas mas efectivas estan fuera del aparatuptivo de la economia y (b) estan en
manos de politicos y hacedores de politica. En este, las actividades rentistas seran
efectivamente rentables si es que las instituci@eesde mala calidad o ineficientes. Por
ejemplo, democracias disfuncionales al crecimiematan a la apropiacion politica de los
recursos; la no transparencia invita a la corrupaiterechos de propiedad débiles invitan a
expropiaciones, etc. Todas estas formas de mabiénsde riqueza, son posibles gracias a
instituciones de mala calidad o las llamadas ‘insibnes transgresoras”.

Cuando las instituciones son transgresoras, esl@esw@ntaja ser productor en cuanto
se refiere a la basqueda de financiamiento prouémide la renta de los recursos naturales.

5 Mehlum, Halvor; Moene Karl y Torvik Ragnar. Cuisby resources or institutions (2006). The Worldoiamy
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En cambio, cuando las instituciones son de mejbdazh 0 “protectoras”, es dificil ser
rentista, a menos que se sea un verdadero prodictaste sentido, el cumplimiento de la
ley, una calidad burocratica buena y baja corrup@&n el gobierno, garantizarian que la
bdsqueda de rentas provenientes de los recursosaleat sea por causa legitima. Aqui, la
produccién y rentismo son actividades complemeasari

El grafico 3 muestra como los retornos de prodestgr rentistas estan relacionados
con la decision que los empresarios toman en cuaséo productores o rentistas. El eje X de
esta grafico representa el total de empresariola @atonomia. De izquierda a derecha se
muestra el nimero de empresarios que deciden sgdugiores y de derecha a izquierda, el
namero de empresarios que deciden ser rentistagl Efe Y se muestran los niveles de
ganancia o retorno. Para los productores, la Uioicaa de generar mayores ganancias es
incrementando el numero de productores, ya queisgt®menta la demanda. Por otra parte,
la Unica manera de que los rentistas saquen magarencias es que el nimero de de
rentistas se reduzca, es decir, que una partesdertistas se transforme en productores.

Asumimos también, que la curva de retorno de lostas es mas parada que la de
los productores. Asumimos esto debido a que es onods dafino para los rentistas que
para los productores el hecho de que un produetdramsforme en rentista. Esto sucede
debido a que los retornos de los rentistas est@rsamente relacionados con el nimero de
rentistas en la economia. Otro aspecto importantefgere al punto de interseccién entre las
dos curvas E Este punto muestra el punto en donde la elea#ios empresarios entre
producir y ser rentistas es tal, que ninguno tielnecentivo de moverse de donde esta. Por
tanto, es una situacion de equilibrio.

Grafico 3 Eleccion Empresarial
Ganancia Ganancia

Retorno
rentista

Retorno
productores

Productore ———» <«4—— Rentista

En el punto Eexisten mas productores y menos rentistas, per@atinen unos
retornos mas altos. Este es el efecto de un camsiibucional que restringe la actividad
rentista, paradojicamente, los rentistas que quseamncuentran en mejor posicion. La razén
para que esto ocurra es que un cambio instituc@lieita a que rentistas se conviertan en

productores, Esto reduce el numero de rentistadaeeconomia pero incrementa su
rentabilidad.
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= |nstituciones Transgresoras

Consideramos ahora una economia que descubre anfestreservas de recursos naturales.
Bajo un contexto de instituciones transgresoradesa®cursos se convierten en una nueva
fuente de ingreso para los rentistas, desplazasida aurva de retorno de los rentistas hacia

arriba.

Grafico 4 Rentas por recursos naturales con institucionesdnsgresoras
Ganancia . Ganancia

Retorno g
productores -~
2

Productore ———» <«4—— Rentista

El punto de equilibrio se traslada @ En donde existen mas rentistas, menos
productores y menores ganancias para todos. Derestara nos encontramos frente a una
maldicion de los recursos naturales, en dondessutbeimiento de nuevos recursos naturales
nos lleva a una situacién peor, ya que reduce ggkd0 y las ganancias de todos. Esta
paradoja se puede explicar debido a que el descnto de nuevos recursos reduce la
produccién y reduce el costo de oportunidad deresstista. EI descubrimiento de nuevos
recursos alienta a los productores a convertirgemistas. Como resultado, el retorno de los
empresarios se reduce y esto alienta aiun masteimen

Esto se refleja en el punto A, en donde el retdeos productores ha caido mas alla
de su nivel original, por esta razon, el retorn@pas rentistas sigue siendo mayor que el de
los productores. Con instituciones de mala calidahyores recursos atraen a mas
empresarios hacia el rentismo, carcomiendo cadanészos incentivos para producir.
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» Instituciones Protectoras
Grafico 5 Rentas por recursos naturales con institucionesrptectoras
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Consideramos ahora el caso opuesto, en dondeskisiciones son de buena calidad
y protegen al productor. El descubrimiento de nseszursos naturales provee una nueva
fuente de financiamiento para los productoresgmentando los retornos de producir.

Como se ve en el grafico, luego del descubrimieletmuevos recursos naturales, el
equilibrio se traslada al puntg, En donde existen mas empresarios y menos rentistas.
aspecto interesante es que el incremento totalseretornos es mucho mayor que la entrada
de recursos provenientes de los nuevos yacimieloganancia en retornos que viene por el
ingreso de estos nuevos recursos, se refleja afistancia k- B. Sin embargo, estos
rendimientos se incrementan aun mas (punto B)-d&bido a que mientras mas productores
existan, los retornos se incrementaran y esto @esuatrae a mas productores. Cuando se
tienen instituciones de buena calidad, los recunstgrales estimulan la produccion y por
tanto el crecimiento.

=  Patrones de Crecimiento

Grafico 6: Patrones de Crecimiento
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A
B
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Para ilustrar las implicaciones del modelo anteremte expuesto sobre los patrones
de crecimiento, simularemos 4 paises. El paissAjrepais con bajos recursos naturales y
con instituciones “transgresoras”. El pais A* espais con bajos recursos naturales y con
instituciones “protectoras”. El pais B, es un paf® grandes recursos naturales y con
instituciones “transgresoras”. El pais B*, es uispzon grandes recursos naturales y con
instituciones “protectoras”.

Asumimos gque los 4 paises tienen un nivel inigahl de ingreso ¥ En los gréaficos
anteriores, hemos probado que los paises con biretiéisciones tienen un desempefio mas
alto que los paises con instituciones de malaalibe esta forma esta claro que el pais B*
tiene un crecimiento mas alto que B. Al mismo tiepmecordando que en un pais con malas
instituciones y grandes recursos naturales, eslogrsos naturales se convierten en una
maldicién. Tenemos que:

Comenzando en un punto cero en donde los ingresogsales, un pais sin recursos
como el A tendra un crecimiento mas alto que us pan grandes recursos como el B. Sin
embargo, cuando los paises tienen buenas instiegi@l comportamiento cambia. Bajo este
contexto, el pais B* tendra un crecimiento mas glte el pais A*. En este modelo, los
paises con abundantes recursos naturales se t¢enviesm grandes ganadores o grandes
perdedores (B* y B).
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5. Datos de Panel

Esta seccion estara enfocada hacia la comproba&eifpirica de las teorias desarrolladas
anteriormente mediante una estimacion de datosudel.pEn este sentido, se intentara hallar
y cuantificar, mediante un andlisis econométriacintidencia de la calidad institucional en
el crecimiento econdmico de paises intensivos expartacion de recursos naturales, como
es el caso boliviano. El periodo de analisis alvarta afos, desde 1995 hasta 2007.

Una vez captados los principales paises productdeesecursos naturales en el
mundo, se procedio a la verificacion de su calidacho “intensivos en la exportacion de
recursos naturales”. Siguiendo a Sachs y Warn&5(1@efinimos que un pais es intensivo
en la exportacion de recursos naturales, si eleptafe de sus exportaciones de recursos
naturales (minerales e hidrocarburos) represemteenbs el 10% de su PIB.

Finalmente, se reviso la disponibilidad de datdadisticos. A este punto llegaron
veinticinco de veintiocho paises intensivos erxlagogtacion de recursos naturales, los cuales
son: Arabia Saudi, Australia, Bahrein, Bolivia, Gadm, Canada, Chile, Ecuador, Indonesia,
Iran, Kazakhstan, Kuwait, Libia, Malasia, MongolMigeria, Noruega, Oman, Peru, Qatar,
Rusia, Siria, Trinidad y Tobago, Venezuela y Yemen.

5.1  Especificacion de variables

Con el fin de obtener una estimacion coherentengistente, las variables utilizadas en la
estimacién por datos de panel fueron obtenidasndefuente comun, por lo que se garantiza
homogeneidad en la informacion. A continuacion sestrara un resumen de las varables
utilizadas.

Tabla 2: Resumen de variables.

Variable Variables
dependiente Explicativas
Crecimiento PIB | Exportaciones de Inversion Gasto Indicadores de Poblacion
real RRNN Publico Gobernancia
Descripcién de las variables
Crecimiento del | Exportaciones de | Inversion en Gasto 6 indicadores de Poblacion total
producto interno | recursos naturales| capital fijo como | publico gobernancia que | de cada pais.
bruto per cépita | (hidrocarburosy | porcentaje del PIB] como evallan aspectos | Para cada pais
en términos mineria) como Resultado de la porcentaje | referidos a la de la muestra.
reales. Para cada| porcentaje del PIB.| sumatoria de la del PIB. calidad Periodo 95-07.
pais de la Para cada pais de | formacion de brutal Para cada | institucional. Para
muestra. la muestra. de capital y la paisdela | cada paisdela
Periodo 95-07. Periodo 95-07. variacion en muestra. muestra.
existencias. Periodo 95-| Periodo 95-07.
Para cada pais de| 07.
la muestra.
Periodo 95-07.
Fuente: FMI-IFS Fuente: IFS, WTQ Fuente: IFS Fudf® | Fuente: BM-WGI Fuente: Unice

Con respecto a los indicadores de gobernancia,tiksd unformacion estadistica
encontrada en The Worldwide Governance IndicaM@Ij Project, dependiente del Banco
Mundial. Este programa logré formular seis indicadoagregados para 212 paises que
evallan aspectos fundamentales de gobernancia.sten sentido, es necesario definir
gobernancia como “...las tradiciones e instituciopes medio de las cuales la autoridad de

& http://info.worldbank.org/governance/wgi/indexpas
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un pafs ejerce’”Debido a que estos indicadores evaltian aspeatarientales de lo que
son las ‘“tradiciones e instituciones de un paistp® indicadores se consideraran como
aproximaciones validas de lo que es la calidaditucgdbnal de cada pais para esta
investigacion. Por este motivo se asumira que tahecadores reflejan la calidad
institucional desde distintos angulos que se eagdit a continuacion.

De estos seis indicadores, los primeros dos evafllgoroceso bajo el cual los
gobiernos son elegidos, monitoreados y cambiadasosEindicadores son: (1) Libre
Expresion y Rendicion de Cuentas; este primer autic mide el grado en que los
ciudadanos del pais pueden participar en la elea®osu gobierno, asi como la libertad de
expresion, la libertad de asociacion y la libertdal prensa. (2) Estabilidad Politica y
Ausencia de Violencia; este indicador mide la pect® de la probabilidad de que el
gobierno sea desestabilizado o derrocado por meédamsistitucionales o violentos en un
determinado pais. En este sentido, como muestrernag2005) en su estudio sobre el
rentismo en Bolivia, la debilidad institucional dedtado y su incapacidad de establecer y
resguardar los derechos de las personas, sondugates del rentismo. Este rentismo, como
afirma el autor, tiene su principal reflejo en tesflictos sociales. Por tanto, la existencia de
conflictos sociales puede ser interpretada comaomres rentistas frente a un marco
institucional débil, tal como se menciond en el coaedrico. En consecuencia, dado que
estos indicadores cubren un rango de calificaciiree2.5 a 2.5 (interpretando 2.5 como
estabilidad politica y ausencia de violencia pe¢ajgcvalores negativos en este indicador
representaran un marco institucional ineficiente.

Los indicadores tres y cuatro evallan aspectosidefea la capacidad del gobierno
para formular e implementar politicas. Estos s8h:Hfectividad Gubernamental; que mide
la calidad de los servicios publicos, la calidadadadministracién publica y el grado de su
independencia a presiones politicas. Ademas, midalldad de la formulacion de politicas,
su implementacion y la credibilidad del compromidel gobierno con respecto a tales
politicas. (4) Calidad Regulatoria; mide la capadidlel gobierno para formular y aplicar
politicas y reglamentaciones acertadas que permgitaromuevan el desarrollo del sector
privado.

En este sentido, como se menciond en el marcatedads incentivos que otorga el
marco institucional en muchas de las economiasesalladas en la actualidad estan
caracterizados por oportunidades politicas y ecarg@ndirigidas hacia la promocion de
actividades de redistribucion y creacion de monopoén detrimento de la promocion de
actividades productivas y competitivas dirigidas po sector privado sélido. Estos marcos
institucionales ineficientes que impulsan activemdedistributivas, se veran reflejados en
valores muy bajos de estos dos indicadores.

Finalmente, los dltimos dos indicadores reflejarresipeto de los ciudadanos y el
estado a las instituciones que gobiernan la int&raccondmica y social entre ellos. Estos
son: (5) Estado de Derecho; que mide el grado erlaguagentes confian y acatan las normas
de la sociedad. En particular, la calidad de lxugjn de contratos, la policia y los
tribunales y (6) Control de la Corrupcién; midegeddo en que el poder publico ejerce
funciones para obtener beneficios personales,idaduformas de pequefia y gran escala de
corrupcion, asi como la "captura" del Estado patepde minorias selectas e intereses
privados.

Kaufmann, Daniel; Kraay, Aart y Zoido-Lobaton Ralisovernance Matters (1999). World Bank Institute
Laserna, Roberto. La Trampa del Rentismo (2d8&dacion Milenio.
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Estos dos ultimos indicadores tienen una relaciag estrecha con los mecanismos
de monitoreo o0 ejecucion que se explicaron antegate. Como se menciond, es necesaria
la intervencion imparcial del estado que garargioe los acuerdos se cumplan por medio de
mecanismos de ejecucion y monitoreo eficientes. n@malos costos de monitoreo y
ejecucion son muy altos, estos mecanismos sorcieelies y no generan garantias para el
intercambio (cooperativo) en la economia. En uniambé asi, se podra decir que las
instituciones son de mala calidad. Por tanto, codosl valores de estos dos indicadores son
muy bajos significa que el estado no garantizaushgtimiento de los mecanismos de
ejecucién y monitoreo de manera imparcial y potatden calidad institucional no es buena.

Es importante aclarar la fuente de estos indicaddeegobernancia. La fuente basica
de estos indicadores fueron encuestas realizadasdigiduos, empresas domesticas,
organizaciones no gubernamentales (ONG’s) y agermuemerciales evaluadoras de riesgo,
las cuales cuentan con conocimiento de primera rsahce la situacién de gobernancia de
cada pais. También se capturaron las percepciandesdanalistas pais de cada agencia
multilateral de desarrollo (FMI, BM, BID, etc.) abtecidas en cada pais, logrando capturar
asi la experiencia de trabajo en los paises qusease

Es importante sefalar que las fuentes que seantiizpara la obtencion de esta
informacién fueron obtenidas mediante encuestagessiones, las cuales por definicion son
subjetivas. La razén por la que se utilizé informdacsubjetiva para la elaboracién de estos
indicadores radica en que es imposible encontrfarnmacion objetiva sobre temas tan
dificiles de cuantificar como corrupcion o derecegpropiedad.

5.2 Especificacion del Modelo: Ecuacion de Crecittue

El objetivo de esta investigacion es poder darrabygercamiento sobre los determinantes del
crecimiento y la calidad institucional en paisetensivos en la exportacion de recursos
naturales, como es el caso de Bolivia. En estddeerdhora se expondra la ecuacion de
crecimiento que se utilizé en la estimacion econtdn#por datos de panel que nos permitié
llegar a tener alguna evidencia empirica sobrentereormente expuesto. La ecuacion de
crecimiento es:

CREG oy =C+[INs 4, + £,GaStQ o, + BEXPR.g5.o; + POl o7 + SINS{ProXyes o, +€

Como se ve, asumimos que el crecimiento real ppitac&s una funcion de la
inversion privada (como porcentaje del PIB), eltgasiblico (como porcentaje del PIB), las
exportaciones de recursos naturales (como poreedtdjPIB), la poblacion total de cada
pais y un proxy de calidad institucional para I6gpaises dentro de nuestra muestra. En este
sentido, debido a que existen correlaciones mag &ntre los indicadores de gobernancia y
para evitar problemas de multicolinealidad, asursimoe todos los indicadores contienen
mas o menos la misma informacion. Debido a que gatleador refleja de gran forma la
misma informacién, tomamos en cuenta sélo un imicacomo un proxy de calidad
institucional para nuestra estimacion. El indicagloe se tomo en cuenta, fue el que mejor se
ajusto al modelo. El términs representa el error del modelo e incluye las b&sgmomitidas
en el modelo.

Antes de realizar la estimacion, se realizo un testHaussman para ver si una
estimacion de efectos fijos es mas adecuada osenamantrario, una estimacion de efectos
aleatorios. Al final, la prueba nos dio evidendidicgente para concluir que la estimacion
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mas conveniente es la de efectos fijos. La estimade efectos fijos considera que existe un
termino constante distinto para cada pais y supqumee los efectos individuales son
independientes entre si. En este modelo asumirgom$as variables explicativas (inversion,
gasto, exportaciones de recursos naturales, poéhlacicalidad institucional) afectan por
igual a todos los paises dentro de la muestra yégtas se diferencian por caracteristicas
propias de cada una de ellas, medidas por mediatdetepto. La estimacion resultante fue:

Tabla 3: Resultados de la estimacién econométrica
Dependent Variable: CREC
Method: Panel Least Squares
Date: 05/27/10 Time: 12:31
Sample (adjusted): 1996 2007
Periods included: 10
Cross-sections included: 25
Total panel (unbalanced) observations: 227

Variable Coefficient] Std. Error t-Statistic Prob.
C -0.775589 0.145003 -5.348771 0.000¢
INV_PIB 0.664751 0.223281 2.977190 0.0034
EXP RN PIB 0.426208 0.154099 2.76581% 0.006
GASTO PIB 0.89172 0.460838 1.934996 0.0544
POB MILL 0.011209 0.003191 3.512498 0.0004
IND 3 0.129123 0.054596 2.365059 0.019(

Effects Specification
I

Cross-section fixed (dummy variables)

R-squared 0.30282p Schwarz criterion -0.8451p2
Adjusted R-squared 0.2001190Hannan-Quinn criter. -1.115093
F-statistic 2.950587 Durbin-Watson stat 1.4801{99
Prob(F-statistic) 0.000005

Fuente: Elaboracion Propia

17



6. Resultados

Como se puede ver, los resultados de la estimaménométrica dan evidencia sobre la
existencia de una relacion positiva entre la cdlidsstitucional (reflejada por medio del

indicador 3) y el crecimiento econémico en térmipes capita (variable dependiente). Sin
bien el coeficiente de dicha variable no es muw, alfs significativo. Este resultado
constituye una evidencia clara sobre la importard®ala calidad institucional en el

crecimiento de las economias.

Por otra parte, vemos que la inversion, las expiomas de recursos naturales y el
gasto publico juegan un papel determinante enegliraiento de estas economias. Esto se
puede evidenciar mediante los coeficientes y la®les de significancia altos de estas
variables.

Tabla 4: Resumen de Resultados

Variable Dependiente Variables Explicativas
Crecimiento Inversion Exp. RRNN Gastg Poblacion shituciones
Signo + + + + +
Impacto Fuerte Moderado Fuerte Bajo Moderado

Fuente: Elaboracién Propia

Ahora, si bien esta claro que existe una relacasitipa y directa entre el crecimiento
econdmico y la calidad institucional, es importaveeficar si es que existe alguna relacion
indirecta entre la calidad institucional y el cre@nto. En este sentido, North nos dice que
cuando existe un marco institucional ineficientersa un patron de produccion reflejado en
inversiones que requieren poco capital fisico y dercorto plazo. Este tipo de patron de
produccion es el que a la larga define y frenaesadollo.

Tabla 5: Resultados de la estimacién econométrica (Inversip
Dependent Variable: INV_PIB
Method: Panel Least Squares
Date: 05/27/10 Time: 12:10
Sample (adjusted): 1996 2007
Periods included: 10
Cross-sections included: 25
[Total panel (unbalanced) observations: 227

Variable Coefficient] Std. Error t-Statistic Prob.
C 0.243396 0.009886 24.61906 0.000(
EXP_RN_PIB -0.088514 0.035529 -2.491352 0.0134
CREC 0.064420 0.020498 3.1426838 0.001¢
CUATRO 0.026381 0.009669 2.72832% 0.006¢
Effects Specification
Cross-section fixed (dummy variables)
R-squared 0.730491 Mean dependent var 0.219644
IAdjusted R-squared 0.693924S.D. dependent var 0.066405
S.E. of regression 0.0367]38Akaike info criterion -3.654958
Sum squared resid 0.2685%87Schwarz criterion -3.2324p7
Log likelihood 442.837[7 Hannan-Quinn criter. -3.484489
F-statistic 19.977Q1 Durbin-Watson stat 0.733741
Prob(F-statistic) 0.000000 |

Fuente: Elaboracién Propia
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Es por esto que ahora veremos cual es el rol qgajla calidad institucional dentro
de la inversion en los paises intensivos en la rxgidn de recursos naturales. Para esto
utilizaremos la variable inversion como variablepelediente. Como se puede ver, la
estimacion esta en funcion de la exportacion derses naturales, el crecimiento econémico
y el indicador cuatro como proxy de calidad insibaal.

Los resultados muestran que la variable que repweskl calidad institucional
(indicador 4) tiene una relacion significativa ysfiiva con la inversion. Esto corroboraria las
ideas de North, en el sentido de que la inversiarsea en capital fisico, tecnologia o ideas,
depende del respaldo que brinde el marco instibatia los derechos que implican estas
inversiones.

6.1 El caso de Bolivia

En este apartado analizaremos el caso particulBoli@a. Aqui, intentaremos ver cual es la
relacion que existe entre el crecimiento real ggita, la exportacion de recursos naturales y
la calidad institucional dentro de nuestro mediom@ se dijo anteriormente, Bolivia tuvo
uno de los desempefios mas pobres (sino el mas)pdmtro de nuestra region. En este
sentido, comparando las tasas de crecimiento péadade Bolivia con las de otros paises de
la region, como Perud, Venezuela, Ecuador o Chddod@ intensivos en la exportaciéon de
recursos naturales), vemos que el desempefio ecomd®iBolivia deja mucho que desear
en los ultimos 15 afios.

Grafico 7. Tasas de crecimiento real per capita de paisesportadores
de Recursos Naturales de la region (1995-2007)
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Fuente: Elaboracion Propia en base a datosMEIFS

En este sentido, podemos ver en el grafico 8 qudddivia, la exportacion de
recursos naturales y las tasas de crecimientosréale estado estrechamente ligadas desde
1995 hasta la fecha. Como se puede evidenciag &885 y el afio 2000, estas dos variables
tienen una tendencia negativa, pero a partir del 2001 ambos comienzan a mostrar
tendencias positivas. Este resultado prematuroigempiiue el crecimiento de nuestra
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economia esta fuertemente condicionado por el cdarp@énto de nuestras exportaciones de
recursos naturales.

Grafico 8 Relacién entre crecimiento per capita (en porcemtes) y Exportaciones de Recursos Naturales
como porcentaje del PIB en Bolivia (1995-2007)
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Fuente: Elaboracién Propia en badatas del FMI-IFS

A continuacién, realizaremos un andlisis de cadecaulor con respecto a Bolivia. Es
necesario aclarar que cada indicador esta valamatle -2.5 y 2.5, en donde 2.5 es el puntaje
méaximo. El primer indicador recopila informaciénbse la cultura de libre expresion y
rendicidn de cuentas que existe en el pais. Conpuede ver, estos indicadores muestran
valores muy cercanos a cero en todos los afos.ilglieca que en el pais, la cultura de
rendicién de cuentas y de responder por lo obradesruna practica muy comun.

Por otra parte, el segundo indicador evalla aspeetacionados con la estabilidad
politica y la ausencia de violencia. Como se puesleaqui, los indicadores son todos
negativos y van evolucionando de forma crecierseddeir que, a medida que han pasado los
afios, desde 1995 hasta 2007, la percepcion soltabilided y violencia ha ido
deteriorandose cada vez mas. Con respecto a lilielstd politica, esta se ha visto muy
afectada a partir de los disturbios sociales eafiel 2000, la renuncia del ex Presidente
Gonzalo Sanchez de Lozada, la renuncia del exdergsi Carlos Mesa Gisbert, la posesion
del Presidente Eduardo Rodriguez Beltzé, hastdi@l2804 cuando asume la presidencia
Evo Morales.

Con respecto a la evaluacion de ausencia de vialgpe hace este indicador, en los
ultimos afos y desde el descubrimiento de impatagacimientos de hidrocarburos, la
violencia y los disturbios sociales se han incrdasm de gran forma, afectando la
estabilidad politica. En este sentido, existe exdte empirica sobre el incremento de
conflictos sociales paralelamente al descubrimiel@muevas reservas de gas natural en el
pais (Laserna 2006). A medida que las reservadaisaggas de gas natural se han ido
incrementando, los conflictos también se han ideeimentando de manera creciente.

El tercer indicador evalla aspectos referidos efdatividad gubernamental. En este
punto al igual que en el anterior, el indicados treuestra valores negativos, crecientes y
cercanos a uno negativo para el final de los aok dnuestra. Esto significa que en los
ultimos afos, la percepcion sobre la calidad des&sicios publicos y la administracion
publica en nuestro pais ha ido desmejorando cadmgs.
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Tabla 7 Indicadores de Gobernancia para Bolivia (1995-200
Afios | Ind.1 |Ind.2 |Ind.3 | Ind.4 | Ind.5 | Ind. 6

1995
1996 0,34 -0,20| -0,20 0,81 -0,30| -1,00
1997
1998 0,27 -0,20| -0,10 0,30 -0,30{ -0,40
1999

2000 0,08/ -0,20| -0,30 0,15/ -0,40| -0,60
2001 0,07 -0,20| -0,30 0,00/ -0,40| -0,90
2002 0,00/ -0,60|, -0,40| -0,10/ -0,50| -0,80
2003 -0,127( -0,67( -0,58/ -0,15| -0,61| -0,79
2004 -0,20{ -0,11f -0,80/ -0,60f -0,90( -0,80
2005 0,13 -0,94| -0,73| -1,00/ -0,90| -0,50
2006 0,02 -0,99| -0,79| -1,18/ -0,97| -0,49
2007 -0,01f -1,02( -0,81| -1,02| -1,12( -0,47
Fuente: BM-WGI

El cuarto indicador evalGa aspectos referidoscalidad regulatoria y a la promocion
del sector privado. En este sentido, los indicaloneestran que entre 1995 y 1999 existe
una mejora importante en este tema ya que loseslbe estos indicadores son positivos y
cercanos a uno. Sin embargo, a partir del afio 28@ts indicadores referidos a la calidad
regulatoria y a la promocion del sector privado garcaida hasta el final de la muestra. Esto
significa que la percepcién de los agentes y erapes con respecto a la regulacion y
promocion de empresas que podria dar el estadocada mas deteriorada. En los hechos
esto se puede reflejar en el nivel de inversion episte en el pais. Dado que el estado no
brinda oportunidades ni reglamentaciones que preamuel desarrollo de un sector privado;
el nivel de inversion, que podria utilizarse conma @proximacion sobre el comportamiento
del sector privado en Bolivia, es practicament@ismo que desde hace 15 afios.

Por otra parte, el quinto indicador evallua el Estde Derecho que existe en el pais,
es decir, mide el grado en que los agentes y atlestonfian y acatan las normas de la
sociedad. En particular, mide la calidad de la wgm de contratos, la policia y los
tribunales. En este sentido, los indicadores mamestalores negativos cercanos a cero al
principio de la muestra con un comportamiento ergei hacia el final, mostrando valores
mayores a uno negativo para el final de la mueBstn significa que existe la percepcion de
que en los ultimos 15 afios el Estado de Dereclaocgifianza en las normas y leyes se ha
deteriorado cada vez mas en el pais.

En definitiva, después de realizar un analisisatadndicador para Bolivia, podemos
decir que la calidad institucional reflejada erogshdicadores de gobernancia, va en caida
desde 1995 hasta la fecha. Como se pudo constadas los indicadores presentan valores
crecientes negativos, por lo que se puede decieho®rco institucional del pais esta cada
vez mas deteriorado. Esto tiene implicaciones itapbes en la economia, reflejadas en tasas
de crecimiento bajas y niveles de inversion pobres.

Finalmente, realizamos la estimacion econométreeaféctos fijos para el caso de
Bolivia. Se logro obtener el término constante vidiial para Bolivia mediante la inclusion
una variable dummy (dBOL). Esta variable permitantificar los efectos individuales
(caracteristicas propias) de Bolivia en la estidgraciEsta estimacion econométrica nos
muestra que en Bolivia, las exportaciones de resurgaturales y la inversion en capital
afectan de gran manera y positivamente el crectmidel pais. Por otra parte, como se
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puede ver, el efecto de las instituciones en etimiento econdmico de Bolivia, en
magnitud, es mucho mas pequefio que el efecto epuentia inversioén o las exportaciones de
recursos naturales sobre el crecimiento econdrBicoembargo, lo interesante es que para el
caso de Bolivia, las instituciones desalientanretimiento econdmico ya que en todos los
afos los coeficientes presentan signos negativasioGe puede ver en la estimacion, en la
mayoria de los casos, es la variable institucidaatjue determina que el crecimiento
economico de Bolivia tenga signos negativos.

Tabla 8: Estimacion Econométrica para Bolivia

d | BI*INV | B2*EXP_RN | B3*GASTO | B4*POB | B5*IND
CREC| C |BoL| PIB _PIB _PIB _MILL 3

1996 | -0,026] -0,776] 0,364| 0,108 0,096 0,119 0,088 -0,026
1097 | 0,000 -0,776] 0,354] 0,131 0,090 0,124 0,089 -0,013
1998 | -0,012| -0,776] 0,318 0,158 0,084 0,127 0,090 -0,013
1999 | -0,061] -0,776] 0,333 0,125 0,072 0,132 0,092] -0,039
2000 | -0,050| -0,776| 0,343] 0,121 0,078 0,130 0,093 -0,039
2001 | -0,061] -0,776| 0,338 0,095 0,085 0,140 0,094 -0,039
2002 | -0,069] -0,776] 0,320 0,109 0,092 0,142 0,095 -0,052
2003 | -0,052| -0,776| 0,357 0,088 0,109 0,147 0,097/ -0,075
2004 | -0,008] -0,776| 0,421] 0,074 0,133 0,145 0,098 -0,103
2005 | 0,013| -0,776| 0,395 0,095 0,152 0,142 0,099 -0,094
2006 | 0,041 -0,776| 0,419 0,093 0,178 0,128 0,101 -0,102
2007 | 0,052| -0,776| 0,426 0,101 0,178 0,125 0,102] -0,105

Fuente: Elaboracion Propia
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7. Conclusiones

Un marco institucional que aliente el intercambia, inversion y la produccion, sera un
marco institucional de buena calidad. Si el mangstitucional no alienta el intercambio ni
la produccion, y es mas, alienta actividades reifigtivas en detrimento de actividades
productivas, sera un marco institucional de maldidzd y por tanto entorpecera el
crecimiento economico enveés de alentarlo.

Es en este sentido que, el marco institucional @ogue un pais intensivo en la
exportacion de recursos naturales cuenta, es deterta para el crecimiento econémico.
Esto se pudo evidenciar en base a la estimaciore sattidad institucional y crecimiento
econdmico en 25 paises intensivos en la exportal@decursos naturales. Aqui se evidencio
gue el factor institucional es uno de los factopEs el cual paises con similares
caracteristicas tienen patrones de crecimientaliteargentes, como es el caso de Bolivia 0
Chile. Uno concentra instituciones dirigidas hdaiaedistribucion de la riqueza, el rentismo
y la trasgresion de normas; en cambio el otro, @atna instituciones dirigidas hacia la
produccion y el respeto a las normas. Al finaleksnarco institucional el que otorga los
incentivos dentro de la economia que alientan al@edan la produccion.

Un canal clave por el cual las instituciones afectle manera protagdnica el
crecimiento de los paises intensivos en la expidriatde recursos naturales es por medio de
la inversion, ya que existe una relacion directaeela inversion y la calidad institucional, la
cual afecta de manera indirecta el crecimientocldro ejemplo de esto es Bolivia, en donde
la inversibn sigue en los mismos niveles que desdes quince afios y donde los
emprendimientos productivos son de pequefia y me&degnala y en sectores artesanales.
Cuando un marco institucional es de buena calitladnversion es atraida debido a la
seguridad en el cumplimiento de normas y respetosiderechos que otorga a los agentes.
En contraparte, cuando el marco institucional esdka calidad, la inversidon se concentra en
inversiones de capital fijo minimo y de corto pladbido a la inseguridad subyacente del
medio, como es el caso de Bolivia. Al final, egtiedmeno es el que frena el crecimiento en
el largo plazo.

Con respecto al caso de Bolivia, se puede decirlguwkebilidad institucional que
existe en nuestro pais afecta directamente y deenaaregativa al crecimiento econémico.
Como se mostré en los indicadores de gobernanaborldos por el BM, el marco
institucional bajo el cual Bolivia realiza sus anciones ha ido en caida los ultimos quince
afos. En este sentido, la aparicion de grandegz&guprovenientes de la exportacion de
recursos naturales y la ausencia de un marcouastital estatal sélido y eficiente, han
promovido la busqueda de rentas estatales por gartistintos grupos sociales dentro de
nuestro pais y se han visto reflejados en el nueheonflictos sociales.

Sin embargo, la calidad institucional presente simas que el resultado de un patron
de dependencia. Como se dijo, patron de dependsigeidica que la historia importa. Por
tanto, no es correcto entender que el actual marsbtucional de nuestro pais es
consecuencia de una historia, un gobierno o unasites hechos inmediatos. EI marco
institucional en el cual vivimos ahora y mantenendesde hace mucho tiempo, es el
resultado de nuestra historia como pais desdeldaiao Sin embargo, es indudable que en
los ultimos afos, gracias a las nacionalizacionedemas emprendimientos estatales, el
marco institucional boliviano (reglas de juegoayskguridad que este marco otorga ha ido en
caida. En este sentido, mientras Bolivia no logvastruir instituciones eficientes, que
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promuevan la produccién envés de la promocion dieidades redistributivas, como ha
venido haciendo los ultimos afios, el crecimientonémico del pais tendra la misma
tendencia que desde hace mas 15 afios.

Finamente, con respecto a los indicadores de gabema utilizados como
aproximaciones de calidad institucional en la esiiin, es necesario decir que, si bien los
resultados otorgan evidencia clara sobre su efemtoel crecimiento de las economias
intensivas en la exportacion de recursos naturales, necesario encontrar otras
herramientas y aproximaciones que puedan corrobesios resultados. En este sentido, se
esta consciente de la dificultad que representadantificacién objetiva de indicadores o
indices que evallen aspectos relacionados con lidach institucional. Sin embargo, la
comparacion de los resultados expuestos en esgstigacion con otros indicadores ya
existentes, que evallan aspectos institucionales, glaboracion de nuevos indicadores
tomando en cuenta las fallas encontradas en logaddres utilizados, pueden ser de gran
utilidad en la profundizacion de este tema.
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