~ A Service of
’. b Leibniz-Informationszentrum

.j B I l I Wirtschaft
) o o o Leibniz Information Centre
Make YOUT PUbllCCltlonS VZSlble. h for Economics ' '

Mahmood, Talat

Working Paper

Uberlebenschancen neugegriindeter Berliner Betriebe: Eine
Auswertung der Gewerbean- und -abmeldungen der Industrie- und
Handelskammerdaten fur den Zeitraum 1981-1990

WZB Discussion Paper, No. FS IV 96-19

Provided in Cooperation with:
WZB Berlin Social Science Center

Suggested Citation: Mahmood, Talat (1996) : Uberlebenschancen neugegriindeter Berliner Betriebe:
Eine Auswertung der Gewerbean- und -abmeldungen der Industrie- und Handelskammerdaten fiir
den Zeitraum 1981-1990, WZB Discussion Paper, No. FS IV 96-19, Wissenschaftszentrum Berlin fur
Sozialforschung (WZB), Berlin

This Version is available at:
https://hdl.handle.net/10419/51202

Standard-Nutzungsbedingungen: Terms of use:

Die Dokumente auf EconStor durfen zu eigenen wissenschaftlichen Documents in EconStor may be saved and copied for your personal
Zwecken und zum Privatgebrauch gespeichert und kopiert werden. and scholarly purposes.

Sie durfen die Dokumente nicht fiir 6ffentliche oder kommerzielle You are not to copy documents for public or commercial purposes, to
Zwecke vervielféltigen, 6ffentlich ausstellen, 6ffentlich zugénglich exhibit the documents publicly, to make them publicly available on the
machen, vertreiben oder anderweitig nutzen. internet, or to distribute or otherwise use the documents in public.
Sofern die Verfasser die Dokumente unter Open-Content-Lizenzen If the documents have been made available under an Open Content
(insbesondere CC-Lizenzen) zur Verfiigung gestellt haben sollten, Licence (especially Creative Commons Licences), you may exercise
gelten abweichend von diesen Nutzungsbedingungen die in der dort further usage rights as specified in the indicated licence.

genannten Lizenz gewahrten Nutzungsrechte.

Mitglied der

WWW.ECONSTOR.EU é@“}


https://www.econstor.eu/
https://www.zbw.eu/
http://www.zbw.eu/
https://hdl.handle.net/10419/51202
https://www.econstor.eu/
https://www.leibniz-gemeinschaft.de/

WISSENSCHAFTSZENTRUM BERLIN
FUR SOZIALFORSCHUNG

_ _ SOCIAL SCIENCE RESEARCH
discussion papers CENTER BERLIN

FSIV 96 - 19

Uber lebenschancen neugegr lindeter
Berliner Betriebe: Eine Auswertung der
Gewer bean- und -abmeldungen der
Industrie- und Handelskammer daten fir
den Zeitraum 1981-1990

Talat Mahmood

Juli 1996

ISSN Nr. 0722 - 6748

For schungsschwer punkt
Marktprozed und Unter-
nehmensentwicklung

Research Area
Market Processes and
Corpor ate Development



Zitierwei se/Citation:

Talat Mahmood, Uber|ebenschancen neugegr indeter Berliner
Betriebe: Eine Auswertung der Gewer bean- und -abmeldungen der
Industrie- und Handelskammer daten fir den Zeitraum 1981-1990,
Discussion Paper FS 1V 96 - 19, Wissenschaftszentrum Berlin, 1996.

Wissenschaftszentrum Berlin fir Soziaforschung gGmbH,
Reichpietschufer 50, 10785 Berlin, Tel. (030) 25491 -0



ZUSAMMENFASSUNG:

Uberlebenschancen neugegriindeter Berliner Betriebe: Eine Auswertung der
Gewerbean- und -abmeldungen der Industrie- und Handelskammerdaten fur den
Zeitraum 1981-1990

Gegenstand dieses Aufsatzes ist es, Forschungshypothesen zur Firmenselektion und zur
industriellen Entwicklung aus der industrie6konomischen Theorie, sowie den theore-
tischen Ansatz der Organisationstkologie zu testen. Der empirischen Untersuchung liegt
eine Stichprobe aus der Gewerbemeldedatei der Industrie- und Handelskammer fir
Berlin im Untersuchungszeitraum 1981-1990 zugrunde. Zuerst werden die deskriptiven
Ergebnisse der Untersuchung von Gewerbean- und -abmeldungen, sowie Handelsregi-
stereintragungen und Ldschungen vorgestellt. Zweitens werden mit der Methode der
Sterbetafelschatzung die Uberlebenszeited Sterbequoten der im Untersuchungszeit-
raum neu angemeldeten bzw. eingetragenen Betriebe untersucht. Anschliel3end wird der
EinfluR der Determinanten auf das Sterberisiko bzw. die Uberlebenswahrscheinlichkeit
mit semi-parametrischen Modellen aufgezeigt. Die wichtigsten Ergebnisse der Unter-
suchung sind: mit wachsender BetriebsgroRRe steigen die Uberlebenschancen der
Betriebe; kleingewerbliche Betriebe weisen niedrigere Uberlebensraten (hoheres Risiko)
auf als die im Handelsregister eingetragenen Betriebe; Branchenunterschiede der Unter-
nehmen haben einen signifikanten EinfluR auf die Uberlebenswahrscheinlichkeit; Dienst-
leistungsbetriebe besitzen bessere Uberlebenschancen als Unternehmen im verarbeitenden
Gewerbe.

ABSTRACT

Survival Chances of Newly Founded Firms in Berlin: An Evaluation of Firm
Registrations and Deregisterations from 1981-1990, Based on Data from Chamber
of Commerce.

The purpose of this paper is to test the hypotheses of firm selection and industrial
evolution derived from the theory of industrial economics, as well as to test the
theoretical assumption of the organization ecology. The data used for the empirical
research is based on the Chamber of Commerce’s commercial registration records for the
period 1981-1990. First, the descriptive results are presented for firm registrations and
deregistrations, and for entries and deletions in the commercial register. Second, the
survival and exit rates of new firms for this time period are compiled with the method of
the life table and then presented. Using the semi-parametric models, the influence of the
determinants on the likelihood of survival is shown. The main results are: the survival
rates of firms increases as firm size increases; small trading firms have a lower survival
rates (a higher risk) as compared to the firms in the commercial register; industry
heterogeneities play a significant role on the likelihood of survival; service firms have
better survival chances than manufacturing firms.

Fur die Berechnungen bedanke ich mich bei Frau Jana Rickert und Herrn Thomas Brandt.



1. Einleitung

Das Problem des Markteintritts neuer Unternehmen ist in der traditionellen mikro6ko-
nomischen Theorie von grof3er Bedeutung. In der industrie6konomischen Literatur wird
die Sichtweise vertreten, dal? ein tber dem langfristigen Gleichgewicht liegendes Renta-
bilitatsniveau zu Eintritten in die jeweilige Branche fuhrt. Die neuen Firmen nehmen im
Markt eine ausgleichende Funktion wahr, indem sie dazu beitragen, Preise und Gewinne
auf ihr langfristiges Konkurrenzniveau zurtickzuschrauben.

Geroski (1991) vertritt z.B. die Annahme: “Wenn wir Markteintritte als Mechanismen
zur Fehlerkorrektur betrachten, die durch UberschuRgewinne ausgelost werden, aber
auch zu deren Beseitigung fuhren, ist die Annahme nur natlrlich, dal3 Markteintritte
immer dann erfolgen, wenn die Gewinne von ihrem langfristigen Niveau abweichen.
Ausgehend von dieser Hypothese, kdnnen Beobachtungen tatsachlicher Markteintritts-
raten und aktueller (oder fir die Zeit nach den Eintritt erwarteter ) Gewinne fur Folge-
rungen Uber die unbeobachtbare Variable langfristige Gewinne, instrumentalisiert
werden. Insbesondere wird die Hypothese aufgestellt, dal3 Markteintritte in eine Branche
immer dann erfolgen, wenn die fur die Zeit nach dem Eintritt erwarteten Gewinne das
langfristig gesicherte Gewinnniveau ubersteigen.”

Die neuesten Studien von Geroski (1995) und Audretsch/Mata (1995) machen deutlich,
dal3 der Eintrittsprozel3 nicht mit dem Eintritt selbst endet, sondern von einer Dynamik
gepréagt wird, welche die weitere Entwicklung im Markt bestimmt. Insbesondere lber das
Problem der Sicherung der Uberlebensfahigkeit von Unternehmen nach dem erfolgtem
Markteintritt ist aber bisher wenig bekannt.

Die frihen Studien von Mansfield (1962), Hall (1987) und Dunne/Roberts/Samuelson
(1989) zeigen, daR nicht nur die Uberlebenswahrscheinlichkeit des neu Eintretenden sehr
niedrig ausfallt, sondern die Uberlebenswahrscheinlichkeit auch positiv von der Firmen-
groRe und dem Firmenalter abhdngt. Die jingsten empirischen Studien von
Mata/Portugal (1994), Wagner (1992,1994), Baldwin/Gorecki (1991) und
Baldwin/Rafiquzzaman (1995), Audretsch/Mahmood (1995) und Mata (1994) unter-
suchen diese Zusammenhénge fur unterschiedliche Landern.

Audretsch (1991), Audretsch/Mahmood (1995), Mata/Portugal (1994), Mata (1994)
belegen, daR sich die Uberlebenswahrscheinlichkeit nicht nur systematisch zwischen
Firmen, sondern auch zwischen Industrien unterscheidet.

Die amerikanischen Studien konzentrieren sich in ihren Untersuchungen hauptsachlich
auf Firmen aus dem verarbeitenden Gewerbe. Aul3erdem weisen sie Einschrankungen
auf: wie z.B. 1.) die Untersuchungseinheit wird durch industriespezifische aggregierte
Daten beschrieben, 2.) im Mittelpunkt der Untersuchungen stehen die Determinanten von
Marktaustrittsraten, 3.) Unternehmen aller Altersgruppen werden berlcksichtigt, und 4.)
kurzfristig bestehende Betriebe wurden nicht bericksichtigt.



Die vorliegende Untersuchung versucht diese Einschrankungen auszuschlie3en, um eine
dynamische Analyse zu erreichen. Sie geht systematisch den Fragen nach: Was passiert
mit den jungen Unternehmen nach dem Markteintritt ? Welche Dynamik wird durch die
Neugriindungen hervorgerufen ? Wovon hangt also das Uberleben und das Sterben
neugegrundeter Unternehmen ab ?

Das Ziel dieser Studie ist es, die Post-Entry Dynamik der Neugriindungen zu erfassen.
Daruiber hinaus sollen die Determinanten fiir das Uberleben neugegriindeter Unter-
nehmen festgestellt werden. Im Mittelpunkt steht dabei die Unterscheidung des nicht-
verarbeitenden Gewerbes vom verarbeitenden Gewerbe. Es wird von der Hypothesen
ausgegangen, dal3 das Sterberisiko von der Betriebsgrof3e, der Rechtsform und dem
Industriezweig signifikant abhangig ist.

Der Aufsatz ist so gegliedert, daf3 im zweiten Abschnitt einige grundséatzliche theore-
tische Uberlegungen diskutiert werden, die mit der Forschungshypothese zusammenhan-
gen. Im dritten Abschnitt werden die Daten und Variablen und im vierten Abschnitt die
deskriptiven Ergebnisse der Hauptkovariablen beschrieben. Der fiinfte Abschnitt disku-
tiert die Anwendung der Cox-Regressionsmethode auf das vorliegende Problem. Im
sechsten Abschnitt werden die Untersuchungsergebnisse prasentiert. Zum Schlul3 werden
die Implikationen der Ergebnisse diskutiert und ein Ausblick auf weitere Forschungs-
arbeiten gegeben.

2. Theoretische Uberlegungen

Im Rahmen der Industrie6konomie wird das von Simon/Bonini (1958) aufgeworfene
Problem der andauernden asymmetrischen GrofRenverteilung von Unternehmen in ver-
schiedenen empirischen Studien behandelt. Weiss (1964,1976) und Scherer (1973)
fanden heraus, daf} ein Grof3teil der Unternehmen in den meisten Industriezweigen auf
einem suboptimalen Output-Level arbeiten. Jovanovic (1982) entwickelte ein dynami-
sches Modell, welches zeigt, dal3 die kleinen Unternehmen am Prozel3 der Unter-
nehmensselektion und industriellen Entwicklung teilnehmen. Eine wichtige Implikation
seiner Theorie ist es, dal3 Unternehmen auf einem kleinen oder sogar suboptimalen
Output-Level starten und dann, wenn die nachfolgende Entwicklung positiv verlauft,
expandieren. Diejenigen Unternehmen, die sich durchsetzen, wachsen, wahrend die
Erfolglosen klein bleiben und letztendlich aus dem Markt ausscheiden, wenn sie auch
weiterhin auf einem suboptimalen Output-Level arbeiten. Mehrere Studien belegen, daf3
die Uberlebenswahrscheinlichkeiten in einem positiven Verhéltnis zur Unternehmens-
grofRe stehen, und dalR das Unternehmenswachstum eher in einem negativen Verhaltnis
zur Unternehmensgrof3e steht. Keine dieser Studien beschéftigte sich mit der Frage,
warum sich das Unternehmenswachstum und das Uberleben neugegriindeter Unterneh-
men in den einzelnen Industriezweigen unterscheiden. Audretsch/Mahmood (1993)
zeigen, daf kleine Unternehmen im Prozel3 der Unternehmensselektion und der indu-
striellen Entwicklung eine dynamische Rolle spielen. Die Uberlebenswahrscheinlichkeit
verringert sich in den Industriezweigen, in denen die Skalenertrédge eine wichtige Rolle



spielen. Die Wahrscheinlichkeit des Uberlebens nimmt mit steigender Unternehmens-
grof3e zu.

Aus dem theoretischen Ansatz der Organisationsokologie von Hannan/Freeman (1989),
der die Wandlungsprozesse innerhalb von Organisationspopulationen beschreibt, haben
Briderl/Schissler (1990) und Briderl/Jungbauer-Gans (1991) eine Forschungshypothese
abgeleitet. In diesen empirischen Studien testen sie die The&eabgity of Newness

von Stinchcombe (1965) Uber die erhdhte Neulingssterblichkeit von Organisationen.
Diese These besagt, dal3 junge Firmen einem erhdhten Risiko des Scheiterns ausgesetzt
sind. Diese These dérnability of Newnessringen sie mit der These derability of
Smallnessvron Aldrich/Auster (1986) in Verbindung, die besagt, dafl} kleine Organisa-
tionen mit einem héheren Sterberisiko als grof3e Organisationen behaftet sind. Der orga-
nisationsokologische Ansatz ist gekennzeichnet durch die Untersuchung vitaler Raten,
d.h. der Grindungs- und Sterberaten von Organisationen in einem begrenzten Raum-
Zeit-Geflige. Diese beiden Thesen von dability of Newness und Smallnesasirden
mehrfach hinsichtlich des zu Grunde gelegten Musters des Risikoverlaufs kritisiert.
Einige neuere Studien zeigen, dafd das Sterberisiko von Organisationen zunachst steigt
und dann erst fallt. Bruderl/Schissler (1990) schlagen deshalb die Thesabdéy of
Adolescencesor. Sie teilen den Sterbeprozeld in zwei Phasen ein. In der ersten Phase
haben die einzelnen neugegrindeten Organisationen ein geringes Sterberisiko. Nur fur
die zweite Phase mit fallendem Risiko gelten die vonLldability of NewnessThese
behaupteten Zusammenhange.

Aus diesen Theorien leiten wir folgende Hypothesen ab, die wir auf unsere Stichprobe
anwenden.

e Mit wachsender UnternehmensgroRe steigt die Uberlebenswahrscheinlichkeit.

e Die Wahrscheinlichkeit des Uberlebens wird in den Industriezweigen niedrig ausfallen,
in denen die Mindesteffizienzgrél3e der Produktion grol3 ist.

¢ Die Unternehmen mit besserer Ressourcenausstattung zeigen in den ersten Jahren
einen niedrigeres Sterberisiko als die Unternehmen mit schlechter Ausstattung.

3. Datenbasis und Variablenbeschreibung

Bei der fur die Untersuchung ausgewahlten Stichprobe handelt es sich um langsschnitt-
orientierte Daten. Diese Datenbasis beruht auf samtlichen Gewerbean- und -abmeldungen
sowie Handelsregistereintragungen und - Idschungen der Industrie- und Handelskammer
(IHK)! fur Berlin(West) im Zeitraum 1981-1990. Die Datensétze beinhalten neben
Informationen zum Grindungsdatum auch das Datum der Abmeldung eines Betriebes.
Weitere Informationen gibt es zuWvirtschaftszweigzur Rechtsform zur Anzahl der

! Die Industrie- und Handelskammer Berlin hat uns freundlicherweise die Gewerbemeldedaten

Uberlassen. Dafur danke ich Herrn Piotrowski ganz herzlich. Die IHK bekommt von den jeweili-
gen Gewerbeamtern den Formulardurchschlag (diesen bekommen auch Finanzamter und Berufs-
genossenschaften), der auch neben Gewerbeanmeldungen noch andere Informationen enthalt.



Beschéftigtenzum Zeitpunkt der Anmeldung, zumBetriebsaufgabegrundund zum
Firmenkennzeichén Firr diejenigen Betriebe, die gegriindet und wieder abgemeldet
wurden, ist eine exakte Uberlebenszeit bekannt. Die anderen Betriebe, die (noch) nicht
abgemeldet sind, werden als rechtszensierte Daten in die Berechnung einbezogen. Von
der IHK wurde uns eine Datei mit insgesamt 87808 Datensatzen zur Verfigung gestell.
Diese muf3te von uns aufgrund unvollstdndiger und fehlerhafter Angaben bereinigt
werden. Fir 14128 Falle wurden die Tages, Monats- bzw. Jahresdaten falsch oder gar
nicht angegeben. Somit enthélt der endgiiltige Datensatz 73680 Falle

Zur deskriptiven Untersuchung des Datenmaterials (Tabellen 3-5) wird die Methode der
Sterbetafel-Schatzung benutzt. Mit der Methode kann man trotz eines hohen Anteils
zensierter Falle angemessene Aussagen Uber die Lebensdauer bzw. Uber die Sterbequoten
der Betriebe treffen. Von zensierten Daten spricht man, wenn ein Teil der Gesamtstich-
probe zum Ende des Beobachtungszeitraums das Zielereignis noch nicht erreicht hat. Das
sind solche Betriebe, die am Ende unserer Beobachtungsperiode (Dezember 1990) noch
bestehen. Der Einflul3 unabhangiger Kovariablen auf das Sterberisiko der Betriebe wird
mit dem semi-parametrischem Verfahren der Cox-Regression (Tabelle 6) ausgewertet.

3.1. Betriebsaufgabegrund

Diese Variable beschreibt eine Vielzahl von Mdglichkeiten flr Firmenabmeldungen. Fur
den gesamten Untersuchungszeitraum sind 75% (55339) der Betriebe noch gemeldet.
Fur 21% (15230) der Betriebe wurden Gewerbeabmeldungen vorgenommen. Uber 3%
(2330) der Betriebe sind im Handelsregister geldscht worden. Fur 1% (781) wurden
sonstige Griinde genannt.

3.2. Firmenkennzeichen

Diese Variable gibt Auskunft dariiber, wie die Betriebe im geographischen Raum verteilt
sind. Aus der gesamten Stichprobe haben 92% (67800) der Betriebe ihren Hauptsitz im
Kammerbezirk. Es sind 8% (5640) der Betriebe als Betriebsstéatte ausgewiesen. Weniger
als 1% der Betriebe sind eingetragene Zweigniederlassungen. Es gab keinen Betrieb, der
seinen Hauptsitz auf3erhalb des Kammerbezirkes hatte.

2 Die VariablenKennzeicherund Betriebsaufgabegrunadvurden aus der multivariaten Analyse

ausgelassen, da diese Variablen tberproportional in der Stichprobe vertreten sind und dadurch die
Ergebnisse verzerren wirden.

Die IHK-Daten enthielten auch ,Karteileichen“. Zum Beispiel wurden im Jahr 1988 keine Gewer-
beabmeldungen vorgenommen. Kiefl (1992, 1993) beschreibt die Zuverlassigkeit der Gewerbe-
meldedaten. Er priift fir die verschiedenen Variablen, ob Ubereinstimmungen zwischen den An-
gaben der IHK und der vom Interviewten gemachten Angaben bestehen. Fiir die Angaben der
Anmeldung bestand in 92.2% Deckungsgleichheit. Bei den abgemeldeten Betrieben zeigt sich eine
Diskrepanz von ca. 20%. Bezulglich der Wirtschaftsbereiche treten bei 26% der Betriebe erhebliche
Unterschiede auf. Bei der Rechtsform ist der Anteil der unstimmigen Zuordnungen mit 30.5%
betrachtlich.



3.3. Rechtsform

In der gesamten Stichprobe kann man zwei Hauptgruppen "Kleingewerbe" und
"Handelsregister" unterscheiden. Innerhalb der Gruppe ,Handelsregister® werden eine
Vielzahl der angegebenen Rechtsformen wie folgt beschrieben.

Tabelle 1
Rechtsform Anzahl %
Kleingewerbetreibende 52692 70.6
Handelsreqistereintrage
Einzelkaufmann 961 1.3
OHG 386 0.5
KG 691 0.9
GmbH & CO KG 2119 2.9
GmbH 16138 21.9
AG 341 0.5

Wegen der geringen Anzahl werden die Rechtsformen GmbH & CO OHG, AG & CO
KG, AG & CO OHG, KGaA, und Kdorperschaften nicht berlcksichtigt. Wie aus der
Tabelle 1 ersichtlich ist, dominiert die Gruppe ,Kleingewerbetreibende” mit 71% der
Grundgesamtheit. Hinsichtlich der Rechtsform dominiert die GmbH mit 21.9%.

3.4. Betriebsgrofie

Tabelle 2
Anzahl der
Beschaftigten Anzahl der Félle %
(zum Zeitpunkt der
Anmeldung)
O(keine Angabe) 64854 88.0
1 2137 2.9
2 2016 2.7
3 1109 1.5
4 bis 6 1684 2.3
7 bis 9 458 0.6
10 bis 99 1319 1.8
Uber 99 103 0.1




Die Betriebe unterscheiden sich nach ihrer Beschaftigtenzahl. Wie aus der Tabelle 2 zu
ersehen ist, haben 64854 Anmelder (88%) keine Angaben zur Anzahl der Mitarbeiter
zum Zeitpunkt der Gewerbeanmeldung gemacht. Bei der Anmeldung wird der Gewerbe-
treibende nach der Anzahl der Beschéftigten gefragt. Die Besetzung der Beschaftigten-
gruppen variiert bei denen, die diese Angabe gemacht haben, zwischen 1 und 3%.

4. Deskriptive Ergebnisse

Im folgenden werden die Ergebnisse der Sterbetafelanalyse (Tabellen 3-5) dargestelt.
Die Sterbetafelschatz-Methode ermoglicht es, trotz eines hohen Anteils zensierter Falle
zu angemessenen Aussagen Uber die Lebensdauer bzw. Sterbequoten nengegriindeter
Betriebe zu gelangen. Mit der Methode wird auch die Uberlebens- bzw. Risikofunktion
(Abb. 1-4) geschatzt und erlautert.

4.1 Wirtschaftszweige

Die Zuordnung zu Wirtschaftszweigen (WZ) erfolgt entsprechend der Klassifikation der
Systematik der Wirtschaftszweige. Aus dem ursprunglichen 4-steligen Code wurden
anhand der ersten zwei Ziffern die verschiedenen WZ zusammengefal3t. Wie aus der
Tabelle 3 ersichtlich ist, zeigen die Abmeldequoten sehr unterschiedliche branchenspezi-
fische Verlaufe. Die vier Hauptwirtschaftsbereiche, das verarbeitende Gewerbe, das
Baugewerbe sowie Handel und Dienstleistungen weisen sehr unterschiedliche Abmelde-
guoten auf. Das verarbeitende Gewerbe zeigt die niedrigste Abmeldequoten, gefolgt vom
Dienstleistungsgewerbe, Baugewerbe und Handel. Betrachtet man den Sterbeprozel3
nach zwei, funf und zehn Jahren, so sieht man nach zwei Jahren die niedrigste Abmelde-
quote fur das Baugewerbe, gefolgt vom verarbeitenden Gewerbe, dem Dienstleistungs-
gewerbe und dem Handel. Nach funf Jahren andert sich die Rangfolge, d.h. das verarbei-
tende Gewerbe weist die niedrigste Abmeldequote auf, gefolgt vom Baugewerbe,
Dienstleistungsgewerbe und Handel. Nach dem gesamten Untersuchungszeitraum hat das
verarbeitende Gewerbe immer noch die niedrigste Sterbequote. Schaut man sich die ein-
zelnen Bereiche in Bezug auf die Uberlebenschancen an, so wird deutlich, daR innerhalb
der verarbeitenden Industrie die Metallverarbeitung die niedrigste Abmeldequote besitzt.
Im Bereich des Handels verlauft der Sterbeprozel3 etwa gleich, wobei der Grof3handel
den niedrigsten Wert aufweist. Im Dienstleistungssektor zeigt das Gastgewerbe mit
weitem Abstand die hodchste Sterbequote von 69%, gefolgt von den Bereichen
Verkehr/Spedition, Beratung sowie Banken und Versicherungen.









4.2. Rechtsform

Aus der Tabelle 4 ist ersichtlich, dafl3 der Anteil Kleingewerbetreibender - fir sie besteht
keine Pflicht einer Handelsregistereintragung - mit 52768 Beobachtungen (70%) in der
Stichprobe dominiert. Beim Rest der Stichprobe handelt es sich um 20636 Handelsregi-
stereintragungen (28%) mit unterschiedlichen Rechtsformen. Die grof3te Gruppe inner-
halb der Handelregistereintragungen bilden die GmbHs mit 78%, gefolgt von GmbH &
CO KG (10%), Einzel- /Vollkkaufmann (4.6%), KGs (3.3%), OHGs (1.9%) und AGs
(1.6%). Die Abmeldequoten der Kleingewerbetreibenden nach zwei, finf und zehn
Jahren betragen 17.6%, 36% und 54.7%, welche im Vergleich zu den Handelsregi-
stereintragungen (4.3%, 16.5% und 35%) deutlich hdher liegen. Innerhalb der Gruppe
der Handelsregistereintragungen weisen GmbHs und GmbHs & CO KGs die niedrigsten
Abmeldequoten nach Ablauf der Untersuchungsperiode auf. Die Abmeldequoten von
AGs und OHGs sind wegen ihres geringen Anteils nicht zuverlassig zu interpretieren.

4.3. Beschaftigtenzahl

Anhand der Beschéftigtenzahlen wird in der Tabelle 5 die Grof3e der neugegrindeten
Betriebe zum Zeitpunkt der Anmeldung beschrieben. In der Beschéftigtenzahl sind die

Grunder selbst auch mitenthalten. In der Stichprobe sind 64854 Betriebe (88%) enthal-
ten, fur die keine Gréfienangaben gemacht wurden. Fir die restlichen Betrieben (12%: 1
- 50 Personen) sieht man den Verlauf der Abmeldequoten Uber die gesamte Zeitperiode.
Die Zahl der Beschéftigten bzw. die Betriebsgrof3e (Spalte 2-10) zeigen einen monoton
fallenden Trend, der nach zwei, finf und zehn Jahren identisch ist. Nach der gesamten
Zeitperiode zeigt sich auch, dal3 die Abmeldequoten fir diejenigen Betriebe, die sich mit

einer geringeren Zahl der Beschaftigten angemeldet haben, am hochsten ist.

5. Semi-parametrische Cox-Regression

Zur Auswertung der Gewerbemeldedaten wurde die Methode der Ereignisanalyse von
Diekmann/Mitter (1984) und Blossfeld/Hammerle/Mayer (1986) gewahlt. Mit Hilfe
dieser Methode kénnen die Koeffizienten auch mit zensierten Daten konsistent geschatzt
werden. Die folgende Funktion beschreibt die Beziehung zwischen dem Sterlrt)siko

und den Kovariaten.

r(t) — h(t)* e([31X1+[32X2+ ----- +B Xn) (1)

Die abhangige Variablgt) wird gebildet aus den Gewerbean- bzw. -abmeldezeiten der
Betriebe. Der erste Terin(t) der Gleichung (1) ist eine nicht-spezifizierte zeitabhangige
Funktion und bleibt unspezifiziert. Die zweite Komponente der Gleichung beschreibt die
Kovariaten X, X,, ... %, und die empirisch zu schatzenden Koeffizienten
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B1.B5, ..., B,,. Der Einfluld der Kovariablen wird log-linear spezifiziert, um negative
Raten zu vermeiden. Ein positiver Koeffizient kann als steigender Wert des Sterberisikos
interpretiert werden. Ein negativer Koeffizient hat eine umgekehrte Interpretation. Um
die Wirkung der Kovariablen auf das Sterberisiko zu zeigen, formulieren wir die
Gleichung wie folgt um

r{t)=h(t)*ofog. .. aF (2)

wobei a, =& . Der Ausdruckg, -1 )00 kann als prozentualer Effekt auf das Ster-
berisiko interpretiert werden. Fia >1 ist der Effekt der Kovariablen auf das Sterbe-
risiko positiv, fura <1 ist der Effekt negativ und fimt =1 gibt es keine Wirkung.

6. Empirische Ergebnisse

Im folgenden werden mit Hilfe der beiden Uberlebens- bzw. Sterberisikofunktionen die
Untersuchungsergebnisse dargestellt. Die Uberlebensfunktion (Survival Rate) gibt zu
jedem Zeitpunkt an, welcher Anteil von Betrieben noch besteht bzw. bereits wieder ab-
gemeldet wurde. Dié&terberisikofunktion (Hazard Rate) gibt fur jeden Zeitpunkt das
Sterberisiko an, d.h. die (bedingte) Wahrscheinlichkeit, mit der ein Betrieb im nachsten
(sehr kurzen) Zeitintervall abgemeldet wird, vorausgesetzt, dieser Betrieb Uberlebt bis
zum Anfang dieses Intervalls.

Fur eine Stichprobe von insgesamt 73680 Betrieben aus allen Wirtschaftszweigen veran-
schaulicht die UberlebenskufvgAbb.1) den Verlauf innerhalb des Beobachtungszeit-
raums. Wie man aus der Abbildung ersehen kann, fallt die Uberlebenskurve kontinuier-
lich ab. Nach zwei Jahren Uberleben 85% der Betriebe, hingegen 15% wurden bereits
abgemeldet. Die Uberlebensquote betragt nach funf Jahren 68%; die Sterbequote hinge-
gen 32%. Betrachtet man die Uberlebens- und Abmeldequoten am Ende des Beobach-
tungszeitraumes, so sieht man, daf} fast die Héalfte der untersuchten Betriebe noch exi-
stierten.

Die Abbildung 2 zeigt, dal3 das Sterberisiko der Betriebe nach dem ersten Jahr am héch-
sten ist und danach fallt. Erst ab dem dritten bis zum siebten Jaht dieitisikorate

dann kontinuierlich wieder an, danach fallt sie bis zum Ende des Untersuchungszeitraums
ab.

Die Uberlebenskurven fiir die Kovariable ,Anzahl der Beschéftigten* wurden auch gezeichnet.
Diese Uberlebenskurven zeigten dhnliche Muster wie bei der Studie von Briderl/Jungbauer-Ganz
(1991).

Dieses zweite Gipfel erklart sich moglicherweise dadurch, dal3 in dieser Periode der Datenbestand
durch kleingewerbliche Betriebe ,aufgeblaht wurde.
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Betrachtet man die Uberlebenskurve (Abb.3) fiir das Kleingewerbe und fiir Betriebe, die
im Handelsregister eingetragen sind, so sieht man fir den gesamten Untersuchungszeit-
raum eine bessere Uberlebensfahigkeit fiir Handelsregistereintragungen. Nach Ablauf der
gesamten Periode Uberleben 66% der Betriebe mit Handelsregistereintragungen, dagegen
nur 45% der Betriebe im Kleingewerbe.

Die Abbildung 4 zeigt einen nicht monotonen, unimodalen Verlauf der beiden Risi-
kofunktionen, die sich jedoch stark voneinander unterscheiden. Beim Sterberisikoverlauf
des Kleingewerbes kann man einen raschen Gipfelanstieg beobachten, der danach wieder
falit. Ab dem vierten Jahr steigt die Riskorate und fallt nach dem siebten Jahr wieder ab.
Der Risikogipfel von Handelsregistereintragungen setzt spater ein und weist einen gerin-
geren Betrag auf. Ab dem vorletzten Jahr nimmt das Sterberisiko einen ahnlichen Verlauf
und endet mit der fast gleichen Sterberate. Briderl/Jungbauer-Gans (1991) werten so ein
Verhalten als Indiz daftir, daf3 eine gesetzlich vorgeschriebene, hbthere Ressourcenaus-
stattung die Uberlebensfahigkeit der Betriebe von Handelregistereintragungen verbessert.

In Tabelle 6 sind die ErgebniS§sder Cox-Regression dargestellt. In dieser Analyse
wurden ausschlief3lich die Variabl&etriebsgrofie, Rechtsforomd Branche einbezo-

gen. Die erste Spalte der; - Koeffizienten basiert auf der Gesamtheit aller Betriebe.
Dabei sind auch die Betriebe mit einbezogen, die zum Zeitpunkt der Anmeldung des
Betriebes keine Angaben hinsichtlich der Beschaftigtenzahl gemacht haben. Den Ergeb-
nissen der zweiten Spalte liegt eine selektierte Stichprobe zugrunde. Jetzt wurden die
Betriebe, die keine Angabe zur Beschaftigtenzahl machten, ausgelassen. Obwohl die
zweite Stichprobe viel kleiner ist, sieht man, dal’3 der abnehmende Treog-deseffi-

zienten mit dem der ersten Stichprobe fast identisch ist. Aus der ersten 8palist (
ersichtlich, da? mit wachsender Anzahl der Beschéftigten die Risikorate monoton ab-
nimmt. Je gré3er die Zahl der Beschaftigten zum Zeitpunkt der Anmeldung der Betriebe
ist, desto geringer ist die entsprechende Risikorate. Man sieht eine monoton abfallende
Risikorate auf3er bei Betrieben mit 7-9 Beschaftigten in beiden Spalten.

Evans (1987) kam zu dem Ergebnis, dal3 das Unternehmenswachstum mit der Grof3e und
dem Alter des Unternehmens abnimmt. AulRerdem fand er heraus, dal’3 die Wahrschein-
lichkeit fur das Uberleben des Unternehmens mit der GroRRe und mit dem Alter steigt. Zu
ahnlichen Ergebnissen kommen Hall (1987) und Dunne/Roberts/Samuelson (1988).
Schwalbach /Winter (1993) untersuchten und bestatigten, dal3 junge Unternehmen
schneller wachsen als altere und grof3ere Unternehmen langsamer wachsen als kleinere.
Dahremoller (1987) und Schwarting/Dahremoller (1989) fanden heraus, dal3 Wachstums-
raten in den ersten zwei Jahren nach der Grindung des Unternehmens ganz entscheidend
ihre Uberlebenswahrscheinlichkeit bestimmen. Albadi®91) stellte innerhalb der
Gruppe der 100 grof3ten deutschen Aktiengesellschaften fiir den Zeitraum 1953-1960
fest, dal’ die kleineren (unter 2 Mill. Eigenkapital) in dieserppe starker schwankende
Wachstumsraten aufweisen als die grol3eren Unternehmen.

6 In einer separaten Regression wurde nur fir das Kleingewerbe die Wirkung der Kovariable

.Branche" aufgezeigt. Die Basiskategorie Verarbeitendes Gewerbe ist bei Kleingewerbetreibenden
besser.
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Auffallend in beiden Stichproben ist, dal3 der Effekt der Vari&@ehtsformim Ver-

gleich zu anderen Determinanten am starksten ist, d.h. kleingewerbetreibende Firmen
weisen héhere Risikoraten als Handelsregister-Firmen auf. Dieses Ergebnis ist konsistent
mit der von Briderl/Schissler (1990) getesteten Hypothese, dald grof3e Betriebe bessere
Uberlebenschancen besitzen als kleine Betriebe. Das heilt, ein groRer Bestand an finan-
ziellen Ressourcen verbessert die Chancen des Unternehmens, die kritische Anfangspe-
riode zu Uberstehen und zufélige Umweltschocks zu bewaltigen. Weiterhin kénnten
groRe Unternehmen Vorteile bei der externen Akquisition von Kapital besitzen.
Harhoff/Stahl/Woywode (1995) unterschieden zwischen Personengesellschaften und
Kapitalgesellschaften und fanden heraus, daf3 die Uberlebenschancen der Betriebe in Ab-
hangigkeit von der jeweiligen Rechtsform erheblich variieren.

Wie in Tabelle 6 zu sehen ist, hat die Branchenzugehorigkeit der Betriebe einen nicht
unerheblichen Einfluld auf ihre Lebensdauer und somit auch auf das Sterberisiko. In dem
angewendeten Regressionsmodell wurde das verarbeitende Gewerbe als Basiskategorie
betrachtet. Aul3er in der Kredit-/Versicherungs- Branche weisen die Betriebe im Grol3-
handel, der Handelsvermittiung, des Einzelhandels, in den Bereichen
Verkehr/Nachrichten sowie Beratung positiv signifikante Effekte auf. Auffallend ist, dal3
beim Gastgewerbe das Sterberisiko am hochsten ist, gefolgt vom Grofl3handel und
Einzelhandel. Nur in der Kredit-/Versicherungs- Branche sind die Uberlebenschancen
besser als bei den Firmen im verarbeitenden Gewerbe. Fir die kleine Stichprobe sind die
Uberlebenschancen in der Beratung und in sonstigen Dienstleistungen hoher. Das Gast-
gewerbe weist die héchste Risikorate in beiden Gruppen auf.

Haroff/Stahl/Woywode (1995) begrinden in ihrer Studie, dald in den einzelnen Branchen
unterschiedliche Marktbedingungen vorherrschen. Die jeweilige Branchenkonjunktur
unterscheidet sich nur unter Umstanden erheblich von der gesamtwirtschatftlichen Kon-
junktur eines Landes. Auch kénnen unterschiedliche Rahmenbedingungen in den
Branchen die Uberlebenschancen von Unternehmen beeinfluRen. Sabel/Weiser (1994)
untersuchen nach welchen Gesetztmaligkeiten Sterbekurven in einzelnen Branchen ver-
laufen. lhre Ergebnisse zeigen auch die Kulturbedingtheit von Sterbeursachen und Ster-
beverlaufen. Audretsch/Mahmood (1993, 1995) zeigen, daf3 in den Branchen unter-
schiedliche Technologieintensitdten oder variierende Skalenertrage, bzw. Kapitalintensi-
taten vorliegen, und dafR diese die Uberlebenschancen von Betrieben beeinfluBen. Daher
ist anzunehmen, daR die Uberlebenschancen von Betrieben branchenabhangig variieren.
Die Ergebnisse der Cox-Regressionsanalyse sind mit den Ergebnissen der Studien von
Audretsch/Mahmood konsistent, obwohl wir fur alle industriespezifischen Charakteri-
stika Dummies bildeten und variierende Skalenertrage fiir alle Industriezweige konstant
annahmen.
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7. Schluf3folgerung

Anhand der Gewerbeanmeldungen und Handelregistereintragungen in Berlin wurden
zuerst die deskriptiven Ergebnisse fur den Zeitraum 1981-1990 vorgestellt. Das Sterbe-
risiko verlauft nach einem &ahnlichen Muster, wie in der Studie von Bruderl/Schussler
(1990) beschrieben. In ihrer Untersuchung steigt das Sterberisiko der Betriebe in den
ersten Jahren an und fallt danach aber kontinuierlich ab. Dieses Ergebnis erklarten sie
durch die These derability of Adolescenceon Fichman/Levinthal (1991). Die Ergeb-

nisse der vorliegenden Berliner Untersuchung von Determinanten der Uberlebenchancen
zeigen groRe Ahnlichkeit mit Ergebnissen der empirischen Studien von
Briderl/Schissler. Mit dieser Untersuchung konnte eine Bestatigung der Hypothese ge-
funden werden, dal} grof3e Betriebe einem niedrigeren Sterberisiko ausgesetzt sind als
kleine Betriebe. Die Betriebe der Handelregistereingetragungen besitzen bessere Uber-
lebenschancen als die des Kleingewerbes. Bessere Insolvenz zeigen die Betriebe in den
Branchen Kredit/Versicherung, Beratung und sonstigen Dienstleistungen, wobei Gast-
gewerbe, GrofRhandel und Einzelhandel das hdchste Sterberisiko aufweisen. Tendenziell
zeigen die DeterminanteBetriebsgrofReund Rechtsformein &hnliches Verhalten wie in

der Studie von Briiderl/Schissler. Als wichtigtes Ergélistifiir die Berliner Studie ein

etwas niedrigeres Sterberisiko fur die VariabBatriebsgroReund Rechtsformfestzu-

stellen als in der Minchner Studie von Briderl/Schissler. Die VaBaatechezeigt ein
hoheres Risiko fir neugegrindete Unternehmen in Berlin als in Miinchen. Unsere Studie
zeigt, daR die Uberlebenschancen der Unternehmen in den Branchen erheblich voneinan-
der variieren, was mit der Theorie vereinbar ist. Es bleibt ungeklart, von welchen
Marktcharakteristika das Uberleben abhiangt. Um diese Frage beantworten zu kénnen,
mufte man die firmen- und industriespezifischen Merkmale in die Untersuchung mitein-
beziehen.

Die Berliner Standortvorteile, wie 6ffentliche Finanzhilfen sowie andere Vorteile der Berlinforde-
rung scheinen hier keine Rolle zu spielen?. May (1981) zeigte in ihrer Untersuchung, dal3 die
Unternehmensentwicklung der geférderten Existenzgriinder tendenziell glnstiger verlaufen ist als
die der nichtgeférderten Griinder.
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