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I. Vorbemerkungen

Die seit Beginn der sechziger Jahre im wesentlichen unveréndert geblie-
benen Exportférderungsmafnahmen der Bundesrepublik Deutschland sind

in jingster Zeit in wachsendem Mafle Gegenstand einer vornehmlich von

seiten der Exportindustrie vorgetragenen Kritik geworden, die darauf ab-
zielt, das vorhandene Instrumentarium im Hinblick auf zwei als problematisch

empfundene Mingel auszuweiten:

- Zum einen wird beklagt, die deutsche Ausfuhrfdérderung benachteilige

kleine und mittlere Exportunternehmen gegeniiber grofen Unternehmen;

- zum anderen, daf} deutsche Exporteure im internationalen Vergleich inso-
fern diskriminiert wiirden; als die Ausfuhrférderung anderer westlicher
Industrieldnder, mit deren Exporteuren deutsche Unternehmen auf aus-
landischen Maéarkten konkurrieren, von Anfang an stdrker ausgeprégt ge-
wesen und in den letzten Jahren noch verstirkt worden sei, wihrend die
deutsche Exportférderung im wesentlichen auf dem Stand zu Beginn der

sechziger Jahre verharre.

Cbwohl diese Klagen von einer schon léngere Zeit anhaltenden Benachteili-
gung deutscher Exporteure ausgehen, sind bis Mitte der siebziger Jahre kaum
Forderungen laut geworden, die fiir eine Angleichung der deutschen Ausfuhr-
fbfderung an den Standard westlicher Konkurrentén pléidiertenl; im Gegenteil,"
"Verbesserungen der Exportférderung wurden von der Bundesregierung in
Ubereinstimmung mit den wichtigsten Spitzenverbinden der deutschen Wirt-
schaft ... abgelehnt", jedoch verbunden mit dem Hinweis, daB der ''gegen-

wértige Stand der Foérderungsmafinahmen fiir die deutsche Ausfuhr ... im

1 Eine der wenigen AuBerungen aus den sechziger Jahren findet sich etwa
bei Abel 1966, 17: ''Die Exportwirtschaft bedauert die Zuriickhaltung der
Ressorts, die es im Gegensatz zu anderen Regierungen bisher abgelehnt
haben, die deutschen Mafinahmen zur Ausfuhrerleichterung dem Niveau
vergleichbarer Linder anzupassen. Die deutschen Exporteure sollten ins-
besondere angesichts ... des scharfen Wettbewerbs auf den Mirkten der
Entwicklungsldnder und der Ostblockstaaten nicht schlechter gestellt werden
als ihre auslidndischen Konkurrenten''.



Interesse der Zrhaltung der internationalen Konkurrenzféhigkeit nicht wei-

ter reduziert werden' diirfe (Giesecke 1977, 276).

Dafi die deutsche Exportindustrie viele Jahre darauf verzichtete, sich mit
Nachdruck fiir eine Intensivierung des deutschen Foérderungsinstrumentariums
einzusetzen, dirfte aus der in den siebziger Jahren noch weithin unver-
dndert starken internationalen Wettbewerbsfihigkeit der deutschen Wirt-
schaft resultieren, die auch wihrend dieser Jahre ihre Ausfuhr wert- und

volumenmiBig betridchtlich steigern konnte,

Dies mag insofern liberraschen, als die sténdige Aufwertung der DM seit
Ende der sechziger Jahre und die Verschiebung des Reallbhnkostengef’ailles
zu Lasten der deutschen Industrie erwarten lieﬁen,A dafl die Expansion des
deutschen Exports splirbar geschwicht wiirden. Der Marktanteil der deut-
schen Exporte an den Gesamtexporten wichtiger westlicher Industrieldnder
ist zwar in der Tat im Vergleich zu dem Spitzenwert 1973 leicht zuriickge-
fallen. Dafl diese Verschiebung aber nicht drastischer ausgefallen ist, mag

unter anderem folgende Griinde haben:

- Der heimische Kostendruck konnte teilweise durch Produktivitdtssteige-

rungen aufgefangen werden.

- Die Ausfuhrpreise in DM wurden nicht im gleichen Umfang angehoben wie

die heimischen Abgabepreise,

- Die anhaltende Aufwertung der DM hat die Exportwirtschaft nicht auch noch
durch wechselkursbedingte Verluste bei bereits kontrahierten, linger-
fristigen Exportgeschéften rentabilitdtsmiflig belastet: Denn wiren Aus-
fuhrgeschifte wie Investitionsgliter- und Anlagenexporte in einer Fremd-
wéihrung kontrahiert, deren Wert in DM sinkt, so wiren bei den iiblichen
langen Zahlungszielen nicht unbetrachtliche Aufwertungsverluste zu ver-
buchen, Solche Verluste bleiben der deutschen Exportwirtschaft insofern
erspart, als es ihr bisher gelang, Ausfuhrgeschifte fast ausschlieilich in

DM zu fedzturieren1 und das Wechselkursrisiko damit auf den

1Nach Angaben von Giesecke (1977, 288) liegt der Anteil der DM-Fakturie-
rung weit tiber 90 %. Fiir 1875 wird dieser Anteil mit iiber §5 % angegeben
{o.V. 1876).



Importeur abzuwéilzen 1 .

Ein wesentlicher Grund fiir die trotz Lohnkostenanstieg und DM-/Aufwer-
tung international gesehen noch weftbewerbsféihige Exportwirtséhaft diirfte
aber sein, dafl die deutschen Exporteure bis _in(die siebziger Jahre durch
eine unterbewertete DM begiinstigt worden sind und dafl deren Effekte bis
heute noch nachwirken: Denn in jenen Jahren scheint es der deutschen
Exportwirtschaft gelungen zu sein, léngerfristige Handelsbeziehungen zu

' etablieren, die es ihr neben anderen Nicht- Preis- Parametern wie Lei-
stungsqualitét, Speziali'sierungsvorteilen, Lieferfristen und sonstigen
Préferenzen erlaubten, innerhalb einer Marge monopolistischer Konkur-
renz2 bei relativ preisunelastischer Nachfrage den Anstieg der Lohnstiick-
kosten ebenso wie die wechselkursinduzierte Freissteigerung in auslindi-
scher Wahrung auf den Importeur zu ﬁberwéilzeng. Die Klagen der Export-
wirtschaft zum gegenwirtigen Zeitpunkt kénnten nun andeuten, dafl dieser
Preiserhdhungsspielraum nunmehr ausgeschopft ist, so dafl die Preis-
parameter im internationalen Wettbewerb mit Exporteuren aus anderen
Industrieldndern wieder stirker in den Vordergrund treten. Die somit
schirfer gewordene Preiskonkurrenz 148t dann sowohl Preiserh&hungen in
DM als auch Steigerungen des Aulenwertes der DM voll auf die inter-

nationale Wettbewerbsfahigkeit deutscher Exporteure durchschlagen.

! Rationale Erwartungen vorausgesetzt, bedeutet dies natiirlich fiur kiinftige
Exportgeschifte, dafl Importeure, die Wechselkursrisiken nicht tiberwélzen
~kénnen, sich nur zu einer Fakturierung in - weiterhin aufwértungsver—
dichtiger - DM verstehen kdnnen, wenn bei der Gestaltung der Ausfuhr-
preise in DM diesen Erwartungen Rechnung getragen wird. Die Tatsache,
daf die Entwicklung der Ausfuhrpreise in der jingsten Vergangenheit
hinter der der heimischen Abgabepreise zuriickgeblieben ist, mag daher
bereits als eine entsprechende Marktreaktion interpretiert werden.

2Unvollkommene Form des polypolistischen Marktes: Das auf dem Markt
gehandelte homogene Produkt ist Gegenstand von unterschiedlichen Kaufer-
pridferenzen; der einzelne Anbieter kann daher innerhalb eines gewissen’
Spielraums wie ein Monopolist operieren.

3 Vgl. dazu die #hnliche A rgumentatlon bei Albach 1978, 724 f. ("f rgument
des akquisitorischen Potentials'').



In einer solchen Situation ist es nicht liberraschend, wenn die lang geiibte
Zuriickhaltung der Sxportwirtschaft im Hinblick suf eine mogliche Dis-
kriminierung gegeniiber stirker subventionierten ausldndischen 'Konkurrenten
aufgegeben und eine '""Harmonisierung'' oder Anpassung der deutschen an

das Niveau der Hxportférderung in anderen westlichen Industrieldndern ge-

fordert wird.

In diesem Papier sollen zunéchst Struktur und Umfang der deutschen Export-
forderung aufgearbeitet werden, soweit dies anhand von Verdéffentlichungen

moglich ist; weite Bereiche der ixportférderung entziehen sich freilich einer
vergleichenden Analyse, so dafl deren Gewicht gegentiber anderen Teilen des

Ausfuhrférderungsinstrumentariums kaum beurteilt werden kann,

In spéteren Arbeiten ist geplant, die deutsche &xportférderung mit der-

jenigen anderer Industriestaaten zu vergleichen und der Frage nachzugehen,
ob die deutsche Exportwirtschaft gegeniiber ausléndischen Konkurrenten tat-
séchlich diskriminiert wird und ob die geforderte Verstdrkung der deutschen

Ausfuhrfdérderung damit begriindet werden kann.



II. Die E‘é_{portférderung_ in der Bundesrepublik Deutschland

Es ist tiblich geworden, das Instrumentarium der Auflenwirtschaftsférderung
1 ’ :

institutionell” in "klassische' und "'moderne'’ Instrumente zu gliedern. In

diesess Schema lassen sich freilich einige Instrumente nicht einordnen, die

hier der Einfachheit halber als ''sonstige" Ins_tr’urriente bezeichnet werden.

A, Klassische Instrumente der Ausfuhrfdérderung

1. ‘Staatliche Auflenhandelsinformationen

e r e v e e e e e Am P e e e e o e e e e 4e e W e e

Als einer der Schwerpunkte im Bereiph der deutschen Ausfuhrfdérderung
fungiert die Bundesstelle fiir Aul'senhandelsir_lformationen (Bf4), eine 1951

in Ko6ln gegriindete Dienststelle im Geschéftsbereich des Bundesministers
fiir Wirtschaft. Sie unterhéilt ein weltweites Netz von Auslandskorresponden-
ten. Ihre Téatigkeit wird iiblicherweise gegliedert in

- den kommerziellen Vermittlungsdienst,

- den legislativen Auskunftsdienst und

- den Marktinformationsdienst.

Die Erkenntnisse des BfA werden iliber verschiedene Publikationsorgane und
als Einzelauskinfte weitergegeben. Spezielle Consulting-/Aufgaben (Mérkt-
analysen fiir einzelne Unternehmen) werden jedoch nicht wahrgenommen.
Dieée Politik der nicht-selektiven Ausfuhrfdrderung scheint dazu beiget_ragén
zu haben, daf} die EG-Kommission von der urspringlich geplanten Einlei-
tung eines Kontrollverfahrens wegen des Verdackts wettbewerbsverfidlschen-
der Mafinahmen Abstand genommen hat (Leftvre 1977,: 159). D1e T_éiﬁgkeit
der BfA ist im Gegensatz zu diesem Verdacht wohl eher als wéftbewerbs-
stimulierend zu werten: Denn dank ihres detaillierten Informationsdienstes
kénnen kleinere und mittlere Unternehmen erst eine dhnliche ﬂbersiéht tiber
Auslandsmirkte, deren Entwicklungen und Rahmenbedmgunéen erhaiten, ‘wie

sie den Grofunternehmen durch eigene Dienste und Exportabteiiungen ver-

1 Daneben gibt es funktionelle Gliederungskonzeptionen wie beispielsweise
bei Sellien/Sellien 1972, 136, und De Wulf/Pursell 1976, 25,



fiigbar ist. ‘In der Tat wird von den mittelsténdischen Unternehmen, befragt
nach generellen Wettbewerbsnachteilen gegeniiber Groflunternehmen, am
haufigsten (iiber 50 % der Nennungen) die Informationsbeschaffung iiber
Auslandsmirkte genannt (Thiirbach/Geiser 1977, 68). Am stidrksten ausge-
prigt ist diese £nsicht bei Unternehmen mit weniger als 50 Beschiftigten
sowie bei Betrieben, deren Exportanteil unter 10 % liegt., Dementsprechend
raumen sie der verbesserten Bereitstellung von Auslandsinformationen eine
hohe Prioritit ein. Die Informationsdienste der BfA kennen freilich nur ein
Drittel der befragten Unternehmen, bei den zuvor genannten Gruppen sogar
nur weniger als 20 %. Selbst die Wirtschaftsabteilungen der Botschaften
haben einen h6heren Bekanntheitsgrad; eindeutig dominierend sind aber die

Industrie- und Handelskammern und die Verbidnde (ebenda, 69 et passim).

Dies deutet darauf hin, daf} die staatliche Auflenhandelsinformation ein wich-
tiges, von den Betroffenen jedoch weithin zu wenig genutztes1 Instrument
der Ausfuhrférderung ist. Cb eine Ausweitung des staatlichen AuBenhandels-
informationsdienstes den erwarteten Erfolg bringen wiirde, ist daher frag-
lich; vordringlicher scheint eine stirkere Rezeption des bereits angebotenen
Informationssortiments besonders durch kleine und mittlere Unternehmen zu
sein, die durch intensivere Offentlichkeitsarbeit der BfA - auch iiber die

Crganisationen der Wirtschaft - initiiert und gestiitzt werden kénnte.

2. Dienste deutscher Auslandsvertretungen, wirtschaftspolitische Dele-
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Informationen, Beratungen, Vermittlungen, schiedsgerichtliche Tatigkeiten
etc. werden von den kommerziellen Abteilungen der Botschaften und Kon-

sulate sowie von den in Staatshandelsliandern errichteten Handelsférderstellen

! Indirekt diirften indessen auch Unternehmen, die die BfA nicht kennen, von
ihr insofern profitieren, als Informationen aus dem IHK-Bereich und den
Verbidnden wohl hidufig auf BfA-Informationen beruhen, die Unternehmen
jene aber als authentische Nachrichten ihrer Organisationen verstehen.



angeboten. Unter Verzicht auf eine breite Dfarstelluﬂg1 lassen sich die
wirtschaftlichen Aufgaben und Tétigkeiten deutscher Auslandsinvestitionen

grob drei grolen Bereichen zuordnen (Abel 1966, 29 f.):

- Die Beratung und Unterstiitzung deutscher Exporteure ist vor allem in
Entwicklungs- und Staatshandelsldndern von Bedeutung, weil in diesen
Liéndern nur relativ wenig Auslandshandelskammern bestehen, die diese

Funktionen ansonsten schwerpunktmifig wahrnehmen,

- Die Berichterstattung tiber wirtschaftliche Lage und Aussichten sowie
handelsrelevante Regelungen der betreffenden Léinder diirfte mit der Aus-

weitung der Aktivitdten der BfA etwas an Bedeutung verloren haben.

- Die Wahrnehmung handelspolitischer Aufgaben nimmt offenbar einen
groflen Raum ein2. Dabei geht es um bi- und multilaterale Abkommen,
die insofern auch exportfdrdernd wirken, als sie nichttarifire Handels-
hemmnisse nach Art und Umfang festzulegen und insgesamt abzubauen
suchen und auf eine Minderung der tarifdren Importprotektion abzielen.
Dazu gehdren gegebenenfalls auch Verhandlungen zum Abbau von Expért—

subventionen etc. in konkurrierenden Industrielédndern.

Die Téatigkeit der deutschen Auslandsvertretungen ist in letzter Zeit zu-
nehmend Gegenstand der Kritik der deutschen Exporteure und ihrer Crga-
nisationen geworden. So wird argumentiert, die Botschaften und Konsulate
wiirden deutsche Exporteure nicht angemessen und nicht geniigend wirkungs-
voll unterstiitzenB, insbesondere in Anbetracht des Engagements, das etwa
die auswirtigen Vertretungen der Schweiz, der Vereinigten Staaten, Japans
und Frankreichs an den Tag legen (Broichhausen 1978). Inwieweit diese

Klagen berechtigt sind, 148t sich ohne die Kenntnis hinreichend vieler Einzel-

1 Vgl. dazu die noch aktuellen Ausfilhrungen bei Abel 1966, 25 ff.; fur
Handelsforderstellen 0.V, 1877 e,

2Dieser Teilbereich scheint so umfangreich zu sein, daf bereits 1373 ge-
klagt wurde, 'die notwendige Wahrnehmung wirtschaftspolitischer Aufgaben
(lasse) die individuelle Firmenbetreuung hiufig zu kurz kommen'' (Teuber
1973, 269).

3 Vgl. dazu die Berichte von Broichhausen 1976, 1978a, 1878b.



fdlle schlecht beurteilen. Gelegentlich scheint die Kritik jedenfalls insofern
unberechtigt gewesen zu sein, als sie auf iiberzogenen Erwartungen an die
Méglichkeiten der auswirtigen Vertretungen beruhte ('"Wer ... véllig unvor-
bereitet in einem fremden Land landet, braucht sich nicht zu wundern, wenn
er nicht ins Geschift kommt. Die Diplomaten kénnen keinem Kaufmann das
Geschift abnehmen, ' Broichhausen 1973,) oder die Arbeitsteilung der drei
AuBenwirtschaftsinstitutionen (auswirtige Vertretungen, Auslandshandels-
kammern, BfA) ignorierte. In einer Reihe von Fillen wird der Kritik ihr
Recht jedoch kaum abgesprochen werden kénnen, Generell scheint die For-
derung nach einer Intensivierung der Exportiérderung durch die auswértigen
Vertretungen der Bundesrepublik auch von offiziellen Stellen als berechtigt
angesehen zu werden: "Im Auswirtigen Amt bestehe offenbar auch Bereit-

schaft dazu'" (Broichhausen 1978 b)l.

In diesem Zusammenhang ist auch auf die Wirtschaftsdelegationen hinzu-
weisen, die unter Fihrung hoher politischer Reprédsentanten und unter Be-
teiligung filhrender Vertreter der deutschen Wirtschaft unter anderem die
Moglichkeiten der Intensivierung des bilateralen Warenaustausches zu priifen
und auszuweiten suchen. Die Wirkungen solcher Delegationen bei bereits
wichtigen oder potentiell wichtigen Handelspartnern auf den deutschen-Ex-
port werden im allgemeinen jedoch eher unspezifischer oder atmosphéri~
scher Natur sein; lediglich bei den zunehmend an Bedeutung gewinnenden
Grofigeschiften im Investitionsgiliter- und Anlagenexport diirfte eine direkte

Wirkung auf den £Abschlufl von Liefervertridgen zu gewiértigen sein.

3. Exportférderung durch staatliche Hilfe bei Messen und Ausstellungen

U M O e T e e e e M lm e e e e e M A e v M W e RS m b en e e SR G e M e e R e R MR A G SRR M wm e em Ee AR B wm W

Die staatliche Exportféorderungspolitik unterstiitzt die Beteiligung deutscher

Unternehmen an Messen und Auss’cellungen2 teils durch Subventionierung

1 Broichhausens Meldung beruht auf einem Bericht in den Mitteilungen der
Handelskammer Hamburg (Hamburger Wirtschaft, Heft 9, September 1978,
S. 15 £.), in dem die Kritik an der mangelnden Unterstiitzung deutscher
Auslandsvertretungen anhand einiger Fille substantiiert wird.

2 Zu einer Darstellung.verschiedener Messeformen und der entsprechenden
staatlichen Hilfen vgl. Berliner Bank 2A.G. 1976, Allgemeine Informationen
geben Abel 1966, 21-25; Giesecke 1977, 277 f.; Wachendorfer 1976.



der qm-FPreise, teils durch Ubernahme von Reise-, Lohn- und an_dérer
Kosten, teils durch Marktinformationen, die vor der Messe liber Auslands-
vertretungen, BfA und Auslandshandelskammern eingeholt werden, sowie
durch weitere Hilfen. Daheben werden firmenunspezifische Informations-
stédnde finanziert bei Messen, an denen deutsche Unternehmen mangels hin-
reichenden Interesses (noch) nicht teilnehmen, bei denen die Prisenz der
Bundesrepublik aber aus Griinden der globalen Aulenwirtschaftsférderung
oder aus anderen politischen Griinden flir notwendig gehalten wird, Haupt-
trdger dieser Exportfdrderung ist das Bundesministerium fir Wirtschaft;
daneben sind auch noch das Bundesministerium fiir Erndhrung, Landwirt-
schaft und Forsten sowie offenbar das Bundesministerium fiir Wirtschaft-
liche Zusammenarbeit beteiligt. Die Messepolitik der Bundesrepublik
Deutschland wird in enger Zusammenarbeit mit dem Ausstellungs- und
IViesseausschufi der Deutschen Wirtschaft (AUMA) sowie der Centralen

Marketing- Gesellschaft der deutschen Agrarwirtschaft (CMA) betrieben.

Der Umfang der Férderung ist allerdings recht bescheiden: 1976 wurden im
Rahmen des BIMWi-Haushaltes 16,5 Mio. DM bereitgestellt, Damit forderte
die Bundesregierung die Beteiligung an 79 Auslandsmessen (insgesamt wurden
in diesem Jahr ca. 3 000 internationale Messen und Ausstellungen veran-
staltet, von denen etwa 300 aus kommerzieller Sicht interessant gewesen

sein sollen); fiir 1977 war die Beteiligung an ca. 90 Auslandsmessen ge-

plant (Wachendorfer 1976).

Die Férderungspolitik konzentriert sich dabei mehr wrd-mehr auf Fach-
messen (friher tiberwiegend Universalmessen), in regionaler Sicht auf
Staatshandelslinder (zunehmend auch Mittel- und Nahost) sowie in struktu-
~ reller Hinsicht auf Klein- und Mittelunternehmen: Fiir diese Unternehmen
ist bei der Aufnahme von Exportaktivitdten auf fremden Mz’irkten das Ver-
hiltnis von (Markterkundungs-)Kosten und prospektiven Ertrdgen hiufig so
unginstig, dafl es oft nur durch staatliche Férderung bei fuslandsmesse-
beteiligungen auf ein tragbares und akzeptables Niveau gedriickt werden

kann (Wachendorfer 1976).
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4, Bxportféorderung durch Auslandshandelskammern etc.
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Durch finanzielle Beitrdge fordert die Bundesregierung schliefilich eine Reihe
von Institutionen, die der Beratung von Exporteuren, der Anbahnung von

Geschéftskontakten u. 2. m. dienen,

Wichtigstes Instrument sind_dabei die knap;/) 40 Auslandshandelskammern,
die im wesentlichen von deren Mitgliedern getragen und nur durch einen ge-
ringen Foérderbetrag des Bundesministeriums flir Wirtschaft (Giesecke 1977,
279) unterstiitzt werden. Auf eine ausfiihrliche Darstellung der Funktionen
wird hier verzichtet (vgl. dazu fbel 1568, 34-38). Ihre Aufgaben im Bereich
der deutschen Ausfuhrférderung lassen sich folge"ldermc%en zusammen-

fassen (ebenda, 335 ff,):

- Kommerzielle Dienstleistungen: Dazu gehdren allgemeine Informations-
dienste sowie individuelle Auskiinfte und Beratungen bei Anbahnung und
Abwicklung von Geschiften, Die Auslandshandelskammern entlasten damit

wezitgehend die Wirtschaftsabteilungen der deutschen Auslandsvertretungen,

- Im handelspolitischen Bereich unterstiitzen die Auslandshandelskammern
die Bundesregierung und ihre Auslandsvertretungen in grundsétzlichen
Fragen durch Gutachten, Stellungnahmen etc.; in aktuellen Problemen
(deutscher und ausléndischer Unternehmen) suchen sie zur Lésung der
Schwierigkeiten durch Eingaben und Vortrag bei den zustandlgen Behorden
beizutragen. Dies entspricht dem Auftrag der Kammern, smh fiir den
Auflenhandel mit dem jeweiligen Partnerland ruckhaltlos elnzusetzen und
sich als Treuhénderin wohlverstandener deutscher Auslandsinteressen zu

betrachten' (Abel 1986, 34).

- SchlieBlich arbeiten die £uslandshandelskammern durch ihre Offentlich-
keitsarbeit im jeweiligen Partnerland auf eine generelle Pflege und Forde-

rung des Handels mit der Bundesrepublik hm

Die Luslandshandelskammern werden offenbar besonders intensiv von kleine-
ren und mittelstindischen Untermehmen benutzt: Ztwa 55 % der mittelstéin—
dischen Unternehmen kennen die Auslandshandelskammern als Informations-

und Beratungsinstitute (Thiirbach/Geiser 1977, 69), dabei treten allerdings
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besonders Unternehmen mit mehr als 500 Beschéftigten bzw. einem Export-
anteil von iiber 50 % hervor. Wichtiger sind auch hier die heimischen
Industrie- und Handelskammern sowie die Verbidnde., Einer DIHT-Umifrage
zufolge1 wandten sich Mitte der siebziger Jahre 34 % aller an Auslands-
investitionen interessierten Unternehmen an die Auslandshandelskammern,
die damit den grofiten Teil der Anfragen auf sich vereinigen konnten. Diese
Daten zeigen, daf die Auslandshandelskemmern trotz der geringen Sffent-
lichen Unterstlitzung ein wichtiges Element der Aulenwirtschaftsférderung

sind..

Als Institute der Information und Kontaktanbahnung bieten sich aulerdem die
offentlich gefé')rder?cen Léndervereine an. Daneben tritt der von Bund und
Landern bezuschuflite Beratungsdienst des RKW, der - auch in Zusammen-
arbeit mit den Industrie- und Handelskammern2 - insbesondere kleine und
mittlere Unternehmen bei der Verbesserung ihrer Exportabsatzorganisation

berit (Giesecke 1977, 280).

B. Moderne Instrumente der Ausfuhrférderung

Wéahrend die Instrumente der klassischen Ausfuhrférderung im wesentlichen
unselektiv sind - also nicht auf ein bestimmtes Unternehmen bezogen -,
stéllen’ die Instrumente der modernen Ausfuhrférderung unmittelbar auf das
einzelne Unternehmen ab. Zu diesem Instrumentarium gehéren vornehmlich .
kredit- und versi.cherungspolitische Mafinahmen; die Zuordnung steuer- |
politischer MaBnahmen (Umsatzsteuerriickvergiitung bei Grenziiberschreitung)

ist umstritten (Abel 1966, 39).

'Da diese Instrumente andernorts ausfithrlich dargestellt sindg, erfolgt hier

eine Konzentration auf die wesentlichen Elemente, verbunden mit einer

1 Nach einer Meldung in "Die Welt" vom 29.5.1578.
2 Fir die Zusamrnenarpeit in Baden-Wirttemberg vgl. 0.V, 1976 b.

3 Vgl. £bel 1885 und 1986, Giesecke 1977, Haschek 1976, Lefévre 1977,
OECD 1878, Schallehn 1878 u.a.m.
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ersten vergleichenden Bewertung im Hinblick auf die Exportférderungs-

politik anderer wichtiger Industrielénder.

1, Exportkredite

Die Bundesrepublik vertritt die Auffassung - und wurde darin lange Zeit von
den Spitzenorganisationen der deutschen Wirtschaft bestirkt -, daf die
Ausfuhrfinanziemng ureigene Aufgabe der Geschiéftsbanken und darum grund-
sdtzlich von diesen wahrzunehmen sei, und zwar zu den Konditionen des je-
weils relevanten Kapitalmarktes. Bescheidene Finanzhilfen werden jedoch
tber die Ausfuhrkredit- Gesellschaft (£KA) und die Kreditanstalt fir Wieder-
aufbau (KfW) gewidhrt.

Die AKA kreditiert die Ausfuhr im Rahmen dreier Flafonds: Mittel der
Plafonds £ und B werden als Lieferantenkredite, Mittel des Plafond C als
£bnehmerkredite (zu Lasten von Plafond £) vergeben. Die Kredite sind ihrer

Art nach Wechselkredite:

- Ausfuhrkredite im Rahmen des Plafond A haben eine Mindestlaufzeit von
einem Jahr und eine Hochstlaufzeit von zehn Jahren. Der wihrend der
Léufzeit variable Zins liegt ca. 2,5 - 3 % iiber dem Diskontsatz und da-
mit in der Regel {iber dem langfristigen Marktzins. Die als Geschéfts-
grundlage fungierenden Wechsel sind zwar nicht rediskont-, jedoch aber

lombardfdhig.

- Ausfuhrkredite im Rahmen des Plafond B haben eine Mindestlaufzeit von
einem Jahr und eine Héchstlaufzeit von vier Jahren. Der wéhrend der
Laufzeit variable Zins ist staatlich verbilligt: Die Kreditkosten l‘iegen
stets 2,1 % tiber dem Diskontsatz und somit in der Regel unter dem
Marktzinssatz. Fir diese Wechselkredite hat die BundQébank eine Re-
diskontlinie von 3 Mrd.DM eingerdumt, Die Kreditvergabe konzentriert
sich auf die Ausfuhr in Staatshandels- und Entwicklungslidnder. A.ls pro-
blematisch gilt die ungewohnlich hohe Selbstfinanzierungsquote, die an-
fangs 39 % -bétrégt, danach aber steigt, weil eingehende Tilgungsbetrige

zunidchst der Ablésung von AKA -B-Mitteln dienen.-



Bibliothek des Instituts

s fir Weltwirtschaft Kie]

- Ausfuhrkredite im Rahmen des Plafond C haben dhnliche Konditionen wie
die AKA-A-Mittel: Die Kreditkosten (fiir die Abnehmer) liegen jedoch ein

halbes Prozent {iber den Kosten der Lieferantenkredite bei AKA-2.,

Um die Vorteile von AKE -A-Mitteln (langere Laufzeit, niedrigere Selbst-
finanzierungsqﬁote) und AKA-B-Mitteln (subventionierte Kreditkosten)
gleichzeitig nutzen zu koénnen, werden beide Kredite héubfig germischt, Alle

Kredite miissen bei Hermes versichert werden.

D‘i.eva'x.TJ konz“entriert sich im Vergleich etwa zu AKA-B auf langfristige
Kredite (Ldufzeit in der ’Regel mindesfens acht Jahre) fiir Ausfuhren m
Entwi'cklungs'l'a'nde’r. Der von der KfW @ibernommene Finanzierungsanteil
liegt zwischen 100 % und 50 %, je nach Volumen des Kreditgeschéfts. Die
maximale Betei.ugung ist mit 50 % bei einem Auftragswert von 200 Mio. DM
er‘reichtl. Der Vorteil dieser Finanzierung liegt einerseits darin, dafi eine
Finanzierungszusage mit Konditionen bereits b_ei__Kontrahierung des Ge-
schiftes verbindlich ist, auch wenn diese Mittel erst einige Jahre spiter als
Anschluﬁfinaniiefung an AKA-B in Anspruch genommen werden (dies ist eine
héufig anzutreffende Praxis), und schlieBlich in dem giinstigen Zinssatz |
(zuletzt zwischen 8 und 9 %; Lieferan‘tenk'redite sind hier 0,5 % teurer als
Abnehmerkredite), der meist leicht unter dem entéprechenden Marktzins-
satz liegtz. Auch die von der KfW ausgereichten Kredite milssen Hermes-

gesichert sein,

Das Ausmafl kredltpohtlscher h.xportfordorung ist - auch im mternatlonalen
Vergleich - recht bescheiden: Die stsubventlomerung tber AKA- D-Mlttel
und KfW-Dittel ist gering; dles wird noch augenfalllger bedenkt man, dafl
. - nach OECD- Angaben3 fiir 1974 - lediglich etwa 1,2 % der deutschen Ge-

samtexporte und weniger als 5 % der Exporte in Staatshandels- und n.ntwmk-

Daneben ist die KfW aber noch bereit, Mittel zu IMlarktkonditionen zu be-
schaffen und ergénzend bereitzustellen. ' '

Die Kf%W erreicht diesen gunstlgen stsatz durch Mischung von revolvie-
renden ERP-Mitteln mit Kapltalmarktmltteln

CECD 1876, 62,
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lingslénder (chne OPEC) durch verbilligte &ffentliche Mitel unteysgitet
wurden. Unterstellt man, dafl sich - worauf einiges hindeutet - der Wert der
begilnstigt mitfinanzierten Exporte inzwischen absolut verdoppelt hat, so‘ ist
wegen des gleichzeitig gewachsenen gesamten Exportvolumens eine zwar
gestiegene, aber keinesfalls verdoppelte Quote beglinstigter Exporte zu er-

warten.

Im internationalen Vergleich mit wichtigen Industrieldndern (siehe Anhang,
Synopse) liegt die deutsche Zxportfinanzierungsférderung deutlich zuriick:
Dies gilt wohl weniger im Vergleich zu Japan, mehr aber fiir die Vereinigten

Staaten und Groidbritannien und insbesondere fiir Frankreich:

- So gibt es beispielsweise fiir den Selbstbehalt bei AKA - B- Mitteln von

mindestens 30 % international keine vergleichbaren Regelungen.

- Das Gesamtkontingent der verbilligten Mittel bei AKA-B und KfW ist im

“Vérgleich zu anderen Lindern relativ niedrig dimensioniert,

- Die deutsche Ausfuhrfinanzierungsférderung kennt Festzinsen nur bei den
- umfangméafig bescheidenen - langfristigen Krediten der KfW. Andere
Lénder sind hier wesentlich grofiztigiger: Sie garantieren Festzinsen bei
Krediten mit einer Laufzeit von mehr als 6 Monaten (Japan) bzw, 18 Mona-
ten (Frankreich) bzw. 2 Jahren (Grofbritannien). Lediglich die Vereinigten
Staaten sind mit Mindestlaufzeiten von 5 Jahren fiir Festzinsgarantien

vergleichbar,

- - Im Rahmen der deutschen Exportférderung miissen 6ffentlich verbilligte
Kredite iiber AKA-B bevorzugt getilgt werden; in den Vereinigten Staaten

~ ist dies gerade umgekehrt, und in Japan werden kommerzieller und 6ffent-
licher Kredit im Gleichschritt getilgt.

A Frankreich und Grofibritannien sind hier weniger kompatibel, da auch
'kommerzielllé (langfristige) Kredite offentlich fixierte Konditionen haben,

so dab die Frage einer Vorzugstilgung irrelevant ist.

- Das Zuschufielement der deutschen Ausfuhrfinanzierungsférderung ist
" absolut wié auch im Hinblick auf den Anteil der damit geférderten Exporte

an den Gesamtexporten niedrig. Mit Ausnahme der Vereinigten Staaten



bieten die anderen Lé&nder (a) zinsgiinstigere und (b) weitgehend nicht

kontingentierte Mittel an,

Zusammenfassend 143t sich daher die These nicht zurilickweisen, dafl die
Ausfuhrfinanzierung konkurrierender Industrielénder stidrker dimensioniert

ist als die der Bundesrepublik.

2. Exportkreditversicherung

v e e - o -

Die staatliche Exportkreditversicherung wird in der Bundesrepublik gemein-
sam von Tr"éuarbeit und Hermes durchgefihrt; dabei ist I%::[errnes feder-
filhrend bei Exportkreditversicherungen, Treuarbeit bei der Versicherung
von Kapitalanlagen im £Lusland. Hermes deckt politische und wirtschaftliche
Risiken im Auftrag der Bundesrepublik, jedoch im eigenen Namé_n und auf
eigene Rechnung ab., Wirtschaftliche Risiken ﬁbeme_hmen‘daneben\ auch

kommerzielle Versicherer.

Die staatliche Ausfuhrkreditversicherung unterscheidet zwischen Garantien
und Biirgschaften; dabei werden Garantien fiir GeSChéfte‘mit privaten Ab-
nehmern, Biirgschaften fiir Geschifte mit 6ffentlic'hc'3n Abnehmern erteilt,
Die Versicherungsprémie fiir Biirgschaften betrégt nur etwa die Halfte der

entsprechenden Frimien fiir Garantien.

Versicherungsfihig sind alle tiblichen Geschifte, soweit sie als ''forderungs-
wiirdig'' angesehen werden und im Hinblick auf die Kreditkonditionen bestimm-
ten Kriterien geniigen. Wirtschaftliche und politische Risiken werden in der
Regel nur gemeinsam abgedeckt. Wechselkursrisiken kénnen getrennt ver-
siche‘rt werden. Vom Umfang her liberwiegt bisher das Einzeldeckungs-
' system; jedoch wird gegenwértig erwogen, eine pauschale Versichérung als
obligatorisch vorzuschreiben. Abdeckbar sind die Risiken wihrend der
"post shipment''-FPhase sowie - in spezifizierten Fillen - Wéhrend der
"pre shipment''- Phase. Wihrend der Fabrikationsphase betrélgt der Selbst-
behalt mindestens 15 %, wahrend der Ausfuhrphase bei wirtschaftlichen

Risiken mindestens 15 % und bei politischen Risiken mindestens 10 %,



Wéahrend bei politischen Risiken Karenzzeiten vorgesehen sind (Krieg und
Beschlagnahme 6 Monate, ZM—Risiken1 6 Monate, KT-Risik»an2 4 Monate),
tritt die Versicherung bei wirtschaftlichen Risiken unmittelbar mit Ver; )
tragsabschlufl ein, Bei Wechselkursrisiken gibt es zwar offiziell auch keine
Karenzzeit; die Versicherung tritt jedoch erst nach einer V_orlaufzeit_ von

in der Regel 2 Jahren ein, widhrend der der Exporteur das Risiko selbst
tragen oder am Markt (durch Termingeschéifte oder Fremdwahrungskredite)

abdecken muf.

Die Laufzeit der Versicherungen ist bei Konsumgiitern auf 8 IMionate be-
schrénkt; bei Investitionsgiitern-ist sie entsprechend den Regelungen des
"gentlemens’ agreement'' festgesetzt (Exporte in Industrieldnder maximal

5 Jahre, in Staatshandelslinder 8 1/2 Jahre, in Entwicklungslinder 10 Jahre).

Die Versicherungspridmien sind nicht nach Abnehmerlidndern gestaffelt, wie
dies bei den meisten anderen staatlichen Versicherungen der Fall_ ist; bei
einigen Lindern ist der Verpflichtungsspielraum jedoch kontingentiert.
Aufier - nicht anrechenbaren - Bearbeitungsgebiihren fallen fiir Garantien
folgende Pradmien an: Bei Krediten bis zu einer Laufzeit von 6 Monaten
1,5 % der Vertragssumme; bei Krediten bis zu einer Laufzeit von 3 Jahren
1,2 % p.a. und bei Krediten bis zu einer Laufzeit von 10 Jahren 1,_ 3 bis
1,4 % p.a. Die Kosten fiir Biirgschaften belaufen sich jeweils auf etwa 50 %
der Pridmien fiir Garantien. Die Pridmien fiir Wechselkursrisiken liegen
zwischen 0,5 % und 0,7 % p.a. Die bei den Geschiiften zu vereinbarende
Mindestanzahlung betrdgt 15 %. Lokale Kosten im Abnehmerland kénnen

- entsprechend einer CECD-Vereinbarung - begrenzt in die Versicherung

einbezogen werden. Der Anteil versicherter Zxporte am Gesamtexport lag

1977 bei 18, 8 %.

Eine globale Wiirdigung der deutschen Einfuhrversicherung im Vergleich zu

derjenigen anderer westlicher Industrielinder kann wegen der Vielzahl

1 Zahlungsverbots- und Moratoriumsrisiken.

2 Konvertierungs- und Transferrisiken.
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jeweils unterschiedlich festgesetzter Konditionen kaum geleistet werden.

Partielle Vergleiche einzelner Konditionen zeigen folgendes Bild:

- Versicherungsnehmer: Hier sind alle untersuchten Systeme recht dhnlich;
lediglich Grofibritannien rdumt insofern glinstigere Konditionen ein, als
auch auslindische Zweigniederlassungen britischer Exporteure die ECGDl-

Deckung in Anspruch nehmen kénnen.

- Im Hinblick auf die versicherungsfihigen Geschifte zeigen sich keine be-

deutenden Unterschiede,

- Dagegen divergiert die Festsetzung versicherungsfihiger Risiken: Ver-
sicherungsfidhig sind wirtschaftliche und politische Risiken; im Gegensatz
zum deutschen System sind andernorts beide Risiken meist jedoch unab-
hingig voneinander abdeckbar, Wechselkursrisiken versichern wie Hermes
auch die meisten anderen Institutionen, nicht jedoch z.B. das britische
System. Dagegen reichen die meisten Versicherungen Kostensteigerungs-
garantien aus (beispielsweise Frankreich und Grofibritannien), die
Hermes nicht anbietet, weil dies nach offizieller Interpretation ein typisch

unternehmerisches, daher staatlich nicht zu ilibernehmendes Risiko ist.

- Wiahrend bei Hermes die Einzeldeckung bisher typisch ist (eine obligato-
rische Pauschalversicherung wird erwogenz), liegt in anderen Léindern fiir
kurz- und mittelfristige Kredite das Schwergewicht auf Pauschalpolicen

(Frankreich, Grofbritannien, Japan).

/
- Der Mindestselbstbehalt ist in anderen Lindern meist niedriger als bei

Hermes. Die Deckungsquote kann dort in Einzelfdllen bis 100 % betragen

(Groflbritannien, Vereinigte Staaten).

- Im Hinblick auf die Karenzzeit sind keine bedeutenden Unterschiede zu
verzeichnen. Indessen hat die karenzzeitdhnliche zweijdhrige Vorlauf-
phase der deutschen Wechselkursversicherung international keine

Parallelen,

! Export Credits Guarantee Department.

2 N'ach Broichhausen 1978.
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- Die Laufzeitkonditionen sind entsprechend der Vereinbarung im Rahmen
der Berner Union international vergleichbar; die U.S. -amerikanische
EXIM-Bank gewidhrt jedoch Abnehmerkredite mit einer Laufzeit bis zu
15 Jahre,

- Mit Ausnahme der Bundesrepublik bemessen die anderen Linder die
Pridmie auch nach Linderkategorien (zwischen vier und sechs Gruppen);
Hermes kennt hier (wie auch die U.S. -amerikanische ZXIM- Bank) ledig-

lich festgesetzte Verpflichtungsmaxima fir einzelne Linder.

- Die Versicherungspriamien sind bei Hermes hiufig hoher als bei anderen
Liandern; dies hidngt damit zusammen, da@ der risikostreuende Effekt von
Pauschalsystemen hier eine geringere Bedeutung hat als in den anderen

-Lindern.

- Im Hinblick auf Mindestanzahlungsraten liegt dermes (15 %) etwa in der
Mitte der Stichprobe: tUber Grofibritannien und den Vereinigten Staaten,

aber unter Frankreich und Japan.

- Der deutsche Anteil Yersicherter an den Gesamtexporten liggt:ihnlich .
wis der amierikanische zwischen etwa der Hilfte und einem Drittel
der entsprechenden Raten fiir andere Linder (Groflbritannien und Japan,

vermutlich auch Frankreich).

Die gegenwirtig wichtigsten Fhiénomene der staatlichen Exportkreditver-
sicherung liegen in einer zunehmenden Konzentration der Ausfuhrgaranﬁen
und -birgschaften auf wenige Linder (mit steigendem Gewicht der Staats-
handelslidnder) und auf wenige Grofprojekte. Eine spezielle mittelstands-
politische Komponente eignet dem Vorhaben, Bietungsgarantien etc., die fir
 mittlere Exportunternehmen oft eine erhebliche Belastung darstellen und
gegenwirtig nur von einigen Bundesldndern riickversichert werden, bundes-
einheitlich zu regeln1 und ihre £bwicklung Hermes zu ibertragen.

1Vgl. Broichhausen 1978, Heck 1977. Zur Darstellung der Lindersysteme

vgl. fiir Baden-Wiirttemberg o. V. 1977, fiir Nordrhein-Westfalen 0.V,
1977 a+d, fiir Niedersachsen o.V. 1977 b, fir einen Vergleich Baden-
Wiirttemberg/Bayern/Hessen/Saarland 0. V. 1976a.
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Exportierte Giiter und Leistungen unterliegen nicht der Umsatzsteuer. Bei
Vorstufen angefallene Umsatzsteuern werden im'#ege des Vorsteuerabzugs
verglitet, Cbwohl dieses Verfahren nic‘ht unter die einschligigen GATT-
Vorschriften tber - untersagte - steuerliche Exportférderung f&llt, haben
beispielsweise die Vereinig’éen Staaten die umsatzsteuerliche Freistellung
von Exporten bei Verhandlungen mit der EG als GATT-Vertragsverletzung
bezeichnet und mit Ausgleichszdllen gedrohtl. Dies ist zweifelsohne eine
Defensivreaktion auf die europdische Kritik und offizielle GATT- Verurteilung
der US-amerikanischen steuerlichen Exportfc'jlc'clerung2 im Rahmen der DISC-
Reguliemngg, die zwischenzeitlich auf ein niedrigeres Niveau gesenkt worden

ist.

C. Sonstige Instrumente der Ausfuhrférderung

Neben den "klassischen" und "modernen" Instrumenten der Ausfuhrférderung
haben

- die Wechselkurspolitik,

- die Forderung von Auslandsinvestitionen und

- die Lieferbindung von Entwicklungshilfetransfers

unmittelbare Wirkungen auf den Export eines Landes. DaB diese Instrumente
bei der Diskussion von Ausfuhrférderungsmaf3inahmen gewdhnlich unberick-
sichtigt bleiben, mag damit zusammenhiingen, dafl jedenfalls die Wechsel-
kurspolitik und die Lieferbindung hdufig als bedenkliche Instrumente der

Exportforcierung beurteilt werden.

1. Exportférderung durch Unterbewertung der Wahrung

o e e e Am e e e e A e e ew e Tm G Am m m M s vm e e ST we an 4m W e e v Ge M e e

Durch Abwertung der heimischen Wihrung erhalten Exporteure auf fremden

Markten einen Preisvorteil gegeniiber dortigen Produzenten und Zxporteuren

1 Vgl. Siebert 1875, o.V. 1875a.
2 Vgl. dazu Dobson 1877,

3 Zu einer ausfithrlichen Darstellung vgl. lMesenberg 1976,
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aus Drittldandern, sofern die Wihrungsrelationen des Importlandes und der
Drittlinder nicht oder nicht entsprechend gedndert werden (Wahrungs-
dumping)‘. Eine solche Folitik birgt jedoch die Gefahr einer Abwertungs-

konkurrenz in sich,

In der Bundesrepublik gibt es keine Anhaltspunkte fiir eine systematische
wahrungspolitische Exportférderung. Zwar még die DM bis Anfang der
siebziger Jahre unterbewertet gewesen sein; seit Ende der sechziger Jahre
ist sie aber kontinuierlich aufgewertet worden: So stieg der Auflenwert der
DM gegentiber wichtigen Handelspartnern seit 1872 um etwa 50 % und be-
reinigt um die unterschiedl@c_hen Geldwertentwicklungen immerhin um 10 %
(zwischen Oktober 1977 und Mirz 1978 allein um 4 %; nach: Deutsche Bundes-
bank 1978, 50)., Von einer in den Dienst der Exportférderung gestellten
VJechselkurspolitik kann daher nicht gesprochen werden (dies widerspréche
schon den stabilitdtspolitischen Zielen der Bundesregierung); zutreffend ist
im Gegenteil eher, dafl von der Entwicklung des Au(&enwerte.s der DM
tendenziell exporthemmende Wirkungen ausgegangen sind; die wechselkurs-
bedingté Erhohung der Auslandspreise deutscher Exportgiter ist bereits
derart hoch, dal (s.o0.) eine zusétzliche ErhShung der Ausfuhrpreise auf
Auslandsméirkten - s6 die Deutsche Bundesbank - kaum durchgesetzt werden
kann. ''So stiegen die Ausfuhrpreise im.Jahresdurchschnitt (1977) nur um
1 1/2 % und damit weniger als die Abgabepreise im Inland (+ 2 1/2 %)"
(Deutsche Bundesbank 1978, 34). Nun mag man bezweifeln, dafl der Preis-
parameter bei den Nachfragern deutscher Exporte so direkt zum Tragen
kommt1 (etwa mit der Begrindung, die Marge der monopolistischen Kon-
kurrenz sei noch nicht voll ausgesch(jpft); auf langere Sicht wird mit einer

-solchen Wirkung jedoch zu rechnen sein.

Vgl. etwa Boss et al. 1878, 15. Das Ergebnis okonometrischer Unter-.
suchungen, die zeigen, dafl Exportschwankungen nur zu einem geringen
Teil durch Preis- oder Wechselkursinderungen erklidrt werden kénnen
(ebenda), koénnte daraus resultieren, daB der Untersuchungszeit‘ra\irh"in
die FPhase fdllt, in der deutsche Exporteure innerhalb der Marge monopo-
listischer Konkurrenz operieren konnten. .
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Wihrend im Falle der Bundesrepublik eine an ausfuhrpolitischen Zielen
orientierte Wechselkursbeeinflussung also nicht zu konstatieren ist, mdégen
die AuBerungen US-amerikanischer offizieller Stellen dazu beigetragen haben,
daf der Markt den Auflenwert des US-$ laufend niedriger bewertet und so

die Erreichung des wirtschaftspolitischen Zieles tendenziell erleichtert hat,
das Leistungsbiianzdefizit durch eine Forcierung der Exporte zu mindern.

Im Falle der Schweiz ist Ende September 1978 eine exportorientierte
Wechselkurspolitik im Hinblick auf den deutsch-schweizerischen Auflenhandel

sogar offiziell angekiindigt worden.

2., Exportférderung durch Forderung von Auslandsinvestitionen

e P e e e A e e e e e e S e M S Em B WY WS ey AR Gt P eSS m e M e Em e NS e e B o e A e e W e e e

Die Uberlegung, daf die Férderung von Auslandsinvestitionen zur Expansion
der deutschen Ausfuhr beitragen kann, mag zunéchst befremden, da in der
offentlichen Diskussion hiufig argumentiert wird, Auslandsinvestitionen
fungierten tendenziell als Exportsubstitut. Neuere empirische Analysen
lassen im Gegenteil daber darauf schlieBen, dafl Auslandsinvestitionen eher
exportstiitzend oder gar -férdernd wirken denn exporthemmendl. Dies gilt
sogar flir Branchen wie die Textil- und Bekleidungsindustrie, die nach eigenen
Angaben eher mit exportersetzenden Wirkungen rechnen. Lediglich fiir den

Strafienfahrzeugbau konnten keine exportstiitzenden Effekie ermittelt werden.

Theoretisch gesehen werden Nettokapitalexporte dariiber hinaus ein Tatonne-
ment einleiten, das tendenziell in einer Zbwertung der heimischen Wiahrung
resultiert und damit den Export insoweit stimuliert, als dieser auf eine

Wechselkursédnderung reagiert.

Indessen ist fraglich, ob die Bundesrepublik Deutschland eine Warenexport-
férderung via Kapitalexportforderung betreibt. Die Bundesregierung weist
zwar darauf hin, daf sie Auslandsinvestitionen auf vielfiltige Weise fordert
(durch den Abschluff von Investitionsférderungsvertrigen, durch das Angebot
von Garantien gegen politische Risiken, durch Verglinstigungen im Rahmen
des Entwicklungslidnder-Steuergesetzes, durch Niederlassungskredite aus

ERP-Mitteln sowie durch Kapitalbeteiligungen der DEG)Z; indessen deuten

1 Vgl. Baumann et al. 1977, 162 ff,

Vgl. hierzu Presse- und Informationsdmt der Bundesregierung 1978, 4.
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empirische Analysen darauf hin, dafl per saldo nicht einmal von einer
Kapitalexportneutralitdt gesprochen werden kannl.' Dafl eine Ausfuhr{érde-
rung mittels einer Forderung deutscher Kapitalexporte erfolgt, 148t sich

fiir die Bundesrepublik daher nicht oder doch nicht schliissig belegen.

3. Exportférderung durch Entwicklungshilfe

- e . e o U e e e e R S W mm o A e e e o . e, e W

Wiahrend bis Anfang der siebziger Jahre ein Grofiteil der deutschen offent-
lichen Hilfe liefergebunden war, belief sich der Anteil liefergebundener

Hilfe in den letzten Jahren nur auf etwa 5 % (1975: 3,9 %, 1S76: 1,0 %,

1877: 5,6 %)2. Dies entspricht der Politik der Bundesregierung, ''Lieferun- -
gen und Leistungen fiir Vorhaben, die aus 6ffentlichen Mitteln gefdrdert
Werden, mit ganz wenigen Ausnahmen dem weltweiten Wettbewerb (zu) unter- .
werfen ..., damit die Entwicklungslénder das gilinstigste Angebot auswihlen
kénnen'' (BMZ 1978, 93). Dennoch flossen 1977 etwa 64 % der Entwicklungs-
hilfekredite tiber Liefer- und Leistungsvertrige an deutsche Unternehmen
zuriick. Die Vergabe von ungebundenen Entwicklungshilfekrediten hat sich
damit als zwar nicht degidiert verfolgie, dennoch aber effektive Politik der
Ausfuhrférderung erwiesen, auch wenn man beriicksichtigt, dafl die Auftrags-
riickfliisse nur etwa 5 % der Exporte in Entwicklungs-(ohne CPEC-) Léander

ausgemacht haben.

1 Vgl. Telkamp 1975, Kopits 1976, Juhl 1978, - Kapitalexportneutralitit

herrscht dann, wenn steuerrechtliche und andere Regelungen und Begilinsti-
gungen auf im Ausland investiertes Kapital im selben Mafle Anwendung
finden wie auf im Inland investiertes Kapital,

2 Liefergebundene Kredite entfielen offensichtlich vor allem auf Schiffs~
lieferungen,



III. Zu den Forderungen der deutschen Exportwirtschaft zur Ausfuhr-

hfc'jrde rungspolitik der Bundesregierung

Die deﬁtsche Ausfuhrférdérung isi':‘ von der Exportwirtschaft bis in die Mitte
der siebziger Jahre weithin als hinreichend eingeschétzt und demeni‘:spre-.
chend kaum kritisiert worden. Seit eini"gen Jahren mehren sich jedoch die
Kritiken und Forderungen nach Verbesserung bestehender und Einbeziehﬁng
weiterer Instrumente, Dabei stehen vor allemfol_gende Forderungen im

Vordergrund:

- Die Bundeéregierung soll sich bemiihen, die Ausfuhrférderung inter-
national zu. harmonisieren und dabei insbesondere die Nachteile fiir die
deutsche Exportwirtschaft abbauen, die aus der Exportbegiinstigung in
anderen Industriestaaten resultiertl. Wie die vorangegangene Darlegung
und die Synopse im Anhang zeigen, ist im Hinblick auf eine Vielzahl von
Einzelkonditionen tatsiichlich festzustellen, daB andere Industrieldnder
eine stirkere Exportférderung betreiben, als dies in der Bundesrepublik
der Fall ist, Die Buﬁdesregierung hat der Forderung nach einer Harmoni-
sierung zwar in Teilbereichen entsprochen (etwa mit der Zustimmung zum
"gentlemens’ agreement' iiber fiir die staatliche Exportkreditversicherung
akzeptable maximale Ausfuhrkreditkonditionén)', “generell lehnt sie jedoch -
eine Ausweitung des derzeitigen Instrumentariums ab. Diese Zuriickhal-
tung wird einerseits damit ‘oegm"mdet, dafl die bisherige Férderungspolitik
hinreichend und konkurrenzfihig se:i2 und eine solche Ausweitung einen
nicht erwiinschten internationalen Exportférderungswettlauf einleiten kénne,
andererseits damit, dafl insbesondere die Aufstockung der bisherigen Aus-
fuhrkreditfazilit:‘alten3 mit den stabilitdtspolitischen Zielen der Bundes-

. . . .4
regierung nicht vereinbar sei .

1 Vgl. etwa Broichhausen 1978 a,
2 Staatssekretir Rohwedder hachvﬂ Heck 1978,

6,) Forderung der Arbeitsgemeinschaft deutscher Exporteurvereine nach
Broichhausen 1878 a sowie des Hamburger Wirtschaftssenators Nolling
nach 0.V, 1978a.

4 Heinrich Irmler, - Mitglied des Direktoriums der Deutschen Bundesbank,
nach Dertinger 1877,
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- In der Frage von Riickgaraurn;ie:n1 fiir Bietungsgarantien etc. scheint sich
dagegen ein Kompromifl anzubahnen: Cffenbar wird erwogen, die bislang
von einigen Bundesldndern zu unterschiedlichen Konditionen offerierten
Riickgarantien auf Bundesebene zu ver'einheitlicherx2 und liber Hermes

ausreichen zu lassen.

- Die Forderung (Rolf Rodenstock nach o.V, 1975), die mittelstindische
Exportwirtschaft speziell zu férdern, scheint wenig Resonanz gefundeh zZu
haben. Eine Intensivierung der Forderung liber die derzeitigen Schwer-
punkte im Rahmen der Beratungsdienste (Kammern, RKW) und Investi-
tionshilfen (ERP-Niederlassungskredite, DEG-Beteiligungen) hinaus ist

daher kaum zu erwarten.

- Die Forderung, neben den bisherigen Risikoabdeckungen auch Kosténstei-—
gerungsgarantien zu offerieren, wie dies beispielsweise in Frankreich und
Grofibritannien méglich ist, wird von der Bundesregierung kategorisch
abgelehnt mit dem Argument, (a) solche Garantien kdmen wegen der nied-
rigen heimischen Inflationsrate ohnehin nicht zum Tragen (o. V. 1976);

(b) es handle sich dabei um typisch unternehmerische Risiken und (c) eine
solche Garantie "wiirde ... einem allgemeinen, ausgesprochen inflations-

fordernd wirkenden Indexdenken Vorschub leisten"B.

- Im Hinblick auf die Exportférderungsdienste der deutschen Auslandsver-
tretungen wird zwar offiziell argumentiert, dafl diese Dienste ihre Aufgaben
“in der Praxis auch weitgehend" erfillen (nach Broichhausen 1976). Die
Tatsache, da@ 1976 offenbar die Anweisung gegeben wurde, "wegen des
verschirften Wettbewerbs in besonderem Mafle Hilfestellung zu léisten”
(ebenda), und daf) kiirzlich wiederum gemeldet wurde, im Auswirtigen Amt

bestehe wohl die Bereitschaft zu einer verstdrkten Férderung der deut-

1 Vgl. etwa Broichhausen 1578 a.

2Nélch Broichhausen 1978, Zu einem konkreten Vorschlag des BMWi vgl,
0.V. 1878 a.

3 Parl., Staatssekretédr Griner (BMWi) auf eine Anfrage des Cppositions-
abgeordneten Schwoérer nach o.V, 1S876c.
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schen Ausfuhrl, mag darauf hindeuten, dafl hier auch von offizieller Seite
ein Forderungsdefizit gesehen wird, dem nunmehr abgeholfen werden

soll.

- Die Forderung, die kredit- und mdglichst auch versicherungspolitischen
Ausfuhrfdérderungsmafinahmen institutionell zusammenzulegen, um eine
"Forderung aus einer Hand' zu erreichen, wie sie beispielsweise in Japan
und den Vereinigten Staaten moglich ist, wird von offizieller Seite ab-
gelehnt (0. V. 1878). Hier mogen zwar auch Behérdeninteressen mit-
spielen; vor allem aber diirfte diese Haltung daraus resultieren, dafl die
Bundesregierung insbesondere die Ausfuhrfinanzierung als eine auf dem
Markt zu l6sende privatwirtschaftliche Aufgabe ansieht (Bundeswirtschafts-

ministerium nach Wisdorff 1973).

- Die Forderung schlieflilich, den Aullenhandel nicht zu politisierenz, die
sich an der Frage der Hermes-Deckung fiir Exporte nach Stidafrika ent-
zlindet hatS, wird aus internationalen politischen Riicksichten vermutlich
kaum den Winschen der deutschen Exportwirtschaft entsprechend beant-

wortet werden.

1 Vgl. Broichhausen 1978 b sowie die Mitteilung in ''Hamburger Wirtschaft'

H. 9., September 1878, S. 15 f,

2Schreiben des deutschen Groflanlagenbaus an den damaligen Bundes-
minister Friderichs nach 0.V, 1877c.

3 Vgl. Broichhausen 1877, Heck 1877,



ANHANG:

Synopse der staatlichen Ex‘portkreditversicherungssysteme und

Expoxftfinanzierung in Wichtigén Industrieldndern

Die folgende Synopse ist - nach den neuesteh, dem Verfasser im September

1978 verfiigbaren Informationen - vor allem aus folgenden Quellen er-

mittelt worden:

(1)
(2)
(3)
(1)
(5)

CECD 1876
Schallehn 1978
Leftvre 1977
Haschek 1876

In- und auslédndische Zeitungen und Zeitschriften,
Geschiftsberichte etc,

Abkilirzungen:

pol Ris = politische Risiken

wi Ris = wirtschaftliche Risiken

KT = Konvertierungs- und Transferrisiken

ZM = Zahlungsverbots- und Moratoriumsrisiken

sowie gebréuchliche Abk\'irzungen.

/



Synopse der staatlichen Exportkreditversicherungssysteme und Exportfinanzierung in wichtigen Industrielindern

Bundesrepublik Deutschland

Frankreich

Grofibritannien

Japan

Vereinigte Staaten

I.

Exportkreditver-
sicherung

Allgemeine
Informationen

Deckung

1, Versicherungs-

nehmer

Versicherungs-
fahige
Geschéfte

3

Versicherungs-
fahige Risiken

Deckungsquote

Karenzzeit

Treuarbeit und Hermes {(feder-
filhrend), dffentliche Unter-
nehmen in privatwirtschaft-
licher Form, arbeiten im Na-
men und im Auftrag des Staa-
tes. (WiRis auch abdeckbar
Uber kommerzielle Versiche-
rer.)

COFACE (Uberwiegend in Staats{ECGD (staatliche Behdrde).

besitz). Deckt polRis stets
fiir den Staat ab, wiRis teils
auf elgene Rechnung,

Deckung stets flir den Staat.
Es wird unterschieden zwie
schen ‘kommerziellem Ge-
schiaft’ (ca. 90 % aller
Deckungen) 'und *Geschdft im
nationalen Interesse’.

acht verschiedene Versiche-~

EID/MITI (staatliche Beharde)ﬂFCIA (kommerziell): wiRis auf

rungen, Hier: pre-shipment
Versicherung (AEV), post-ship-
ment Versicherung (EEV),
Wechselkursversicherung
(WKV).

eigene Rechnung, polRis fiir
EXIM. EXIM (staatlich) wiRis
und polRis. EXIM rlickvers.
FCIA bei groSen Policen flir
wiRis., FCIA konzentriert auf
kurzfristige und pauschale
Deckung, EXIM auf langfristi-
ge und Einzeldeckung,

Deutsche Exporteure; die
zugrundeliegenden ILieferun-
gen und Leistungen miissen
ganz oder iberwiegend deut~
scher Herkunft sein.

Nur in Frankreich ansdssige
Exporteure,

Britische Exporteure und
deren ausldndische Zweig-
niederlassungen,

AEV: nur Jjapanische Ex-
porteure, EEV: Exporteure
mit Sitz in Japan.

Keine Einschrdnkungen be-
kannt. Die Lieferungen und
Leistungen miissen ganz oder
Uberwiegend US-amerikani-
schen Ursprungs sein.

Alle iblichen Geschifte, jJe-
doch im einzelnen nur inso-
weit, als sle als forderungs-
wirdig anzusehen sind,

Alle iiblichen Exportge-
schdfte und ~transaktionen;
auch Kapitalanlagen im
Ausland,

‘[A11e tp2ichen Export -

geschidfte und -transaktionen,
auch Investitionen. Nicht
aber MarkterschlieBungsge-
schifte und Einsatz von Bau-
gerdten im Ausland.

Fast alle Arten von Liefer-
und Lelstungsgeschidften
(nicht aber beispielsweise
Factoring und Confirming-
Haus~-Forderungen).

Keine Einschridnkung bekannt.
Langfristige Geschifte bel
FCIA nur fiir besondere Waren
(z.B. schwere Investitions-
gliter).,

WiRis und polRis, 1.d.R. nur
gemeinsam., Wechselkursrisiko
getrennt abdeckbar, Einzel-~
deckungssystem Uberwiegt.

WiRis (einschl. Wechsel~
kurs~ und Kostensteige-
rungsrisiken) und polRis;
beide sind getrennt ver-
sicherbar,

WiRis (einschl, Vertrags-
erfiillungs~- und Kosten~
steligerungsgarantien, nicht
aber Wechselkursrisiken) und
polRis sowie alle Verluste,
die von den Vertragspartnern
nicht beeinfluBt werden
konnten.

AEV/EEV: Bestimmte festge-
legte Risiken (wi und pol),
de facto aber sehr weit-
gehend, WKV: nur bei schwe-
ren Investitionsgitern und
Anlagen und nur Kursver-
lu;te {iber einer Marge von
3 %.

WiRis und polRis, getrennt
abdeckbar,

Wihrend Fabrikation bis 85 %
der Selbstkosten, danach bis
85 % der Vertragssumme bei

wiRis und bis 90 % bel polRis

WiRis: 80-95 %, polRis
(einschl. KT): 90-95 %.

I.d.R. 90-95 %; bel mittel-
fristigen Geschiften bis
100 %. Plr kreditierende
Bank Je nach Zahlungsmoda-
litdten 90-100 %.

AEV: wiRis 1.d.R., 60 % (aber
bis 80 %), polRis 90 %.

EEV: 90 %. WKV: Kursver-
luste iber 3 %, Jedoch hdch-
stens 20 % der Forderung.

FCIA: wiRls 70-80 %, polRis
(kurzfristig) bis 95 %; kombi-
niert 90 %. EXIM: wie FCIA; bel
langfristigen Geschdften fir
wiRis nach halber Laufzeit in
besonderen Fillen auf 100 %
steigerungsfihig.

WiRls: keine, Kursrisiko:
keine (Jedoch 1.d.R. 2 J. .
Vorlaufzeit),Bei KT i.d.R.
4 Monate, bei ZM 1i.d.R.

6 Monate, bei Krieg und
Beschlagnahme 6 Monate.

WiRis: keine (Zahlungsver-
zug: 9 Monate),
polRis: 6 Monate,

WiRis: 6 Monate,
polRis: 4 Monate,

Nieht bekannt.

Nicht bekannt.




Bundesrepublik Deutschland

Frankreich

GroBbritannien

Japan

Vereinigte Staaten

6. Laufzelt

7. Landerkate-
gorien

8. Primien

9. Sonstiges

C. Anteil versicherter
Exporte am Gesamt-
export

Bis 6 Monate fiir Konsumgiiter,
bis 5 Jahre fir Kapitalgliter
(bel Staatshandelslindern

8 1/2 Jahre, bel Entwicklungs
lindern 10 Jahre).

Bis 36 Monate: Pauschalpoli-
cen, Mittel- und ldngerfri-
stig: Einzelpolicen. Konsum~
gliter bis 6 Monate, leichte
Investitionsgiiter bis 3 Jahre
(GroBgeschdfte blis 5 Jahre),
schwere Investitionsgliter und|
Anlagen 5-10 Jahre (Entwicke-
lungslander). .

Pauschalsystem 1.d,R, bis
6 Monate (Ausnahmen 5 Jahre
und linger); bei Einzel-
deckung (nur fir Kapital-~
gliter- und Anlagenexporte)
lidnger, laufzeltstaffelung
nach Gliterarten #hnlich wie
Frankreich,

Pauschalsystem: Konsumgiiter
bis 1 Jahr, Kapitalgliter bis
5 Jahre, Einzeldeckung:
ldnger., :

I.d4.R. bis 5 Jahre, im Einzel-
fall verlangerbar. EXIM bei
Abnehmerkrediten bis 15 Jahre,

Entgelt nicht nach Landern
gestaffelt, bel eilnzelnen

Lindern Jedoch Verpflich-

tungsmaxima mdglich.

5-6 Linderkategorien,

Bei Einzeldeckung 4 Linder-
gruppen, Bel Pauschal-
system nach Neuregelung
stédrker differenziert,

5 Linderkategorien. Primie
liegt Je nach Land bis zu
40 % unter oder bis 200 %
liber Basisprdmie.

4 Linderkategorien, Ver-
pflichtungsmaxima nach
Linderkategorien gestaffelt.

AuBler Bearbeitungsgebihren
{nicht anrechenbar):
Garantien: 1,5 % fir bis zu
6 Monate, danach bis 3 Jahre
1,2 # p.a., danach bis

10 Jahre 1,3-1,4 % p.a.
Blirgschaften: etwa die HZlf-
te, d.h. bei 10 Jahren Lauf-
zeit 0,6-0,7 % p.a.
Wechselkursrisiko: 0,6-0,7 %
p.a.

Jdahrlich etwa zwischen 0,5
und 2,4 %, abhingig von
Laufzeit, Abnehmer, Linder-
kategorie und versicherten
Risiken,

Pauschaldeckung 0,26 %
Einzeldeckung: Entgelt plus
Jdhrliche Gebllhr (Hohe nach
Laufzeit, Risiken, Bestim-
mungsland, Unfang der Ge-
schdftsbeziehungen mit
ECDG). Kredite bls 2 Jahre
ca, 0,8 %, liéngere Kredite
0,4 bis 1,5 % p.a.

Basisprimien: AEV (Je pro
2 Monate): polRis 0,225 %,
wiRis 0,059 %, bei revol-
vierender Versicherung flr
wi+polRis 0,0626 %,

EEV: 0,265 %/3 Monate,
WKV: 1,5 % p.a., bei Pau-
schaldeckung 0,8 % p.a.

Ca, 0,75 bis 1,5 % p.a. (kurze
fristig). Langfristig: FCIA
0,5 -~ 1,4 % p.a.

EXIM: 0,4 ~ 1,1 % p.a. (Je
nach Risikoniveau), flr
kreditierende Bank bel

6 Jahren und ldnger 1 % p.a.

Local costs abdeckbar ent-~
sprechend OECD Vereinbarung.
Mindestanzahlung 15 %.
’Garantien’ bel privaten
Abnehmern, ’Blrgschaften’ bei
offentlichen Abnehmern.
Kapitalanlagen im Ausland
federfilnrend von Treuarbeit
abgedeckt.

Rechte aus der Versicherung
ktnnen abgetreten werden,
Mindestanzahlung 15~25 %,

Je nach Abnehmer und Lidnder-
kategorie, Local costs bils
zur Hohe der Anzahlung zu
gleichen Bedingungen ab-~
deckbar,

Ca, 85 % des von ECDG ver=
sicherten Exports sind
pauschal abgedeckt, Diese
Risikostreuung ermdglicht
die giinstigen Konditionen im
Pauschalgeschift, Local
costs sind begrenzt abdeck-
bar. Mindestanzahlung 10 %,
normal 15-20 %.

Anzahlung normal 20 %, Local
costs abdeckbar. Besonder=-
heit: Unternehmen konnen
tiber ’Wirtschaftsverbinde’
ihren Export {(nur Konsum-
gilter) pauschal bei EID ab-
decken, Hler sehr niedriges
Entgelt, Deckungsquote
30-80 &,

Mindestanzahlung 10-20 %.

Local costs begrenzt abdeck-
bar,

1977: 18,8 %.

Nicht bekannt.

1974: 38 %,
1976: ca. 35 %.

1975/76: ca. 40 %,

1975/76: ca. 6 -~ 10 %,

-ga—



Bundesrepublik Deutschland

Frankreich

GroBbritannien

Japan

Vereinigte Staaten

II. Exportkredite

A, Allgemeine
Informationen

B, Kosten und Lauf-
zelt

C. Sonstiges

Ausfuhrfinanzlierung grund-
sdtzlich iber Geschidftsbanken
zu Marktzinsen, Hilfen iiber
AKA (-A und -B) sowle KfW.
AKA-A-Wechsel lombardfdhig,
AKA-B-Wechsel rediskont~
fihig (bis zur Linie von

3 Mrd,DM), KfW gibt v.a.
AnschluBkredite an AKA-B-

Kredite nach Ablauf der 4 Jah

re Laufzeit,

Trédger: Geschédftsbanken
(allein bis 18 Monate, 1l#n~-
ger bis 7 Jahre beglnstigter
Rediskont bel Banque de
France), BFCE (Uber 7 Jahre).

Triger: Geschdftsbanken,
mittel~ und langfristige
Zinsen Jedoch staatlich
fixiert (Banken erhalten
ggf. Zinssubventionen, miis-
sen ggf, aber auch Arbitrage
abfilhren). Banken, die iber
18 % ihrer Sichteinlagen als
Exportkredite herausgeben,
ktnnen sich bel ECDG re-
finanzieren.

Geschidftsbanken geben i.d.R.
40 4 (zu Marktzins), EXIM
1,d.R, 60 %, Um nicht als
Konkurrent mit Geschidfts-
banken aufzutreten, finan-
ziert EXTM i.d.R. nur ge-
meinsam mit diesen.

EXIM und Geschdftsbanken., Bei
Krediten bis 5 Jahre nur
Geschdftsbanken, die sich mit
1-2 4 unter dem Kreditzins
bei EXIM refinanzieren konnen,
Bei Krediten ldnger als

5 Jahre teils Geschidftsbank,
teils (30-55 %, ausnahmsweise
bis 90 %) EXIM.

AKA-A: Laufzeit min. 1 Jahr,
max. 10 Jahre. Variabler
Zins, ca. 2,5-3 % iiber Dis-
kont und ca, 1 % iber lang-
fristigem Marktzins (daher
nicht als Exportsubvention
bewertbar), AKA-B: Min,

1 Jahr, max. 4 Jahre, variab-
ler Zins; stets 2,1 @ {iber
Diskont, damit ca. 2 % unter
langfristigem Marktzins.,
KfW: Festzins, 8-9 % p.a.,
dabel 1ist Lieferantenkredit
0,5 % teurer als Besteller-
kredit.

Flr Kredite bis 18 Monate:
Marktzinssatz, variabel.

Flir Kredite ldnger als

18 Monate bis 10 Jahre: ge-
legentlich neu festgesetzter,
fiir die Laufzelt Jedoch Jje-
wells fester Zinssatz. Zu-
letzt fir Kredite bis 3 Jahrel
6,6 % p.a., liber 3-~10 Jahre
7,5 % p.a,; zusiiglich Ge-
bithren ca, 0,2 % p.a.

Kredite bis 2 Jahre: 1/2 %
{iber Bankrate, mindestens
aber 4,5 % p.a.. Kredite
tlber 2 Jahre (bis 10 Jahre):
Je nach Fegtsetzung durch
ECDG (nach Laufzeit). Zu-
letzt zwischen 7 und 8,5 %
p.a, zuziiglich Bankgebihren
0,3-0,5 % p.a.. Der Zinssatz
1st Jjewells fest fir die
gesamte Laufzeit,

Bis 6 Monate Marktzins
(finanziert ohne EXIM).
Flir ldngere Laufzelt Misch-
zins aus Marktzins (fiir
Gesch#ftsbankanteil) und
EXIM- (Vorzugs~)Zins, der
innerhalb einer Bandbreite
von zuletzt ca, 6,75~ 8 %
p.a. varilert, Wihrend
Laufzeit aber Festzins.
Zuziiglich Bankgeblinren,

Bis 5 Jahre Marktzins. Uber

5 Jahre (bis 15 Jahre):
Mischzins aus Marktzins und
EXIM~ (Vorzugs-)Zins (zwischen
8,25 und 9,5 % p.a., Je nach
Laufzeit). Da zundchst der

kommerzielle Kreditteil getilgt

wird, nzhert sich der Misch-
zins mit steigender Laufzelt
dem EXIM~Zins, der fur dile
Laufzeit fest ist.

Selbstfinanzierungsquote
bel AKA-A 15-20 %, AKA-B
mindestens 30 % (anfangs,
steigt wegen Vorzugstil-
gung von AKA-B-Krediten aus
eingehenden Tilgungsbetrd-
gen); beide hdufig gemischt,.
Hausbank diskontiert selbst
40 % des Wechsels, 60 % die
AKA. KfW finanziert nach
Auftragshthe zwischen 100 %
(Wert bis 50 Mio,DM) und

50 % (Wert iber 100 Mio.DM).
Hermes-Sicherung notwendig.

Alle Kredite mlissen COFACE-
gesichert sein, Nicht fiir
Handel mit EG-Mitglieds-~
ldndern.

Deckung bei ECDG notwendig.
Kredite bis 2 Jahre werden
flir die Bank von ECDG unbe-~
dingt (100 %) garantiert.

EID-Deckung i.d.R. erfor-
derlich,

Daneben noch andere Kredit-
arten, dle aber unbedeutend
sind. EXIM- oder FCIA-Deckung
meist, flir langfristige
Kredite jedenfalls erforder-
lich,
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D. Bedeutung

1. Nach OECD-Angaben, Geringes ZuschuBelement, nur | Ca. 4 % der Exporte sind Der grofte Tell der briti- Kaum ZuschuBelement, ca. Durch alle Aktivitdten von

ca. 1975/76 1-2 % der Exporte begiinstigt.| finanziert mit Krediten mit | schen Exporte mit Kredit- 4.5 % der Exporte begiin- FCIA und EXIM sind ca. 12-20 %
International auBergewthnlich| einer Laufzelt von 2 Jahren| laufzeiten {iber 2 Jahre ist stigt. der. Exporte beglinstigt.
dle Selbstfinanzierungs- oder lénger, Exportsub- wie oben ~ beginstigt -
quote, ventionierung mit Vorteil finanziert.

elnes Festzinses.

2. Beglinstigte Ex-
porte als Anteil
am Gesamtexport

a. nach US-EXIM~ | Ca. 10 %. Ca. % %, ’ Ca. 45 %. Ca, 45 %. Ca, 15 %
Angaben flir - _
1975 _

b. nach neueren 10 % 9% 23 % 1 7%
amerikanischen ’

Quellen (Blick
durch die Wirtw
schaft, 30.3.

78)

3, Vergleich effek-
tiver Kosten fir
Kredit mit Uber
5-Jdhriger Lauf-
zeit

a. US-EXIM: Ca, 8,6 % Ca. 8,2 % Ca., 9% Ca. 8,6 % Ca. 8,8 %
Mitte 76

b. Economist Ca. 9,2 % Ca. 8,2 % Ca. 8,5 % Ca. 8,3 % Ca. 9,3 %
(4.3,78) fur
2. Halbjahr
7
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