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Aktuelle Forschungsergebnisse m

Bestimmungsfaktoren der Unterschiede
einzelbetrieblicher Exportaktivitaten in Ost- und

Westdeutschland

Sabine Engelmann und Michaela Fuchs*

Die Exportaktivitaten der ostdeutschen Betriebe nehmen
von Jahr zu Jahr zu. Die Ausfuhren aus den neuen Bun-
deslandern stiegen in den letzten sechs Jahren jahres-
durchschnittlich um 14,7 % an und Ubertrafen damit das
westdeutsche Exportwachstum (6,5 %) um mehr als das
Doppelte [vgl. STATISTISCHES BUNDESAMT (2001, 2007)].
Die Exportquote — der Anteil des Auslandsumsatzes
am Gesamtumsatz — im verarbeitenden Gewerbe, das
den groBten Teil der ausgefihrten Waren stellt, dagegen
erhdhte sich zwischen den Jahren 2000 und 2006 in
den neuen Bundeslandern zwar von 21,6 % auf 29,4 %,
liegt aber weiterhin deutlich unter der Exportquote der
westdeutschen Industrie, die im Jahr 2006 43,5 % er-
reichte.

Dieser Artikel zeigt mégliche Ursachen fur die gerin-
gere Auslandsbeteiligung der ostdeutschen Betriebe im
Vergleich zu den Betrieben in den alten Bundeslandern
auf. Die Analyse erfolgt auf der einzelbetrieblichen Ebene
und beleuchtet zwei Aspekte. Da es in den neuen Bun-
deslandern vergleichsweise weniger Betriebe gibt, die
Uberhaupt exportieren, wird in einem ersten Schritt her-
ausgearbeitet, welche Faktoren flr die Beteiligung der
Betriebe am Exportgeschaft verantwortlich sind. Fir die-
jenigen Betriebe, die im Ausland aktiv sind, erfolgt dann
in einem zweiten Schritt die Untersuchung der Frage,
welche Bestimmungsgrinde fur die Hohe der Export-
quote relevant sind. Eine Dekomposition der Schatz-
ergebnisse zeigt dabei, inwieweit die Unterschiede in der
Entscheidung zu exportieren einerseits und in der Export-
intensitat andererseits auf die in der Analyse erfassten
betriebsspezifischen Faktoren und auf weitere Ursachen
zurlickzufuhren sind. Dies ist gerade mit Blick auf die
Konzipierung von MaBnahmen der Wirtschafts- und For-
derpolitik wichtig zu wissen, denn soweit die Unterschie-
de in der Exporttatigkeit von ost- und westdeutschen
Betrieben im Wesentlichen auf Betriebscharakteristika
wie BetriebsgroBBe oder Branchenzugehorigkeit zurtick-
gefuhrt werden kénnen, sind die Einflussmdglichkeiten
der Wirtschaftspolitik beschrankt. Anders sieht es hin-
gegen aus, wenn hierflr andere Faktoren — wie etwa
Unterschiede in der Ressourcenausstattung, im Moder-
nitdtsgrad der hergesteliten Produkte oder schlicht die
Nachwirkungen der Transformationshistorie — verantwort-
lich zu machen sind.

Bisherige empirische Ergebnisse

Zur auBenwirtschaftlichen Verflechtung Sachsens und
der anderen neuen Bundeslander existieren etliche Stu-
dien, die auf der gesamtwirtschaftlichen Ebene anset-
zen. Sie verwenden Uberwiegend Informationen der amt-
lichen Statistik und analysieren die Exporte mittels der
AuBenhandelsstatistik oder der Industrieberichterstat-
tung [vgl. z.B. VOTTELER (2003)]. Wie WAGNER (1998,
S. 614) jedoch zu Recht anmerkt, vernachlassigen derart
aggregierte Daten die Heterogenitat der Firmen innerhalb
der einzelnen Wirtschaftszweige und kénnen deswegen
lediglich Aussagen Uber Einflussfaktoren im jeweiligen
Branchendurchschnitt treffen. Untersuchungen auf der
Basis von Mikrodaten zeigen aber, dass die Betriebe
auch innerhalb eng abgegrenzter Branchen (oder auch
anderer Merkmalsauspragungen) haufig sehr heterogen
sind. Studien, die die Bestimmungsfaktoren des Export-
verhaltens der deutschen Betriebe mit Hilfe von einzelbe-
trieblichen Daten analysieren, stammen vielfach von
WAGNER [vgl. z.B. WAGNER (1995, 1998)]." LEBER (2002)
analysiert die Einflussfaktoren des Exportverhaltens von
Betrieben des verarbeitenden Gewerbes auf Basis des
IAB-Betriebspanels getrennt nach Ost- und Westdeutsch-
land. Loose und Lubwic (2002) verwenden ebenfalls das
IAB-Betriebspanel, beschréanken ihre Untersuchung je-
doch auf die ostdeutschen Betriebe.

Die genannten Studien gelangen im Ergebnis zu fol-
genden Schlussfolgerungen?:

— Die Exportquote eines Betriebes steigt mit seiner
GroBe an, sinkt aber bei Uberschreitung einer optima-
len BetriebsgroBe wieder;

— Betriebe mit einem hoheren Anteil an gut qualifizier-
ten Mitarbeitern weisen eine héhere Exportquote auf
als Betriebe mit einer geringeren Humankapitalinten-
sitat;

— Je technologieintensiver ein Betrieb ist, desto héher ist
die Exportquote.

| * Michaela Fuchs ist wissenschaftliche Mitarbeiterin und Sabine Engel-
mann ist Doktorandin in der ifo Niederlassung Dresden.
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E Aktuelle Forschungsergebnisse

In der nachfolgenden 6konometrischen Analyse gehen
wir analog zu den genannten Studien vor, um mit Hilfe
von aktuellen Daten die Einflussfaktoren herauszustellen,
die fur die Exportbeteiligung und Exportquote der ost-
und westdeutschen Betriebe urséchlich sind. Da die Er-
gebnisse jedoch keine Ruckschllsse dartber zulassen,
welche dieser Faktoren fur die Unterschiede zwischen
Ost und West wesentlich sind, erweitern wir unsere
Schétzung mit einer Dekompositionsanalyse.

Theoretische Erklarungsansatze

Mit Hilfe von theoretischen Uberlegungen lasst sich ge-
nauer ermitteln, welche BestimmungsgréBen maBgeb-
lich die Exportaktivitdten der Betriebe beeinflussen.
Die Theorien des internationalen Handels bieten Er-
kldrungsansétze flr die Aufnahme von AuBenhandel so-
wie flr die Spezialisierung der Lander auf den Export
bestimmter Gter. Diese Theorien beziehen sich aller-
dings im Regelfall auf die aggregierte, nationale Ebene.
Das Heckscher-Ohlin-Modell erklart beispielsweise den
Zusammenhang zwischen der Humankapital- und Tech-
nologieintensitét eines Landes (allgemeiner: seiner Fak-
torausstattung) und seinen AuBenhandelsaktivitaten [vgl.
z.B. GanboLro (1994)]. Danach erklart sich das AusmalR
und die Art des AuBenhandels aus der unterschiedli-
chen Ausstattung von Landern mit Produktionsfakto-
ren. Sei Land A beispielsweise im Vergleich zu Land B
relativ reichlich mit Arbeit ausgestattet, Land B hingegen
verhaltnismaBig reichlich mit Kapital, so wird in Land A
aufgrund des dort haufiger vorkommenden Produktions-
faktors Arbeit der Lohnsatz niedriger sein als in Land B,
was zu niedrigeren Kosten und einem entsprechend
geringeren Relativpreis fUr arbeitsintensiv erzeugte GU-
ter fUhrt. Diese relativen Unterschiede in den Gterprei-
sen fUhren dazu, dass Land A sich auf die Produktion
arbeitsintensiver Guter spezialisiert und diese expor-
tiert, wahrend Land B sich auf die Herstellung kapital-
intensiver Produkte konzentriert. Deutschland ist ver-
gleichsweise reichlich mit gut ausgebildeten Arbeitskraf-
ten ausgestattet und der Stand des technologischen
Wissens befindet sich im Vergleich zu anderen Landern
auf einem sehr hohen Niveau [vgl. WAGNER (1998), S. 616].
Dies erklart also die Konzentration der deutschen Wirt-
schaft auf humankapitalintensive und technologieinten-
sive Exportprodukte.

Diese Erklarungsansatze lassen sich zwar nicht un-
mittelbar auf die einzelbetriebliche Ebene Ubertragen, da
die Faktorpreise hier als gegeben anzunehmen sind. Da
jedoch unter sonst gleichen Umstanden das Unterneh-
men einen Kostenvorteil hat, das den gesamtwirtschaft-
lich reichlicher vorhandenen und deswegen preisgunsti-

geren Produktionsfaktor intensiver einsetzt, gelten die
Schiussfolgerungen des Heckscher-Ohlin-Modells  auf
der einzelbetrieblichen Ebene analog. Von daher ist
anzunehmen, dass Betriebe einer Branche, die Uber
einen relativ hohen Anteil an qualifizierten Arbeitskraften
verfugen und technologieintensiv sind, einen hoheren
Auslandsumsatz aufweisen als andere Betriebe der glei-
chen Branche.

Eine wesentliche Determinante seiner Exportver-
flechtungen kénnen auch die Innovationsaktivitéten eines
Betriebes darstellen.® So formuliert die Theorie des Pro-
duktlebenszyklus eines Betriebes [VERNON (1966), KRUG-
MAN (1979)], dass industrialisierte Lander kontinuierlich zu
Innovationen gezwungen sind. Ansonsten werden ihre
Produkte von Landern, in denen Arbeit relativ billiger ist,
imitiert und zu niedrigeren Preisen verkauft, was zu Las-
ten der Weltmarktanteile der Industrielander geht. Dieser
Trend wird noch dadurch verstérkt, dass Forschungs-
und Entwicklungsaufwendungen bei bloBer Imitation
nicht anfallen. Ubertragt man diese Uberlegungen auf die
einzelbetriebliche Ebene, so ist zu vermuten, dass inno-
vationsstarke Unternehmen in geringerem MaBe dem
Imitationswettbewerb ausgesetzt sind und deswegen
tendenziell eine hdhere Exportquote aufweisen als ande-
re Unternehmen.

In der Regel gehen die Theorien des internationalen
Handels von einem reprasentativen Betrieb aus. Unter-
suchungen mit Mikrodaten haben jedoch gezeigt, dass
eine groBe Heterogenitat zwischen den einzelnen Betrie-
ben herrscht [vgl. z. B. WAGNER (1995)]. Es sollten daher
fir die Analyse der Exportdeterminanten auf einzel-
betrieblicher Ebene weitere Erklarungsansatze heran-
gezogen werden, die explizit auf betriebsspezifische
Charakteristika abstellen. Dazu ist zum einen die Be-
triebsgroéBe zu zahlen, denn die Exportaktivitdten eines
Betriebes sind oft mit Fixkosten verbunden, die un-
abhangig vom AusmaB der AuBenhandelsaktivitaten
anfallen. Hierunter sind z.B. die Marktforschung im
Ausland, der Aufbau einer Exportabteilung oder die An-
passung der Produkte an spezifische Erfordernisse des
auslandischen Marktes zu verstehen. Da diese Fixkosten
bei groBeren Produktionsmengen nicht so stark ins Ge-
wicht fallen, ist anzunehmen, dass groBere Betriebe
ein stéarkeres Auslandsengagement aufweisen als kleine
Betriebe [vgl. auch HirscH (1971)]. Allerdings durfte sich
dieser positive Effekt mit zunehmender BetriebsgroBe
abschwéachen, da mit ihr auch die Koordinationskosten
zunehmen.

RopPer et al. (2006) verweisen auf die mogliche Ab-
hangigkeit der Exporttatigkeit vom Eigentumsstatus.
Ihre Ergebnisse zeigen deutliche Unterschiede zwischen
den Determinanten des Exportverhaltens irischer Betrie-
be in inlAndischem und auslandischem Eigentum auf.
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Aktuelle Forschungsergebnisse

Auf einen insbesondere flr Ostdeutschland relevanten
Zusammenhang zwischen der Uberregionalen Absatz-
struktur und dem Eigentlimerstatus der Betriebe gehen
Loose und Lubwig (2002) ein.

Der organisatorische Status des Betriebs ist ein weiterer
betriebsspezifischer Aspekt, der Einfluss auf das Aus-
landsengagement haben kann. Ein Verbundbetrieb kann
von GrdBenvorteilen profitieren und auf die Forschung
und Entwicklung zurtickgreifen, die im Unternehmenssitz
betrieben wird. Er kann sich auf die Exportabteilung des
Mutterunternehmens beziehen und somit seine mit den
Exporten verbundenen Fixkosten senken. RopPer et al.
(2006) betonen die potenziellen Vorteile, die die Einbin-
dung eines Betriebes in einem gréBeren Unternehmen
mit sich bringt. Auch BERNARD und JENSEN (1995) finden,
dass Unternehmen, die Teil eines multinationalen Unter-
nehmens sind, eher Exportaktivitdten aufweisen. LOOSE
und Lubwig (2002, S. 11) sowie LeBer (2002) dagegen
argumentieren, dass der Erwerb der DDR-Staatsbetriebe
durch Konzerne zur Integration der Betriebe in die inter-
ne, Uberregional und international ausgerichtete Arbeits-
teilung fuhren kann. Der einzelne Betrieb kann lediglich
spezialisierte Funktionen erflllen und somit eigenstandi-
ge Exportaktivitdten nicht oder nur in beschranktem Aus-
maB wahrnehmen*. Somit lasst sich ein eindeutiger Wir-
kungszusammenhang zwischen der Betriebsstruktur
und dem Auslandsengagement eines Betriebes nicht
formulieren.

SchlieBlich ist auch die Zugehorigkeit zu einer be-
stimmten Branche zu bertcksichtigen. Neben generel-
len Strukturunterschieden zwischen einzelnen Branchen
koénnen sich hier weitere fur den Exporterfolg relevante
Faktoren niederschlagen, so etwa unterschiedlich ho-
he Transportkosten oder differierende Handelsbeschran-
kungen. Auch die oben genannten Uberlegungen zur
sektoralen Spezialisierung von Volkswirtschaften bei in-
tegrierten Mérkten sollten sich vor allem in branchenspe-
zifischen Unterschieden in der Exporttatigkeit nieder-
schlagen.

RoBeRrTs und TyBouT (1997) weisen zudem darauf hin,
dass auch das Alter der Betriebe fur den Exportumfang
bedeutsam ist. Betriebe mit lAngerem geschichtlichem
Hintergrund weisen haufiger Exportaktivitaten auf als Be-
triebe, die erst kurzlich auf dem Markt aktiv wurden. Dies
ist dadurch zu erkldren, dass fur ein Engagement im
Ausland haufig neben Erfahrung auch etablierte Kontak-
te zu ausl@ndischen Zwischenhandlern und Abnehmern
erforderlich sind, sodass junge Unternehmen diesbezlg-
lich benachteiligt sind.

Zusammenfassend sind es also folgende Faktoren,
von denen ein Einfluss auf das betriebliche Exportver-
halten erwartet werden kann: Humankapitalausstattung,
Technologieausstattung, Innovationsaktivitaten, Betriebs-

gréBe, funktionale Betriebsstruktur, Eigentlimerstatus,
Branchenzugehdrigkeit und Alter der Betriebe.

Datengrundlage und Variablen

Datengrundlage der nachfolgenden Analyse bildet das
IAB-Betriebspanel. Dieses griindet sich auf eine jahrlich
wiederholte freiwillige Betriebsbefragung mit in der Regel
mundlichen Interviews, an dem im Jahr 2004 insgesamt
15.689 Betriebe beteiligt waren. Es wird seit 1993 in den
alten und seit 1996 auch in den neuen Bundeslandern
erhoben. Grundgesamtheit der Stichprobenziehung sind
die Betriebe der Betriebsdatei der BUNDESAGENTUR FUR
ARBEIT, in der alle Betriebe mit mindestens einem sozial-
versicherungspflichtig Beschaftigten enthalten sind [vgl.
dazu BELLMANN et al. (2002)]. Das Betriebspanel bietet
neben allgemeinen Angaben zum Betrieb unter anderem
Informationen zu Geschaftspolitik und -entwicklung, Be-
schaftigungsentwicklung, Personalstruktur, Investitionen,
offentlicher Foérderung und Innovationen. Neben einem
von Jahr zu Jahr gleich bleibenden Fragenblock kom-
men in jeder Welle Sonderfragen zu einem thematischen
Schwerpunkt hinzu.

Unter dem Fragenkomplex zur Geschéaftspolitik und
Geschéftsentwicklung befindet sich unter anderem die
Frage nach der regionalen Verteilung des Umsatzes. Auf
die Frage ,Wie viel Prozent Ihres Umsatzes im Jahr xxxx
entfielen auf die einzelnen Regionen dieser Liste?" kon-
nen die Betriebe Angaben zu den alten und den neuen
Bundeslandern einschlieBlich Berlin, den Landern der
Europaischen Wahrungsunion, den neuen EU-La&ndern
und dem ubrigen Ausland geben. Die Exportquote, die
als abhangige Variable in die 6konometrischen Schat-
zungen eingeht, wird hier als Anteil des Auslandsumsat-
zes am gesamten Umsatz berechnet. Dabei wird nicht
danach unterschieden, in welche Regionen ein Betrieb
seine Waren ausfuhrt. Vielmehr erfolgt eine Addition aller
prozentualen Angaben, die auf die drei auslandischen
Destinationen entfallen.

Die nachfolgende Analyse beruht auf Angaben der
Betriebe fur das Jahr 2004. Da sich jedoch die Frage
nach der regionalen Verteilung der Umséatze auf das Vor-
jahr bezieht, wird diese Information aus der Befragungs-
welle 2005 herangezogen. Aus diesem Grund werden die
Wellen der Jahre 2004 und 2005 zusammengespielt und
nur die Betriebe betrachtet, die in beiden Jahren an der
Befragung teilgenommen haben. Des Weiteren werden nur
die Betriebe des verarbeitenden Gewerbes in die Analyse
mit einbezogen. Insgesamt liegen damit Angaben zu 1.552
Betrieben in den alten und 1.384 Betrieben in den neuen
Bundeslandern vor. Hochgerechnet auf die Grundgesamt-
heit entspricht das rund 196.000 bzw. 40.000 Betrieben.
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Aktuelle Forschungsergebnisse

Die in der nachfolgenden Analyse bertcksichtigten Varia-
blen, die zur Erklarung des unterschiedlichen Auslands-
engagements der west- und der ostdeutschen Betriebe
herangezogen werden, sind die folgenden:

— Die Ausstattung eines Betriebes mit Humankapital wird
durch den Anteil der Facharbeiter und qualifizierten
Angestellten an allen Beschéftigten approximiert. Ab-
geleitet aus den oben dargelegten theoretischen Uber-
legungen sollte die Exportquote eines Betriebes mit
zunehmender Ausstattung mit Humankapital steigen.

— Die Technologieausstattung der Betriebe wird tber An-
gaben zur Investitionstatigkeit in EDV und luK-Technik
und in Produktionsanlagen beschrieben ® Die Exportquo-
te sollte mit der Investitionstéatigkeit und dementspre-
chend guten technischem Stand der Anlagen steigen.

— Innovationsaktivitdten der Betriebe werden Uber die
Variablen ,Verbesserung oder Weiterentwicklung eines
Produkts in den letzen zwei Jahren®, ,Neuaufnahme
eines Produktes ins Angebot, das bereits vorher auf
dem Markt war”, ,Aufnahme eines vollig neuen Pro-
duktes ins Angebot, fir das ein neuer Markt geschaf-
fen werden muss” und ,Betrieb befasst sich mit FUE®
beschrieben. Ausgehend von obigen theoretischen
Uberlegungen sollte die Exportquote mit der Innova-
tionsaktivitat steigen.

— Die Bestimmung der BetriebsgréBe erfolgt Uber die
Gesamtzahl der Beschaftigten zum 30. 06. 2004. Laut
Theorie ist zu erwarten, dass die Exportquote mit der
GréBe der Betriebe steigt. Zur Uberpriifung einer
Degression dieses BetriebsgroBeneffekts wird die
Beschéftigtenzahl zusatzlich auch in quadrierter Form
in die Schatzung aufgenommen.

— Die Betriebe kénnen unabhéangig, eigenstandig oder
als Verbundbetrieb organisiert sein.

— Angaben zum Eigentumsstatus der Betriebe erlauben
eine Unterteilung in Betriebe in inlandischem Besitz
und in Betriebe in auslandischem Besitz.

Bei der Unterteilung nach Branchen werden drei Wirt-
schaftsbereiche innerhalb des verarbeitenden Gewerbes
unterschieden (Vorleistungsgltergewerbe, Verbrauchs-
und Gebrauchsgutergewerbe sowie InvestitionsgUterge-
werbe). Da die Branchenstruktur in Form von Dummy-
Variablen modelliert wird, tauchen in den nachfolgenden
Schéatzungen nur zwei Branchen (Vorleistungs- und Inves-
titionsgUtergewerbe) auf.

Die Ergebnisse der Betriebsbefragungen fur das 1AB-
Betriebspanel erlauben es nicht, das Alter der Betriebe in
geeigneter Form in die Analyse aufzunehmen. Daher
kann diese Variable im Folgenden nicht als Erklarungsan-
satz berlicksichtigt werden. Tabelle 1 gibt eine Ubersicht
Uber die verwendeten Variablen.

Deskriptive Analyse des Exportverhaltens

Im Folgenden wird zundchst in deskriptiver Form die
Hohe der betrieblichen Exporttatigkeiten den in Tabelle 1
aufgezahlten Merkmalen gegentbergestellt. Eine Hoch-
rechnung auf die Grundgesamtheit der deutschen Be-
triebe erfolgt dabei aus technischen Grinden nicht.
Abbildung 1 zeigt die durchschnittliche Exportquote der
exportierenden Betriebe und den Anteil der exportieren-
den Betriebe an allen Betrieben gegliedert nach einzel-
nen BeschaftigtengréBenklassen. Grundsatzlich steigt
der Anteil des Auslandsumsatzes am Gesamtumsatz mit
der BetriebsgroBe an. Ebenso nimmt der Anteil exportie-
render Betriebe mit zunehmender GréBenklasse in Ost-
wie in Westdeutschland zu. Wahrend die Exportquote in
den kleinen Betrieben Ost- und Westdeutschlands noch
ahnlich hoch ist, ergeben sich bei den groBeren Betrie-
ben jedoch deutliche Unterschiede. Die groBte Spann-
weite ist bei den groBeren Betrieben mit 200 bis 400 Be-
schaftigten ersichtlich. Hier liegt die Exportquote der
ostdeutschen Betriebe (26 %) um 14 Prozentpunkte un-
ter derjenigen der westdeutschen Betriebe (40 %). Hin-
gegen ist der Anteil der Betriebe, die Uberhaupt exportie-
ren, in Ostdeutschland und in Westdeutschland in
nahezu allen GréBenklassen ahnlich. Lediglich bei den
ganz kleinen und den ganz groBen Betrieben ergeben
sich augenféllige Unterschiede.

Unterschiede in den Exportaktivitdten und in den An-
teilen exportierender Betriebe ergeben sich auch diffe-
renziert nach dem Eigentimerstatus (vgl. Abb. 2). Die
exportierenden Betriebe in auslandischem Eigentum
weisen sowohl in den alten wie auch in den neuen Bun-
deslandern eine deutlich hdhere Exportquote auf als Be-
triebe in inlAndischem Eigentum, was damit zu tun hat,
dass diese Betriebe typischerweise in die Auslandsver-
flechtungen ihrer Muttergesellschaften im Ausland einge-
bunden sind. Allerdings ist das Auslandsengagement
der ostdeutschen Betriebe auch hier geringer als das
ihrer westdeutschen Gegenstlicke, was darauf hindeu-
tet, dass ein nicht unbetrachtlicher Anteil der auslandi-
schen Investoren in Ostdeutschland diesen Standort ge-
wahlt hat, um primdr den lokalen Markt zu bedienen.
Auch der Anteil der im Export tatigen Betriebe ist in bei-
den Landesteilen bei Betrieben in auslandischem Besitz
deutlich héher als bei rein deutschen Betrieben. Beson-
ders in den neuen Landern sind viele der Betriebe mit
deutschen Eigentimern nicht im Export tatig, was freilich
auch mit der Tatsache zu tun hat, dass es sich hierbei
haufig um eigensténdige ostdeutsche Unternehmen
ohne Konzernanbindung handelt.

Die Betriebsstruktur stellt ndmlich ebenfalls einen wich-
tigen Einflussfaktor auf das Auslandsengagement der
Betriebe dar. Wie Abbildung 3 zeigt, weisen eigenstandige
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Aktuelle Forschungsergebnisse E

Tabelle 1: Ubersicht iiber die Erklirungsansitze

Humankapitalausstattung

Technische Ausstattung

Innovationsaktivitdaten

BetriebsgroBe

Betriebsstruktur

Eigentiimerstatus

Branchenzugehdrigkeit

Quelle: Darstellung des ifo Instituts.

Anteil der qualifizierten Angestellten
und Facharbeiter an allen Beschéftigten

Investitionen in EDV und luK-Technik

Investitionen in Produktionsanlagen

Verbesserung oder Weiterentwicklung
eines Produkts in den letzen 2 Jahren

Neuaufnahme eines Produkts ins
Angebot, das bereits vorher auf dem
Markt war

Aufnahme eines vollig neuen Produkts
ins Angebot, flr das ein neuer Markt
geschaffen werden muss

Betrieb befasst sich mit FUE

BetriebsgroBe

BetriebsgroBe quadriert

Unabhangiges, eigenstandiges Unter-
nehmen vs. Unternehmenszentrale
mit Niederlassungen oder Niederlas-
sung eines Unternehmens

Betrieb ist in inlandischem oder aus-
landischem Eigentum

Vorleistungsguterindustrie

Investitionsguterindustrie
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Anteil der Angestellten fUr qualifi-
zierte Tatigkeiten, die entweder eine
abgeschlossene Lehre oder eine
vergleichbare Berufsausbildung
oder -erfahrung oder die einen
Hochschul- oder Fachhochschul-
abschluss erfordern

Dummy (1: Betrieb hat Investitionen
getatigt)

Dummy (1: Betrieb hat Investitionen
getatigt)

Dummy (1: ja)

Dummy (1: ja)

Dummy (1: ja)

Dummy (1: ja)

Zahl der Beschaftigten
zum 30.06.2004

Zahl der Beschaftigten
zum 30.06.2004 quadriert

Dummy (1: unabhangiges,
eigenstandiges Unternehmen)

Dummy (1: Betrieb ist in
inlandischem Eigentum)

Dummy
(1: Vorleistungsguterindustrie)

Dummy
(1: Investitionsguterindustrie)
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Abbildung 1: Exportquote und Anteil der exportierenden Betriebe nach einzelnen GroBenklassen
(Angaben in %)
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Quellen: IAB-Betriebspanel 2004, Berechnungen des ifo Instituts.

Abbildung 2: Exportquote und Anteil der exportierenden Betriebe nach Eigentiimerstatus (Angaben in %)
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Betriebe in inlandischem Eigentum Betriebe in auslandischem Eigentum

O Anteil Exportbetriebe Ost B Anteil Exportbetriebe West O Exportquote Ost B Exportquote West

Quellen: IAB-Betriebspanel 2004, Berechnungen des ifo Instituts.
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Betriebe eine geringere Exportquote auf als Verbundbe-
triebe, die Teile von gréBeren Unternehmen sind. Dies gilt
fUr die west- als auch fUr die ostdeutschen Betriebe, wo-
bei die letzteren wiederum eine geringere Exportinten-
sitat besitzen. Analog zeigt sich dies auch flr die Anteile
an Exportbetrieben in Ost und West. Der Anteil an Ex-
portbetrieben ist unter eigensténdigen Betrieben gerin-
ger als unter Verbundbetrieben, wobei ostdeutsche Ex-
portbetriebe vergleichsweise schwach vertreten sind.

Bestimmungsfaktoren der Exportentscheidung

Da sich die einzelnen in der deskriptiven Analyse heraus-
gearbeiteten Faktoren in ihrem Einfluss Uberlagern kén-
nen, wird im Folgenden eine dkonometrische Analyse
durchgefuhrt. Diese dient dazu zu bestimmen, welche
der in Tabelle 1 aufgefuhrten Merkmale in besonderem
MaBe die Exporttatigkeit der Betriebe beeinflussen.
Hierzu wird zunachst eine (multivariate) Probit-Schét-
zung durchgefluhrt; diese dient dazu, die Determinanten
fUr die grundséatzliche Entscheidung fur ein Auslandsen-
gagement zu identifizieren. Hierzu wird eine dichotome
Variable konstruiert, die den Wert Eins erhalt, wenn ein
Betrieb exportiert (Y=1) und den Wert Null (Y=0), wenn er

nicht exportiert [vgl. auch GRrReene (2000), S. 813]. Wir
nehmen an, dass die 13 in Tabelle 1 aufgefUhrten Varia-
blen, die im Vektor v zusammengefasst sind, diese Ent-
scheidung erkldren, sodass

Prob (Y=1)=F(B"v)
Prob (Y=0)=1-F(3'v)

Der Parametervektor B reflektiert den Einfluss der im
Vektor v zusammengefassten Variablen auf die Wahr-
scheinlichkeit zu exportieren (Prob (Y=1)) oder nicht zu
exportieren (Prob (Y=0)). Da dem Probit-Modell ein nicht-
linearer Zusammenhang zwischen abhangiger und unab-
hangigen Variablen unterliegt, erfolgt die Schatzung von B
mit Hilfe des Maximum-Likelihood-Verfahrens. Die Schat-
zung wird entsprechend dem Untersuchungsziel ge-
trennt flr Ost- und fur Westdeutschland durchgefihrt.
Die Schatzergebnisse in Tabelle 2 zeigen, dass sich
die Einflussfaktoren auf die Exportentscheidungen west-
und die ostdeutscher Betriebe leicht unterscheiden. So
steigt die Wahrscheinlichkeit, dass ein Betrieb in den alten
Bundeslandern Exportaktivitdten aufweist, mit seinem
Anteil an qualifizierten Arbeitskraften an. FUr die ostdeut-
schen Betriebe ist dieser Zusammenhang hingegen nicht
signifikant, die Humankapitalausstattung leistet also

Abbildung 3: Exportquote und Anteil der exportierenden Betriebe nach der Betriebsstruktur (Angaben in %)
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Quellen: IAB-Betriebspanel 2004, Berechnungen des ifo Instituts.

ifo Dresden berichtet 1/2008



E Aktuelle Forschungsergebnisse

keinen Erklarungsbeitrag fur die einzelbetriebliche Export-
entscheidung.

Demgegenuber wirkt sich im Einklang mit den oben
dargestellten theoretischen Erklarungsanséatzen in bei-
den Teilen Deutschlands die technische Ausstattung po-
sitiv auf das Exportverhalten der Betriebe aus. Sowohl
die Investitionen in EDV und luK-Technik als auch die
Investitionen in Produktionsanlagen weisen positive und
hoch signifikante Koeffizienten aus. Die Ergebnisse zum
Zusammenhang zwischen Innovationsaktivitaten und
Auslandsaktivitaten sind indes eher gemischt. Die beiden
Variablen, welche die Neuaufnahme eines Produktes in
das Sortiment eines Betriebes abdecken, stellen sich als
nicht signifikant heraus. Dagegen lassen sich eindeutig
positive Auswirkungen der Verbesserung oder Weiter-
entwicklung eines Produktes auf die Aufnahme von Ex-
porten feststellen. Auch ist die Wahrscheinlichkeit, dass
ein Betrieb exportiert, hoher, wenn er sich mit For-
schungs- und Entwicklungstéatigkeiten befasst.

Interessanterweise spielt die BetriebsgroBe nur flr
die westdeutschen Betriebe eine Rolle, die aber auch
dort statistisch nicht sehr stark abgesichert ist. Zudem
nimmt die Exportwahrscheinlichkeit mit zunehmender
BetriebsgréBe nur unterproportional zu, wodurch die an-
gestellten theoretischen Uberlegungen zum Zusammen-
hang zwischen BetriebsgréBe und Exporttatigkeiten be-
statigt werden. Dass das Ergebnis fur die neuen Lander
dabei statistisch nicht signifikant ist, durfte auf die im
Ganzen vergleichsweise kleinbetriebliche Wirtschafts-
struktur zurlickzufUhren sein, sodass die Variabilitat der
Variablen hier fur die Schatzung nicht hinreichend ist [vgl.
Loost und Lubwia (2002), S. 10].

Darlber hinaus kann der fehlende Erklarungsgehalt
der BetriebsgroBe fur die ostdeutschen Betriebe zum Teil
auch mit den Besonderheiten in der Betriebsstruktur und
den Eigentumsverhaltnissen erklart werden. Da gerade
die kleinen Betriebe oftmals eigensténdig sind, wird der
Erklarungsbeitrag der BetriebsgroBe von diesen beiden
Variablen bereits abgedeckt. Diese beiden Determinan-
ten erweisen sich fUr die neuen Bundeslander als duBerst
relevant in der Erklarung, warum ein Betrieb exportiert;
fur die westdeutschen Bundeslander besitzt nur der
EigentUmerstatus einen signifikanten Erklarungsgehalt.
Bei ostdeutschen Betrieben, die entweder Unterneh-
menszentralen mit Niederlassungen oder aber selbst
Niederlassungen eines Unternehmens sind, ist die Wahr-
scheinlichkeit zu exportieren hoher als bei unabhangigen
und eigenstandigen Betrieben. Ebenso exportieren Be-
triebe in auslandischem Eigentum tendenziell &fter als
Betriebe in inlandischem Eigentum. Dies deckt sich mit
den oben angestellten Uberlegungen zur Einbindung von
Zweigbetrieben in die bestehenden Absatzstrukturen von
gréBeren Unternehmensverblnden.

SchlieBlich wirkt sich auch die Zugehorigkeit zur Inves-
titions- oder zur Vorleistungsguterindustrie (im Vergleich
zu Betrieben des Ver- und Gebrauchsglitergewerbes)
positiv auf die Wahrscheinlichkeit zu exportieren aus.

Bestimmungsfaktoren der Exportintensitat

Nachdem ersichtlich wurde, welche Faktoren die Ent-
scheidung fur die Aufnahme von AuBenhandelsaktivita-
ten Uberhaupt beeinflussen, soll nun untersucht werden,
von welchen BestimmungsgréBen die Hohe der Export-
quote beeinflusst wird. Als 6konometrisches Verfahren
findet hierbei die Tobit-Schatzung Anwendung. Sie ist
geeignet fur Modelle, bei denen die abhangige Variable
nur einen eingeschrankten Wertebereich zwischen Null
und Hundert (bzw. Eins) annehmen kann, wie es bei der
Exportquote der Fall ist. Die Schatzungen erfolgen dabei
ebenfalls getrennt fur Ost- und Westdeutschland und nur
fUr die Betriebe, die Uberhaupt einen Auslandsumsatz er-
zielt haben.
Die Schatzgleichung weist die folgende Form auf:

13
X=Bo+EB\V\+€
=1

X bezeichnet die Exportquote als abhéngige Variable,
und V gibt die 13 erkldrenden Variablen wieder, wie sie in
Tabelle 1 beschrieben sind. Tabelle 2 fasst die Schatzer-
gebnisse zusammen.

Vergleicht man die Ergebnisse der beiden Schatzun-
gen, so wird deutlich, dass die Bestimmungsfaktoren der
Hoéhe der Exporte teilweise deutlich von denen abwei-
chen, die fur die Exportentscheidung an sich wesentlich
sind. So liefert die Humankapitalausstattung einen statis-
tisch relevanten Beitrag fir das Ausmal3 des AuBenhan-
delsengagements sowohl der west- als auch der ost-
deutschen Betriebe. Dagegen spielt die technische
Ausstattung keine Rolle. Unter den Variablen, welche die
einzelbetrieblichen Innovationstatigkeiten abdecken, leis-
tet nur das Vorhandensein von Forschung und Entwick-
lung einen statistisch signifikanten positiven Erklarungs-
beitrag.

Die BetriebsgroBe spielt fir die Hohe der Exportquote
in West- wie auch in Ostdeutschland eine wichtige Rolle.
Je mehr Beschaftigte ein Betrieb aufweist, desto hdher
ist die Wahrscheinlichkeit, dass er aktiv auf den Auslands-
markten vertreten ist. Dass die Exportquote mit weiter
zunehmender BetriebsgréBe tendenziell wieder abnimmt,
ist hier fUr beide Regionen aber nicht nachzuweisen.

Die Betriebsstruktur leistet genauso fur die Exportent-
scheidung auch fur die Exporthéhe den erwarteten Erkla-
rungsbeitrag. Die negativen Vorzeichen betonen den Um-
stand, dass unabhéngige, eigenstandige Unternehmen
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Tabelle 2: Ergebnisse der Probit-Schatzungen (abhéangige Variable: Exportaktivitdt ja-nein) und Tobit-Schat-
zungen (abhédngige Variable: Exportquote) fiir das verarbeitende Gewerbe in West- und Ostdeutschland

_ Probit-Schatzung Tobit-Schatzung

Humankapitalausstattung

Anteil der qualifizierten Angestellten 0,00345** —0,00061 0,12883*** 0,12787**
Technische Ausstattung

Investitionen in EDV und luK-Technik 0,28295™** 0,35387*** -1,69515 0,69021
Investitionen in Produktionsanlagen 0,21943 0,32507** 3,54848 1,33025
Innovationsaktivitaten

Verbesserung oder Weiterentwick-

lung eines Produkts in den letzten 0,42418™** 0,40475* 1,00046 —-1,39491

2 Jahren

Neuaufnahme eines Produkts ins

Angebot, das bereits vorher auf —0,09037 —0,13335 -0,11328 -1,17846
dem Markt war

Aufnahme eines vollig neuen

s:gmz;ﬁ ;2%?}2%2;%3:;?” 0,07779 0,14423 0,38799 0,90008
muss

Betrieb befasst sich mit Fug 0,67159** 0,70708 10,24023** 5,39366™
BetriebsgroBe

Beschaftigtenzahl 0,00016* 0,00053 0,00357** 0,01618*
Quadrierte Beschéftigtenzahl —1,43e-08** —7,18e-08 —-1,75e-07 —-1,38e-06
Betriebsstruktur

Unabhangiges Unternehmen 0,01293 -0,21672** —5,75879*** —7,05596™**
Eigentiimerstatus

Inlandisches Eigentum —0,56171* -0,61142*** -8,60468*** -16,28723"**
Branchenzugehérigkeit

Investitionsguterindustrie 0,30289*** 0,38569*** 14,6329 4,14119
Vorleistungsindustrie 0,27963*** 0,54050"** 7,28738"* 1,46848
Konstante -0,49272*** -0,73117** 27,29381*** 35,94394***
Fallzahl 1.380 1.239 769 463

Anmerkung: ***, **, * zeigt die Signifikanz auf einem 1%, 5 %, 10 % Niveau an.

Quellen: IAB-Betriebspanel 2004, 2005; Berechnungen des ifo Instituts.
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im Vergleich zu Unternehmenszentralen mit Niederlassun-
gen oder Niederlassungen eines Unternehmens eine ge-
ringere Exportquote aufweisen. Ebenso wirkt sich die Tat-
sache, dass sich ein Betrieb in inlandischem Eigentum
befindet, negativ auf die Hohe der einzelbetrieblichen Ex-
portquote sowohl in den alten als auch in den neuen Bun-
deslandern aus. Bei der Branchenzugehorigkeit ist anzu-
merken, dass nur die westdeutschen Betriebe, die zu den
Investitions- oder Vorleistungsguterproduzenten z&hlen,
ein statistisch gesichertes groBeres Auslandsengagement
aufweisen als Betriebe anderer Branchen. In Ostdeutsch-
land ist ein solcher Einfluss hingegen nicht festzustellen.

Griinde fiir die geringeren Auslandsaktivitédten der
ostdeutschen Betriebe

Die vorangegangene 6konometrische Analyse hat deut-
lich gemacht, welche Faktoren fur die Entscheidung der
Betriebe, ob und in welchem AusmalB Auslandsaktivita-
ten aufzunehmen von Relevanz sind. Sie gibt jedoch
keine Auskunft darliber, welche Charakteristika es vor-
rangig sind, auf welche sich die diesbezuglichen Unter-
schiede zwischen den ost- und den westdeutschen Be-
trieben zurlckflhren lassen. Um hiertiber Aufschluss zu
erhalten, wird im Folgenden eine Aufgliederung der bei-
den Schatzergebnisse nach der Methode von BLINDER
(1973) und Oaxaca (1973) vorgenommen (vgl. Box).®

Box: Die Blinder-Oaxaca-Dekompositionsmethode

Die so genannte Blinder-Oaxaca-Dekomposition
gliedert die Unterschiede in der Exportentschei-
dung und Exporthéhe mit Hilfe eines Vergleichs von
Schétzergebnissen in eine erklarte und in eine un-
erklarte Komponente. Fur die Dekomposition wer-
den zwei Gruppen von Merkmalstragern gebildet,
die in unserem Fall die west- und die ostdeutschen
Betriebe sind. Zunachst wird der Anteil der Unter-
schiede in der Hohe der zu erklarenden Variable
abgeschatzt, der durch Unterschiede in den in Ta-
belle 1 beschriebenen Betriebscharakteristika er-
klart werden kann. Davon lasst sich dann die uner-
klarte Differenz unterscheiden. Sie kann auf andere
Faktoren zurlckgeflihrt werden, die entweder nicht
durch die hier verwendeten Variablen erfasst wer-
den oder aber gar nicht quantifizierbar sind.

Mit Hilfe der Blinder-Oaxaca-Dekomposition lassen sich im
Durchschnitt rund 46 % des Unterschieds zwischen den
ost- und westdeutschen Betrieben in der Entscheidung

zu exportieren auf Unterschiede in den beobachteten
Betriebsmerkmalen zurtckfUhren. Die unerklérte Differenz
betragt demnach 54 %. Die Vorteile der westdeutschen
Betriebe begriinden sich unter anderem in ihrer Human-
kapitalausstattung, aber auch in den etwas anders gela-
gerten Eigentumsverhéltnissen. Die Nachteile, welche
die ostdeutschen Betriebe insgesamt bei der Exportent-
scheidung aufweisen, werden jedoch durch den Stand
der technischen Ausstattung etwas gemildert.

Die Ost-West-Unterschiede in der Hohe der Export-
quote kdénnen mittels der Blinder-Oaxaca-Dekompositi-
onsmethode hingegen nur zu 30 % auf die erfassten be-
triebsinternen Charakteristika zurlickgefUhrt werden.
Einen groBen Einfluss auf die hdhere westdeutsche Ex-
porttatigkeit Uben, wie auch bei der Exporttatigkeit an
sich, die Eigentumsverhéltnisse aus. Das Ausmal des
Auslandsengagements scheint zudem auch mit der an-
ders ausgerichteten Branchenstruktur zusammenzu-
hangen, wie sie durch die Zugehdrigkeit der Betriebe
zur Investitions- oder zur Vorleistungsguterindustrie be-
schrieben wird.

Hinter der unerklarten Differenz in der Entscheidung
zu exportieren wie auch in der Hohe der Exportquoten
koénnen verschiedene Faktoren stehen. Darunter fallen
zum einen weitere Merkmale, die in den dkonometri-
schen Analysen nicht erfasst sind. So ist beispielsweise
die unterschiedliche Branchenstruktur in den alten und
den neuen Bundeslandern mit der BerUcksichtigung von
drei Branchen nur anndherungsweise erfasst; das |IAB-
Betriebspanel erlaubt jedoch aufgrund zu geringer Fall-
zahlen keine feinere Disaggregation. Die Branchenstruk-
tur kann insofern einen nicht unwesentlichen Einfluss
austiben, als in Ostdeutschland diejenigen Branchen
auch heute noch verhaltnismaBig stark vertreten sind, in
denen nicht oder nur vorrangig regional oder national
handelbare Guter produziert werden [vgl. DIW/ IfW/IWH
(1999), S.104]. Fur die generelle Erklarung der Export-
tatigkeit konnte es weiterhin eine Rolle spielen, ob sich
ein Betrieb in einer 1andlichen oder aber einer verdichte-
ten Region befindet und damit andere Zugange zu rele-
vanten Vermarktungsinformationen oder Infrastruktur-
einrichtungen hat. Auch das Alter eines Betriebs wurde
hier nicht erfasst. Zum anderen kénnen aber durchaus
Faktoren eine Rolle fUr die geringeren Auslandsaktivité-
ten der ostdeutschen Betriebe eine Rolle spielen, die
nicht oder nur schwer quantifizierbar sind und eher das
allgemeine Wirtschafts- und Gesellschaftsumfeld ab-
decken, in dem die Betriebe agieren.

Aus den 6konometrischen Ergebnissen fur die Export-
entscheidung und fir das AusmalB3 des Auslandsen-
gagements lassen sich einige wirtschaftspolitische
Handlungsempfehlungen ableiten. So kann eine starkere
Auslandsorientierung der ostdeutschen Wirtschaft wohl
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am ehesten dadurch erreicht werden, dass neben For-
schung und Entwicklung die Qualifizierung der Beschaf-
tigten weiter verbessert wird. Eine rein auf Beteiligung
an Auslandsmessen oder Vermarktungshilfen orientierte
Foérderung mag zwar in Einzelféallen als , Tréffner” dienen,
reicht aber vermutlich nicht aus, mehr Betriebe dazu zu
bringen, tats&chlich den Schritt auf die Auslandsmarkte
zu wagen und ihren Absatz dort spurbar auszuweiten.
Dartiber hinaus k&nnen Betriebskooperationen (im Sinne
einer verstarkten Vernetzung bis hin zur Grindung ge-
meinsamer Tochtergesellschaften fur den Vertrieb her-
gestellter Guter und Dienstleistungen) ein Weg sein, den
Absatz ostdeutscher Betriebe im Ausland zu erhdhen.
Dadurch kénnen sie unter Umstanden den Nachteil ihrer
verhaltnismaBig kleinen BetriebsgroBe in Bezug auf die
Exportaktivititen kompensieren. Vieles davon werden
die Betriebe allein bewerkstelligen kdnnen und mussen;
Anschubhilfen durch die Foérderpolitik von Bund und
Landern kénnen aber helfen, die Auslandsorientierung
ostdeutscher Betriebe noch schneller voranzubringen.

Zusammenfassung

Die Auslandsaktivitdten der ostdeutschen Betriebe, ge-
messen am Anteil des Auslandsumsatzes am Gesamt-
umsatz, haben sich zwar in den letzten Jahren kontinu-
ierlich intensiviert, liegen jedoch weiterhin hinter denen
der westdeutschen Betriebe zurlick. Flr das geringere
Engagement der ostdeutschen Betriebe im Ausland sind
mehrere Faktoren ursachlich, die mit Hilfe einer Regres-
sionsschétzung und einer anschlieBenden Dekomposi-
tionsanalyse bestimmt werden konnen. Betriebsmerk-
male, welche die Exportentscheidung beeinflussen, sind
fUr Ost und West gleichermaBen die technische Ausstat-
tung, die Befassung mit Forschung und Entwicklung
(FUE) und die Branchenzugehorigkeit. Die BetriebsgroBe
ist nur fUr die westdeutschen Betriebe von Relevanz, wo-
hingegen fur die Betriebe in den neuen Bundeslandern
die Betriebsstruktur und die Eigentumsverhéltnisse einen
signifikanten Erklarungsbeitrag fur die Aufnahme von
Auslandsbeziehungen liefern.

Die 6konometrische Analyse ergibt des Weiteren,
dass auf die Hohe der Exportquote zum Teil andere be-
triebliche Merkmale einwirken als auf die Entscheidung
zu exportieren. Hier spielt die Ausstattung mit qualifizier-
ten Arbeitskréften eine groBe Rolle, ebenso wie FuE-
Aktivitaten. FUr die alten wie auch die neuen Bundes-
lander gilt zudem, dass die Exportquote mit zunehmen-
der BetriebsgroBe steigt. Grundsatzlich Gben zudem der
Status als Unternehmenszentrale mit Niederlassungen
oder als Niederlassung eines Unternehmens und ein
auslandischer Eigentimer einen positiven Einfluss aus.

Die Branchenzugehdrigkeit schlieBlich ist nur fur die west-
deutschen Betriebe von Bedeutung.

Die Dekompositionsanalyse macht deutlich, dass
rund 46 % im Ost-West-Unterschied zu exportieren und
30 % im Unterschied zwischen den Exportquoten durch
die in der 6konometrischen Analyse bertcksichtigten Be-
stimmungsfaktoren erklart werden kénnen. Ein genereller
Vorteil der westdeutschen Betriebe liegt in ihren anders
strukturierten Eigentumsverhéltnissen. Bei der Export-
entscheidung Ubt auBerdem noch die Humankapitalaus-
stattung einen Uberdurchschnittlichen Einfluss aus. Vor-
teile in der H6he der Exporte scheinen auBerdem mit der
anders ausgerichteten Wirtschaftsstruktur zusammenzu-
hangen. Der technische Stand der Ausstattung hingegen
befordert das Auslandsengagement der ostdeutschen
Betriebe.
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