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AUSSENWIRTSCHAFT

Direktinvestitionen und AuBenhandel zwischen der Europaischen Union und

Polen, Tschechien sowie Ungarn’

Polen, Tschechien und Ungarn zdhlen zu den Lé&n-
dern Mittel- und Osteuropas, welche den System-
wechsel von der Plan- zur Marktwirtschaft weitge-
hend bewaltigt haben und denen es gelungen ist,
die Wirtschaft zu stabilisieren, zu privatisieren und
einen Wachstumsprozess einzuleiten. Sie gelten als
heiBeste Kandidaten fir die EU-Mitgliedschaft. Sie
haben den GroBteil der auslandischen Direktinvesti-
tionen in die mittel- und osteuropéaischen Transforma-
tionslander auf sich gezogen und bereits einen regen
Handelsaustausch mit der Europdischen Gemein-
schaft entwickelt.

Strukturmuster der Direktinvestitionen

Auslandische Direktinvestitionen (FDI) kdnnen eine
wichtige Finanzierungsquelle fur die Modernisierung
von weniger entwickelten Landern sein. Nach dem
politischen Systemwechsel in Mitteleuropa hat diese
Region ihre Méarkte fir auslandische Anbieter und
Investoren gedffnet. Der Zufluss von Auslandskapital
ist wahrend der neunziger Jahre stark angestiegen.
Tabelle 1 zeigt die FDI-Daten fir die drei Lander.
Ungarn war sehr erfolgreich bei der Anwerbung von
auslandischen Direktinvestitionen. Die jahrlichen
Direktinvestitionen betrugen in der Regel 4 % des
Bruttoinlandsprodukts und 22 % der Bruttoanlage-
investitionen Ungarns wahrend der neunziger Jahre.
Ende 1999 lag der im auslandischen Eigentum be-
findliche Kapitalstock pro Einwohner Ungarns bei
rund 2.000 USD und war damit der hochste in der
Region. Mit 40 % ist der Auslandskapitalstock auch
in Relation zum Bruttoinlandsprodukt sehr hoch.
Leider gibt es fir Ungarn keine exakten Daten Uber
reinvestierte Gewinne. Verfligbar sind nur Schatzun-
gen der Nationalbank auf der Basis von Bilanzdaten
Uber ausgeschittete Dividenden der Unternehmen.
Nach diesen Schatzungen betrugen die reinvestierten
Gewinne 1,8 Mrd. USD zwischen 1990 und 1997
(Oszlay 1999, S. 17).

Polen war wahrend der neunziger Jahre ebenfalls
sehr attraktiv flr auslandische Investoren. In Ta-

belle 1 sind hierzu zwei Datensatze zu den Aus-
landsinvestitionen ausgewiesen:

— Die Daten auf der Basis der Zahlungsbilanz enthal-
ten auch reinvestierte Gewinne. '

— FOr Zwecke der Vergleichbarkeit werden auch die
Zuflisse an Direktinvestitionen ohne reinvestierte
Gewinne dargestellt.

Beide Messansatze zeigen ein kraftiges Wachstum’

der Zuflisse an Auslandskapital seit 1995. Der im
auslandischen Eigentum befindliche Kapitalstock Po-
lens ist aber noch deutlich niedriger als in den beiden
anderen mitteleuropaischen Landern. Dabei spielt
auch die GréBe Polens und der damit verbundene
gréBere Umfang der binnenwirtschaftlich orientierten
Aktivitaten eine Rolle.

Bis 1997 war die Tschechische Republik — obwohl
von ahnlicher Gréf3e — weniger attraktiv fir Aus-
landsinvestoren als Ungarn. 1998/99 stiegen die
Zuflisse an Auslandsinvestitionen jedoch stark an.
Dies gilt auch, wenn berlcksichtigt wird, dass die
tschechischen Statistiken in diesen beiden Jahren
auch reinvestierte Gewinne einbeziehen. Der starke
Anstieg hangt mit groBen Privatisierungsvorhaben
in Tschechien zusammen. Derartige GroBprojekte
haben in friheren Jahren auch die jahrlichen FDI-
Zuflisse in den Ubrigen Landern beeinflusst (vgl.
Tab. 1).

In allen drei Landern floss wéhrend der neunziger
Jahre das Gros der auslandischen Direktinvestition in
die verarbeitende Industrie. Am Ende der Dekade ist
ein beachtlicher Teil der verarbeitenden Industrie in
auslandischem Eigentum. Tabelle 2 zeigt die Bedeu-
tung der Unternehmen in auslandischer Hand anhand
von verschiedenen KenngroBen. Danach ist der Ein-
fluss von Tochterunternehmen ausléndischer Firmen
in der ungarischen verarbeitenden Industrie am gréB-
ten. Alle Kennzahlen sind hier weit héher als in den
beiden anderen Landern. Sogar der Anteil der Toch-
tergesellschaften auslandischer Unternehmen an der

' Aus dem Englischen Ubertragen und redaktionell bearbeitet von Wolfgang Gerstenberger.
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Tab. 1
Auslandische Direktinvestitionen (FDI) in Tschechien, Polen und Ungarn
- Mill. US Dollar, Anteil an den Bruttoanlageinvestitionen und Relation zum BIP und pro Kopf -
1993 | 1994 | 1995 | 1996 | 1997 | 1998 | 1999 FDI pro FDI pro
Einheit BIP Kopf
in % in USD
Tschechien 654 869 2562 | 1428 | 1300 | 2720 | 5108 31,8% 1653
FDI/ GFCF % 6,8 7.4 15,4 7.7 8,1 17,5 36,2
Polen 1 1715 | 1875 | 3659 | 4498 | 4908 | 6365 | 7000 18,3% 724
Polen 2 580 542 1132 | 2768 | 3077 | 5129 | 4884
FDi/ GFCF % 4.3 3,0 4.8 9,3 9,1 12,7 n.a.
Ungarn 2339 | 1147 | 4453 | 2275 | 2173 | 2037 | 1944 39,4% 1919
FDI/ GFCF % 321 13,7 49,7 20,5 20,5 17,4 12,8
Tschechien: Beteiligungskapital + Kredite und sonst. Anlagen + reinvestierter Gewinn ab 1998
Ungarn: Beteiligungskapital + Kredite und sonst. Anlagen ab 1996
Polen 1: Beteiligungskapital + Kredite und sonst. Anlagen + reinvestierter Gewinn + Kredite
Polen 2: Beteiligungskapital + Kredite )

Quelle: WIIW, World Investment Report 2000.

Beschaftigung in der verarbeitenden Industrie — er ist
in der Regel unter allen Kennzahlen am niedrigsten —
liegt in Ungarn bei 45 % (vgl. Tab. 2). Die heraus-
ragende Stellung Ungarns reflektieren eine energi-
sche Privatisierungspolitik und eine kohérente Wirt-
schaftspolitik, die auf eine schnelle und umfassende
Modernisierung ausgerichtet waren, sowie eine im
Grundsatz aufgeschlossene und positive Haltung
gegenlber auslandischen Investoren. Tochtergesell-
schaften auslandischer Unternehmen spielen in der
tschechischen verarbeitenden Industrie die geringste
Rolle unter den Vergleichslandern. Allerdings ist deren
Anteil in den letzten Jahren deutlich angestiegen. Das
hangt nicht nur mit den erwdhnten GroBprojekten
zusammen. Eine Rolle spielte auch, dass die tsche-
chische Wirtschaft zwischen 1996 und 1998 eine
zweite tranformationsbedingte Rezession durch-
schreiten musste. Die einheimischen Unternehmen
stagnierten beim Umsatz, wahrend die Firmen im
Auslandsbesitz ihre Verkdufe Uber wachsende
Exporte steigern konnten (Hunya 2000).

Es gibt zwei wirtschaftliche BezugsgrdBen, bei denen

mmm die Tochterfirmen ausléandischer Gesellschaften den

hochsten Anteil in allen drei Landern aufweisen: die
Investitionen und den Export. Die Tochtergesellschaf-
ten auslandischer Unternehmen verflgen Uber reich-
lich Kapital und kénnen deshalb kapitalintensiver
produzieren als nationale Firmen. Sie sind nicht nur
in den kapitalintensiveren Segmenten der Industrie
tatig, sondern kénnen auch kapitalintensivere Pro-
duktionstechniken finanzieren. Die Téchter auslandi-
scher Unternehmen sind auch exportintensiver als die
Firmen mit nationalen Eigentimern. Dies ist nicht nur
eine Erfahrung der mitteleuropéischen L&nder, son-
dern gilt fir eine Vielzah!l von Lander. Die Firmen mit
auslandischer Beteiligung spielen nicht nur in Ungarn
eine zentrale Rolle fUr den Export. Auch in Polen, das
einen relativ groBen einheimischen Markt besitzt, ent-
fallen auf diese Unternehmen mehr als die Halfte aller
Exporte. Der Exportanteil der Tochter ausléandischer
Unternehmen hat sich zwischen 1996 und 1998 ver-
doppelt. Hinter der hdheren Prasenz der Tochterge-
sellschaften auslandischer Unternehmen beim Export
steht der bessere Zugang zu den Auslandsméarkten
Uber die Vertriebsorganisation der Muttergesellschaft,
die Integration in multinationale Produktionsnetz-
werke und die im Vergleich zur nationalen Industrie

ifo DRESDEN BERICHTET 2/2001
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Tab. 2

Bedeutung der Firmen mit auslandischer Beteiligung (FIEs) an der verarbeitenden Industrie, 1998

Anteil FIEs in %

KenngroRe Ungarn Tschechien Polen
Beschaftigte 449 19,6 26,0
Umsétze 70,0 31,5 40,6
Eigenkapital* 72,7 27,9 43,2
Investitionen 78,7 41,6 51,0
Exporte 85,9 47,0 52,4
Bruttowertschépfung 69,3 31,0 35,2
Anzahl der Unternehmen 11,7 19,9 26,4

* in Ungarn Stammkapital

Quelle: WIIW database from national statistics.

hohere Produktqualitat. Haufig produzieren die Toch-
tergesellschaften multinationaler Unternehmen in zoll-
freien Zonen. In Ungarn kamen 43 % aller Exporte im
Jahr 1999 aus diesen Zonen.

Der Anteil an der Zahi der Unternehmen liegt wesent-
lich niedriger ais bei allen anderen Kennziffern. Bei
den Tochtergesellschaften auslandischer Unterneh-
men handelt es sich also in der Regel um groBe
Unternehmen. Die Konzentration ist in Ungarn am
ausgepragtesten: 11,7 % aller Firmen produzieren
70 % des Umsatzes und der Wertschopfung sowie
86 % des Exports der verarbeitenden Industrie. Die
im nationalen Eigentum befindlichen Unternehmen
bestehen weitgehend aus kleinen Unternehmen oder
Minifirmen.2 Innerhalb der verarbeitenden Industrie
gibt es Zweige, auf die sich das Engagement auslan-
discher Unternehmen stérker konzentriert. Hierzu
zahlen in allen drei Landern die tabakverarbeitende
Industrie, der StraBenfahrzeugbau, die Unterhal-
tungselektronik und die Herstellung von elektrischen
Maschinen. Mit Ausnahme der Tabakindustrie sind
alle Branchen stark exportorientiert.

2 1999 beschdftigten 90 % aller Firmen weniger als zehn Personen.

Festzuhalten ist, dass die Durchdringung der polni-
schen, tschechischen und ungarischen Wirtschaft
durch Auslandskapital wahrend der neunziger Jahre
stark zugenommen hat und im internationalen Ver-
gleich zum Beginn des neuen Jahrzehnts ein hohes
Niveau erreicht hat. Die Gruppe der Tochtergesell-
schaften auslandischer Unternehmen ist stark
gewachsen. Die meisten Firmen befinden sich kom-
plett oder mit Majoritat in auslandischem Eigentum. In
Ungarn entfielen 1999 Uber 80 % der Firmen auf
diese Kategorie.

Unterschiede in der Leistungsfahigkeit

Als Tochtergesellschaften auslandischer Unterneh-
men gelten Firmen, bei denen der Anteil auslandi-
schen Kapitals mehr als 10 % betragt. Wenn es um
die Analyse von Unterschieden in der wirtschaftlichen
Leistungsfahigkeit zwischen Unternehmen mit aus-
landischer Beteiligung (FIEs) und heimischen Unter-
nehmen (DEs) geht, ware es besser, wenn Daten fur
Firmen im Mehrheitsbesitz auslandischer Eigentimer
untersucht werden koénnten, weil dann auch Unter-
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schiede im Managementstil und in der Unterneh-
menskultur eindeutig zum Ausdruck kdmen. Da die
Informationen fur diese Unterkategorie von Unterneh-
men nicht zur Verfigung stehen, muss jedoch die
ganze Gruppe der Tochtergesellschaften im auslandi-
schen Besitz betrachtet werden. AuBerdem kann
nicht die Fluktuation Uber Zu- und Abgange® von
Unternehmen und von Eigentimerwechseln ausge-
schaltet werden. Die Zusammensetzung der beiden
Gruppen andert sich deshalb leicht von Jahr zu Jahr.
Trotzdem konnen die Grundlinien in der Leistungs-
fahigkeit von Unternehmen im Eigentum auslan-
discher Gesellschaften und von heimischen Firmen in
den drei L&ndern herausgearbeitet werden.

Nach der Literatur, die sich mit der Charakteristik der
Leistungsfahigkeit ausléandischer Tochtergesellschaf-

Tab. 3

ten befasst, zeigt sich, dass die im auslandischen
Eigentum befindlichen Gesellschaften in der Regel
neuere Technologien einsetzen und produktiver sind
als die Firmen im nationalen Eigentum.4 Dies trifft
auch auf die mitteleuropaischen Lander zu. Tabelle 3
zeigt die Unterschiede zwischen den verschiedenen
Firmengruppen in den drei Landern nach bestimmten
Kennzahlen fUr die Leistungsféhigkeit (vgl. Tab. 3).

Bei der Arbeitsproduktivitdt (Bruttowertschépfung
und Umsatz pro Beschéftigen) treten in Ungarn die
starksten Unterschiede zu den nationalen Firmen auf.
Die Unternehmen im auslandischen Eigentum (FIE)
sind drei Mal produktiver als die nationalen Unterneh-
men (DE). In den anderen beiden Landern ist die Pro-
duktivitat in den FIEs in der Regel doppelt so hoch
wie in den einheimischen Firmen. Der Produktivitéts-

Kennzahlen zur Produktivitat und Effektivitdt des Faktoreinsatzes
im verarbeitenden Gewerbe, 1998

Ungarn Tschechien Polen

Kennzahl FIEs DEs FIEs DEs FIEs DEs
Bruttowertschépfung / Arbeit- 17,8 6,4 19,1 10,4 12,1 7.8
nehmer
Nettoumsatz / Arbeitnehmer 73,0 25,5 73,0 38,6 60,1 31,6
Bruttowertschépfung / An- 125,7 148,6 31,1 24,5 17,4 19,4
lagevermdgen™ in %
Nettoumsatz / Anlagevermégen* 5141 587,6 121,2 91,2 86,2 78,3
in %
investitionen / Anlagevermogen* 38,0 28,1 12,7 6,2 11,2 6,5
in %
Export / Umsatz in % 56,1 22,0 57,2 29,7 27,8 16,9
Gewinn / Nettoumsatz 79 2,3 6,4 0,2 3,6 1,3
in %

“im Fall Ungarns: Stammkapital

Quelle: WIIW database from national statistics.

3 Jedes Jahr werden rund 40.000 Firmen neu gegrindet und rund 30.000 liquidiert. Die neu gegrindeten Unternehmen in ausldndischem
Eigentum hatten in Ungarn 1995 einen Anteil von 26 %. Der Anteil stieg 1999 auf 89 %.

* Vgl. Dunning 1993 und die dort zitierte Literatur.
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vorsprung der Firmen im auslandischen Eigentum
resultiert aus der besseren Ausstattung mit modernen
Produktionstechnologien und modernen Maschinen,
einem besseren Management und einer besseren
Vertriebsorganisation sowie einer besseren Organisa-
tion der Produktion. Wie erwahnt, entspricht eine
héhere Produktivitdt in Unternehmen in auslandi-
schem Eigentum auch den Erfahrungen anderer Lan-
der. Dabei waren allerdings die Differenzen geringer.
Die Produktivitéat in den FIEs war nur um 20 bis 30 %
hoher als bei den DEs.5 Mithin ist die Produktivitats-
licke in den mitteleuropaischen Landern im interna-
tionalen Vergleich auBergewdhnlich groB.

Bei der Kapitalproduktivitat — sie kommt in den Kenn-
ziffern Umsatz bzw. Wertschdpfung je Einheit Anlage-
vermdgen zum Ausdruck — sind die Unterschiede
sehr klein. Der Grund hierfur ist darin zu suchen, dass
die Tochtergesellschaften im auslandischen Besitz
wegen des besseren Zugangs zu Kapital viel kapital-
intensiver produzieren. In Ungarn ist z. B. die durch-
schnittliche Kapitalausstattung einer Firma in auslan-
dischem Eigentum rund zwanzig Mal héher als die
einer heimischen Firma. Die Ubereinstimmung re-
flektiert damit eher einen Kapitalmangel bei den
heimischen Unternehmen als eine héhere Effizienz
des Kapitaleinsatzes in diesen Firmen. Angesichts
der hoheren Arbeitsproduktivitat der auslandischen
Unternehmen verwundert es nicht, dass es auch bei
der Profitabilitaét erhebliche Unterschiede gibt.
Gemessen an den Gewinnen nach Steuern liegen die
Gewinnraten der FIEs weit hdher als der heimischen
Unternehmen. Da Gewinne nach Steuern betrachtet
werden, trdgt zu diesem Unterschied auch bei,
dass die Tochtergesellschaften ausléandischer Firmen
eine niedrigere Steuerbelastung hatten als heimische
Firmen. Dies hangt damit zusammen, dass diese
Firmen in der Regel fur ihre Investitionen Steuerer-
leichterungen bekamen. Tabelle 3 unterstreicht auch
nochmals, dass die Tochter in austandischem Besitz
starker exportorientiert sind. Der Anteil des Exports
am Gesamtumsatz liegt wesentlich hoéher als bei hei-
mischen Unternehmen. Der Unterschied ist wiederum
in Ungarn am starksten ausgepragt. Die dargestellten
Fakten zur Bedeutung von Unternehmen mit auslan-

* Vgl Dunning 1993 und die dort zitierte Literatur.

discher Beteiligung gilt es im Hinterkopf zu behalten,
wenn es nun um die Analyse der Exportentwicklung
geht.

AuBenhandel mit der Europaischen Union

Zu Beginn der neunziger Jahre bestanden die
Exporte aus den mitteleuropéischen Landern zum
groBten Teil aus Agrarprodukten, Rohstoffen, Minera-
lien und Produkten der Holzverarbeitung sowie der
Textil- und Bekleidungsindustrie. Gegen Ende der
neunziger Jahre hat sich die Exportstruktur nach
Gutergruppen betréchtlich verandert. Tabelle 4 weist
die zehn wichtigsten Exportprodukte der drei Lander
in die Europaische Gemeinschaft auf dem Niveau der
SITC 5-Steller der internationalen AuBenhandels-
statistik aus. Es zeigt sich, dass inzwischen Teile fur
elektrische Maschinen, StraBenfahrzeuge und deren
Komponenten eine erhebliche Bedeutung fur den
Export bekommen haben. Dies und dhnliche hdher-
wertige Industrieprodukte werden Uberwiegend von
den Tochtergeselischaften im auslandischen Eigen-
tum hergestelit. Im Falle Ungarns, wo die Umstruktu-
rierung der Exporte am ausgepragtesten war, setzen
sich die wichtigsten zehn Produkte nur aus solchen
Gutergruppen zusammen. Auf der Liste der wichtigs-
ten Exportglter fir Polen und die Tschechische
Republik stehen immer noch die Ausfuhr von Holz,
Maobeln, Textilien und Kohle sowie Eisen- und Stahl-
produkten (vgl. Tab. 4). Derartige Guter sind aber
auch in diesen Landern weit weniger haufig vertreten
als in der ersten Halfte der neunziger Jahre,

Tabelle 4 zeigt ein weiteres wichtiges Charakteristi-
kum, namlich die vergleichsweise hohe Konzentration
der Exporte in die Europdische Gemeinschaft auf
wenige Gutergruppen. Der Konzentrationsgrad ist im
Falle Ungarns am hochsten, wo die zehn wichtigsten
Produkte 43 % aller Exporte von Erzeugnissen der
verarbeitenden Industrie ausmachen. In Tschechien
und Polen entfallen immer noch rund ein Viertel aller
Exporte auf die zehn wichtigsten Produkte. Hier findet
sich eine Entsprechung zu der dargestellten ausge-
pragten Konzentration der Exporte auf bestimmte Fir-
mengruppen.

ifo DRESDEN BERICHTET 2/2001
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Ebene sprechen daflr,

Tab. 4 Die zehn wichtigsten Exportprodukte in die EU 1999
Polen Tschechien Ungarn
Name (SITC 5) Anteil Name (SITC 5) Anteil Name (SITC 5) Anteil
Personenkraft- 4,75 Personenkraft- 11,44 | Kolbenmotoren 13,62
wagen wagen
Fernsehgerate und 317 Teile und Zubehér 2,96 Personenkraft- 7,40
Videorecorder fur Straflenfahr- wagen
zeuge
Sitze s.n.a.e. mit 2,99 Teile von Sitzen 2,40 Speichereinheiten 5,22
Holzrahmen fur Datenverarbei-
tung
Fettkohle 2,53 Andere Teile und 2,18 Ein- 3,15
Zubehor fur KFZ- gabe/Ausgabeein-
Karosserien heiten der Daten-
verarbeitung
Teile und Zubehér 2,17 Zindungen und Ka-| 1,45 Zindungen und Ka-| 2,87
fur Stralenfahr- belbdume belbaume
zeuge
Mébel n.e.s aus 2,02 Produkte aus Eisen | 1,24 Videoaufnahme- 2,86
Holz und Stahl oder Verviel-
faltigungs-gerate
Lastkraftwagen 1,94 Mébel aus Nadel- 1,21 Fernsehgerate und 2,68
holz Videorecorder
Raffiniertes Kupfer 1,70 Bremsen fur Motor- 1,15 Teile und Zubehor 2,50
fahrzeuge fur StrafRenfahr-
zeuge
Zindungen und Ka-| 1,59 Metallkonstruk- 1,12 Dieselmotoren 1,59
belbaume tionen und Teile aus :
Eisen und Stahl
Metallkonstruk- 1,36 Reifen fiir KFZ 0,92 Glihlampen 0,94
tionen und Teile aus
Eisen und Stahl
Total 10| 24,22 Total 10| 26,07 Total 10| 42,82

Quelle: Eurostat Comext database, eigene Berechnungen.

Die Untersuchungsergebnisse auf der SITC 5-Steller
dass die Exportstruktur
der drei mitteleuropédischen EU-Beitrittskandidaten
wahrend der neunziger Jahre sich modernisiert hat.
mmemm Dic Verdnderungen sind in verschiedenen Studien
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2000a-b). Die ausgepragte Umstrukturierung in Rich-
tung von Exporten von Gutern mit hdherem Techno-
logiegehalt bestéatigt eine Zuordnung des gesamten
IndustriegUterexports nach der von der OECD einge-
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Tab. 5 Anteil an Produktgruppen im CEC-EU Handel
Ungarn 1993 1998 1999
Technologiegehalt Export Import Export Import Export Import
der Guter
hoch 16,26 18,43 34,54 25,88 34,14 23,46
mittel 24,62 44,89 37,12 47,38 42,30 51,26
niedrig 59,12 36,68 28,34 26,74 23,56 25,28
Industriegtiter
insgesamt 100 100 100 100 100 100
Tschechien 1993 1998 1999
Technologiegehalt Export Import Export Import Export Import
der Giiter
hoch 11,21 21,42 17,11 23,82 16,53 23,35
mittel 33,45 48,86 44 .43 44,76 46,53 44,98
niedrig 55,34 29,72 38,46 31,42 36,91 31,67
Industrieglter
insgesamt 100 100 100 100 100 100
Polen 1993 1998 1999
Technologiegehalt Export Import Export Import Export import
der Guter
hoch 6,78 15,60 13,59 17,58 14,92 19,61
mittel 27,20 46,13 30,55 47,21 33,45 47,68
niedrig 66,02 38,27 55,86 35,20 51,64 32,71
Industrieglter
insgesamt 100 100 100 100 100 100

Quelle: Elteto (2000b) und weltere eigene Berechnungen.

fuhrten Klassifikation (OECD 1993)¢ nach Guitern der
Hochtechnologie, der mittleren Technologie und der
Guter mit niedrigem Technologiegehait.”

Tabelle 5 zeigt den Anteil der verschiedenen Produkt-
kategorien am Industrieglterexport in den Jahren
1993, 1998 und 1999. In allen drei Landern ergibt

sich ein deutlicher Anstieg der Bedeutung der High-
Tech-Produkte flir den Export in die Européische
Gemeinschaft. Der Anstieg ist am ausgepragtesten in
Ungarn, wo 34 % aller Exporte auf die Gruppe der
Guter mit hohem Technologiegehalt im Zeitraum
1998/99 entfielen. Dieser Anteil entspricht etwa den
Verhéltnissen in Irland und ist damit im internationa-

¢ Als Indikatoren fur die Technologieintensitdt wird der Anteil der FUE-Ausgaben der entsprechenden herstellenden Sektoren am Produk-

tionswert oder an der Wertschépfung verwendet.

" Ende der neunziger Jahre revidierte die OECD die Gutergruppen (Hatzichronoglou, T., 1997) und zerlegte die Gliter der Gruppe der mitt-
leren Technologie in zwei Teile, ndmlich in eine Gruppe von Gltern mit mittel-hohem und in eine Gruppe mit mittel-niedrigem Technolo-

glegehalt. Auf diese Zerlegung wurde hier verzichtet.
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len Vergleich sehr hoch.® Die wachsende Bedeutung
der High-Tech-Produkte basiert ausschlieflich auf
den Exportanstrengungen der ungarischen Firmen im
auslandischen Besitz (vgl. Tab. 5).

Im Falle Ungarns ist der Anteil der High-Tech-Pro-
dukte im Export auch gréBer als der entsprechende
Anteil an den Importen aus der Européischen
Gemeinschaft. Die ungarische Handelsbilanz ist also
positiv im High-Tech-Bereich. Das RCA-Maf3? und
SpezialisierungsmaBe zeigen, dass Ungarn insge-
samt auf die Herstellung von High-Tech-Produkten
spezialisiert ist (Eltetd 2000b). In Polen und Tsche-
chien hat wahrend der neunziger Jahre ebenfalls die
Spezialisierung auf die klassischen Produkte mit
niedrigem Technologiegehalt abgenommen.

Auch die Ergebnisse der Analyse der Stlickwerte und
des intraindustriellen Handels (Landesmann/Burg-
staller 1997, Eltets 2000a) sprechen daflr, dass
zusétzlich zur Umstrukturierung in allen drei mitteleu-
ropdischen Landern ein ,upgrading® der Produktqua-
litdt in den verschiedenen Industriebranchen zu be-
obachten ist. Die Wettbewerbsposition aller drei
Lander im Bereich hoher und gehobener Technolo-
gien hat sich damit wahrend der neunziger Jahre im
Gefolge der auslandischen Direktinvestitionen deut-
lich verbessert.

Zusammenfassung

Der Zustrom auslandischer Direktinvestitionen in die
mitteleuropéischen Staaten Polen, Tschechien und
Ungarn hat die Wirtschaft dieser Lander deutlich ver-
andert. Die Bedeutung der Auslandsinvestitionen und
der Unternehmen mit auslandischer Beteiligung ist in
Ungarn am hdochsten. Der Einfluss der Auslandsin-
vestitionen spiegelt sich auch im AuBBenhandel wider.
In allen drei Landern hat sich der Anteil der traditio-
nellen Produkte, die arbeitsintensiv hergestellit werden
und einen niedrigen Technologiegehalt haben (z. B.
Textilien und Bekleidung, Rohmaterialien und Agrar-

produkte) am Export verringert. Die Umstrukturierung
in Richtung High-Tech-Produkte und Produkte der
gehobenen Technologie ist am ausgepragtesten in
Ungarn. In Ungarn ist auch die Konzentration der
Exporte auf bestimmte GUtergruppen am groBten.
Die Exporte in die Europaische Gemeinschaft basie-
ren nur mehr in geringem Umfang auf Rohstoffen und
Agrarprodukten, sondern hauptsachlich auf Ausfuh-
ren von Maschinen und Fahrzeugteilen. Auf langere
Sicht scheint eine Veroreiterung der Exportbasis
durchaus angebracht. Wichtig bleibt die Ansiedlung
weiterer internationaler Investoren. Aber auch die
heimische Wirtschaft sollte Anstrengungen unterneh-
men, um lokale Spezialisierungsvorteile aus der Aus-
stattung mit gut ausgebildeten Fachkraften aus-
zunutzen. Hierzu ist es notwendig, dass die drei
mitteleuropaischen Lander weiter in die Bildungs- und
Verkehrsinfrastruktur investieren.

Andrea Elteto
Institut fir Weltwirtschaft, Budapest
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