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Spezialisierungsmuster und Wettbewerbsfahigkeit:
Eine Bestandsaufnahme des DDR-Auflenhandels

Von Jiirgen Stehn und Helger Schmieding

Die Frage, welche Anpassungen der sektoralen Produktionsstruktur die DDR nach der
Verwirklichung der Wihrungs-, Wirtschafts- und Sozialunion mit der Bundesrepublik
Deutschland zu bewiltigen hat, beschiftigt viele Biirger im Osten Deutschlands. Eine
Anwwort auf diese Frage fille nicht leicht, denn der internationale Wettbewerb, dem sich die
DDR zu stellen hat, ist ein Entdeckungsverfahren, dessen Ergebnis offen ist. Es lassen sich
jedoch aus den Erfahrungen anderer Linder, die sich in einem Aufholprozef zu den hoch-
entwickelten westlichen Industrielindern befinden, erste Schlufolgerungen iiber die kiinf-
tigen Anpassungserfordernisse in der DDR ziehen. Solche Anpassungserfordernisse diirfren
sich vor allem in der regionalen und sektoralen Auflenhandelsstruktur zeigen. Denn der
internationale Wettbewerb lifit die Stirken und Schwichen der Produktionsstruktur einer
Volkswirtschaft deutlich zutage treten.

Im folgenden wird daher die regionale und sektorale Auflenhandelsstruktur der DDR
untersucht. Aus einem Vergleich mit Landern, die sich - wie z.B. die astatischen Schwellen-
linder - ebenfalls in einem Aufholprozefl befinden, sollen Schluffolgerungen tiber die
kiinftigen strukeurellen Anpassungserfordernisse in der DDR gezogen werden. Dieser
Vergleich bietet sich an, da in der Weltwirtschaft seit dem Beginn der siebziger Jahre ein
Abldsungsprozell zu beobachten ist. Die asiatischen Schwellenlinder haben mehr und mehr
den Platz der sozialistischen Linder in der weltwirtschaftlichen Arbeitsteilung eingenom-
men.! Dariiber hinaus zeigen internationale Vergleiche, dafl die Faktorausstattung der
sozialistischen Linder und hier vor allem die der DDR eine grofie Ahnlichkeit mit der
asiatischer Schwellenkinder aufweist.? Es ist daher mdéglich, den Eintluff wireschatespoliti-
scher Grundsatzentscheidungen auf die Auflenhandelsstruktur der DDR zumindest ten-
denziell zu bestimmen. Vor allem diirfte deutlich werden, wie sich ein freies Unternehmer-
tum, das in der DDR demnichst Realitit sein wird, auf die sektorale Produktionsstruktur
auswirkt. Denn die freie Entscheidung iiber unternehmerische Tirigkeiten dirfte eine
wesentliche Triebfeder fiir die wirtschaftliche Entwicklung in den asiatischen Schwellenlin-
dern gewesen sein.

Regionale und sektorale Struktur des Auflenhandels

Die regionale Struktur der Auflenhandelsumsitze® der DDR verdeutlicht, dafl der interna-
tionale Giiteraustausch der DDR weitgehend einseitig auf den Handel mit europiischen

' Vgl Wojciech Kostrzewa, Verpaflt Osteuropa den Anschluft auf den Weltmirkren? Instituc Fir Welewirt-
schafr, Kieler Diskussionsbeitrige, 144, Seprember 1988.

*Vgl. Kazimierz Poznanski, “Competition Between Eastern Europe and Developing Countries in the Western
Markert for Manufactured Goods*, In: Joint Economic Comimittee of the Congress of the United States (Ed.), East
European Economies: Slow Growth in the 1980's, Vol. 2. Washington, 1986, 5. 62-90,

* Die DDR-Svatistiken weisen fiir die achrziger Jahre lediglich die AuBenhandelsumsirze der DDR ohne Aufgliede-
tung in Exporte und Importe aus. Zv den Konsequenzen fiir diese Bestandsaufnahme vgl. die folgenden Ausfiih-
rungen zur sekeoralen Scruktur des DDR-Auflenhandels.
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Tabelle 1 - Regionale Struktur des Westhandels der DDR' 1988 (vH)

Handelspartner Exporte Importe
OECD-Linder 100,0 100,0
EG {12) v e oo e e e e e e e rer s e e esee e e e 83,3 79,3
Bundesrepublik Deutschland ........oovviiiiiviiiiiiiiieieniiiens 58,5 58,2
Belgien/Luxemburg ................. 3,0 2.2
Déinemark ooooeniiie s 23 1.6
Frankreich ...coovviiivieinevnnennnnn. 6,9 50
Teadien .oooveiiivn e e : 3,2 38
Niederlande ........ovvveveieniniianns : 30 38
Vereinigtes Konigreich ..o T 41 29
21 Tl I - NSOV 12,6 15,6
Finaland .o oeeiiieiiinanne 1,7 1,3
Osterreich 26 6,5
Norwegen 20 0,3
IS L1 1= | I TR 49 2.7
e (L TP 1,4 48
Vereinigte Staaten 1,7 ' 1,5
Japan o 1.4 22
' Handel mit QECD-Mirgliedslindern einschlieflich innerdeutscher Handel.

Quelle: OECD, Monthly Staustics of Foreign Trade, Serie A. Paris, November 1989. - Statistisches Bundesam,
Fachsenie 6: Handel, Gastgewerbe, Reiseverkehr, Reihe 6: Warenverkehr mit der Deutschen Demokratischen Republik
und Berlin (Ost}, Stuttgart 1988. - Eigene Berechnungen.

RGW-Staaten ausgerichtet ist. So entfallen fast die Hilfte aller Auflenhandelsumsitze auf
die Handelspartner im Osten Europas und hiervon wiederum weit iiber 50 vH auf die
Sowjetunion. Die Arbeitstetlung mit westlichen Industrielindern ist dagegen nicht sehr weit

entwickelt. Lediglich die Bundesrepublik Deutschland kann einen nennenswerten Anteil der
DDR-Auflenhandelsumsitze auf sich verbuchen.

Solche regionalen Konzentrationen sind an sich nicht ungew&hnlich fiir kleine Volkswirt-
schaften, die sich im raumlichen und wirtschaftlichen Einflugebiet dominierender Handels-
partner befinden.* Sie werfen jedoch im speziellen Fall der DDR wegen der einseitigen
Ausrichtung nach Osten erhebliche Probleme auf, da sie.eine Abkoppelung von den innova-
tiven Wachstumszentren und relevanten Weltmirkten im Westen zur Folge haben. Eine
Spezialisierung der Kombinate in der DDR nach ihren komparativen Vorteilen wurde auf
diese Weise ebenso verhindert wie Skonomische Lernprozesse, die aus dem Giiteraustausch
mit den wirtschaftlichen Vorreitern resultieren konnen. Konzentrationstendenzen sind
auch im Westhandel der DDR zu beobachten (Tabelle 1), der zu etwa 80 vH mit der
Europiischen Gemeinschatr abgewickelt wird. Neben der Bundesrepublik Deutschland, die
annihernd 60 vH des Giiteraustausches der DDR in Ost-West- bzw. West-Ost-Richtung
auf sich verbucht, sind fiir die DDR noch Frankreich, Schweden und das Vereinigte
Kénigreich als Importeure sowie Osterreich, Frankreich und die Schweiz als Exporteure von
Bedeutung. Aus raumbhicher Perspektive ist daher die Einbindung der DDR in die interna-
tionale Arbeitsteilung als gering einzuschitzen.

'Vgl. J6rg Beyfull, “Entwicklung und Scruktur des DDR-Auflenhandels®. 1W-Trends, Vol. 17, K6ln 1990, H. 1,
5. D13-D26. So gehen 2.B. 35 vH der 8sterreichischen Exporte in die Bundesrepublik, 35 vH der irischen Exporte
nach Grofbritannien und 70 vH der kanadischen Exporte in die Vereinigren Staaten.
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Wichtig zur Beurteilung der kiinftigen Anpassungserfordernisse in der DDR ist auch die
sektorale Strukrur der Einfuhren und Ausfuhren. Allerdings sind die einschligigen Daten
der amtlichen DDR-Statistik nur auf recht hohem Aggregationsniveau verfiigbar. Die
Giiterstruktur wird zwar anders als die regionale Scrukrur auch getrennt fiir Exporte und
Importe ausgewiesen, doch die Disaggregationsebene ist fiir eine vergleichende Analyse
wenig geeignet. Die Warengliederung wird nicht in der standardisierten SITC-Klassifika-
tion vorgenommen, so daf} internationale Vergleiche der Giiterstrukturen und Spezialisie-
rungsmuster kaum moglich sind. Schliefilich erschwert auch die in der DDR-Staristik
vorgenommene Bewertung der Aufenhandelsstréme in Valuta-Mark internationale Quer-
schnittsanalysen, da die Valuta-Mark eine reine Recheneinheit darstellt, Das Fehlen eines
realistischen Wechselkurses verurteilt dariiber hinaus auch jeden Versuch aussagekriftige
Export- und Importquoten zu bestimmen zum Scheitern. Aufgrund dieser Unzulinglich-
keiten der amtlichen DDR-Sratistik soll im folgenden die Struktur des ostdeutschen
Auflenhandels aus den Angaben der Handelspartner der DDR ermittelt werden. Die QECD
und das Statistische Bundesamt stellen entsprechende Daten in ausreichender Gliederung
fiir den Westhandel der DDR zur Verfiigung. Der Handel der DDR mit den RGW-Mit-
gliedslindern im Osten Europas wird'jedoch in diesen Statistiken nicht erfaflt und mufl
daher bei der Analyse aufler Betracht bleiben.

Die Tabellen 2 und 3 verdeutlichen sowohl die sektorale Struktur des Westhandels der DDR
insgesamt als auch die des innerdeutschen Handels®, der aufgrund seiner hohen Bedeutung
fur die Wirtschaft der DDR gesondert betrachtet wurde. Die Importe und Exporte der
DDR bestehen zu etwa 75 bzw. 80 vH aus Giitern des Verarbeitenden Gewerbes. Zihlt man
die mineralischen Brennstoffe, die sich iiberwiegend aus Mineraldlprodukeen zusammenset-
zen, hinzu, so betrigt der Anteil des Verarbeitenden Gewerbes sowohl im innerdeutschen
Handel als auch im gesamten Westhandel der DDR sogar annihernd 90 vH. Auf der
Exportseite iiberwiegen jeweils die bearbeiteten Waren (Manufakturwaren) und hier insbe-
sondere die Bereiche Textilien und Bekleidung, Eisen und Stahl sowie Holzwaren und
Mobel. Eine hohe Bedeutung fiir die Ausfuhr haben auch chemische Erzeugnisse, minerali-
sche Brennstoffe und Maschinenbauerzeugnisse sowie in geringerem Umfang Agrarproduk-
te einschliefilich Nahrungs- und Genulimittel, Rohstoffe und elektrotechnische Erzeugnis-
se. Auf der Importseite ergibt sich ein anderes Bild. Hier stehen Investitionsgiiter, vor allem
Maschinenbauerzeugnisse, im Vordergrund. Insgesamt dominiert die inter-industrielle Ar-
beitsteilung. Erzeugnisse des Grundstoff- und Produktionsgiitergewerbes werden gegen
Investitionsgiiter getauscht. Nur in wenigen Bereichen, vor allem in der Eisen- und Stahlin-
dustrie sowie der Chemischen Industrie, ist ein nennenswerter Austausch von Giitern der
gleichen Kategorie zu beobachten. Es fillt auf, daff diese inter-industrielle Handelsstruktur
im innerdeutschen Handel noch stirker ausgeprigr ist als im gesamten Westhandel der
DDR. Bedenklich im Hinblick auf die internationale Wettbewerbsfihigkeit der DDR-
Wirtschaft erscheint auch die Ausrichtung der Exportstrukrur auf Sekeoren, die wie die
Textil- und Bekleidungsindustrie und die Eisen- und Stahlindustrie in westlichen Industrie-
landern als schrumpfende Industriezweige gelten und auf den Weltmirkeen eine Domine
der asiatischen Schwellenlander darstellen.

Die Vermutung, die asiatischen Schwellenlinder wiirden nach dem Ubergang der DDR zur
sozialen Markrwirtschaft die Hauptkonkurrenten der Unternehmen im Osten Deutsch-
lands darstellen, trifft jedoch zumindest kurzfristig nur zum Teil zu. Ein Vergleich der

$ Da die fiir diese Untersuchung relevanten QECD-Daten zuletzr filr 1987 verfiigbar sind, wird im folgenden aus

Griinden der Vergleichbarkeic auch bei der Analyse des innerdeurschen Handels auf das Jahr 1987 Bezug genom-
men.

62



Tabelle 2 - Sektorale Struktur des Westhandels der DDR!, der Bundesrepublik Deutschland?
und Stidkoreas’ 1987 (vH)

DDR Bundesrepublik Siidkorea
Wirtschaftszweig Deurschland
Exporte | Imporee | Exporte | Importe | Exporte | Importe
Agrarprodukte, Nahrungs- und
Genufimiteel ..o 6,4 8.8 5,12 10,28 0,41 3,27
ROhStoffe oovuvvervvsieeecrsrinirceiceinsenns 53 5.8 2,36 5,42 0,85 11,99
Mineralische Brennstoffe ............... 13,4 67 1,72 8,62 1,83 43
Chemische Erzeugnisse 126 146 12,51 10,44 2,00 13,99
Organische und anorganische
Chemibkalien ..ovvveeeiiieiin i 4,6 8,2 3,96 3,68 0,93 7,36
Kunstdiinger ...covervvvevieciiiniiienicens 30 ol 0,64 0,32 0,04 0,41
Maschinen und Fahrzeuge .................. 144 1 34,1 47,54 31,53 32,30 43,34
Maschinen ..o eieeeeen 7.1 74 16,80 9,17 1,66 19,41
Biiromaschinen, ADV .ovvvviviiiiininrnns. 0,3 1,1 2,93 4,86 4,05 3,69
Elektrotechnische Erzeugnisse ............ 5.3 29 8,08 7,76 19,42 15,62
Straflenfahrzeuge ... 1,3 1,2 19,01 8,07 5,50 2,44
Sonstige Fahrzeuge ... 0,4 1,5 Q4,72 1,67 1,68 2,01
Bearbeitete Waren ....oovvvevnrieieieeenean. 47,6 99 29,86 3286 61,81 21,86
Leder, Lederwaren, Schuhe ................ 1,2 1.9 0,67 2 11,51 1,54
Gummiwaren 1,1 0,7 0,9 t,15 1,54 0,32
Holzwaren, Mobel .... 6,2 1,2 1,73 1,61 0,64 0,23
Papier und Pappe ........ 1,6 1,3 2,26 2,59 0,35 0,70
Textilien, Bekleidung .....ovvvvrieieveneinns 11,1 6,4 5,12 7.85 27,30 2,68
Glas und Glaswaren ....o.coovvirvevnsn.s 3,7 0,5 1,85 1.71 1,68 1,62
Eisen und Stahl 9.8 8,6 3,93 4,27 5,11 53
NE-Metalle ......ccoooreiririesirnsessries 4,9 39 1,99 218 0,17 1,79
EBM-Waren . 2.1 1,9 3,38 242 3,36 1,90
Feinmechanik und Optlk 1,3 2.2 3,60 3,56 1,64 4,48
Sonstige bearbeitete Waren 4.6 1,3 4,37 3,50 8,52 1,26
! Handel mic OECD-Lindern einschlieflich innerdeutscher Handel. Die Umrechnung der innerdeutschen Han-
delsstrime in US-Dollar erfolgre mit Hilfe jahresdurchschnitticher Kaufkraftparititen. - * Handel mit QECD-
Lindern.

Quelle: OECD, Foreign Trade by Commodities, Vol. I u. Vol. . Paris 1987. - Sraristisches Bundesamt, 2.a.0.,
1987. - Eigene Berechnungen,

Auflenhandelsstruktur der DDR und Siidkoreas zeigt zwar, daf} fiir beide Linder das
Schwergewicht der Ausfuhr bei den bearbeiteten Waren liegt, wobei insbesondere den
Erzeugnissen der Textil- und Bekleidungsindustrie jeweils eine grofle Bedeutung zukommt.
Aber anders als die DDR ist Siidkorea auch ein bedeutender Lieferant von typischen
Investitionsgiitern, insbesondere von elektrotechnischen Erzeugnissen, von Stralenfahr-
zeugen sowie Biiromaschinen und Datenverarbeitungsgeriten. An der Strukrur der West-
exporte der DDR fille dagegen die grofe Rolle ins Auge, die mineralische Brennstoffe und
chemische Erzeugnisse spielen.

In mittlerer Sicht diirfte sich jedoch die Aufenhandelsstruktur der DDR im Roh- und
Grundstoffbereich sowie im Investitionsgiiterbereich an die der asiatischen Schwellenlinder
angleichen. Die Spezialisierung der DDR auf den Export mineralischer Brennstoffe steht in
engem Zusammenhang mit den Liefervereinbarungen mit der Sowjetunion, die der DDR
viele Jahre lang den Import von Mineraldl zu unter dem Weltmarktkurs liegenden Preisen
ermiglichte.® Dariiber hinaus 138t die Ausstattung der ostdeutschen Wirtschaft mit qualifi-

¢ ¥gl. hierzu auch den Abschaitt “Politisch und 8konomisch bedingre Verzerrungen®, in diesemn Beitrag.
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Tabelle 3 - Sektorale Strukrur des innerdeutschen Handels' 1987 (vH)

Wirtschafiszweig Lieferungen Beziige
Agrarprodukte, Nahrungs- und GenuBmirrel ...l 8,70 5,49
LAY 15 03 £ LT 4,42 4,20
Mineralische Brennstoffe ..o oo, 13,59 9,32
Chemische Erzeugnisse .........ovvenen. e 8.07 14,76
Organische und anorganische Chemikalien s 2,86 8,40
Kunstdinger .......ccoiienivieiirivn e eeeainees T 5,20 0,10
Maschinen und Fahrzeuge ....ovcoiiiiiimiiiiirreiiiceearseseeeaies 11,35 33,28
F Y TN YT | N 6,02 28,10
Biiromaschinen, ADV ................ 0,44 0,59
Elektrotechnische Erzeugnisse 4,1 2,95
Straftenfahrzeuge ......ooiviiiinn 0,58 1,30
Sonstige Fahrzeuge .oooe.. viveiiniivieivivnmririniie oo e araens 0,10 0,35
Bearbettere Waren .....ooiveeirriiiieiei i esaraicrare s snsea e emaens 52,61 _ 31,61
Leder, Lederwaren, Schuhe .. 0,92 2,04
GUMITIWATEIL © oot ivirstsees i tatsn e ararasiseeerenes s e seamerastsannn 0,54 0,77
Holzwaren, Mobel ... v vceeeans 5,90 1,14
Papier und Pappe ........... 2,42 1,45
Textilien, Bekleidung ...... 16,04 4,86
Glas und Glaswaren ........ 4,22 0,56
Eisenund Stahl .ooovver e e et 9,50 10,13
NE-Metalle 5,12 5,22
EBM-Waren e 2,60 1,66
Feinmechanik und Optik .....ovoiviviiiin e 1,00 2,21
Sonstige bearbeitete Waren ..o 4,27 1,57
' Lieferungen und Beziige der DDR.

Quelle: Statistisches Bundesamt, 2.2.Q., 1987, - Eigene Berechnungen.

zierten Fachkriften erwarten, daf die komparativen Vorteile der DDR mittelfristig eher im
Investitionsgiterbereich liegen werden, so dafl es hier zu einem besonders ausgeprigten
Wachstum der Ausfuhren kommen diirfte.

Im Handel zwischen hochentwickelten Industrielindern; die Gber eine hnliche Ausstattung
mit Produktionsfaktoren verfiigen, dominiert im Regelfall nichc die inter-induscrielle Ar-
beitsteilung, bei der vollig unterschiedliche Produkte getauscht werden. Im Vordergrund
steht statt dessen die intra-industrielle Arbeitstellung, also der Austausch von Gutern der
gleichen Kategorie. Die relative Bedeutung des intra-industriellen Handels ist somit ein
Indiz dafiir, wie weit ein Land bereits eine sektorale Strukeur des Auflenhandels aufweist, die
der etnes modernen Industrielandes entspricht. Mit der Wihrungs-, Wirtschafts- und So-
zialunion diirfce die ohnehin grofle Rolle des innerdeutschen Handels fiir die DDR noch
spiitbar zunehmen. In Tabelle 4 wird deshalb der Anteil des intra-industriellen Handels am
Warenaustausch der Bundesrepublik Deutschland mit der Welt und den Mitgliedsstaaten
der Europiischen Gemeinschaft (ohne die mediterranen Neumitglieder Griechenland, Spa-
nien und Portugal) dem entsprechenden Wert fiir den innerdeutschen Hande) gegeniiber
gestellt. Als Meflkonzept wird der Aquino-Koetfizient verwandt.” Bei einem Wert von 0
existiert kein Intra-Handel; bei einem Wert von 100 hat dagegen der gesamte Warenaus-

7 Antonio Aquin o, “Intra-Industey Trade and [nter-Industry Specialisation as Concurrent Sources of Internatio-
nal Trade in Manufacrures”. Weltwirtschaitliches Archiv, Vol. 114, 1979, S, 275-296. Eine Erliucerung der
mechodischen Fragen findet sich in Juergen B. Donges, Klaus-Dieter Schmidec et al., Mehr Strukcurwandel fiir
Wachstum und Beschiftigung - Die deutsche Wirtschaft im Anpassungsstau. Kieler Studien, 216, Tibingen 1988,
5. 199-202.
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Tabelle 4 - Anteil des intra-industriellen Industriegiiterhandels' der Bundesrepubtik
Deutschland mit der Welt, der Europiischen Gemeinschaft und der DDR

1970-1988
emschlieflich Mineraldlprodukre ohne Mineraldlprodukre

Handelspartner

1570 1980 1988 1970 1980 1988
Welr insgesamne ... 69,642 71,13 76,94 71,347 74,50 78,44
EG* i 7717 79,62 80,19 79,66° 84,20 82,15
DDR oo 52,22 48,15 63,52 54,55 63,33 6955
' Aquino-Koeffizient. - 2 1971, - * Ohne Griechenland, Portugal und Spanien.

Quelle: Statistisches Bundesamt, Fachserie 6, 2.2.0., d. Jgg.; Fachserie 7: Auflenhandel, Reihe 7: Auflenhandel nach
Lindern und Warengruppen der Industriestatistik (Spezialhandel), Ifd. Jgg. - Eigene Berechnungen.

tausch intra-industriellen Charakter. Es zeigt sich, dafl die intra-industrielle Arbeitsteilung
zwischen den beiden deutschen Staaten zwar von 1970 bis 1988 spiirbar an Bedeutung
gewonnen hac, Dennoch hinkt die DDR in dieser Beziehung noch weit hinter den wichtig-
sten westeuropiischen Handelspartnern der Bundesrepublik Deutschland hinterher.? Derin
den westlichen Industrielindern bereits weitgehend vollzogene Ubergang vom inter- zum
intra-industriellen Giiteraustausch steht der DDR somit in vielen Bereichen noch bevor.
Bemerkenswert ist allerdings, daff der intraindustrielle Handel zwischen Siidkorea und der
Bundesrepublik noch eine wesentlich geringere Rolle spielt, der Aquino-Koeffizient betrug
hier 1988 lediglich 27,02.° Dies hingt auch damit zusammen, daf die Exporte Siidkoreas sich
noch auf recht wenige Bereiche konzentrieren, beispielsweise Textilien und Bekleidung
sowie Elektrotechnik.

Obwohl die Aufienhandelsstruktur der DDR gemessen am Kriterium des intra-industriellen
Handels bereits eine groflere Ahnlichkeit mit der eines hochentwickelten Industrielandes
aufweist als die Sitdkoreas, so bleibt doch festzuhalten, dafl die DDR beim Export von
Invesurnionsgiitern in die Linder der OECD deutliche Nachrteile im Vergleich zu Siidkorea
aufweist (Tabelle 3). Dies ist insbesondere deswegen von Bedeutung, da im Investitionsgii-
terbereich die Produkte mit den hdchsten Wachstumsraten im Welthandel seit der Mitte der
siebziger Jahre zu finden sind.'® Es spricht daher vieles fiir die Vermutung, daft die DDR
gerade 1 den weltwirtschaftlichen Wachstumsbranchen den Anschluff an die asiatischen
Schwellenlinder verloren hat.!!

Um diese Hypothese niher zu iiberpriifen, wurden die importierten Giiter des Verarbeiten-
den Gewerbes aller OECD-Mitgliedslinder gemif} der Wachstumsraten ihrer Importwerte

! Gleichzeitig verdeutlicht Tabelle 5, wie sehr die Ergebnisse davon abhingen, ob der Bereich der Mineraldlerzeug-
nisse ausgeklammere wied oder nicht. Der besanders geringe Wert fiiv den Intra-Anteil am innerdeucschen
Warenaustausch im Jahre 1983 life sich auf den Ausfuhriiberschuff bei MineralGlerzeugnissen zuriickfiibren, die die
DDR damals nach dem zweiten Olpreisschack zu fiir sie sehr giinstigen Preisen in der Bundesrepublik abserzen
konnte,

* Handel mit Industrieglitern ohne Mineraldlerzeugnisse. Vgl. Statistisches Bundesamt, Fachserie 6: Handel,
Gastgewerbe, Reiseverkehr, Reihe 6: Warenverkehr mit der Deutschen Demokratischen Republik und Berlin
(Ost). Stutegare, versch. Jgg.; Fachserie 7: Auflenhandel, Rethe 7: Auflenhandel nach Lindern und Warengruppen
der Industriestatistik (Spezialhandel). Scuregare, versch. Jgg. '

" Vgl. General Agreement on Tariffs and Trade (GATT), International Trade 88-89, Vol. II. Genf 1989, Tabelle
V.2, 5. 38.

' Vgl. hierzu auch Kostrzewa, a.2.0.
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Tabelle 5 - Relative Marktanteile der DDR auf den Mirkten der OECD-Liinder!
1975-1987 (vH)

Marktwachstum? 1975 1980 1984 1987

Rasch wachsend ....oooovneivie i e, 13,9 5.4 49 4,1
Uberdurchschnictlich wachsend .ooovveeevvnenennn. .. 8,2 6,1 5,5 46
Unterdurchschniedlich wachsend ..o 6,7 4,2 6,1 5,5
Seagnierend ... . 11,1 123 9.9 13,4
! Anteil an den Exporten aller Nicht-OECD-Linder in die OECD-Mirgliedslinder. - * Erlauterung siche Texc.

Queltle: QECD, Foreign Trade by Comnmedicies, a.a.O, Jd. Jgg. - Stacistisches Bundesamt, Fachserie 6, a.a.0., id.
Jeg. - Eigene Berechnungen.

im Zeitraum 1975-1987 in vier unterschiedliche Produktgruppen eingeteilt, Die gesamten
Importe aller OECD-Mirgliedslinder erhéhten sich zwischen 1975 und 1987 in laufenden
Preisen um 140 vH; die Giitergruppe, deren Importwert eine Wachstumsrate von 200 vH
und mehr aufweist, wurde als “rasch wachsend®, die Giiter mit einer Wachstumsrate
zwischen 140 und 200 vH als “iiberdurchschnittlich wachsend®, die Produkte, deren Im-
portwert eine Wachstumsrate zwischen 90 und 140 vH verzeichnen konnte, als “unter-
durchschnittlich wachsend” und schlieflich alle Giiter mit einer Wachstumsrate unter
90 vH als “stagnierend® klassifiziert. Um einen indirekten Vergleich der DDR mit den
asiatischen Schwellenlindern zu erméglichen, wurde zunichst der Anteil der Linder, die
nicht der OECD angehéren, an den Importen der OECD-Mitgliedskinder in den vier
Produktgruppen berechnet. In einem letzten Schrite wurde dann der Anteil der DDR an den
gesamten Exporten aller Nicht-OECD-Mitgliedslinder bestimmt. Die berechneten Werte
bestitigen die oben geduflerte Vermutung (Tabelle 5). Die DDR hat zwischen 1975 und 1987
in den als “rasch wachsend“ und “iiberdurchschnittlich wachsend” eingestuften Produkt-
gruppen Boden gegeniiber den anderen Nicht-OECD-Micgliedstindern, also vor allem
gegeniiber den asiatischen Schwellenlindern, verloren. Lediglich bei den als “stagnierend*
klassifizierten Produkten hat sich die relative Position der DDR in diesem Zeitraum
verbessert.

Die Wettbewerbsposition der DDR im innerdeutschen Warenverkehr

Die Verinderung der Wettbewerbsposition der DDR -Industrie la8t sich nicht nur mit Hilfe
der relariven Marktanteile analysieren. Auch ein direkter Vergleich der Preise, die die DDR
tiir ihre Lieferungen erzielt, mit den Verkaufspreisen anderer Lander lafic Riickschliisse auf
die Konkurrenzfihigkeit zu. Dieses Preisverhiltnis kann als ungefihrer Indikator der am
Marke bewerteten Qualititsunterschiede gelten. Noch wichtiger ist, dafi die Verinderung
dieser Relation Riickschliisse auf die Entwicklung des Qualititsgefilles zulific.

In der deutschen Wihrungs- und Wirtschaftsunion wird die Industrie der DDR weit starker
als bisher dem direkten Wettbewerb aus der Bundesrepublik Deutschland ausgesetzt sein,
trotz der Importabgaben, die die DDR fiir zahlreiche Konsumgiiter eingefiihrt hat. Deshalb
bietet es sich an, die Wettbewerbsposition der DDR anhand eines Vergleichs der Preise fiir
ihre Lieferungen und Beziige im innerdeutschen Handel zu untersuchen. Da die DDR bei
ihrem Import zwischen verschiedenen Herkunfeslindern wihlen kann, diirfren die D-Mark-
Preise fiir bundesdeutsche Lieferungen in die DDR relativ unverzerrt sein; und weil die
DDR als Lieferant auf dem Marke der Bundesrepublik in direkter Konkurrenz mit bundes-
deurschen und auslindischen Anbietern steht, diirfren auch die Preise, die sie dort fiir ihre
Giiter erzielt, in etwa realistische Marktwerte widergeben.
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Um die Preise fiir die bundesdeutschen Lieferungen in und fiir die Beziige aus der DDR
miteinander vergleichen zu kdnnen, wurden die Wert- und Mengenangaben iiber den
innerdeutschen Handel fiir die einzelnen Warengruppen der westdeutschen Industriestati-
stik herangezogen. Als erstes wurden jeweils fiir Lieferungen und Beziige die Werte durch
die Mengen dividiert, so daff sich Preise pro Mengeneinheit (Einheitswerte, im Regelfall pro
Kilogramm ausgedriickt) ergaben. Dann wurden die so gebildeten Einheitswerte fiir die
Lieferungen der DDR durch die entsprechenden Zahlen fiir thre Beziige geteilt. Das Preis-
verhiltnis ist direkt interpretierbar; ein Wert von 1,00 besagt, dafl die DDR und die
Bundesrepublik pro Gewichtseinheit den gleichen Erlos erzielen; ein geringerer Wert bedeu-
tet, dafl bundesdeutsche Firmen in der entsprechenden Warengruppe eine Mengeneinheit
ihrer Erzeugnisse zu einem hoheren Markrepreis verkaufen kdnnen als Anbieter aus der
DDR.

Die Zahlen zeichnen ein fiir die DDR wenig erfreuliches Bild. In allen Branchen der Industrie
ist das Verhiltnis der Einheitswerte deutlich schlechter als 1,00; im Durchschnitt erzielt die
DDR fiir eine Gewichtseinheit ihrer Industrieexporte nur 36 vH des Erlses, den sie selbst
fiir Giiter bundesdeutscher Herkunft und Qualitdt zahlen muf} (Tabelle 6; Daten fiir die
einzelnen Warengruppen gewichtet mit den bundesdeutschen Beziigen im Jahr 1983). Im
Bereich der Grundstoffe und Produkrtionsgiiter, in denen Qualitdtsunterschiede generell
eine relativ geringe Rolle spielen, kann die DDR noch halbwegs mithalten (Durchschnitts-
wert von 0,42), bei Verbrauchsgiitern (0,26) und vor allem bei Investitionsgiitern liegt sie
besonders weit zuriick (0,22).

Sehr aufschlufireich ist iiberdies die Entwicklung dieses Preisverhiltntsses im Zeitablauf. Das
Wertgefille hat sich in den achtziger Jahren deutlich vergrofiert, wobei die Verschlechte-
rung der relativen Position der DDR nach 1983 besonders augenfillig ist. Wihrend die DDR
ihre Exporte von Industriegiitern 1980 pro Mengeneinheit fiir 56 vH des Preises bundes-
deutscher Waren verkaufen konnte, sank diese Relation auf 50 vH im Jahr 1983 und 36 vH
im Jahre 1989, Obwohl die Entwicklung der Einheitswerte vor allem bei manchen quantita-
tiv unbedeutenden Warenpositionen zum Teil etwas erratisch ist, da hier die Zufilligkeiten
einzelner Export- oder Importauftrige besonders ins Gewicht fallen, lohnt sich ein Blick auf
einzelne Sekrtoren. Im Sektor Biiromaschinen und Datenverarbeitung betrug der Wert pro
Gewichtseinheit der DDR-Lieferungen im Jahre 1989 nicht einmal 7 vH des entsprechenden
Einheitswertes ihrer Beziige; 1980 hatte diese Zahl immerhin noch bei 32 und 1983 bei 17 vH
gelegen.'? Hier zeigt sich offenbar, dafl die DDR gerade in den von ihr besonders geférderten
Bereichen Mikroelektronik und Datenverarbeitung'® dramatisch zuriickgefallen ist.

Die Daten iiber die Entwicklung der Terms of trade im innerdeutschen Handel deuten
insgesamt darauf hin, daf es der DDR weit weniger als der Bundesrepublik gelungen ist, den
Trend zu qualitativ und technologisch hochwertigen sowie materialsparenden Erzeugnissen
mitzumachen, der sich in der Bundesrepublik beispielsweise im zunehmenden Einsatz der
leistungssteigernden (und gewichtsmifig immer leichter werdenden) Mikroelektronik so-
wie in der Wertsteigerung von Produkten durch besseres Design und bessere Verarbeitung
manifestiert.'! Dabei muf} die refative Verschlechterung des Wertes von DDR-Industriewa-

1? Sraristisches Bundesamt, Reihe 6, Fachserie 6.

13 ¥g). Marianne Halstrick-Schwenk, Klaus Gébbe, Martin Wenke, “Die sektoralen Wirtschattsscrukturen
der Bundesrepublik und der DDR". RWI-Mitteitungen, Vol. 41, Essen 1990, (5. 11-28) 5. 19.

" Die Verschlechterung der Terms of trade, die ja aus Werten pro Gewichtseinheit berechnet werden, kann auch als
Zunahme der refativen Materialincensitit in der DDR incerpretiert werden. Sofern dies mit einem entsprechenden
relativen Anstieg der Marerialkosten in der DDR einherging, hat sich somit der Teil des Gesamterlises, der an die
Beschiftigten ausgezahlt werden kann, in der DDR ~ im Vergleich zur Bundesrepublik - deutlich verringert.
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Tabelle 6 - Preisverhilenis im innerdeutschen Handel 1980-198%

1980 1983 1989

INAUSTEE oeireeeee e e aa s 0,5587 03,4971 0,3578
Grundseoftfe und Produktionsgiiter ...... 0.6399 0,5936 0,4202
Investi|:i0nsgi.‘l§e3r2 0,3435 0,341 0,2207
Verbrauchsgiiter 00,4443 0,3158 0,2573
Verarbeitendes Gewerbe’ 0,5792 0,5213 0.3770

' Durchschnittswerte der bundesdeucschen Beziige dividiert durch die Durchschniteswerte der bundesdeutschen
Lieferungen der jeweiligen Warengruppe. - ? QOhne Schiffbau, Luft- und Raumfahrzeuge, Fertigteilbauten im
Hochbau, fiir die jeweils nur unvollstindige oder nicht vergleichbare Daten vorliegen. - * Industriegiiter und
Erzeugnisse des Nahrungs- und Genuffmiteelgewerbes.

Quelle: Wie Tabelle 4.

ren in den achtziger Jahren nicht auf einen Qualitatsverfall bei diesen Giitern zuriickzufiih-
ren sein; es ist vielmehr wahrscheinlich, daf} sich ein grofer Teil des zunehmenden Abstands
auf die Verbesserung der Qualitit von bundesdeutschen Giitern zuriickfithren I3t in denen
offenbar weit mehr technischer Fortschritt inkorporiert ist, als in DDR-Glitern der entspre-
chenden Warengruppe. '

Insgesamt erhirten die Ergebnisse dieser Untersuchung des Preisverhiltnisses im innerdeut-
schen Handel die bereits oben dargelegte Hypothese, daff die DDR gerade auf wichtigen
Exportmirkten an Boden verloren hat. Nihere Aufschliisse iiber die Griinde kann eine
Analyse der nach Faktorintensititen unterteilten Auflenhandelsstruktur der DDR geben,

Spezialisierungsmuster nach Faktorintensitiiten

Fiir eine tiefere Analyse der Auflenhandelsstruktur von Volkswirtschaften erscheint eine
Katalogisierung der gehandelten Giiter nach dem giiterspezifischen Gehalt von Leistungen
der Produktionsfaktoren besonders geeignet.!* Auf diese Weise lassen sich die komparativen
Vorteile bestimmen, die ihren Niederschlag im Spezialisierungsmuster des Aulenhandels
eines Landes finden. Im Rahmen dieses Ansatzes kann zwischen rohstoffintensiven Giitern
(Ricardo-Giitern}), arbeitsintensiven Giitern (arbeitsintensiven Heckscher-Ohlin-Giitern),
kapitalintensiven Giitern {kapitalintensiven Heckscher-Ohlin-Giitern) und forschungsin-
tensiven Giitern (Schumpeter-Giltern) unterschieden werden. Zu den rohstoffintensiven
Giitern zahlen Rohstoffe, landwirtschaftliche Erzeugnisse sowie Industrieerzeugnisse, die
mit einem hohen Kostenanteil fiir Rohstotfe produziert werden. Als Anbieter dieser Giiter
treten in der Regel Entwickiungslinder auf. Auf arbeitsintensive Giiter spezialisieren sich
typischerweise die Linder, die reichlich mit dem Faktor Arbeit ausgestattet sind, wihrend
kapitalintensive Giiter vor allem dort angeboten werden, wo Sachkapital in relativ groflem
Umfang vorhanden ist. Fiir die Herstellung forschungsintensiver Giiter wird in erster Linie
der Faktor Humankapital benétigt, der in hochentwickelten Lindern relativ reichlicher sein
diirfte als in Lindern auf einem ntedrigeren Entwicklungsniveau.

Beriicksichtigt man, daf} die Kosten der Ubertragung von Technologien stindig sinken'®
und mit zunehmender internationaler Mobilitit des technischen Wissens, dessen Bedeutung

' Vg, Seev Hirsch, “Hypotheses Regarding Trade Between Developing and Industrial Counvries. In: Herbert
Giersch (Ed.), The International Division of Labour: Problems and Perspectives. International Symposium,
Tiibingen 1974, 3. 65-82.

* Vgl Raymond Vernon, “The Praduct Cycle Hypothesis in a New International Environment”. Oxford
Bulletin of Economics and Statistics, Vol. 41, QOxford 1979, 5. 255-267.
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fir die Spezialisierung der jeweiligen Ursprungslinder auf forschungsintensive Giiter zu-
riickgeht, so erscheint es sinnvoll, die Gruppe der forschungsintensiven Giiter weiter zu
unterteilen.!” In jenen Wirtschaftszweigen, in denen die Forschungs- und Entwicklungsak-
tivitdten eng mit dem Produktionsprozef verbunden sind und in denen daher eine Trennung
von Produktions- und Forschungsaktivititen zu erheblichen zusitzlichen Kosten fithren
wiirde, bleiben die Imitationsmiglichkeiten fiir potentielle Konkurrenten eingeschrinkt. In
diesen Branchen iiben daher die bestehenden Forschungs- und Entwicklungskapazititen
einen wesentlichen Einfluf auf die internationale Wettbewerbsfihigkeit der Unternehmen
aus. Die unter diesen Bedingungen produzierten Giiter konnen deshalb als “schwer imitier-
bare forschungsintensive Giiter® bezeichnet werden, Giiterarten, fiir deren Herstellung der
Faktor Humankapital eine wesentliche Vorausserzung darstellr, der Transfer und Einsatz
von produktivem Wissen aber relativ einfach ist, werden im folgenden als “leicht imitierbare
forschungsintensive Giiter” klassifiziert, Da das Ausmaf} der internationalen Mobilitit des
technischen Wissens die Zuordnung einzelner Produkte zu den leicht imitierbaren und
schwer imitierbaren Giitern bestimmt und somit die Komplementaritit zwischen For-
schung und Produktion fiir die Standortwahl von Unternehmen bedeutsam ist, kénnte man
auch von “standortmobilen® und “standortimmobilen” forschungsintensiven Giitern spre-
chen.

Es ist zu erwarten, daff die Exporte hochindustrialisierter Linder wie der Bundesrepublik
vor allem schwer imitierbare forschungsintensive Giiter umfassen, wahrend sich die Einfuh-
ren dieser Linder vor allem auf rohstoff- und arbeitsintensive Produkte konzentrieren
diirfren. Schwellenlinder wie Siidkorea und RGW-Linder wie die DDR sollten hingegen
aufgrund ihrer Faktorausstattung komparative Vorteile beim Export von arbeits- und
kapicalintensiven sowie leicht imitierbaren forschungsintensiven Giitern besitzen. Die Im-
portstruktur dieser Linder diirfre durch einen hohen Anteil schwer imitierbarer forschungs-
intensiver Produkte gekennzeichnet sein.'®

Diese Hypothesen sollen im folgenden tiberpriift werden. Hierfiir ist es notwendig, die fiinf
Giitergruppen auf dem Aggregationsniveau zweistelliger SITC-Giiterklassen zu erfassen.
Um auch den innerdeutschen Handel, der fiir die DDR von besonderer Bedeutung ist, in die
Analyse einzubeziehen, miissen auch die Giiterklassen der Produktionsstatistik des Statisti-
schen Bundesamtes den fiinf Giitergruppen zugeordnet werden (Ubersicht 1).

Die Anteile der einzelnen Produktgruppen an den Exporten und Importen der untersuchten
Linder entsprechen weitgehend den Erwartungen (Tabellen 7 und 8). Auffillig ist jedoch der
im Vergleich zu Siidkorea geringe Anteil leicht imitierbarer forschungsintensiver Giiter an
den Ausfuhren der DDR. In der relativ schwach ausgeprigten komparativen Wettbewerbs-
fihigkeit der ostdeutschen Wirtschaft bei der Herstellung dieser humankapitalincensiven
Produkte diirfte der Grund fiir das Zuriickfallen der DDR auf den besonders rasch wachsen-
den Weltmirkten zu finden sein. Auffillig tst auch der vergleichsweise geringe Anteil
arbeitsintensiver Giiter an den Exporten der DDR und der relativ hohe Anteil dieser Giiter
an den Einfuhren ostdeutscher Unternehmen. Im Bereich der arbeitsintensiven Produktion
nihert sich die DDR anscheinend einer intra-industriellen Arbeitsteilung. Die Export- und
Importstruktur der DDR ist in bezug auf diese Giiter daher eher mit der der Bundesrepublik
als mit der Suidkoreas vergleichbar. In der Gruppe der kapitalintensiven Giiter ist im
Auflenhandel der DDR schon heute ein ausgeprigter intra-industrieller Giiteraustausch zu
beobachten.

Vgl Henming Klode, “Technologietransfer und incernationale Wertbewerbsfihigkeit®. Aussenwirtschafr, Vol.
45, H. 1, 5. 57-7%. :

¥ Vel Kostrzewa, a.a.0.
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Ubersicht 1 - Zuordnung von Bezeichnungen der Auflenhandelsstatistik und des Giier-
verzeichnisses fiir Produktionsstacistiken zu den einzelnen Giiterarten

87
88

'61+(62-625)+63

366-367)

367
37

Bezeichnung [SIC- . '
Giiterart Bezeichnung nach Kurzbezeichnung
nach SITC Produkti ik
roduktionsstatisti
Rohstoffintensive v 01+02+07-H(68-684-687) Nahrungsmittel und lebende Tiere
Giiter 2-26 05+25+29 Rohstotte ohne Nahrungsmitrel, mi-
neralische Brennstoffe und Spinnstofte
3-35 21422 Mineralische Brennstoffe ohne elektri-
schen Strom
4 684 Tierische und pflanzliche Ole, Fere
. und Wachse
56 43 Chemische Diingemittel
Arbeitsintensive 26 45 Spinnstoffe
Giiter 6-(62, 67,68) | 30+(31-317y+38+(5-50)+ | Bearbeitere Waren, ausgenommen

Kaurschukwaren, Eisen und Stahl und
NE-Metalle

8-(87, 83) 391+-625+64 Sonstige bearbeitete Waren, ausge-
nommen Mef-, Prisf- und Kontrollin-
strumente, Gerice usw., als auch pho-
rographische Apparate, Ausriistung,
Zubehor, optische Waren, Uhr-
macherwaren

Kapitalintensive 1 687+69 Getrinke und Tabak
Giiter 35 - Elekerischer Strom
53 46 Farbstoffe, Gerbstoffe und Farben
55 4961497 Adherische Ole, Kérperpflegemiteel,
Waschmirrel
62 445 Kautschukwaren
67 27 Eisen und Stahl
68 28 NE-Meralle
78 33 Straflenfahrzeuge
Leicht imitierbare 51 42 QOrganische Chemikalien
forschungsinten- 52 41 Medizimsche und pharmazeurische Er-
swve Giicer 54 47 zeugnisse
58 441 Kunstsroffe, Zelluloseither und -ester
59 49-(496+497) Andere chemische Erzeugnisse
75 50 Biiro- und Datenverarbeitungsmaschi-
nen
76 3654366 Gerire fir Nachnchrentechnik, Bild-
und Tonaufnahme- und Wiedergabe-
gerare
Schwer imitierbare | 57 - Pulver und Sprengstoffe, pyrotech-
forschungsinten- nische Arrikel
sive Giiter 7-(75, 76, 78) 3174324+ 34435+(36-365- Maschinenbauerzeugnisse, elelctro-

technische Erzeugnisse und Fahrzeuge,
mit Ausnahme von Biiro- und Daten-
verarbeitungsmaschinen, Gerdre fiir
Nachrichtentechnik und Straflenfahr-
zeuge )

Metd-, Priif- und Kontrollinstrumente
Photographische Apparate, Ausrii-
stung, Zubehér, optische Waren

Quelle: Gary C. Hufbauer, jobn C. Chilas, *Specialization by Industrial Countries: Extent and Consequen-
ces”. In: Herbert Giersch (Ed.), The International Division of Labour. Problems and Perspectives. International
Symposium, Tiibingen 1974, 5. 3-38. - Henning Klodt, “Technelogietransfer und internationale Wettbewerbsfi-
higkeit®. Aullenwirtschaft, Vol. 45, H. 1, St. Gallen 1990, S. 57-79. - Eigene Zuordaungen.
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Tabelle 7 - Westhandel' der DDR nach Giitergruppen 1987 (vH)

Giitergruppen Exporte Importe
R ohstO iNtensIVE GET ..ivevirereeeeieees s tecaeeemeetaseneeennaes 2815 17,64
ArbeitsiNEensiVe GUTEE «.eee e e e e rarrtrearararaean 28,78 17,53
Kapitalintensive Giiter 17,66 17,79
Leicht imitierbare forschungsintensive Gliter ..........cooovviiennn. 10,79 14,28
Schwer imitierbare forschungsintensive Guter ........ooveveeeee... 13,1 237

' Handel mic OECD-Lindern einschliefilich innerdeutscher Handel. Die Umrechnung der innerdeutschen Han-
delsstréme in US-Dollar erfolgte mit Hilfe jahresdurchschratdicher Kaufkraftparititen,

Quelle: Wie Tabelle 4. - Eigene Berechnungen.

Weitere Aufschliisse liber das Spezialisierungsmuster des Westhandels der DDR im interna-
tionalen Vergleich geben Berechnungen der komparativen Wettbewerbsfihigkeit bei den
fiinf Giitergruppen. Eine solche Mefziffer liffc sich nach dem Konzept der “Revealed
Comparative Advantage” (RCA) ermitteln.'” Die hier verwendete Version lautet:

RCA = In [(x;/m;) / (Ex;/Zm})],

wobei x; und m; sich auf Exporte und Importe in den fiinf Giitergruppen beziehen.
Negative Vorzeichen der RCA-Werte deuten auf eine unterdurchschnictliche, positive auf

eine iiberdurchschnittliche internationale Wettbewerbstahigkeirt hin.

Das Konzept der Revealed Comparative Advantage, dafl urspriinglich zur Bestimmung der
mternationalen Wettbewerbsfahlgkelt einzelner Industriezweige entwickelt wurde, ist im
Falle von Staatshandelslindern mit Vorsicht zu interpretieren. Die fiir die DDR ermittelten
Kennziffern sind fiir sich genommen lediglich ein Maf} fiir das Spezialisierungsmuster im
Auflenhandel. Es ist zu vermuten, daf} die eigentliche Wetthewerbsfihigkeit einzelner
Branchen im Sinne komparativer Kostenvor- und -nachteile und das tatsichliche Spezialisie-
rungsmuster im Auflenhandel in der DDR wie in anderen Staatshandelslindern erheblich
voneinander abweichen. Die aus dem staatlichen Auflenhandelsmonopol resultierenden
handelspolitischen Vorgaben fiir bilaterale Handelsstréme, die Spezialisierung im Rahmen
der Auflenhandelsabsprachen im RGW und die Nichtkonvertibilitic der Wihrungen diirf-

Tabelle 8 — Westhandel' der Bundesrepublik Deutschland und Siidkoreas nach Giitergruppen

1987 (vH)
Bundesrepublilk Siidkorea
i Deutschland
Giitergruppen
Exporte | Imporie | Exporte | Impore

RohstoNtensive GUILEE «.ovv oo eeeee e eeeee e ee e v ssaraeaneenn 907 2267 2,73 17,57
Arbensintensive Giiter 20,76 22,28 54,95 12,19
Kapitalintensive Giiter 28,48 18,14 12,91 11,52
Leiche imitierbare forschungsintensive €171 PPN 15,18 16,28 16,55 19,43
Schwer imicierbare forschungsintensive Giiter ..........ccccococuvee. 2737 19,78 13,67 3806

+ Handel mit OECD-Lindern.

Quelle: OECD, Foreign Trade by Commodities, 2.2.0., 1987. - Eigene Berechnungen.

1 ¥gl. hierzu die grundlegenden Arbeicen von H.H. Liesner, “The European Common Market and Bricish
Industry®. The Economic Journal, Vol. 68, London 1958, S. 302-316 und Bela Balassa, Trade Liberalization
among Industrial Countries: Objectives and Alternatives. New York 1967,
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Tabelle 9 - Spezialisterungsmuster' des Westhandels? der DDR, der Bundesrepublik
Deutschland und Siidkoreas nach Giitergruppen 1987

Giitergruppen DDR Bgii‘:hf;::gk Siidkorea
RohstoHintensive GUEEE «...veeiiieie e ies s eeerireeeasirr s arssrnran 0,47 -0,92 -1,%6
Arbeirsintensive GUIET ......uvviivirinsiveiieariesecenrinseaemnsesesennns C0,50 -0,07 1,51
Kapitalintensive GULEE ......o..iiiiiriiiiiiic et e -0,01 0,45 0,11
Leicht imitiethare forschungsintensive Giter ....ov.vvevvierivivinnes 0,28 0,07 -0,16
Schwer imitierbare forschungsintensive Giiter .......ccooceiiinne -0,90 0,32 -1,02

' RCA-Werte (Erliuterung siche Text). - * Handel mit OECD-Lindern einschliefilich innerdeutscher Handel. Die
Umrechnung der innerdeutschen Handelsstrome in US-Dollar erfolgte mic Hilfe jahresdurchschnitilicher Kauf-
kraftpariciten. .

Quelle: Wie Tabelle 4. - Eigene Berechnungen und Zuordnungen.

ten hier entscheidende Einfliisse ausiiben.?Die betechneten Kennziffern lassen die DDR-
Auflenhandelsstruktur in keinem vorteilhaften Licht erscheinen (Tabelle 9). Im Vergleich
zu Stidkorea weist die DDR insbesondere bei leicht imitierbaren forschungsintensiven und
kapitalintensiven Giitern Wettbewerbsnachteile auf. Gegeniiber der Bundesrepublik sind
vor allem im Bereich der schwer imitierbaren forschungsintensiven Giiter, aber auch bei den
kapitalintensiven Giitern Nachteile festzustellen. Das Gesamtbild ist allerdings sehr stark
geprigt durch den innerdeutschen Handel, der ein hohes Gewicht hat und besonderen
politischen Einfliissen unterliegt. Nimmt man den innerdeutschen Handel aus dem Giiter-
austausch der DDR mit den OECD-Lindern heraus, so ergibt sich eine relativ starke
Stellung der DDR im Handel mit kapitalintensiven Giitern; die Wertbewerbsposition der
DDR ist bei dieser regionalen Abgrenzung dariiber hinaus bei beiden Arten forschungsin-
tensiver Giiter stirker und bei rohstoff- und arbeitsintensiven Giitern schwicher {Tabel-
le 10). Es liegt somit die Vermutung nahe, dafl nicht nur die handelspolitischen Grundsatz-
entscheidungen in der DDR, sondern auch die Besonderheiten des innerdeutschen Handels
das Spezialisierungsmuster des Westhandels der DDR spiirbar beeinflussen.

Politisch und 6konomisch bedingte Verzerrungen

Das relativ geringe Engagement der ostdeutschen Wirtschaft auf den Mirkten der westli-
chen Industrielinder und ihr Spezialisierungsmuster tm Westhandel werden von vielen
DDR-Okonomen auf die protektionistischen Mainahmen westlicher Regierungen und hier
vor allem auf die Aullenprotektion der Europiischen Gemeinschaft (EG) zuriickgefithre.
Obwohl nicht auszuschlieflen ist, dal diese Hypothese, die vor der politischen Wende in der
DDR aufgestellt wurde, in gewissen Teilen ideologisch gefirbt ist, so lohnt es sich doch, den
Zusammenhang zwischen der Auflenprotektion der EG und der Auflenhandelsstrukeur der
. DDR niher zu betrachten. Untersuchungen der innerdeutschen Handelsbeziehungen zei-
gen beispielsweise, dafl die von der Bundesrepublik festgelegten Importquoten im inner-
deutschen Handel den Expansionsspielraum der ostdeutschen Ausfuhr stark einschrink-
ten.?? Ahnliches kénnte daher auch fiir die Aufenprotektion der EG gelten.

* Vgl. hierzu auch Fufinote 6.

# Vg, Pieter A. Boot, “East-West Trade and Industrial Policy: The Case of the German Democratic Republic™,
Soviet Studies, Vol. 39, Glasgow 1987, 5. 651-671 und die dort angegebene Literatur.

2 Vgl Jiirgen Stehn, “Wirtschafrshilfen an die DDR: Vorrang fitr die Handelspolieik!*. Wirtschafesdienst, Vol
70, Hambusg 1990, 5. 85-89.
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Tabelle 10 - Spezialisierungsmuster' des Westhandels? der DDR nach Regionen und Giiter-

gruppen 1987

Giltergruppen OECD-Linder* Bgleie;el-ﬂ::(l;k
Boohstoffinrensive GIITEY ....ooiivririeiseereare e esssasenamnananenens 0,15 0,57

Arbeitsintensive Giiter 0,36 6,50
Kapiralintensive Giiter ..... s 0,47 -0,26
Leicht imicierbare forschungsmtenswe Guter -0,14 -0,48
Schwer imitierbare forschungsintensive Giicer -0,75 -1,14
' RCA-Werte (Erliuterung siche Text) - * Handel mit OECD-Lindern und innerdeutscher Handel, - * Ohne
Bundestepublik Deutschland.

Quelle: Wie Tabelle 4. - Eigene Berechnungen und Zuordnuigen.

Zur Ermittlung der sektoralen Protektionsstrukeur der EG soll das Konzept der effektiven
Protektion angewendet werden, denn effektive Protektionsraten geben das Ausmafl der
protektionsbedingten Verzerrungen wesentlich deutlicher wieder als die nominalen Zollsit-
ze auf einzelne Produkte.?” Die Besonderheit des Konzepts der effektiven Rate besteht
darin, daff neben dem Zollschutz auf Endprodukte auch die Protektion auf den zur Produk-
tion des Endprodukts verwendeten Inputs beriicksicheigt wird. Dabei wird die aktuelle
Wertschoplung einer wirtschaftlichen Aktivitit mit der Wertschopfung verglichen, die sich
ergeben wiirde, wenn keine Zdlle, mengenmifligen Beschrinkungen oder Subventionen bei
End- und Vorprodukten existierten.

Die Struktur der Auflenhandelsprotektion der EG lific sich nidherungsweise wiedergeben
durch Berechnungen der effektiven Protektion (Z6lle und nicheearifire Handelshemmnisse
ohne Subventionen), die fiir die Bundesrepublik in jlingster Zeit ermittelt wurden. Diese
Vorgehensweise erscheint angemessen, obwohl einzelne Mitgliedslinder der EG nach Art.
115 des Vertrags von Rom das Recht haben, nationale Mafinahmen bei bestimmten Giitern
anzuwenden. Denn es bestehen gute Griinde zu der Annahme, daff dennoch die Protektions-
rate in einem Land, das Arr. 115 anwender, dem Protektionsniveau des am wenigsten
-protektionistischen Mitgliedslands entspricht.?® Dieses Argument ist leicht einzusehen:
Freier Handel innerhalb der EG bei substitutiven Giitern driickt durch den Preiszusam-
menhang die nominale Protektion tendenziell auf das jeweils niedrigste existierende Niveau.
Nachallen Mafistiben gemessen, ist die Bundesrepublik das Mitgliedsland, das am wenigsten
Produkte von der Gemeinschaftsbehandlung ausnimmt, Deshalb kann man annehmen, dafl
das Protektionsniveau in allen Mitgliedslindern auf das deutsche Niveau gedriickt wird.
Nimmt man auflerdem an, dafl die technischen Bedingungen, d.h. die produktionstechni-
schen Input/Qutputkoeffizienten, in allen Mitgliedslindern die gleichen sind, so lifit sich
die effektive Protektion der EG niherungsweise durch die deutschen effektiven Provek-
tionsraten wiedergeben.?

¥ Vg, Bela Baiassa, The Structure of Protection in Developing Countries. Baltimore 1971; W. Max Corden, “The
Suructure of a Tariff System and the Effective Protection Rate™. Journal of Political Economy, Vol. 64, Chicago
1966, 5. 221-237.

¥gl. Carl B. Hamilton, “An Assessment of Voluntary Restraints on Hongkong Exports to Furope and the
USA”. Economica, Vol. 53, Londen 1986, 5. 339-350.

%¥Vel. hierzu auch Bernhard Heitger, Jiirgen Stehn, “ Japanese Direct Invesements in the EC - Response to the
Common Internal Market 19932 Journal of Common Market Studies, Vol. 29, Oxford 1990, Nr. 1, in Vorberei-
tung.
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Aus vorliegenden einschligigen Berechnungen geht hervor, daf} lediglich wenige Wirt-
schaftsbereiche vom bestehenden Schutzsystem nachhaltig begiinstigt werden: Der Agrar-
sektor, der Bergbau, die Textil- und Bekleidungsindustrie, die Eisen- und Stahlindustrie, die
Papier- und Papierwarenherstellung, die Holzbe- und -verarbeitung, der Luftfahrzeugbau
sowie die Nahrungs- und Genufimittelindustrie (Tabelle 11).26 Es ist zu erkennen, daf§
gerade die Wirtschaftszweige, die einen besonders hohen Anteil der DDR-Exporte auf sich
verbuchen kénnen (Textil- und Bekleidungsindustrie, Eisen- und Stahlindustrie, Chemische
Industrie) iiberdurchschnittlich durch Handelsbarrieren geschiitzt werden. Auch der
Agrarsektor und die Nahrungs- und Genufimittelindustrie, die zu den Hauptexporteuren
der ostdeutschen Wirtschaft zihlen, gehéren innerhalb der EG zu den Nutznieflern einer
iiberdurchschnittlichen Auflenprotektion. Es deutet daher vieles darauf hin, dafl die Ab-
schottungstendenzen der EG nach auflen nicht fiir das ungiinstige Spezialisierungsmuster
im Auflenhandel der DDR ursichlich sein kénnen. Denn die geschiitzten Giiter sind mit
Ausnahme einiger chemischer Erzeugnisse den rohstoff-, arbeits- und kapitalintensiven Gii-
tergruppen zuzuordnen. Der strukturelle Wetthewerbsnachteil des DDR -Auflenhandels ist
jedoch vor allem in den Bereichen der leicht imitierbaren und schwer imitierbaren for-
schungsintensiven Giiter zu finden. Diese Erzeugnisse werden aber mit Ausnahme der Luft-
und Raumfahrzeuge, die in der Exportstruktur der DDR keine Rolle spielen, in der EG
durch eher unterdurchschnittliche Protektionsraten geschiitzt.

Der Vergleich der Protektionsstruktur der EG und der Auflenhandelsstruktur der DDR
gibt auch eine Teilerklirung fiir die Beobachtung, dafl das Spezialisierungsmuster der DDR
im Handel mit der Bundesrepublik deutlich von dem im Handel mit anderen OECD-Lin-
dern abweicht. Denn in den rohstoff- und arbeitsintensiven Giitergruppen, die die EG
besonders vor Auslandskonkurrenz schiitzt, weichen die fitr den innerdeutschen Handel
ermittelten RCA-Kennziffern deutlich nach oben von denen im Handel mit anderen
QECD-Lindern ab. Die Ausnahme des innerdeutschen Handels von der Auflenprotektion
der Gemeinschaft hat anscheinend die ostdeutsche Wirtschaft verstirke dazu veranlafit, den
Export rohstoff- und arbeitsintensiver Giiter auf die Bundesrepublik zu konzentrieren.

Eine interessante Frage ist, inwieweit das Muster der Spezialisierung im Westhandel der
DDR die tatsichlichen komparativen Kosten des Landes widerspiegelt. Der Westhandel ist
in gewissem Sinne ja nur ein Resthandel des Planungssystems, das auf den &stlichen Wirt-
schaftsraum ausgerichret ist. Fiir das geringe AusmaR des Westhandels der DDR und seine
besondere Struktur diirfren vor allem die durch zentralisierte Vergaben gesteuerte interne
Arbeitsteilung zwischen den RGW-Lindern und hier insbesondere die Lieferverpflichtun-
gen der DDR gegeniiber der Sowjetunion neben der Nichtkonvertibilitit der Ost-Mark
verantwortlich sein. Fiir die Wirtschaftsbeziehungen zwischen der DDR und der Sowjet-
union in den achtziger Jahren ist in erster Linie das “Programm der Spezialisierung und
Kooperation in der Produkrtion zwischen der DDR und der UdSSR bis 1990% vom 5. Okto-
ber 1979 von Bedeutung. Dieses globale Programm der Zusammenarbeit enthilt eine Viel-
zahl von einzelnen Ubereinkiinfren, die typischerweise nur in bilateralen Handelsvertrigen
iiblich sind. Ziel des Abkommens ist es, eine Verminderung des Verbrauchs von Brennstof-
fen, Energie und Rohstoffen zu erreichen, die Reduzierung des Imports strategisch wichti-
ger Giiter aus dem Westen im Bereich des Maschinenbaus zu férdern und eine Erhdhung der
Selbstversorgungsquote in der Leicht- und Konsumgiiterindustrie anzustreben. Im Hin-
blick auf diese Ziele ist der bilaterale Giiteraustausch fiir eine Reihe von Produkten festge-
legt worden. So soll die Sowjetunion der DDR unter anderem energetische Roh- und

* Die Eisen- und Stahlindustrie, die Schiffbavindustrie und die Luftfabrtindustrie der Bundesrepublik Deutsch-
land erhalten einen zusitzlichen Importschurz von ungefihr 20-25 vH in Form heimischer Subventionen.
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Tabelle it - Effekuive Protektionsraten im Verarbeitenden Gewerbe der Europiischen
Gemeinschaft' 1985 (vH)

Effekrive Effekrive
Wirtschafrszweig ) Protekrions- | Wirtschaftszweig Protektions-
rate rate
Land- und Forsewirtschaft, Fischerei ... 1490 Wasserfahrzeuge ..ooooieverenerenecenen. -4.7
Bergbau .vvvviverervinrirsiesneieeea e 200,2 Luft- und Raumfahrzeuge ....oooone. 14,1
Grundstoffe und Produktionsgiiter Elekerorechnische Erzeugnisse ......... 48
Chemische Erzeugnisse .....ovvvvenrienns 8.5 Eisen-, Blech- und Mertallwacen ......... 27
Mineralolerzeugnisse .ovvrveseverneiaenns 10,7 Feinmechanik und optische Erzeug-
Gummierzeugnisse 70 nisse, Uhren ....ooevvvnieiiiiniaieneene. 5.1
Steine vouvvvieennnns . 49 Verbrauchsgiiver
Fisen und Seahl ..... 40,8 Kunststofferzeugnisse .......ovvvvvnnnnns 6,5
NE-Metalle ...cooovveeiaaennan.n. 94 Feinkeramische Erzeugnisse ............. 5,5
Gieflereierzeugnisse 4.4 Glas und Glaswaren ......ooviviiivninnns 7.6
Erzeugnisse der Ziehereien und Musikinstrumenre, Spielwaren .......... 8.5
Kalewalzwerke .ovvvviiivinieienseinenns -20 Holzwaren .......ocovvieveinviiiinceann. 57
Holz ... 15,7 Papier- und Pappwaren ........ccoceeren. 19,5
Zellsvoff, Papier, Pappe ....cveeeeenen. . 13,1 Druckereierzeugnisse .......vveeeeeeeeens 08
Investitionsgiiter Ledet, Lederwaren, Schuhe ............. 6,8
Stahl- und Leichemetallerzeugrisse ... -1,3 Textilien .......... . 48,0
Maschinenbaverzeugnisse ............... 06 Bekleidung 71,0
Biromaschinen, ADV-Geridte .......... 91 - Nahrungsmirctel und Getrinke -.......... 3,2
Sealenfahrzeuge ..oooooeieieiiieniiennn. 10,7 Tabakwaren ..v.vvvvveueeeeeenreesns. 1240
! Cotden-Methode, vgl. Texr.

Quelle: Frank D. We issetal., Trade Policy in West Germany, Kieler Studien, 217, Tubingen 1988, 5. 26, Tab. 8.

Brennstoffe, Ausriistungen fiir Atomkrafrwerke, Transportmittel, Zerspannungsmaschi-
nen, Stralenbavausristungen und Erzeugnisse der Mikroelektronik liefern, wihrend sich
die DDR zu Lieferungen von Schiffen, Werkzeugmaschinen, Chemieanlagen, Ausriistun-
gen fiir die Textilindustrie und die polygraphische Industrie sowie von Erzeugnissen des
Maschinenbaus verpflichtet hat.?

Die Lieferverpflichtungen der DDR umfassen verhiltnismifig viele Produkze, die als leicht
imitierbare forschungsintensive Giiter zu klassifizieren sind. Dies lifft den Schluf zu, daf§
die bilateralen Abkommen der DDR mit der Sowjetunion insbesondere den Faktor Hu-
mankapital, also die hochqualifizierten Fachkrifte, binden und so den Export humankapiral-
ntensiver Giiter in westliche Industrielinder behindern. Auch die Struktur des tatsichli-
chen Handels zwischen den beiden Lindern spricht in einigen Punkten fiir diese Vermutung
(Tabelle 12). So sind mehrere der Warenpositionen, in denen die Sowjetunion einen iiber-
durchschnittlich hohen Anteil der gesamten DDR-Exporte auf sich verbuchen kann (durch-
schnitelich 37,5 vH), den leicht imitierbaren forschungsintensiven Giitern zuzurechnen.
Einige der Produkte wie die Maschinen fiir die Kunststoff- und Elastverarbeitung, die
Werkzeugmaschinen und die Textilmaschinen zihlen sogar zu den schwer imiterbaren
forschungsintensiven Giitern, bei denen die DDR einen besonders hohen Aufholbedarf
gegeniiber den hochentwickelten Industrielindern zu verzeichnen har.

Diese Ergebnisse sagen jedoch wenig dariber aus, ob die DDR mit den in die Sowjetunion
exportierten leicht imitierbaren und schwer imitierbaren forschungsintensiven Giitern auf

¥ Yol. Christian Meier, “Wirtschafrsbeziehungen zwischen der DDR und der UdSSR am Ende der Fiinfjahres-.
planperiode 1981 bis 1985%, Beitriige zur Konflikeforschung, 1986, H. 2, 5. 93-120.
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Tabelle 12 - Exporte’ ausgewihlter Erzeugnisse der DDR in die Sowjetunion 1988 (vH)

Warenposition Exporte Warenposition Exporte
Maschinen Hir

Kunststoffverarbeitung ................ 78.1 Fischereifahrzeuge .....coooovevenenine... 91,3
Wetkzengmaschinen 723 Hebezeuge und Fordermitzel .......... 54,1
Textilmaschinen ...... 44,2 Maébel und Polsterwaren .....ooveeeens 45,3
Biromaschinen .....oooooevviiivininnennss 439 Texuler Fuflbodenbelag ................ 425
Landmaschinen vrd Traktoren ........ 57.2 Herrenoberbekleidung ............ 56,3
Fotochemische Erzeugnisse 36,5 Damencberbekleidung ............ © 58,1
Pflanzenschutzomittel ......ccoevvenenen.s 426 Spielwaren ...cooovirviiniiiiei 40,5

' Anteil der Sowjetunion an den jeweiligen Gesamrexporten der DDR.

Quelle: Wie Tabelie 1. - Eigene Berechnungen.

den Weltmirkeen wettbewerbsfihig wire. Denn die vorgenommene Gruppeneinteilung
spiegelt lediglich die Faktorintensititen der exportierten Giiter wider; sie gibt keine Hin-
weise auf den Qualititsstandard der gehandelten Produkie. Festzuhalten ist aber, dafl durch
die bilateralen Abkommen der DDR mit der Sowjetunion und die relativ einseitige Ausrich-
tung des Handels der DDR auf die osteuropiischen RGW-Linder hochqualifizierte Fach-
krifte gebunden werden, die - zumindest nach einer Weiterqualifizierung - in der Lage sein
diirfren, auf den Weltmirkten wettbewerbsfihige Produkte herzustellen. Dariiber hinaus
hac diese Konzentration auf dstliche Handelspartner und die damit verbundene (teilweise)
Abkoppelung von den Weltmirkten zur Folge, daf} die fiir einen Import leicht imitierbarer
Technologien notwendige Bindung zu den technologischen Vorreitern verloren gehc und so
strukturelle Nachteile - vor allem gegeniiber den asiatischen Schwellenlindern - in der
Produktion humankapitalintensiver Giiter entstehen.

Schiufifolgerungen

Die Analyse der regionalen und sektoralen Auflenhandelsstruktur der DDR hat verdeut-
licht, daf} die Einbindung der DDR in den Handel mit westlichen Industrielindern relativ
gering ausfallt und das Spezialisierungsmuster des Westhandels auf strukturelle Wettbe-
werbsnachteile der DDR bei der Produkeion leicht imitierbarer und schwer imitierbarer
forschungsintensiver Giiter hinweist. Die sektoralen Verzerrungen hingen zum einen mit
der einseitigen Ausrichtung des Handels auf die osteuropiischen RGW-Linder und der
bilateralen Handelsabkommen mit der Sowjetunion zusammen. Neben diesen politischen
Grundsatzentscheidungen spielen aber auch Riickstinde im Stand der Technik, die nicht
zuletzt im veralteten Kapitalstock der ostdeutschen Wirtschaft zum Ausdruck kommen,
eine Rolle. Diese sind aber letztendlich ebenfalls auf politische Einfliisse zuriickzufithren.

Aufgrund ihrer Ausstattung mic qualifizierten oder qualifizierbaren Fachkrifen sollte die
DDR in der Lage sein, zumindest mit den asiatischen Schwellenlindern auf den Weltmirk-
ten konkurrieren zu kdnnen. In einigen Wirtschaftsbereichen miifite sie auch in die Doma-
nen hochentwickelter Industrielinder einbrechen kdnnen. Denn schon heute deutet sich
eine intra-sektorale Arbeitsteilung im Westhandel der DDR mit kapitalintensiven Giitern
an. Auchin der Gruppe der arbeitsintensiven Giiter geht die Entwicklung in diese Richtung.
Aufgrund handelspolitischer Planungsentscheidungen diirfren diese Entfaltungsméglich-
keiten der ostdeutschen Wirtschaft bislang eingeschrinkt gewesen sein. Daher erscheint es
skonomisch unumginglich, daf die DDR nach dem Ubergang zu einer sozialen Marktwirt-
schaft die bilateralen. Handelsabkommen mit der Sowjetunion erheblich einschrinkt oder
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auf eine Abrechnung der Lieferungen in einer konvertiblen Wihrung zu Weltmarktpreisen
besteht. Zumindest im Bereich der Mineraldlproduktion lige dies auch im 8konomischen
Interesse der Sowjetunion, die ihre Terms of trade durch einen* Absatz ihres Rohéls zu
Weltmarktpreisen wesentlich verbessern kénnte.

Bestitigt sich die Hypothese, dafl die strukturellen Verzerrungen im Auflenhandel der DDR
wesentlich auf die einseitige Ost- Ausrichtung des Handels und damit auf wirtschafespoliti-
sche Planungsentscheidungen zuriickzufiihren sind, so diirfte die DDR in mittlerer Sicht nach
einem mit Frei- und Umsetzungen von Arbeitskriften verbundenen Anpassungsprozefi den
Anschluff an hoher entwickelte Lander gewinnen. Voraussetzung hierfiir ist allerdings ein
Kapitalzuflufl von auflen, der es erméglicht, den veralteten Kapitalstock in der DDR zu
erneuern. Dies bedingt wiederum eine strikte Ausrichtung der Léhne an die unternehmens-
spezifischen Arbeitsproduktivititen. Denn neben der ausreichenden Verfiigbarkeit des
Faktors Boden und der damit verbundenen niedrigen Agglomerationskosten liegt der relani-
ve Standortvorteil der DDR in der Ausstattung mit qualifizierten Arbeitskriften zu inter-
national konkurrenztihigen Lohnen.
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