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AKTUELLE ABSATZWIRTSCHAFT
/ : Verantwortlich: Dipl.-kfm. Wolfgang K. A. Disch

Y-

eue Wege der Absaizfinanzierung — Nach den Beitrdgen Uber ,Leasing” in der April-

Ausgabe des WIRTSCHAFTSDIENSTES stellen wir heute die Ausfihrungen Gber eine
weitere, in der Bundesrepublik bisher nur wenig beachtete Methode der Absatzfinanzie-
rung zur Diskussion. Der Autor hat sich sehr eingehend mit ,Factoring” beschdftigt, u. a.
in seinem 1960 erschienenen Buch, und dirfte daher manchem Leser aus Handel, Industrie
und- Finanzierungskreisen wertvolle Anregungen for die eigene absatzwirtschaftliche
Tatigkeit vermitteln.

FACTORING: -

o
o

Neues Instrument der Absatzfinanzierung und Kreditsicherung

Dr. Gisbert {Knopik, Frankfurt/Main

In einer Zeit, die durch Verschérfung des Wettbewerbs

auf fast allen Mérkten, durch Konditionszugestdnd-

nisse an die Warenabnehmer und verstdrkte Insolvenz-
" gefahr gekennzeichnet ist, muB der Unternehmer stdn-
dig das Problem einer zweckmdBigen Absatzfinanzie-
rung und wirksamen Kreditsicherung bewdltigen. Die
herkémmlichen Methoden der kurzfristigen Forde-

rungsfinanzierung und der Absicherung der Forde-

rungsauBensténde reichen nicht immer aus, oder aber
sie sind zu schwerféllig, um dem Unternehmet eine
spirbare Hilfe zu sein. Die Absatzfinanzierung ist fur
Hersteller und Handel zu einem Hauptproblem gewor-

den, hdngt doch auch von seiner Lésung die Erzielung’

eines méglichst groBen Umsatzes und die Festigung
der Stellung als-Konkurrent am Markt ab.

Nichi zuletzt darauf ist es zuriickzufiihren, daf3 vor-
nehmlich wdhrend der letzten 40 Jahre in den USA
eine starke Neigung besteht, sich die Unterstitzung
einer der grofien Factoringgesellschaften zu sichern.

For das von diesen Instituten betriebene ,Factoring”
gibt es keine passende deutsche Ubersetzung. Es ist
noch nicht allzu lange her, daf3 in Devtschland selbst
anerkannte Finanzierungsfachleute mit dem Begriff
»Factoring” nichts anzufangen wuBten. Offenbar
haben auch die Versffentlichungen und Vorirége in
den letzten vier Jahren nicht vermocht, eine genaue
Vorstellung von dem Wesen des Factoringgeschdftes
-zu vermitteln, Dieser Aufsaiz stellt darum einen neuer-
lichen Versuch dar, die verschwommenen Vorstellun-
gen iiber ,Factoring” zu beseitigen.

WAS IST FACTORING?

Am besten kdnnen wir uns das Factoringgeschdft an
Hand eines Schaubildes versténdlich machen:

An einem Factoringgeschdft sind im Normalfall drei
Parteien beteiligt, der Factor, sein Klient (zwischen
beiden wird ein Verirag geschlossen) und der Kunde
des Klienten,
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Der Klient, also der Produzent oder Héndler, liefert
an seine Kunden Waren gegen Ziel. Die entstehende
Forderung tritt er im Rahmen des Factoringvertrages
an den Factor ab. Dadurch Obernimmt der Faktor nach
erfolgter Kreditwiirdigkeitspriifung (diese davert héch-
stens ‘24 Stunden, normalerweise nur é Stundenl) in
bezug auf den Kunden die volle Verantwortung fur
dessen Zahlungsféhigkeit. Der Kunde ist durch Auf- -
druck auf den Rechnungen gehalten, bei Fdlligkeit
seiner Verbindlichkeiten Zahlung ausschlieBlich an den
Factor zu leisten. Auf Verlangen des Klienten gewdhrt
der Factor diesem auf die ibertragenen Forderungen
mit nachgewiesenem Versand der Ware Vorschisse,
die 70°%0 bis 10090 der Forderungen ausmachen.

FACTOR

VorschuBgewdhrung
Forderungsibertragung
Versicherungsschutz
oder Beitreibung
des Rechnungsbetrages

Bezahlung der Rechnung

Y Y Y

KLIENT Warenlieferung gegen Ziel

Lieferant

KUNDE
Abnehmer

rd

Eine fOhrende Persénlichkeit dieser Branche hat den
Begriff ,.Factoring” als die Anwendung der Auto-
mation auf die finanziellen, kredit- und verwaltungs-



mdBigen Probleme einer Unternehmung beschrieben.
Ich habe diese Frage ,Was ist Factoring”- stets mit
dem Hinweis beantwortet, daf3 es sich beim:Factoring
um eine. Synthese von Bank- und Kreditversicherer-
funktionen handelt. Zur ErlGuterung dieses Deutungs-
versuches wird es zweckmdfig sein, die wichtigsten
Aufgaben des modernen amerikanischen Foctors (Fac-
toringgesellschaft) aufzuzeichnen: .

— Ankauf von offenen Buchforderungen der Klienten’

auf Grund von Warenlieferungen an Kunden nach

erfolgter Kreditwirdigkeitsprifung durch den Factor

— Ubernahme’ des vollen Kreditrisikos, d. h. Versnche-‘
rung des Klienten:gegen Forderungsverluste durch
Zahlungsunfchngkelt seiner Abnehmer

— Erstellung der Rechnungen an d|e Kunden des
Klienten

— Fiihrung der gescmten Kundenbuchhulhung der -

Klienten
— Einzug der Forderungen (Inkassodienst)
— Finanzierung der Geschéfte des Klienten

durch sofortige Bevorschussung der angekauften-

Forderungen vor deren Fdlligkeit,
durch Kredite, die durch vorhandene Vorréte oder
im Produkhonsprozeﬁ befmdhche Waren gesichert
‘werden;
durch fallweise Gewahrung langfrlshger Kredite for
die Erneverung oder Erweiterung der Produktions-
ausristung gegen entsprechende Sicherheitsleistun-
gen, .
durch ungesicherte Kredite gegen Elgenakzept boni-
tatsmdafig einwandfreier Klienten -
— Umfassende Beratung der Klienten in cllen Unter-
nehmensfragen und laufende Informahon uber ak-
tuelle Wirtschaftsfragen.

~Aus der kurz skizzierten Darstellung des Ab]aufes
einer Factoringgeschéfies geht hervor, daB das Fac-
toringsystem weder mit der’ Absatzfinanzierung der
Banken, noch mit dem Geschdft der ebenfalls in den
USA beheimateten Commercial Finance-Companies,
noch mit der Tétigkeit der auch in Deutschland bekann-
ten Kreditversicherungsgesellschaften. identisch ist .Eine
" Vergleichbarkeit ist nur in einzelnen Merkmalen ge-
- geben. Die Banken und Commercial Finance-Compa-
nies beleihen lediglich die zedierten Warenforderun-
gen, ohne diese zu erwerben und ohne das Kredit-
risiko zu Ubernehmen. Die Versichenungsgesellschaften
ihrerseits gewdhren keine Kredite, sie schiitzen ledig-

lich den Lieferanten gegen Ausfélle durch Zahlungs-

unfdhigkeit seiner Warenabnehmer, wobei er aller-
dings am Verlust in Hdhe des sogenannten.,Selbst-
behaltes” partizipiert. In Deutschland besteht insofern
eine gewisse Arbeitsteilung zwischen Banken und Kre-
ditversicherungsgesellschaften. Beim Facformg hinge-
‘gen sind die Funktionen belder Institute in denkbar
gunshger Weise veremt

WAS KOSTET FACTORI NG"

For den Klienten setzen sich die Kosten des Factoring

aus zwei verschiedenen Entgelten zusammen. So unter-

scheidet man einmal den Factor-Zins (interest charge)

und zum anderen die Fqctor-Gebuhr (commission oder
: fee)

Der Factor-Zins

Im Rahmen des Factoringvertrages verpﬂlchfet sich der
Factor, dem Klienten den Nettogegenwert oder Er-
' werbspneis der angekauften Forderungen zum mittleren
Verfalltag gutzuschreiben. Nimmt der-Klient vor die-

sem Zeitpunki Vorschiisse ‘in Anspruch, dann werden
ihm vom Tage der Vorschuf3igewdhrung bis zur Durch-
schnittsfélligkeit der Ubertragenen Forderungen Zin-
sen berechnet. Der Zinssatz belief 51ch in den USA
jahrelang unveréindert auf 6% p.a. In den leizten
.lahren sind jedoch die Factors mit zunehmender Ver-
teverung ihrer Refinanzierungsquellen dazu Ubergegan-

- gen, ihren Zinssatz an-die sogenannte ,prime rate”.

(Banki'ate) zu binden. Im Durchschnitt liegt der Factor-
zins rd. 2% Uber der Bankrate. (Derzent betrégt der
Factorzins 7,2% p. a.) v

Wenn der Klient also besonders finan‘zkrfiffig ist und
keine. Vorschiisse auf die Ubertragenen Forderungen
in Anspruch nimmt, d.h. wenn er sein Guthaben fri-
hestens am . Durchschnittsfélligkeitstag der Gbertrage-
nen Forderungen vom Factor abruft, dann bezahlt er
in diesem Fall keine Sollzinsen:

Die Faclor Gebiihr

Dle Factor-Gebishr stellt das Entgelt fir jene Dienst-
leistungen des Factors dar, die auBBerhalb des reinen
Finanzierungsgeschdéftes liegen, vor allen Dingen also
fur die Ubernahme des Kreditrisikos, den Inkassodienst,
die Priifung der Kunden des Klienten und die Fihrung
der Kundenbuchhaltung, sowie fir andere Geféllig-
keitsdienste, die mit der Abwicklung des Geschdftes
in Verbindung sfehen Sie ist somit ein reines Leistungs-
entgelt.

Die Hohe der »Factor-Gfebt“thr wird durch verschiedene
Grofien . beeinflult, deren genaue Analyse es dem
Factor erst ermdglicht, ein verbindliches Angebot ab-

- zugeben. So bildet zum Beispiel der beabsichtigte j&hr-

liche Umsotz eine wichtige Bemessungsgrundlage. Die
meisten Factoringgesellschaften schlieBen nur dann mit
den Lieferanten Vertrdge ab, wenn ein Mindestumsatz
(meistens 150 000 bis 250 000 Dollar pro Jahr) gewdhr-
leistet wird. Selbstverstéindlich werden in besonderen
Féllen Ausnahmen gestattet. Je hsher der jdhrliche
Umsatz, desto niedriger wird die Factor-Gebishr fest-
geseizt. Des weiteren ist die Bonitdt der Warenabneh-
mer:von grofier Bedeutung, denn je besser deren Zah-
lungsféhigkeit, desto niedriger werden die vom Factor
zu tragenden Forderungsausfélle sein.

Von Bedeutung fiir den Factor ist aber auch die Lei-
stungsfdhigkeit und Uberhaupt das Geschéftsgebaren
des Klienten selbst; denn je geringer bei einem seri6-

- sen Geschdaftsmann die Gefahr von Warenriicksendun-

gen, Preisminderungen wegen M(J'ngelriige usw. ist,
desto groBzugiger kann der Factor seine. Gebihr im

Hinblick auf eine reibungslose Abwncklung des Ge-
schdftes in Ansatz bringen.

Dariber hinaus interessiert sich der Factor auch fir
den Umfang der einzelnen Auftrdge; denn &hnlich

‘wie im Bankgeschédft die Bearbeitung eines Schecks

Uber einen kleinen Betrag mit genau soviel . Zeitauf-
wand verbunden ist, wie die Bearbeitung eines Schecks

* Uber einen wesentlich hdheren Betrag, verhdlt es sich

auch mit der Bearbeitung der einzelnen Auftrdge im
Factoringgeschdift.

Von grofiter Wichtigkeit ist auch das dem -Waren-
abnehmer vom Lieferanten eingerdumte  Kreditziel. Je
lnger der Factor auf den Eingang der angekauften
Forderungen warten muf3, desto gréBer ist sein Risiko
und desto langsamer auch der Umschlag seines ein-
gesetzten Kapitals.

Wirféchaftsdiensf 1962/V
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Letztlich spielt auch noch die Branche des Klienten und

“die Art der zusdtzlichen Factorleistungen (z.B. Rech-
‘nungsausfertigung und -versond) bei der Bemessung

der Gebihr eine Rolle.

Um dem Leser' eine ungefdhre Vorstellung von der
Héhe der Factoringgebihr zu geben, sei gesagt, daf3
sie etwa zwischen /4% und 4% liegen kann. Im
Durchschnitt betrégt sie etwa 1,3 % bis 1,7 %. Die Ge-
bthr wird nur einmal vom jeweiligen Monatsumsatz
berechnet, unabhdngig davon, wie lang die Kreditziele
der Einzelforderungen sein mdgen. -

SENKUNG DER ABSATZKOSTEN

Es ist unbestreitbar, dafl das Factoring sich positiv auf
die Kosten eines Betriebes auswirkt. Zwar kann man
nicht von vornherein genau, sagen, wie hoch die Er-
sparnis bei Inanspruchnahme eines Factors sein wird,
weil das ganz vom jeweiligen Einzelfall abhdngt.
Aber selbst wenn die effektive Hohe der Einsparungen
stets von der Lage des einzelnen Unternehmens ab-
héngig ist und sich erst spédter durch vergleichende
Betrachtungen ermitteln (684, so ist es doch nicht schwer,
wenigstens die einzelnen Ersparnisquellen aufzuzeigén.
Nach den Erfahrungen, die amerikanische Unterneh-
men mit dem Factoring gemacht haben, werden im
wesentlichen folgende variable und fixe Kosten ge-
senkt oder géinzlich ausgeschaltet:

— Alle Verluste im Zusammenhang mit der Insolvenz

der Warenabnehmer

— Kosten fir Auskunfteien

— Kosten der Kreditabteilung, Mahnabteilung und der
Kundenbuchhaltung

— Gesetzliche und sonstige Nebenkosten fur die Bei-
treibung von Forderungen

— Kreditversicherungsprdmien einschlieBlich Neben-
kosten

— Zinsen fir Bankkredite, die nicht mehr lénger in
Anspruch genommen werden

— Kosten bei der Anwerbung von nicht einwandfreien
Kunden. . ‘

Besonders vorteilhaft wirkt sich das Factoringsystem
bei Saisonbetrieben aus. Wir kdnnen im Rahmen die-
ses Aufsatzes nur darauf hinweisen, daf3 der Factor
nicht nur Warenforderungen bevorschuf3t, sondern auch
eine weitergehende Kredithilfe in Form einer Bevor-
schussung der Fertigwarenbestéinde gewdhrt, die ihm
dann zur Besicherung Ubereignet werden. Das be-
deutet fir einen Saisonbetrieb, dafl wéhrend des gan-
zen Jahres praktisch kontinuierlich auf Lager produ-
ziert werden kann, so daf3 die bel den Ublichen Stof3-

geschéften anfallenden Zusaizkosten zum gréBten Teil -

eliminiert werden.

Wenn man alle diese Einsparungsméglichkeiten addiert
und davon die Factoringkosten absetzt, dann hat man
am Ende des Jahres genau den Betrag, der dem Unter-
nehmen von der Kostenseite her durch das Factoring
zugewachsen-ist. :

ABSATZSTEIGERUNG — ERTRAGSSTEIGERUNG

Der positive EinfluB des Factoring auf die Rentabilitét
des Klienten wirkt sich aber nicht nur allein durch die
Senkung des Aufwandes aus, sondern macht sich auch
direkt. auf der Ertrogsseite bemerkbar.

Viele Unternehmen widren sicherlich in der Loge, er-
heblich mehr Erzeugnisse abzusetzen, als sie tatsdchlich
tun, Der beschrénkte Kreditrahmen und der Mangel
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an eigenem Kopital, der sich vornehmlich bei klei-
neren und mittleren Unternehmen bemerkbar macht,
laBt aber eine Umsatzausweitung und damit eine gro-
Bere Gewinnerzielungsmoglichkeit . nicht zu. Dieses
Problem wdére nicht gegeben, wenn der Lieferant mit
einer sofortigen Bezahlung seiner Waren rechnen
kdnnte, was aber bestenfalls bei groBler Geldmarkit-
flissigkeit der Fall sein wird. Wie aber schon eingangs
erwdhnt, ist der Unternehmer bei der gegenwdrtigen
Marktlage in den meisten Féllen gezwungen, dem
Warenabnehmer grofiziigige Zugestdndnisse bei der
Bemessung der Kreditziele zu machen, wenn er den
Auftrag erhalten will. Je ldnger jedoch das eingerdumte
Kreditziel, desto geringer wird die Umlaufgeschwin-
digkeit des eingesetzien Kapitals. Die Umlaufgeschwin-
digkeit des Kapitals héngt bekanntlich davon ab, wie
lange das’ Kapital im Rohmaterial, in der Fertigung,
in den Fertigwaren und in den AuBenstinden gebun-
den ist. Liefert ein Unternehmer zum Beispiel gegen
ein Ziel von 90 Tagen, dann kann das in den AuBen-
stdnden investierte Kapital nur vierma!l im Jahr um-
geschlagen werden. Wirde sich jedoch der Unterneh-
mer die Dienste des Factors zunuize machen, dann
konnte er sofort nach Versand der Ware Uber den
Gegenwert des Rechnungsbetrages verfigen und theo-
retisch das sonst in den Debitoren festgelegte Kapital
beliebig oft umschlagen. Das bedeutet, dafl der Unter-
nehmer bei gleichem Kapitaleinsatz einen erheblich
gréBeren Umsatz erzielen kann, so daB das Verhdltnis
Ertirag zu eingesetztem Kapital fir die einem Factor
angeschlossene Unternehmung gréBer wird.

Kleine und mittelgrofle Unternehmen sind oftmals auch
gezwungen, lukrative GroBauftrdge abzuweisen, weil
sie nicht in der Lage sind, ein solches Geschdft zu finan-
zieren, Aber nicht nur der Mangel an Kapital, sondern
auch die GroBe des in einem solchen Avfirag liegen-
den Risikos hdlt die Geschdftsfihrung davon ab, den
Auftrag zu Ubernehmen; denn wenn dieser Auftrag-
geber einmal insolvent werden sollte, mifite man um
den Bestand der eigenen Unternehmung firchten.

Andere Unternehmen wiederum kénnten ihren Umsatz
vergréBern, wenn sie neve, bisher unerforschte Markte
bearbeiten wirden. Man denke in diesem Zusammen-
hang nur an die Méglichkeiten, die in den Entwick-
lungsléndern liegen, oder aber auch an die Schwierig-
keiten, die sich bei einer Anderung des eigenen Fa-
brikationsprogramms oder gar bei der Einfihrung
gédnzlich never Artikel ergeben.

Neuve Mérkte und neue Programme bergen aber zu
unibersichtliche Risiken in sich, die das Geschéft be-
lasten. So sind den Unternehmen in verschiedener
Hinsicht die Hénde gebunden, und potentielle Ge-
winne k&nnen nicht in tatsdchliche verwandelt werden.

Mit Hilfe des Factors kann der Fabrikant oder Héndler
jederzeit diese Schwierigkeiten Oberbriscken, indem der
Factor die Verkdufe seiner Klienten im praktischen
Ergebnis durch die Gewdhrung von Vorschiissen vor
Durchschnittsfdlligkeit der Einzelforderungen auf Bar-
zahlungsbasis stellt. Fir den Factor ist es auf Grund
seiner eigenen-grofBen Kapitalkraft ohne weiteres mog-
lich, selbst groBle Einzelauftrdge seiner Klienten zu
finanzieren und das Kreditrisiko dafir zu Gbernehmen.
Den Factor berihren die Risiken, die in neuen Mérkten
liegen, weniger, denn bei ihm verteilen sich diese auf
eine groBe Anzahl von. Einzelforderungen, wodurch
eine groflere Streuung als bei einem einzelnen Unter-
nehmen erzielt wird. ‘



Zusétzlich ist noch folgendes zu bemerken: Da der
Klient eines Factors stdndig in dem Umfang flissig
ist, wie er Waren absetzt, ist er auch in der Lage, sein
Rohmaterial ginstiger einzukaufen. Hier wirkt sich die
Regulierung der Rechnungen wunter Skontoausnutzung
direkt ertragssteigernd aus. Ganz .abgesehen davon,
daBl der Unternehmer bei Barzahlung ginstigere Ein-
kaufsbedingungen aushandeln kann.

WIE KANN SICH DER DEUTSCHE UNTERNEHMER DAS
- FACTORING ZUNUTZE MACHEN?

. In der Bundesrepublik sind bisher erst z6gernde Ver-
suche unternommen worden, das. Factoringgeschaft
einzufithren. Die Grinde dafir, daB Factoring in
Deutschland in der Praxis noch so gut wie unbekannt
ist, obwohl dieses System in den USA schon seif einer
Reihe von Jahrzehnten in groBem Umfange zufrieden-
stellend arbeitet, sind mannigfach.

Einmal ist es das Fehlen einer gesefzlichen Bestim-
mung, die dem Factor ein Pfandrecht an den Waren
des Klienten einrdumt und ihn fir den Fall schijtzt, daB
_er, wie zum Beispiel bei Saisonbetrieben, Vorschisse
auf Warenvorréite einrdumt, Hier kdnnte jedoch durch
Einbau einer entsprechenden Bestimmung in den Fac-
toringvertrag Abhilfe geschaffen werden.

Eine wesentlich gréBere Schwierigkeit ist jedoch -darin
zu erblicken, daB es in Deutschland kein so gut funk-
tionierendes Auskunftswesen gibt, wie man es in Ame-
rika kennt. Dort ist jedes Unternehmen von sich aus
bestrebt, den Awuskunfteien durch Einsichtgewéhrung
in Bilanzen und Ergebnisrechnungen eine Vorstellung
seiner Bonitdt zu vermitteln. In Deutschland ist aber
" fast jedes Unternehmen bemiht, seine wahren Verhalt-
nisse Fremden gegeniiber méglichst zu verschleiern, so
daf} es immer ein Risiko bleibt, eine Kreditentscheidung
auch anhand von Auskunfteimaterial zu treffen.

Von nicht zu unterschédizender Bedeutung ist ferner die
Tatsache, daB es bei uns eine Reihe von Unternehmen
gibt, die Zessionen Oberhaupt nicht anerkennen.

Wir dirfen weiterhin nicht vergessen, daf3 in Deutsch-
land die Beziehungen zwischen den Banken und ihren
Kreditnehmern auf Grund jahrelanger Zusammenarbeit
sehr eng sind und es aus diesem Grunde fiir jedes
Factoringinstitut sehr schwer sein wird, hier seine Td-
tigkeit aufzunehmen.

Es gibt meines Wissens bei uns bisher nur ein deut-
sches Kreditinstitut, welches ein dem amerikanischen
Factoring nachgeblldefes Finanzierungsgeschéft in wer-
bender Weise und in groBerem Umfange betreibt. Es
handelt sich dabei um die Mittelrheinische Kreditbank
Dr. Horbach & Co. KG., Mainz. Dieses Institut stellt die
Verkdufe der Lieferanten an Inlands- und Auslands-
kunden auf Barzahlungsbasis, indem es dem Lieferan-
ten sofort auf seinen Wunsch den Rechnungsgegenwert
zur Verfigung stellt. Dariber hinaus erleichtert es dem
Klienten die Arbeit der Debitorenbuchhaltung, das
Mahnwesen und die bonitédtsméBige Uberwachung der
Warenabnehmer. Auf Verlangen des Klienten iber-
nimmt diese Bank cuch im Inland das Kreditrisiko. Im
Ausfuhrgeschéft arbeitet die Mittelrheinische Kredit-
bank eng mit den Factoringinstituten im. Empfdnger-
land — den USA — zusammen, wobei auch das volle
Kreditrisiko Obernommen wird. Andere deutsche. Insti-
tute, die sich noch im Zustand des Experimentierens
befinden, sollen bzw. méchten nicht genannt werden.

v

- tige Kreditrisiko ibernehmen.

In New York gibt es eine Reihe von Factoringinstituten, .
die deutschen Exporteuren Hilfestellung bei der Finan-
zierung ihrer Exporte nach den Vereinigten Staaten
und Konada sowie einigen anderen Léndern leisten.
Die bedeutendsten sind namentlich folgende: |

Commercial Factors Corporahon, New York 16,
1 Park Avenue

Intercontinental Credit Corporqﬁon, New York 16,
2 Park Avenue

{Vertretung in der Bundesrepublik:

Kurt Strassburger, Essen, Schwanenbuschstrae 93}
William lIselin & Co., Inc., New York 10, 357 Park
Avenue South .

Meinhard & Company, Inc.,, New York 16, 390 Fourth
Avenue

Shapiro Bros. Factors, New York 18, 1441 Broadway
(Vertretung in der Bundesrepublik:
Gesellschaft fir AuBenhandel mbH, Hamburg 1,
Alstertor 1, und Frankfurt/Main, Juniorhaus)

James Talcott Corporation, Inc.,, New York 3,

221 Fourth Avenue

Textile Banking Company, New York 10, 55 Madison

Avenve.

Besonders gute Erfahrungen haben deutsche Expor-
teure auch bei Lieferungen nach den USA und allen
Commonwealth-Staaten mit der
International Factors Limited, London E.C.4, 20 Can-
non Street

gemacht.

Es wirde zu weit fihren, im Rahmen dieses Aufsatzes
die technische Abwicklung und die: notwendrigen'Vor-
aussetzungen for Geschdfisbeziehungen mit Factors in
Ubersee zu beschreiben. Nur so viel sei auch hier ge-

“sagt, da diese Institute deutschen Exporteuren im End-

effekt Vorschiisse gegen Ubertragung der Warenforde-
rungen gewdhren und gleichzeitig das hundertprozen-
Daneben ’leisten sie
wertvolle Exporthilfe auf anderen Gebieten,

Man kann im Interesse des Factoringgeschéftes nur
hoffen, daf dieses System auch bei uns im Laufe der
Jahre verbreiterten Eingang findet: denn die gebote-
nen Vorteile sollten auch den deutschen Unternehmen
auf die Daver nicht vorenthalten werden. Es wdre
schon ein begriiBenswerter Fortschritf, wenn sich einige
deutsche Banken dazu entschlieen wiirden, das Fac-
toringgeschéft neben den anderen Bankgeschdften zu
betreiben. Das kénnte im Rahmen einer Bankabteilung
oder besser noch Uber eine Tochtergrindung gesche-
hen. Am wirkungsvollsten wére meines Erachfens eine
Gemeinschaftsgrindung von Bank- und Kreditversiche-
rungsgesellschaften., Die Vorziige dieser Vorschlége
liegen auf der Hand: gute Refinanzierungsméglich-
keiten, Vorhandensein von im Kreditgeschéft geschul-
ten Fachkréften, Erfahrungen bei der Kundenprifung
und -liberwachung, gegebene Archivbestdnde, Kennt-
nis des deutschen Markfes und der einzelnen Branchen,
Vermeidung von Kundenabwanderungen usw.

Mir ist auf Grund der bei mir eintreffenden Anfragen
nur zu gut bekannt, wie sehr dos Interesse am Facio-
ring beim deutschen Publikum zunimmt; ich kenne aber
auch andererseits die Ambitionen ausléndischer Fac-
tors, sich den deutschen Markt erschlieBen zu wollen,
Die vorhin angesprochenen deutschen Institute werden
darum gut beraten sein, sich des Factoringgeschéftes
anzunehmen, wenn sie nicht eines Tages auf diesem
Gebiet ins Hinfertreffen geraten wollen.
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