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AUSSENHANDEL

neller Handelsbeziehungen den Bestimmungen des
EWG-Vertrages (Art. 29) widersprechen. Zwar sind
die Erhéhung des landwirtschaftlichen Pro-Kopf-Ein-
kommens durch Produktivitatssteigerungen in diesem
Bereich sowie durch die Stabilisierung der Agrar-
maérkte erklarte Ziele des EWG-Vertrages. Nach Art. 39

sollen aber auch die Interessen der Verbraucher be- -

ricksichtigt werden. Eben das scheint im Verlauf der
im allgemeinen preissteigernden protektionistischen
Agrarpolitik der EWG immer mehr in den Hinter-
grund getreten zu sein.

KEINE WEITERE ESKALATION DES PROTEKTIONISMUS

Noch funktionieren die Marktordnungen der EWG;
sie werden jedoch von Jahr zu Jahr teurer. Das
System der Richtpreise, Orientierungspreise und Ziel-
preise, das die Eirikommenséntwicklung der Landwirt-
schaft beglinstigen sollte, hat inzwischen zu Kkost-

spieligen Getreide-, Butter-, Kése- und Fleischbergen
gefiihrt. Interventionen auf dem Binnenmarkt der Ge-
meinschaft und Erstattungen beim Export der Uber-
schuBproduktion in Drittldnder haben die Kosten der
EWG-Agrarpolitik schnell ansteigen lassen, Der Ver-
braucher hat nicht nur iiberhohte Nahrungsmittelpreise
hinzunehmen, er muBl {iber seine Steuern auch noch
dazu beitragen, die infolge des Agrarprotektionismus
am Markt vorbeiproduzierten Mengen aufzukaufen
und — sofern iberhaupt méglich — zu weit nied-
rigeren Preisen am Weltmarkt abzusetzen. Allein diese
Erfahrung sollte geniigen, um vor einer weiteren
Eskalation des Protektionismus in den USA, aber auch
in Europa zu warnen. Der Schutz einer Gruppe oder
Branche gegen ausléndische Konkurrenz erlaubt den
Betroffenen, wie John A. Hobson bereits 1904 schreibt,
»to make positive gains ... out of the loss of their
fellow-citizens”. Allgemeines Wirtschaftswachstum
setzt dagegen eine verstdrkte internationale Arbeits-
teilung voraus.

Deutsche Exportwirtschaft
profitiert vom Wachstum der Dritten Welt

Dr. Peter LI!IUHer, Hamburg

ines der dominierenden Probleme, die die gegen-
J wirtige Weltwirtschaft bewegen, ist die Industria-
lisierung der heute noch als unterentwickelt gelten-
den Lander Afrikas, Asiens und Lateinamerikas. All-
gemein wird nicht mehr bezweifelt, daB der industrielle
Fortschritt der an der weltwirtschaftlichen Peripherie
(Predohl) gelegenen Regionen insgesamt dem inter-
nationalen Handel férderlich sein wird. Denkbar ist
jedoch, daB der Verlust traditioneller Mérkte durch
Importsubstitution und Konkurrenzverschirfung einige
Industrieldnder infolge der Industrialisierung der Ent-
wicklungsldander starker trifft und sie an den mog-
lichen Marktgewinnen weniger partizipieren, wahrend
fiir andere Industrieldnder negative Effekte kaum
spiirbar sind, sie aber aus der Ausdehnung der peri-
pheren Mirkte gréBeren Nutzen ziehen.

In welcher Richtung und in welchem AusmaB sich die
Industrialisierung unterentwickelter Lander auf die
Exporte eines Industrielandes auswirkt, hdngt weit-
gehend davon ab, welches Gewicht die peripheren
Regionen als Abnehmer innerhalb der Gesamtausfuhr
des Kernlandes (Regionalstruktur) einnehmen und in-
wieweit sein Exportangebot Giiter enthilt, die von
den charakteristischen Verschiebungen des Importbe-
darfs im Industrialisierungsverlauf betroffen sind

326

(Warenstruktur). Eine ndhere Analyse dieser struk-
turellen Faktoren deutet darauf hin, daB der deut-
sche Export verglichen mit der Ausfuhr anderer In-
dustrieldnder im Hinblick auf die Industrialisierung
unterentwickelter Lander begiinstigt sein konnte.

VERANDERTER IMPORTBEDARF DURCH INDUSTRIALISIERUNG

Typisch fiir die Importentwicklung im Industrialisie-
rungsverlauf ist zunédchst eine allgemeine Tendenz
zur verstdrkten Einfuhr von Fertigwaren (Teile 5-8
der Standard International Trade Classification/SITC)
bei einem relativen Zuriickbleiben der Importe von
Primérprodukten (SITC-Teile 0-4)., Wéahrend beispiels-
weise der Anteil der Primérprodukte an den Impor-
ten der unterentwickelten Linder von 39,3 % im Jahr
19511} auf 31,1% im Jahr 1965 sank, erhohte sich
der Importanteil der industriellen Fertigwaren von
59,4 % 1951 auf 66,0 % 1965.

Innerhalb der Kategorie Fertigwaren hat sich der Im-
portanteil von Produkten der SITC-Teile 6 und 8 stan-
dig ermdBigt. Dazu zdhlen hauptsachlich Konsumgiiter

1) Prozentanteile berechnet nach: United Nations, Monthly Bul-
letin of Statistics, jeweils Madrzheft 1961-1967, Special Tables.
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(Textilien, Schuhwaren, Lederprodukte u.a.), die zu-
erst und in groBem Umfang der Importsubstitution
durch industrielle Eigenerzeugung unterliegen, Nach
31,9% im Jahr 1951 betrug ihr Anteil 1965 nur noch
26,9 %. Hingegen zeigen die Importquoten jener Giiter
einen eindeutig steigenden Trend, deren Einsatz fiir
die industrielle Weiterentwicklung unbedingt not-
wendig ist und die in den ersten Industrialisierungs-
stadien nur sehr begrenzt von den unterentwidkelten
Lindern selbst hergestellt werden koénnen. Das gilt
inshesondere fiir Maschinen und Transportausriistun-
gen (SITC-Teil 7), die nach 20,6 %/o 1951 im Jahre 1965
bereits 30,5% der Gesamtimporte unterentwickelter
Linder ausmachten. Mit ebenfalls iiberdurchschnittli-
chen Zuwachsraten expandierte die Importnachfrage
nach Chemieerzeugnissen (SITC-Teil 5), deren Im-
portanteil dementsprechend von 6,9 % 1951 auf 8,6 %
1965 stieg.

WARENSTRUKTUR ENTSCHEIDEND FUR EXPORTCHANCEN

Da sich die Industrialisierung auBenwirtschaftlich zu-
nachst in typischen Verdanderungen des Importbedarfs
niederschldgt, héngt die Intensitdt des Industrialisie-
rungseinflusses auf die Exporte der deutschen Wirt-
schaft und der anderen Industrieldnder hauptsdchlich
von der Warenstruktur ihres Exportangebots ab. Ex-
portiert ein Land iiberwiegend solche Erzeugnisse,
nach denen die Weltmarktnachfrage nur langsam steigt
und deren Importe mit der Industrialisierung verhalt-
nisméBig leicht und in groBen Mengen ersetzt werden
kénnen, so wird es notwendigerweise hinter der Ex-
portexpansion eines anderen Landes zuriickbleiben,
dessen Fabrikate mit héheren Zuwachsraten nachge-
fragt werden, sehr begrenzt der Importsituation un-
terliegen und im Industrialisierungsverlauf auf einen
zunehmenden Importbedarf treffen.

Insbesondere die Bundesrepublik Deutschland scheint
durch die Warenstruktur ihrer Exporte im Welthan-
del und im Hinblick auf die Auswirkungen der peri-
pheren Industrialisierung gegeniiber vergleichbaren
Industrieléndern beglinstigt zu sein. Im deutschen
Exportangebot dominieren eindeutig die allgemein von
der expansiven Weltmarkinachfrage und besonders
von den Importbedarfserhdhungen im Industrialisie-

rungsverlauf am stdrksten betroffenen Gitergruppen.
Bereits 1953 wies die Bundesrepublik Deutschland eine
so speziell auf den Bedarf industrialisierter Abneh-
merldnder zugeschnittene Exportwarenstruktur auf, wie
sie von den meisten Industrielandern heute noch nichat
angeboten wird. Schon seinerzeit machten industrielle
Fertigwaren nahezu 83°%o der deutschen Gesamtex-
porte aus. Der Exportanteil der besonders stark nach-
gefragten Maschinen und Transportausriistungen be-
trug bereits 37,8%; chemische Erzeugnisse stellten
10,8 %0 der deutschen Gesamtausfuhr. 2)

GUNSTIGE EXPORTSTRUKTUR DER BRD

Wie ein Vergleich der Exportstrukturen westlicher
Industrieldinder (Tabelle 1) ergibt,. liegt der Fertig-
warenanteil 1965 an den Exporten der USA mit 64,1%,
Frankreichs mit 72,9 %9/o und GroBbritanniens mit 84,5 %/o
zum Teil erheblich unter dem der deutschen Ausfuhr
(89,0 %). Zwar nehmen Fertigwaren im Export Japans
mit 92,1% eine hohere Quote ein, doch kann dies
kaum als Vorteil gegeniiber der deutschen Export-
struktur gewertet werden. Rund 54 %o der japanischen
Gesamtausfuhr bestehen némlich allein aus Waren
der SITC-Teile 6 und 8, also in erster Linie aus Kon-
sumgiitern, die zuerst von der Importsubstitution sich
industrialisierender Lé&nder erfaBt werden und nach
denen die Importnachfrage peripherer Regionen nur
vergleichsweise schwach zunimmt.

Das weitaus groBte Gewicht kommt sowohl im Fertig-
warenexport als auch in der Gesamtausfuhr der Bun-
desrepublik Deutschland den Maschinen und Trans-
portausriistungen zu. Der Strukturvergleich in Tabelle 1
bestdtigt, daB diese fiir den IndustrialisierungsprozeB
bedeutendste Warenkategorie im deutschen Export
gegeniiber den anderen westlichen Industrieldndern
die hdchste Quote einnimmt (1965: 46,3% BRD ge-
geniiber 42,0% GroBbritannien, 26,39% Frankreich,
37,1 % USA und 31,3 %0 Japan). Das trifft ebenfalls fiir
Chemieerzeugnisse zu, Wahrend 1965 der Anteil die-
ser Produkte am deutschen Export 11,0%o ausmachte,
betrug der entsprechende Prozentsatz fiir GroBbritan-
nien 9,3 %, Frankreich 10,1 %, USA 8,9% und Japan

2) Prozentanteile berechnet nach: Statistisches Bundesamt, Stati-
stisches Jahrbuch fiir die Bundesrepublik Deutschland, 1956, Stutt-
gart und Mainz 1956, S. 279.

Tabelle 1
‘Warenstruktur der Gesamtexporte westlicher Industrieldnder
(1965, in %, der jeweiligen Gesamtgusfuhr)

SITC-Teil | Warenbenennung BRD bri(t;;ggi en F;;nclé- USA Japan
0—4 Rohstoife 9,8 12,3 26,6 32,5 7.4
5-8 Fertigwaren 89,0 84,5 72,9 64,1 92,1
darunter:

H Chemische Erzeugnisse 11,6 9,3 10,1 8,9 6,5

6 Bearbeitete Waren 22,3 25,6 27,7 12,1 40,5

? Maschinen und Transportausriistungen 46,3 42,0 26,3 371 31,3

8 Sonstige Fertigwaren 8,8 7.6 8,8 6,0 13,8

Quelle: United Nations, Commodity Trade Statistics 1965, Series D, Vol. XV, No. 1-25, New York 1966; eigene Berechnungen nach ab-

soluten Zahlen.
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6,59%0. Somit ist festzuhalten, daB die beiden Waren-
gruppen, die nachweislich im Industrialisierungsver-
lauf mit den héchsten Steigerungsraten nachgefragt
werden, im deutschen Export im Vergleich zur Ausfuhr
anderer Industrieldnder das relativ gréBte Gewicht
haben.

Es wird deutlich, daB das Exportangebot der Bundes-
republik Deutschland in besonderem MaBe, das heiBt
starker ausgeprdgt als das Exportangebot anderer In-
dustrieldnder, auf den typischen Importbedarf indu-
strialisierter Abnehmerldnder ausgerichtet ist. Die
Erzeugnisse, auf die sich mit wachsendem Industriali-
sierungsgrad die Nachfrage zunehmend konzentriert,
sind fiir die Bundesrepublik Deutschland gleichzeitig
die wichtigsten Ausfuhrgtiter. Das besagt: der Grad
der Spezialisierung auf diese Produkte ist beim
deutschen Exportsortiment hoher als in vergleichbaren
Industrieldndern, und deshalb wirken sich entspre-
chende Nachfragesteigerungen spiirbarer auf die deut-
sche Gesamtausfuhr aus. Produkte hingegen, die iiber-
wiegend von negativen Industrialisierungsauswirkun-
gen betroffen werden, sind fiir den deutschen Export
unbedeutender, als es fiir die Ausfuhr anderer Indu-
strieldnder der Fall ist. Folglich wird der deutsche
Gesamtexport von der Abnahme der Nachfrage nach
solchen Erzeugnissen weniger beeinflufit.

DIE ROLLE DER REGIONALSTRUKTUR DES EXPORTS

In Anbetracht seines speziellen Warenangebotes er-
scheint es selbstverstdndlich, dal das Schwergewicht
des deutschen Auslandsabsatzes auf den Mairkten der

hochentwickelten Industrieldnder — und hier wegen
der zunehmenden européischen Integration vor allem
der Kernregionen Westeuropas — liegt. Uber 70 %o

der deutschen Gesamtausfuhr waren 1966 fiir Europa
bestimmt, weitere 12 %o wurden in aufiereuropdischen
Industrieldndern abgesetzt. Geht man davon aus, daB
sich die heute noch unterentwickelten L&nder mit
ihrer Industrialisierung allmédhlich der Intensitt und
Struktur der Nachfrage der jetzigen Industrielander
angleichen werden, so kann es als beste Vorausset-
zung zukiinftiger Exporterfolge angesehen werden,
wenn das Exportangebot bereits in der Gegenwart so-
weit wie moglich der typischen Nachfrage hochindu-
strialisierter Ldnder entspricht.

Die Tatsache, daB die bedeutendsten Abnehmerlédnder
der Bundesrepublik Deutschland in den letzten Jahren
ihre Importe besonders stark steigerten, fiithrte zu
einem tberdurchschnittlichen Wachstum des deutschen
Exports und dementsprechend zu einer stdndigen Zu-
nahme seines Gewichtes im Welthandel. Hier zeigt
sich wiederum eine strukturelle Beglinstigung der
deutschen Exportwirtschaft gegeniiber vergleichbaren
Industrieldndern durch ihre expandierenden Absatz-
rdume. Wesentlich schwécher als die Bundesrepublik
Deutschland sind beispielsweise Gro8britannien, Frank-
reich, die USA und Japan auf hochindustrialisierte
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Auslandsmérkte mit starkem Importbedarfszuwachs
ausgerichtet,

Tabelle 2
Regionalstruktur der Gesamtexporte westlicher
Industrieldnder
(1965, in % der jeweiligen Gesamtausfuhr)
\\Exportland
GroB- Frank-
R BRD britannien| reich Usa Japan

AbsatzgebieNf |
Industrieldnder 1) 71,5 46,7 63,2 55,5 43,4
Unterentwickelte
Lénder 2) 14,8 24,4 23,2 29,1 45,2

1) EWG, EFTA (ohne Portugal), Nordamerika, Japan.
2) Afrika (ohne Siidafrika), Asien {ohne Japan), Lateinamerika.

Quelle: United Nations, Commodity Trade Statistics 1965, Series
D, Vol. XV, No. 1-25, New York 1966; eigene Berechnungen nach
absoluten Zahlen.

Wihrend die Bundesrepublik Deutschland im Jahre
1965 71,59%0 ihrer Gesamtexporte in westlichen Indu-
strieldndern absetzte, betrug diese Quote fiir Japan
nur 43,4°%e, GroBbritannien 46,7 %o, die USA 555%
und fiir Frankreich 63,2°% (vgl. Tabelle 2). Insbeson-
dere fiir die USA, die einen grofen Teil ihrer Aus-
fuhren auf Kanada und Lateinamerika — beides Re-
gionen mit geringem Importwachstum — konzentrie-
ren, und GroBbritannien, fiir dessen Exporte eine tra-
ditionelle Orientierung auf die {iberseeischen Com-
monwealth-Lander mit verhéltnisméaBig schwacher Ex-
pansion der Importnachirage kennzeichnend ist, erwies
sich die regionale Exportstruktur als Nachteil und
erkldart gréBtenteils ihre im weltwirtschaftlichen Ver-
gleich ungiinstige Exportentwicklung.

Generell war in den letzten Jahren eine starke rdum-
liche Verflechtung eines Industrielandes mit der welt-
wirtschaftlichen Peripherie angesichts ihrer im Ver-
gleich mit den Kernregionen schwicheren Einfuhrex-
pansion 3) gleichbedeutend mit einem relativ geringen
Zuwachs seiner Exporte. Einzige Ausnahme diirfte
Japan sein, das trotz der erheblichen Konzentration
seiner Exporte auf periphere Regionen (insbesondere
auf unterentwickelte Lander Asiens) dank seiner hohen
Wettbewerbsfdhigkeit die Ausfuhren nach den Indu-
strieldndern — allerdings von einem verhdltnismé&Big
niedrigen Ausgangsniveau aus — betradchtlich steigern
konnte. Dadurch gelang es Japan, den Nachteil seiner
regionalen Exportstruktur, d.h. seiner intensiven
Orientierung auf die vergleichsweise schwach expan-
dierenden peripheren Absatzgebiete, iiberzukompen-
sieren.

WACHSENDER DEUTSCHER MARKTANTEIL AN DER PERIPHERIE

Wegen der speziellen Ausrichtung des deutschen Ex-
ports auf die Mérkte der Industriekernldnder ist der
relative Anteil der fiir unterentwickelte L&dnder be-
stimmten Exporte zwangsldufig gering, ohne dal da-
mit etwas iliber den Erfolg der deutschen Export-

3) Uber die unterschiedliche Beteiligung der unterentwickelten und
der hodchindustrialisierten Lander am Welthandel geben sehr an-
schaulich die jahrlichen Verdffentlichungen des GATT AufschluB;
vgl. z. B. GATT, International Trade 1966, Genf 1967, S. 6.
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wirtschaft in den sich industrialisierenden Gebieten
ausgesagt ware. Vielmehr sprechen die in den letzten
Jahren stindig gewachsene Beteiligung am Welthan-
del und der gestiegene Marktanteil der deutschen In-
dustrie an der Peripherie?) dafiir, daf neben der
Warenstruktur auch die Regionalstruktur ihrer Ex-
porte besonders giinstig ist. Der relativ niedrige pro-
zentuale Anteil der unterentwickelten L&nder an der
deutschen Gesamtausfuhr darf also keineswegs zu dem
SchluB verleiten, dafl die Konzentration des deutschen
Auslandsabsatzes auf die Industrieldnder etwa not-
wendigerweise zur Vernachldssigung der peripheren
Miérkte gefiihrt hatte.

Wegen der spezifischen Regionalstruktur des deut-
schen Exports konnten sich etwaige AbsatzeinbuBien
durch Importsubstitution im Industrialisierungsver-
lauf nicht spiirbar in der Gesamtausfuhr niederschla-
gen. Demgegeniiber waren die anderen westlichen In-
dustrieldnder in den letzten Jahren enger mit den
unterentwidkelten L&ndern verflochten, 1965 setzten
die USA zum Beispiel 29,1 %, GrofSbritannien 24,4 %,
Frankreich 23,2% und Japan 4529 ijhrer Gesamt-
exporte an der Peripherie ab, wihrend diese Quote
fir die Bundesrepublik Deutschland 14,8% betrug
(vgl. Tabelle 2). Vor allem Grofbritannien und Frank-
reich als mit der Bundesrepublik Deutschland ver-
gleichbare europdische Industrieldnder waren wesent-
lich stirker den in einigen Warenkategorien negati-
ven Auswirkungen der peripheren Industrialisierung
ausgesetzt; denn diese Lander hatten aufgrund kolo-
nialer Bindungen ihren Auslandsabsatz in besonde-
rem MaBe auf unterentwickelte Regionen konzentriert.

Da diese enge Verflechtung mit dem industriellen An-
fangsstadium der unterentwickelten Lénder zusammen-
fiel und die englischen und franzosischen Exporte
einen verhdltnismdBig hohen Konsumgiiteranteil ent-
hielten, konnte die Importsubstitution durch Inlands-
produktion noch einen relativ weiten Bereich bisheri-
gen Auslandsangebotes erfassen und dementsprechend

4) Von 4,4 % 1953 erhéhte sich der Lieferanteil der Bundesrepublik
Deutschland an den Gesamteinfuhren der auBereuropdischen un-
terentwickelten Linder auf knapp 7% 1966. Berechnet nach: Sta-
tistisches Bundesamt, Statistisches Jahrbuch fiir die Bundesrepublik
Deutschland 1956 und 1967, Stuttgart und Mainz 1956 und 1967,
Internationale Ubersichten, Auflenhandel.

stark die Gesamtausfuhren GroBbritanniens und
Frankreichs negativ beeinflussen, so daB deren Ge-
samtexportentwicklung betrdchtlich hinter der Ex-
pansion der deutschen Exporte zuriickblieb, Mit stei-
gendem Industrialisierungsniveau, wenn sich die Még-
lichkeiten zur Importsubstitution allméhlich erschépfen,
ist hingegen zu erwarten, daB fir die deutsche Wirt-
schaft der Grad der Verflechtung mit der weltwirt-
schaftlichen Peripherie eher zunimmt; denn insbeson-
dere der deutsche Export bietet eine spezifische
Warenstruktur an, in die der Bedarf peripherer Re-
gionen mit ihrer industriellen Hoherentwicklung ge-
radezu ,hineinwachst”.

EXPORTSORTIMENT FUR ENTWICKLUNGSLANDER

Die Tatsache, daB der deutsche Export im Zuge der
peripheren Industrialisierung insgesamt in den unter-
entwickelten Landern und besonders in den Regionen
mit einem gewissen Entwicklungsvorsprung Marktge-
winne erzielen konnte, findet notwendigerweise ihre
ndhere Begriindung in dem fiir diese Absatzrdume
bestimmten spezifischen Warensortiment. Zwar be-
einflussen gerade an der Peripherie nationalistische
und politische Momente sowie traditionelle und finan-
zielle Bindungen noch sehr stark das Marktgeschehen,
aber es zeigt sich auch, daff die Importpolitik lberall
dort, wo ein gewisser Grad an wirtschaftlicher Stabi-
litdt erreicht worden ist, immer mehr von ¢konomi-
scher Rationalitdt anstelle von Emotionen, die nur
zu oft der eigenen Wirtschaft schaden, bestimmt wird.
Hier entscheidet dann das fiir den industriellen Auf-
bau zweckmiBigste Giiterangebot iiber die Auswahl
der Lieferanten und folglich {iber deren Position im
peripheren Markt,

Ergab sich bereits aus der Analyse der Warenstruktur
des Gesamtexports, daB der deutsche Export im Ver-
gleich zu anderen Industrieldndern hinsichtlich der
Industrialisierung unterentwickelter Lander begtinstigt
ist, so wird dieser Eindruck bei der Betrachtung des
ausschliefilich fiir die peripheren Mirkte bestimmten
Giiterangebotes verstarkt. Noch ausgeprégter als bei
der Gesamtausfuhr liegt beim deutschen Export in un-

Tabelle 3

‘Warenstruktur der Exporte westlicher Industrielinder in unterentwickelte Linder
(1965, in % der jeweiligen Gesamtausfuhr an die Peripherie)

SITC-Teil | Warenbenennung BRD b ﬂ(?;gg; en Frr;‘gi' USA Japan
‘Warengruppen mit relativ starker Nachfrage-
expansion im Industrialisierungsverlauf 70,0 58,5 44,0 49,3 47,5
5 Chemische Erzeugnisse 17,0 11,1 12,1 10,1 92
7 Maschinen und Transportausriistungen 53,0 48,4 31,9 39,2 38,3
Warengruppen mit relativ schwacher Nachirage-
expansion im Industrialisierungsverlauf 3,9 37,1 54,9 471 52,1
0—4 Rohstoffe 3.6 8.3 17,0 28,8 5.0
6 Bearbeitete Waren . 19,2 22,9 28,5 13,7 40,3
8 Sonstige Fertigwaren 6,1 59 9,4 4,6 6,8

Quelle: United Nations, Commodity Trade Statistics 1965, Series D, Vol. XV, No. 1-25, New York 1966; eigene Berechnungen nach ab-

soluten Zahlen.
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terentwickelte Lander das Schwergewicht auf solchen
Warengruppen, die im Industrialisierungsverlauf auf
eine besonders intensiv expandierende Importnach-
frage treffen.

STRUKTURELLE BEGUNSTIGUNG DER BRD

Diesen Zusammenhang soll Tabelle 3 veranschauli-
chen, in der die Warenstrukturen der Exporte west-
licher Industrieldnder an die weltwirtschaftliche Peri-
pherie gegeniibergestellt sind. Der Anteil der Fertig-
waren am deutschen Export in unterentwickelte Lan-
der (1965: 95,3 %/0) ubersteigt die entsprechenden Werte
der anderen Industrienationen (GroBbritannien 88,3 %/,
Frankreich 81,9%s, USA 67,6 %); auch die japanische
Fertigwarenquote (94,6 %) wird — anders als in der
Gesamtexportstruktur — iibertroffen. Die in Tabelle 3
vorgenommene Aufteilung der Exportstrukturen in
Warengruppen, die im Verlauf der peripheren Indu-
strialisierung mit tberdurchschnittlichen Steigerungs-
raten nachgefragt werden, und in Warengruppen, nach
denen die Nachfrage im Industrialisierungsverlauf ver-
gleichsweise schwach zunimmt, 1&B8t die strukturelle
Begiinstigung der Bundesrepublik Deutschland gegen-
iiber den anderen Industrieldndern erkennen.

Mit 709 (chemische Erzeugnisse 17 %, Maschinen
und Transportausriistungen 53 %) nehmen die Waren-
kategorien mit besonders starker Nachfrageexpansion
im deutschen Export an die Peripherie eine héhere
Quote ein als in der Ausfuhr der anderen Industrie-
lander (GroBbritannien 59,5%, Frankreich 44,0 %o,
USA 49,3%,, Japan 47,5%). Die Warengruppen hin-
gegen, die nach den Ergebnissen der empirischen
Importanalyse von den sich industrialisierenden L&n-
dern nur mit relativ niedrigen Zuwachsraten nachge-
fragt werden, haben mit einem Anteil von 28,9 % fiir
den deutschen Export an die Peripherie eine geringere
Bedeutung, als es fiir die Exporte der anderen west-
lichen Industrieldnder der Fall ist (GroBbritannien
37,1 %, Frankreich 54,9 %, USA 47,1 %, Japan 52,1 %o).

Die Industrialisierung der heute noch unterentwickel-
ten Lander hat sich bisher positiv auf den deutschen
Export ausgewirkt, Parallel zu ihrem industriellen
Fortschritt verlagert sich die Importnachfrage dieser
Regionen zunehmend auf solche Erzeugnisse, die das
Schwergewicht des deutschen Exports bilden. Das trifft
insbesondere fiir chemische Erzeugnisse sowie Ma-
schinen und Transportausriistungen zu. Eine gewisse
strukturelle Begiinstigung der deutschen Exportwirt-
schaft gegeniiber vergleichbaren Industrieldndern er-
gibt sich dadurch, daB in ihrem Angebot der Grad
der Spezialisierung auf diese Warengruppen ausge-
prdagter ist. Die stdrkere regionale Ausrichtung auf
hochindustrialisierte Kernldnder hat in Verbindung
mit dem geringeren Exportanteil von Produkten, die
zuerst und in grofSem Umfang der Importsubstitution
unterliegen, dazu beigetragen, dafi negative Effekte
der peripheren Industrialisierung die Expansion der
deutschen Gesamtausfuhr nicht beeintrdchtigten. Die
allgemein an der Peripherie und vor allem in den
schon relativ weit industrialisierten Landern erhdhten
Marktanteile des deutschen Exports deuten darauf hin,
dafi die Bundesrepublik Deutschland von exportmin-
dernden Auswirkungen der Industrialisierung weniger
als andere Industrieldnder betroffen wurde, sie gleich-
zeitig aber von den exportsteigernden Effekten mehr
als ihre Konkurrenten profitieren konnte.

Die giinstige Exportstruktur der deutschen Industrie
darf allerdings nicht zur Passivitit verleiten. Ein
gegenwartiger Entwicklungsvorsprung ist keineswegs
eine langfristige Absatzgarantie. Der industrielle Fort-
schritt der weltwirtschaftlichen Peripherie und die
damit einhergehenden Substitutions- und Konkurrenz-
effekte miissen AnlaB zu einer stindigen Verbesse-
rung des deutschen Exportangebotes sein. Gelingt es,
auf diese Weise die spezifischen Qualitdten des deut-
schen Industrieexports aufrechtzuerhalten oder még-
lichst sogar zu erhohen, so sollte die deutsche Export-
wirtschaft in der Lage sein, auch in der Zukunft ihre
Chancen in den mit der Industrialisierung wachsen-
den peripheren Absatzrdumen zu wahren.
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