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Begehrte Exportkreditversicherungen "

Dr. Hans-Joachim Runge, Hamburg

reditversicherungen gibt es noch nicht lange. Erst
I{Anfang dieses Jahrhunderts erfolgten die ersten
Griindungen. Eine fiir die gesamte - Volkswirtschaft
eines Landes interessante wund lebensnotwendige
- Sparte innerhalb der Kreditversicherer sind die Ex-
portkreditversicherungsunternehmen. Von dem Um-
fang ihrer Tatigkeit, d.h. von dem Umfang des von
ihnen gewdhrten Deckungsschutzes, wird das Export-
volumen maBgeblich beeinflufit. Aber da gibt es noch
einen zweiten bedeutenden Faktor: die Finanzierung
und Refinanzierung von Exportgeschiften; er ist dann
besonders wichtig, wenn langfristige Ziele konzediert
werden miissen. In fast allen Lindern haben es die
Exporteure mit zwei Stellen zu tun, dem Finanzierungs-
institut und dem Versicherungsunternehmen.

USA: Dersicherungsgeschdfte iiber die EXIM-Bank

Einen ganz anderen Weg hat man in den USA be-
schritten. Dort sind neuerlich die Funktionen ,Bankier”
und ,Versicherer” in einer Hand. Die Exporteure
haben es somit durchweg nur mit einer Person zu tun
und konnen dort sdmtliche Fragen uno actu kldren,
was ihnen bei der Abwicklung der Exportauftrdge und
-anfragen sehr zustaitenkommt. Sie koénnen oft
schneller Offerten abgeben als die ausldndische Kon-
kurrenz. Hierauf kam es den Amerikanern auch ent-
scheidend an, als sie kiirzlich die entsprechenden
Voraussetzungen fiir diese Kombination schufen. Ihre
Zahlungsbilanz war ernsthaft defizitdir geworden, der
Export stieg nicht mehr im gewiinschten MaBe.

Man entsann sich in dieser Situation der Export-
Import-Bank in Washington (Eximbank). Die Bank
war im Zuge des New Deal 1934 gegriindet worden.
Nach anfdnglichem Dornroschenschlaf wurde sie erst
zum Kriegsbeginn aktiver und stellte dann in der
Nachkriegszeit Rekorde von Kreditgewdhrungen auf.

Im Finanzjahr 1961/62, das am 30. Juni endet, hat die
Eximbank Darlehen, Garantien und Exportkreditver-
sicherungen im Gegenwert von 1,8 Mrd. § gewdhrt.
Die Bank ist aber nicht nur als Kreditinstitut tdtig,
sondern fiihrt seit 1953 auch typische Versicherungs-
geschéfte durch.

Sie begann mit einem 100-Mill.-§-Garantiefonds, der
zur Halfte fiir den Baumwollexport reserviert war.
Die Bank gibt Deckungsschutz fiir Exporte oder aber
auch fir im Awusland liegende Konsignationswaren
US-amerikanischen Ursprungs, und zwar gegen alle
Kriegs- und Enteignungsrisiken, einschlieBlich solcher
Schiden, die durch Biirgerkrieg und Revolution ent-
stehen, Da das Garantie-Limit von 100 Mill. § im Ver-
héltnis zum Umfang der amerikanischen Exporte sehr

gering ist, wird Deckung nur dann gewdhrt, wenn es.

dem Antragsteller nicht gelingt, eine Versicherung
dieser Risiken zu angemessenen Bedingungen auf dem
privaten Versicherungsmarkt oder bei einer anderen
Regierungsstelle unterzubringen.
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GroBe Bedeutung hat diese Kreditversicherungsmog-
lichkeit allerdings nicht erlangt. Das Obligo der Bank
ging nie iiber 50 Mill. § hinaus. Zum 31. Dezember 1961
bestand fiir die Bank nur eine Verpflichtung aus
Baumwollkonsignationslagern und Tabakexporten in
Ho6he von 2,1 Mill, §, die noch nicht abgelaufen waren.
Ferner war flir moglicherweise entstehende Schédden
ein Betrag von 60000 $ zuriickgestellt worden. Die
Bank hat eine groBe Anzahl von Versicherun-gsgesell-
schaften im ganzen Land als Underwriting-Agents
eingesetzt und die American War Risk Agency zum
Clearing-Agenten bestellt. Die Policen haben jeweils
eine Laufzeit von 30 Tagen und kénnen je nach Be-
darf um diesen Zeitraum verldngert werden.

Daneben gewdhrt die Bank noch fiir Rechnung der
International Cooperation-Administration (ICA) Garan-
tien fiir Neuinvestitionen, die mit amerikanischem
Privatkapital im Ausland durchgefiihrt werden. Durch
die Garantie werden Transferschwierigkeiten, Ent-
eignung und Kriegsverluste gedeckt. Die Prémie be-
1duft sich auf ein /2 %o p. a. fiir jedes dieser drei Risi-
ken, Das Programm erstreckt sich auf etwa 40 Léander,
mit denen die USA entsprechende Schutzabkommen
geschlossen haben.

Im Mai 1960 ist ein neues Programm hinzugekommen.
Danach kann die Bank Versicherungsschutz gegen alle
politischen Risiken gewdhren, sofern die Finanzierung
kurziristig — hochstens 180 Tage — lduft. Eine wei-
tere Voraussetzung ist, daB sich die um Versiche-
rungsschutz nachsuchenden Exporteure verpflichten,
alle Exportgeschifte fiir eine Mindestdauer von 12 Mo-
naten zur Versicherung anzumelden. Gedeckt werden
jeweils 90 %o der Versicherungssumme. Am 31. Dezem-
ber 1961 bestand ein Obligo bei 36,8 Mill. § Exporten.
Das von der Bank zu tragende Risiko belief sich auf
33,1 Mill. $§; der Selbstbehalt der Exporteure liegt
stets bei 109%.. Das der Bank fiir kurzfristige poli-
tische Exportgarantien gesetzte Limit betrug 156 MillL §.
Fiir mittelfristige politische Garantiezusagen ist in der
Zwischenzeit ebenfalls ein Limit, und zwar zunéchst
nur in Héhe von 8 Mill. §, hinzugekommen, das am
Ultimo 1961 mit 5,7 Mill. § ausgenutzt war. In wel-
chem verstdrkten Umfang 1960/61 von den Versiche-
rungsmoglichkeiten Gebrauch gemacht wurde, zeigt
die Entwicklung der Prémieneinnahmen. Sie sind ge-
geniiber dem Vorjahr von 1021 auf 21,16 Mill. §
gestiegen. Dieses Programm lduft jetzt nach der Griin-
dung der Foreign Credit Insurance Association (FCIA)‘
allméahlich aus.

Die neue Phase

Im Jahre 1961 begannen die Amerikaner wegen der
Riickldufigkeit ihrer Devisenbilanz gewaltige An-
strengungen zu unternehmen, um ihr Exportvolumen
zu vergroBern. Nach dem Exportférderungsplan Ken-
nedys soll kein Exportgeschéft an fehlenden Krediten
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oder Garantien scheitern. Es begann damit fiir die
Eximbank eine neue Phase ihrer Tétigkeit. Neben der
verstirkten Bereitstellung von Exportkrediten  und
einem vereinfachten Antragsverfahren (bewegliche
Vorpriffung unter Einschaltung der Hausbank) wurde
auch die Exportkreditversicherung neu geregelt,

Zusammren mit filihrenden US-Versicherungsgesell-
schaften griindete die Eximbank die Foreign Credit
Insurance Association (FCIA), die Anfang 1962 ihren
Geschéftsbetrieb aufnahm. Dieses Konsortium priva-
ter Gesellschaften gewéhrt amerikanischen Exporteu-
ren Versicherungsschutz gegen politische und wirt-
schaftliche Risiken, die sich aus dem Exportgeschift
ergeben. Die im Oktober 1961 gegriindete Foreign
Credit Insurance Association stellt Policen aus, die
das politische und wirtschaftliche Risiko, dhnlich dem
bisherigen Programm der Bank bei kurzfristigen Ex-
portgeschidften, bis zu 180 Tagen decken. Inzwischen
sind auch Exportkredite miit mittelfristiger Laufzeit bis
zu 5 Jahren hinzugekommen.

Gededkt sind die politischen Risiken, besonders Trans-
fer-Stop des Exporterldses, Streichung der Import-
Lizenz, Enteignung, Schdden durch Krieg und Biirger-
krieg. Unter das wirtschaftliche Risiko fallt die Insol-
venz des Schuldners, Wahrend die wirtschaftlichen
Risiken von allen beteiligten Instituten nach einem
bestimmten Schliissel anteilig getragen werden, geht
das politische Risiko ganz zu Lasten der Eximbank.
Da das Kapital der Eximbank aber betm Bund liegt,
ist es letztlich der Staat, der etwaige Schiden dieser
Art zu tragen hat.

Die Policen der FCIA werden durchweg nur auf
Grund von Jahresvertrigen iibernommen, d.h. der
Exporteur muff seine gesamten Exporte im betreffen-
den Jahr versichern. Nur in bestimmten Fillen koén-
nen Ausnahmen von diesem Grundsatz zugebilligt
werden. Wiahrend friiher die Bank vom ausldndischen
Kéufer verlangte, daB er mindestens 209% des Rech-
nungsbetrages vor oder bei der Warenlieferung zahlt,
sieht die Bank jetzt groBziigig von dieser Auflage ab.
Dies gilt besonders dann, wenn es sich bei den Kiu-
fern um potente Schuldner handelt oder es den US-
Exporteuren nur gegen starke Auslandskonkurrenz
moglich war, den Auftrag zu erhalten. Gerade das
Abweichen von der Mindestanzahlung hat der Bank

% e'm"em‘ Zwischenbericht zufolge — im laufenden
Geschiftsjahr eine rege Kredit- und , Deckungsnach-
frage eingebracht, B

Die Zusamienarbeit mit den privaten Versicherungs-. -
gesellschaften, die dem Konsortium angehéren, spielt
sich meist so ab, daB die Eximbank fiir Félligkeiten
bis zu 18 Monaten nur das politische Risiko: iiber-
nimmt, wihrend sie fiir den restlichen mittelfristigen
Kreditbetrag sowohl das politische als auch das wirt-
schaftliche Risiko trdgt. Dadurch, daB die Deckungs-
zusagen iibertragbar sind, kénnen sich die kredit-
gebenden Institute durch Verkiufe refinanzieren. Die
Eximbank ist aber auch bereit, die zuletzt fillig wer-
denden Tilgungsraten zu finanzieren. In diesem Fall
muB dann aber das Kreditinstitut das Risiko der
zuerst fdllig werdenden Tilgungen ohne die Garantie
der Eximbank selbst tragen.

Mit dem neuen Programm wird jetzt auch den ameri-
kanischen Exporteuren ein wirksamer und allumfas-
sender Versicherungsschutz gewédhrt, so daB sie nicht
mehr im Vergleich zu ihren Konkurrenten in iiber
18 Landern, die seit langem eine solche Versicherungs-
moglichkeit kennen, benachteiligt sind. Um eine még-
lichst reibungslose Abwicklung der Versicherungsge-
schéfte zu erreichen, erfolgt ja auch die Beantragung
der Versicherung durch das finanzierende Institut bei
der Eximbank, i

Nicht nur die USA, sondern auch die schwedische
Regierung hat im November 1961 beschlossen, ge-
meinsam mit den Banken ein Finanzierungsinstitut in
der Rechtsform einer Aktiengesellschaft zu griinden,
das langfristige Kredite fiir Exportgeschdfte gewdh-
ren wird, Gleichzeitig wurde der finanzielle Rahmen
der vom Exportkredit-Ausschul gewdhrten Exportkre-
ditversicherung von 1 Mrd. auf 2 Mrd. skr. vergroBert.

Holland und Frankreich — Hermes-,,ver;wandte“

In Holland und Frankreich ist die Praxis der Kredit-
versicherung dem System in der Bundesrepublik
Deutschland und der Hermes sehr &hnlich. Seit 1932
deckt die Nederlandsche Credietverzekering Maat-
schappij N.V. Amsterdam, Exportrisiken., Wihrend
die politischen Risiken stets bei der Regierung riick-
versichert werden, trégt sie das wirtschaftliche Risiko
meist selbst und macht von ihrem Recht der Riidcver-
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sicherung bei der Regierung nur dann Gebrauch, wenn
sie das Risiko nicht ibernehmen will und keine ander-
weitige Riickdeckungsmoéglichkeit bei einer ihr nahe-
stehenden Gesellschaft finden kann. Im allgemeinen
decken die Policen 75 bis hochstens 909%o des Ver-
lustes; bei Transferschwierigkeiten aber 95 %,

In Frankreich befaBt sich die 1949 von der Regierung
gegriindete Compagnie Francaise d'Assurance pour
le Commerce Extérieur mit der Versicherung aller bei
Exportgeschédften auftretenden Exportverluste. Sie ge-
wihrt unter staatlicher Aufsicht Deckungsschutz fiir
alle wirtschaftlichen Risiken, die die Gesellschaft bei
kurzfristigen Vertrdgen nur ausnahmsweise ohne
eigenes Obligo bei der Regierung .riickdecken kann.
Ferner iibernimmt die Gesellschaft fiir Rechnung des
Staates das politische Risiko — einschlieBlich Wahrungs-
(KT) und Katastrophen-Risiko —, allerdings zeitlich be-
grenzt auf hochstens 5 Jahre, Seit langem kénnen
Versicherungen von GroBauftrigen bis zu 15 Jahren
tibernommen werden, falls ein Vertrag zwischen Frank-
reich und dem kreditnehmenden Land besteht.

Die bei der Versicherung gebildete Commission des
Garanties et du Crédit au Commerce Extérieur kann
. fiir ganze Branchen oder bestimmte Geschédftsarten
von vornherein Fristen innerhalb .des 5-Jahres-Zeit-
raums als verbindlich festsetzen. Die Versicherung,
die ihren Sitz in Paris hat, unterhdlt auch eine Privat-
versicherungsabteilung, fiir deren Kontrakte im Ge-
gensatz zu den ibrigen Geéschéften keine Staatshaf-
tung eintritt. Die Primien variieren zwischen 0,2 bis
1,5%, fiir das politische und 2 bis 8% fiir das kom-
merzielle Risiko. Auch die Selbstbeteiligungsquote
schwankt; sie liegt zwischen 0 bis 12 % des Fakturen-
wertes. Gedeckt werden alle Risiken fiir den Fall
eines Krieges, einer Revolution, eines Moratoriums
oder eines lokalen Aufstandes im Schuldnerland. Der
Exporteur bekommt bei Schadensfillen 70 bis 90 %
— in Ausnahmefdllen auch 1009 — des Versiche-
rungsbetrages -erstattet. Die Regulierung muf von
der Versicherung innerhalb eines halben Jahres erfol-
gen. Frither lieBen Entschddigungszahlungen weitaus
langer auf sich warten, ’

Ferner besteht in Frankreich in Erweiterung der Ver-
sicherung des Wahrungsrisikos die Méglichkeit, Preis-
schwankungen aus Anderungen der Produktionskosten
zu decken. Frankreich gehért auch zu den wenigen
Lindern, bei denen Verluste aus Auslandswerbungen,
Marktbeobachtungen und Marktanalysen, Ausstellun-
gen und dem Unterhalt von Verkaufsligern versichert
werden konnen, Durchweg sieht man in diesen Féllen
einen erstattungspflichtigen Verlust stets dann als
eingetreten an, wenn nach angemessener Zeit die
Aufwendungen nicht durch Ertrdge aus den geplanten
Geschaften iiberdeckt werden. )

Belgien, Italien, Schweiz: Klare Trennung der
privaten und staatlichen Dersicherung

In Belgien, Italien und der Schweiz gibt es eine klare
Trennung zwischen der privaten und der staatlichen
Sphéire der Kreditversicherung. Das heifit, da8 poli-
tische und wirtschaftliche Risiken nicht beim selben
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Institut versichert werden kénnen. Der Exporteur hat
es. zwar hier mit zwei Unternehmen zu tun, er muf
auch seine Antrdge zweimal stellen, trotzdem tritt
aber keine Verteuerung im Vergleich zu auslédndi-
schen Konkurrenzunternehmen ein. Soweit festgestelit
werden konnte, ist die Zusammenarbeit zwischen den
zwei Unternehmen durchweg als gut anzusprechen.
Zu Uberschneidungen und Spannungen ist es nur in
Ausnahmefdllen gekommen.

In Belgien befaBit sich das staatliche Office National
du .Ducroire mit der Abdedtung der politischen und
Transfer-Risiken bei Exportgeschidften. Insolvenz-Risi-
ken fiir Westeuropa sind bei der Compagnie Belge
d'Assurance-Crédit zu versichern. Sie hat die Madg-
lichkeit, die von ihr eingegangenen Engagements beim
Office National riickzuversichern. Damit kénnen die
Exporteure stets damit rechnen, daB sie deckungs-
fahige und deckungswiirdige Ausfuhrgeschéfte immer
versicherungsméBig absichern kénnen.

Seit 1957 kann in Ausnahmeféllen auch das kommer-
zielle Risiko direkt beim Office National versichert
werden. Wird in Ergénzung zu der kommerziellen
Deckung bei der Compagnie eine zusétzliche Police
fiir Rechnung des Office, die das politische Risiko
deckt, ausgestellt, so betrdgt trotz zwischenzeitlicher
Prdmiensenkung der Interventionssatz statt bisher
85 nunmehr 90 %o, Der anteilige Selbstbehalt im Falle
einer Globalpolice des Office — in der Regel fiir eine
Gruppe Uberseeischer Lander gebrduchlich — macht
bei kurzfristigen Krediten 25% des wirtschaftlichen
und 10 %o des politischen Risikos aus.

Eine Exportkreditversicherung gab es in Italien schon
recht frithzeitig. Sie wird durch das 1913 gegriindete
Istituto Nazionale delle Assicurazioni wahrgenommen.
Das in spateren Jahren in ein Gesetz umgewandelte
Dekret vom 2. Juni 1927 iiber die Staatsgarantien fiir
Exportrisiken mit ,speziellen Risiken” sah keine
Ubernahme der politischen Risiken durch den Staat
vor. Trotzdem hat sich die kommerzielle Versiche-
rungsmdoglichkeit auf die Entwicklung des Exportge-
schiftes des Landes in den Jahren von 1930 bis 1940
befruchtend ausgewirkt, zumal da die Garantien Kre-
ditgewdhrungen bis zu 3 Jahren deckten.

Das Gesetz 955 vom 22. Dezember 1953 in der Fassung
vom 3. 12, 1957 brachte die noch heute giiltigen grund-
legenden Anordnungen tiiber die Versicherung von
Exportkrediten. Die wichtigste Verbesserung liegt
darin, daB jetzt auch neben ‘den kommerziellen die
bis dahin nicht versicherungsfdhigen politischen und
auf Naturereignisse zuriickzufilhrenden Risiken ge-
deckt - werden konnen. Das Gesetz nennt folgende
Félle: Krieg, Revolution, Volksaufstand, Erdbeben,
Seebeben, Vulkanausbriiche, Uberschwemmungen so-
wie von ausldndischen Staaten verhéngté Moratorien
und mit Zahlungsverzug verbundene Transferschwie-
rigkeiten. Der staatliche Garantiesatz belduft sich
auf 85 %.

Die Laufzeit der Policén betrdgt nur in Ausnahme-
féllen mehr als 4 Jahre. Die Pramien werden jeweils
individuell je nach der Laufzeit ermittelt. Gedeckt
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werden nur Risiken bei speziellen Lieferungen., Der
Gesetzgeber hat aber nicht umrissen, was hierunter
fallt. Er hat die Auslegung vielmehr der Praxis iiber-
lassen. Es wurde ein Komitee gebildet, das die betref-
fenden Falle bestimmt. Auf diese Weise kann die
Deckung auf spezielle Waren begrenzt und so den
jeweiligen wvolkswirtschaftlichen Gegebenheiten und

Erfordernissen Rechnung gétragen werden, Die nor-

malen Kreditrisiken, die in der Person des Schuldners
liegen kénnen, sind nur bei privaten Kreditversiche-
rungsgesellschaften versicherbar.

Von der Schweizer Regierung werden seit 1934 Ex--

portgarantien gewdhrt, und zwar gegen politische ein-
schlieBlich Transferrisiken. Es wird dabei kein Unter-
schied gemacht, ob der K&ufer eine Regierung oder
offentliche Korperschaft ist. Das Gesetz wurde 1958
und 1959 den gegenwértigen Zeitumstdnden entspre-
ciend ergédnzt. Das Gesetz sieht keine Hochstgrenze
fiir die Ubernahme von Exportgarantien durch die
Eidgenossenschaft vor. Das vom Bund zu itberneh-
mende Risiko soll nicht ziffernmédBig  begrenzt, son-
dern in der Héhe ausschlieBlich nur durch Auswahl
und vorsichtige Beurteilung der Kontrahenten be-
stimmt werden. DaB man hier mit geschickter Hand
vorging, beweisen die Verlustzahlen. Denn die Aus-
falle hielten sich bisher in sehr engem Rahmen und
haben den Haushalt kaum belastet. Beriicksichtigt man
die Riickfliisse, so sind von 1934 bis 1957 effektiv nur
5 Mill. sfrs als Verluste zu verzeichnen gewesen.

Der Selbstbehalt, den der Exporteur in jedem Scha-
densfall zu tragen hat, kann bis auf 15% des Rech-
nungshetrages gesenkt werden. ‘Durchschnittlich liegt
der Garantiesatz bei 759, in besonderen Fillen bei
859% des Rechnungswertes. Allerdings wird bei Scha-
densregulierungen nie mehr ausbezahlt, als die effek-
tiven Selbstkosten betragen haben. Gedeckt werden
alle Risiken, fiir die es keine privatwirtschaftliche
Viersicherungsmoglichkeit  gibt, Das wirtschaftliche
Risiko kann bei der Eidgenossischen Versicherungs-
AG. in Zirich gedeckt werden.  Interessehalber sei
noch -erwéhnt, da die Schweiz — allerdings nur bis
1947 — das einzige Land war, das fiir die Ubernahme
des politischen Risikos von den Exporteuren keine
Pramie verlangte. Die ‘erforderlichen Gelder wurden
von den Handelskammern und den sonstigen kauf-
ménnischen Zusammenschliissen aufgébracht. Zum Teil
kénnen noch heute Policen durch Interessenverbdnde
an Branchenangehodrige im Rahmen der ‘ihnen zuge-
wiesenen Kontingente abgegeben werden,

Die Prdamie fiir die Absicherung des politischen Risi-
kos ist auffallend gering. So betrdgt sie z. B. bei einer
Garantiedauer von einem Jahr 0,7%00 des Fakturen-
betrages. Diese minimale Hohe erkldrt sich daraus,
daB nur wenige Angestellte fiir die Bearbeitung der
Versicherungsantrdge und fiir die Schadensabwicklung
benétigt werden. Im iibrigen greift man auf die ohne-
hin bestehenden Auslandsvertretungen des Bundes
als Informationsquelle zuriick.
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Sonderregelung in GroBbritannien

England geht mit seiner Exportkreditversicherung
eigene Wege, insofern, als der Staat durch das Ex-
port Credits Guarantee Department, das seit 1919
besteht, die Exportrisiken nur dann versichert, wenn
sowohl die Deckung des politischen und wirtschaft-
lichen Risikos verlangt wird. Diese Regelung, die auf
eine Ausschaltung der Privatversicherer, insbesondere
ider Indemnity Trade, hinauslduft, ist um so bemer-
kenswerter, als gerade Gro8britannien allem iiberm&RBi-
gen staatlichen Dirigismus ablehnend gegeniibersteht.

Das Department hat in der letzten Zeit durchschnitt-
lich etwa '/ des gesamten britischen Exportes in
Deckung genommen, Im Vergleich zu anderen Lén-
dern ist das ein relativ hoher Anteil, zu dem noch
die bescheidenere Quote der privaten Versicherer,
die nur das Transport- und das wirtschaftliche Export-
risiko decken, hinzukommt.

Die Arbeitsweise des Export Credits Guarantee De-
partment 148t sich in drei Gebiete aufteilen: _
1. Die Ubernahme des kommerziellen und politischen

Risikos einschlieBlich des der KT. Hierfiir gibt es
ein Limit von 1 Mrd. £.

2. Die Ubernahme der gleichen Risiken fiir Geschifte,
die zwar den Voraussetzungen der Versicherung
nicht entsprechen, deren Abschluf aber im natio-
nalen Interesse liegt und somit die Risikofiber-
nahme rechtfertigt. Das Limit hierfiir wurde im
Oktober 1961 von 400 auf 800 Mill. £ heraufgesetzt.

3. Direkte Kredite an auslindische Regierungen zur
Finanzierung von Importgeschédften aus GroBbri-
tannien. Volumenmé&fBig werden Kredite dieser Art
in die vorstechend genannten Fonds mit einge-
rechnet.

Das Department zahlt in der Regel 85 bis 909% (bei
Transferschwierigkeiten 959 der von der Police
erfaten Verluste des Exporteurs; und zwar wird
jetzt neuerdings sogar schon nach 4 Monaten Warte-
zeit bei Schadensfillen aus Transfer- und politischen
Risiken und nach 6 Monaten bei Nichterfiillung des
Vertrages (Zahlung des Gegenwertes) nach Waren-
annahme reguliert. Die Versicherungsdauer beschrinkt
sich in der Regel auf 5 Jahre. Sie kann sich aber u. U.

auch auf 9 Jahre ersirecken, da fiir den jeweiligen
Exportauftrag Policen vom Tage der Herstellung der
bestellten Ware bis 5 Jahre nach der Verladung aus-
gestellt werden.

Nach wiederholten Pramiensenkungen, die mdglich
waren, weil keine Gewinnerzielung erstrebt wird und
in den vergangenen Jahren nur geringe Verluste ein-
traten, machen die zu entrichtenden Versicherungs-
beitrdge durchschnittlich /4 bis 2% des Versicherungs-
wertes aus, wobei das Fabrikationsrisiko stets ein-
geschlossen ist. Bei kurzfristigen Versicherungen wird
meistens der AbschluBf fiir alle Exportgeschifte oder
fiir Risiken nach verschiedenen Léndern verlangt. Bei
mittelfristigen Exportgeschiften kénnen dagegen auch
Einzelgeschdfte abgedeckt werden. In allen Féllen
wird sowohl das politische als auch das wirtschaft-
liche Risiko erfaBt.

Exportkreditversicherung im Dienste
des Devisengeschiifts

Fast alle bedeutenden Staaten haben Exportkredit-
versicherungsméglichkeiten insbesondere fiir die poli-
tischen und die wahrungspolitischen Risiken geschaf-
fen. Die Versicherung® der Risiken geschieht stets
durch staatliche Gesellschaften, oder mindestens kén-
nen diese Risiken durch den Versicherungstrédger beim
Staat riickversichert werden, Es wird sich keine
private Versicherungsgesellschaft dazu bereit finden,
neben der wirtschaftlichen Kreditversicherung auch
die politischen Gefahren in ihren Geschéftsplan mit

aufzunehmen, Das Risiko ist hier viel zu groB und

a8t sich trotz guter Auswahl, breiter Lénderstreuung
usw. nicht einengen.

Von der Natur und Ursache der Schéden her kann die
private Versicherungswirtschaft keine Deckung geben.
Das Bestehen der Absicherungsméglichkeit der politi-
schen Risiken, denen gerade in unserer sehr bewegten
Zeit eine grofie Bedeutung zukommt, férdert das Ex-
portgeschift sehr, erleichtert die Arbeit und wirkt an-
regend auf die Kontraktfreudigkeit der Exporteure,
deren Téatigkeit als Devisenbringer in fast allen Volks-
wirtschaften unterstiitzt wird.
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