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ZEITGESPRACH

Fortsetzung:

- Aettbewerb aunf dem Clemeinsamen Mazke

Ein Gesprich zwischen Vertretern verschiedener Wirtschaftszweige

MASCHINENINDUSTRIE:

Die EWG darf keine Insel bleiben!

er Gemeinsame Markt ist noch zu
D «jung”, um ihn schon als eine
Wirklichkeit zu werten, aber er ist
doch auch schon wieder zu ,alt”, um
sich auch heute noch damit zu be-
gniigen, lediglich seine Idee zu in-
terpretieren. Im Maschinenbau hat
man das schon vor zwei Jahren ver-
hiltnismaBig griindlich getan. Das
Ergebnis dieser Auseinandersetzung
lag eigentlich von vornherein fest.

Die deutsche Position im
EWG-Raum

In Anbetracht ihrer ausgespro-
chen liberalen Tradition bereitete es
den Maschinenbauern keine Miihe,
sich mit dem Gedanken an die Her-
beifiihrung eines wvon jeglichen
Handelsschranken befreiten ,euro-
pdischen Binnenmarktes” zu be-
freunden und ihn gutzuheiBen. Ein
Vergleich ihrer Produktions- und
Ausfuhrleistungen mit den ent-
sprechenden ' Daten der iibrigen
EWG-Partner gab ihnen das beru-
higende Gefiihl, fiir ein freieres
Wettbewerbsspiel im Fiinferraum
starke Ausgangspositionen zu be-
sitzen. Im Jahre 1957 entfielen von
insgesamt 8,1 Mrd. $ Maschinen-
produktion der EWG-Léander auf die
Bundesrepublik rund 4509, auf
Frankreich 31, auf Italien 16, auf
Belgien-Luxemburg 2,5 und auf die
Niederlande 5,5 %o.

Noch stérker kommt die — natiir-
lich nur global gesehen — iiberle-
gene deutsche Produktionskraft in
den Exportzahlen zum Ausdruck.
Betrachtet man hier nur die Maschi-
nenausfuhr der EWG-Lénder in den

EWG-Raum, so errechnete sich fiir
1957 bei einem Gesamtvolumen der
in diese Richtung flieBenden Aus-
fuhrstréme in Héhe von 879 Mill.
DM ein deutscher Anteil von 62 %s.

Wie wenig Grund die deutschen
Maschinenfabrikanten -haben, sich
vor einem Naherriicken der EWG-
Konkurrenz zu fiirchten, ergab sich
aber wohl am klarsten aus den am

Ausgangspunkt des Zeitplanes der

EWG von Land zu Land bestehen-
den Unterschieden des Zollniveaus.
Bei diesem Start betrug die Zollbe-
lastung fiir die Einfuhr von Maschi-
nenbauerzeugnissen in der Bun-
desrepublik durchschnittlich 5 bis
6 %6 gegeniiber 20 %o in Frankreich
und 229% in ltalien. Dieser Ver-
gleich zeigt eindeutig, daB sich die
deutsche Wettbewerbsposition bei
einer Beseitigung der noch beste-
henden Zollschranken und sonsti-
gen Handelshemmnisse eigentlich
nur verbessern kann, wobei freilich
nochmals betont werden mu8, daB
eine solche Aussage in Anbetracht
der Vielgestaltigkeit des Maschi-
nenbaus nur fiir die Mehrzahl, nicht
aber fiir alle westeuropéischen Kon-
kurrenzverhdtnisse in diesem Be-
reich gilt.

Beeintrdchtigt die EWG den Absatz
auf anderen Mdrkten?

Wir sprachen bisher wohlgemerkt
nur vom Gedankenmodell eines Ge-
meinsamen Marktes und dessen
VerheiBungen. Bei der Beschifti-
gung mit dem im Rom-Vertrag nie-
dergelegten EWG-Rezept - kamen
den Maschinenbauern indessen

schon vor zwei Jahren einige Zwei-
fel, ob man die Chancen eines Ge-
meinsamen Marktes nicht doch zu
hoch werde bezahlen miissen — mit
der Aussicht ndmlich, durch Verén-
derungen der Importstruktur die
eigenen Positionen in anderen
Marktrdumen zu verschlechtern.
Diese . Kernfrage aller bis in die
jiingste Zeit gefithrten Integrations-
gesprédche ist fiir den Maschinenbau
besonders schwerwiegend, wenn
man bedenkt, daB nur ein Drittel
seiner Ausfuhr im EWG-Raum ab-
gesetzt wird. Ein weiteres Drittel
geht in das {ibrige Europa und der
Rest nach Ubersee. Diese Vertei-
lung kennzeichnet die Gré8e des Ri-
sikos, als Folge der AbschlieBung
im EWG-Raum auf dritten Mérkten
mehr zu verlieren, als man im Ge-
meinsamen Markt gewinnen kann.

Die Exportbediirfnisse des Ma-
schinenbaues wurzeln auf seiner
iiberaus starken Spezialisierung,
die, um die Fertigung wirtschaftlich
gestalten zu konnen, vielfach ein
iiber mehrere Kontinente gespann-
tes Absatznetz voraussetzt. Die
Nachfrage etwa nachInnengewinde-
schleifmaschinen 14Bt sich auch bei
noch so groBer Bemiihung nicht aus
dem Boden stampfen. Einer belie-
bigen ,Umschaltung” des Absatzes
von einem Marktraum in den ande-
ren sind jedenfalls im Maschinen-
geschdft sehr viel engere Grenzen
gesetzt als bei vielen Zweigen der
Konsumgiiterindustrie, bei denen
der Schliissel zur Eroberung eines
neuen Marktes oder zur Vergrofie-
rung des Marktanteils vorwiegend
bei der Werbung und bei den Prei-
sen liegt. Ob EWG-Europa auf brei-
tester Front genug neue Investi-

Alle in der Abteilung ,Zeitgesprich“ verdffentlichten Beitrige sind freie Meinungsiufierungen ton Per-
sénlichkeiten aus Wirtschaft und Politik und von in- und auslindischen Mitarbeitern. Sie enthalten keine
Stellungnahme der Redaktion und sind keine offisiésen Auferungen der herausgebenden Institutionen.
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tionsimpulse und -mdéglichkeiten
schafft, um eventuelle EinbuBen des
deutschen Maschinenexports in drit-
ten Rdumen auszugleichen, kann
niemand mit Sicherheit voraus-
sagen. Eine solche Prophezeiung ist
schon deshalb unméglich, weil so
vieles von der allgemeinen Kon-
junkturentwicklung abhéngt. Markt-
groBe allein ist, wie das Beispiel
USA lehrt, noch keine Garantie fiir
einen Dauerfriihling der wirtschaft-
lichen Expansion.

Was geschah im EWG-Raum?

Man méchte sich wiinschen, daB
die konjunkturellen Verhaltnisse so
glinstig bleiben, wie sie es im ersten
Jahre des EWG-Kalenders waren.
Der erste Zollabbauschritt in Héhe
von 10 Prozent konnte unmdglich
irgendeinem Partnerland sonder-
liche Kopfschmerzen machen. Eine
irgendwie spilirbare Wirkung hatte
er im Maschinenbereich nicht. Die
seit Jahresbeginn zu verzeichnende
Auflockerung des Geschiftsganges
im MaschinenauBenhandel zwischen
den EWG-Liandern kann man jeden-
falls damit nicht in Zusammenhang
bringen. Denn die gleiche Bele-
bungstendenz zeigte sich auch
auBerhalb des EWG-Raumes. Vor
allem im Verkehr mit Italien und
Frankreich blieb die effektive Zoll-
belastung zuziiglich der sonstigen
Nebenabgaben noch viel zu hoch,
um die Angebotssituation der in
diesen Lindern titigen deutschen
Exportfirmen zu verbessern. In Bel-
gien und den Niederlanden wurde
bekanntlich im Zeitpunkt des Zoll-
abbaues die Ausgleichssteuer ent-
sprechend erhoht, so daf sich auch
hier keine Erleichterung bot. In
Frankreich unterliegen viele Ma-
schinenbauerzeugnisse einer stren-
gen Einfuhrkontingentierung, an
deren Sperrwirkung auch ein dra-
stischer Zollabbau nichts &ndern
konnte.

Es wire aber falsch zu sagen, das
erste EWG-Jahr sei praktisch ohne
Ergebnis geblieben. Zumindest ha-
ben die Partner eine ganze Menge
getan, um sich gegenseitig besser
kennenzulernen und sich aufeinan-
der einzustellen — fiir den Tag, an
dem es einmal ernst wird. Mehr als
zuvor interessierte man sich dafiir,
was der Konkurrent plant und tut,
was jenseits der Grenzen geschieht,
wie der Markt auf der anderen Seite
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eigentlich aussieht und mit welchen
Verdnderungen des bestehenden
Leistungsverhédltnisses man rechnen
mus.

Es zeigte sich, daB vor allem die
Amerikaner sehr emsig dabei sind,
sich in Ausnutzung der fir sie re-
lativ glinstigen europdischen Lohn-
bedingungen mit Maschinenferti-
gungen im EWG-Raum zu etablie-
ren. Eine bemerkenswerte Initiative
im Blick auf den Markt von morgen
entfaltete im {ibrigen die franzo-
sische Regierung. Frankreichs Ma-
schinenbau erfreut sich zur Zeit
ihrer besonderen Fiirsorge durch
Ankurbelung groBziigiger Kredit-
aktionen in der Absicht, sein Ange-
botsprogramm zu verbreitern und
die franzésische ,Importabhéangig-
keit” in bestimmten Maschinenbau-
erzeugnissen zu vermindern. Wir
wollen dahingestellt sein lassen,
wie fragwiirdig ein solcher Begriff
im Zeichen der Bemithung um einen
Gemeinsamen Markt klingt. Eine
franzosische Regierungsverordnung
vom Mai dieses Jahres rdaumte
steuerliche Abschreibungsvergiin-
stigungen fiir solche Investitions-
vorhaben ein, bei denen franzé-
sische Maschinen installiert werden.
Auch diese Mafinahme ist zweifel-
los mit dem Geist des EWG-Vertra-
ges schwer zu vereinbaren. Sie 16ste
demzufolge bei uns und in Belgien
entsprechende Proteste aus. Die
Europdische Kommission in Briissel
scheint diese Bedenken zwar fiir be-
rechtigt zu halten, vorerst geschah

jedoch nidits, um diese Diskriminie-
rungsmaBnahme auBer Kraft zu set-
zen. Sie ist nach wie vor giiltig und
wirksam.
Expansionschancen
aus groBerem Bedarf?

Als Fazit bleibt festzustellen, daB
im Zeichen der EWG mancherlei
Krifte mobilisiert sind. Vom Beginn
eines Ausleseprozesses kann aber
noch keine Rede sein. Man prépa-
riert sich noch — und starkt die Ka-
pazititen. Auf die Frage, ob man
sie allenthalben spéter einmal voll
nutzen kann, gibt es keine biindige
Antwort. Man hat nur die Wahl,
hier Optimist oder Pessimist zu
sein. Der Nationalékonom Profes-
sor Répke auBerte vor Jahren ein-
mal die Meinung, da8 es nur um
den Preis von Betriebsstillegungen
méglich sein werde, am Gemein-
samen Markt Produktivitatsfort-
schritte zu erreichen. Die Architek-
ten der EWG dagegen hoffen, einen
Durchbruch ,nach vorn” in Form
einer gewaltigen Steigerung der
wirtschaftlichen Gesamtleistung
aller Teilnehmerldnder zu finden.
Das wiirde heiBen, dafl sich die Ex-
pansionschancen der einzelnen Un-
ternehmen am Gemeinsamen Markt
nicht darin erschépfen, aus gewis-
sen Konkurrenzverschiebungen in-
dividuelle Vorteile zu ziehen, son-
dern aus einem gréBeren Bedarfs-
potential hergeleitet werden kon-
nen. Aber gibt es eine solche Alter-
native, wenn die EWG eine Insel
ohne Briicke bleibt? (Lt)

FEINMECHANISCHE UND OPTISCHE INDUSTRIE:
Schwergewicht liegt auflerhalb der EWG

Wenn man es versucht, iiber die
Situation einzelner Industriezweige
im Gemeinsamen Markt Voraus-
sagen zu machen, so bewegt man
sich zundchst im Bereich reiner Spe-
kulationen. Die Auswirkungen des
EWG-Vertrages sind mannigfaltig-
ster Art, und zwar weil sie in zwei-
facher Hinsicht vollig neue Daten
setzen: einmal durch VergréBerung
des Wirtschaftsraumes, Verschie-
bung der Handelsstréme und An-
derungen in der Handelspolitik der
einzelnen Mitgliedsldnder (indem
gewisse Souverdnitdtsrechte auf-
gegeben und der Gemeinschaft
libertragen werden), andererseits

durch Anderungen der Kosten-
grundlagen, der steuerlichen und
sozialpolitischen Verhaltnisse und
vieler anderer Faktoren mehr. So
erscheint es fast unméglich, Voraus-
sagen fir die Zukunft zu machen,
die Anspruch auf Wahrscheinlich-
keit haben koénnten. Dies gilt so-
wohl fiir den einzelnen Unterneh-
mer wie auch in vermehrtem MaBe
fiir einen ganzen Industriezweig.
Vergleichende Betrachtung
Es erscheint aus diesen Griinden
angebracht, zundchst einmal eine
Art ,Bestandsaufnahme“ zu ma-
chen, d. h. die Lage der feinmecha-
nischen und optischen Industrie im
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Rahmen des Gemeinsamen Marktes
unter den zur Zeit gegebenen Daten
zu kennzeichnen. Ideale Grundlage
fiir eine solche vergleichende Be-
trachtung wéaren Produktionszahlen
der feinmechanischen und optischen
Industrien in den einzelnen Ladndern
der EWG, da nur hieraus echte
Schliisse iiber die Kapazitdten der
Mitgliedstaaten und damit ihre
Méglichkeiten gezogen werdenkdn-
nen. Leider liegt solches Material
nicht vor, da einzelne Lédnder ent-
weder gar keine oder nur eine sehr
unvollstindige Produktionsstatistik
fithren und auch der Bereich ,Fein-
mechanik und Optik” nicht {iberall
gleich definiert ist. Wirklich exakte
Vergleiche lassen sich nur auf dem
Gebiet des AuBenhandels durch-
fithren. Hier liegen fiir alle Lander
ausfiihrliche Statistiken vor, und
auch die Abgrenzung der einzelnen
Industriezweige ist durch die weit-
gehende Angleichung an das Briis-
seler Zollschema durchaus méglich.

Die Exportkraft der EWG-Lander
in feinmechanischen und optischen
Erzeugnissen wird aus den Antei-
len deutlich, die die einzelnen Lan-
der am Welthandel dieser Giiter
einnehmen:

Bundesrepublik 32,0 %
Frankreich 5,59%e
Niederlande 2,7 %
Italien 1,7 %
Belgien-Luxemburg 0,7 %o

Der Anteil der Bundesrepublik
am Welthandel mit feinmechani-
schen und optischen Produkten ist
also fast viermal so hoch wie der
der {ibrigen EWG-Staaten zusam-
men! Die deutsche feinmechanische
und optische Industrie hat also
durchaus Berechtigung, der kiinfti-
gen Entwicklung — soweit sie den

AuBenhandel der EWG-Staaten
in feinmechanischen und optischen Erzeugnissen (ohne Uhren} 1958

Bundes-

Raum republik

Belgien-
Luxemburg

Frankreich Italien Niederlande

Imp. lExport Imp. |Export| Imp.|Export Imp. lExport Imp. !Export

Werte in Mill. DM

Ges.-Import/Export 952 7859 873
davon: EW G 18,2 1568 52,1
EFTA 42,1 2282 18,6
iibrige Lander 34,9 4009 16,6

Anteile in %

EWG 19,1 20,0 59,6
EFTA 44,2 289 213
ubrige Ldnder 36,7 511 191

europdischen Binnenmarkt betrifft
— mit Zuversicht entgegenzusehen.
Betont sei hier, daB ein solches Ur-
teil zwar fiir die Feinmechanik und
Optik als Ganzes zutrifit, daB aber
in den einzelnen Fach- und Erzeug-
nisgruppen vollig andere Verhdlt-
nisse vorliegen kénnen. Dies gilt in
vermehrtem MaBe fiir den einzel-
nen Betrieb, dessen besondere Situ-
ation durchaus verschieden von der
des gesamten Faches sein kann,

Der Weg der Handelsstrome

Viel eher als die Kapazitdten und
die Exportkraft sind es die Handels-
strome und ihre Richtung, die ge-
eignet sind, der deutschen feinme-
chanischen und optischen Industrie
im kiinftigen Gemeinsamen Markt
Probleme aufzugeben.

Die Einfuhr der Bundesrepublik
kam 1958 zu 19 % aus der EWG, zu
44 %/y aus der EFTA und zu 37 % aus
den {ibrigen Landern. Der Export
verteilt sich auf die drei Wirt-
schaftstdaume zu 20%, 299% bzw.
51 %. Im Gemeinsamen Markt wird
also nur ein Fiinftel des deutschen
AuBenhandels zum Binnenumsatz,
wiihrend die {ibrigen 80 %o von Lan-
dern auBerhalb der EWG bestritten
werden; hieraus ergeben sich han-
delspolitische Konsequenzen.

159 77,6 1293 70,4 46,2 127,1 54,5
10,5 26,3 (58 308 36 694 289
2,1 247 213 124 21 358 10,6

33 266 422 272 40,5 21,9 150
66,0 339 509 438 7,7 546 531
13,2 31,8 164 176 44 282 194
208 343 327 386 879 172 275

Bei den ibrigen Mitgliedstaaten
ist die Situation ganz anders. 60 %o
des belgischen Imports und zwei
Drittel des Exports gingen in die
EWG bzw. kamen von dort. Der
AuBenhandel Belgien-Luxemburgs
wird also im Gemeinsamen Markt
sehr stark zurlickgehen, da fast
zwei Drittel zum Binnenumsatz
werden. Auch fiir Frankreich hat
der kiinftige Gemeinsame Markt
wesentlich gréBere Bedeutung als
fiir die Bundesrepublik. In der Ein-
fuhr werden ein Drittel und in der
Ausfuhr die Halfte vom Gemein-
samen Markt getragen. Die EFTA
spielt fiir Frankreich eine erheblich
geringere Rolle als fiir die Bundes-
republik. Dies gilt in verstdrktem
MaBe fiur Italien. Hier sind die
iiberseeischen Lédnder im Export
ausschlaggebend. Die Frage des ge-
meinsamen AuBenzolles berthrt
also Italien noch starker als die
Bundesrepublik., Der AuBenhandel
der Niederlande erfolgt zu mehr als
50 % mit den EWG-Staaten, die
Situation ist &hnlich wie in Belgien.

Handelspolitische Konsequenzen

Die Konsequenzen aus dem Zu-
sammenschluB der fiinf Lander zum
Gemeinsamen Markt sind also fiir
jedes Mitglied vollig verschieden.

COMMERIZIBANK
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Die feinmechanische und optische
Industrie der Bundesrepublik muf
sich immer wieder die Frage vor-
legen, wie die traditionellen Han-
delspartner, die ja zu 80°%. aufier-
halb des EWG-Raumes liegen, auf
den ZusammenschluB, insbesondere
auf den gegeniiber dem bisherigen
Zollniveau der Bundesrepublik er-
hohten gemeinsamen AuBentarif,
reagieren werden; sie beobachtet
darum alle handelspolitischen MaB-
nahmen der iibrigen européischen

HOLZINDUSTRIE:
Unterschiedliche Lage

Die nachstehenden Ausfithrungen,
insbesondere die Zahlenangaben,
beziehen sich auf die gesamte Holz-
industrie in der Bundesrepublik mit
Ausnahme der Sédgeindustrie, Fur-
nierindustrie und des holzverarbei-
tenden Handwerks.

Die deutsche Holzindustrie steht
mit einem Umsatz von ca. 5,3 Mrd.
DM innerhalb der Europdischen
Wirtschaftsgemeinschaft an der er-
sten Stelle, was nicht ausschlieBt,
daB einzelne Zweige dieser Indu-
strie hinsichtlich ihrer GréBe und
Wettbewerbsfdhigkeit den entspre-
chenden Industriezweigen in den
ibrigen Partnerlindern der EWG
unterlegen sind.

Keine ruinése Konkurrens
su befiirchten

Auf Grund vieler Untersuchun-
gen, die sich im wesentlichsten auf
die vorhandenen deutschen und
ausldndischen statistischen Unter-
lagen stiitzen konnten, ist aber die
Vermutung berechtigt, daB die Ein-
fuhr aus den fiinf EWG-Landern bei
einem schrittweisen Abbau der
Zolle innerhalb der EWG zwar
etwas steigen wird, daB sie aber —
abgesehen von einigen Erzeugnis-
sen, fiir die besondere Verhéltnisse

vorliegen — wahrscheinlich kein
geféhrliches AusmaB annehmen
wird.

Dabei ist zu beriicksichtigen, daB
die Einfuhr flir sdmtliche Erzeug-
nisse der Holzindustrie seit langer
Zeit liberalisiert, also von allen
mengenméBigen Beschrankungen
befreit ist, dafB die Zdlle durch meh-
rere autonome Zollsenkungen schon
wiederholt abgebaut worden sind
und heute kaum noch als ausrei-
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Lander mit besonderer Aufmerk-
samkeit. Dies gilt in verstirktem
MaBe fiir den Zusammenschlufi der
Lander Danemark, GroBbritannien,
Norwegen, Usterreich, Portugal,
Schweden und Schweiz zur ,Kleinen
Freihandelszone” (EFTA}. DaB8 die
Bundesregierung in diesen Tagen
erneut die Initiative zu einer An-
néherung der beiden europdischen
Wirtschaftsgemeinschaften = EWG
und EFTA ergriffen hat, sei mit Be-
friedigung vermerkt. (Dr.H. A.E)

in den verschiedenen Sparten

chender Schutz angesehen werden
konnen. Die Erzeugnisse aus ande-
ren EWG-Léndern koénnen also
schon heute auf dem deutschen
Markt konkurrieren. Dementspre-
chend ist auch die Einfuhr in den
letzten Jahren merklich gestiegen.
Der weitere Abbau und véllige
Wegfall der Z6lle wird aber auf die
Holzindustrie keine ruintse Wir-
kung ausiiben.
Absatzaussichten im
europdischen Raum

Demgegeniiber haben die meisten
Zweige der Holzindustrie schon in
den letzten Jahren trotz teilweiser
hoher Zo6lle und mengenmaBiger
Einfuhrbeschrénkungen eine recht
giinstige Absatzentwicklung im Ex-
port gehabt. Wenn am Ende der 12
bis 15 Jahre keinerlei Z6lle im Ge-
meinsamen Markt und keine men-
genmaBigen Einfuhrbeschrankungen
mehr bestehen, so 1dBt sich ohne
Zweifel der Absatz in diesem Markt
fiir die meisten Erzeugnisse der
Holzindustrie erheblich steigern.
Die Holzindustrie begriiBt deshalb
grundsdtzlich auch den Vorschlag
der belgischen Regierung, den Ab-
bau der Zélle schon innerhalb von
acht Jahren vorzunehmen.

Dagegen bestehen ernstliche Be-
denken gegen den franzosischen
Vorschlag, der eine verstirkte Sen-
kung der Binnenzélle am 1. Juli 1960
mit der vorzeitigen Ann&herung
der nationalen Zélle an den gemein-
samen AuBentarif vorsieht. Die
Verwirklichung dieses Vorschlages
wiirde bedeuten, daB die Bundes-
republik und die Beneluxstaaten
bereits Mitte des nachsten Jahres
betrdchtliche Zollerhghungen ge-

geniiber der AuBenwelt vornehmen
miiten, da die nationalen Zblle
dieser Lander im gewerblichen Sek-
tor im allgemeinen erheblich unter
dem kiinftigen gemeinsamen Zoll-
niveau liegen. Hierdurch wiirden
die Beziechungen der EWG- zu den
tibrigen OEEC-Staaten, insbeson-
dere aber zu den Landern der ,Klei-
nen Freihandelszone* (EFTA}, zwei-
fellos verschlechtert werden, und
das Zustandekommen einer gesamt-
europdischen Wirtschaftsassoziation

wiirde hierdurch sicherlich er:
schwert.
Die Holzindustrie hilt einen

~Briickenschlag” zur EFTA fiir drin-
gend erforderlich. Vom Gesamt-
export der Holzindustrie sind im
Jahre 1958 44 %% in die sieben Lin-
der der EFTA geflossen, davon
allein 209 nach GroBbritannien,
wdhrend die EWG-Partnerldander
nur 39,7% und die iibrige Welt
16,3 9/p aufgenommen haben.

Sollte eine hoffentlich {iber den
Rahmen der EWG hinausgehende
multilaterale européische Assozia-
tion unter Einbeziehung moglichst
vieler Mitgliedstaaten der OEEC
zustandekommen, so wird sich in
der groBen Linie die Beurteilung der
Auswirkungen dieses gréoBeren Bin-
nenmarktes auf die Produktion und
den Absatz der Holzindustrie kaum
wesentlich dndern. Dieser gréBere
Markt wird fiir die meisten Zweige
dieser Industrie wachsende Absatz-
moglichkeiten bieten.

Die skandinavische Konkurrenz

Auf der anderen Seite ergeben
sich aber fiir manche Zweige der
Holzindustrie Gefahren aus der be-
achtlichen Konkurrenz der skandi-
navischen Lénder, insbesondere
Schwedens. Wir denken dabei in
erster Linie an die Faserplatten-
industrie, die Sperrholzindustrie
und an die Holzwolle- und Holz-
mehlindustrie. Diese Lénder haben
bekanntlich die Vorteile grofier
Rohstoffquellen und billiger Kraft-
und Transportméglichkeiten. Sie
kénnen infolgedessen — und tun es
heute schon trotz Zollschutzes — die
deutschen Betriebe auBerordentlich
unterbieten., F&llt bei einer Zoll-
union unter Einbeziehung der skan-
dinavischen Linder auf die Dauer
dieser Zollschutz weg, so werden
die genannten Industrien sehr stark
gefdhrdet. Hier miissen also noti-
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Einfuhren aus dem skandinavischen Raum in die Bundesrepublik

Finnland Norwegen Scweden
Jahr T R T T oo
Menge in t ’ Wert in Menge in t Wert in M in t | Wert in
g i 1000 DM gemt 1 1000 DM enge it 1000 DM
1954 3 028,9 1116 1002,8 349 6 566,1 2 308
1956 1869,0 782 18201 646 16 834,3 5 890
1958 8979,5 3 297 1713,8 703 36 115,5 12 555

genfalls ldngere Ubergangsfristen
und andere Schutzbestimmungen,
vor allen Dingen auch ungehinder-
ter Zugang zu den Rohstoffquellen,
Platz greifen, um drohende Schwie-
rigkeiten zu verhindern.

Faserplattenindustrie hat Sorgen

Fiir die Faserplattenindustrie in
der Bundesrepublik ist schon jetzt
die entsprechende Industrie im
nordeuropdischen Raum — Schwe-
den, Finnland, Norwegen — ein ge-
fahrlicher Wettbewerber. Die Indu-
strie dieser Ldnder befindet sich
weiterhin in starker Ausdehnung.
Die Vorjahreskapazitdt von etwas
iiber 500 000 t soll bis Ende 1960 auf
700 000 t bis 800 000 t ausgeweitet
werden. Jede weitere Kapazitdts-
zunahme, die in den nordischen
Landern erfolgt, bedeutet zwangs-
ldufig eine zusdtzliche Exportkapa-
zitat, da der Pro-Kopf-Verbrauch in
den nordischen Landern seit Jahren
konstant ist und nach menschlichem
Vorstellungsvermégen auch nicht
mehr weiter gesteigert werden
kann. Wesentliche Teile dieser
Exporte aus den nordischen Lén-
dern kommen nach Deutschland.

Innerhalb  des Gemeinsamen

Marktes werden mit dem Wegfall.

der Grenzen zwangslaufig Verschie-
bungen in der Marktversorgung
eintreten. Der deutschenProduktion
von konstant 140000 t in den letzten
Jahren standen 1958 folgende Pro-
duktionen der EWG-Nachbarn ge-
geniiber: Niederlande: 21 307 t, Bel-
gien: 46 226 t, Frankreich: 110 638 t.

Zu beriicksichtigen ist, daB die
deutschen Faserplattenwerke durch-
weg am Siid- oder Ostrand des

Benelux-Werke mehr oder weniger
unmittelbar vor dem Ruhrgebiet
liegen. In Frankreich wird gegen-
wirtig das wohl modernste europi-
ische Faserplattenwerk gebaut, das

angelegt ist. Das am Oberlauf der
Marne gelegene Werk wird ver-
suchen, einen nicht unbetrédchtlichen
Teil seiner Produktion im fracht-
giinstig gelegenen rheinisch-west-
fdlischen Gebiet abzusetzen,

Angesichts dieser Wettbewerbs-
lage wird sich fiir die deutsche Fa-
serplattenindustrie in verstdrktem
Ausma8 die Notwendigkeit erge-
ben, durch qualitativ bessere Ware
und durch Veredlungsware erhéh-

mit einer Kapazitdt von 100000 t te Anspriiche zu befriedigen. (B.)

Droht ein Handelskrieg in Europa?

Die publizistischen Mittel sind heute zu schnell bereit, Zuspitzungen
und sensationelle Formulierungen zu wihlen, um bei der herrschen-
den Uberschwemmung mit wirtschaftspolitischen Organen zur Geltung zu
kommen. Wir kennen alle die Neigung unserer Wirtschaftler, sich durch
Beschrédnkung auf komprimierte Dienste, auf Digests, auf eindeutige
Prognosen vor der Uberfiille des wirtschaftspolitischen Schrifttums zu
retten, und man kann es ihnen nicht iibelnehmen, sie handeln in Not-
wehr gegen den ,Zeitklau” der Publizistik, denn die wirtschaftspolitische
Unterrichtung darf ihnen ja nicht die Zeit rauben fiir wirtschaftliches
Handeln. Eine solche Kurzinformation birgt aber die groBe Gefahr der
Simplifizierung in sich, die dazu verfiihrt, eine geistreiche Formulierung,
eine aus Geltungsbediirfnis geborene Sensation oder eine zugespitzte
Prognose als Erkenntnis einer geistigen Auseinandersetzung zu nehmen.

So ist es auch mit dem Teufel ,Handelskrieg”, der heute so bereit-
willig an die Wand gemalt wird und der in seiner aphoristischen
Ankiindigung schon als Faktum hingenommen wird. Solche gléubige
Hinnahme von Aphorismen beeintrdchtigt aber die wirtschaftspolitische
Entscheidung und das wirtschaftliche Handeln, und das Ergebnis ist, daB
wir plétzlich den Handelskrieg haben, ohne ihn zu wollen. (Ahnlich steht
es ja auch mit konjunkturpolitischen Voraussagen und den Prophetien
iiber Borsenkurse.) Wir wollen nicht die Gefahr bagatellisieren, die fiir
Europas - Wirtschaftsfrieden in der Bildung der zwei Wirtschaftsblocke
EWG und EFTA liegt, im Gegenteil, wir wollen diese Gefahren in ihrer
ganzen Tragweite erkennen, gerade um den Handelskrieg zu vermeiden.
Wirtschaft wird ebenso wie Politik von den Menschen gemacht, und es
gibt keinen unentrinnbaren Automatismus.

Wir haben immer das Gesprédch unter Sachkennern fiir ein wichtiges
Mittel der wirtschaftspolitischen Unterrichtung gehalten, das trotz Poin-
tierung der Argumente eine eigene Meinungsbildung ermoglicht, Alle
Gesprdachspartner, die sich im GroB8en Europa, aber auch in allen Branchen
der nationalwirtschaftlichen Bundesrepublik zu diesem Thema ge&uBert
haben, sind sich darin einig, daB eine wirtschaftliche Integration ihre
sinngeméfe Erfiillung nur im gesamteuropdischen Raum finden kann.
Im Interesse der europdischen Gemeinschaft sollte die Politik sich mit
ihren Wiinschen und Erwartungen bescheiden, bis die Wirtschaft ihr den
Boden fiir eine kiinftige Neugestaltung bereitet hat, Die Lobbyisten —
die es ja nicht nur in den USA gibt — koénnen hierbei ein segensreiches
Werk tun, wenn sie unter zeitweiliger Zuriickstellung des eigenen Grup-
peninteresses einmal dem gesamtwirtschaftlichen Interesse des ganzen
Kontinents dienten. Denn keine Gruppe, keine Branche und kein Land
kann von einem Handelskrieg profitieren. Durch eine solche Tat kénnten
sie ihren lddierten Ruf erheblich verbessern. Wir werden keinen Handels-

Bundesgebietes liegen, wéhrend die  krieg haben, wenn wir ihn nicht wollen oder dulden. {sk)
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