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dustriesektor nicht. In einem Industriegebiet der nord-
englischen Grafschaft Lancashire wurden bei 555 un-
tersuchten Fabriken die Kosten fiir die Umstellung
auf ,ohne schwarzen oder schwefelgelben Qualm*
auf zusammen 14 Mill, £ kalkuliert. Gleichzeitig
wurde behordlicherseits errechnet, daB diese 555
Fabriken durch technische Modernisierung etwa
3 Mill, t Kohle — sofern sie bei Kohleverfeuerung
bleiben — jahrlich einsparen wiirden. Die Investie-
rung in ,rauchfrei* wiirde sich also schnell lohnen —
ganz abgesehen von dem Dank, den die Mensdchen fiir
den Erfolg des Prozesses zollen werden. Es sind bis-
her zwei Fille bekannt geworden, in denen die Unter-
nehmer ihre Betriebe als technisch nicht umstellungs-
fahig bezeichneten und die Konsequenz zogen: sie
haben die Werke stillgelegt und die Belegschaft ent-
lassen. Es handelte sich um zwei kleine und véllig
tiberalterte Porzellanmanufakturen in Stoke-on-Trent.
Es sind unter dem Gesetz auch bereits mehrere
Schiffskapitdne in britischen Hafenstddten als Rauch-
stinder vor Gericht gestellt und zu Geldbufien ver-
urteilt worden. Es wurde ihnen erkldrt, daB ihre
Schiffe im Wiederholungsfall britische Héfen mit
rauchkontrollierten Zonen nicht mehr anlaufen diirften.

Die Delegierten auf der  internationalen Londoner
Konferenz erkannten an, da8 in GroB8britannien bereits
zweckentsprechende MaBnahmen durchgefiihrt wurden.
Sie wollen die britischen Erfahrungen in ihre Lander
libertragen; aber gerade die deutschen Fachleute —
jedoch nicht nur sie allein — wollen ein strafferes,
weniger bilirokratisches Gesetz iiber ,Reine Luft”.
Sicherlich gehen die Wiinsche der Bewohner von
Hafen- und Industriestddten in der gleichen Rich-
tung — in Grofbritannien {ibrigens auch.

Es soll einschrankend jedoch nicht unerwéhnt bleiben,
daB die Rauchfachleute der Welt in London zumin-
dest zwei Aspekte nur fliichtig streiften oder véllig
tibergingen. Der eine Aspekt ist die Luftverpestung
durch Abgase aus Automobilen, und dazu gehért auch
die Rauchentwicklung der Eisenbahnen, vor allem in
GroBbritannien, wo elektrische Linien und Dieselloks
noch selten sind, Und der zweite Aspekt, der ignoriert
worden ist? War es reiner Zufall, daB am Ausgang
der Seymour-Hall in London, wo die Konferenz tagte,
von den Atomgegnern gestellte Posten auf und ab
defilierten? Sie trugen Plakate auf Brust und Riicken
mit der Aufschrift: ,VergeB8t nicht die Verseuchung
der Atmosphdre durch radioaktive Ausstrahlungen®.

Die Handelspolitik Israels

Dr. L.Lljerger, Tel Aviv

Die Handelsbilanz Israels kann nicht nur nach
statistischen Daten beurteilt werden, wie man
das bei anderen Léandern zu tun pflegt. Man kann
kein zutreffendes Bild der israelischen Wirtschaft ge-
winnen, wenn man die Einfuhrwerte eines Jahres mit
denen eines anderen vergleicht oder wenn man die
Ausfuhr pro Kopf der Bevolkerung berechnet oder
die Situation nach dem Verhdltnis von Ausfuhr zu
Einfuhr beurteilt. Ein Jahr mit hoher Einwanderung
wird einen erheblichen Anstieg der Einfuhren von
Verbrauchsgiitern aufweisen, wéahrend sich die ge-
steigerte Produktion, die eine Folge der Eingliederung
der Einwanderer in die Wirtschaft ist, erst nach einer
gewissen Zeit bemerkbar macht. Investitionen, die
dazu bestimmt sind, die industrielle Produktion zu
steigern, erscheinen zundchst als ein Anstieg der
absoluten und der Pro-Kopf-Einfuhr, wahrend sich
das endgiiltige Ergebnis erst nach einiger Zeit in der
Handelsbilanz niederschligt.

‘Wihrend alle diese Faktoren und ihre Auswirkungen
auf die statistischen Daten jedes Jahr wieder bertick-
sichtigt werden miissen, stehen gewisse Tatsachen
unumstoflich fest: In der Wirtschaft Israels tibersteigt
der Wert der verbrauchten Giiter den Wert der Giiter
und Dienstleistungen, die in Israel produziert oder
im Austausch fiir israelische Produkte im Ausland
erworben werden. Der Uberschul des Verbrauchs {iber
die Produktion ergibt ein Defizit, das durch Kapital-
einfuhren in der Form von Stiftungen und Spenden,
also Subsidien fiir die Verbesserung der Zahlungs-
bilanz, oder in der Form von Anleihen, also Ver-
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schuldung, die spédtere Zahlungsbilanzen belasten
wird, gedeckt wird. Wenn dieses Defizit auf dem
Sektor der Waren und Dienstleistungen dadurch zu-
stande kommt, daB man sich bemiiht, die Produktions-
kapazitit des Landes zu erhéhen und damit die
kiinftige Handelsbilanz zu verbessern, dann reprisen-
tiert es eine Einfuhr von Investitionsgiitern, die
Israel in Zukunft wohlhabender machen werden.

Aus einer Ubersicht liber den Warenverkehr geht
hervor, dafl die Ausfuhr zwischen 1949 und 1958 von
28 Mill. § auf 139 Mill. § gestiegen ist, also um
111 Mill. § oder um etwa das Fiinffache. Andererseits
ist die Einfuhr in der gleichen Zeit von 253 Mill. §
nur auf 421,5 Mill. § gestiegen. Obwohl es Israel also
gelungen ist, das Defizit in seiner Handelsbilanz von
seiner Rekordhéhe im Jahre 1951 herunterzudriicken,
ist es doch noch bemerkenswert hoch.

Israels Handelsbilanz 1949 bis 1958

(in Mill. §)
Jahr Einfuhr Ausfuhr Defizit
1949 253,1 28,5 224,6
1950 298,8 35,1 263,7
1951 379.8 44,8 335,0
1952 3231 44,5 278,6
1953 281,9 56,3 225,6
1954 295,8 87,7 208,1
1955 3336 88,9 244,7
1956 367,6 109,7 2573
1957 431,9 139,1 292,8
1958 4215 139,2 282,3

Quelle: Central Bureau of Statistics, Bank of Israel.

Sowohl die Einfuhr als auch die Ausfuhr Israels, be-
sonders von industriellen Produkten, wird durch die
Wirtschaftspolitik der Regierung bestimmt, die von
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Zeit zu Zeit eine Wandlung erfahren hat. In der Ein-
fuhr macht sich der EinfluB der Regierung haupt-
sdchlich bei der Festsetzung der Mengen bemerkbar,
wahrend die Regierung bei der Ausfuhr eine weit
entscheidendere Rolle spielt.

DREI PHASEN DER EXPORTPOLITIK

Die Politik der israelischen Regierung in bezug auf
die Ausfuhr von industriellen Produkten hat sich in
drei Phasen entwickelt:

Bis Ende 1951 mufiten die Exporteure dem Finanz-
ministerium die gesamten Devisen verkaufen, die sie
durch die Ausfuhr erzielten. Das Finanzministerium
teilte ihnen dann die Devisen zu, die sie brauchten,
um Rohstoffe fiir die Produktion von Exportgiitern
einzukaufen. Als dann Inflation und steigende Preise
und Loéhne auf dem Binnenmarkt die Kalkulation der
Produktionskosten fiir Exportgiiter umstieBen, begann
die Regierung, den Exporteuren Pramien zu gewédhren.

Zwischen Anfang 1952 und Mitte 1953 galt ein anderes
System. Anstatt Pramien zu gewdhren, erlaubte die
Regierung den Exporteuren, einen Teil ihrer Export-
produkte auf dem Binnenmarkt zu verkaufen. Von
dem Mehrerlés mubite der Exporteur ein Drittel dem
Finanzministerium abliefern, ein Drittel konnte er
fiir die Produktion von Giitern fiir den Binnenmarkt
verwenden, deren Preise kontrolliert waren, und ein
Drittel stand ihm fiir die Produktion von Giitern fiir
den Binnenmarkt zur Verfiigung, die nicht der Preis-
kontrolle unterlagen.

Im Mai 1953 wurde durch das Finanzministerium und
das Ministerium fiir Handel und Industrie entschieden,
daB der Mehrerldés dem Exporteur voll zur Verfligung
stehen sollte, so daB der gewinnbringende Absatz
auf dem Binnenmarkt eine Art Exportprdmie dar-
stellte. Gleichzeitig wurde beschlossen, dafl eine Ex-
portpramie von 809% auf Deviseneinnahmen gezahlt
werden sollte, die durch den Absatz industrieller Pro-
dukte im Ausland erzielt wurden. Als der Wechsel-
kurs fir den Exportdollar auf 1,800 I£ festgesetzt
wurde, beabsichtigte man zundchst, ein System von
Exportpramien zu schaffen, das eine ,Beteiligung an
den Produktionskosten” darstellen sollte.

Im Juli 1953 wurden die staatlichen Exportpramien
auf industrielle Produkte fiir die Exporteure ganz ab-
geschafft, die Devisenkonten (,Pamazim") unterhalten
durften. Nur auf besondere Exporte wurden weiterhin
Pramien von der Regierung gewdhrt, die sich nach
dem Lebenshaltungsindex richteten. Diese Prdmien
wurden nach der Hohe des ,Exportkontos” des Ex-
porteurs berechnet, nicht nach dem Wert der an das
Finanzministerium verkauften Devisen.

Was die iibrige industrielle Ausfuhr betrifft, fiir die
keine Exportpramien gewdhrt wurden, so beabsichtigte
die Regierung, den Mehrerlds aus dem Verkauf auf
dem Binnenmarkt den Exporteuren zur Verfiigung
zu stellen. Sie konnten ihre Produkte zu héheren
Preisen auf dem Binnenmarkt absetzen und so ihre
Exportverluste ausgleichen. Aber was sollte man mit
denjenigen Exporteuren anfangen, die fiir ihre Pro-
dukte keinen Absatz auf dem Binnenmarkt finden
konnten oder die ihre Produkte nur zu Preisen ver-
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kaufen konnten, die dem Wechselkurs von 1,800 I£
je Dollar entsprachen, weil die Regierung in ihrem
Importprogramm fiir eine ausreichende Bedarfsdedkung
gesorgt hatte, besonders wenn die Produktion aus
Rohstoffen erfolgte, die als Reparationszahlungen ge-
liefert wurden?

Im Jahre 1954 war es so weit, dal immer héufiger die
Forderung nach einem einheitlichen Wechselkurs fiir
Devisen, die durch die Ausfuhr verdient wurden, und
nach freier Transferierung der Devisenkonten erhoben
wurde. Es gab zwei Richtungen: Die eine vertrat die
Meinung, daB die Einfuhr filir die Produktion von
Exportgilitern als ein Teil der gewéhnlichen Einfuhr
behandelt werden sollte, d. h. daf sie einen Teil der
Kosten fiir das ,Import- und Einkaufsprogramm®
tragen sollte. Die andere Richtung vertrat die Ansicht,
daB die durch Devisen finanzierte Einfuhr Prioritét -
genieSen sollte, wenigstens was Waren anbelangte,
die nicht im ,Importprogramm” erfat wurden.

Im Februar 1956 fiihrte die Regierung ein System von
Prémienzahlungen aus der Wertdifferenz je Dollar fiir
industrielle Exporte ein, falls der Exporteur seine
Devisen dem Finanzministerium zum offiziellen Kurs
verkauft. Dieses System ist noch in Kraft. Gleichzeitig
mit dem Ansteigen des Lebenshaltungsindex erhohte
sich auch diese Pramie schrittweise, bis sie im Februar
1957 in den meisten Féllen fiir jeden Exportdollar
0,850 I£ iiber dem offiziellen Wechselkurs lag. Ende
1956 und Anfang 1957 wurden Versuche unternommen,
die Anzahl der Devisenkonten zu begrenzen, die fiir
Einfuhren zur Verfiigung standen. Dieses Ziel wurde
durch ein lockeres Ubereinkommen mit den Expor-
teuren angestrebt, die einen Teil ihrer Konten an das
Finanzministerium {bertrugen und dafiir Préamien
erhalten sollten. Mitte 1956 belegte die Regierung
verschiedene importierte Rohstoffe mit fiskalischen
Abgaben.

HAUPTSACHLICHE AUSFUHRKATEGORIEN

Die Ausfuhr landwirtschaftlicher Produkte ist in den
letzten zehn Jahren von 18,0 Mill. $ auf 57,3 Mill. §
gestiegen. Zitrusfriichte haben den gré8ten Anteil an
dieser Steigerung, jedoch sind in den letzten Jahren
einige andere wichtige Produkte hinzugekommen, wie
Erdniisse, Bananen, Eier, Kiikken und Federn. Anteil-
mdfig ist der Absatz von landwirtschaftlichen Pro-
dukten jedoch von 63 9% auf 40 %o der Gesamtausfuhr
gesunken. Andererseits hat sich der Anteil industriel-
ler Produkte fast verdoppelt, er stieg von 19°%o auf
36°% der Gesamtausfuhr (53 Mill. $§ 1949 und
48,6 Mill. § 1957).

Es war unvermeidlich, da8 der Anteil der industriel-
len Ausfuhr zundchst schneller wuchs, denn Pflanzun-
gen brauchen eine lingere Zeit, um Friichte zu tragen,
als die Entwidcklung einer industriellen Produktion,
AuBerdem waren die Zitruskulturen 1948 bereits auf
einem hohen Stand, wdhrend die Industrie noch im
Anfangsstadium steckte. Seitdem haben sich jedoch
viele neue Industriezweige betrachtlich ausgeweitet,
darunter die Erzeugung von chemischem Kunstdiinger,
von anderen Chemikalien, von pharmazeutischen
Artikeln, Textilien, Zement, Nahrungsmitteln usw.
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Die Produktion einer groBen Anzahl von Industrie-
zweigen lbersteigt jetzt wesentlich die heimische
Nadhfrage und 1dB8t einen AusfuhriiberschuB ibrig.
Auch der Absatz von Diamanten ist im vergangenen
Jahr betrdchtlich gesteigert worden. Er erhohte sich
von 52 Mill. $§ auf 32,6 Mill. $§ oder von 18°%s auf
249/ der Gesamtausfuhr.

Ausfubr nach den wichtigsten Warengruppen

(in 1000 $)
Warengruppe | 1949 19567
Agrarprodukte:
Zitrusfriichte 18 050 47 938
Erdniisse —_ 1311
Eier 7 636
Federn — 546
Kiiken — 132
Bananen —_ 129
Nahrungsmittel:
Produkte aus Zitrusfriichten,
dtherisches O1 2418 3889
Oliven- und Speisedl — 1 540
Kakao 7 727
‘Wein und Branntwein 192 353
Schokolade und SiBwaren 114 255
Fruchtkonserven 46 102
Maschinen und Ausriistungen:
Reifen und Schlduche 4728

Kraftfahrzeuge und Einzelteile —_ 2 570
Landwirtschaftliche Ausriistungen —_ 1133

Metallwaren:

Ofen — 140

Rasierklingen 43 123
Elektrotechnische Erzeugnisse:

Klimaanlagen und Ventilatoren — 465

Eisschrdnke —_ 303
Baumaterialien:

Zement 45 3520

Sperrholz und Holztdfelungen —_ 2423

Scheibenglas — 306

Handwerkliche und
gewerbliche Artikel:

Briefmarken 78 1799
Kunstgewerbe 61 686
Biicher 103 487
Religiésen Zwecken dienende Artikel 99 280

Andere industrielle Produkte:

Pappbehélter und -waren —_ 1595
Papier- und Schreibwaren — 566
Gummiwaren — 460
Kiinstliche Gebisse 511 205
Chemikalien und
pharmazeutische Artikel:
Pottasche — 2 497
Pharmazeutika 62 2 484
Ammoniumsulfat — 592
Farben und Lacke —_ 378
Kosmetika —_ 183
Lederwaren 4 525

REGIONALE VERTEILUNG DER AUSFUHR

Israel setzt seine Produkte heute in etwa 90 Landern
in allen Teilen der Welt ab. 72 %o der gesamten iiber-
seeischen Ausfuhr und 97% des Exports von Agrar-
erzeugnissen gehen nach Europa.

Die Ausfuhr nach den USA, Israels zweitgréBtem Ab-
nehmer, hat sich zufriedenstellend entwidkelt, obwohl
der Absatz industrieller Produkte, abgesehen von
Diamanten, verhdltnisméBig gering ist. Fast die Halfte
der Produktion von Israels Diamantenindustrie wird
gegenwdrtig von den USA abgenommen gegeniiber
809/ im Jahre 1949. Die Ausfuhr nach den USA kann
zweifellos weiter entwickelt werden, insbesondere
die Ausfuhr derjenigen Industrieprodukte, bei denen
der Faktor Arbeit ein bedeutendes Kostenelement ist.
Israels Teilnahme an der Handelsmesse in New York,
die Zuteilung betrdchtlicher Summen, um fiir israeli-
sche Exporte nach den’ USA zu werben, und die Inten-
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Wenn ich mal bave . ..

meine Fabrik, meine Werkstitte,
mein Geschiiftshaus . . .

dann bave ich mit Herz, mit Verstand
und mit DYCKERHOFF-WEISS!

Denn Freude gewinnt die Menschen,
Freude steigert die Leistung und
Freude lockt Kunden.

WeiBer Verputz mit DYCKERHOFF-WEISS
hat die Daverhaftigkeit des Zementes.

WeiBe Treppen, weiBe Innenwiinde aus
hellem oder farbigem Betonwerkstein
sind so schdn wie daverhaft,

Schénheit wird gut gehalten! Jeder
hiitet sich, etwas Schénes zu verderben.

Heller Betonwerkstein im Innenausbhau:
Fensterbéinke z.B., Tiirgewéinde,

Bdden aus hellem Terrazzo

sind leicht sauber zuv halten und
bediirfen praktisch keiner Pflege . . .

Stellen Sie lhrem Architekten die Frage:
+Wo kann ich mit DYCKERHOFF-WEISS
etwas schdner und daverhafter machen?”

Er wird lhnen viele gute Ratschlige geben,
ohne daB die Bausumme sich wesentlich
verdndert.

WEISS

DER WEISSE PORTLAND. ZEMENT

Wir schicken
auch gern unsere
schénen Prospekte.

der Baustoff der Freude

DYCKERHOFF ZEMENTWERKE AG.
Wiesbaden-Améneburg
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sivierung der Marktforschung berechtigen zu der
Hoffnung, daf der Absatz in den USA entscheidend
vergrofiert werden wird.

Die Ausfuhr nach Siidamerika hat sich bisher nur
langsam entwickelt. Ein wesentliches Hindernis ist
der Mangel an direkten Schiffahrtsverbindungen und
die damit verbundene Notwendigkeit, die Waren um-
laden zu miissen. Im vergangenen Jahr sind die Han-
delsbeziehungen mit dem siidamerikanischen Konti-
nent jedoch bemerkenswert geférdert worden. Mit
Argentinien, Brasilien und Uruguay wurden Handels-
vertrige abgeschlossen, es wurden gemeinsame Han-
delskammern eingerichtet und die Mdéglichkeiten fiir
direkte Schiffsverbindungen untersucht.

Die Eréffnung des Hafens von Eilath war ein Wende-
punkt fiir die Handelsbeziehungen mit Ostafrika und
Asien. Schiffsverbindungen mit Ostafrika und Japan
sind bereits eingerichtet worden, und eine regel-
méBige Schiffsverbindung mit den Philippinen und
Australien wird geplant. Man erwartet, daB diese
neuen Verbindungen auch den Handel mit ndher ge-
legenen Léndern beleben werden,

Der Ferne Osten stellt einen groBen potentiellen
Markt fiir Israels Industrieerzeugnisse und Mineralien
dar und koénnte seinerseits einen groBen Teil des
israelischen Rohstoffbedarfs befriedigen. Mit Burma
wurden bereits Handelsbeziehungen angeknipft, und
nachdem der Minister fiir Handel und Industrie kiirz-
lich den Fernen Osten und Australien besuchte,
scheinen gute Aussichten fiir den Handel mit Japan,
Thailand und den Philippinen zu bestehen. Auch die
Moéglichkeiten fir eine Ausweitung des Handels mit
Australien sind giinstig.

Unter den afrikanischen Staaten ist die Siidafrika-
nische Union der einzige, mit dem Israel gefestigte
Handelsbeziehungen hatte. Jetzt werden diese Bezie-
hungen aber auch auf andere Lander einschlieBlich
Britisch-Ostafrika, die Foderation Rhodesien und
Njassaland, Ghana, Liberien und Nigerien ausge-
dehnt. Um den Handel mit Ost- und Westafrika zu
férdern, wurden mit Beteiligung der Regierung ein
besonderes Unternehmen gegriindet und eine von
Israel und Ghana gemeinsam betriebene Schiffahrts-
linie erdffnet.

Der Handel mit Osteuropa, mit dem Israel durch bila-
terale Tauschabkommen verbunden ist, hat mengen-
méiBig etwas zugenommen, lag aber 1957 prozentual

niedriger als 1949. Das ist hauptsdchlich darauf zu-
riickzufiihren, daB die Sowjetunion ihre Kdufe wéh-
rend der letzten zwei Jahre einstellte.

Im Zusammenhang mit der regionalen Verteilung der
Ausfuhr ist auch die Feststellung wichtig, daB der
Absatz in Lidndern mit harter Wahrung anteilméBig
gewachsen ist, wadhrend der auf Clearing- oder
Tauschabkommen basierende Absatz dementsprechend
zuriickging. Dieser Trend hat sich glnstig auf die Zah-
lungsbilanz ausgewirkt. Es stehen nun nicht nur
»freie” Dollars mit ihrer héheren Kaufkraft zum Ein-
kauf in dem Dollargebiet zur Verfligung, sondern
Israel kann nun in anderen Landern mit harter Wah-
rung Rohstoffe zu Preisen einkaufen, die niedriger
liegen als die der Clearing-Partner.

WERTSCHUPFUNG IN DER INDUSTRIE

In Verbindung mit dem AuBienhandel bedeutet Wert-
schopfung die Differenz zwischen dem Devisenerlts
aus den Nettoeinnahmen der ausgefiihrten Waren
und den Ausgaben auf Devisenbasis, die notwendig
sind, um die fiir die Produktion dieser Waren erfor-
derlichen Rohstoffe zu kaufen und die Abschreibung
fir die industriellen Ausriistungen und Maschinen
vorzunehmen.

Die Schwierigkeit, die Wertschépfung in der Industrie
Istaels zu berechnen, liegt in der Struktur des Binnen-
marktes. Der israelische Markt 148t mechanische Ver-
gleiche zwischen dem Preis eines im Inland herge-
stellten Produktes und dem Preis des gleichen Pro-
duktes, das cif iber einen der Hifen Israels einge-
fihrt wird, nicht zu. Ein derartiger Vergleich wiirde
den tatsachlichen Unterschied zwischen Produktions-
kosten im Inland und Ausland nicht widerspiegeln.
Das liegt an der Unterschiedlichkeit der Kalkulations-
faktoren, die bereits bestehen, ehe der Produktions-
prozeB in Israel beginnt. Viele industrielle Rohstoffe
sind in Israel teurer als anderswo, da der Kaufer nicht
die freie Wahl besitzt, bei der billigsten Quelle ein-
zukaufen, sondern von den verfiigharen Quellen
Gebrauch machen muB. Dazu gehéren die deutschen
Reparationen, die amerikanischen Hilfslieferungen
(grant-in-aid) und obligatorische ,Clearing”-Abkom-
men. In den letzten Jahren stammten 70 9%, der israe-
lischen Rohstoffe aus diesen Quellen, die 5% bis
309 teurer waren als andere internationale Bezugs-
quellen, wo man die Rohstoffe hitte frei einkaufen
konnen.

Regionale Verteilung der Ausfuhr

1957 1949
Region
Insges. Industrie Agrar Diamanten Insges. Industrie Agrar Diamanten
Gesamtausfuhr
in 1000 § 134 908 48 618 53 679 32611 28 495 5283 18 021 5191
Anteile in %,
Westeuropa !} 72,1 64,7 96,7 42,6 75,1 66,0 96,2 13,7
Osteuropa 3,7 7.0 2,6 —_ 4,2 16,1 1,7 —_
Afrika 2,5 7.2 — — 0.1 0.4 — —_
Nordamerika 16,9 14,0 0,6 48,2 18,2 11,6 0.4 80,0
Stidamerika 0.5 1,2 —_ — 0,2 0.7 — -
Asien 11 34 —_ —_ 0,4 1,7 — —_
Aaustralien 0,2 0,4 —_ — 0,1 0,2 — —
Nicht klassifiziert 3.0 21 0,1 9,2 1,7 3,3 1.7 6,3
Insgesamt 00,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

!) Die Tiirkei und Zypern sind hier eingeschlossen, da sie Mitglieder der OEEC sind.
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Ortliche Unkosten, die mit der Einfuhr industrieller
Rohstoffe verbunden sind, wie z. B. hoéhere Losch-
kosten, Hafengebiihren und manchmal auch Gebiihren,
die aus Uberliegezeiten der Schiffe entstehen, trugen
unabhéngig vom Produktionsproze8 dazu bei, die
Preise industrieller Erzeugnisse zu erhéhen. Selbst
ein leistungsfihiges Unternehmen, das in der Lage
ist, die gleiche Wertschopfung zu erzielen wie seine
ausldndischen Konkurrenten, muf letztlich seine Preise
erhéhen, um oOrtliche Kosten zu decken, die durch
die eben erwahnten Faktoren auBerhalb der Produk-
tionsstatte entstehen. Deshalb spiegelt ein Preisver-
gleich zwischen den in Israel hergestellten Fertig-
waren und den gleichen im Ausland hergestellten
Produkten oder ein Preisvergleich zwischen dem Pro-
dukt und den fiir seine Herstellung benétigten Roh-
stoffen die Wertsch6pfung des Produkts in Israel nicht
zutreffend wider. In Israel muB man gewisse zusitz-
liche Ausgaben in Rechnung stellen, die in den héhe-
ren Preisen fiir Rohstoffe, in htheren Transportkosten
der Rohstoffe zur Fabrik, in den hoheren Kosten fiir
ortliche Dienstleistungen und in einer Reihe von Ge-
bithren und Steuemrn -enthalten sind. Selbst ein sehr
scharfsinniger Wirtschaftsfachmann wiirde es schwie-
rig finden, alle diese Kosten von den echten Produk-
tionskosten zu trennen.

Das sind aber noch nicht alle Schwierigkeiten, die
mit der Berechnung der Wertschopfung in der Indu-
strie zusammenhdngen. Eine andere Schwierigkeit
liegt in der Tatsache, da8 die Rohstoffe in manchen
Féllen aus dem Erlos fiir die industrielle Ausfuhr be-
zahlt werden. Das fithrt zu dem Ergebnis, da8 der
Preis in Israelischen Pfunden hoher liegt als der
Preis zum offiziellen Wechselkurs.

Die Wertschépfung in der industriellen Produktion
(industrielle Nettoproduktion) setzt sich u. a. aus fol-
genden Elementen zusammen: Léhne und Gehilter,
Gewinne, Zinsen und Dienstleistungen anderer Be-
triebe. Will man den relativen Anteil jedes dieser
Elemente an der Wertschépfung in der Industrie
Israels mit der Wertschépfung in den Industrien an-
derer Lénder vergleichen, so finden wir verschiedene
Kalkulationsarten vor. Der Anteil der Léhne und Ge-
hédlter an der industriellen Wertschopfung ist in
Israel betrdchtlich groBer als in anderen Léndern,
wihrend der Anteil der Abschreibungen und Kapital-
zinsen erheblich kleiner ist. Das wird ganz klar durch
die Zahlen belegt, die der Economic Advisory Council
(Wirtschaftlicher Beirat) iiber die Wertschépfung in
der israelischen Industrie in den Jahren 1953 und 1954
vorgelegt hat.

Nach diesen Zahlen betrug die Nettoproduktion oder
die industrielle Wertschopfung 1953 219 Mill. I£, der
Anteil der Lohne und Gehaélter daran betrug 153 Mill.
I£. 1954 betrug die industrielle Wertschépfung 270
Mill. I£, der Anteil der Léhne und Gehélter daran
189 Mill. I£. Also betrug der Anteil der Léhne, Ge-
hélter und Dienstleistungen in diesen zwei Jahren
etwa 70 % der industriellen Wertschépfung, wahrend
die anderen Faktoren (Zinsen, Abschreibungen und
Gewinne des investierten Kapitals) zusammen nicht
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mehr als 30% ausmachten. Das bedeutet, daB der
relative Anteil der Lohne und Gehdélter an der Wert-
schopfung liber 70 %o betrug.

Einfuhr nach Bestimmungszwecken

(in Mill. §)
Verbrauchs-| Roh- | Imvesti- B;il:ln- Nidit
Jahr | Insges. " | tions- ; klassi-
gliter stoffe gliter Sc:xtl;xfx&r- fiziert
1949 253,1 81,0 82,3 71,6 15,2 3,0
1950 298,8 77,7 95,6 101,6 22,4 1,5
1951 379,8 97,5 1404 106,2 35,3 0,4
1952 3231 74,3 119,5 88,1 40,4 0.8
1953 281,9 59,1 127,4 64,1 31,3 —
1954 295,8 52,9 149,1 62,5 31,3 _
1955 333,6 51,3 172,1 76,7 33,0 0,5
1956 367,0 57,2 172,5 103,7 32,9 0,7
1957 431,9 62,1 195,3 120,4 53,5 0,6

Quelle: Central Bureau of Statistics, Bank of Israel.

Seit 1952 ist die Untersuchung der Wertschopfung in
Israels Industrie eine Angelegenheit der Wirtschafts-
politik geworden, und man sieht langsam ein, daB
eine bloBe Steigerung des Produktionsvolumens nicht
ausreicht. Eine groBe Anzahl im Inland hergestellter
Produkte ist wichtig, aber ihre Produktionskosten
sind nicht weniger bedeutsam. Das hat nach und nach
zur Einfilhrung eines Klassifizierungssystems fiir in-
dustrielle Investitionen und fiir Exportprdmien fiir
Industrieerzeugnisse gefiihrt, aber eine Anderung der
Methoden fiir den Schutz der inldndischen Industrie
wurde dadurch noch nicht bewirkt. Forschungsarbei-
ten, die vom Economic Advisory Council durchgefithrt
wurden, haben ergeben, daB bei den Produkten eini-
ger Montagewerke berechtigte Zweifel an einer Wert-
schopfung bestehen, besonders was den Nettogewinn
an Devisen angeht. AuBerdem wurden oft Bedenken
hinsichtlich einer Wertschépfung an Devisen bei Ex-
porten nach ,Clearing”-Landern gedufBert, besonders
in solchen Fallen, in denen die Rohstoffe gegen harte
Wihrungen erworben worden sind und die Erzeug-
nisse Israels dann an Lénder mit weicher Wahrung
iiber Clearing-Abkommen abgesetzt wurden.

Pro-Kopf-Einfuhr

Bevolik Einfuhr
evélkerungs-
Jahr zahl Insgesamt Pro-Kopf
in Mill. § in §
1949 1174 000 253,1 216
1950 1 370 000 298,8 218
1951 1 578 000 379,8 241
1952 1 630 000 323,1 198
1953 1 669 000 281,9 169
1954 1718 000 295,8 172
1955 1 789 000 333.6 186
1956 1872 000 367,0 196
1957 1 875 000 431,9 219

Quelle: Central Bureau of Statistics, Bank of Israel.

In der Zusammensetzung der Einfuhr spiegelt sich
der strukturelle Wandel der Wirtschaft wider. Der
Anteil der Verbraudhsgiiter und Halbwaren, die zu-
sammengefaBt sind, an der Gesamteinfuhr ging stark
zuriick, wahrend der Anteil der Rohstoffe und der
industriellen Ausriistungen anstieg. Das beweist die
schnelle Entwicklung der israelischen Industrie, die
wesentlich der Voraussicht bei den Investitionen in
industriellen Ausriistungen in den ersten Jahren zu
verdanken ist. Dank dieses Fortschrittes hat nur eine
leichte Zunahme der Devisenausgaben fiir den lau-
fenden Verbrauch stattgefunden, obwohl sich die Be-

647



Einfuhr nach Finanzierungsquellen

(in Mill. §)

Quelle 1949 1950 1951 1952 1953 1954 1955 1956 1957
US Grant-in-Aid - - 14,0 86,4 47,3 19,8 47,5 40,2 43,5
Deutsche Reparationen — — —_ —_ 40,9 54,6 61,9 65,5 52,7
Im Rahmen von

Handelsvertrdgen 9,1 20,3 32,3 34,2 38,1 49,1 44,7 46,2 63,1
Einfuhr ohne Devisenzuteilung:

Kapitaliberweisungen 16,5 21,0 31,6 54,3 24,1 9,6 8.6 7,2 6,2

Importe durch Einwanderer 15,3 14,9 12,1 9,5 3,0 1,5 2,4 2,5 8,3

Andere 6,9 15,4 27,7 26,5 32,8 31,3 15,6 17,5 16,2
Einfuhr durch direkte

Devisenzuteilung \ 2053 227,2 262,1 112,2 95,7 102,6 . 1152 165,2 189,0
Andere s 27,3 37,7 22,8 52,9
Insgesamt 253,1 298,8 379.8 3231 281,9 295,8 333,6 367,1 . 431,9

Quelle: Central Bureau of Statistics, Bank of Israel.

vélkerung wéahrend der Berichtszeit fast verdoppelt
hat. Wihrend die Gesamtzahlen zwar sténdig stiegen,
haben sich die Pro-Kopf-Aufwendungen fiir die Ein-
fuhr wahrend des letzten Jahrzehnts kaum geédndert.
Die Wirtschaftspolitik zielte deshalb darauf ab, die
Liicke in der Handelsbilanz durch Steigerung der Aus-
fuhr zu schlieBen. Wahrend 1949 die Verkdufe in
Ubersee nur 11 9% der Einfuhr deckten, konnte dieses
Verhiltnis 1954, als sich die neuen industriellen Aus-
riistungen auswirkten, auf 289% und Ende 1957 auf
329 verbessert werden.

QUELLEN DER HILFSZAHLUNGEN

Wahrend des letzten Jahrzehnts hat Israel betrdcht-
liche Hilfe fiir die Finanzierung seiner Einfuhr aus
zwei externen Quellen erhalten: die US Grant-in-Aid
und die deutschen Reparationen. Die amerikanische
Hilfe wurde wesentlich dafiir verwendet, Nahrungs-
mittel und Agrariiberschiisse zu bezahlen, wédhrend
die deutschen Reparationen in erster Linie der Be-

schaffung von Ausriistungen und wichtigen Rohstoffen
fiir die Industrie sowie dem Ankauf von Brennstoffen
aus anderen Léndern dienten.

Israel hat mit 19 Lindern Handelsabkommen abge-
schlossen und hat sich, soweit das mdglich war, be-
miht, seine Einfuhr im Rahmen dieser Abkommen zu
lenken. Da jedoch nicht alle benétigten Waren in
diesen Landern erhéltlich sind, wurde der gréBte Teil
der Einfuhr aus Lindern mit freier Wahrung bezogen.

Zwei bedeutsame Tatsachen werden aus dieser Uber-
sicht deutlich. Erstens, wahrend die Einfuhr im Rah-
men der Handelsvertrage 1949 nur 3,6 % der Gesamt-
einfuhr ausmachte, stieg ihr Anteil 1957 auf 14,6 %e.
Zweitens, Kapitaliberweisungen fielen von 6,5 %o der
Gesamteinfuhr im Jahre 1949 auf 1,5% im Jahre
1957. Das lag an den Mafinahmen, die ergriffen wur-
den, um die Einfuhr von Fertigwaren nach diesem
System einzustellen und diese Gelder nur fiir die
Einfuhr genehmigter Investitionsgiliter zu verwenden.

Die Rohstoffe der Welt: Baumwolle

L.,Philipps, London

n der Welterzeugung und im Weltverbrauch von

Textilfasern steht Baumwolle mengenmdfBig immer
noch an erster Stelle vor Kunstfasern und Wolle. Die
Agrarproduktion vieler Ladnder hingt vom Ertrag der
Baumwollanpflanzung ab, und zwar meist in stdrke-
tem AusmaB, als dies in anderen Gebieten ‘auf die
Schafzucht bzw. Wollgewinnung zutrifft. Die Baum-
wollstaude ist eine Malvenart (Gossypium) und ge-
deiht am besten in Gebieten zwischen 41° n. B. und
36° s. B. Es gibt hunderte verschiedener Spielarten,
zu denen laufend neue Ziichtungen hinzukommen.
Die Baumwolle kommt auch wild wachsend vor. Sie
wird aber iberwiegend im Plantagenbau gezogen, und
zwar in allen Landern fast ausschlieBlich in kleinen
und mittelgroBen Farmbetrieben, die allerdings den
betreffenden Gebieten einen einheitlichen Charakter
verleihen, Im Gegensatz zu anderen Massenproduk-
ten, die im GrofBibetrieb gewonnen werden, kompli-
ziert der vorherrschende Kleinanbau im Falle von
Baumwolle die Vermarktung dieses Grundstoffes.

Die meiste und vor allem wertvollste Baumwolle wird
aus einjahrigen Pflanzen gezogen. Es gibt auch
perennierende Sorten, die jedoch nur eine unter-
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geordnete Rolle in der Erzeugung und im Handel
spielen. Die Saatzeiten sind regional stark unter-
schiedlich. In den USA — dem weitaus gréBten Erzeu-
gerland der Welt — liegen sie zwischen Mitte Mairz
und Mitte Mai, in Agypten Mitte Februar bis Ende
April, in Indien und Pakistan hauptsdchlich im Juni
und Juli. Die Keimdauer betrdgt in der Regel vier-
zehn Tage. Die Zeit des Wachstums der Pflanze bis
zur Kapselreife hangt von Klima, Wetter, Bodenbe-
schaffenheit, Sorte und Anbaumethode ab. Es ver-
gehen im allgemeinen 120 bis 150 Tage zwischen
Aussaat und Erntebeginn. Geerntet wird die reife,
gerade aufgesprungene Samenkapsel. Sie enthdlt ndm-
lich die Baumwollfaser: den Haarbesatz der Saat-
korner der strauchartigen Pflanze. Das Sich-Uffnen der
Kapsel ist das Zeichen dafiir, daB die Saat reif ist
und die Faser die brauchbare Qualitdt erreicht hat.
Die Giite oder iiberhaupt die Verwendbarkeit der
Faser wiirde durch verspétetes Pfliicken erheblich lei-
den. So war denn auch die Erfindung der Pfliick-
maschine (Cottonpicker) eine groBie Hilfe fiir die
Landwirtschaft, weil sie seitdem wenigstens zum Teil
nicht mehr vor dem frither oft unldésbaren Problem
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