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ZEITGESPRACH

Aecttbewerb aunf dem Cjemeinsamen Mazke

Ein Gesprich zwischen Vertretern verschiedener Wirtschaftszweige

Das Gesprich wird im Dezemberheft fortgesetst

KONSUMGUTERINDUSTRIE:

Selbsthilfe als Gemeinschaftswerk

ie Ausgangssituation der deut-
D schen Industrie beim Inkraft-
treten des Vertragswerks von Rom
war gilnstig und wungilinstig zu-
gleich: Giinstig insofern, als die
deutsche Industrie bereits durch
eine liberale Handelspolitik, vor
allem durch niedrige Zollsdtze,
nicht verwéhnt war und zudem ihre
Ausfuhrerfolge gerade auch in den
Lindern des Gemeinsamen Mark-
tes zeigten, daB ihre Preise inter-
national durchaus wettbewerbs-
fahig waren. Ungiinstig insofern,
als einige Partnerlinder ihre
Maérkte seit jeher mit hohen Zoll-
und Kontingentmauern umgeben
hatten, die — gemdB der langen
Ubergangsperiode — nur ganz
langsam abgetragen werden. Wah-
rend Westdeutschland also gleich
zu Beginn den Druck der ausléndi-
schen Ware zu spiliren bekam,
Offnen sich seiner Industrie die
Tore zu wichtigen Mirkten der
EWG nur mit einer kleinen Er-
weiterung des Spaltes.

Die nationalen Wirtschaften
im GroBraum

Im Gegensatz zu der GroBSraum-
wirtschaft des nordamerikanischen
Kontinents, die sich noch vor der
allgemeinen Industrialisierung ge-
bildet hat, sind in der EWG bereits
hochentwickelte Volkswirtschaften
zusammengeschlossen. Ihre Ent-
wicklung und vor allem ihr Wieder-
aufbau nach dem Kriege erfolgte
weitgehend mit nationaler Ziel-
setzung und nicht in Sicht auf die
VergréBerung des Binnenmarktes.

So stehen denn heute in vielen
Zweigen Kapazititen bereit, deren
Leistungsfahigkeit zusammenge-
nommen den Bedarf des Gemein-
samen Marktes erheblich tibersteigt
und deren Vollbeschdftigung weit-
gehend von der Aufnahmefdhigkeit
und -willigkeit dritter Lander ab-
hdngt. Wenn hier kein ausreichen-
des Absatzventil geschaffen wird,
mufl das Problem der Uberkapazi-
titen zwangslaufig im Wettbe-
werbskampf ‘geldst werden.

Dal die mit der EWG bezwedkte
internationale Arbeitsteilung die
Verlagerung der Produktion zum
kostengtinstigen Standort und da-
mit die Ausschaltung der Grenz-
produzenten zur Folge hat, war
von Beginn an klar, Das ist, soweit
es sich dabei um natiirliche Stand-
ortvorteile handelt, gerechtfertigt.

Die Verzerrung des Wettbewerbs

Verzerrt wird der Wettbewerb
jedoch durch die verschiedensten
kiinstlich geschaffenen Bedingun-
gen, seien sie nun im Institutionel-
len begriindet oder gezielte MaB-
nahmen der Wirtschaftspolitik. Das
gilt vor allem in bezug auf die
unterschiedlichen Belastungen der
Unternehmen durch Steuern,
sei es, daB in dem einen Land das
Schwergewicht auf den Ertrag-
steuern, im anderen Land auf den
Verbrauchsteuern liegt, sei es in
Gestalt von Riickvergiitungen und
Vergilinstigungen, die die expor-
tierte, und Belastungen, die die
importierte Ware neben dem Zoll
durch steuerliche MalBnahmen er-

fahrt, Zwar ist die Harmonisierung,
wie der Vertrag sie vorschreibt,
in Angriff genommen worden. Aber
schon eine Bestandsaufnahme der
verschiedenen Steuersysteme ist
schwierig wund langwierig, ge-
schweige denn eine Anderung und
internationale Angleichung der mit
dem nationalen Eigenleben stark
verhafteten Fiskalwirtschaften.

Daneben schafft die Wettbe-
werbsgesetzgebung unter-
schiedliche Ausgangspositionen.
Wenn in der Bundesrepublik auch
Exportkartelle ,nur’ anmeldungs-
pilichtig sind, so steht der deutsche
Hersteller doch einer durchkartel-
lierten Front seiner Mitbewerber
in anderen L&ndern gegeniiber,
ohne selbst die Moglichkeit zu
haben, sich in gleichem Umfang
durch Zusammenarbeit mit anderen
Unternehmern, etwa im Rahmen
von Rationalisierungskartellen, zu
giinstigeren Produktionsbedingun-
gen zu verhelfen.

Daneben ist die Rolle der
6ffentlichen Hand in anderen
Landern wesentlich gewichtiger als
in der Bundesrepublik. Wo aber nicht
auf Rentabilitdt geachtet werden
muB und Defizite stillschweigend
aus dem allgemeinen Haushalt ge-
deckt werden, lafit sich elastischer
kalkulieren. Dies gilt um so mehr,
als in einigen Lé&ndern nicht nur
die Grundstoff-, sondern gerade die
weiterverarbeitende Industrie stdr-
ker mit Staatsbetrieben durchsetzt
ist, als dies in der Bundesrepublik
der Fall ist,

Auch nationale Preis-
rechte, wie sie z.B. in Frank-
reich und Italien in gréferem Um-

Alle in der Abteilung ,Zeitgesprich® verdffentlichten Beitrige sind freie Meinungsdiufierungen von Per-
sonlichkeiten aus Wirtschaft und Politik und von in- und auslindischen Mitarbeitern. Sie enthalten keine
Stellungnahme der Redaktion und sind keine offisiésen Auferungen der herausgebenden Institutionen.
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fang noch bestehen, schaffen un-
gleiche Startbasen, da sie die
Kosten-Preis-Relation verfélschen.
Zwar wird ihre Beseitigung auf
Grund der Vorsdiriften des EWG-
Vertrages angestrebt, ebenso wie
die Abschaffung der handelspoliti-
schen BeschrdnkungsmaBnahmen,
die zum Schutze der heimischen
Produktion und zur Erleichterung
des Exports ergriffen worden sind.
Letztere bilden aber ein uniibersicht-
liches und schwer zu durchforsten-
des Gestriipp. Sie sind auf das
phantasievoliste verquickt mit fis-
kalischen, wettbewerbsrechtlichen,
preispolitischen und allgemein wirt-
schaftspolitischen MafSnahmen und
reichen von der verspateten und
zu geringen, jede Zollsenkung in
ihrer Wirkung aufhebenden Kon-
tingentsfreigabe bis hin zur steuer-
lichen Forderung des heimischen
Investitionsgiiterabsatzes unter dem
Stichwort ,Rationalisierung®.

Wirtschaftspolitische Koordi-
nierung auf lange Sicht

Sofern es sich hierbei um spe-
zielle MaBnahmen handelt, lassen
sie sich leichter eliminieren als die
‘Wettbewerbsverfdlschungen, die im
Wirtschafts- und Steuersystem und
in der wirtschaftspolitischen Grund-
haltung der Lander verankert sind.
Denn jede die Stabilitdt der Wah-
rung beeinflussende wirtschafts-
politische MaBnahme tangiert auch
die internationalen Wirtschaftsbe-
ziehungen. Sie &ndert — das hat
die Abwertung des franzosischen
Franc gezeigt — die Wettbewerbs-
relationen und schafft in bezug auf
Zeitpunkt und Umfang betrdchtliche
Unsicherheit. Ist aber die ange-
strebte Angleichung der Wahrungs-
verhdltnisse erreicht, dann muB sie
auch erhalten bleiben. Das setzt
eine Ubereinstimmung in der Kon-

junkturpolitik der EWG-Lénder
voraus.
Ansdtze in vielversprechender

Form sind gemacht: Der Wéahrungs-
ausschuB hat seine Tatigkeit auf-
genommen, die Notenbanken arbei-
ten weitgehend zusammen, und ein
Programm einer konjunkturpoliti-
schen Koordinierung ist ausge-
arbeitet. Doch handelt es sich weit-
gehend um Pléne und MaBnahmen,
die sich erst ,in the long run” ent-
falten werden. Wenn audh die Ver-
pflichtung zur Harmonisierung und
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der gegenseitigen Abstimmung be-
steht, im Ernstfall gilt dann doch
immer das Primat der nationalen
Wohlfahrt, das ja auch in den zahl-
reichen  Ausnahmebestimmungen
des Vertragswerks seinen Nieder-
schlag gefunden hat.

Regionale und iiberregionale
Mdrkte

Bis dahin miissen die Betriebe
sich langst mit den verdnderten
und stdndig sich dndernden Wett-
bewerbsbedingungen im groflen
Markt auseinandergesetzt haben.
Eine gewisse Verlustquote wird
wohl kaum zu vermeiden sein.
Allerdings wird man differenzieren
miissen: Denn nicht nur von
Branche zu Branch\e ist der Wett-
bewerbsdruck verschieden = stark,
auch von Produkt zu Produkt und
Betrieb zu Betrieb, wobei hier vor
allem die BetriebsgroBe eine Rolle
spielt.

Grundsétzlich ist festzustellen,
daB8 nicht alle Branchen von dem
plotzlich verschidrften Wettbewerb
betroffen werden. Ganze Wirt-
schaftszweige sind auf die Befrie-
digung regionaler Maérkte ausge-
richtet. Das wird sich auch unter
dem Zeichen des Gemeinsamen
Marktes kaum &ndern, wie ja auch
die Wirtschaft des nordamerikani-
schen Kontinents praktisch aus
einem Konglomerat regionaler
Markte besteht, deren Unterschiede
so groB sind, daB selbst die GroB-
firmen mit ,nationwide” ausgerich-
tetem Absatz Produktdifferenzie-
rungen vornehmen miissen.

Das Problem der BetriebsgrifBen

Oft wird besorgt, daB der Ge-
meinsame Markt in einer fir Klein-
betriebe nachteiligen Weise den
Trend zum GroBbetrieb férdere und
eine Konzentrationswelle auslése.
Das ist sicherlich zu stark generali-
siert. Zweifellos wird der interna-
tionale Wettbewerb im Gemeinsa-
men Markt am stérksten bei Massen-
erzeugnissen einsetzen, und hier
ist in der Tat der GroBbetrieb am
leistungsfdhigsten. Er ist durch den
Druck der Fixkosten zur Kapazi-
titsauslastung ,um jeden Preis”
gezwungen. Wie die bisherige Ent-
wicklung gezeigt hat, ist der Trend
zu einer stdrkeren Konzentrierung
und Konzernierung gerade der
GroBbetriebe unverkennbar, teils
aus produktionstechnischen, teils

aus absatzwirtschaftlichen Griinden.
Ein weiteres Motiv, vor allem bei
langlebigen Konsumgiitern, ist die
gegenseitige Nutzbarmachung der
Service-Organisationen, um auch im
Kundendienst leistungsfihig iiber
den gesamten EWG-Raum hinweg
Zu sein. Auch hier sind andere
Volkswirtschaften der deutschen
voraus: Uber 60 %, der bereits be-
kannt gewordenen Produktionszu-
sammenschliisse entfallen auf fran-
zosische Unternehmen.

DaB aber damit der kleine und
mittlere Betrieb zwischen die Miihl-
steine gerdt, ist nicht ohne weiteres
gesagt. Im Gegenteil: Je mehr die
GroBbetriebe sich auf die Massen-
fertigung verlegen miissen, um
wettbewerbsfdhig zu sein, desto
groBer ist die Chance filir kleinere
und mittlere Betriebe als Zuliefe-
rer. Vor allem aber bleibt die Be-
friedigung des regionalen Marktes
und des individuellen Bedarfs das
Privileg des Kleinbetriebes, der
allerdings wendig und anpassungs-
fahig sein muB. Erfillt er diese
Voraussetzung, dann bieten sich
fiir ihn auch international Chancen,
solange die allgemeine Wohl-
standssteigerung allerorts den Be-
darf differenzierter werden last
und in vielen Konsumbereichen
das Ausgefallene, Fremdldndische
bevorzugt wird, Der Erfolg skandi-
navischer Mobelhersteller in
Europa ist ein gutes Beispiel fiir
diese Entwicklung. Vor allem aber
bieten auch die Konzentration des
Handels und die Einrichtung von
Einkaufsringen dem nicht direkt
exportierenden Konsumgtiterprodu-
zenten Absatzchancen iiber die
Grenzen des Heimatlandes.

Rationalisierung
und Produktionsumstellung

Allerdings wird man — das gilt
fir Gro8 und Klein -—— um Ratio-
nalisierungs- und Modernisierungs-
mafBnahmen nicht herumkommen,
und in besonders gelagerten Fillen
wird man auch zur Spezialisierung
und sogar zu Produktionsumstellun-
gen schreiten miissen. Sie sollten
so frith wie méglich ergriffen wer-
den und durch spezielle staatliche
Hilfen — die ERP-Kreditaktion fiir
die Textilindustrie war hier ein
ermutigender Anfang-— unterstiitzt
werden, Aber auch in der allge-
meinen Wirtschaftspolitik sollte
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man auf die zwingende Notwen-
digkeit der Umorganisation, die fiir
manchen Betrieb eine Lebensfrage
darstellt, Ridksicht nehmen,
SchlieBlich sollte die unternehme-
rische Selbsthilfe stdrker aktiviert
werden. Sie hat nur als Gemein-
schaftswerk Erfolg. Von der ge-
meinschaftlichen Absatzforschung
und Marktanalyse bis hin zu einer
internationalen Verstandigung tiber
die Eliminierung nicht leistungs-
fahiger Kapazititen besteht ein
weiter Spielraum fiir unternehme-

TEXTILINDUSTRIE:

rische Zusammenarbeit mit dem
Ziel, die durch die Umstellung auf
den Gemeinsamen Markt erforder-
lichen Reibungsverluste moglichst
klein zu halten. Ansidtze sind be-
reits in der Griindung zahlreicher
internationaler Zusammenschliisse
von Fachverbinden gemacht wor-
den, und der Erfahrungs- und
Meinungsaustausch wird sicherlich
dazu beitragen, die Umstellungs-
schwierigkeiten gldtten zu hel-
fen — zum Nutzen aller beteiligten
Volkswirtschaften. (ss)

Wettbewerb gefihrdet die Grenzbetriebe

Der Textilindustrie und Textil-
wirtschaft kommt in allen Lindern
der Europaischen Wirtschaftsge-
meinschaft ein hervorragender
Platz unter den Wirtschaftsgrup-
pen zu. Nicht nur bei uns ist die
Textilindustrie der gré8te Zweig
der Konsumgiiterindustrie. Ge-
meinsam mit der nachfolgenden
Stufe der Bekleidungsindustrie
steht sie mit nahezu 1 Mill. Be-
schiftigten in der Bundesrepublik
und mit 2,5 bis 3 Mill. Beschiftig-
ten in der EWG an erster Stelle
aller Industriebranchen.

Es liegt auf der Hand, da8
Wandlungen in der Marktlage der
Textilindustrie schwerwiegende
okonomische und soziale Konse-
quenzen haben. Ob aber im Zuge
der Bildung des Gemeinsamen
Marktes gravierende Verdnderun-
gen eintreten, 1dB8t sich heute nicht
vorhersagen; die gegebenen be-
triebs- und branchenwirtschaft-

= =

lichen Tatbestdnde sprechen eher
dagegen. Der Wettbewerb wird
im allgemeinen nicht zu Ungunsten
der Textilindustrie des einen oder
anderen Landes, sondern zu Un-
gunsten der Grenzbetriebe in allen
Landern ausgehen.

Marktnihe des Produzenten
vorteilhaft

Im Gegensatz zu anderen Indu-
striezweigen f&llt in der Textil-
industrie die Vielzahl der verar-
beitenden Rohstoffe und die durch
Geschmack und Mode — beson-
ders bei Bekleidungstextilien und
einer Reihe von Heimtextilien —
bewirkte = Mannigfaltigkeit der
Produktion auf, Man hat es nicht
mit der Textilindustrie schlechthin
zu tun, sondern mit zahlreichen
Textilsparten.

Das Moment der Mode und des
Geschmacks 1daBt auch in der kom-
menden Entwidklung zum Gemein-
samen Markt und nach dessen end-

A KT

giiltiger Formung ein an Varia-
tionsbreite und -tiefe reiches Pro-
duktionssortiment der Textilindu-
strie erwarten. Die Unterschiedlich-
keit in den modischen und ge-
schmacklichen Anspriichen zwi-
schen den einzelnen L&ndern und
Landschaften, auch die vonein-
ander abweichenden Verbraucher-
wiinsche beispielsweise der groB-
stddtischen und der landlichen Be-
volkerung werden auch weiterhin
die Marktndhe des Produzenten
mit dem Vorteil der stdndigen Be-
obachtung der Verhaltensweisen
der Konsumenten geboten erschei-
nen lassen, Dieser imponderable
Standortfaktor wird zumindest in
den konsumnahen Bereichen der
Textilindustrie stdrkeres Gewicht
haben als mdgliche Kostenvorteile
durch eine rdaumliche Produktions-
konzentration. Tendenzen  zur
Standortverlagerung koénnte man
sich am ehesten in der Rohstoff-
erzeugung (Chemiefaserindustrie)
und in der Produktion von Stan-
dardware vorstellen, die entweder
noch veredelt werden mu8, bevor
sie zum Konsumenten gelangt
(Baumwollrohgewebe), oder keine
Veredelung benétigt (Jutegewebe).

Aber auch diese theoretisch
denkbaren Standortverschiebungen
darf man nicht iiberschdtzen. Ge-
rade die Baumwollindustrie als
gréBte Gruppe der Textilindustrie
ist eine typisch weitgestreute In-
dustrie mit starker Bindung an die
Verbrauchsschwerpunkte. Uber-
haupt wird die zukiinftige Zins-,
Steuer- und Verkehrskostenent-
wicklung abzuwarten sein, bevor
man in dieser Hinsicht den Versuch
einer Prognose wagen kann.

COMMERZIBANK
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Die deutsche Position
im AuBenhandel

Aus der heutigen AuBenhandels-
verflechtung der EWG-Partner las-
sen sich einige Riickschliisse auf
die kiinftige Konkurrenzsituation
der deutschen Textilindustrie zie-
hen. Da sich die Verhédltnisse fiir
diejenigen Lander, die heute schon
niedrige Zollsdtze haben — die
Bundesrepublik ist im Durchschnitt
textiles Niedrigstzolland in Euro-
pa — und bei ihren Partnern hohe
Zollsenkungen erwarten ko&nnen,
am giinstigsten gestalten miissen,
besteht auf langere Sicht AnlaB zu
einer optimistischen Beurteilung.

Das Vertragswerk der EWG
sieht aber einen 12- bis 15jahrigen
Interimszustand vor, nach dessen
Ablauf erst gleiche Startbedingun-
gen vorhanden sein werden, so daB
einstweilen viele Disparitdaten be-
stehen bleiben, die den reinen
‘Leistungswettbewerb stéren. Am
1, Januar 1959 sind nur die ersten
bescheidenen Schritte zum Gemein-
samen Markt getan worden. Da
die Bundesrepublik auf dem Zoll-
gebiet vorgeleistet hat und auch
keine Kontingente mehr kennt,
versplirt die Textilindustrie hier-
zulande den scharfen Wind des
europaischen Wettbewerbs bedeu-
tend frither als ihre groSen Nach-
barlénder.

Frankreich und Italien sind Hoch-
zolldnder.,  Frankreich . verfiigt
auBerdem weiterhin {iber Einfuhr-
kontingente {iber Textilpositionen,
die fiir Deutschland besonders ex-
portinteressant sind. Audh aus der
Unterschiedlichkeit der Steuer-
systeme folgt eine Benachteiligung
der deutschen Seite. Im grenziiber-
schreitenden Warenverkehr erge-
ben sich wegen der Ausgleichs-
und Riickvergiitungsregelungen
Vorteile fiir die Lander mit hoher
indirekter und geringerer direkter
Besteuerung, umgekehrt Nachteile
fiir Lander mit hoher direkter und
geringerer indirekter Steuerlast
(vornehmlich die Bundesrepublik}.

Derartige Disparititen wirken
sich in besonderer Scharfe fir
einen Wirtschaftszweig wie die
Textilindustrie aus, der seit Jahren
in einem schonungslosen nationa-
len und internationalen Konkur-
renzkampf steht. In diesem Zusam-
menhang muBl auch die starke Pas-
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sivitdt der deutschen AuBenhan-
delsbilanz Textil innerhalb des
EWG-Raumes begriffen werden.
Sie ist nicht etwa auf mangelnde
Leistungsfdhigkeit der deutschen
Textilindustrie zuriickzufiihren. Die
Verzerrungen und Disparitdten
auszuschalten, ist Aufgabe der na-
tionalen und supranationalen Wirt-
schafts- und Handelspolitik.

Die Billigpreislander

Nur zum Teil liegen die Kon-
kurrenzprobleme fiir die Textilin-
dustrie auf der innereuropéischen
Ebene. Hier sind vor allem die
Woll- und Leinenindustrie zu nen-
nen. In wichtigen Branchen findet
die hauptsachliche Auseinanderset-
zung mit den Wettbewerbern von
auflen statt, vornehmlich mit der
Billigpreiskonkurrenz Ostasiens.

Aus diesem Grunde geht das ge-
meinsame Streben der europdi-
schen Textilindustrie in Richtung
einer koordinierten Handelspolitik,
die moglichst rasch verwirklicht
werden muB, damit nicht durch
handelspolitische Alleingénge Ge-
fahren fiir den europdischen Bin-
nenhandel entstehen. Es kommt
darauf an, die Existenzinteressen
der europdischen traditionellen
Konsumgiiterindustrien mit den
Expansionsinteressen der teilweise
noch am Beginn der wirtschaft-
lichen Entwicklung stehenden Lie-
ferlander Ostasiens in verniinf-
tiger Weise abzustimmen,

Eine Spaltung Europas
ist gefdhrlich

Die Idee der europdischen Inte-
gration ist unvollkommen verwirk-
licht, solange der Verschmelzungs-
prozeB auf die sechs Partnerstaa-
ten der Vertrdge von Rom be-
schrdankt bleibt. Im Hinblick auf
den Giiteraustausch untereinander
stellt das Auseinanderfallen Euro-
pas in zwei Blodte ein Ungliick
dar. Traditionelle Kunden- und
Lieferantenbeziehungen werden

" zerbrechen, sofern Europa sich auf

dem wirtschaftlichen Felde nicht
einigt.

Die deutsche Textilindustrie
wiirde in besonders starkem Mafle
in Mitleidenschaft gezogen werden,
da sie ihre besten Abnehmer im
Bereich der Stodkholmer Gruppe
besitzt. Im Gegensatz zur Aufien-
handelslage gegeniiber den EWG-
Partnern ist der textile AuBenhan-
del mit den sog. ,AuBensieben”
aktiv. Allein im Skandinavien-Han-
del stehen jahrlich mehr als
300 Mill. DM deutscher Textil-
exporte auf dem Spiel, die im
Zuge der drohenden Umstruktu-
rierung der Handelsbeziehungen
zufolge des sich auftuenden Gra-
bens an Grofibritannien oder die
Schweiz fallen konnten, Deshalb
gehort die deutsche Textilindustrie
zu den starksten Befiirwortern
einer umfassenden europaischen
Assoziation. {Sta.)

ELEKTROTECHNISCHE INDUSTRIE:
Liberale Handhabung erwiinscht

Die Wettbewerbsposition einer
Industrie wird von einer groBen
Vielzahl von Faktoren bestimmt,
zu denen nicht nur die Ausstattung
nach Qualitdt und Quantitdt mit
sachlichen und persénlichen Pro-
duktionsfaktoren und der Grad der
Spezialisierung gehoren, sondern
ebenso die GroBe des bereits be-
stehenden Marktes und die staat-
liche Wirtschafts-, Finanz- und
Steuerpolitik. Unter diesen Ge-
sichtspunkten wird es in keinem
Lande Industrien geben, die ein
einheitliches Bild der marktméaBi-
gen Verflechtung zeigen. Dem-
gemdB wird man davon ausgehen
miissen, daB die -AnpassungsmaB-
nahmen, soweit solche erforderlich

werden, von Industriezweig zu
Industriezweig unterschiedlich sind
und selbst zwischen den Unterneh-
men eines Industriezweiges je nach
Produktionstiefe und -programm,
Kostenlage und Vertriebssystem
differieren kdnnen.

Die Elektroindustrie nun ist ein
Industriezweig mit einem auBer-
ordentlich vielseitigen Produktions-
programm, so daf verallgemei-
nernde Feststellungen oder Deu-
tungen auf groBe Schwierigkeiten
stofen. Wenn im folgenden den-
noch versucht wird, iiber die
Elektroindustrie als Ganzes etwas
auszusagen, so miissen die erwdhn-
ten Vorbehalte stets berticksichtigt
werden,
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Die Position

der deutschen Elektroindustrie

Im Rahmen der Elektroindustrie-
gruppen des Gemeinsamen Marktes
steht die deutsche Elekiroindustrie
an erster Stelle. Nach Berechnun-
gen des OEEC Machinery Commit-
tee belief sich der Produktionswert
in den EWG-Landern 1957 auf rd.
22,9 Mrd. DM. Auf die Bundes-
republik (einschl. Berlin) entfielen
davon 10,35 Mrd. DM. Wenn man
die berechtigte Annahme macdht,
daB die Produktivitdt in den ein-
zelnen Ldndern nur geringe Unter-
schiede aufweist, sind die Beschéf-
tigtenzahlen représentativer: Die
Bundesrepublik weist 671 000 Be-
schaftigte auf, Frankreich 261 000,
Benelux 135000 und Italien 93 000.

Die AuBenhandelszahlen lassen
die beachtliche Wetthewerbsfahig-
keit der Bundesrepublik erkennen:
von Gesamtexporten in Hohe von
3,317 Mrd. DM gingen im Jahre
1958 843 Mill. DM oder rd. 254 %
in die EWG-Lander. Das waren rd.
57 %o der Beziige der EWG-Linder
von anderen EWG-Partnern und

rd. 32 %o der gesamten Elektro-Ein-
fuhren der anderen EWG-Partner.
Als Lieferant an ndchster Stelle
stehen Belgien-Luxemburg und die
Niederlande mit (1958) Ausfuhren
in andere EWG-Lander (chne
Deutschland) von 260 Mill. DM
bzw. 250 Mill. DM,

In der beigegebenen Tabelle sind
die gegenseitigen Verflechtungen
der EWG-Lander dargestellt. Aus
dieser Tabelle geht auch hervor,
da8 die deutschen Elektro-Ausfuh-
ren in die EWG-Lander von 1957
auf 1958 um fast 8 % zuriickgegan-
gen sind. Gleichzeitig haben sich
die deutschen Einfuhren aus die-
sen Ldndern mehr als verzweiein-
halbfacht. Im ersten Halbjahr 1959
lagen die deutschen Ausfuhren in
die EWG-Lander mit 433 Mill, DM
um rd. 7% iiber den entsprechen-
den Vorjahreszahlen, die Einfuh-
ren stiegen um 37% von
89 Mill. DM auf 122 Mill. DM. Der
Anteil der EWG-Lander an der ge-
samten Elektro-Ausfuhr und -Ein-
fuhr ist weiterhin (bei der Ausfuhr
auf 24,1 %) gefallen.

Die Entwicklung im Elektro-AuBenhandel
Gegenseitige Verflechtung
der Liander der Europdischen Wirtschaftsgemeinschaft

{in Mill. DM)
Bezieherldnder
Lieferlinder Jahr |Bundes-} Bel- Ausfuhr
rep. Nieder-] gien Frank- Italien 20~
Deutsch-| lande [Luxem- | reichl) sammen
land burg
1956 . 321,6 173,0 136,8 173.0 8044
Bundesrepublik Deutschland 1957 . 322,3 208,2 153,1 200,6 884,2
1958 . 300,3 197,0 151,8 193.8 8429
1956 60,2 . 133,8 43,9 26,8 264,7
Niederlande 1957 60,0 157,5 41,2 31,6 290,3
1958 125,2 . 182,8 37.4 29,5 3749
1956 7.4 191,5 . 19,9 44 223,2
Belgien-Luxemburg 1957 7.9 218,4 . 25.0 4,6 255,9
1958 22,1 2374 . 18.8 4,3 282,6
1956 16,1 35,7 35,6 . 17,4 104,8
Frankreich 1) 1957 21,7 30,1 43,8 19,8 1154
1958 62,2 30,6 49,5 . 18,7 163,9
1956 44 10,4 5,6 13,7 . 34,1
Italien 1957 6,3 6.5 8,0 124 33,2
1958 16,6 4,8 9,7 11,0 42,1
1956 88,1 559,2 348,0 214,3 2216  1431,2
Einfuhr zusammen 1957 95,9 477,3 417,5 231,7 256,6  1579,0
1958 2291 5731 439,0 219,0 246,2 1706,4

1) EinschlieBlich Saargebiet,

Quelle: Verdffentlichungen des ZVEI {iber AuBenhandel fremder Lander, Heft 11,

August 1959,
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Die Bedeutung dieser Zahlen
wird unterstrichen durch die Fest-
stellung, daB die deutschen Elektro-
Ausfuhren in die 7 Lander der ge-
planten ,Kleinen Freihandelszone*
wesentlich umfangreicher sind und
bisher erheblich schneller gewach-
sen sind (von 864 Mill. DM 1957
auf 1006 Mill. DM 1958 und
584 Mill. DM im ersten Halbjahr
1959). Hier liegt einer der wesent-
lichsten Griinde fiir die auch von
der Elektroindustrie immer wieder
mit Nachdrudk erhobene Forderung
zum groBeuropdischen Markt,

Die Wettbewerbsfihigkeit

Die oben angefiihrten Zahlen
iiber die Entwicklung des Elektro-
AuBenhandels mit den EWG-Lin-
dern kénnten die Vermutung nahe-
legen, da8 die deutsche Elektro-
industrie in letzter Zeit an Konkur-
renzfdhigkeit eingebiift habe. Tat-
sdchlich ist jedoch der Ausfuhrriick-
gang 1958 im Zusammenhang mit
der inzwischen {iberwundenen Re-
cession zu sehen, wihrend ein Teil
der Einfuhrzunahme, besonders aus
Frankreich, auf auBlergewdhnliche
Einfliisse zuriickgefiihrt werden
kann. Bisher sind tatsdchliche Aus-
wirkungen der Mafnahmen vom
1.1,1959 (Zollsenkung um 10 %,
Aufstockung und Globalisierung
der Kontingente usw.) noch nicht zu
erkennen. In der Tat diirfte in Zu-
kunft eher mit einer Verbesserung
der deutschen Wetthewerbsposi-
tion zu rechnen sein; denn der
italienische und der franzésische
Markt genossen bisher den Schutz
hoher Zélle, im Falle Frankreichs
zusétzlich auch den Schutz weit-
gehender mengenmaéBiger Einfuhr-
beschréankungen.

Die deutsche Elektro-Einfuhr
andererseits war bisher schon zu
100 % liberalisiert und nur mit
sehr nijedrigen Zollen belegt. In
einigen wichtigen Gruppen (z.B.
Generatoren, Motoren, Transfor-
matoren) ist die Einfuhr schon
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heute zollfrei, Dariiber hinaus sind
die ersten beiden Zollsenkungen
vom 1.1,1959 und 1.7.1960 durch
die autonomen Zollsenkungen des
Jahres 1957 bereits vorweggenom-
men. Um zu objektiven Verglei-
chen der Kostenverhéltnisse in der
Industrie der einzelnen Lénder zu
kommen, sind unter Beteiligung
der Verbdnde der Elektroindustrie
der EWG-Lédnder schon vor einiger
Zeit Kostenstrukturvergleiche in
Angriff genommen worden.

Handels- und wirtschaftspolitische
Manipulationen

Die erwdhnten, im Grunde posi-
tiven Erwartungen miissen jedoch
etwas eingeschrinkt werden durch
die Kenntnis gewisser Entwicklun-
gen in den anderen EWG-Léndern,
z. B, der steuerlichen Begiinstigung
von Exportzusammenschliissen und
den betréchtlichen, staatlich gefér-
derten  RationalisierungsmafBnah-
men in Frankreich; der (vom Ver-
trag allerdings gebilligten) Einfiih-
rung erhohter Umsatzausgleichs-
steuern in Belgien und den Nieder-
landen, wo z.B. fiir Glihlampen
der Zoll um die vorgeschriebenen
10 %6 von 12 % auf 10,8 %/« gesenkt,
gleichzeitig aber die Einfuhrumsatz-
steuer von 5% auf 9%, erhéht
worden ist; der verspidteten Ertei-
lung von Lizenzen in Frankreich
und teilweise auch in Italien. Leider
ist die Bundesrepublik auf diesem
Gebiete auch nicht ganz untdtig
gewesen, wie die Erhéhung der
Verbrauchsteuer bei Kaffee und
Tee oder die Manipulationen um
die Kontingente fiir Kartoffelein-
fuhren zeigen.

Die deutsche Industrie fiihlt sich
auch bei Rationalisierungsbestre-
bungen etwa im Wege der Typen-
bereinigung der Produktionspro-
gramme durch die strengen Vor-
schriften des deutschen Kartellge-
setzes gegeniiber den anderen
EWG-Partnern benachteiligt. Auch
die Schaffung leistungsfdhigerer
Vertriebsorganisationen ist eine
wichtige Aufgabe unternehmeri-
scher Leistung fiir den zukiinftigen
EWG-Markt. Dies um so mehr, weil
es nicht ausgeschlossen ist, daB das
Zuriickbleiben der Ausfuhren in die
EWG-Lidnder hinter denen in die
Lander der kiinftigen Freihandels-
zone teilweise auf eine gewisse
Vernachlassigung des ersten Mark-
tes schliefen lassen konnte.
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Der Aufstellung des gemein-
samen AuBentarifes sieht die Elek-
troindustrie mit gemischten Gefiih-
len entgegen, weil die Verhand-
lungen um die Liste G ganz deut-
lich erkennen lassen, daf fiir wich-
tige Rohstoffe und Vorerzeugnisse
der Elektroindustrie auf Wunsch
von Interessenten Zollsdtze festge-
legt werden sollen, die die Mate-

AUTOMOBILINDUSTRIE:

rialkosten der Elektroindustrie er-
heblich erhéhen wiirden. Das
Petitum der Elektroindustrie zielt
deshalb auf eine moglichst liberale
Handhabung des Vertrages und der
ganzen Politik der Europdischen
Wirtschaftsgemeinschaft ab und
verficht gleichzeitig ein zielbewuB-
tes Ansteuern der ,GroBlen Frei-
handelszone”. (BB)

Ausweitung der Mirkte auflerhalb der EWG

Die Automobilproduktion im
EWG-Raum konzentriert sich im
wesentlichen auf drei Lénder: die
Bundesrepublik Deutschland, Frank-
reich und Italien. Die niederldndi-
sche Produktion f&llt bisher noch
nicht ins Gewicht, wdahrend die
Benelux-Union auBer Betracht blei-
ben muB, weil dort nur Fahrzeuge
montiert werden. Im Zeichen der
rasch fortschreitenden Motorisie-
rung, die in den letzten Jahren
immer weitere Volksschichten er-
faBt hat, ist die Automobilindustrie
in allen drei Léndern zu einem der
bedeutendsten Industriezweige und
einer wichtigen und zuverldssigen
Stiitze der Konjunktur geworden.

Im Jahre 1958 wurden im EWG-
Raum nicht weniger als 3 Mill.
Fahrzeuge produziert, davon allein
die Hélfte in der Bundesrepublik;
in diesem Jahr wird die Produktion
schdtzungsweise um weitere 159%
anwachsen.

Kriterien der Absatzchancen

Wenn wir nun versuchen, uns
ein Bild von den Auswirkungen
des durch den EWG-Vertrag in
Gang gesetzten Integrationspro-
zesses auf die Automobilindustrie
in den Landern der Gemeinschaft
zu machen, so ist vor allem zu be-
achten, daB es sich hier um einen
in stetiger Aufwértsentwicklung
begriffenen Industriezweig handelt,
fiir den sich der Ubergang zu einem
von Handelshemmnissen freien
Wirtschaftsraum wesentlich  rei-
bungsloser vollziehen diirfte als
fir andere Industriebereiche, die
die Grenze der Aufnahmefdhigkeit
des Marktes fiir ihre Erzeugnisse
bereits erreicht haben und bei fort-
schreitender Integration mit einem
scharfen Konkurrenzkampf rechnen
miissen.

In der Automobilindustrie wird
die Leistungsfdhigkeit eines Be-
triebes in erster Linie durch den
Umfang der Produktion und den
Grad der Mechanisierung bestimmt.
Neben diesen produktionstechni-
schen Voraussetzungen ist vor
allem das Vorhandensein einer zu-
verldssigen Absatz- und Kunden-
dienstorganisation entscheidend.

Das sind also — abgesehen von
den Préferenzen der Kaufer — die
Kriterien, an denen wir uns orien-
tieren miissen, wenn wir die Chan-
cen der Automobilindustrie im
EWG-Raum beurteilen wollen.
Leistungsfihigkeit und Protektion

Wie wir bereits erwdhnten, ge-
hért die Automobilindustrie in
Frankreich und Italien, ebenso wie
in Deutschland, seit Jahren zu den
von der Konjunktur begiinstigten
Wirtschaftszweigen. In allen drei
Landern hat sie die Moglichkeit
zum Ausbau ihrer Kapazititen und
zur Modernisierung ihrer Produk-
tionsanlagen in vollem Umfang
wahrgenommen. Wesentliche Un-
terschiede von Land zu Land diirf-
ten daher weder in produktions-
technischer noch in kostenmaéBiger
Hinsicht vorhanden sein. Wo den-
noch Unterschiede in der Leistungs-
fahigkeit bestehen sollten, wird die
im EWG-Vertrag vorgesehene
Ubergangszeit ausreichen, um sie
auszugleichen.

AuBerdem werden die Absatz-
chancen der Automobilindustrie im
Bereich der EWG zunédchst weniger
durch Unterschiede der Leistungs-
fdhigkeit der einzelnen Unterneh-
men als vielmehr durch den unter-
schiedlichen Grad der Protektion
bestimmt, den die Automobilindu-
strie in den verschiedenen Landern
der Gemeinschaft genie8t. Wahrend
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die Einfuhr von Automobilen nach
Deutschland keinerlei mengenmaBi-
gen Beschrankungen unterliegt und
die Belastung der eingefiihrten
Fahrzeuge durch Zélle und sonstige
Abgaben durchweg niedriger ist
als in den iibrigen EWG-Léandern,
ist die Automobilindustrie in
Frankreich wie auch in Italien
durch eng bemessene Kontingente
und verhdltnismdBig hohe Zoll-
mauern geschiitzt,

Da nun weder die allgemeine
Wirtschaftslage Frankreichs und
Italiens noch die Lage der franzdosi-
schen und italienischen Automobil-
industrie eine derartige Diskrimi-
nierung der deutschen Automobile
gegeniiber den jeweiligen Inlands-
erzeugnissen rechtfertigt, erscheint
eine Verkiirzung der fiir den Ab-
bau von Zoll- und Handelshemm-
nissen im EWG-Vertrag vorgesehe-
nen Fristen gem&B den Artikeln 15
und 35 des Vertrages — wenigstens
auf dem Automobilsektor — ange-
messen, um der Automobilindustrie
aller EWG-Lénder die gleichen
Startmdéglichkeiten zu geben. In den
Artikeln 15 und 35 des EWG-Ver-
trages ist ausdriicklich vorgesehen,
daB der Abbau der Zolle bzw. die
Beseitigung der mengenmaé&Bigen
Beschrdankungen zwischen den Mit-
gliedstaaten beschleunigt werden
kann, falls die wirtschaftliche Ge-
samtlage des betreffenden Mitglied-
staates und die Lage der betreffen-
den Branche dies zulassen.

Wie wenig bisher von einer der-
artigen Gleichheit der Startbedin-
gungen die Rede sein konnte, zeigt
ein Blick auf die Einfuhrstatistik,
Wihrend Frankreich und Italien in
den ersten 6 Monaten des Jahres
1959 nicht weniger als 55000 Fahr-

Regionale Struktur der Automobilexporte des EWG-Raumes

. Export in 9, Export Export ins Gebiet
Jahr Produktion | Export P er o nach Nordamerika der Kleinen FHZ
in Stiick in Stlick Produkti =
roduktion | i Stiik | in % | in Stide | inOp
1955 1 902 559 483 488 25 48 040 10 234 523 48,5
1956 2212 088 557 031 25 94 756 17 232 440 41,5
1957 2 477 136 759 369 30,5 207 170 27 265 909 34
1958 3005 022 930 862 3 316 215 34 303 882 32,5
1959 1, Hj. 1736 725 628 153 36 246 229 39 170 189 27

zeuge exportierten, belief sich die
deutsche Ausfuhr in die genannten
Lander infolge der Einfuhrbeschran-~
kungen und der auBlerordentlich
hohen Zollsdtze lediglich auf etwa
9000 Fahrzeuge. Es ist zu hoffen,
daB diese Disparitdat durch eine be-
schleunigte Liberalisierung der
Einfuhr von Automobilen in Frank-
reich und Italien in Bédlde beseitigt
wird. Die Zollbelastung der Auto-
mobileinfuhr betragt in Belgien/
Luxemburg 21,6 %, in der Bundes-
republik 13 9%, in Frankreich 27 %o,
in Italien 40,5 %o und in den Nieder-
landen 21,6 %o.

Entwicklung der Motorisierung

Diese Frage ist jedoch im wesent-
lichen kurzfristiger Natur., Auf
lange Sicht erscheint vor allem be-
deutungsvoll, ob und wie weit die
Nadhfrageentwicklung sowohl in-
nerhalb als auch auBerhalb des
Gemeinsamen Marktes eine wei-
tere Ausdehnung der Automobil-
produktion erlaubt.

Ein Vergleich der bisher im EWG-
Raum erreichten Kraftwagendichte
mit dem Grad der Motorisierung
beispielsweise in den USA oder
GrofBbritannien zeigt deutlich das
Ausmal des noch ungeséttigten
Motorisierungsbedarfs im Gemein-
samen Markt. Wenn wir daher von
einer weiteren Aufwartsentwick-
lung der Masseneinkommen aus-
gehen und unverdnderte Konsum-
gewohnheiten der Einkommensbe-

zieher voraussetzen, so diirften sich
die Absatzmdéglichkeiten im EWG-
Raum weiterhin verbessern, ohne
daB in den ndchsten Jahren mit
einer ,Sattigung des Nachholbe-
darfs” zu rechnen ist.

Weniger klar hingegen 148t sich
die Situation auf den auBerhalb
der EWG-Linder liegenden Mark-
ten iibersehen. Die Absatzmdglich-
keiten in diesen Gebieten sind auf
die Dauer abhdngig von der Ge-
staltung der Zoll- und AuBenhan-
delspolitik der Wirtschaftsgemein-
schaft gegeniiber dritten Landern.
Eine Abkapselung der EWG wiirde
unweigerlich den teilweisen Ver-
lust dieser Markte nach sich ziehen,
von dem die Automobilindustrie
im EWG-Raum, wie ein Blick auf
die Statistik zeigt, in immer gréBere
Abhiéngigkeit gerdt.

Besondere Aufmerksamkeit ver-
dienen in diesem Zusammenhang
der nordamerikanische Raum und
das Gebiet der ,Kleinen Freihan-
delszone”, die zusammen im ersten
Halbjahr 1959 nicht weniger als
66 % der EWG-Exporte aufgenom-
men haben.

-SchluBfolgerungen
Im Hinblick auf die wachsende
Bedeutung dieser Mairkte mu8
daher
1. die Spaltung Europas in zwei
sich gegenseitig diskriminie-
rende Wirtschaftsblocke unter

allen Umstanden verhindert
und

DER OSTSEEMHAFEN

mit seinen regelmafigen Linienverkehren nach den Haupthifen von

SCHWEDEN - FINNLAND - DANEMARK - NORWEGEN

Auskiinfle erteilen alle Libecker Spediteure sowie die Libecker Hafen-Gesellschaft m.b.H. - Telefon 2 55 21
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2. sichergestellt werden, daB den
im GATT vorgetragenen
Wiinschen auf Senkung der
Aufienzélle der Gemeinschaft
auf der Basis der Gegenseitig-
keit entsprochen wird.

‘Wir kommen mithin zu dem Er-
gebnis, daB das Zusammenwachsen
der sechs europdischen Volkswirt-
schaften zu einer Wirtschaftsge-
meinschaft flir die Automobilindu-
strie kaum mit tiefgreifenden

Strukturwandlungen verbunden
sein diirfte, wenn dadurch nicht
gleichzeitig die traditionellen Han-
delsbeziehungen zu den auferhalb
der EWG stehenden Landern ge-
stort werden, Die Automobilindu-
strie der EWG-Lénder sollte daher
ihre Aufmerksamkeit in erster Linie
der Sicherung und Ausweitung der
auflerhalb der EWG liegenden
Maérkte zuwenden. (A.D.}

EISEN-, BLECH-UND METALLVERARBEITENDE IN DUSTRIE:
Praktikable Losungen werden fiir méglich gehalten

Die etwas hoffnungsvollere Atmo-
sphére, die sich in der letzten Zeit
tiber den Bemiithungen zur Be-
freiung  des westeuropdischen
Warenaustausches von den Ein-
fuhrabgaben, von den letzten men-
genmaBigen Beschrankungen und
von hemmenden technischen Vor-
schriften ausgebreitet hat, erleich-
tert eine Stellungnahme fiir einen
exportabhingigen Wirtschaftszweig,
wie ihn die Eisen, Blech und Metall
verarbeitende Industrie darstellt.
Bei einer durchschnittlichen Export-
quote von rd. 289%, die in man-
chen Zweigen 50°% erreicht und
zum Teil bis auf 70 und 80 %, an-
steigt, ist die Erhaltung des in
jahrelangen Mihen aufgebauten
Exports von lebenswichtiger Be-
deutung. Von den iber 380 000 Be-
schéftigten der EBM-Industrie und
des Exporthandels ist durchschnitt-
lich jeder Dritte im Export titig,
um insgesamt einen Jahresausfuhr-
wert von 2,2 Mrd. DM zu schaffen.

Allgemeine Exportlage

Seit Ende vorigen-Jahres haben
die Schwierigkeiten bei der Belie-
ferung der EFTA-Lénder (Européi-
sche Freihandelsldnder) zugenom-
men, Die EBM-Industrie ist daher
an einer Verstdndigung zwischen
der EWG und EFTA in Form einer
flexiblen handelspolitischen Kon-
vention — am besten auf OEEC-
Ebene — besonders interessiert.
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Der Export von EBM-Erzeugnis-
sen geht zu 62°%p in die europai-
schen Lander, die fiir eine ,Gro8e
Freihandelszone” in Betracht kom-
men. LaBt man das Saarland auBer
Betracht, so haben die fiinf EWG-
Lander im ersten Halbjahr 1959
25,6 %¢ und die sieben EFTA-Linder
252°% des EBM-Exportes aufge-
nommen. Wahrend die Gesamtaus-
fuhr der Bundesrepublik in die

EWG-Lénder im gleichen Zeitraum
um 5% und in die EFTA-Lander

ARMATUREN

OBERHAUSEN/RHEINL

um 5,4 % zugenommen hat, liegen

der
bzw,

die Exportsteigerungen bei
EBM-Ausfuhr mit 16,8°%
16,4 %0 betrdchtlich hoher.

Bemerkenswert ist, daB die EBM-
Lieferungen nach der Schweiz,
Schweden und Usterreich jeweils
gréBer sind als diejenigen nach
Italien bzw. Frankreich. Nach Gro8-
britannien wird etwa ebensoviel
geliefert wie nach Italien. Frank-

reich nimmt z.Z. nur etwas mehr
EBM-Erzeugnisse auf als Dédnemark.
Frankreich steht in der Reihenfolge
der europdischen Abnehmerlander
in der Gesamtausfuhr der Bundes-
republik an 3. Stelle, in der EBM-
Ausfuhr erst an 8. Stelle. Die
Griinde daftr liegen in der Diver-
genz zwischen Nachfrage und Ein-
fuhrgenehmigungen.
Die Wirtschaftspolitik
in den Partnerlindern

Die Absatzbemithungen in den
EWG-Partnerldndern sind seitens
der EBM-Industrie seit jeher inten-
siv erfolgt. Im Zuge der fortschrei-
tenden OEEC-Liberalisierung haben
sich die EBM-Lieferungen nach und
nach erhoht. Eine Besonderheit
fir den EBM-Sektor mit seiner
Mischung aus Investitionsgiitern,
Fabrikationszulieferungen und Tei-
len, Hilfmitteln, Gerdten, Behal-
tern und technischen Bedarfsarti-
keln fiir alle Gewerbezweige auf
der einen Seite und den oft nicht
klar abgrenzbaren Gebrauchsgii-
tern der privaten Sphédre auf der
anderen Seite besteht darin, daB
die staatliche Wirtschaftspolitik in
vielen Lindern die Bedeutung die-
ser Erzeugnisse fir die -eigene
wirtschaftliche Versorgung vielfach
nicht erkennt und die EBM-Erzeug-
nisse anfénglich haufig pauschal
den entbehrlichen Importwaren zu-
rechnet. Erfahrungsgemal dauert es
eine gewisse Zeit, bis die ersten Im-
portlockerungen zugelassen werden.
Viele EBM-Erzeugnisse befinden
sich dadurch unter dennoch einfuhr-
genehmigungspflichtigen =~ Waren.
Besonders unangenehm sind die
Fédlle, in denen sogenannte Null-
und Zwergkontingente bestehen.
Dies ist auch noch bei einigen west-
europdischen Landern der Fall. In
der EWG bestehen auf dem EBM-
Sektor mengenméBige Einfuhrbe-
schrankungen nur noch in Frank-
reich. Die Ende vorigen Jahres be-
gonnene Reliberalisierung hat be-
reits eine fithlbare Zunahme der
EBM-Exporte nach Frankreich er-
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moglicht., Dazu kommen ab Juli
dieses. Jahres die erleichterten
Lieferungen aus dem Saargebiet
nach Frankreich.
Regionale und fachliche
Unterschiede im Absats

Die Nachfrage nach deutschen
EBM-Erzeugnissen ist in Frank-
reich bei weitem noch nicht ge-
deckt; bei jedem weiteren Libera-
lisierungsschritt kann daher mit
Exportsteigerungen in den betref-
fenden Branchen gerechnet werden.
In den anderen Partnerldndern
schwankt die Nachfrage etwas, was
sich entsprechend auf die Umsatze
auswirkt. Eine nennenswerte Aus-
weitung des Absatzes deutscher
EBM-Erzeugnisse ist hier nicht zu
erwarten; der Bedarf ist weitge-
hend erkundet, Neuheiten und Pa-
tente beeinflussen das Gesamtbild
nur wenig. BetriebsvergréBerun-
gen im Hinblick auf den gréBeren
Gemeinsamen Markt sind deut-
scherseits nicht anzuraten, da in
den meisten EBM-Zweigen aus-
reichende, zum Teil auf den Ex-
port in dritte Lénder angewiesene
Kapazitdten bestehen. In der Ra-
tionalisierung und Modernisierung
der Betriebe ist in den letzten Jah-
ren vieles aus eigener Kraft und
Initiative geschehen. Die vorwie-
gend mittleren und kleinen Be-
triebe bendétigen aber Kredit- und
Steuerhilfen, um voll wettbewerbs-
fahig bleiben zu kénnen.

In den EBM-Fachzweigen spielt
der Absatz in die EWG-Lander
eine unterschiedliche Rolle. Wah-
rend der EWG-Anteil an der EBM-
Gesamtausfuhr zur Zeit 25,6 % be-
tragt, lauten die Anteile, nach der
GroBe des Prozentsatzes geordnet,
bei den Fachzweigen: Heiz- und
Kochgerate 52 %, Feinblechpackun-
gen 47 %o, Fahrrad- und Kraftrad-
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teile 31 %9/o, Leichtmetallwaren 29 %o,
Schlésser und Beschldge 28 %o, Me-
tallwaren 27 %o, Betten und Rohr-
moébel 23%, Werkzeuge 23%,
Stahlblecherzeugnisse 21°%, Ver-
schiedene Eisen- und Stahlwaren
20 %% und Schneidwaren 16 %. Ins-
besondere bei den Schneidwaren
diirfte sich der EWG-Absatz erho-
hen, sobald in Frankreich weitere
Liberalisierungen vorgenommen
werden.
Die Einfuhrlage

Die Einfuhr von EBM-Erzeugnis-
sen aus den EWG-Léndern hat
1958/59 starker zugenommen als
aus den anderen Industrieldndern.
Das liegt nach den Beobachtungen
hauptsachlich daran, daB das An-
laufen des EWG-Vertrages gewis-
sermaBen als das Startzeichen zur
intensiveren Betdtigung im Nach-
barlande Deutschland angesehen
wurde. Insbesondere aus Frank-
reich wurden Marktuntersuchun-
gen begonnen, neue Verbindun-
gen angekniipft, bestehende Be-
ziehungen ausgebaut, Messen be-
schickt und public relations in er-
weitertem Umfang betrieben. Als
neueres Beispiel sei angefiihrt, daB
16 franzosische Hersteller von
Ufen und Herden, die in ihrem
Lande einen Marktanteil von 65 %
besitzen, in Diisseldorf eine ge-
meinsame Dauerausstellung eroff-
net haben.

Der deutsche Markt fiir EBM-Er-
zeugnisse war den ausldndischen
Herstellern durch die frithzeitige
und umfassende Liberalisierung
und durch die Zollsenkungen schon
lange geoffnet. In einigen Zwei-
gen ist ein gewisser Wettbewerbs-
druck entstanden. Solange die An-
gleichung der Wettbewerbsgrund-
lagen noch nicht erfolgt ist, besteht
der Wunsch, Verstdndigungen auf

Teilgebieten herbeizufiihren. Hier
sind z. B. Spezialisierungsabkom-
men hervorzuheben. In der EBM-
Industrie wird daher eine den
praktischen Bediirfnissen entspre-
chende Handhabung der Vorschrif-
ten der Artikel 85 ff des EWG-
Vertrages als notwendig angese-
hen. Die europédische Integration
kann durch eine echte und ver-
trauensvolle industrielle Zusam-

" menarbeit nur gefordert werden.

Es ist deshalb geboten, den Indu-
strien die Belastung, ihre Hand-
lungen konnten als Versto8 gegen
die Verordnung des Art. 85 ff
EWG-Vertrag oder eines nationa-
len Wettbewerbsrecht angesehen
werden, zu nehmen,

In der EBM-Industrie wird die
Erkldrung des Herrn Bundeswirt-
schaftsministers vor dem Bundes-
verband der Deutschen Industrie
in Koéln begrift, dab die EWG
ihre liberale Handelspolitik bei der
Aufstellung des gemeinsamen
AuBienzolltarifes unter Beweis. stel-
len solle. Es ist unseres Erachtens
nicht angéngig, daB fiir Rohmate-
rialien Zo6lle erhoben werden, die
in einigen Fallen klare Schutzzélle
darstellen. Dies gilt unter anderem
fir Aluminium. Aber auch bei an-
deren Roh- und Hilfsstoffen muB
der harmonische Aufbau des ge-
meinsamen AuBenzolltarifes sicher-
gestellt werden, so daB das Roh-
material durch Zoll nicht belastet
wird, die Halbzeuge hochstens
einen geringen Zoll erhalten und
die Sétze fiir die Vor- und End-
erzeugnisse darauf aufgebaut wer-
den. Die Beibehaltung der Zollfrei-
heit fiir Rohaluminium ist zur Er-
haltung der Wettbewerbsfahigkeit
der Fertigwarenindustrie erforder-
lich, Weitere Zollwiinsche bestehen
auf dem EBM-Gebiet auch bei an-
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deren NE-Metallen, vor allem bei
Wolfram und Molybdén, sowie bei
Rasierklingen-Bandstahl, bei Kork-
scheiben, bei Perlmuttschalen und
Boraten. Die gleichen Wiinsche ha-
ben die EBM-Industrien in den
Partnerlandern. Gleiche Auffassun-
gen bestehen auch auf den Gebie-
ten der Niedrigpreiseinfuhren und
der Staatshandelsldnder.

EWG mub Ausgangspunkt sein

Im ganzen sei festgestellt, daB
in der EBM-Industrie die Bildung
des Gemeinsamen Marktes begriiBt
wird. Die EWG darf aber kein
Ende bedeuten, sondern muB Aus-
gangspunkt fiir eine Assoziation
im weiteren europdischen Raum
werden. So gesehen, kann das
Zweite EWG-Memorandum ein

Schritt auf dem Wege zur Einigung
sein. Es ist bei aller Wiirdigung
der weltweiten Zusammenhénge
zu hoffen, daB zundéchst eine LG&-
sung fir Europa gefunden wird.
Jeder Versuch, diese Etappe zu
iiberspringen, wiirde die Schwierig-
keiten des wirtschaftlichen Zusam-
menfiihrens der verschiedenen
Staatengruppen vergroBern., (B.P.)

Zur Debatte‘ steht: Der Europiische Sozialfonds in Vorbereitung

ie Bundesregierung hat vor
kurzem dem Deutschen Bun-
destag den Entwurf einer Verord-
nung iiber den Europdischen Sozial-
fonds zugeleitet. Es handelt sich
bei dieser Vorlage um den Vor-
schlag der Kommission der Euro-
pdischen Wirtschaftsgemeinschaft
an den Rat der EWG. Dieser wird
sich mit der Materie nach AbschluBl
der eingeleiteten Konsultation des
Wirtschafts- und Sozialausschus-
" ses der EWG und des Europdischen
Parlamentes befassen. Dieses An-
hérungsverfahren soll bis Ende
1959 abgeschlossen sein.
Anwendungsbereich
Der Europdische Sozialfonds er-
stattet 50 %/o der von den Mitglied-
staaten oder Korperschaften des
Uffentlichen Rechts der Mitglieds-
linder fiir die Berufsumschulung
arbeitsloser  Arbeitskrafte, fir
deren Umsiedlung sowie fiir die
Beibehaltung des gleichen Lohn-
standes der von einer Umsiedlung
betroffenen Arbeitnehmer ausge-
gebenen Mittel. AuBlerdem kann
der Sozialfonds die Verwirklichung
einer gemeinsamen Politik der Be-
tufsausbildung férdern. Die Ver
ordnung enthdlt Begriffsbestimmun-
gen fiir die Anwendungsfalle:

Danach sind arbeitslose
Arbeitskréafte alle, die bei
einem Arbeitsamt als Arbeit-

suchende gemeldet sind, soweit
sie mindestens 18 Jahre alt und
weder selbstindig nodh unselbstén-
dig tatig sind.

Als Berufsausbildung er-
kennt die Verordnung die Umstel-
lung eines Betriebes oder einer Be-
triebsabteilung an, wenn eine
wesentliche Tétigkeitsverdnderung
der Arbeitnehmer erforderlich wird.

Als Berufsumschulung
im Sinne der Verordnung gilt jede
Ausbildung nach einem vorher fest-
gelegten Lehrplan, der Umfang und
Dauer der Ausbildung bestimmt
und darauf abzielt, den Arbeits-
losen neue Moglichkeiten fiir eine
neue Betdtigung, die entweder eine
Anpassung oder einen Wechsel des
Berufes oder eines Arbeitsplatzes
voraussefzen, zu vermitteln.

Als Berufsumsiedlung
arbeitsloser Arbeitskréfte gilt jede
Ausbildung nach einem vorher fest-
gelegten Lehrplan, der unter ande-
rem Umfang und Dauer der Aus-
bildung bestimmt und darauf ab-
zielt, den Arbeitslosen neue Mog-
lichkeiten fiir eine produktive Be-
schidftigung zu erschlieBen.

Als Umsiedlun g arbeitsloser
Arbeitskréfte gilt ein Wohnort-
wechsel innerhalb der Gemein-
schaft, soweit er flir die Aufnahme
einer neuen produktiven und nicht
saisonbedingten: Beschidftigung er-
forderlich ist.

Als Betriebsumstellung
erkennt die Verordnung jede nicht
voriibergehende Anderung des Pro-
duktionsprogramms eines Betriebes
oder einer Betriebsabteilung mit
eigenem Produktionsprogramm an.

Allerdings ist Voraussetzung, daB
dieses Programm die Herstel-
lung neuer Erzeugnisse
zum Ziele hat, die sich von den
bisher gefertigten in anderer Weise
als durch Verbesserungen und Er-
gdanzungen unterscheiden.

Antragsverfahren

Antragsberechtigt sind, da es sich
um Kostenerstattung der von den
Regierungen oder zustdndigen Be-
hérden aufgewandten Betrdge han-
delt, die Mitgliedsldnder der Euro-
pdischen Wirtschaftsgemeinschaft.
Am 1. Juli eines jeden Jahres
melden die Mitgliedsldnder dem
Europédischen Sozialfonds die Hohe
der Betrdge an, die von ihnen im
Laufe des folgenden Jahres vor-
aussichtlich fiir Sozialkosten erbe-
ten werden. Alle drei Monate er-
stattet der Europdische Sozialionds
auf Grund der gestellten Antriage
die aufgewandten Summen.

Ein aus Vertretern der Regierun-
gen der Mitgliedslander sowie der
Arbeitnehmer- und Arbeitgeber-
verbdnde gebildeter AusschuB ist
gutachtlich eingeschaltet. Dieses
Gremium nimmt zu allen Fragen
von allgemeiner oder grundsatz-
licher Bedeutung, die die Verwal-
tung des Sozialfonds betreffen,
Stellung. Auch zu bestimmten An-
trdgen oder Gruppen von Antrdgen
auf Gewdhrung von Zuschiissen
aus dem Sozialfonds kann der Aus-
schuf allgemeine Gutachten ab-
geben.

Telefon: 21711, 21811

Bremen, Obernstrafle 2-12 .
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