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tes, ein griindlicher Konzentrations-
proze8, nicht zuletzt im Handel,
die Umgestaltung der landwirt-
schaftlichen Struktur und auch eine
kriftige Wirtschaftsexpansion er-
forderlich. Man versichert zwar,
keineswegs zu unrecht, daB Frank-
reich den Gemeinsamen Markt
nicht mehr zu fiirchten braucht und
daher in der Lage ist, in diesem
Rahmen ein aktive und vielleicht
sogar eine teilweise iberraschende
Rolle zu spielen. Deswegen unter-
schdtzt man aber nicht das Aus-
maf der weiterhin unumgénglichen
Anstrengungen. Im Katalog der
franzosischen Verpflicitungen be-
findet sich ferner die Industriali-
sierung Algeriens nach vorheriger
Beendigung der Feindseligkeiten
und der Aufbau der franzosisch-
afrikanischen Gemeinschaft, die
vor allen Dingen einen starken
wirtschaftlichen Zement in Form
von Hilfskrediten benétigt.
Wirtschaftlich unnétig —
politisch bedenklich

In Anbetracht dieser verschie-
denartigen Belastungen ist man
allzu leicht geneigt, in der Frei-
handelszone einen iiberfliissigen
Storungsfaktor oder eine Quelle
der Verwirrung zu sehen, beson-
ders da nicht klar ersichtlich ist,
wie diese Zone tatsichilich ausse-
hen wird und welche Auswirkun-
gen sie haben kann. Im Gegensatz
zum Gemeinsamen Markt, dessen
Bedingungen, Voraussetzungen und
Folgeerscheinungen reichlich disku-
tiert sowie abgewogen wurden, ge-
lang es bisher nach franzdsischer
Uberzeugung der Freihandelszone
nicht, aus einer nebelhaften Sphére
der UngewiBheit herauszutreten.

Noch eine Zuschrift

An die Redaktion
1» Wirtschafisdienst*
Hamburg 36
Poststrafie 11

Sehr geehrter Herr Berghindler!

Der Kommentator ,(h)" hat im
SchluBteil seines Beitrages auf
Seite 309 des Juni-Heftes ausdriick-
lich zugunsten der Beibehaltung
jener Finanzierungsmethode plé-
diert, die beispielsweise in Miin-
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Uber diese psychologischen Er-
wdgungen hinaus ausschlaggebend
sollte das weitverbreitete Empfin-
den sein, daf man wirtschaftlich
sehr wohl ohne Freihandelszone
auskommen koénne. Schweden und
Norwegen waren fiir Frankreich
stets sehr untergeordnete Absatz-
gebiete. An Repressalien Grof8bri-
tanniens, der Schweiz oder Uster-
reichs glaubt man nicht. Mit den
beiden letzten Léndern will man
sich bilateral einigen, was ibri-
gens bereits weitgehend geschah.
GroBbritannien sind durch die star-
ken Ausfuhriiberschiisse der Ster-
lingzone im Verkehr mit Frank-
reich die Hénde gebunden. AubBer-
dem zeigt man sich enttduscht iiber
die jahrzehntelangen britischen
Widerstéande gegeniiber jeder Stei-
gerung der franzosischen Agrar-
ausfuhr nach Grofbritannien. Die
franzdsische Wirtschaft hélt es
mit Recht oder Unrecht fiir unwahr-
scheinlich, daB eine Freihandels-
zone ihre Ausfuhr fordern kénnte.

Gewisse politische Erwdgungen
spielen ebenfalls eine Rolle. Das
britisch-franzdsische Verhaltnis mufl
vorldufig als gespannt, wenn nicht
gar als schlecht angesehen werden,
weniger in der diplomatischen
Kulisse als in der 6ffentlichen Mei-
nung. Man betrachtet den Nachbar
jenseits des Armelkanals als stdn-
digen Widersacher, sowohl in der
Europapolitik als auch in der Be-
ziehung zu den USA und im Ost-
West-Verhiltnis. Die Bildung des
Gemeinsamen Marktes ging Hand
in Hand mit einer Stédrkung des Ver-
trauensverhéltnisses zwischen
Frankreich und Deutschland. Wie
sollte das Verstdndnis flir eine

Freihandelszone in Frankreich
wachsen, wenn sich gleichzeitig ein
politisches Mifitrauen gegeniiber
GroBbritannien ausbreitet und es
auch jenseits des Armelkanals an
MiBténen nicht mangelt? Positiv
gibt andererseits die franzosische
Diplomatie der Europapolitik unbe-
dingte Prioritat. General de Gaulle
lehnt das Wagnis der Freihandels-
zone nicht zuletzt deswegen ab,
weil es seiner Ansicht nach die Ge-
fahr in sich birgt, die europdische
Einigung zu erschweren,
Verbreitete Verstindnislosigkeit
AbschlieBend mag die Frage ge-
stellt werden, ob innerhalb der
Wirtschaft die Ansichten iiber die
Freihandelszone nicht gewisse Un-
terschiede, je nach Branche, auf-
weisen. Sieht man von wenigen
Importeurgruppen ab, ist dies nicht
der Fall. Diejenigen Industrie-
zweige, die von der Freihandels-
zone keinerlei Konkurrenzbela-
stung zu erwarten haben, gelan-
gen auch zu keiner positiven Stel-
lungnahme, sondern verhalten sich
lediglich gleichgiiltig. Wie bereits
eingangs bemerkt, weif die fran-
z0sische Uffentlichkeit nicht, was
sie mit dem Gedanken anfangen
soll. Eine Opposition, auf sachliche
Argumente gegriindet, lieSe sich
jedenfalls leichter iliberwinden als
diese allgemein verbreitete Ver-
stdndnislosigkeit, die auch die
Landwirtschaft erfaft, obwohl die-
ser Teil der franzosischen Wirt-
schaft von der Freihandelszone we-
nig zu befiirchten und zumindest
langfristig ziemlich viel zu erwar-
ten hétte. Bis auf weiteres gilt eine
Anderung der franzosischen Ein-
stellung als unwahrscheinlich. (fr.)

Keeditteansfoemation im Fevolving- System

Miinchen, 15. Juli 1959

chen seit Jahren von Finanzier
Miinemann erfolgreich betrieben
wird. Er erwédhnte dabei die Zwedk-
dienlichkeit der Errichtung eines
Clearingsystems.

Diese Idee finde ich sehr prak-
tisch und auch noch dazu angetan,

den volkswirtschaftlichen Erforder-
nissen (neben-den schon befriedig-
ten juristischen und betriebswirt-
schaftlichen) zu entsprechen. Natiir-
lich miBte ein solches Clearing-
system mdglichst regional sein. Es
wire durchaus denkbar, eine regio-
nale Clearingstelle etwa in der
Form einer GmbH seitens der pri-
vaten Geschiftsbanken errichten zu
lassen, unter besonderer Hinzuzie-
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hung der Fachleute fiir Aktien und
Investmentzertifikate, auBer den
sonstigen Fachleuten.

Ih werde nacdhstehend sogleich
andeuten, weshalb eine derartige
Clearingstelle eine erhéhte Beach-
tung insbesondere auch der volks-
wirtschaftlichen Erfordernisse im
Rahmen solcher Revolving-Kredite
gewdhrleisten kénnte:

1. Echte Bankbeamte sind von
Natur aus biirokratisch und pedan-
tisch veranlagt. Sie stehen in der
Regel auf dem Standpunkt ,Num-
mer sicher”. Infolgedessen kann ich
Thnen mit Bestimmtheit sagen, daB
schon aus diesem Grunde die ganze
Handhabung der bewufSiten Kredit-
operationen ganz erheblich eng-
herziger werden diirfte.

2. Insbesondere diirfte eine sol-
che Clearingstelle vorzugsweise
»Bodensédtze” nur von solchen Ka-
pitalsammelstellen vertraglich und
laufend beanspruchen, die finan-
ziell fundiert genug erscheinen, um
eine relative Kontinuitdt in der
Speisung von ,Bodensatz”-Kapita-
lien an die Clearingstelle zu
sichern.

3. Der Grundsatz, Schuldschein-
darlehen nur an GroSunternehmen
bester Bonitdt zu gewdhren, diirfte
seitens einer solchen Clearingstelle
viel strikter beachtet werden, als
seitens eines selbstindigen Mak-
lers, der manchmal auch nicht
aktienemissionsfahigen Gesellschaf-
ten solche Schuldscheindarlehen be-
sorgt hat: es wiirden dann viel-
mehr nur die ,allerersten Adres-
sen” zum Zug kommen. Das Risiko
wire somit auf der ganzen Linie
gegeniiber den privaten Maklern
erheblich vermindert.

4. Eine solche Clearingstelle wiére
auch in der Lage, die Banksicher-
heiten fiir die Schuldschein-Kredit-
gewdhrung viel pedantischer zu
handhaben und abzufordern, als
vielleicht ein privater Makler.

5. Unter solchen Umstdnden
dirfte sich die Tendenz zur Ge-
wihrung von mittelfristigen Schuld-
scheindarlehen (von 6 Monaten
bis zu 4 Jahren) verstirken. Aus
volkswirtschaftlichen Griinden ware
die Einflechtung einer Sonderklau-
sel in die Kreditvertrédge denkbar,
wonach es den Parteien frei stiinde,
eventuell auch eigene Aktien der
Schuldnerfirma — unter Umstén-
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den zur teilweisen Ablosung der
Schuldschein-Schuld — ,wohlwol-
lend in Betracht zu ziehen”, um die
Formulierung ganz elastisch zu hal-
ten. In diesem Falle koénnten die
»~Bodensatz”-Schuldscheinkredite —
den Wiinschen der Bankwirtschaft
etwas ndher kommend — in volks-

bare mittelfristige Uberbriickungs-
kredite fir GroBunternehmen um-
gestaltet werden. Dies wiirde dem
alten Bankgrundsatz entsprechen:
~Wer schon viel hat, dem wird
noch mehr gegeben werden ...*”

Genehmigen Sie bitte den Ausdruck

meiner vorziiglichen Hochachtung

wirtschaftlich schon mehr vertret- gez. Franz Stolp

Ein grofleuropiischer Wirtschaftsraum?

ie fortschreitende Bildung von GroBwirtschaftsrdumen seit der Jahr-

hundertwende hat auch in den nationalbewufiten Sfaaten Europas
immer mehr die Uberzeugung aufkommen lassen, daB allein die Integra-
tion der europaischen Wirtschaft in der Lage ist, das groBe Wirtschafts-
potential dieses Raumes ohne Zerfleischung durch innere Konkurrenz so
auszunutzen, daB eine wesentliche Erhéhung des Lebensstandards der
Bevolkerung mdéglich ist. Aber der ZusammenschluB dieses Wirtschafts-
potentials wiirde nicht nur dem eigenen Wohlstand zugute kommen,
sondern ganz betont auch die Mdéglichkeit geben, Hilfe und Unterstiitzung
den wirtschaftlich noch weniger entwickelten Rdumen unseres Erdballs
zu leisten.

Von vornherein hétte natlirlich Klarheit dariiber herrschen miissen,
daB ein ZusammenschluB so nationalbewuBter Staaten, wie sie im euro-
pédischen Raum vorhanden sind, niemals auf dem Weg der Gewalt er-
folgen konnte. Das Ende des zweiten Weltkrieges diirfte jede Illusion
in dieser Richtung zerstért haben. Aber man miite sich auch dariiber im
klaren sein, daB selbst der vertragsmédfige ZusammenschluB der euro-
pdischen Nationalstaaten zu einem einheitlichen Wirtschaftsraum in
Anbetracht der divergierenden Interessen der Partner und der profilierten
Herausbildung einer autonomen Wirtschaftspolitik in den Einzelstaaten
erhebliche Schwierigkeiten bereiten wiirde.

Wir haben in der Schule gelernt, daB Europa bis zum Ural reicht.
Aber dieses Schulwissen werden wir revidieren miissen. Die Sowjetunion
als Kern eines groBen Wirtschaftsraumes kann weder als europdisch
noch als asiatisch angesehen werden. Die Entwicklung der asiatischen
Teile und die politische, wirtschaftliche und kulturelle Integration mit
dem europdischen Teil haben diesem euro-asiatischen Raum ein eigenes
Gesicht mit eigenen Gesetzen gegeben. Obwohl es sicher ein gutes
Schulbeispiel von Koexistenz wire, wenn man die unter europdischen
Wirtschaftsverhédltnissen arbeitenden Ostblockstaaten wie Polen, die
Tschechoslowakei und Jugoslawien in den Rahmen einer europdischen
Wirtschaftsgemeinschaft einbeziehen kénnte, so diirften wenigstens zu-
nachst noch zu starke politische Realitdten einem solchen Wunschtraum
entgegenstehen. So bleibt fiir einen europdischen Wirtschaftsraum eben
nur die europdische Welt diesseits des Eisernen Vorhangs iibrig, wor-
unter wir allerdings — sowohl dem vdlkerrechtlichen Statut wie auch
der organischen wirtschaftlichen und nationalen Zugehérigkeit nach — die
deutsche Sowjetzone selbstverstdndlich in diesen Raum einbeziehen.

Die rémischen Vertrdge haben — allerdings in dem durchaus ver-
stehbaren Bestreben, tiberhaupt einen konkreten Anfang zu schaffen —
etwas voreilig ein Kerngebiet aus diesem Raum herausgeschnitten, in
dem man immerhin mit einer sehr lang bemessenen Ubergangszeit eine
wirtschaftliche und teilweise auch politische Integration erreichen zu
koénnen meinte. Von einer politischen Integration diirfte allerdings auch
heute, nachdem wir schon in der Ubergangsphase stehen, nicht viel zu
merken sein, widhrend gerade sie am chesten eine Rechtfertiqgung fiir
den Entscheid zu einem ,Kleineuropa” hétte liefern kénnen. Der klein-
europdische Handelsraum dagegen mufite selbstverstéandlich auf die Oppo-
sition der auBenstehenden europdischen Staaten stoBen. Die Existenz
von zwei Wirtschaftsrdumen in Europa ist aber unvorstellbar.

So sind wir in einem unschénen Dilemma. Bei dem gegenwdrtigen
Status, den die Wirtschaftsgemeinschaft erreicht hat, bietet sich durchaus
noch die Moglichkeit, die Einheitlichkeit eines gesamteuropéischen
Raumes zu erreichen. Man sollte nur konsequent daran gehen, das
Schwergewicht bei der Integration der ,Sechs”, die sich zur Europdischen
Wirtschaftsgemeinschaft zusammengeschlossen haben, auf die politische,
soziale und wirtschaftspolitische Konzeption zu legen und die handels-
politische Konzeption so zu entwidkeln, daf sie frei von allen politischen
Bindungen Anreiz fiir alle europdischen Staaten bieten kann. (sk)
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