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15 % zuriickgehen. Aber auch dann miiten noch 51 %
der erwerbstdtigen Bevolkerung (gegeniiber 72%0 1954)
in der Landwirtschaft tatig sein. Auf den Energie-
sektor wiirden 199 des Produktionswertes, aber nur
2,2% der Arbeitskrifte entfallen, auf das Bauwesen
12,6 %0 des Produktionswertes und 12 %o der Arbeits-
krafte, auf die verarbeitende Industrie 16 % des Pro-
duktionswertes (gegeniiber 14,4 %o 1954) und 10 % der
Arbeitskréfte (gegeniiber 6% 1954). Dagegen wiirde
der Dienstleistungssektor 17 %o der Arbeitskréfte (ge-
geniiber 12 %o 1954) aufnehmen. In dieser Strukturver-
schiebung zeigen sich deutlich die Grenzen der Indu-
strialisierung. Die landwirtschaftlichen Erwartungen
sind duBerst bescheiden. Der durchschnittliche Ge-
treideertrag soll trotz des jetzigen niedrigen Standes
kaum um 2 dz pro Hektar verbessert werden. Die be-
wasserten Anbauflichen sollen sich in zehn Jahren
lediglich von 170 000 auf 275000 ha erhéhen, und be-
reits hierfiir ist eine Investition von 1,85 Mrd. DM er-
forderlich. Der Gesamtinvestitionsbedarf der Land-
wirtschaft wird auf 6 Mrd. DM geschétzt.

BODENSCHATZE DER SAHARA

Es bleibt die Frage offen, wie weit die jiingsten Ent-
deckungen in der Sahara die algerische Wirtschafts-
lage verbessern werden. Bisher wurden nur Erdél und
Erdgas gefunden. Man muB zwischen dem Exportertrag
des Rohols und der Umgestaltung der Energieverhalt-
nisse im Lande selbst unterscheiden. Vorldufig ist —
etwa bis 1961 — mit GewiBheit eine Rohdlproduktion
von 10 Mill. t in Rechnung zu stellen. Selbst wenn ein
HochstmaB des Gewinnes dieser Produktion im Lande
bleibt, werden hierdurch, unter Beriicksichtigung der
hohen Amortisationslast fiir die unumgénglichen Inve-
stitionen, verhaltnismdBig bescheidene Mittel mobili-
siert. Erst bei einer Produktion von 30—40 Mill. t
wirde das Rohol Algerien tatsdchlich eine Erleichte-
rung bringen. Allerdings interessieren sich fiir den
Ertrag noch weitere Anwarter: Tunesien, Libyen und
vielleicht auch Zentralafrika.

Viel giinstiger ist die Tatsache, daB neue Industrien
in Algerien in Zukunft mit billiger Energie und auch
mit Erddl oder Erdgas als Rohstoffbasis rechnen diirfen.
Man plant deshalb eine sehr umfangreiche erdol-
chemische Industrie im Bezirk von Algier und ein
groBes Stahlwerk auf Erdsl- oder Erdgasgrundlage
neben dem Eisenerzlager von Ouenza im Bezirk von
Bone. Fir die Erzeugung elektrischer Energie kommt
vor allen Dingen Erdgas in Frage. Einige hundert
Kilometer von der Kiiste entfernt wurden reiche Vor-
kommen entdeckt, die unter ginstigen Bedingungen
ausgebeutet werden kénnen. Nur ist eine Rentabilitét
erst bei groBem Absatz, d. h. bei einer jdhrlichen Min-
destproduktion von 3 Mrd. cbm, gegeben. In Algerien
konnen jedoch selbst bei Verwirklichung der er-
wihnten Industrialisierungsplédne nur 1 Mrd. ¢cbm un-
tergebracht werden. Man spielt daher mit dem Gedan-
ken, Erdgas oder elektrische Energie durch Unter-
wasserleitungen oder -kabel nach Europa (vorwiegend
Spanien und Siiditalien) zu schicken. Nur ist dieses
Projekt technisch noch nicht restlos geklart und wiirde
auBerdem hohe Investitionen erfordern. Aber selbst
wenn Energie in Algerien billig zur Verfiigung steht,
verbleiben die anderen oben erlduterten Hindernisse
fiir eine schnelle Industrialisierung. Dies wurde in dem
Zehnjahresplan durchaus beriicksichtigt. Er stiitzt sich
ubrigens bereits auf die Erdélreserven der Sahara.

Man darf daher abschlieBend feststellen, daB selbst
unter ginstigen wirtschaftlichen und vor allen Dingen
politischen Bedingungen, d. h. ohne endgiiltigen Bruch
zwischen Frankreich und Algerien, dieses nordafrika-
nische Land zwangslédufig eine sehr bescheidene wirt-
schaftliche Zukunft hat. Sein entscheidendes Bevélke-
rungsproblem kann wohl allein durch eine verniinf-
tige Geburtenpolitik, d. h. durch eine Aufgabe der
iiberholten Sitten und Gebriduche, sowie durch eine
regelmdBige Auswanderung nach anderen Gebieten
Afrikas, die ein tragbares wirtschaftliches Gleichge-
wicht erméglichen wiirden, gelost werden.

Probleme des polnischen Auflenhandels

Dr. Karl Alexander, * , *

Polen sucht seit dem Oktober 1956 und sogar schon
etwas ldnger, wenn auch in zaghafter Form, nach
einer neuen AuBenhandelskonzeption. Die alte Kon-
zeption hat die Schwierigkeiten nicht beseitigen
koénnen. Sie war ein Programm, das mit geringen
Modifikationen fiir alle europédischen Lander des Ost-
blocks verbindlich war..Der AuBenhandel sollte ndmlich
hauptsdchlich folgenden Zielen dienen: der schnelle-
ren Industrialisierung und dem Ausbau der Kriegs-
industrie sowie der Befri‘edig'ung der Bediirfnisse der
UdSSR und der anderen Volksdemokratien. Die wirt-
schaftlichen Kriterien kamen erst an zweiter Stelle,
die politischen Kriterien dominierten. Bei dieser Po-
litik hat Polen von allen Volksdemokratien die gréB-
ten Opfer zu tragen gehabt. Es ist also nicht verwun-
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derlich, daB seit Oktober 1956, gleich nach Beginn der
»Erneuerung’ in Polen, die AuBlenhandelspolitik einer
Revision unterzogen wurde.

Fir die polnischen Planer, denen vorschwebt, daB
Polen den wirtschaftlichen Abstand zu den industriell
hochentwickelten westeuropdischen Landern aufholt
oder doch wenigstens verringert, war die Tatsache
durchaus nicht nebensdchlich, daB in einer Reihe von
westeuropdischen Staaten in den Nachkriegsjahren
der AuBenhandelsumsatz wesentlich schneller stieg als
die industrielle Produktion. In Frankreich ist das
Volumen des AuBenhandelsumsatzes in den Jahren
von 1949 bis 1956 um fast das Doppelte des polni-
schen gestiegen, in Holland sogar noch um mehr als
das Doppelte, von der Bundesrepublik ganz zu schwei-
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gen. Dagegen ist die industrielle Produktion in Polen
zwischen 1949 und 1956 um das Dreifache gestiegen
(von 17,7 Mrd, Zt auf 52,7 Mrd. Z1), widhrend der
AufBienhandel sich nur um ca. 45% vergréBerte, Da-
bei verringerte sich die Wachstumsrate in den letzten
drei Jahren erheblich. Die Richtlinien des Fiinfjahres-
planes, die im Jahre 1957 mit anderthalbjahriger Ver-
spdtung verabschiedet wurden, sind noch verhaltnis-
médBig bescheiden. Der Gesamtumsatz des Au8enhandels
soll bis zum Jahre 1960 um 36 %o gegeniiber den Um-
sdtzen von 1955 gesteigert werden, und zwar soll sich
dabei der Export um 45,6°%, der Import dagegen um
27,1'%/p erhdhen. :

AUSSENHANDELSPLANUNG

Unmittelbar nach dem ,polnischen Oktober” entstand
der UmriB eines Programms, das der AuBenhandels-
politik gewisse individuelle Ziige (in Ubereinstim-
mung mit den Grundlagen des ,polnischen Weges zum
Sozialismus®”) verleihen sollte und dessen Prinzipien
man folgendermalen umschreiben kann: Sofortiges
unmittelbares Ziel der AuBenhandelspolitik sollte die
méglichst beschleunigte bessere Versorgung der Be-
volkerung mit Konsumgiitern sein. Hierbei handelte
es sich um eine von politischen Erwdgungen diktierte
Notwendigkeit, da ein machtiger Druck der offent-
lichen Meinung spiirbar geworden war, die eine Bes-
serung der materiellen Lage forderte. Dieses Pro-
gramm dominierte bis etwa Mitte des Jahres 1957

Die weiteren, auf langere Sicht geplanten Ziele sollten
von dauerhafterer und tieferer Wirkung sein. Es
handelte sich um Anderungen sowohl in der Form als
auch im Inhalt des polnischen AuBenhandels: Ande-
rungen der Struktur, des Volumens und der Richtung.

Die Kohle, Polens wichtigster Exportartikel, sollte
durch Maschinen und Industrieanlagen, darunter auch
komplette Industrieobjekte, abgelést werden. Dem
Fiinfjahresplan (1956—1960) entsprechend soll also die
grofite Dynamik beim Investitionsgiiterexport liegen.
Laut Plan soll er 1960 1,4 Mrd. Zi erreichen, d. h.
das Dreifache von 1955, der Steinkohlenexport soll
dagegen von 24 Mill. t im Jahre 1955 auf 15 bis
16 Mill. t im Jahre 1960 fallen. (Die letzte Ziffer wurde
unléngst korrigiert und auf 17 Mill. t festgesetzt.)

Bei seinem Import méchte Polen den Anteil der Ein-
fuhr von Rohstoffen und Halbprodukten auf Kosten
des Imports von Fertigfabrikaten erhéhen. Bis zum

Jahre 1960 soll der gr&B8te Zuwachs bei den indu-
striellen Rohstoffen erzielt werden. Die Einfuhr von
Erdélprodukten soll im Verhdltnis zu 1955 um 125%
ansteigen. Die Einfuhr von Rohstoffen fiir die Schwer-
industrie soll um 83,5%, fiir die Leichtindustrie um
33% und der Rohstoffe fiir die Versorgung der
Landwirtschaft um 110% gesteigert werden. Der Im-
port von Nahrungsmitteln (vor allem Getreide) soll
um 25%, der von industriellen Konsumgiitern um
64%0 erhoht werden. Gesenkt werden soll die Einfuhr
von Investitionsgiitern, wobei die Investitionen den
Vorrang haben sollen, die eine Erweiterung des Ex-
ports ermdéglichen. Viele polnische Wirtschaftler ver-
einfachen das Problem, indem sie darauf hinweisen,
daB nur Kolonialstaaten hauptsédchlich Rohstoffe und
Lebensmittel ausfiihren und Fertigwaren und Ma-
schinen einfiihren.

Offensichtlich lag die Hauptschwierigkeit darin, die
fiir die Realisierung dieser Ziele notwendigen Mittel
zu finden. So beabsichtigte das Warschauer AuBen-
handelsministerium, soviel Kohle wie nur moglich fiir
harte Valuta zu verkaufen. Das aber muBte angesichts
der verringerten Kohlenexportquote (infolge von
Schwierigkeiten im Kohlenbergbau und einer Stei-
gerung des Inlandsbedarfs) zu einer betrachtlichen
Verringerung der Lieferungen in die osteuropiischen
Ldnder fiihren, die die Kohle mit Investitionsgiitern
bezahlten, die Polen von anderer Seite auf dem Kre-
ditwege erhalten konnte. Polen hatte zum Beispiel in
den Ostblockstaaten Maschinen fiir devisenbringende
Kohle gekauft. Das kommunistische Zentralorgan
«Trybuna Ludu” schrieb am 1. 10. 1956 empért dazu:
+MuBl das so weiter gehen? Wir sind der Meinung —
nein! Investitionsgiiter kann man heute in der ganzen
Welt auf Kredit kaufen.” i :
Nach den Grundsédtzen der polnischen Planer sollte
der Import von Rohstoffen und der fiir die Realisie-
rung des Exports notwendigen Materialien im ersten
Zeitabschnitt teilweise durch ausldndische Kredite ge-
deckt werden. In der nachsten Etappe sollte der an-
steigende Export von Maschinen die Liquidierung der
Schulden und den Ausgleich des Defizits in der Zah-
lungsbilanz erlauben. Die Investitionskredite sollten
mit den Produkten bezahlt werden, die mit Hilfe die-
ser Investitionen hergestellt wiirden oder deren Ver-
brauch vermindert werden sollte. Hier ging es vor
allem um Kohle.

hilt IThr Haar in Form!
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Hauptabnehmer von polnischen Maschinen sollten —
neben den Staaten des Ostblocks — die wirtschaftlich
riickstdndigen Staaten sein. ,Demnach® — unterstrich
die Zeitung ,Zycie Warszawy* am 23, 3. 1957 — ,muB
also der Schwerpunkt im Kampf um die VergréBerung
unseres Exportes die Eroberung der Mirkte der wirt-
schaftlich unterentwidckelten Lander sein, die gerade
auch infolge des wirtschaftlichen Entwicklungsprozes-
ses im Prinzip ein groBes Absorptionsvermdégen fiir
alle Arten von Investionsgiitern aufweisen.”

Polen glaubt, daraus Nutzen ziehen zu koénnen, da8
sich die unterentwidckelten Lénder in letzter Zeit einer
fiir sie ungiinstigen Tendenz gegeniibersehen, Diese
duBert sich in Stockungen des Rohstoffabsatzes und
dem damit verbundenen Preisriickgang sowie in den
finanziellen Schwierigkeiten, in denen sich eine Reihe
von Uberseestaaten durch die Realisierung ihrer Indu-
strialisierungsplidne befinden. In dieser Situation soll
der ungestillte Bedarf Polens an den verschiedensten
Industrierohstoffen seine Attraktivitat als Handels-
partner vergréBern. Wie weit die Vorhaben Polens
reichen, dafiir zeugt das im Oktober 1957 in Amman
paraphierte Abkommen zwischen Polen und der jor-
danischen Regierung, das die Konzessionserteilung fiir
die Schiirfung und Ausbeutung von Eisenerzlagern an
Polen behandelt. Wenn es Polen gelingen wiirde, eine
derartige Konzession zu erhalten, so wére das der
erste derartige Prédzedenzfall
geschichte dieses kommunistischen Staates.

Verglichen mit den anderen Volksdemokratien — der
Tschechoslowakei und der deutschen Sowjetzone —
~befindet sich aber Polen in einer schlechteren Lage.

Vor allem kann Polen es sich nicht erlauben, Kredite.

wie die Tschechoslowakei zu gewdhren, die in dieser
Beziehung von der gréB8eren Hilfe durch COMECON
profitiert, Kredite besitzen jedoch fiir die Entwick-~
lungslander, die sich in der Regel in finanziellen
Schwierigkeiten befinden, fundamentale Bedeutung.

Die Absicht, die iiberseeischen Mairkte zu erobern,
erforderte gewisse weitere Anderungen in bezug auf
die ,Geographie” des AuBenhandels, insbesondere
Anderungen im Hinblick auf die Erweiterung des
Austausches mit den westeuropdischen Staaten. Der
Handel mit diesen Staaten ist bis zu einem bestimm-
ten Grade fiir die Verwirklichung des allgemeinen
AuBenhandelsprogramms notwendig, da er fir die
Exportindustrie die Belieferung mit Maschinen, Appa-
raten usw, sichert, die {iberhaupt nicht oder nur un-
zureichend in Polen produziert werden und die Polen
von den Ostblockstaaten entweder iiberhaupt nicht
oder nicht in ausreichenden Mengen und entsprechen-
der technischer Qualitdt erhalten kann. Der Handel
mit Westeuropa ermdéglicht weiter den Bezug von
Rohstoffen und Halbprodukten, die z.B. von Gro8-
britannien und Frankreich reexportiert werden, und
erlaubt dariiber hinaus die Ansammlung betrachtlicher
Devisenguthaben. (Die Bilanz des AuBenhandels mit
den westeuropdischen Staaten weist seit Jahren einen
Aktivsaldo zugunsten Polens auf, das diese Devisen-
guthaben fiir den Einkauf von Rohstoffen in Entwick-
lungsléndern verwendet.) Hinzu kommt noch als ein
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in der Wirtschafts-

wesentliches Moment die Tatsache, daB die wirtschaft-
lichen Beziehungen zu den westlichen Staaten zu
einer Verringerung des technischen Riickstandes in
vielen Zweigen der polnischen Industrie und zu ihrem
modernen technischen Ausbau beitragen.

. HANDELSENTWICKLUNG
So sahen die ehrgeizigen Plane Warschaus fiir den
AuBenhandel aus. Die Praxis hat jedoch gezeigt, daB
der AuBenhandel, dessen Umsatze zu ca. 40%o aus
den Handelsbeziehungen zu nichtkommunistischen
Staaten stammen, weniger vom Willen der Planer ab-
héngt, mehr dagegen von dem komplizierten System,
in dem die Preise, die Konjunktur auf den Weltmark-
ten, die Kreditprobleme usw. die ausschlaggebende
Rolle spielen. Diese Faktoren haben schon zu einer
Verzerrung der geplanten Proportionen gefiihrt.
Zwar sind im Jahre 1957 die Umsdtze des polnischer
AuBenhandels verglichen mit dem vorangegangenen
Jahr um 119%b gestiegen, das ist aber nur dem Im-
portzuwachs um ca. 22 % (bis auf 4,974 Mill. Devisen-
Zloty) zu danken. Der Export dagegen war sogar
etwas geringer als 1956 (1957: 3,930 Mill. Devisen-
Zloty). AuBerdem muBl man wissen, daf die Ver-
schuldung Polens, trotz der im November 1956 in
Moskau erfolgten Annullierung der (fiktiven) Schul-
den Polens an die UdSSR, durchaus nicht geringer ge-
worden ist. Die Zahlungsbilanz soll nach dem Plan
erst 1960 ausgeglichen sein. Aber das ist noch sehr
zweifelhaft, denn der Plan begriindet den Exportan-
stieg mit den zweifelhaften Exportiiberschiissen aus
den Mehrleistungen der industriellen Planung.
Der Minister fiir AuBlenhandel, Trampczynski, er- .
klarte in einem Interview mit der ,Trybuna Ludu” am
29. 7. 1957: ,Trotz einer groBen Erhohung des Exports
schlieBen wir die Handelsbilanz fiir den Fiinfjahres-
plan mit einem groBen Defizit ab. Die Dedkung fiir
dieses Defizit finden wir in einem Aktivsaldo der
Dienstleistungen, die uns im Laufe der letzten drei
Jahre 593 Mill. Rubel bringen werden.” Diese letzte
Bemerkung muB man als zu optimistisch ansehen, da
nichts darauf hinweist, da auBer den Einnahmen fir
den Ost-West-Transit durch Polen andere Einnahmen
fiir Dienstleistungen (Reiseverkehr, Schiffahrt) eine
bedeutende Rolle spielen werden. Das Problem der
Zahlungsbilanz wird weiter im vollen Umfange’ die
Wirtschaftspolitik belasten. Die Verschuldung Polens
hat sich im vergangenen Jahr bedeutend vergréBert.
Die langfristigen Schulden sind nach Angaben des Mi-
nisters Trampczynski um 1 Mrd. Z}, die kurzfristigen
um 100 Mill. ZI. gestiegen. Es bleibt also nichts an-
deres iibrig als Restriktionen, deren Auswirkungen
nicht ohne EinfluB auf die Vorhaben bleiben kénnen.

Polen ist also bemiiht, das Defizit auf folgendem
Wege zu verringern: durch das Bremsen der Entwick-
lung jener Industriezweige, die viel importierte Roh-
stoffe benotigen, durch Verringerung des Investitions-
tempos, besonders solcher Investitionen, deren Erfolg
erst nach Jahren zu spiiren sein wird, und durch
Aufnahme von mittel- und langfristigen Krediten so-
wohl im Osten als auch im Westen. Auf kurzfristige
Kredite will Polen, wenn moglich, verzichten.
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Die Schwierigkeiten zeichneten sich bald nach der
Ausarbeitung der ,neuen Linie” in der AuSenhandels-
politik bereits im ersten Halbjahr 1957 ab.

Nach dem fiir Polens AuBenhandel sehr giinstigen
Jahr 1956 folgte im zweiten Quartal des Jahres 1957
eine Verschlechterung der Terms of Trade, vor allem
infolge der Preissenkung fiir amerikanische Kohle auf
den ‘westeuropdischen Markten, die durch die Ver-
billigung der Frachtkosten verursacht worden war.
Wie die Polnische AuBenhandelskammer berichtet, be-
tragt der errechnete Verlust, verursacht durch Preis-
senkung der polnischen Exportwaren (Kohle, Bacon,
Stahl, Zucker, Zink und andere), 230 Mill. §, davon
entfallen 200 Mill, § auf die Kohle. Dariiber hinaus
hatte man wé&hrend der Suezkrise in Westeuropa be-
tréchtliche Kohlenvorrdte angesammelt, Zum ersten-
mal seit ldngerer Zeit spiirte Polen Schwierigkeiten
in der Unterbringung seiner Kohle auf verschiedenen
Mairkten, was weitere Komplikationen nach sich zog.
Hier steckt z. B. die Ursache fiir die Krisenerscheinun-
gen in den polnisch-schwedischen Wirtschaftsbezie-
hungen. Samtliche Projekte fiir die Elektrifizierung
der polnischen Eisenbahnen im Bezirk Warschau
durch schwedische Firmen und andere Investitions-
projekte — die, wie es schien, der Verwirklichung
nahe waren — sind bis zur Zeit nicht realisiert wor-
den. Polen wollte die aufgenommenen Investitions-
kredite mit den durch die Elektrifizierung der Eisen-
bahn gesparten Kohlen bezahlen, aber infolge des
verringerten schwedischen Bedarfs an polnischer
Kohle sank auch Schwedens Interesse an der Ver-
wirklichung der Investitionsprojekte in Polen.

Mit den Schwierigkeiten und Hindernissen stiegen
auch Zweifel an der Richtigkeit der AuBenhandels-
politik auf. Die konkrete Situation hat eine Welle der
Kritik -—— sowohl an der wirtschaftlichen Theorie als
auch an der Praxis — in den Spalten der Wirtschafts-
presse ausgelost.

Manche polnische Wirtschaftler sind sogar der Mei-
nung, daB die polnische AuBenhandelspolitik im
Dunkeln tappt und daB infolgedessen von einer
~Konzeption” keine Rede sein kann. ,Bisher existiert
fiir unsere Exportbestrebungen kein Perspektivplan,
der auf wirtschaftlicher Analyse und auf einem Inve-
stitionsplan fiir die Schaffung einer Produktionsbasis
fiir diesen Export aufgebaut ware”, stellte die pol-
nische Monatsschrift ,Handel Zagraniczny” im Au-
gust 1957 fest. Ein halbes Jahr spiter schrieb die
Wochensdhrift ,Zycie Gospodarcze” offen, daB der
ganze theoretische Unterbau, auf den sich die pol-
nische AuBenhandelspolitik stiitzt, geradezu eine
- Fiktion sei. Zbigniew Zawada schreibt in der Aus-
gabe vom 12, Januar 1958 u. a.: ,Die Renaissance ist
auch am polnischen AuBenhandel nicht voriibergegan-
gen. Sie hat hier zu der Einfilhrung gewisser Ande-
rungen nichtwirtschaftlicher Natur gefiihrt, dagegen
ist sie nur in geringem MaBe bis zu den Problemen
der Okonomie dieses Handels vorgestoBen (zu den
Funktionsgrundlagen des sozialistischen AuBenhan-
dels). Jedoch bei dem VorstoB zur dkonomischen
Lehre vom sozialistischen AuBenhandel als Teil ‘der
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gesamten sozialistischen Wirtschaftstheorie hat sie —
was schon an sich wertvoll ist — aufgezeigt, daB sie
nur ein fiktives und scheinbares Dasein fiihrt.”

WIRTSCHAFTLICHKEIT

Ein Export-Import-Plan mufi sich auf einen so wich-
tigen Faktor wie Rentabilitdtsuntersuchungen stiitzen.
In Polen jedoch fehlt jedes Kriterium, darum héngen
sdmtliche Untersuchungen in der Luft und fithren zu
Resultaten, die sich spéter als falsch erweisen. Denn
es existiert kein objektiver Gradmesser, mit dessen
Hilfe man vergleichen und feststellen kénnte, ob z. B.
der Export von Maschinen oder der von Erzeugnissen
der chemischen Industrie, der Export von Schiffen
oder aber die Unterhaltung und der Ausbau eigener
Schiffahrtslinien lohnender wére, In der freien Markt-
wirtschaft sind die Gradmesser fiir die Rentabilitdt
offenbar die eigenen Produktionskosten, ausgedriickt
in der Wahrung des betreffenden Landes und ver-
glichen mit dem Preis, den man fiir die ausgefiihrte
Ware erzielen kann. In Polen dagegen kann man
diese Kalkulationsmethode nicht mit Erfolg anwenden,
da die Kosten kiinstlich festgesetzt sind und ihr Ver-
héltnis in den einzelnen Produktionsgruppen unter-
schiedlich ist. Im Zusammenhang mit der kiinstlich
gestalteten Preisstruktur erfolgt dann die Abrechnung
der Lieferungen fiir die Schwerindustrie (die aus
ihren Prioritdtsrechten Nutzen zieht) nach niedrig ge-
haltenen Preisen. Nach anderen, wesentlich héheren
Preisen erfolgt die Abrechnung fiir die Industrie, die
den Eigenbedarf der Bevélkerung befriedigt. Die
Situation wird noch durch den Umstand weiter kom-
pliziert, daB sich die Preise der Lieferungen auch noch
fir die einzelnen Produktionszweige im Rahmen ein
und derselben Gruppe der Schwer- oder Leichtindu-
strie unterscheiden und dal der Kurs des Zioty im
Verhéltnis zum Dollar und zu anderen Wahrungen
kiinstlich festgesetzt ist.

Es ist offensichtlich, daB hierbei die Vergleichsergeb-
nisse (der sogenannte Resultatkurs), aus denen sich
»€rgibt”, wieviel Zloty beim Export einer bestimmten
Ware ein Dollar ,kostet”, problematisch sind und
keinen MaBstab fiir die Exportstruktur, fiir die Be-
stimmung der ,geographischen” Orientierung und den
Ausbau des betreffenden Industriezweiges bilden
konnen.

INVESTITIONSGUTEREXPORT

Der Export von Maschinen -— von dem polnischen
AuBenhandelsminister in einem seiner Interviews als
+Schlisselproblem” bezeichnet — erscheint nur im

ersten Moment als der rentabelste Zweig der Aus-
fuhr., In diese Ware ist viel menschliche Arbeit in-
vestiert, und Arbeitskraft ist in Polen billig. Aber
das ist fiir die Konkurrenzféhigkeit nicht entschei-
dend, sondern Qualitit, Organisation der Arbeit,
hochentwidkelte Technik, Erfahrung, Arbeitsproduk-
tivitdit usw. Polen, das damit allerdings im Prinzip
die ersten Schritte als Exporteur von Investitions-
giitern unternimmt, bleibt — von einigen Maschinen-
typen offenbar abgesehen — nicht nur hinter den
westeuropdischen Staaten, sondern auch hinter der
Tschechoslowakei und der DDR zuriick.
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Interessant sind die Bemerkungen der Monatsschrift
«Handel Zagraniczny” (Nr. 8, August 1957), die an-
gefiihrt zu werden verdienen. Ihr Verfasser, Czeslaw
Wojtanowicz, kommt zu dem Schluf, dafl die Forcie-
rung des Maschinenexports, wenn nicht unméglich, so
doch in jedem Falle sehr schwierig ist. Er stellt fest:
«Ahnlich wie bisher werden drei Warengruppen ent-
scheidenden Anteil am Investitionsgiiterexport haben:
rollendes Eisenbahnmaterial, Schiffe und Werkzeug-
maschinen. Dementsprechend sieht auch der Finf-
jahresplan einen Anstieg in der. Ausfuhr dieser
Gruppen um 68 %, 99 %6 und 134 % vor.” Der Ansicht
des Verfassers nach ist die Lage in allen drei Gruppen
nicht rosig. Polen produziert fast ausschlieBlich Loko-
motiven, die infolge der fortgeschrittenen Entwick-
lung der Eisenbahn schwer zu verkaufen sind. Die
Umstellung auf die Produktion von elektrischen und
Diesellokomotiven ist ,weder eine leichte noch eine
einfache Angelegenheit”.

Veraltet sind gleichfalls die in Polen gebauten Schiffs-
typen mit Dampfantrieb. Die Schiffbauindustrie wird
sich auf Motorschiffe und auf den Bau gréBerer Ein-
heiten bis zu 35000 BRT umstellen miissen, was
grofBe Summen erfordern wird. AuBerdem mufi hinzu-
gefiigt werden, daB das Programm der polnischen
Werften betrdachtlich ist und daB zwei Drittel der ge-
bauten Tonnage fiir den Export, hauptsachlich in die
Lander des Ostblocks, bestimmt sind. Im Zusammen-
hang damit lohnt es darauf hinzuweisen, da8 der Plan
fiir den Schiffbau in der ersten Hélfte des Jahres 1957
bearbeitet worden ist, als die Frachten ihren Héhe-
punkt erreicht hatten.

Wéhrend die Rumpfbau-Industrie in Polen auf hohem
Niveau steht, zeigt das Gebiet der Ausriistung (Moto-
ren und Navigationsapparate) ein sehr uneinheitliches
Niveau. Auf diesem Gebiet werden die polnischen
Werften noch lange vom Import und dem Ankauf von
Lizenzen abhédngig sein. Es ist also nicht erstaunlich,
daB sich in Polen Stimmen zum Wort meldeten, die
eine Zusammenarbeit mit den nordeuropdaischen
Werften verlangten. Hier spielen neben wirtschaft-
lichen offenbar auch politische Momente mit.

Die Situation in der Werkzeugmaschinenindustrie ist
auch nicht die beste. Nach Meinung des Verfassers
werden in Polen zu schwere Werkzeugmaschinen-
typen gebaut. Aber die wirtschaftlich unterentwickel-
ten Lander bendtigen kleine Maschinen, die vielseitig
verwendbar sind.

Erst mit dem Jahre 1955 hat Polen eigentlich mit dem
Export von Investitionsgiitern nach iiberseeischen
Lindern begonnen. Bis dahin existierte diese Art
Ausfuhr nur in kleinem MabBe. In den Jahren 1955 bis
1956 verkaufte Polen 2600 Eisenbahngiiterwaggons
und 30 Lokomotiven an Indien, Werkzeug- und Tex-
tilmaschinen nach Brasilien, Personenkraftwagen und
Schlepper nach Siidamerika. In den ersten neun Mo-
naten des Jahre 1957 betrug der globale Wert der
Ausfuhr von Maschinen- und Fabrikeinrichtungen
562 Mill. Z1, (19,4%6 des gesamten Exports). Im Jahre
1958 soll der Wert dieser Exportgiiter 1031 Mill ZL
erreichen, das sind fast 25°%o des polnischen Exports.
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Der Fiinfjahresplan sieht weiter eine zwanzigfache
Steigerung des Exports kompletter Industrieobjekte
vor. Das ist ein Gebiet, auf dem Polen erst die ersten
Schritte unternimmt, und sein technisch-industrielles
Hinterland ist darauf noch nicht vorbereitet. Im Jjahre
1957 stieg diese Art der Ausfuhr um 80 %, aber der
grofite Teil ging nach den Ostblockstaaten und nur ein
kleiner Teil in andere Lander. (Es wurde eine GieBe-
rei nach Usterreich und ein metallurgischer Betrieb
nach der Tiirkei geliefert) Trotzdem ist sich die pol-
nische Presse bewuBit, daB Polen auf diesem Gebiet
erst die ersten Schritte unternimmt und warnt deshaib
vor voreiligem Optimismus. ,Trotz des riesigen Fort-
schrittes in der Industrialisierung des Landes”®,
schreibt die Wochenschrift ,Swiat i Polska” am 19. 1.
1958, ,kénnen wir noch keine kompletten Industrie-
objekte und auch gewisse Maschinen nicht in einem
derartigen Sortiment exportieren, wie unsere Konkur-
renten das tun.”

HANDELSKREDITE
Diese Skizze soll dem Leser eine Vorstellung von den
polnischen AuBenhandelspldnen geben. Wegen der
aufgetretenen Hindernisse sind erhebliche Korrek-
turen vorgenommen worden, obwohl die polnischen
Wirtschaftler im Prinzip von den allgemeinen Richt-
linien ihres Programms nicht abgegangen sind. Diese
Hindernisse fanden ihren Awusdruck in dem immer
groBer werdenden MiBverhédltnis zwischen dem be-
trachtlich anwachsenden Import und dem gleichblei-
benden Export, in der verschobenen Realisierung der
Pline auf spétere Jahre und in der erneuten Festi-
gung der voriibergehend gelockerten wirtschaftlichen
(und anderen) Bande zu den Ostblockstaaten. Man
soll aber auch in Betracht ziehen, daB gerade der
Anfang des Jahres 1958 auBler den Schwierigkeiten
eine Reihe von Momenten mit sich brachte, die sich
fiir die Zukunft glinstig auswirken koénnen. So sind
z.B. die unterbrochenen Verhandlungen mit der
schwedischen Gesellschaft ASEA {iber die Elektrifi-
zierung der Eisenbahn im Gebiet von Warschau auf
der Grundlage langfristiger Kredite wieder in Gang
gekommen. Dann kam es endlich im Februar 1958
mit der britischen Metropolitan-Vickers Electrical Co.
zu einer Verstdndigung iiber zwei Turbinenséatze fiir
ein Elektrizitdtswerk, wobei die englische Firma bis
zum Jahre 1961 Kredit gewdhrt. Gleichzeitig ist im
Februar in Moskau ein neuer, auf drei Jahre befriste-
ter polnisch-sowjetischer Handelsvertrag abgeschlos-
sen worden, der das Handelsvolumen zwischen den
beiden Léndern bis 1960 um 36 % auf 3 Mrd. Rubel
(750 Mill. $§) erhoht. Wenn dieses Ubereinkommen
verwirklicht wird, dann kann Polen die ihm im No-
vember 1956 gewdhrten sowjetischen Kredite in Hohe
von 750 Mill. Rubel ausnutzen.
Die verschiedenen Kredite gewédhren Polen — zusam-
men mit den im Januar eingerdumten amerikanischen
Krediten in Hoéhe von 96 Mill. § — eine Atempause,
die es gerade zur Zeit so nétig braucht. Die Suche
nach neuen Mdoglichkeiten fiir die wirtschaftliche Ent-
wicklung, die sich — &hnlich wie das gesamte &ffent-
liche Leben — durch einen Zickzackkurs und Wider-
spriiche auszeichnet, ist noch nicht beendet.
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