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Dez,,Gemeinsame Mazke*: Dozziige und Oozbehalte

Ein Politiker fragt:

Dn deutscher Siche

nWarum werden wir nicht imformiert?"

Der .Gemeinsame Markt" ist
eine gute ldee, ob er auch
eine -gute Wirklichkeit werden
" wird, bleibt abzuwarten,

Die Franzosen sind besser orientiert

Noch weif man nicht, wie der
Vertrag, der in Briissel zwischen
den Regierungen der sechs Mon-
tanunionsldnder ausgehandelt wird,
~aussehen wird, da die Bundes-
regierung hieriiber bisher nur sehr
allgemein gehaltene Erklirungen
abgegeben hat. In der franzésischen
Kammer dagegen wurde iiber den
«Gemeinsamen Markt” im Januar
eine einwochige Debatte  gefiihrt,
die die franzosischen Interessen
sehr nachdriicklich dokumentierte
und der Regierung fiir die weitere
Verhandlungsfiihrung kraftig den
Riicken stdrkte, Diese Taktik hat
die deutsche Position in der Ver-
handlung automatisch geschwiécht,
da die deutschen Delegierten auf
eine entsprechende Willenserkld-
rung nicht hinweisen koénnen. Die
Franzosen haben in dem letzten,
hartesten Verhandlungsstadium
stets als ultima ratio geltend ge-
macht, daB zuweitgehende Wiinsche
der Verhandlungspartner die Ab-
lehnung des ganzen Vertragswer-
kes durch das franzdsische Parla-
ment bedeuten koénne,

Was bei uns liber den Vertrag
bisher bekannt geworden ist,
stammt aus franzésischer Quelle
oder aus Indiskretionen. Das ist
eine schlechte Voraussetzung fiir
eine der Bedeutung des Vertrags
angemessene Beurteilung, denn
der Vertrag wird die Entwicklung

der mitteleuropdischen  Industrie, -

des Handels, des Verkehrs und
der Wahrungspolitik entscheidend
beeinflussen. Man kann aber
schlieflich auf die Informationen
nicht bis nach der Paraphierung
des Vertrags warten, wenn man
auf den Vertragsinhalt Einfluf
nehmen will, wie es im Interesse
der deutschen Wirtschaft geboten
ist, Die Ratifizierung des abge-
schlossenen Vertrages durch Re-
gierung und Bundestag wird weit-
gehend nicht mehr von wirtschaft-
lichen Erfordernissen abhéngen,
sondern sich nach wahlstrategi-
schen Uberlegungen richten. Dann
wird es vereinfacht heiBen: ,Hier
Europder, dort Geschéiftemacher!”

' Wirtschafiliche

und verkehrspolitische Fakten

Folgende Fakten scheinen sich
in den bisherigen Vertragsverhand-
lungen herausgeschélt zu haben:

Der ,Gemeinsame Markt” fiir die
Landwirtschaft wird auf 12 Jahre
(lies: bis zum Sankt Nimmerleins-
tag) verschoben. Die zur Konkur-
renz mit Holland notwendige Mo-
dernisierung wird also verhindert,

Etwa 60% der deutschen Ein-
fuhrzélle miissen erhéht werden.
Da die Bundesrepublik in Anbe-
tracht ihrer Exportiiberschiisse, die
beinahe die Europédische Zahlungs-
union zerstdren, eine fiihlbare Ein-
fuhrsteigerung anstreben muB, hat
die Bundesregierung viele Zoll-
positionen. autonom herabgesetzt.
Diese folgerichtige Politik wird
durch den Vertrag iiber den ,Ge-
meinsamen Markt* umgekehrt, so-
weit es sich um Ldnder auBerhalb
dieses geschlossenen Marktes han-

delt. Der ,Gemeinsame Markt"
wird also in sich die Tendenz tra-
gen, den AuBenhandel der Bundes-
republik, der schon bisher bis zu
70 %0 innerhalb Europas liegt, noch
stirker auf ein relativ noch enge-

‘res Gebiet zu konzentrieren und

den Uberseehandel zu erschweren.

Die deutsche - chemische und
pharmazeutische Industrie wird
durch Kontingentierung der Fran-
zosen weitgehend vom ,Gemein-
samen Markt” ausgeschlossen
werden,

‘Devisenschwierigkeiten eines
Landes sollen durch entsprechende
Kredite der UberschuBpartner aus-
geglichen werden, Es soll dabei
keine Synchronisierung der Finanz-
politik auf dem ,Gemeinsamen
Markt” vorgenommen werden,
sondern die bisherige autonome
Wahrungspolitik mit ihren gro-
tesken Verzerrungen wird fort-
bestehen, '

Die Bundesrepublik soll nach
dem Vertrag zum Ausbau der Ver-
kehrsmittel, der sozialen Einrich-
tungen und der wirtschaftlichen
Entwicklung in den franzdsischen
Kolonien o6ffentliche Mittel geben,
da sich private dazu sicherlich nicht
finden lassen, Gegen diesen hart-
ndckigen Versuch, die Partner des
»Gemeinsamen Marktes* in die ’
Schwierigkeiten der franzésischen
Kolonialpolitik mit hineinzuziehen,
wehrt sich die Bundesregierung
nach Kréften. Wie weit es ihr ge-
lingt, bleibt abzuwarten. '

Das Gebiet des ,Gemeinsamen
Marktes” soll als Verkehrseinheit
betrachtet werden. Gesamtwirt-
schaftliche Tarife zur Hilfe fiir
verkehrsferne Gebiete gelten als
Diskriminierung, Das wiirde be-

Alle in der Abteilung ,Zeitgesprich® verdiffentlichten Beitridge sind freie Meinungsdufierungen von Per-
sénlichkeiten aus Wirtschaft und Politik und von in- und auslindischen Mitarbeitern. Sie enthalten keine
Stellungnahme der Redaktion und sind keine offiziosen Aufierungen der herausgebenden Institutionen.
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. -deuten, daB die deutschen Haéfen,
' solange Mitteldeutschland und Ost-
europa noch nicht wieder zu ihrem

‘Hinterland gehoren, praktisch ab-

‘gedrosselt werden,

Das Problem der Zonentrennung
~Damit kommen wir zum delika-
testen Problem: der innerdeutschen
Zonengrenze.
partner wollen diese Grenze zur

Zollgrenze des Marktes machen.

Das kann die Bundesrepublik nicht
akzeptieren, denn es hieBe, die

. Sowjetzone als .souverdnen Staat

‘und damit die Spaltung anerken-
nen. Da aber die Exportpreise der
Sowjetzone in der Regel erheblich
niedriger sind als die innerdeut-
schen Preise, die fiir Lieferungen
der Sowjetzone in die Bundesre-
publik gelten, so ergibt sich aus
der Ablehnung der Zonengrenze
als Zollgrenze, daB die ausléndi-
~ schen Partner des ,Gemeinsamen

Eine Meinung aus Industrieverbinden:

Die Verhandlungs--

Marktes* Waren aus der Sowjet-
zone bis zu 309% billiger in die
‘Bundesrepublik liefern kénnen als
westdeutsche Kaufleute. Also mu8

die Bundesregierung fordern, daB ,
die Zonengrenze zwar fiir uns

keine Zollgrenze ' darstellt, wohl
aber fiir die fiinf {ibrigen Partner
des ,Gemeinsamen Marktes” als
Zollgrenze festgelegt wird. An-
dernfalls kénnten die ausldndischen
Partner des ,Gemeinsamen Mark-
tes* die Bundesrepublik mit billi-
gen Waren aus der Sowjetzone
liberschwemmen, die wir im Inter-
zonenhandel teurer bezahlen
. miBten.

Hoffen wir, daB es den deut-
schen Unterhédndlern in Briissel ge-
"lingt,” diese Schwierigkeiten und
Nachteile - auszurdumen. Schade,
daB man bisher die Hilfe der deut-
schen oOffentlichen Diskussion hier-
fiir verschméht hat,

Die Industrie ist dafiir'!

Wo immer sich westdeutsche In-
dustrielle und Industrieverbdnde
- zu den Plinen geduflert haben,
den ,Gemeinsamen Markt® der
Montan - Union zu . einer kern-

- europdischen Zollunion, scherzhaft

Spaakistan genannt, zu weiten, da
geschah es hinsichtlich der Grund-
linien im zustimmenden Sinne. Der
politische Wunsch, aus der natio-
nalstaatlichen Abkapselung her-
auszutreten, ist in der Industrie
stark verbreitet. Er erhélt von den
6konomischen Hoffnungen auf den
groBeren . Markt Auftrieb. Ferner
sucht man nach . einer Abldsung

der nicht recht befriedigenden Teil-

integrationen.
Die Wiitschaftskraﬁ der Union
Das Europa der sechs Schuman- .
plan-Staaten hat etwa 163 Mill
Einwohner, darunter iiber 70 Mill.

Erwerbspersonen, wovon reichlich
389%¢ in der Industrie und 28 %o in

der Landwirtschaft tatig sind, Es

leistet zur Zeit rund /¢ der Welt-
kohlenférderung und /s der Welt-
stahlerzeugung. ‘Es stellt also an
" Verbrauchern, Arbeitskrdften und
Grundstoffen einen beachtlichen
Weltwirtschaftskorper dar.
Volkswirtschaften der sechs Lan-
der sind zwar recht verschieden-
artig. Aber sie sind sich nicht

fremd, sondern schon jetzt sehr
stark — audh in den Unterneh-
mungen — miteinander verfloch-

ten. Reiht man beispielsweise die -
finf Export-

Ausfuhrwerte der
rdume nach Bestimmungsldndern
-auf, so finden wir die Partner der
angestrebten Zollunion an folgen-
-den Plédtzen in der Rangordnung
ihrer Kunden:

Die Gewichte der Teilnehmerlinder
im Handelsverkehr des ,Gemeinsamen Marktes*

Ausf.- Belg.-—-Lux. |Bundesrepublik R . .

lander Zollunion " Deutschland Frankreich Italien Niederlande
gé % | 1. Niederlande | 1. Niederlande| 2. Deutschland | 1. Deutschland | 1. Deutschland
= g 2. Deutschland | 2. Belg.-Lux. 4. Belg.-Lux. 5. Frankreich | 2. Belg.-Lux.
23S Zollunion Zollunion i Zollunion
oa g 9. Belg.-Lux.

2 'c'S 13 Frankreich | 5. Frankreich | 9. Italien Zollunion 5. Frankreich
o

e © # {19, Italien 7. Italien 10. Niederlande |12, Niederlande| 9. Italien

Anm.: Die Ordﬁungszahlen geben die Rangordnung des betreffenden Partners im Gesamt- .

export.an.
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Die Partnerldnder der geplanten
Zollunion haben 1955 von der Ein-
fuhr der Bundesrepublik 25,8 %
auigebracht; von der Einfuhr der
Benelux-Staaten fast 41 %e, von der
Italiens 239% und von der
Frankreichs 19,7 %, Aufgenommen
haben die Partnerlinder im glei-
chen Jahr von  der Ausfubr der
Bundesrepublik 28,8 %, von der
belgisch-luxemburgischen Ausfuhr
44,7%, von der niederldndischen
Ausfuhr 38,3%, von der -franzési-
schen 24,2% und von der italie-
nischen Ausfuhr 23,5 %,

Dieser groBie Handel wird in der
Zollunion zum Binnenhandel. Zélle
und  Machenschaften des admini-
strativen Protektionismus verlie-
ren~ihre Bedeutung, Die Vorziige
der groBeren  Serien setzen sich
durch. Kurzum, es. ist schon ver-
stdndlich, daB die Industrie den
Grundgedanken' der Zollumon be-
jaht,

Die Angst vor dem Neuen

Das hindert sie aber nicht, die
Einzelheiten des heranreifenden
Vertragswerkes ‘sehr genau ' zu
priifen, hier Vorbehalte zu machen
und dort Winsche zu &uBern.
Zwolf bis fiinfzehn Ubergangsjahre,
loyal gehandhabt, verm6gen man-
chen jetzt noch zu duBernden Vor-
behalt abzuschwédchen. Aber in

“ihnen wird sich der loyale Geist

der Exekutive erst bewdhren miis-
sen, Es ware sinnlos, unter der
Uberschrift ,Gemeinsamer Markt”
weder die Gemeinschaft noch den
Markt zum Zuge kommen zu lassen,

" Von der Freude der professio-

nellen Tagungs-Europder an der
Eleganz supranational gebastelter
Konstruktionen mit moglichst vie-
len Organen, Weisen und Reisen-
den kann die Wirtschaft nicht
leben, ' '
Daher zielen die grundsédtzlichen
Vorbehalte in zwei Richtungen:
Einerseits mochte man,- wenn der
ZusammenschluB anlduft, sicherge-
stellt wissen, daB den Provisorien
die Union folgt. (Die vielen Bene-
lux-Vertagungen schrecken ab.) An-
dererseits méchte man keine starre
Modellkonstruktion fir jede Even-

. tualitdt in das Vertragswerk ein-

gebaut sehen, sondern darin haupt-
sachlich den guten Willen bekun-
det wissen. Aus ihm sollen dann
die einzelnen Lésungen gefunden
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werden, Mit Paul Henri Spaak

halten - es - viele Industrielle fiir
verfehlt, in allen Details den heu-
tigen Zustand starr zu verteidigen
und ihn als einfache Addition- in
die Zukunft zu projizieren.

' Daneben gibt es gar nicht so
kleine .Listen -von speziellen Vor-
behalten, -IThre héufigste Form. ist
aber glicklicherweise die, daB je-
der im Prinzip fiir die Zollunion zu
sein glaubt,” sich nur in seinem
konkreten Fall die Ausnahme kon-
zediert, Das ist die typische Angst
vor dem Neuen, und ihr muB durch
- Kostenvergleiche und, Marktana-
lysen entgegengewirkt werden.

- Ein spezieller Vorwurf der west-
deutschen Industrieverbénde rich-
tet sich ausschlieBlich an die deut-
sche ‘amtliche Adresse; Diese hat
.ihnen zu wenig - Gelegenheit des

Mitberatens -gegeben und- sie da:*

durch gegeniiber den besser infor-
mierten Partnern der Nachbarlan-
der benachteiligt. Da die Exekutive
aber Ratifizierungen durch die Par-
lamente braucht, war dieser Modus
kurzsichtig, zumal er die Informa-

tionssolidaritit’ der Unternehmer -

-unterschatzt hat.

" Keine selbstgeniigsame Isolierung!

Irgendwie stehen die Vereinig-
ten Staaten von Amerika und von
Australien bei
der ' Industrie  zur europédischen
Zollunion Pate. Dort ist in beiden
Féllen der groBe Wirtschaftsraum
von Staatenbiinden - vorgefiihrt wor-
den. Aber die Geschichte der Paten
wamnt auch vor einer Fehlleitung.
- Beide Lander hatten sich n&mlich

zundchst "dem Ideal einer mehr.

oder weniger selbstgéniigsamen
Isolation zugewandt, Die USA z. B,
tragen’ noch immer, obschon es
- mindestens seit 1916-fehl am Platze
ist, an -deren Nachwirkungen.

Die kerneuropdische Zollinion

kann sich eine solche Autarkie-

-phase nicht leisten, auf gar keinen
Fall in den Anfangsjahren. Daher

der Zustimmung,

mufiten ‘die Forderer - der euro- .

péischen Einigung ‘von Anbeginn
an Ausschau nach Wegen halten,
auf denen man die Zollunion mit
der Weltwirtschaft verflochten hal-
ten konnte, Die einfachste Formel:

hier die neue Zollunion, dort die
ibrige Weltwirtschaft -— konnte

nicht befnedlgen Sie hédtte zu viele
Raumbeziehungen zerschnitten und
wiirde Widerstand gegen weitere
Phasen der Ubergangszeit erzeu-

gen konnen. Ferner hitte sie die '

Nachbarldnder vor eine zu schroffe
Alternative gestellt, zumal  die
Ausgangsposition- der Zollsysteme
die Union doch wohl zwingen wird,

nach auBlen mit einem mlttelhohen'
. Zollschutz zu beginnen.

Freihandelszone als Losung!

Daher fiel mit dem terminus

technicus Frelhandelszone ein
erlésendes Wort, Vor allem sprach
es viele britische Handelspolitiker
an, die seit 1931 den Umgang mit

Priferenzzonen gewdhnt sind. Aber
auch in Skandinavien und Oster-
reich fand es Anklang. Die véllig
aufs Handels-: und Verkehrspoli-
tische - beschrénkten Wirkungen
einer Freihandelszone lassen eszu,
daB der Albdruck politischer Block--
bildungen weder das unbeteiligte
Europa noch Ubersee zu befallen
braucht, Der Abbau der Handels-
hemmnisse ist zudem ein allgemei-
nes Anliegen, Man kann ihn auch
regional beginnen und darf dabei
auf die Auslésung beispielgeben-
der Krifte hoffen. )

Auch die Freihandelszone birgt

_noch viele Probleme. Am besten

durchgesprochen ist bisher das.der
Ursprungszeugnisse; es zeigt aber
schon, mit welchen Finten zu rech-
nen sein wird, Hier muB die Indu-
strie den Wunsch anmelden, daB
die okonomische Vernunft und
nicht der Etatismus den Sieg da-
vontragt.

' Trotz aller Bedenken meint der Agrarpoltt:ker

,,Auch die Landwirtschaft wird proﬁtleren“!

In den letzten ‘Wochen und Mona-
ten sind die Gesprdche iiber einen
wirtschaftlichen  Zusammenschlufl
— wenn auch nicht aller' européa-
ischen, so ‘doch'~wenigstens der
Montan-Liander — in ein neues
Stadium getreten. Dabei war. es
besonders schwierig, die Agrar-
wirtschaft in die Pline mit einzu-
beziehen.
Grofie Pline auf weite Sicht

DerPlaneiner europ éiischen Agrar-
Union - wurde bereits vor etwa
zehn Jahren von dem damaligen
franzosischen Landwirtschaftsmini-

"ster M. Pflimlin entwickelt. Frank- -

reich hoffte damit, Absatzmoglich-
keiten fiir seine agrarischen Uber-
schiisse zu erschlieBen. Diese be-
stehen vor allem bei
Wein, Molkereierzeugnissen - so-

wie Fleisch. Die Zeit war jedoch

Weizen, -

noch n1d1t reif, diesen weitreichen-
den Plan zu verwirklichen, Uber-
dies erwies es sich auch als un-
moglich, durch Teilunionen zu der

_ beabsichtigten gesamten., Integra-

tion Europas zu kommen.

Die fritheren Teilunions-Bestre-

" bungen stellten den aussichtslosen

Versuch dar, das, Pferd .beim

. Schwanze aufzuzdumen. Die ge-

genwartigen Pldne sind dagegen
realistischer, denn sie " beginnen
mit. der Gesamtintegration. Diese

. soll auf allen Wirtschaftsgebieten, .

also -einschlieflich der Landwirt-
schaft, in langstens drei Teilperio-
den von je 3 bis 4 Jahren verwirk-
licht werden. Bei allem entbehrt
es nicht des Reizes festzustellen,
daB es bei den Verhandlungen am

schwierigsten war, eine Einigung

iiber den Einschluf der Landwirt-
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schaft in den ,Gemeinsamen
Markt* zu erzielen, obwohl gerade
hier bei der Vorbereitung des
Lpool vert”, d. h. der ,Griinen
Union*, recht viele wertvolle Vor-
arbeiten - geleistet worden sind
und obwohl ja urspriinglich die
Gesamtintegration von der Schaf-
fung des gemeinsamen Agrarmark-
tes ausgehen sollte!
Auftriebsméglichkeiten
im Grofiraum

Jede Schaffung eines GroBrau-
mes bewirkt die Orientierung der
Produktion nach dem optimalen
Standort. Das zwingt einzelne land-
wirtschaftliche Betriebe zur Um-
stellung der gesamten Betriebsor-
ganisation, Einige Betriebe wer-
den hieraus besondere Vorteile
ziehen, Fiir andere werden sich
Schwierigkeiten ergeben. So. wird
vermutlich der Frithgemiise- und
Friihobstbau im warmen Italien
zunehmen, im ké&lteren West-
deutschland und Holland dagegen
abnehmen. Ferner ist es wahr-
scheinlich, dafl gewisse Weinbau-
.betriebe in groBer Hohenlage, die
also aus klimatischen Griinden
keinen besonderen Qualitdtswein
erzeugen konnen, ihre Weinerzeu-
gung werden einstellen miissen,
so wie seit gut 100 Jahren nach
Griindung des Zollvereins der da-
mals noch berthmte ,Griinberger
‘Wein” allmahlich verschwunden ist.

Im ganzen gesehen werden aber

— wie in jedem GroBSraum — die.

Vorteile die Nachteile iiberwie-
gen. Hieran besteht nach den Er-
fahrungen in der gesamten Welt
kein Zweifel. Ein volliges Erliegen
einzelner Betriebe oder Betriebs-
zweige ist dabei in keiner Weise
zu befiirchten. Dies hat betriebs-
wirtschaftliche und qualititsméBige
Griinde. So ist, um beim oben zi-
tierten Weinbau zu bleiben, der
Weinbau in Elsa$-Lothringen nach
1918 in keiner Weise eingestellt
worden, obwohl er sich gegen die
billigen Preise der siidfranzosischen
und algerischen Konkurrenz ohne
SchutzmaBnahmen -— bei aller-
dings guter Qualitdt — behaupten
muBte. ’

Fiir den Verbraucher liegen die
wichtigsten Vorteile des GroBrau-
mes in der Rationalisierung der
Erzeugung und des Absatzes so-
wie in der Verbesserung der Qua-
litdt und in der reicheren Auswahl

66

- wirtschaftliche

der angebotenen Lebensmittel,
Wenn die europdische Agrarpro-
duktion bisher noch nicht so ratio-
nell arbeitet wie z. B. in dem Gro8-
raum USA, so liegt dies zu einem
erheblichen Teil daran, daB die
Erzeugung nicht so stark auf die
optimalen Standorte konzentriert
war, Hierdurch konnte die Erzeu-
gung in den fir die Produktion
besonders  ginstigen  Gebieten
nicht den an sich méglichen Um-
fang erreichen, da der Absatz in-
nerhalb Europas durch zollge-
schiitzte Grenzen behindert war.
Durch die geplante Integration

~wird der Weg zur Rationalisie-

rung geebnet, Diese Rationalisie-
rung muf und wird sich, genau

wie in anderen Grofirdumen, so-

wohl auf die Erzeugung als auch
auf den Absatz erstrecken.

Grundsatzlich ist also von der
Integration ein nachhaltiger Auf-
trieb fiir die européische Landwirt-
schaft als Ganzes gesehen zu er-
warten, Dies wiirde auch eine He-
bung ihrer Kaufkraft bedeuten.und
ihr damit die Moglichkeit geben,
Industrieprodukte in verstdrktem
Umfange zu beziehen. ’

Es ist jedoch nicht nur eine Ver-
schiebung der Agrarproduktion
nach optimalen Standorten, son-
dern auch eine Erhéhung der land-
wirtschaftlichen Erzeugung im gan-
zen zu erwarten. Der Absatz die-

.ser Mehrproduktion bildet kein

Problem, da Europa das groéBSte
ZuschuBgebiet der Welt fiir land-
Erzeugnisse dar-
stellt, In der Zwischenzeit mégen
gewisse Reibungen auftreten, wie
oben am Weinbeispiel gezeigt
wurde, In allen Landern werden
analoge . Befiirchtungen in der
Tages- und Fachpresse sowie in
Versammlungen in groBer’ Zahl
vorgebracht. Die Optimisten wer-
den dabeir — wie so oft im
Leben — von den Pessimisten in
den Hintergrund gedrédngt. Gerade
letztere sind es, die gegenwiértig
die rasche Verwirklichung der
europdischen Integration auf land-
wirtschaftlichem Gebiet verzégern.
Hoffnungen und Befiirchtungen
der Beteiligten

Grundsatzlich muB man davon
ausgehen, daB sich eine ecuropd-
ische Integration auf allen Gebie-
ten nur in Zeiten guter internatio-
naler Konjunktur, wie sie gegen-

wartig  herrscht, verwirklichen
148t. Wihrend einer mehr oder
minder ausgebreiteten Wirtschafts-
krise mit Arbeitslosigkeit wund
Kaufkraftschwund sind die Schutz-
bestrebungen in allen L&ndern so
stark, daB dadurch Zollunionen
praktisch verhindert werden. Der
jetzige Moment zur Verwirkli-
chung des ,Gemeinsamen Mark-
tes” ist also giinstig gewahlt wor-
den. Trotzdem werden . iiberall
starke Vorbehalte angemeldet.

So befiirchtet Belgien z. B. ein
Erliegen seines intensiven Gemiise-
baus durch die holldndische Kon-
kurrenz, Dabei besitzt aber Bel-
gien beinahe ein Monopol fiir
einige Spezialprodukte, wie Chico-
rée und Azaleen, und dies floBt
wiederum den entsprechenden hol-
landischen sowie auch den franzo-
sischen Erzeugern Angst ein. —
Die deutschen Weinbauern stehen
der groBen Weinerzeugung Frank-
reichs miBtrauisch gegeniiber. Die
Weinerzeugung betrdgt in Frank-
reich etwa 150 1 je Kopf der Be-
volkerung, - in  Westdeutschland
etwa 7 1. Man befiirchtet also, von
diesem MiBverhaltnis erdriickt zu
werden. Hinzukommt, daB Wein
in Frankreich aus klimatischen
Griinden wesentlich billiger er-
zeugt wird. Der Wein wéchst in
Frankreich groBenteils in leicht zu
bearbeitenden Ebenen, in Deutsch-
land jedoch an schwer zugédngli-
chen Berghéngen, Der Arbeitsauf-
wand ist hier also unvergleichlich
hoher. Allen diesen Bedenken ist
jedoch entgegenzuhalten, daB in
Westdeutschland einmal Qualitéts-
weine erzeugt werden, die bei den
kaufkréftigen Kéufern immer ihre
Liebhaber und Abnehmer finden
werden, und daB sich im ibrigen
die gesamte Weinerzeugung im
GrofBraum  eines gemeinsamen
Marktes ,verlaufen” wird.

Die Beispiele lieBen sich belie-
big vermehren. So sorgt sich Ita-
lien um  seinen norditalienischen
Bel Paese-Kidse, da das Angebot
der groBen und vielgestaltigen
franzésischen und hollandischen
Konkurrenzerzeugnisse iibermédch-
tig sei. Aber ebenso wie Wein
nicht gleich Wein ist, so ist auch
Kase nicht gleich Kase. Vielmehr
bhat innerhalb des Weinabsatzes.
oder des Kaseabsatzes jeder Wein
und jeder Kése wieder seinen
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eigenen Markt, seinen eigenen
Preis und seinen eigenen Abneh-
merkreis, Man kann also niemals
generalisieren, Dasselbe gilt selbst
fir scheinbar so homogene Pro-
dukte wie Eier und Butter; auch
hier gibt es groBe Qualitdts- und
Geschmacksunterschiede.

Die auBierordentliche Vielfalt bei
den einzelnen Agrarprodukten
bringt es mit sich, daB alle L&nder
des ,Gemeinsamen Marktes” ein
und dieselben Produkte, z. B. Kése,
Wein, Gemiise oder Blumen gleich-
 zeitig ein- und ausfiihren. Ein
gutes Beispiel hierfiir ist der
wechselseitige Handel mit Kise,

Obst und anderen liberalisierten -

Produkten zwischen Deutschland
und Italien in den letzten Jahren.
Allen bisher genannten Beflirch-

tungen stehen andererseits auch

weitreichende Hoffnungen gegen-
iiber, Dies gilt in erster Linie fiir
Holland, das durch den ,Gemein-
samen Markt” das Absatzproblem
fir seine Gartenbauerzeugnisse zu
16sen hofft. Auch Frankreich
glaubt, auf diese Weise alle agra-
rischen Uberschiisse unterbringen
zu konnen, und zwar noch még-
lichst unter Fortfall der gegenwadr-
tigen Ausfuhrsubventionen, Auch
in Westdeutschland- gibt es meh-
rere landwirtschaftliche Produk-
tionszweige, die durchaus kon-
kurrenzfahig sind und daher den
.Gemeinsamen Markt* wiinschen.
Hierzu zéhlen z. B. Baumschulbe-
triebe, ferner Samenziichter sowie
auch Viehziichter und die Herstel-
ler landwirtschaftlicher Verarbei-
tungsprodukte wie Dosenschinken
u. a. m. Auch die Erzeuger von
Spitzenweinen, die heute bereits
einen GroBteil ihrer Produkte ex-
portieren, sind keineswegs pessi-
mistisch gestimmt,

Angleichung der Produltions-

kosten dringend erforderlich

Der ,Gemeinsame Markt” bein-
haltet unter anderem auch die Er-
richtung einer gemeinsamen Zoll-
grenze gegeniiber dem Weltmarkt.
Dadurch wiirden im Innern viele
Reibungspunkte unter den Land-
wirten hinsichtlich Zollschutz, Ex-
portsubventionen, Importkontin-
gente usw, in den einzelnen Lén-
dern entfallen, und zwar um so
mehr, je mehr auch die Produk-
tionskosten durch den ,Gemein-
samen Markt” einander ange-
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glichen werden. Wenn némlich
Steuern und Zinsen, Abgaben und
Beitrdge, Soziallasten und Ver-
sicherungen, Frachten und andere
Kosten sowie die Preise fiir Mine-
raldiinger, Maschinen und andere
Produktionsmittel in allen Landern
anndhernd gleich sind, so entschei-
det fiur die Konkurrenzfdhigkeit
ausschlieflich die echte person-
liche Leistung der landwirtschaft-
lichen Betriebsfiihrer, Dabei kann
von dem EinfluB unterschiedlicher
Boden, des Klimas, der Verkehrs-
lage und der Bodenpreise in die-
sem Zusammenhange abgesehen
werden, Entscheidend wird sein,
daB sich einzelne Bauern auf Teil-
gebieten nicht kostenmidBig be-

nachteiligt und daher in ihrer
‘Wettbewerbsfahigkeit eingeengt
fiihlen.

Der deutsche Bauer glaubt sich
ebenso fleifig, tlichtig und unter-
nehmungsfreudig wie sein aus-
landischer Kollege. In dieser Hin-
sicht fiirchtet er ihn in keiner
Weise. Er fiirchtet nur seine Uber-
legenheit auf Grund besonders
glinstiger Erzeugungsbedingungen,
sei es durch spezielle ‘Agrarsub-
ventionen in den betreffenden Lén-
dern, sei es durch andere Kosten-
vorteile (oder auf Grund eines
besseren Klimas). Derartige Beden-
ken gelten selbstverstdndlich mit
anderen Vorzeichen fiir praktisch
alle Landwirte im ,Gemeinsamen
Markt”. So hat z. B. gerade Frank-
reich Einspruch gegen die sofor-

tige Einbezichung seiner Landwirt-
schaft in den ,Gemeinsamen
Markt" erhoben, weil sein Produk-
tionsapparat noch nicht neuzeitlich
durchrationalisiert sei.

In der westdeutschen Landwirt-
schaft liegen die Verhéltnisse dhn-
lich wie in Frankreich. Die west-
deutschen Landwirte haben infolge
zweier verlorener Weltkriege, In-
flation und Deflation nicht die
Maoglichkeit gehabt, mit den rapi-
den Fortschritten der Agrartech-
nik in der Welt Schritt zu halten.
Denn jedes Mal, wenn sie ,Geld"
hatten, konnten sie nichts dafiir
kaufen, und jedes Mal, wenn sie
Maschinen, neue rationelle Ge-
bdude usw, hédtten kaufen kénnen,
dann hatten sie kein Geld. So hat
sich ein grofier Nachholbedarf an-
gestaut. Nur wenn diese unter-
lassenen Investitionen . nachgeholt
werden, wird die Landwirtschaft
voll konkurrenzfdhig im ,Gemein-
samen Markt" werden. Gelingt es
daher einer weitsichtigen deutschen
Agrarpolitik, diese Investitionen
in der erwdhnten ,Schonfrist”
durchzufiihren, so = entfdllt jede
Sorge um den Bestand der deut-

'schen Landwirtschaft,

Je konsequenter nach allem der
angestrebte echte GroBwirtschafts-
raum mit unverfdlschten Kosten-
Preis-Relationen auf allen Gebieten
der Wirtschaft verwirklicht wird,
desto mehr wird der ,Gemeinsame
Markt” auch fir den Agrarsektor
von Vorteil und Anreiz sein, (v.D.}

Eine Warnung aus intereuropdischer Erfahrung:

Personlichkeiten miissen das institutionelle Problem meistern!

Die . Errichtung eines ,Gemein-
samen Europdischen Marktes” und
der nach den jetzigen Plinen vor-
gesehenen Freihandelszone bringt
eine solche Fiille organisatorischer,
wirtschaftlicher, sozialer und nicht
zuletzt politischer Probleme mit

- sich, da8 es kaum moglich er-

scheint, im Rahmen eines kurzen
Gesprdches alle Punkte auch nur
anndhernd erschdpfend zu behan-
deln, Es kommt hinzu, daB die Er-
gebnisse der bisherigen Briisseler
Verhandlungen nur in groben Um-
rissen bekannt geworden sind.

-Ich mochte hier nur zwei Pro-
bleme streifen, und zwar die Frage

des’ gemeinsamen AuBentarifs der
sechs Lander, von der systema-
tisch-organisatorischen und wirt-

-schaftlichen Seite aus gesehen, und

ferner die institutionelle Seite des
.Gemeinsamen Marktes”,

Zwei divergierende Komponenten

Es fallt dem Betrachter auf, daB
der Briisseler Plan, so wie er jetzt
aussieht, eine Komponente ent-
hélt, die erst im Laufe mehrerer
Jahre voll zur Auswirkung kom-
men soll, ndmlich die allméhliche
Reduzierung der Binnenzolle, und
eine andere, die sofort wirksam
werden soll, ndmlich die Herstel-
lung des gemeinsamen AuBentarifs.
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Wenn man bedenkt, daB die erste
Komponente von dem Wunsch dik-
tiert ist, die Ubergangsschwierig-
keiten, die sich aus der vélligen
Beseitigung der Binnenzélle er-
geben, nicht sofort und'in voller
Schédrfe auftreten zu lassen, so
kommt man zu dem Ergebnis, daB
‘die zweite, sofort wirksam wer-
dende Komponente zu jenem Prin-
zip der ,Evolution” in einem ge-
wissen Widerspruch steht. Denn
es diirfte wohl kein Zweifel daran
bestehen, daB die sofortige Her-
- stellung eines gemeinsamen AuBen-
. tarifs zu wirtschaftlichen und zah-
" lungsbilanzméaBigen.' Schwierigkei-
ten innerhalb der sechs Lénder
ebenso wie auch auBlerhalb dieser
Gebiete fithren kann, die — zum
Teil wenigstens — Probleme auf-
“werfen, die durch die Schaffung der
" Ubergangsperiode hinsichtlich der
Binnenzolle gerade beseitigt wer-
den sollten. ' )
Nach den Presseberichten iiber
die Briisseler Verhandlungen sol-
len die AuBentarife der Union aus
dem arithmetischen Mittel der

Zolle der sechs Lander gebildet

werden, Dieser AubBentarif fiihrt,
"wie man inzwischen festgestellt
hat, bei einer ganzen Reihe wich-
tiger Positionen dazu, daB die Lan-
der mit relativ' hohen ~Zollen
(Frankreich und Italien) ihre
AuBentarife mit einem Schlag nicht
unwesentlich herabsetzen miissen,
wahrend die Bundesrepublik und
die Benelux-Ldnder, die relativ
niedrige Einfuhrzélle haben, ge-
zwungen - sein wiirden, ihre Tarife
ohne Ubergang entsprechend an-
zuheben. Das wiirde z, B. die Bun-
desrepublik in der wahrend der
vergangenen Jahre erfolgreich ver-
laufenen Politik der ZollermaBi-
gung auf vielen Gebieten -auf den
‘Zeitpunkt zuriickwerfen, in dem
sie begonnen hatte, ihre Tarife ab-
zubauen, Es bedarf einer eingehen-
den Untersuchung iiber die han-
delspolitischen, die zahlungsbilanz-
méaBigen und sonstigen Auswirkun-
gen dieser Zollanhebung, ehe man
feststellen kann, ob und inwieweit
_ die Nachteile sowohl fiir die ein-
zelnen sechs Liander, fiir die Ge-
samtwirtschaft des ,Gemeinsamen
Marktes” als auch fiir deren Ver-
héltnis nach drauBen schwerwie-
gend sind oder nicht, Umgekehrt
mibte in der gleichen Richtung
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untersucht werden, welche Schwie-
rigkeiten sich ergeben wiirden,
wenn die Mitgliedsldnder mit rela-
tiv hohen Zoéllen gezwungen sind,
ihre bisherigen - Tarife  sofort ab-
zubauen. ‘

Nur einige spezielle Fragen

Fihrt die Anhebung der Zolle,
z. B. im Falle der Bundesrepublik,

-zu wesentlichen Einfuhrminderun-

gen? Bejahendenfalls, auf welchen
Gebieten ist auf die Dauer mit
zollpolitischen oder quantitativen
GegenmaBnahmen der betroffenen
Ausfuhrldnder, z. B. des Dollai-
raums, zu rechnen? Inwieweit wer-
den durch die Zollanhebung die
Bemiihungen zunichte gemacht oder
erschwert, die sich aus den chroni-
schen Zahlungsbilanziiberschiissen
ergebenden konjunkturpolitischen
Schwierigkeiten zu ° beseitigen?
Inwieweit . wiirden

Schuldnerléndern, die ihre Zolle
ermdBigen miissen, z. B. Frank-
reich, noch prononcierter werden
als bisher? Wiirde das bei diesen
Landern nicht zusdtzliche Tmport-
restriktionen '  gegeniiber  der
AuBenwelt auslésen, die den
Zwedk hétten, den bisherigen Zoll-
schutz. — zugunsten ihrer Indu-

 strien — zu ersetzen? Inwieweit

wiirden die Exportinteressen der
schwécheren Lénder Europas, z. B.
Usterreichs und Skandinaviens, ge-
fahrdet werden, soweit sie sich
vorerst nicht in der Lage sehen,
dem ,Gemeinsamen Markt* beizu-
treten? Wie groB sind die sich aus
all diesem ergebenden Gefahren
sowohl fir eine erhebliche Be-
lastung oder gar eine Sprengung
des OEEC- und EZU-Systems als
auch fiir die Aufrechterhaltung des

' Welthandelsvolumens?

Da die vorstehenden Fragen und
viele ‘andere: damit im Zusammen-
hang stehenden Probleme . offen-
bar nicht eingehend untersucht
worden sind und vorausschauend
wohl auch nicht mit letzter Klar-
heit beantwortet werden konnen,
sollte man iiberlegen, ob.es nicht
richtiger wére, die "Herstellung
des gemeinsamen AuBentarifs in
der gleichen Weise erst nach Ab-
lauf einer Anpassungsperiode vor-
zunehmen wie beim Abbau der
Binnenzélle. Das wiirde bedeuten,
wihrend der ersten Jahre auch in-

] ~Herstellung
‘ umgekehrt .
die Zahlungsbilanzprobleme von'

nerhalb der Lander des ,Gemein-
samen Marktes” das der Freihan-
delszone innewohnende Prinzip der

autonomen AuBentarifpolitik vor- - '

zuschalten ‘mit der MaBgabe, sie
im Laufe des ersten Zeitabschnitts
allméhlich - einzuschrdnken, um
erst am Ende dieser Zeit zu einem

. gemeinsamen AuBentarif zu ge-

langen. In demselben MaBe, in

_dem die dem freieren Wetthewerb

innerhalb der sechs Lander ausge-
gesetzten Industrien, unterstiitzt
durch die Anpaslsungshilfen des
»Gemeinsamen Marktes*, die Még-
lichkeit haben, ihre Wettbewerbs-
fahigkeit zu starken, wiirden zu-
gleich viele von ihnen, vor allem
die Industrien. der Hochschutzzoll-
Lénder, besser gegeniiber der Kon-
kurrenz der AuBenwelt geriistet
sein als im Falle einer sofortigen -
eines gemeinsamen
AuBentarifs. o

Die vorgesehenen Institutionen

Was die vorgesehenen Institu-
tionen des ,Gemeinsamen Marktes”
angeht, so scheint mir die Ent-
scheidung 'im ganzen richtig zu
sein, von einer supra-nationalen
Behérde wie der der Montanunion
abzusehen und die wichtigen Ent-
scheidungen stattdessen den ver-
antwortlichen Ministerien und Re-
gierungen der beteiligten Linder

‘vorzubehalten. M., E. ist dies auch -

die logische Konsequenz des evo-
lutiondren Prinzips: der allmih-
lichen ‘Anpassung,” Der ,Gemein-
same Europdische Markt® wird
zweifellos so weitgehende  Um-
schichtungen der wirtschaftlichen
Lage innerhalb der sechs Lander
und ihrer handels- und wahrungs-
politischen Beziehungen - zur
AuBenwelt herbeifithren, daB es
unerldBlich ist, die letzten Ent-
scheidungen zunéchst noch bei den
beteiligten Regierungen zu belas-
sen. Ebenso wie sich die Verlage-
rung der wirtschaftlichen Schwer-
gewichte und Verantwortlichkeiten
innerhalb des »Gemeinsamen
Marktes* von der nationalen auf
die europdische Ebene erst all-
mihlich vollziehen kann und wird,
sollte dies auch auf dem institu-
tionellen Gebiet geschehen, Das in-'
stitutionelle - System der -Montan-
union scheint mir daher fiir den
+Gemeinsamen Markt* nicht an-
wendbar zu sein, so bedauerlich es
auch sein mag, daB damit mehrere
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- intereuropdische ' Institutionen ne- -
beneinander bestehen, Am Ende .

der Ubergangsperiode wird ohne-
hin die nationale Handels-, Wé&h-
rungs- und Finanzpolitik der ein-
zelnen Lénder in dem gemeinsa-
men - europdischen - Rahmen = auf-

gehen miissen, wenn die erstrebte

Integration - “wirklich das - Endziel
sein soll, Erst dann wére an eine
‘nsupra-nationale”  Institution . zu
denken, wobei nach meiner Auf-
‘fassung Voraussetzung ist, daB bis
dahin die erstrebte politische Ein-
heit Europas bewerkstelligt ist. - .

Den ,,Dirigismus® vermeiden!

Es kommt hinzu, da8 eine supra-
nationale Behérde ipso facto die
Tendenz zu dirigistischem und vor
allem perfektionistischem . Gebah-

T4

ren in sich tréigf. Die Devise muB

sein, Europa Schritt fiir Schritt or-
ganisch,. d. h:. evolutiondr, zusam-
menwachsen zu lassen. Versuche,
zu; viele Probleme auf einmal zu
16sen, wie dies leider bei den Briis-
seler Verhandiungen der. Fall ist,
kénnen nur schaden. Ich denke

_insbesonderenan die ‘Bestrebungen .
Sozial-
-politik und anderer Gebiete, die
'sich im Laufe der Ubergangsperiode
_.zum groBen Teil .von selbst lésen
.werden.. Ich betrachte die vorge-

zur Harmonisierung der

sehene europdische Kommission,
wenn sie ihre Aufgabe richtig- er-

. kennt, als' den ,nucleus” eines sich
- nach Ablauf der Ubergangsperiode !

- zwangslaufig

' pdischen Wirtschaftsministeriums,

-ergebenden - euro-

FRANKREICH ,,Die Taktik regiert“

s féllt: der fran2051sd1en Uffent-
lichkeit . ungeheuer schwer,
sich von dem Sicherheitskomplex,

der wiederholt fiir-Europa und fiir -

Frankreich selbst recht verhdng-
nisvoll war, zu befreien.- Er be-

stimmt auch weitgehend die Ein--

stellungzum ,Gemeinsamen Markt”,
Hierin sieht ‘man mehr als ein
Risiko, Man sieht darin' ein Aben-
teuer, das man nur eingehen zu
konnen-glaubt, wenn man sich alle
denkbaren Garantien: verschafft,
obwohl ‘man mehr und mehr 'ehr-
lich -davon: iiberzeugt ist, um die-
ses Abenteuer im eigenen Inter-
esse nicht herumzukommen, weil
nur auf diese Weise eine neue und
unentbehrliche Grundlage fiir den
langfristigen Fortbestand der eige-
nen Nation in befriedigender Form
zu gewahrleisten- ist.
'Der Wunsch :
nach Sicherheitsgarantien

Theoretisch macht  man
keine Tllusionen mehr . {iber den
dauerhaften Wert juristisch aus-
gekligelter - Vertragsbestimmun-
gen, die auf keinen Fall dem
Druck der Wirklichkeit — im Falle
des ,Gemeinsamen Marktes* dem
Druck der freien Konkurrenz —
standzuhalten vermdgen.

lungstisch setzt, sobald man an die
Reaktionen des . Parlaments, ‘der
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sich’

-Sobald .
man sich Jedodx an den Verhand-

Berufsverbande, der bfeiten oOffent-
lichen' Meinung. denkt, verschanzt

~man sich aber wieder -hinter die- -

sen’ juristischen  Sicherheitsgaran-

tien, deren sich nie erschopfende.
Liste die internationalen Verhand-

lungen mit Frankreich so nerven-
aufreibend  erschwert. Wahr-
scheinlich sind die Briisseler Be-
sprechungen fiir . den
men Markt" nur deswegen nicht

an der Inflation der franzosischen -
- Sonderforderungen

gescheitert,
weil die Partner erkannten, daB
es sich in den meisten Féllen nur
um formale Zugestdndnisse .ohne

“echte Tragweite handelte, und des-
halb mit bisher nicht gekannter
Schnelligkeit nachgaben.

) Harmonisierung
der Produktionsbedingungen

‘Ein Musterbeispiel liefert die be-

- rlichtigte Harmonisierung der Pro-

duktionsbedingungen, fiir Frank-
reich seit Jahren eine conditio

sine qua non der europdischen Zu-

Alle Sachverstan-
einschlieBlich der - franzé-

sammenarbeit.
digen,

sischen, sind sich véllig - daritber
daf die Unterschiede in-

einig,
Lohnen und Soziallasten von Land
zu Land global gesehen iiberhaupt
nicht ins. Gewicht fallen., Es gibt
sehr zahlreiche Beweise - fiir die

. Vereinbarkeit hochster Léhne mit

konkurrenzfdhigen oder sogar un-

. eine  Selbstverstdndlichkeit. .

‘und . die
- chung' der 40-Stundenwoche. In-
»Gemeinsa-.

bei dem die Kontrolle durch die
- nationalen ' Regierungen wesent-

lich geringer sein wird, als dies in
der Anlaufzeit notwendiqg ist.
Wie auch: immer die institutio-
nelle Seite des’. ,Gemeinsamen
Marktes” beurteilt werden = mag,

_entscheidend bleibt, daB die Kern--

instanz, die -europdische Kommis-

_sion, nicht den ‘Ehrgeiz hat, von

vornherein . ihren Apparat - aufzu- '
blahen und alles regeln zu wol-
len,” Wie iiberall:ist die Auswahl
der ,richtigen Persénlichkeiten” von
ausschlaggebender Bedeutung. Es
miissen Maiénner sein, die euro-
pdisch denken und die zugleich

liberal genug sind, um nicht in ein. -

abzu-
(K1)

dirigistisches
gleiten,

Fahrwasser

Etumuen dez auslanbzscﬁen Pacztner

‘ter dem -Weltmarktdurchschnitt

liegenden' Preisen, ~Andererseits
ist die europdisché Anpassung in
den wichtigsten sozialen und Iohn-
technischen Fragen an das hoéchste -
Niveau fiir: diese Sachverstdndigen
Dies
gilt; vor “allen Dlngen fiir die
Gleichbezahlung der Frauenarbeit
schrittweise Verwirkli-

nerhalb des ,Gemeinsamen Mark-
tes” sollte man ohne jede beson-
dere Vertragsbestimmung in der
ersten. Etappe von vier .bis sechs

" Jahren  automatisch zur sozialen
‘'Harmonisierung - gelangen. Trotz-

dem bestand Frankreich mit dufer-
ster Energie auf den -Einbau zahl- -
reicher Schutzbedingungen  und
ausdricklicher
da-

sel um lange Wochen zu ver-
zbgern,
Die Landwirtschaﬂ
gegen ihr eigenes Interesse
Ein weiteres Beispiel der Ver-
wirrung. der Vorstellungen und
Gefiihle stellt = die - franzésische '

Landwirtschaft. In zahlreichen Er- .

kléirungen fordert “sig seit rund
zwei Jahren 'den
Markt*, dessen Verwirklichung fir
sie anerkanntermaflen eine ausge- .
sprochene Lebensfrage ist. Die .
Modernisierung der
filhrt zu erhdhter Produktion, -da
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Verpflichtungen, . .
‘mit dem ‘einzigen Ergebnis, -
.durch die 'Verhandlungen in Briis-
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sie allein bei gesteigertem Durch-
schnittsertrag rentabel ist. Entwe-
der es gelingt, diese zusatzlichen

Produkte auBerhalb Frankreichs
abzusetzen, oder ein nicht uner-
heblicher Teil - der bduerlichen

Familienbetriebe muBl verschwin-
den., Da niemand diese zweite
Losung will, ist die franzdsische
Landwirtschaft dringend auf. die
moglichst uneingeschrénkte UOff-
nung des deutschen Marktes ange-
wiesen. Dies hinderte sie jedoch
nicht daran, in der Endphase der
Briisseler Verhandlungen die un-
mdoglichsten Bedingungen zu stel-
len, als ob der ,Gemeinsame
Markt" flir sie ein auBergewdhn-
liches Opfer wére und nicht eine
Lebensfrage, Ganz allgemein ge-
wohnte man sich in Frankreich
daran, die Vorteile der 'européi-
ischen Einigung  psychologisch
nicht mehr in Rechnung zu stellen.
Man Dbetrachtet sie bereits als
selbstverstédndlich erworben und
liberzeugt sich mit Erfolg von dem
Ubergewicht der Nachteile, die
durch alle denkbaren Garantien
und Hilfsbestimmungen ausgegli-
chen werden sollen, Diese eigen-
artige Entwicklung verschlechtert
fihlbar das Klima und erschwert
die Ratifizierung der Vertrige.

Das giinstige Klima

Es wire natiirlich unvollstandig
und ungerecht, nur diese negati-
ven Hintergriinde zu sehen. Tak-
tische Erwdgungen spielten in
Frankreich stets eine grofie Rolle.
Man zeigt sich dem ,Gemeinsamen
Markt” gegeniiber gerne pessi-
mistisch und z6gernd, um kurz vor
TorschluB noch ein Hochstmaf von
‘Vorteilen herauszuholen. Es ist
aber wichtig, daB im Gegensatz
zur Zeit der unglicklichen EVG-
Vertrdge  augenblicklich  keine
Wirtschaftsgruppe ernstlich daran
denkt, die Ratifizierung der Ver-
trdge iber den ,Gemeinsamen
Markt* zu sabotieren noch vor-
handene feindliche parlamentari-
sche Gruppen finanziell zur Er-
moglichung grofiziigiger Propagan-
dafeldziige zu unterstlitzen. Die
franzosische Wirtschaft ist ehrlich
zur europdischen Zusammenarbeit
entschlossen, weil sie von deren
Unumgédnglichkeit iberzeugt ist
und in ijhren verantwortlichen
Schichten genau weiBl, daB Frank-
reich so oder so in einer kurzen
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Frist international konkurrenz-
fdhig werden muB8, wenn es nicht
dem wirtschaftlichen und sozialen
Zerfall ausgeliefert sein will. In
einsichtigen Kreisen, die keines-
wegs klein sind, unterschitzt man
auch nicht die von den Partnern
gegeniiber Frankreich in Briissel
gemachten Zugestdndnisse. Zumin-
dest offizigs, hinter der Kulisse,
gibt man zu, den GroBteil der For-
derungen, teilweise librigens wider

Erwarten, durchgesetzt zu haben,
so daB das Risiko des ,Gemeinsa-
men Marktes” auf ein Mindestmal
beschrdnkt werden konnte. Ohne
Ubertriebenen Optimismus und mit
den erforderlichen Vorbehalten,
die die ungewdhnliche politische
Labilitdt Frankreichs unumgénglich
macht, darf man daher diesmal die
Ratifizierung der Briisseler Europa-
vertrdage hinreichend gewil in
Aussicht stellen. (Fr.)

NIEDERLANDE: , Gegen voreilige Entscheidungen”

Die Stellungnahme der Nieder-
lande gegeniiber den Brisseler
Europamarkt-Besprechungen diirfte
nicht recht verstandlich sein, wenn
man sich nicht vergegenwartigt,
daB dieses Land rohstoffarm ist,
eine ausgedehnte und auf Export
in die ganze Welt angewiesene
Veredlungsindustrie besitzt und
schlieBlich weitgehend von seinem
Hande! und seiner Schiffahrt ab-
héngig ist, wobei noch zu beden-
ken ist, daB der Transithandel noch
immer 60%, des niederldndischen
Handelsverkehrs ausmacht. Die
Nachrichten und Berichte Uber die
Verhandlungen in der belgischen
Hauptstadt dirften den Eindruck
einer praktisch vo6llig negativen
Einstellung der Niederlande er-
wedkt haben. Dieser Eindruck ware
jedoch grundsatzlich falsch und
wiirde dariiber hinaus der histo-
rischen Rolle der Niederlande auf
der internationalen Biithne keines-
wegs entsprechen,

Die Integration ist néatig
In derx Niederlanden wird die

Errichtung eines ,Gemeinsamen
Marktes” oder einer Zollunion
prinzipiell fiir einen richtigen

Schritt in Richtung einer wvollen
Integration Europas gehalten. Diese
Integration wird auch deshalb fiir
erforderlich gehalten, weil sie ver-
hiiten kann, daB Europa gegen-
{iber den expansiven Wirtschaften
der UdSSR und der USA immer
weiter ins Hintertreffen gerdt. Ein
solcher Markt wiirde den erforder-
lichen Raum schaffen, in dem durch
eine neue Arbeitsteilung und eine
wirtschaftliche Neuausrichtung der
angeschlossenen Lénder die Wirt-
schaftlichkeit und die Produktivitdt
gehoben werden kann, Die Nieder-
lande sind auch durchaus bereit,

. bares

fir die Errichtung dieses ,Gemein-
samen Marktes” Opfer zu bringen.
Die niederldndische Wirtschaft ist
jedoch der Uberzeugung, daBi nur
dann ein dauerhaftes und annehm-
Ergebnis erzielt werden
kann, wenn bei Meinungsverschie-
denheiten eine Lésung angestrebt
wird, die einerseits einen Kompro-
miBcharakter hat, andererseits je-
doch gesunde wirtschaftliche Grund-
lagen nicht antasten darf. Man halt
es jedoch fiir unumgédnglich, daB
Fragen wie der AubBentarif, das
Verkehrswesen, die Landwirtschaft,
die iiberseeischen Gebiete, das in-
stitutionelle Problem irgendwie ge-
16st werden missen, bevor man
einen ,Gemeinsamen Markt* er-
richten kann,
»lVicht vom giinstigen Augenblick
verfithren lassen!®

Die bisher in Briissel gezeigte
Ubereilung — angeblich auf Grund
einer gtinstigen politischen Lage in
Westdeutschland und Frankreich —
wird von der niederldndischen
Wirtschaft &ls eine untaugliche
Grundlage flir einen Vertrag be-
trachtet, der gerade auch ungiin-
stigen politischen und wirtschaft-
lichen Verhéltnissen gewachsen
sein muB. Die wirklichen supra-
nationalen Aspekte des Vertrages
sind nach hiesiger Ansicht relativ
schwach. Die zentrale Rolle des
Ministerrats der sechs Lédnder hat
den Schwerpunkt der Politik zwei-
fellos von der supranationalen Poli-
tik auf eine Koordinierung der
nationalen Politik der sechs Mit-
gliedstaaten verlagert.” In Fillen,
in denen eine qualifizierte Mehr-
heit notwendig ist, diirfen die klei-
nen Staaten nicht durch die gesam-
ten Stimmen der drei groBlen
Staaten majorisiert werden,
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Das Problem des Aufientarifs

Die niederldndische - Wirtschaft
steht dem vorgeschlagenen ge-
meinsamen AufBlentarif natiirlich
duBerst kritisch gegenitber. Man
hatte schon grofie Bedenken gegen
die im Spaak-Bericht vorgeschla-
gene Methode des ungewogenen
arithmetrischen Mittels der natio-
nalen Zolltarife, Durch eine ,Ko6p-
fung” der extrem hohen Tarife
hitte man noch etwas erreichen
kénnen, aber der Drucdk der Lé&n-
der, die einen hohen AuBentarif
verlangen, ist stdndig stdrker ge-
worden. Zahlreiche Tarife diirften
fiir die Niederlande viel zu hoch
sein, Die niederldndische Vered-
lungs- und Exportwirtschaft mu B
diese Tarife ablehnen, auch schon
deshalb, weil autarkische und pro-
tektionistische Bestrebungen fiir
Handel und Schiffahrt todlich
wéren. Ein Europamarkt wiirde
zwar den Handel zwischen den
Mitgliedstaaten steigern, aber das
wiirde z. T. auf Kosten des Han-
dels mit Drittldndern erfolgen. Und
gerade dieser Handel ist fir den
Umfang des Transithandels, fiir die
Schiffahrt und die Hafen der Nie-
derlande entscheidend. Dariiber
hinaus koénnen solche protektioni-
stischen Bestrebungen nur wenig
Zukunftsvertrauen einfloBen. Die
Niederlande sind in dem Sinne
kein ausgesprochen kontinentales
Land, da ihre Exportposition in
erster Linie auf den Maérkten auBer-
halb der sechs Staaten basiert.
Diese Exportposition wiirde durch
eine verteuerte Rohstoffversor-
gung, hohere Soziallasten (die sog.
soziale Harmonisierung), die fran-
z6sische Sonderstellung bei Export
nach Drittlindern wesentlich be-
eintrachtigt werden, Dabei wdére
dann noch abzuwarten, inwiefern
" ein groBerer Absatz die Verluste
ausgleichen kénnte. So gibt es fiir
die Niederlande bisher noch kei-
nerlei GewiBheit, dafl ihre Agrar-
erzeugnisse ungehindert nach den
anderen Mitgliedstaaten exportiert
werden kénnen,

»Es werden grundlegende Zuge-
stindnisse verlangt!“

Auch iiber das Problem der Ver-
kniipfung der iberseeischen Ge-
biete mit - dem ,Gemeinsamen
Markt” gibt es eine Reihe von
Fragen: soll Europa als Ganzes
sich hier mit der franzdsischen
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Politik identifizieren? Soll es sich
am Investitionsfonds fiir die fran-
zbsischen Gebiete beteiligen, wah-
rend Frankreich selbstdndig und
ohne Mitbestimmung der anderen
Spender iiber die Verwendung die-
ser Mittel entscheidet? Die vorge-
schlagene Losung diirfte nach An-
sicht der niederldndischen Wirt-
schaft die- anderen Staaten politisch
kompromittieren und sie wvor
schwere finanzielle Lasten stellen.

Alles in allem befiirchtet die
niederldndische Wirtschaft, da8 von
den Niederlanden grundiegende
Zugestdndnisse verlangt werden.
Sie lehnt es ab, daB die Nieder-
lande so wesentliche Opfer brin-
gen sollen, ohne daB ein richtig
fuktionierender und wirklich euro-
pdischer Markt gewdhrleistet wird,

Der Ausgang der Briisseler Ver-
handlungen ist in dem Augenblidk,
in dem diese Zeilen verfat wer-
den, noch nicht bekannt. Bis zu
diesem Awugenblick herrscht hier
die Auffassung vor, daB die Unter-
zeichnung von den Niederlanden
abgelehnt werden muB, wenn der
vorgelegte Vertrag in den oben-
genannten Punkten versagt. Die
Niederlande haben  wiederholt
einen ,Gemeinsamen Europdischen
Markt* beflirwortet, aber die vor-
geschlagenen Ldsungen weichen
derart von den fritheren Zielset-
zungen ab, daB sie weder dem In-
teresse einer europdischen Ge-
meinschaft noch dem wirtschaft-
lichen Nutzen der Niederlande die-
nen wiirden. Belgien hat sich mit

dem Beneluxgenossen nicht solida-
risch gezeigt. Spaak hat in Den
Haag deutlich erkldrt, daB es in
dieser Hinsicht keinen ,Benelux-
Standpunkt” gibt und da8 Benelux
keine ,Disziplin“ mit sich bringt.
Im dbrigen hielt er trotz aller
Meinungsverschiedenheiten die Un-
terzeichnung der Vertrdge iiber den
Europamarkt und Euratom fiir ,in-
finiment probable”,

Ich habe mich auf die Darstel-
lung der ,Bedenken” beschrénkt.
Die positiven Punkte der nieder-
lindischen Stellungnahme bilden
— wie der Rotterdamer Kammer-
prdsident Dr, K. P, van der Man-
dele es kiirzlich ausdriickte —
keine Probleme mehr, Die Nieder-
linder sind ein beddcdhtiges Volk.
Sie haben etwas gegen voreilige
Beschliisse. (-e-)

ENGLAND: ,Eine pragmatische Entwicklung wird vorgezogen"

Nun, da sich die Verhandlungen
iiber den ,Gemeinsamen Markt”
der Linder der Montanunion ihrem
Ende ndhern, erwartet man in Lon-
don, daB die britische Regierung
auch nach auBlen bei den Bestre-
bungen nach europdischer Zusam-
menarbeit stdrker in Erscheinung
treten wird. Grundlage der briti-
schen Politik wird dabei ein so-
eben verdffentlichtes Weilbuch bil-
den, das den jingsten OEEC-Be-
richt gutheiBt, aber — vielleicht aus
verhandlungstaktischen  Griinden
pointiert — auch eine Reihe von
Vorbehalten und Bedingungen ent-
hidlt, Es versteht sich von selbst,

daB eine Regierung mit so ,guten
Europdern’ wie Mr., Macmillan
als Prime Minister, Mr, Thorney-
croft als Schatzkanzler und Sir
David Eccles als Prdsident des
Handelsamts fiir die Moglichkei-
ten und Notwendigkeiten euro-
pdischer Zusammenarbeit volles
Verstdndnis hat. Auch die Oppo-
sition erklérte in der Unterhausde-
batte im November noch ihr grund-
sitzliches Einverstdndnis mit dem
Streben nach einer europdischen
Freihandelszone. Und das Echo in
der Uffentlichkeit und in der Wirt-
schaft ist, besonders seit Suez,
durchaus giinstig. Das ist wichtig,
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weil keine Regierung in einer so
bedeutsamen Frage gegen eine
starke Opposition handeln kann.
Es besteht auch’ Ubereinstimmung
dariiber, . daB die. Verhandlungen
moglichst schnell vorangetrieben
werden sollen, solange auch in den
wichtigsten kontinentalen Landern
Maiénner am Ruder stehen, die dem
Gedanken enger Zusammenarbeit
positiv gegeniiberstehen. Trotz der

prinzipiellen und auch gefiihls--

maBigen Bejahung der européi-
schen Idee dréngen sich aber ge-
-rade in den letzten Wochen noch
manche Bedenken und Schwierig-
keiten auf.

Bedenken in der Wirtschaft

So suchten denn auch Regierungs-
sprecher kiirzlich heimische Kriti-
ker mit dem Hinweis zu beruhigen,
daB die. Freihandelszone ja erst

Anfang der siebziger Jahre voll

wirksam wird, Bis dahin, geben sie
zu verstehen, kénnen sich wohl
‘die meisten Industriezweige auf
die europdische Konkurrenz um-
stellen.. Den Bedenken der Land-

wirtschaft wird durch eine Sonder

regelung fiir Agrarprodukte Rech-
nung getragen. Aber in der Indu-
“strie fehlt es nicht an Stimmen,
die von, der Regierung Konsulta-
tionen mit jedém einzelnen Indu-
fstriezweig verlangen, bevor  sie
sich auf verbindliche Abmachun-
gen mit dem Kontinent einldBt.

Den Gewerkschaften ist vor .der
 Konkurrenz billigerer Arbeitskrafte
bange, und die Beflirworter einer
sozialistischen Politik von Voraus-
planung und Bewirtschaftung, die
auch GroBabschlisse flir Welthan-
delswaren einschlieft, fiirchten, daB
Bindungen an Kontinentaleuropa
die - Handelsfreiheit .einer kiinf-
tigen Labour - Regierung 'unbillig
einschrinken wiirden. Uberhaupt
scheuen manche — vor allem poli-
tische — Kreise einen iibereilten
AnschluB an eine straffe und not-
wendigerweise unelastische Orga-
nisation, die iiberdies noch die

uUblichen Kinderkrankheiten durch- -

zumachen hat, Andererseits glau-
ben wieder andere — voiwiegend
wirtschaftliche — Kreise, da8 Eng-
land von vornherein bei der Schaf-
. fung einer Freihandelszone mit-
~ machen muf8, ehe eines der kon-
tinentalen Ldnder — gemeint - ist
Deutschland — zur. Vormacht wird.
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Schutzzollgebiet
oder Freihandelszone?

Wichtiger und tiefer als solche
mehr oder weniger taktischen Er-
wigungen ist aber die Furcht, daB
der ,Gemeinsame Markt”, statt
dem freien Handel in der Welt zu
dienen, eine neue Hochburg des
Zollschutzes werden kénnte. Wenn
verhdltnismdBig hohe Zollmauern
um den ,Gemeinsamen Markt” es
auch - fir die englische Industrie
notwendiger denn je machen, sich
ertrdgliche Bedingungen fiir den

Zutritt zu dem so abgesperrten

Raum zu sichern, so lduft die Er-
héhung der Einfuhrzélle nach
aufien, die bei den Briisseler Ver-
handlungen vereinbart worden zu
sein scheint, der britischen Han-
delspolitik grundsétzlich zuwider,
Deshalb wird im WeiBlbuch auf
einen schrittweisen Abbau  von
Zollen und von quantitativen Ein-
fuhrrestriktionen das allergréfite
Gewicht gelegt.

Die Schaffung einer Freihandels-
zone ist der britischen Regierung
ein Mittel zur Ausdehnung des in-
ternationalen Handels, ein Schritt

‘zu einem weltweiten Freihandels-
ist vom englischen

system. Sie
Standpunkt nur insofern von Wert,
als sie diesem grundséatzlichen Ziel
dient; Erweiterung des innereuro-
paischen Handels ist zweifellos

auch fiir England von groBter Be- .

deutung, aber eine allgemeine
Ausfuhrausweitung ist unbedingt
erforderlich, wenn die Stagnation

der britischen Industrieproduktion

iiberwunden werden soll.

Angesichts der groBen Bedeu-
tung des Handels mit dem Com-
monwealth und Nordamerika legen
amtliche Sprecher wie auch Fiihrer

“der britischen Wirtschaft auf die

Feststellung Wert, daB der Zutritt
dieser iberseeischen Handelspart-

‘ner zum englischen Markt durch

Abmachungen. mit Kontinental-

europa nicht ‘b‘eeintréidltigt werden

“darf.” Eine grundsitzliche ‘Zusiche-
tung dieser Art wurde den alten

Commonwealthldndern schon bei
den' laufenden Beratungen gege-
ben. Unter den bestehenden Ab-
kommen wiirden diese vermutlich
automatisch ‘von allen Vergiinsti-
gungen profitieren, die England
kontinentalen Mitgliedern der Frei-
handelszone einrdumt, So niitzlich
die daraus folgende Verbilligung
von Industriewaren vom Stand-
punkt des englischen Konsumenten
ist, bestehen aber britische Wirt-
schaftsfihrer -auf - gleichwertigen
Konzessionen auf dem gesam-
ten ,Gemeinsamen Markt“. Die
Englander fragen sich, was sie von
einer ,marktwirtschaftlichen Wett-

"~ bewerbsordnung* fiir den ,Gemein-

samen Markt® halten sollen, die
anscheinend Sonderrechte und Sub- .
ventionen fiir einzelne Mitglieder
vorsieht, und betrachten die letzte-
ren als ein bedenkliches Anzeichen
fiir eine defensive Einstellung, die
dem Geist einer Freihandelszone
fremd sein sollte, Die britische Re-

- gierung besteht daher darauf, daB

nicht alle Abmachungen iiber den
.Gemeinsamen Markt“ automatisch
auf die Freihandelszone. iibernom-
men werden. :

KeineiibernationalenlInstitutionen!
Nicht minder wichtig erscheint

/sachkundigen Beobachtern in Lon-

don, vor allem in der Bankwelt,
daB die Stellung der Sterlingwéh-
rung als internationaler Handels-
valuta nicht beeintrdchtigt werden
darf. Schaffung einer europdischen
Wihrung erscheint der City als
unnétige Komplikation, wenn auch
manche Beobachter einen gemein-
samen Waihrungsfonds tiber die
bestehenden ‘Zahlungsunionabma-
chungen hinaus fir die Freihan-
delszone praktisch fiir erforderlich
erachten, Allgemein besteht aber
keine Neigung, neue Organe und -

Angesehenes Londoner Exporthaus sucht
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_ Institutionen zu errichten, um etwa

regierungsdhnliche Funktionen auf
" iibernationaler Ebene auszuiiben.
- Auch - eine Zusammenarbeit ‘mit
Euratom: kénnte nach britischer
Auffassung am einfachsten durch
~ bestehende -~ OEEC - Verbindungen
erfolgen. In all ~diesen Fragen
‘méchte  die britische. Regierung
eine - progressive und
tische” Entwicklung, bei der jeder
folgende . Schritt auf den prak-
“tischen Erfahrungen mit dem vor-
angegangenen fuBit. .. :

Nach allem, was man bisher von

_den kontinentalen Partnern gehort

hat, erwartet man in London zdhe
und konfliktreiche Verhandlungen,

bei denen England zuweilen als -

" mifgiinstiger AuBenseiter erschei-
nen mag, der das bisher Erreichte
zunichte machen will. Dieser Ein-
“druck wiére falsch., England wiinscht
aufrichtig = engere - wirtschaftliche
und politische Beziehungen mit
Westeuropa und verspricht sich
"* von einer Senkung der Handels-
schranken nicht nur die Auswei-
_tung des Handelsraums, ohne den
moderne Industrien nicht ihr Bestes
“tun kénné}n, sondern auch eine Be-
lebung: des - britischen . Inlands-
markts und ein gesiinderes poli-
" tisches Klima in Europa. (A)

«pragma- ’

. Ziele der Wiedervereinigung naher bringen kann.

’

. Der Rote Handel lockt - der Rote Handel droht”

ieser in den dreiBiger Jahren von einem Journalisten geprigte:

Slogan scheint heute — wenn auch mit anderer Sinngebung — wie-
der eine aktuelle Bedeutung zu gewinnen., Vom Wirtschaftlichen aus
‘gesehen, diirfte eine  Erweiterung der deutsch-russischen Handelsbe-
ziehungen ohne Vorbehalt zu begriiBen sein. Die Ausweitungsmdéglich-
keiten .sind grof, und eine wirtschaftliche Bedrohung, wie sie in den-
dreifiiger Jahren bestanden haben mag, ist heute effektiv nicht gegeben.

Die Drohung des roten Handels liegt heute nicht im Wirtschaftlichen,
sondern im Politischen. Die dringende Aufforderung der Sowjetunion an
uns, mit ihr einen Handelsvertrag abzuschliefen, ist natlirlich ein Poli-
tikum ersten Ranges, wenn man den Charakter und das Schema der
zwischen den Ostblocklindern: geschlossenen Handels- und Freund-
schaftsvertrdge beriicksichtigt. Es ist den Russen natiirlich eben so klar
wie uns, daB eine beachtliche Ausweitung des gegenseitigen Handels
auch ohne Vertrag moglich ist, daB aber bestimmt eine Reihe tech-
nischer Vereinbarungen geniigen, um gewisse Erschwernisse. zu beseiti-

gen. Nach der Art des Angebots, liegt aber den Sowjets bestimmt mehr - . -

am AbschluB des Vertrages als an einer Ausweitung des Handels,

Die Wahl des Zeitpunktes, in der das Angebot erfolgt, ist fiir uns
kritisch. Man kann sich der Vermutung nicht verschlieBen, daB hierin
ein Stiick sowjetischer Strategie zur Verwirrung der Bundestagswahl’
zum Tragen kommt. Um dieser hintergriindigen Absicht zu begegnen,
wére eine sorgfaltige Abstimmung zwischen den Regierungsparteien und -
der Opposition iber die einzuschlagenden Wege dringend erforderlich.
Die politische Situation gebietet, da wir selbst mit konkreten, Gegen-
vorschldgen antworten, In diesen Gegenvorschlagen muB das Schwer-
gewicht auf technisch-wirtschaftlichen Vereinbarungen liegen, die als Vor- -
stufe zu einem Vertrag angesehen werden kénnten.

Es sind Stimmen  laut geworden, die sich dariiber beklagen, daB
dieses sowjetische Angebot nicht auch eine Verhandlungsbereitschaft
iiber die Losung der deutschen Frage erkennen 146t. In diesem Falle
koénnen wir jedoch nur dankbar dafiir sein. Eine Verkniipfung der Wie-
dervereinigungsfrage mit dem Angebot eines politischen Wirtschaftsver-
trages diirfte .es jeder deutschen Regierung schwer machen, dem Ver-
tragsangebot” gegeniiber eine objektiv abgewogene Haltung. einzuneh- .
men. Bei aller Vorsicht, die wir dem sowjetsichen Angebot gegeniiber
walten lassen’ miissen, diirfen wir nichts unterlassen, was uns dem

(sk)

Zur Debatte steht: Nahost-Markt verlangt Werbung

Yyas : Nahost-Geschidft - ist  von
) D jeher:lohnend, aber auch risi-
" ‘koreich, Die-Bundesrepublik muBte

nach Ende des zweiten Weltkriegesk

die Markte des Nahen Ostens neu
erobern, konnte sich dabei jedoch
_eines guten, iiber die Kriegswirren
hinweg geretteten Rufes bedienen.

Dennoch hat sich, insbesondere in’

letzter Zeit, erneut eine gewisse
Gefahr in’ das ‘bisher als recht
sicher geltende Investitionsgiiter-
geschidft mit dem Nahen Osten,
vor allem mit Agypten, eingeschli-
chen. Die Sowjetunion .und die

Ostlichen Satellitenstaaten bemii-.

hen sich in konsequenter Fortset-
zung ihrer politischen Ziele, wirt-
schaftlich in die Lander ‘der ara-
“‘bischen Welt . einzudringen. - Das
bringt sie in Wettbewerb mit den
Industrieldndern. der .westlichen
Welt, so auch der Bundesrepublik.
Die Planwirtschaften des Ostens
bauen dabei auf den ihrem System
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. innewohnenden Vorteil, die Ange-

botspreise auf Konkurrenzmarkten
beliebig ' zu manipulieren, " um
lastige Mitbewerber auszuschalten.

‘Wie ist dieser Gefahr fiir den
nahostlichen Markt wirksam zu be-
gegnen? Sicherlich ist es' mehr denn
je erforderlich, den Kunden in
Agypten und den iibrigen Lindern
der arabischen Welt entgegenzu-
kommen durch scharfe Preiskalku-

* lation und die Einrdumung ' von

Zahlungszielen bis an die Grenze
des Moglichen. Dariiber hinaus aber
vermag insbesondere der deutsche
Kaufmann, etwas anzubieten, das
auf die Dauer gesehen wirtschaft-
lich auflerordentlich schwer wiegt,
namlich. Qualitdt, Auf den ersten
Anhieb. wird sich Qualitdt je-
doch nicht so- gut verkaufen wie
duBeres Aussehen oder Waren zu
verlockend giinstigem Preis. Quali-
tat wird sich nur auf die Dauer

.-durchsetzen.

Gerade der Werbung und der
Bemiihung um'den Kunden kommt
heute auf dem heiBumk&mpften ara-
bischen Markt eine vordringliche Be-
deutung zu, Dabei wird die Einzel-
aktion und die individuelle Pflege’
des Kunden noch iibertroffen von
der Durchschlagskraft der grofian-
gelegten Demonstration der wirt-
schaftlichen Potenz. Das beginnt bei-
dem wirtschaftlichen Entgegenkom-
men- des Staates beim Abschluf von
Abkommen und bei der Gewdh-
rung von Krediten, das endet bei
der gemeinsamen Bemithung der
Privatfirmen, ihre Konkurrenzfd-
higkeit hinsichtlich Preis und Qua-
litdit zu beweisen. Die deutsche
Wirtschaft -wird in diesem- Jahr
Gelegenheit  haben, sich diese
Uberlegungen zunutze zu machen
und einen VorstoB zum Ausbau

" ihrer bisherigen und zur Anbah-

nung - neuer Handelsbeziehungen
zu unternehmen. Im Marz findet
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die lang geplante deutsche Indu-
strie-Ausstellung in Kairo statt, die
Gelegenheit zur Intensivierung der
Exportbemithungen auch nach dem
Nahen Osten bieten wird,

Nicht, daB gegeniiber der arabi-
schen Welt nach der Suezkrise eine
Verschlechterung der wirtschaft-
lichen Beziehungen zu erwarten
wire, Allein der Agyptenhandel
sieht sich in letzter Zeit gezwun-
gen, gewisse Hiirden zu nehmen,
die sich durch die Ereignisse in
diesem Lande und die Praxis der
konkurrierenden Oststaaten erge-
ben haben. Dieser fiir den deut-
schen Exporteur miBlichen Entwick-

lung kann nur dadurch begegnet
werden, da8 dem &gyptischen Kun-
den die Ware so schmacdkhaft wie
méglich gemacht wird. Auch hier
wird es sich empfehlen, Qualitét
zu zeigen und Bedarf zu wecken.

Der Erfolg einer Ausstellung,
wie der deutschen Industrie-Aus-
stellung in Kairo, 1aBt sich nicht
sofort in bare Miinze umwechseln.
Es kann von ihr infolgedessen auch
nicht ein sofort einsetzender Auf-
tragsboom erwartet werden. Viel
wertvoller wird ihre Ausstrahlung
auf die zukiinftigen Wirtschaftsbe-
ziehungen mit dem gesamten ara-
bischen Raum sein. (E.B)

Ist der Ausverkauf noch zeitgemif} ?

Die SaisonschluBverkdufe sind
eine traditionelle Einrichtung
unseres Einzelhandels, In besonde-
rem MaBe haben sich diejenigen
Sparten des Einzelhandels, deten
Ware der Mode unterworfen sind,
dieser Vertriebsaktion bedient. Der
Ausgangsgedanke ist hierbei, da8
die Lager in dem Augenblick, wo
die Saison ihrem Ende zugeht, zu
besonders giinstigen Bedingungen
fiir den Kaufer gerdumt werden
sollen, um Betriebsmittel zur Neu-
auffiillung der Lager fiir die kom-
mende Saison zu erhalten. Da diese
Vertriebsaktionen in Anbetracht
der besonderen Kaufwilligkeit der
Bevolkerung, die durch glinstige
Preisgestellung angereizt - wurde,
von liberdurchschnittlichen Umsatz-
hoéhen begleitet gewesen sind,
haben sich nach und nach eine
ganze Reihe von Sparten dieser
Vertriebsaktion angeschlossen, bei
denen ‘der Einfluf des Modewech-
sels nicht so ausschlaggebend ist.

Wenn man sich heute den Ablauf
eines Saisonausverkaufs ansieht,

so fragt man sich unwillkiirlich, ob
die urspriingliche Zielsetzung, ném-
lich die Ermeuerung des Lagers,
noch im Vordergrund steht. Es ist
sicher schon in fritheren Jahren,
besonders im Warenhaushandel,
iblich gewesen, die durch eine be-
sondere Werbeaktion angereizte
Kauflust des Publikums nicht nur
fiir den Absatz alter Lagerbestéinde
auszunutzen, sondern fiir die Zeit
dieser Vertriebsaktion besonders
preisglinstige Warenposten anzu-
schaffen und anzubieten. Bei die-
sen Waren handelt es sich — auch
vom Hersteller aus gesehen — in
keinem Fall um Lagerbesténde,

sondern sie werden in einer grofien

Auflage, leider auch in geminder-
ter Qualitat, nur fir diesen Zweck
hergestellt, Der Absatzerfolg war
trotzdem sicher, weil es immer
breite Bevolkerungsschichten gab,
die auf diese preisgiinstigen An-
gebote angewiesen waren, selbst
unter Inkaufnahme einer minderen
Qualitat, In den letzten Jahren hat
sich, wie man leicht durch Augen-

Dr. Wadim von, Golowatscheff, Hamburg:
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Die wirtschaftliche Entwicklung der Bundesrepublik 1956

Die wirtschaftliche Entwicklung in der Bundes-
republik wurde im Jahre 1956 in der Hauptsache

bestimmt durch:

1. eine nachlassende Investitionsneigung nach einer
zweijdhrigen Periode beispielloser Intensivierung,

2. weiter ansteigende Masseneinkommen infolge von
Lohn- und Gehaltssteigerungen sowie Rentenanhe-
bungen, die bei Verringerung der Sparquote zu einem
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schein feststellen kann, der Pro-
zentsatz dieser fiir den Ausverkauf
speziell angefertigten Ware gegen-
iiber der eigentlichen Lagerware
immer mehr erhéht. Das ist auch
ganz erkldrlich, wenn man bedenkt,
daB seit einiger Zeit die Nachfrage
der Wiederbeschaffungsméglichkeit
vorausgeeilt ist.

Wenn in diesem Jahr iiber den
Umsatz des WinterschluBverkaufs
geklagt worden ist und besonders
vom Textilhandel beachtliche
Riickgénge verzeichnet worden
sind, so diirfte das wohl zum gro-
Ben Teil seinen Grund darin haben,
daB die gegenwdirtige Form des
Au§verkaufs nicht mehr recht zeit-
gemd8B " ist. Der erhdhte Lebens-
standard in breiten Bevdlkerungs-
schichten hat die Masse derer, die
auf preisgiinstige Angebote ohne
genauere Qualitatskritik angewie-
sen waren, immer kleiner werden
lassen. Es herrscht heute die all-
gemeine Tendenz, lieber einen
etwas h6heren Preis zu zahlen und
dafiir modisch ansprechende und
qualitdtsbefriedigende 'Ware zu
kaufen. Natiirlich spart man auch
heute gern noch, wenn es sich
wirklich um ,die glinstige Gele-
genheit” handelt, aber die giinsti-
gen Gelegenheiten werden immer
seltener, und wenn diese erschépft
sind — was bestimmt nicht
14 Tage dauert —, will man wie-
der wéhlen und Anspriiche stellen.

Man sollte sich ernstlich fragen,
ob der ungeheure Werbeaufwand
sich fiir eine solche Vertriebs-
aktion, wie sie der Ausverkauf
heute darstellt, lberhaupt lohnt.
‘Wenn man heute zur Ausver-
kaufszeit durch die Geschafts-
strafen schreitet, hat man den
Eindruck, daB8 es sich um einen
.Jahrmarkt der HaBlichkeiten”
handelt. (h)

iiber die Einkommenserh6hung hinausgehenden Ver-
brauchsanstieg fiihrten, '

3. erhéhte Zahlungsbilanziiberschiisse, und

4, abnehmende Kasseniiberschiisse in der Gesamtheit
der offentlichen Haushalte.

Dementsprechend hat sich das Bruttosozialprodukt im
vergangenen Jahre nach vorldaufigen Berechnungen
der Bank deutscher Linder wie folgt entwickelt:
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