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ZEITGESPRACH

Aie fangen wir die "Peeise wiedez ein?

Wirtschaftspolitische Exponenten beantworten diese Frage

Eine Lanze fiir ,,unorthodoxe"” Konjunkturpolitik

Wir erleben heute den Versudh,
¥ Konjunkturpolitik mit psy-
chologischen Mitteln zu treibéen.Das
hat unter einigen Leuten Kopf-
schiitteln hervorgerufen; bei den
einen, weil sie meinen, so etwas
sei nicht marktwirtschaftlich, und
bei den andern, weil sie meinen,
damit kdme man nicht an die tat-
sdchlichen Ursachen der gegen-
wirtigen konjunkturellen Situation
heran, diese aber gelte es zu be-
einflussen.

Das ist beides wohl ein wenig
zu abstrakt gedacht. Im Marktpro-
zeB spielen die Beschliisse von kol-
lektiven Marktparteien keineswegs
nur eine Statistenrolle, wenn sie
auch regelmdBig ,mit dem Markt”
und nicht gegen ihn getroffen wer-
den. Sollte es in einer Marktwirt-
schaft nicht zuldssig sein, diesen
Kollektivorganisationen gelegent-
lich klar zu machen, welche Kon-
sequenzen dieses oder jenes Ver-
halten haben wird? Und sollte nicht
die psychologisch gesetzte Hem-
mung, eine Marktposition voéllig
auszuniitzen, auch das giliterwirt-
schaftliche Geschehen beeinflussen,
z. B. iiber die Bestellungen, die be-
absichtigte = Vorratshaltung oder
andere Grofien?

Miéifiigung als Grundsatz

Was den Bundeswirtschaftsmini-
ster veranlaBt, seine — wie er es
nennt — ,Seelenmassage” zu be-
treiben, ist weniger eine bereits
vorhandene Ubersteigerung der
konjunkturellen Entwicklung als
vielmehr seine Befiirchtung, die
Marktparteien konnten sich durch
die konjunkturelle Situation dazu
verleiten lassen, moglichst viel fiir

sich aus ihr ,herauszuholen”; dann
aber wiirde die in jeder Hinsicht
so erfreulich starke wirtschaftliche
Expansion in eine Preishausse aus-
wuchern. Um das zu vermeiden,
richtet er seinen Appell zur MaBi-
gung an alle am Wirtschaftspro-
zeB Beteiligten. Fiir die einen heifit
das: keine Preiserh6hungen vor-
zunehmen und die Preise dort zu
senken, wo es die dank der Men-
genkonjunktur erzielte Kostende-
gression gestattet; fiir die andern
heiBt das: in den Lohnforderungen
auf das Gebot der Preisstabilitdt
Riicksicht zu nehmen; und fiir die
offentliche Hand heifit das: Auf-
trage an iberbeanspruchte Wirt-
schaftszweige aufzuschieben.

Es wire sicher unrealistisch, zu
glauben, da8 in einer Angebots-
Nachfrage-Situation wie der gegen-
wartigen eine allgemeine Preis-
senkung moglich wére, Die Preise
werden in der iiberwiegenden Zahl
der Félle ja wohl nicht ,gemacht”,

sondern sind das Ergebnis . eines -

anonymen Marktprozesses; sie sind
nicht durch Beschliisse zu ver-
dndern. Aber es ist etwas anderes,
ob auf solchen Wettbewerbsmérkten
unter den Anbietern eine allge-
meine Stimmung besteht, daB
hohere Preise von den Abnehmern
hingenommen werden, oder ob
einer solchen verfiihrerischen Stim-
mung die psychologische Hemmung
des Ungesunden oder gar des Ver-
antwortungslosen entgegengestellt
wird, Was nun jene Preise anbe-
langt, die mehr durch Einzel-
oder KollektivbeschluB gemacht
werden — es sei beispielsweise
an die Stromtarife, den Milchpreis

oder an das kirzliche Angebot
der eisenschaffenden Industrie ge-
dacht —, so wiirden woh! in vielen
Fallen Preissenkungen moglich sein
oder angeblich lédngst fdllige Preis-
erhohungen unterbleiben konnen.

Ist ,,Gemeingeist* noch lebendig?

Die entscheidende Frage fiir das
Gelingen dieses neuartigen Ver-
suchs unorthodoxer Konjunktur-
politik liegt darin, ob sich eine
ausreichend breite Gemeinsamkeit
der Ideen und Absichten sowohl
bei den staatlichen und anderen
offentlichen Stellen als auch bei
den kollektiven Marktparteien und
den wirtschaftlichen Individuen
entwickelt. Wenn jeder fiir eine
wirtschaftliche Handlung Verant-
wortliche glaubt, die andern wiir-
den es schon richtig machen und
er konnte ruhig sein Schédfchen ins
Trockene bringen, so wird man fiir
den Erfolg skeptisch sein miissen.
Ohne den vielberufenen Gemein-
geist wird es nicht gehen; hoffen
wir nur, daB wir ihn aufbringen.

Aber reicht diese psychologische
Konjunkturpolitik bis an die ma-
teriellen Ursachen unseres so kraf-
tigen konjunkturellen Aufschwungs
und seiner Gefahren zur Uberstei-
gerung heran? Auch bei dieser
Frage sollte man sich etwas von
alten Vorstellungen freimachen.
Es geht ja nicht darum, die Kon-
junktur zu bremsen, sie auf ein
bescheideneres MaB zuriickzufiihren,
sondern es geht im Gegenteil dar-
um, die expansiven Krifte auf
lange Sicht zu erhalten. Der unbe-
einflufte Versuch jeder Markt-
partei, aus der Situation das Beste
fir sich herauszuholen, wiirde
nichts anderes als eine erneut in-
tensivierte Nachfrage nach den in-
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zwischen voll beschaftigten Arbeits-
krdften und voll ausgelasteten Ka-
pazitdten bedeuten. Nach fritheren
Erfahrungen wird aber iiber die
dadurch eintretende Preishausse
jene ungleichgewichtige Entwick-
lung in der Verwendung der pro-
duktiven Krifte hervorgerufen, die
dem Riickschlag vorausgeht. Der
eigentliche Erfolg der psychologi-
schen Konjunkturpolitik lige.des-
halb in der Tatsache, daB sie die
Gefahr einer liberméBigen und un-
gleichgewichtigen Beanspruchung
der produktiven Krafte zu besei-
tigen wubte.
Lohnstop

ist kein geeignetes Instrument!

Darum kann auch ein Lohnstop
nicht als geeignetes Instrument der
Konjunkturpolitik angesehen wer-

den, denn er wiirde die Tendenz
zum Ungleichgewicht zwischen In-
vestition und Verbrauch eher for-
dern. Dem steht nicht entgegen, daB
die Forderung nach MaBhalten auch
fir die Tarifpartner gilt, in einer
konjunkturellen Situation, in der
der Produktivitdtszuwachs wenig-
stens zum Teil durch die Erhéhung
der Investitionsquote des Sozial-
produkts in Anspruch genommen
wird. Aber mit der Reduzierung
dieser Quote und weniger des
Investitionsvolumens, also in
einer neuen Konstellation der kon-
junkturellen Kréfte, werden Lohn-
erhéhungen méglich und vielleicht
erforderlich sein, die jetzt we-
nigstens zum Teil zurickzustellen
den Gewerkschaften nahegelegt
wird. (G)

Die Unternehmer sind guten Willens"

Nach der ,alten” konjunkturtheo-
retischen Schule sind mit einem
Aufschwung untrennbar Preisstei-
gerungen verbunden, und die Preise
erschienen lange Zeit als das nahe-
zu zuverldssigste Konjunktursym-
ptom. Es ist noch nicht lange her,
daB auch Bundeswirtschaftsminister
Erhard erklédrte: ,Das ist ja gerade
das Geheimnis der Marktwirt-
schait..., daB sich in ihr sozusagen
tdaglich und stiindlich die Anpas-
sungsprozesse vollziehen, die An-
gebot und Nachfrage, Sozialprodukt
und Volkseinkommen sowohl in
quantitativer als auch in qualita-
tiver Beziehung zu richtiger Ent-
sprechung und zum Ausgleich brin-
gen“. Das war damals als Argu-
ment gegen Kartelle gedacht, von
denen ja bekannt ist, daB ihre all-
gemeine Preispolitik in der Regel
auf die Verminderung iiberméBiger
Preisschwankungen nach unten
und nach oben gerichtet ist.
Indes werden nur Pedanten Er-
hard einen Vorwurf daraus machen,
daB er seine Wirtschaftspolitik nicht
starr an die Konjunkturtheorie an-
lehnt, sondern versucht, eine Preis-
entwidklung, die iber kurz oder
lang zu einem konjunkturellen
Riickschlag fiihren muB, rechtzeitig
aufzufangen, Da ihm in der Markt-
wirtschaft nur ,marktgerechte” Mit-
tel zur Verfligung stehen, ist das
gewiB nicht leicht, aber des guten
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Willens der Unternehmer kann der
Minister bei seinem Vorhaben
sicher sein.
Relativitit des
Produktivititsbegriffs

Nun ist freilich der Preis keine
GrofBe, die frei im Raume schwebt
und beliebig manipuliert werden
kann. Er ist nicht nur das Ergebnis
von Angebot und Nachfrage, son-
dern ist auch abhdngig von den
Kosten. Président Berg hat in seiner
Hamburger Rede eindringlith da-
vor gewarnt, bei der Masse der
mittleren und kleineren Industrie-
betriebe in der Kalkulation noch
Reserven fiir eine Preissenkung
oder auch nur fiir das Auffangen
von Kostensteigerungen zu vermu-
ten. Wer die Verhéltnisse ndher
kennt, wird ihm recht geben
miissen.

Wie die Dinge gegenwartig lie-
gen, kann die Maglichkeit zu Preis-
senkungen in aller Regel nur durch
das Herabdriicken von Kosten ge-
wonnen werden. Dafiir steht zwei-

‘fellos der Produktivitdtsfortschritt

zur Verfiigung, der insbesondere in
der Industrie laufend erzielt wird.
Aber so einfach, wie man sich in
der Offentlichkeit diese Zusammen-
hénge vorstellt, sind sie nicht. ,Pro-
duktivitdt” ist das Verhdltnis des
Produktionsergebnisses zu den ein-
gesetzten Produktionsmitteln, also
zur eingesetzten menschlichen Ar-

beit, zu den verwendeten Roh- und
Brennstoffen, zur eingesetzten Ma-
schinenleistung usw. Das von
unserer amtlichen Statistik nach
{auch dort inzwischen als unrichtig
erkanntem) amerikanischem Vor-
gang als ,Produktivitdt’ bezeich-
nete Produktionsergebnis je Ar-
beiterstunde ist nur eine von den
moglichen Arten der Produktivitat.
Wenn wir z. B. sehen, da8 in den
Monaten Januar bis August 1955
die Industrieproduktion mengen-
méBig um 90 %, die Zahl der ge-
leisteten Arbeitsstunden aber nur
um 37 % héher war als in den ent-
sprechenden Monaten von 1950, so
ergibt das rechnerisch eine Er-
héhung des Produktionsergebnisses
je Arbeiterstunde um 38 /o, Da aber
in der gleichen Zeit der Verbrauch
elektrischer Energie um 83 % zuge-
nommen hat, ist klar, daB diese
Steigerung des Produktionsergeb-
nisses je Arbeiterstunde nicht nur,
ja nicht einmal in erster Linie auf
erhohter Leistung des - einzelnen
Arbeiters, sondern auf der Verwen-
dung von mebhr, stirkeren, besseren
Maschinen beruht; denn wo mehr
Strom verbraucht wird, miissen mehr
Elektromotoren vorhanden sein,
die mit diesem Strom betrieben
werden, Das -aber bedeutet, daB die
Produktionssteigerung nur moglich
war mit Hilfe von Investitionen,
die verzinst und amortisiert werden
miissen, also Kosten verursachen,
und diese Kosten miissen zundchst
einmal aus dem hoéheren Produk-
tionsergebnis gedeckt werden, ehe
irgend jemand daran beteiligt wer-
den kann, sei es der Arbeiter, der
zufdllig an diesen Motoren steht,
in Form von Lohnerhdhungen, sei
es der Verbraucher in Form von
Preissenkungen.

Nutzbarmachung
des Produktivititsgewinns

Die Differenz zwischen dem Er-
16s fir die erhéhte Produktion
und den dabei entstandenen Mehr-
kosten — nennen wir sie der Ein-
fachheit halber den ,Produktivitits-
gewinn“ — steht also fiir eine
Preissenkung zur Verfiigung, wenn
sie nicht unter dem Druck der Ge-
werkschaften fiir Lohnerhéhungen
beansprucht wird. Hier entsteht
also die Frage, ob man diesen Pro-
duktivitdtsgewinn als Lohnsteige-
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rung einer einzelnen sozialen Schicht
oder als Preissenkung der Allge-
meinheit zugutekommen lassen soll.

Eine Losung im Sinne der Nutz-
barmachung des Produktivitdtsge-
winns fiir die Allgemeinheit ist
kiirzlich auf einem Teilgebiet von
der eisenschaffenden. Industrie in
Nordrhein - Westfalen vorgeschla-
gen und von der zustdndigen In-
dustriegewerkschaft schroff abge-
lehnt worden. Ein Verfahren, wie
es hier von der Industrie vorge-
schlagen worden ist, hat mit einem
Lohnstop, dem immer der Geruch
von Planwirtschaft und autoritarer
Wirtschaftspolitik anhaftet, nichts
zu tun. Es besteht lediglich darin,
daB die Gewerkschaften fiir eine
bestimmte Zeit freiwillig auf
Lohnforderungen verzichten und die
industriellen Unternehmer sich fir
die gleiche Zeit freiwillig zu
gleichwertigen Preissenkungen ver-
pflichten. Natiirlich bedeutet das
ein Opfer von beiden Seiten, denn
keiner der beiden Sozialpartner
wird wihrend dieser Zeit den ihm
zukommenden Teil des Produk-
tivitdtsgewinns in Anspruch neh-
men; das wire ein Sieg des Allge-
meininteresses iiber den Gruppen-
egoismus.

Es soll nicht verkannt werden,
daB der Vorschlag auf den ersten
Blick das grofiere Opfer vom Ai-
beiter zu fordern scheint. Im Ar-
beiterhaushalt wird unmittelbar
kein, mittelbar nur sehr wenig
‘Walzstahl verbraucht. Aber auch
in den Industriezweigen, die un-
mittelbar fiir den Verbrauch pro-
duzieren, liegen die Dinge nicht
anders; kein Brauereiarbeiter kann
z. B. so viel Bier trinken, dafi eine
Senkung des Bierpreises in seinem
Familienbudget dem Gewinn aus
einer Lohnerhéhung gleichkdme.
Erst wenn man das System von
Preissenkungen anstelle von Lohn-
erhéhungen auf die gesamte Wirt-
schaft, Produktion und Verteilung,

ausdehnt — und nur dann ist es
sinnvoll —, fiihrt es auch fiir die
Arbeiterschaft in ihrer Gesamtheit
zu fithlbaren Ersparnissen, zu einer
echten Kaufkraftsteigerung.
Steuerermdfiigung
im Dienst der Preissenkung

Der Ubergang von der bisherigen
Politik der schrittweisen Lohner-
hohung zu einer Politik von Preis-
senkungen kénnte den Sozialpart-
nern durch Steuerermégfigungen er-
leichtert werden, weil bis zum Ein-
spielen des neuen Systems auf der
ganzen Linie eine echte Kaufkraft-
steigerung durch Verringerung des
Anteils der offentlichen Hand am
Einkommen gewédhrt wiirde. DaB
die Gebietskorperschaften ange-
sichts der trotz der vorjdhrigen
Steuersenkung sprunghaft gestiege-
nen Steuereinnahmen dazu in der
Lage wiéren, wagen wohl selbst die
Finanzminister nicht mehr ernst-
haft zu bestreiten. Sie ziehen sich
jetzt hinter das Argument zuriick,
daB Steuersenkungen zu einer wei-

teren ,Uberhitzung” der Konjunk-
tur fiihren wirden, weil sie Ver-
brauch und Investitionen férdern.
Aber was tut denn die 6ffentliche
Hand mit den erhohten Steuerein-
nahmen? Sie verwendet sie doch
genau so zu Ausgaben, die auf die
konjunkturelle Entwicklung von
EinfluB sind, und zwar in der Regel
auf dem Gebiet, auf dem tatsachlich
bereits eine gewisse Ubersteige-
rung der Konjunktur mit der bisher
groBten Preiserh6hung eingetreten
ist: auf dem Baumarkt. Die Frage-
stellung miiBte also lauten: ist das
Geld besser aufgehoben bei der
offentlichen Hand, die damit dem
ohnehin tiberlasteten Baumarkt zu-
sdtzliche Auftrdge erteilt, oder bei
den Steuerzahlern, in deren Hand
es bei verniinftiger Verstindigung
zwischen den Sozialpartnern zu
einer Preissenkung ‘auf breiter
Front verwendet werden kénnte?
Die Antwort darauf kann unter den
obwaltenden . Verhédltnissen kaum
zweifelhaft sein. (K.R.)

sDie Kosten liefen davon”

PDer nationalékonomische Theore-
tiker vermag unschwer den Nach-
weis zu flihren, daB Expansionen
liber ldngere Zeit auch ohne allge-
meinen Preisauftrieb vor sich gehen
kénnen — vor allem dann, wenn
er den technischen Fortschritt und
den natiirlichen Zins mit in seine
Ableitung - einbezieht. Alle nicht
nur rein gewohnheitsmaBig ihrem
Tagewerk nachgehenden Wirt-
schaftssubjekte miissen sich nur
einen Vorteil von der Ausweitung
ausrechnen oder wenigstens ver-
sprechen koénnen. Das kann durch
Kostendegressionen der verschie-
densten Art hervorgerufen und ge-
sichert werden. In Zeiten, in denen
die politischen Kosten (Steuern, Ge-
biihren, Beitrdge und Taxpreise)
eine grofie Rolle spielen — fiir die

deutsche Gegenwart lassen sich Bei-
spiele erbringen, wonach den poli-
tischen Kosten in der Gesamtkalku-
lation sowohl auf der Produktions-
als auch noch auf der Distributions-
stufe ein gréBeres Gewicht zu-
kommt als den Arbeitskosten —
steht es vornehmlich im Belieben
des Staates, ob und wo er solchen
Kostendegressionen nachhilft.
ssDie Expansion wurde mit preis-
steigernden Mitteln betrieben*
Doch diirfte die Frage in diesem
Spdtjahr beim Theoretiker nicht an
den rechten Mann gerichtet sein.
Warum? Wir haben in West-
deutschland jahrelang die Expan-
sion mit preissteigernden Mitteln
betrieben, und zwar mindestens in
folgenden Bereichen: Grundstoffe,
Bauten, Arbeit und 6ffentliche Lei-
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stungen. Nachgeholfen hat die
Notenbank, indem sie sehr lange
an der Devisenablieferungspflicht
gegen Binnengeld festhielt — selbst
da, wo zundchst nur Forderungen
auf Exporterlose entstanden waren.

So mubBte es zu einer Preisverzer-
rung kommen. Man kann sie leider
nicht exakt messen; denn die Preise
von 1938, an denen sich alle Ver-
gleiche orientieren, ergeben keine
ideale Ausgangslage. Dafiir war der
Weg aus der Krise seit 1933 schon
zu sehr dirigiert worden. Immerhin
liegen im Preisspiegel trotzdem An-
haltspunkte. Stellt man nun einmal
die fiinf hochsten und die fiinf
niedrigsten Septemberwerte aus
dem Index der Erzeugerpreise in-
dustrieller Produkte (jeweils er-
ganzt durch die Jahresdurchschnitts-
preise von 1950 und 1954) gegen-
iiber, so hat man einen Schliissel
zum Verstdndnis der Gegenwart:

Die diskrepante Entwicklung
der Industriepreise

(1938=100)

Industrie- Sept. | Jahresdurchschnitt
zweig 1955 1954 1950

Preishichste Warengruppen:
Grubenholz 560 417 237

NE-Metalle

Hiittenprod. 548 . 405 364
Zellstoff 375 © 346 243
Eisen u. Stahl 356 342 199
‘Weichen 353 339 193

Preisniedrigste Warengruppen:
Ohlmiihlen- u.

Marg. Ind. 99 109 143
EL. Lampen

u. Rohren 99 103 133
El. Strom an

Haushaltungen 108 108 91
El. Nadhrichten-

gerite 117 118 131
Frauen- u.

Maidchenbekleid. 135 133 165

Der Auftrieb, der von den Prei-
sen der Vorprodukte ausgeht,

muBte eines Tages die Endprodukte
erreichen, sei es, daB auch deren
Preise zu klettern versuchten, sei
es, daB deren Produktion nachlieB.
Die Preiserwartung der Hersteller
von gedriickt kalkulierten Endpro-
dukten mufBite die Richtung nach
oben oder aus der Branche heraus
annehmen.

In dieses Stadium diirfte die
westdeutsche Wirtschaft in diesem
Jahr gelangt sein, als die Arbeits-
losigkeit den Charakter verlor,
Schicksal zu sein. Der Preisauftrieb
wurde dadurch merkbarer, daB vom
Bausektor her nun auch noch eine
besondere Spekulation -einsetzte.
Diese arbeitete wirksam mit den
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seit dem Westwallbau unvergesse-
nen Aufschlagen und Locdkléhnen.
Der Preisindex fiir den Wohnungs-
bau zum Beispiel kletterte vom
Mai 1954 bis zum Mai 1955 um 20
Punkte (auf 247, 1936 = 100) bzw.
um 9% und hat sich bis jetzt noch
nicht wieder beruhigt. Die tiberfill-
ten offentlichen” Kassen taten ein
ubriges.

Die Kosten miissen revidiert werden

Nun geschah etwas, woran sich
Macchiavelli ergétzt haben wiirde.
In der Sphére der guten Preise lief
eine Spendenaktion an, mit der ein
Reklamefeldzug gegen die Erwar-
tungen der Unternehmer mit den
schlechten Preisen finanziert wurde,
wobei die politische Hand den
Spenden einen steuerunschédlichen
Charakter zusagte. Das mag fir
eine Weile dédmpfen. Der Druck
von den Kosten her bleibt aber und
wird sich einen neuen Ausweg
suchen, falls nicht die Kosten revi-
diert werden.

Kosten wegnehmen koénnte vor
allem die politische Hand — und
zwar durch die ganze Breite ihrer
Wirksamkeit hindurch. Dariiber,
wie und wo sie ansetzen sollte,
kann man geteilter Meinung sein
— ob bei den Einkommensteuern,
den Realsteuern, der Umsatzsteuer,
den Verbrauchsteuern und Zoéllen,
den Sozialversicherungs- und ande-
ren Beitrdgen, den Gebiihren, den
Monopolabgaben, den Preisen fiir
die Erzeugnisse und Leistungen der
Staats- und Gemeindebetriebe oder
schlieBlich  beim Kohlenexport.
Wenn man vor allem eine Tiefen-
wirkung gegen den Preisauftrieb
wiinscht, dann waére, unbekiimmert
um den Vorwurf der Verzettelung,
an moglichst vielen Stellen anzu-
setzen. Wenn man dagegen zu-

nachst ein psychologisch-beispiel-
haftes Vorgehen vorzieht, dann
kann man an wenigen Stellen ge-
ballt anfangen. Aber die politische
Hand hétte schnell handeln miissen,
statt nur zu diagnostizieren — und
das Handeln auf die Notenbank
abzuschieben.

Die Zentralbankpolitik hat Grenzen

Kein Eingeweihter wird daran
zweifeln, daB die Zentralbank alle
generellen Preiserwartungen damp-
fen kann. Verknappt sie die Re-
finanzierung, dann setzt ein Druck
auf das Preisniveau ein. Aber man
darf nicht annehmen, daB dieser
Druck auf die kithnsten Preisspe-
kulationen zudrdngen wird." Man
kann noch nicht einmal erwarten,
daB er alle Preise gleichermaBen
driickt. Vielmehr besorgen die
Menschen, die an den Kreditven-
tilen sitzen, daB sich der Druck die
schwachen Stellen fiir das Auftref-

fen sucht. In der westdeutschen

Situation dieses Herbstes zum Bei-
spiel zahlten dazu die Erndhrungs-
wirtschaft und die kleineren Unter-
nehmer im Gewerbe, sowie die
zuletzt fir ihre Investitionshilfe
Entschddigten.

Ist das aber die hochste Weisheit
der Wirtschaftspolitik? Okonomi-
schen Ablaufen gegeniiber unent-
schlossen und mit der 6konomischen
Macht verbiindet, die Kleinen zu
opfern? Ich mochte an Edith Eu-
ckens Vorwort zu den ,Grund- .
sdtzen der Wirtschaftspolitik” ihres
Gatten erinnern: ,Es wird von den
ordnungspolitischen Weichenstel-
lungen abhédngen, ob das Gesamt-
system (erg. der Wirtschaftspolitik)
funktionieren kann, oder ob der
Alltag der ungezdhlten Einzelnen,
ihr schwerer Existenzkampf noch
schwerer gemacht wird.” (W.H)

Gewerkschaftliche Konzeption der Preissenkungsaktion

Die Erhaltung einer Konjunktur
braucht nach Auffassung der Ge-
werkschaften nicht mit einem Preis-
auftrieb verbunden zu sein. Eine
vorsichtige und zielstrebige Politik
der Notenbank und die geschickte
Handhabung der modernen finanz-
und wirtschaftspolitischen Instru-
mente kénnen mit den Schwierig-
keiten fertig werden und eine Sta-
bilitdt des Geldes erzwingen. Die

Bank deutscher Ldnder hat erfreu-
licherweise auch zum Ausdruck ge-
bracht, daB die Sicherung der Wah-
rung fiir sie oberstes Gebot ist.
Die Gewerkschaften halten insbe-
sondere im Interesse der Arbeit-
nehmer die Stabilitdt der Wahrung
fiir eine dringende Notwendigkeit.
Steigende Preise belasten vorwie-
gend die Arbeitnehmer, die mit
ihren Familien rd. 8090 der Ver-
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braucherschaft darstellen. Sie sind
den Auswirkungen einer schlei-
chenden Geldentwertung am stérk-
sten ausgesetzt, zumal sie in der
liberwiegenden Mehrzahl nicht zu
den Sachwertbesitzern gehoren.

Unterschiedliche Expansion

Nicht alle Wirtschaftszweige ha-
ben an der Konjunktur gleichmé&Big
teilgenommen. Die Expansion in
den Grundstoff- und Investitions-
giiterindustrien war groBer als in
den Verbrauchsgiiterindustrien. Die
daraus resultierenden Spannungen
haben zu einer Verschlechterung
des Preisklimas gefiihrt. Besonders
kritisch entwickelten sich in dieser
Beziehung die Verhéltnisse auf
dem Bausektor, die zu einem ge-
fahrlichen Storungsfaktor fir die
gesamte Konjunktur werden kon-
nen. Eine Korrektur der Dispropor-
tionalitdten sowie MaBnahmen zur
Stabilisierung und Senkung des ge-
samten Preisniveaus sind notwen-
dig, um die Gefahren fiir den Be-
stand der Hochkonjunktur zu be-
seitigen. Die Preisauftriebstenden-
zen gehen in den meisten Fallen
von den Grund- und Baustoffen und
den Investitionsgiitern sowie vom
'Agrarsektor aus. Deshalb wére
eine Preissenkung fiir Konsumgiiter,
so wiinschenswert sie ist, kein aus-
reichendes Mittel, zumal in den
Konsumgtiterindustrien das Preis-
niveau im allgemeinen stabil ge-
blieben ist. PreissenkungsmafSnah-
men miissen sich auf alle Wirt-
schaftsbereiche erstrecken, undzwar
‘insbesondere auf diejenigen, von
denen der Preisauftrieb ausgeht.

Reserven fiir Preissenkungen

Die volle Ausnutzung der Kapa-
zitdten und die verbesserten tech-
nischen Verfahren sowie die zu-
nehmende Produktivitdt miBten
sich in sinkenden Preisen &uBern.
In der Kostendegression liegen er-
hebliche Reserven. Aber im Zeichen
der Hochkonjunktur haben sich bis-
her nur wenige Betriebe veranlat
gesehen, die eingetretenen Kosten-
senkungen im Preise weiterzuge-
ben. Bei der derzeitigen Wirtschafts-
lage verstdrkt sich dariiber hinaus
die ohnehin volkswirtschaftlich un-
erwiinschte Finanzierung der In-
vestitionen iiber den Preis. Die Un-
sitte, langfristigen Kapitalbedarf
iiber-den Preis zu decken, kann
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nicht oft genug abgelehnt werden.
Die Gewerkschaften fordern die
Riickkehr zu den klassischen Finan-
zierungsmethoden.

Niemand wird bestreiten, daB
eine Reihe von Industrien zu er-
heblichen Preissenkungen in der
Lage sind. Als Beispiel sei nur auf
die Automobil- und die Mineraldl-
industrie hingewiesen. Aber auch
dem GroB- und Einzelhandel diirf-
ten Preissenkungen moglich sein.
Der Handel hat aber im Gegenteil
vielfach die Preiserhéhungen der
Vorstufen noch kumulativ weiter-
gegeben. Nicht zuletzt deshalb sind
die hohen Handelsspannen wieder-
holt Gegenstand der Diskussion.

Die oOffentliche Hand darf sich
selbstverstdndlich nicht ausschlie-
Ben. Die Unternehmen der o6ffent-
lichen Wirtschaft, die nach privat-
wirtschaftlichen Grundsdtzen ge-
fiilhrt werden, miissen ebenfalls alle
Moglichkeiten fiir Preissenkungen
ausschopfen. SchlieBlich haben ge-
rade die Betriebe der o6ffentlichen
Hand die Verpflichtung, ein Preis-
regulativ gegen Auftriebstenden-

zen zu sein. Der Bereich der 6ifent-
lichen Wirtschaft ist so bedeutend,
daB die in verschiedenen Sektoren
eingetretenen Spannungen durch
koordinierte MaBnahmen hétten
vermieden oder zumindest korri-
giert werden koénnen. Statt dessen
haben z. B. die zusatzlichen In-
vestitionen im Bausektor wie Ver-
waltungsbauten der oOffentlichen
Hand oder die Holzpreispolitik der
staatlichen Forstwirtschaft noch zur
Verschdrfung der Lage beigetragen.

Weiter darf nicht iibersehen wer- -

den, daB ein Kartellgesetz sowohl
Preissenkungen als auch dem Schutz
des Verbrauchers dienen kann.
AuBerdem brauchen wir eine wirk-
same Bestimmung gegen ungerecht-
fertigte Preiserhthungen.

Steuer- und zollpolitische MaB-
nahmen sind ebenfalls geeignet, auf
die Preise Einfluf zu nehmen. Zoll-
senkungen und stdrkere Einfuhren
sind das wichtigste Mittel, um die
Gefahren abzuschirmen, die der
Preisentwicklung aus dem iiber-
triebenen Agrarprotektionismus er-
wachsen. Die stetige Aufwdértsent-
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Weitere Auskiinfte durch

Lebensmittelpreise
ist eine Folge der ibersteigerten

wicklung der

Schutzmafnahmen zugunsten der
Landwirtschaft. Auchdie Aufhebung
einer Reihe von Verbrauchsteuern
und eine Reform der Umsatzsteuer,
durch die ihre kumulativen Aus-
wirkungen beseitigt werden, wiir-
den zur Preissenkung beitragen.
Lohnstop kann keine umfassenden
Preissenkungen bewirken

Die Gewerkschaften wiirden Preis-
herabsetzungen begriiBen, weil sie
der beste Weg zur Steigerung der
Realeinkommen aller Arbeitneh-
mer und auch der Rentner wdren.
Jedoch ist nicht zu erwarten, daB
einem Lohnstop umfassende Preis-
senkungen folgen. Diese Auffas-
sung wird gestiitzt durch die wenig
tiberzeugenden Erkldrungen einzel-
ner Wirtschaftszweige, dafl sie zu
Preissenkungen nicht in der Lage
sind. Der Anteil der Lohnkosten an
den Gesamtkosten ist durch die
fortschreitende Rationalisierung und
Tedhnisierung laufend gesunken. Es
gibt Industriezweige, in denen der
Lohnanteil 10°o und weniger be-
tragt. Nach allen bisherigen Erfah-

614

rungen besteht in einer Hochkon-
junktur keinerlei Gewdhr dafiir,
daB Kostensenkungen den Ver-
brauchern tatsachlich zugute kom-
men. Die Gewinnsteigerungen fiihr-
ten nicht zu Preisherabsetzungen.
Unternehmer haben sogar oftmals
Lohnerhéhungen zum Anla ge-
nommen, ihre Preise iiberpropor-
tional zu steigern und hieraus zu-
sdtzliche Gewinne zu erzielen.

Die Lohnpolitik kann aber nur
im Zusammenhang mit der Frage
des berechtigten Anteils der Ar-
beitnehmer am Wachstum der
wirtschaftlichen Leistung gesehen
werden. Ein Lohnstop wére un-
gerechtfertigt, weil die derzeitige
Lohnquote keine optimale ist. Zu-
dem werden auf dem Erndhrungs-
sektor, bei den Mieten und Dienst-
leistungen Preissenkungen als Folge
eines Lohnstops nicht eintreten.
Der Etat des Arbeitnehmerhaus-
halts wird aber iberwiegend durch
Ausgaben fiir diesen starren Be-
darf bestimmt. Er wendet z. B.
durchschnittlich allein rd. 45 %o sei-
ner Ausgaben fiir die Erndhrung
ohne GenuBmittel auf.

Die Haltung der Konsumenten

In anderen Léndern ist es fiir die
Verbraucher eine Selbstverstand-
lichkeit, auf steigende Preise, ins-
besondere bei den Giitern des tédg-
lichen Bedarfs, marktgerecht zu
reagieren. Der Widerstand der eng-
lischen Hausfrauen gegen iber-
hohte Fleischpreise veranlafite den
Erndhrungsminister sogar zum
Riidktritt. Die Reaktion der ameri-
kanischen Verbraucher auf die
plotzlich gestiegenen Kaffeepreise
ist noch in lebhafter Erinnerung. In
der Bundesrepublik wehrte man
sich als Folge der Zeiten der Ratio-
nierung und des Warenhungers
in der Nachkriegszeit noch nicht
nennenswert gegen Preissteigerun-
gen. In letzter Zeit hat sich hier
aber ein Wandel vollzogen. Die
Verbraucher sind ,erwacht”. Das
bewiesen kiirzlich die Berliner
Hausfrauen, als sie gegen die tiber-
hohten Fleischpreise in den Kéufer-
streik traten, und die Verbraucher
vor allem in Nordrhein-Westfalen,
als die Erh6hung des Milchpreises
gefordert wurde. Die Wirtschaft
wird kﬁnftig‘ mit einem - marktge-
rechteren Verhalten der Ver-
braucher rechnen miissen.

Kreditrestriktionen verschdrfen
die Disproportionalitit

Eine generelle Kreditverkiirzung
und andere restriktive Mafinahmen
konnen die entstandenen Dispro-
portionalititen in der Wirtschaft
noch verstdarken. Die leichte Dis-
konterhéhung der BdL hat die Zins-
senkungstendenz unterbrochen und
am Kapitalmarkt zu einigen Stérun-
gen gefiihrt. Es darf nicht unbeach-
tet bleiben, daB eine Anzahl Wirt-
schaftszweige einen legitimen Kre-
ditbedarf haben, dessen Zuriickdrén-
gung im FluB befindliche Rationali-
sierungsmaBnahmen stéren kdnnte.
Eine stdrkere Verknappung der
Kredite wiirde auch dazu fiihren,
daf die erwiinschte Finanzierung
von Investitionen iber den Kapi-
talmarkt erschwert wird. Aus die-
sen Erwdgungen sind allgemein
glinstige Auswirkungen auf die
Preise nicht zu erwarten. Anderer-
seits muf die Notwendigkeit aner-
kannt werden, durch punktu-
elle MaBnahmen einer Uberhit-
zung der Konjunktur in bestimm-
ten Wirtschaftszweigen, wie z. B.
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in der Bauwirtschaft, entgegenzu-
treten. Die Erwdgungen der Noten-
bank sind zu begriilen, weitere
kontraktive Wirkungen u. a. durch
Einengung der Refinanzierung her-
beizufithren. Eine abermalige Dis-
konterhéhung mit ihren generellen
Auswirkungen wiirde der derzeiti-
gen Situation nicht gerecht.

Gewerkschaftliche Forderungen

Dem Bundeswirtschaftsminister
wurde von Unternehmerseite er-
klart, daB er sich selbst durch seine
Aufforderung an Industrie und
Handel, die Preise zu senken, nicht
nach den Regeln der Marktwirt-
schaft verhalte. Andererseits ist
aber allgemein bekannt, daB die
Unternehmer in fast allen Wirt-
schaftszweigenPreisabsprachen vor-
nehmen. Insofern wendet sich also
Minister Erhard schon an die rich-
tige Adresse. Nur muB bezweifelt
werden, ob ein Appell an die wirt-

schaftliche Vernunft dazu filihren
kann, daB die Unternehmer sich
kiinftighin tatsachlich den Wettbe-
werbsregeln unterwerfen. In psy-
chologischen Einwirkungen allein
sehen die Gewerkschaften keinen
Fortschritt. Sie erwarten konkrete
MafBnahmen:

Weitergabe der Rationalisierungser-
Jolge und Kostendegressionen an die Ver-
braucher,

Inanspruchnaehme des Kapitalmarktes
zur Durchfiihrung von Investitionen, statt
Selbstfinanzierung,

Verabschiedung eines wirksamen Kar-
tellgesetzes und Schaffung einer gesetz-
lichen Grundlage gegen Preistreiberei,

Preisbeeinflussung durchentsprechende
Steuer- und Finanzpolitik,

Einbruch in den Agrarprotektionismus
durch Zollpolitik und Liberalisierung,

Punktuelle Mafnahmender Notenbank
in solchen Wirtschafisbereichen, die im
Zeichen einer iiberhitzten Konjunktur
stehen. ' (Hs)

Vollbeschiftigung bietet wenig Aussicht auf Preissenkung”

Als Idealzustand wird allgemein
eine wadchsende vollbeschiaftigte
‘Wirtschaft angesehen, die mog-
lichst wenig unter Konjunktur-
schwankungen zu leiden hat. In
der Phase der Hochkonjunktur gibt

es fiir die Entwicklung der Preise

theoretisch drei Méglichkeiten, und
zwar kann das Preisniveau erstens
stabil bleiben, zweitens allméahlich
steigen, drittens stetig fallen. Die
bisherigen Erfahrungen haben je-
doch gezeigt, daB es in Zeiten der
Vollbeschdftigung kaum méglich
ist, die Preise auf breiter Basis
zu senken. Fast alle grolen Perio-
den der kapitalistischen ldnger-
fristigen Aufwértsentwicklung stan-
den im Zeichen leicht ansteigender
oder bestenfalls stabiler Preise,
Ein Konjunkturaufschwung wird
in der Regel von der Tendenz zu
Preissteigerungen begleitet. Die
wachsenden Einkommen, die durch
die Zunahme der Erzeugung in der
Investitionsgiiter- und Produktions-
giiter-Industrie anfallen, treffen als
wirksame Nachfrage auf ein kaum
erhohtes Verbrauchsgiiterangebot,
da die Verbraudisgiiterindustrie
mit der Erweiterung ihrer Kapazi-
titen nachhinkt, Folgt der Kon-
junkturaufschwung unmittelbar auf
eine Rezession oder Depression,
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dann werden die Unternehmer in
manchen Bereichen als Folge un-
genutzter Kapazitdten gezwungen
sein,” durch Preisherabsetzungen
eine volle Ausnutzung ihrer Be-
triebe herbeizufiihren, so daB das
Preisniveau insgesamt gesehen
eine Zeit hindurch zum mindesten
stabil bleiben kann. In diesem Sta-
dium der Konjunktur werden Preis-
senkungen die Aufiriebstendenzen
weiter verstdrken, so daB auch die
bisher unterbeschiftigten Bereiche
in die Zone der Mengenkonjunk-
tur gelangen. Im weiteren Verlauf
des Konjunkturaufschwungs, ins-
besondere wenn Engpdsse entste-
hen, werden dann Spannungen im
Preisgefiige auftreten, die eine
Heraufsetzung der Preise auf man-
chen Gebieten zur Folge haben.
Diese Tendenzen verstdrken sich
noch im Stadium der Vollbeschif-
tigung. )

In einer Situation, in der die
Wirtschaft der Sorge um den Ab-
satz enthoben ist, wird dem Wett-
bewerb nicht mehr wie bisher die
gleiche Aufmerksamkeit geschenkt.
Hinzu kommen in der Regel
kostensteigernde  Faktoren, die
ihren Ursprung im Produktions-
bereich © haben. Die  Kosten-
degression in Auswirkung der

Mengenkonjunktur wird teilweise
oder ganz dadurch aufgezehrt, daB
die Beschdftigung der Betriebe
iiber den optimalen Punkt hinaus
bis an die Grenze der technischen
Kapazitdt zu wachsenden Ab-
schreibungsquoten und steigenden
Lohnkosten fiihrt, Diese Entwick-
lung hat auch eine Verringerung
der Méglichkeiten der Selbstfinan-
zierung zur Folge. Wenn dann
noch der Kapitalmarkt nicht voll
leistungsféhig ist, wirkt auch die
zunehmende  kurzfristige = Ver-
schuldung Preissenkungsbestrebun-
gen entgegen.

Die in Zeiten der Vollbeschafti-
gung festzustellende Tendenz zu
Preiserh6hungen braucht jedoch
keine umfassende und einheitliche
Erscheinung zu sein. Auf einigen
Teilgebieten kann der Hang zur
Stabilitdt, auf anderen sogar die
Neigung zu Preisherabsetzungen
vorherrschen. Aber alle diese Be-
wegungen waren bisher nicht so
stark, daB sie insgesamt gesehen
durchzuschlagen vermochten. Da
jedoch diese Kréafte auf den An-
stieg des allgemeinen Preisniveaus
hemmend wirken, ist es von groBer
Widchtigkeit, sie zu férdern und zu

- verstarken.

Der Preisauftrieb ldfit sich ziigeln

Es gibt eine ganze Reihe von
MaBnahmen, die geeignet sind, die
Bestrebungen zur Stabilisierung
und Preissenkung zu unterstiitzen.
Dabei wird es stets auf die jewei-
ligen Verhdéltnisse ankommen, Ge-
genwdrtig kdmen unter anderem
MaBnahmen in Betracht, die in den
»Uberhitzten” Bereichen den Wett-
bewerb soweit wie moglich wie-
der herstellen, wie etwa die voll-
stdndige Liberalisierung der Ein-
fuhr, Zollsenkungen und die Auf-
nahme ausldndischer Arbeitskrafte.
Ferner werden jetzt Verbrauch-
steuersenkungen empfohlen, so-
fern siesichin vollem Umfangin den
Endpreisen niederschlagen. Auf der
anderen Seite miiite jedoch die kauf-
kraftige Nachfrage dadurch wirk-
sam vermindert werden, daf —
unter Umstdnden durch steuerliche
Anreize- — méglichst viel gespart
wird, Denn die Preisentwicklung
hingt besonders eng mit dem
Gleichgewidit von Sparen und In-
vestieren zusammen. Bleibt die
Sparrate hinter der Investitions-
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rate zurilick, so entsteht ein infla-

torischer Uberhang, der zu steigen--

den Preisen fiihrt, und dies um so
stdrker, als in der Hochkonjunk-
tur ungenutzte Kapazitdtsreserven
kaum noch vorhanden sind. Schlie8-
lich 148t sich das Gleichgewichts-
niveau des Volkseinkommens auch
durch direkte Einwirkungen auf
die Hohe der Staatsausgaben und
der Steuern nachhaltig &ndern.

Die Héhe des Geldvolumens und
der ibrigen liquiden Mittel beein-
fluBt ebenfalls den Umfang der Er-
sparnisse und Investitionen. Die
durch den Konjunkturauftrieb ver-
anlafite Ausweitung des Geld- und
Kreditvolumens kann die Stabili-
tdt des Preisniveaus gefdhrden.
Wenn eine giinstige Konjunktur-
entwicklung nicht durch Kredit-
restriktionen beeintrachtigt wer-
den soll, darf dieses Mittel in der
Regel erst dann angewendet wer-
den, wenn ein gewisses Produkti-
onsniveau bereits erreicht ist. Ge-
langen durch die neuen Kapazita-
ten zusidtzliche Giitermengen auf
den Markt, ist in den betreffenden
Bereichen auch mit einem giinsti-
gen Preisklima zu rechnen. Im iib-
rigen wird eine — richtig do-
sierte — Kreditrestriktion allein
noch nicht einen Konjunkturum-
schwung herbeifiihren, sondern
lediglich das Tempo der Geld-
schépfung bremsen und damit das
wirtschaftliche Wachstum abschwi-
chen. Sie hindert auch nicht die
durch Ersparnisse finanzierte wei-
tere Expansion und beeintrachtigt
auch nicht die zur Aufrechterhal-

" tung des hohen konjunkturellen
Niveaus notwendige Geldmenge.

Die Wahl des Zeitpunktes einer
Kreditverknappung wird dann be-
sonders problematisch, wenn eine
Volkswirtschaft nur partiell voll-
beschéftigt ist. In dieser konjunk-
turellen Phase wiirde eine restrik-
tive Kreditpolitik auch die ge-
schiftliche Entwicklung derjenigen
Wirtschaftszweige, in denen keine
konjunkturelle Uberbeanspruchung
herrscht, nachteilig beeinflussen.
Aus diesem Grunde wird oft eine
«gezielte” Kreditpolitik gefordert,
die sich auf bestimmte Bereiche
beschrdnken soll. Dies kdme aber
einer Entfremdung der Aufgaben
der Notenbank, einer Verlagerung
ihrer Verantwortung auf die allge-
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meine Wirtschaftspolitik  gleich.
Wenn sich schon wéhrungs- und
kreditpolitische MaBnahmen, die
einen Eingriff in den marktwirt-
schaftlichen Ablauf darstellen, nicht
vermeiden lassen, so wiirde eine
gezielte Kreditpolitik das markt-
wirtschaftliche Prinzip noch stdrker
beeintrdchtigen. Wie  schédlich
staatliche, zum Teil politisch be-
dingte Eingriffe in den Marktme-
chanismus sind, zeigen die starken
Spannungen in dem zur Zeit grof-
ten Engpa8, der Bauindustrie, die
hauptsdchlich durch die Subventio-
nierung des sozialen Wohnungs-
baus ausgeldst worden sind.

Preissenkungen besser als
Lohnerhéhungen

Es steht auBer Frage, daB Preis-
senkungen fiir die gesamte Volks-
wirtschaft vorteilhafter sind als
Lohnerhéhungen, Einmal wird hier-
durch die Konkurrenzfahigkeit auf
den Auslandsmarkten gestdarkt und
ein gleichmédBiges Wachstum der
Wirtschaft gesichert, zumal Preis-
senkungen auch in den Bereichen,
die am - Konjunkturaufschwung
noch nicht beteiligt waren, {iber
die - Mengenkonjunktur zur Voll-
beschéftigung fihren kénnen. Zum
anderen kommen Preissenkungen
allen Konsumenten - zugute. Die
Lohne sind mehr als nur Kosten;
sie bilden einen GroBteil des Ver-
brauchereinkommens und wirken
daher stark auf die Nachfrage. Von
einer allgemeinen Heraufsetzung
der Geldlohne sind recht erheb-
liche Auswirkungen auf die Preise
zu erwarten. Wenn im ganzen ge-
sehen Vollbeschédftigung herrscht,
dann sind Lohnaufbesserungen
ohne
nur soweit moglich, wie die Pro-
duktivitat zunimmt, es sei denn,
der Anteil der Lohnempfianger am
Sozialprodukt wiirde auf Kosten
der iibrigen Beteiligten vergroBert.

In einer vollbeschiaftigten Wirt-
schaft ist es nicht moglich, etwa
durch einen Lohnstop - Preissen-
kungen herbeifiihren zu wollen.
Der Lohnstop als einseitige nicht
marktkonforme MaBnahme wiirde
nur den einen Teil der Sozialpart-
ner hindern, die Verteilung des So-
zialprodukts zu seinen Gunsten zu
dndern. Ebenso wie fiir die Ge-
werkschaften bisher nicht allein
der Produktivitdtszuwachs, sondern

inflationdre Auswirkungen

auch der Wunsch nach einem gréBe-
ren Anteil am Sozialprodukt der
Anla8 war, weitere Lohnforderun-
gen zu stellen, dirften anderer-
seits die Unternehmer bei dem
durch - Vollbeschéaftigung und stei-
gende Massenkaufkraft erlahmen-
den Wettbewerb kaum geneigt sein,
Preissenkungen vorzunehmen. Da
in der Bundesrepublik Konjunk-
turléhne unbekannt sind, die Ge-
werkschaften vielmehr bemiiht
sind, ein einmal erreichtes Lohn-
niveau nicht wieder absinken zu
lassen, werden die Unternehmer
bestrebt sein, in der Vollbeschafti-
gung -Reserven fiir etwaige Kon-
junkturriickschlage zu bilden.
Wollte man dennoch durch diri-
gistische MaBnahmen das Preisni-
veau stabilisieren, so miite not-
wendigerweise dem Lohnstop ein
Preisstop gegeniiberstehen. Dies
aber wiirde eine Ausschaltung des
Marktmechanismus, wenn nicht
eine Anderung des gesamten Wirt-
schaftssystems bedeuten.

Wieweit tatsdchlich in der pri-
vaten und oOffentlichen Wirtschaft
Reserven fiir Preissenkungen be-
stehen, 148t sich nur schwer beur-
teilen, zumal starke Unterschiede
von Branche zu Branche und von
Betrieb zu Betrieb bestehen. Die
aus der Kostendegression und dem
Produktivititszuwachs der letzten
Jahre resultierenden Reserven der
Betriebe diirften zum grofien Teil
durch Lohnsteigerungen aufgezehrt
worden sein. Dariiber hinaus sind
besonders in letzter Zeit in man-
chen Féllen Lohnerhéhungen auf
die Preise abgewadlzt worden. Die-
ser Tendenz wird in den fir die
Waihrungs- und Wirtschaftspolitik
verantwortlichen Stellen mit der
Aufforderung zur Preisdisziplin ent-
gegengetreten, um verstarkte kre-
ditpolitische MaBnahmen zu ver-

meiden, die die konjunkturelle
Entwicklung empfindlich stéren
wiirden.

Auch der Konsument wird sich
seiner Madhtstellung immer stérker
bewuBt. Ein Zeichen hierfiir sind
die Kduferstreiks, wenn auch deren
Wirksamkeit in starkem MaBe da-
von abhédngt, inwieweit und wie
lange der Verbraucher auf die be-
treffende Ware verzichten kann
und wie es um deren Lagerfdhig-
keit bestellt ist. Die psychologi-
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schen Faktoren zur Beeinflussung
der konjunkturellen Entwicklung
treten immer stirker in den Vor-
dergrund.
Mafihalten ist erforderlich

Trotz aller MaBnahmen und Ap-
pelle diirften die Faktoren, die in
der jetzigen Konjunkturphase auf
eine Erhéhung des Preisniveaus
dréngen, im ganzen genommen
starker sein als die, die auf eine
Stabilhaltung oder Senkung der
Preise hinwirken. Dennoch kommt

den Preissenkungsbestrebungen .

eine groBe Bedeutung zu, da sie die
gegenteiligen Tendenzen abschwaé-
chen und eine sonst noch fithlbarer
werdende Verschlechterung des
Geldwertes verhindern. Dies wird
wiederum auf die Kréfte, die Lohn-
erhohungen fordern, démpfend wir-
ken; zumindest wird unter sol-
chen Umstdnden das AusmaB der
geforderten Lohnheraufsetzungen
geringer sein als in dem Fall, in
dem nur Preisauftriebstendenzen
wirksam wéren.

Die Dbisherigen = Uberlegungen
fiilhren zu dem Ergebnis, daB Unter-
nehmer und Arbeiter zusammen-
wirken und gemeinsam eine Preis-
und Lohnpolitik betreiben miissen,
die eine moglichst stabile Wirt-
schaft bei hoher Beschiftigung
zum Ziele hat. Sollte hierbei die
Gefahr einer anhaltenden Preis-
steigerung nicht gebannt werden
konnen, wirde als letzte Walffe
nur der stdrkere Einsatz der Mittel
der Notenbank verbleiben. (Gl)

Dr. George Abrahamson, London:

Geisterspuk

enn wir die letzten fiinfzig Jahre der Geschichte iiberblicken, so muB
man gutwillig zugeben, da8 die ,Geister” iiberfordert worden sind.
Wir haben aus jedem historischen Ereignis von einigermaBfen Bedeutung
einen ,Geist” geschaffen. Erinnern wir uns nur an den ,Geist von 1914*,
an den ,Geist von Locarno”, an den ,Geist von Miinchen” — sicher hat
es auch einen ,Geist vom Biickeberg” gegeben ~—, an den ,Geist von Pots-
dam*“, an den ,Geist von StraBburg”, um schlieBlich — wenigstens vor-
laufig — beim ,Geist von Genf” zu landen. Die Zitierung dieser ,Geister”
wird temperamentvoll je nach dem ideologischen Wunschtraum mit For-
derungen wie ,er moge lebendig bleiben!”, ,er mége nicht tot sein!”, ,er
mdoge nie wiederkehren!” verbunden. So werden diese ,Geister” zu Inkar-
nationen politischer Trdume, die nur allzu leicht die klare Sicht durch
einen Schleier triiben: Hoffnungen erwecken, Leidenschaften schiiren und
Enttduschungen gebaren. Wir sollten diesen Geisterspuk bannen!

Die politischen Erwdgungen sind meist sehr real, und die politischen
Wege sind immer niichtern. Die ,Geister” kénnen nur dazu dienen, diesen
brutalen Realismus zu verbramen. Ich glaube nicht, daB der viel zitierte
»Geist von Genf" sich in seiner Substanz oder seiner Aura in den letzten
Wochen irgendwie verdndert hat. Im gegenwértigen Status konnte die
von uns so brennend erstrebte Wiedervereinigung fiir den Osten sehr
wohl als ein politischer Verlust und fiir den Westen als ein politischer
Gewinn interpretiert werden. Und nach der Méachteverteilung glauben die
Sowjets keine Veranlassung zu haben, einen Verlust in Kauf zu nehmen.
Nur das scheint entscheidend. Sittliche und menschliche Erwégungen, die
fiir uns bei dieser Forderung ausschlaggebend sind, treten vor dieser welt-
politischen Alternative zuriick. Es gélte die Formel zu finden, Verlust und
Gewinn auszugleichen. Das europdische Sicherheitssystem scheint dafiir
nicht auszureichen. Aber die Kompensation mu8 ja nicht in Europa liegen.

Es ist von den westlichen Vertretern die Frage aufgeworfen worden,
ob die bisherige Verhandlungsfithrung der Sowjets den Schluf zulasse,
da8 sie der Wiedervereinigung iiberhaupt nur unter einer Bedingung,
némlich der Bolschewisierung ganz Deutschlands, zustimmen wiirden. Es
ist fiir uns gefdhrlich, diese Formel als Genfer Schlufiergebnis zu prokla-
mieren. Die Sowjets haben diese rhetorische Frage nicht beantwortet.
Diese Nichtbeantwortung als stilles Eingestdndnis auszulegen, diirfte
weder dem politischen Realismus der Sowjets noch ihrer dialektischen
Interpretation der historischen Situation gerecht werden. Selbst wenn die
Sowjets auch heute noch ideologisch von der Zwangslaufigkeit der kom-
munistischen Weltherrschaft iiberzeugt sind, so wissen sie sehr wohl, daB
eine Ausweitung des kommunistischen Systems nach Westeuropa jeder
politischen Realitdt widerspricht. (sk)

Krise der britischen Konjunkturpolitik

Das Herbstbudget des britischen Schatzkanzlers hat  Wirtschaftsfithrung bedingt, so zieht man die daraus
eine schlechte Presse gehabt. In der Uffentlich- folgenden Risiken der — in Schatzkanzler Butlers Wor-
keit hat die Ankiindigung erhéhter Steuern und redu- ten — defaitistischen, restriktionistischen und deflatio-
zierter Mietzuschiisse begreiflicherweise wenig Freude nistischen Auffassung vor, da8 ein gewisser Spielraum
erweckt, und im Parlament wurde die Wirtschafts- zu allen Zeiten wiinschenswert sei. DaB Vollbeschafti-
politik der konservativen Regierung ungewdhnlich gung ein gewisses MaB von inflationdrem Uberdruck
scharfer Kritik unterzogen. Es fehlt auch nicht an Stim-  mit sich bringt, wird als unvermeidlich akzeptiert, ja
men, die die jliingsten Schwierigkeiten als Wiederkehr sogar als Mittel zur Uberfiihrung von Arbeitskréften
der von 1947 bis 1951 regelmdBig alle zwei Jahre er- in wichtigere Wirtschaftszweige genutzt.

lebten ,Wi&hrungskrisen” deuten. Die parteipolitischen

Differenzen diirfen aber nicht dariiber hinwegtauschen,

Niedrige Valuta-Reserven

daB noch immer ein weites Ma8 von Ubereinstimmung Es ist charakteristisch fiir die Besonderheit der briti-
iber Ziel und Methodik der britischen Konjunktur- schen Wirtschaft, daB sich die Notwendigkeit von Kor-
politik besteht. Ihr Ziel ist die hochste bei voller Be- rekturen zuerst in Schwankungen der Gold- und Dollar-
schiftigung aller verfligbaren Arbeitskréfte erreich- reserven anzeigt. Seitdem GrofSbritannien im Laufe
bare Erzeugung, und wenn der bewuBte Verzicht auf des Krieges von einem Glaubiger- zu einem Schuldner-
Produktions- und Arbeitsreserven (zur Zeit gibt es land geworden ist, sind diese Reserven véllig unzu-
zwel unbesetzte Arbeitsplétze fiir jeden registrierten langlich. Sie dienen bekanntlich als Valutafonds fiir
Arbeitslosen) ein hohes Ma8 von Flexibilitit in der den gesamten Sterlingraum. Kapitalbewegungen und
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