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Die Lage der westdeutschen Bauindustrie
Dr. Rudolf de leLRoi, Frankfurt a. M.

Es wird kaum eine wirtschaftspolitische Betrachtung
tiber die gegenwdrtige konjunkturelle Lage der
Wirtschaft in der Bundesrepublik geben, in der nicht
auf den Charakter der Bauwirtschaft als den eines
Schlisselgewerbes hingewiesen wiirde. Mit Recht wird
den Entwicklungschancen, die der Bauwirtschait ge-
geben sind, eine besondere Bedeuiung beigemessen,
und zwar nicht nur deswegen, weil die Bauaufgaben,
die sie zu bewaltigen hat, sehr stark in das Schicksal
weiter Bevolkerungskreise eingreifen (man denke nur
an die Behebung der Wohnungsnot und die Bewdl-
tigung der Verkehrsprobleme), sondern vor allem
auch, weil Bauauftrdge innerhalb der Investitions-
politik eine entscheidende Rolle spielen. Im Gegen-
satz zu dieser wirtschaftspolitischen Erkenntnis steht
jedoch die Tatsache, daB es noch immer — im ganzen
gesehen — keine ,Baupolitik” gibt. Die Entwicklung
der Bauwirtschaft in ihren verschiedenen Sparten
héngt vielmehr weitgehend von den einzelnen Ent-

scheidungen der hierfiir in Betracht kommenden offent-

lichen Auftraggeber auf der Ebene des Bundes, der
Linder und der Gemeinden ab, die sich durchaus nicht
* planméBig ineinander filigen.
eine kurze Gesamtbetrachtung iiber die Struktur der
Bauwirtschaft, ihre Lage und die Aufgaben, die ihr
zur Zeit gestellt sind, vielleicht besonderes Interesse
beanspruchen.

STRUKTUR DES BAUHAUPTGEWERBES

Um eine sichere statistische Unterlage zu haben, soll
bei den nachfolgenden Zahlemangaben von dem Bau-
hauptgewerbe ausgegangen werden. Zum Stichtag
des 31. Juli findet alljahrlich eine Totalerhebung statt,
die iiber die Entwidklung des Bauhauptgewerbes Auf-
schluB gibt, Von der Erhebung des Jahres 1953 wurden

im Bauhauptgewerbe rund 65 000 Betriebe erfaBt, dar-

unter rd. 52000 kleine Handwerksbetriebe, die 1 bis 20
Arbeitnehmer beschdftigen, wahrend auf die Gruppe
mit mehr als 20 Beschiftigten rund 13 000 Betriebe
entfallen. Es liegt auf der Hand, daB die Umsatzziffern
entscheidend von den letzteren Betrieben beeinflufit
werden, und es 148t sich die Entwicklungstendenz fest-
stellen,  daB das Baugeschehen sich allméhlich auf die
mittleren und gréfBeren Betriebe verlagert. Insgesamt
war die Zahl der Baubetriebe im Juli 1953 gegen-
iiber Juli 1952 um rund 2000 gesunken. Trotzdem ist

der Gesamtumsatz um rund 20 % gestiegen. Da die
~ Zahl der Beschéftigten sich im gleichen Zeitraum nur
um rund 10 ®e erhéht hat, ist parallel zum Riidkgang
der Zahl der Betriebe auch eine stirkere Verlagerung
der Bauauftrdge in die Bauindustrie, d. h. in den
Sektor derjenigen Betriebe erfolgt, die mit einem
groferen Gerdtepark arbeiten. Rund 60 % des Um-
satzes wurden daher von Betrieben erzielt, die 50
und mehr Beschidftigte aufweisen,
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Infolgedessen kann |

Die Tendenz zum geriteintensiven Betrieb ist auch
daraus zu erkennen, daB die Zahl der Arbeitsgemein-
schaften, zu der sich mehrere Betriebe zur Durch-
fithrung groBerer Bauauftrdge zusammenschlieSen,
von Jahr zu Jahr steigt. Im Juli 1953 war gegeniiber
dem gleichen Termin des Vorjahres die Zahl der
Arbeitsgemeinschaften um mehr als das Doppelte
gestiegen, ’

Im Bauhauptgewerbe sind an dem angegebenen Stich-
tag rund 1,2 Mill. Beschéftigte gezdhlt worden, von
denen rund 640000 auf Betriebe mit mehr als 50
Arbeitskraften entfielen. Rund 43 % der Gesamtzahl
(einschl. der Inhaber und der kaufménnischen und
technischenr Angestellten) sind Poliere, Hilfspoliere
und Facharbeiter. Auf die Fluktuation der Beschafti-
gung soll im Rahmen dieser kurzen Betrachtung nicht
néher eingegangen werden. Zum groBfen Bedauern des

Baugewerbes ist es noch immer ein ausgesprochenes

Saisongewerbe, dessen Té&tigkeit in den ersten und
letzten Monaten des Jahres sehr stark von Witterungs-
einfliissen: abhéngt, obwohl in den letzten Jahren die
technischen Vorbedingungen fir eine kontinuierliche
Beschéftigung geschaffen wurden (mit Ausnahme we-
niger Sparten, wie z, B. des StraBenbaus). Wiirden sich
die Auftraggeber der Bauwirtschaft anders verhalten,
so wdre es durchaus mdglich, die Zusammenballung
der Auftridge in den baugiinstigsten Monaten zu ver-
meiden und Arbeitskréfte wie Gerdt gleichméBiger zu
beschiftigen und einzusetzen. Leider sind die Auftrag-
geber noch nicht bereit, dieser technischen Entwick-
lung zu folgen. Insbesondere gilt das von der difent-
lichen Hand, die einschlieflich des sozialen Wohnungs-
baus ca. 75 /o des Umsatzes, vergibt.

Die mangelnde Kontinuitdt der &ffentlichen Auftrdge
wird dadurch verschérft, da die Haushaltsplane des
Bundes, der Liander und der Gemeinden nicht auf das
Kalenderjahr, sondern auf das Rechnungsjahr abge-
stelit sind und meist erst nach Beginn des laufenden
Haushaltsjahres verabschiedet werden. Nach wie vor
sind sehr groBle Teile der Bauwirtschaft noch in den
Frithjahrsmonaten, in denen die Bautétigkeit bereits
voll anlaufen koénnte, nicht ausreichend beschaftigt,
wéhrend sich in den Monaten Juli bis Oktober die
Bautétigkeit auf das stdrkste konzentriert,

Von der Fluktuation werden die Facharbeiter und ins-
besondere das Stammpersonal nicht so stark beriihrt
wie angelernte Arbeitskrafte und Hilfsarbeiter, da
erstere auch bei einem Riickgang der Beschéftigung
nach Mdglichkeit nicht entlassen werden, um sie dem

. Betrieb zu erhalten. Die Bauwirtschaft strebt an, ins-

besondere mit der Bundesanstalt fiir Arbeitsvermitt-
lung und Arbeitslosenversicherung eine Schlechtwetter-
regelung zu vereinbaren, die die ungiinstigen Auswir-
kungen der Abhéngigkeit von den Witterungsein-
flissen zugunsten der Arbeitnehmer mildert. ‘
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KAPITALSITUATION

Die Kapitalsituation ist ungilinstiger als bei den Be-
trieben der stationdren Industrie, da die Betriebe der
Bauwirtschaft stdrker als andere Wirtschaftszweige
von den Kriegsfolgen betroffen wurden. Sie haben in
Feindesland einen sehr hohen Prozentsatz ihres Ge-
rdteparks verloren, und nachdem die Bautdtigkeit in
den letzten Jahren des Krieges fast ausschlieBlich vom
Staate ausging, sind auch ihre Forderungen an die
offentliche Hand verlorengegangen. Infolgedessen war
die Lage der Betriebe bei der Wiahrungsumstellung
auBerordentlich kritisch; sie konnten nur sehr lang-
sam Kapital ansammeln und sind in ihren Finanz-
dispositionen noch heute sehr stark davon abhédngig,
daB die Kette der Auftrige nicht abreiit. Aus dieser
Notwendigkeit heraus erkldrt sich auch die sonst nicht
verstdndliche Tatsache, daB vielfach Auftrige zu
Schleuderpreisen hereingenommen werden, nur um die
Beschéftigung des Betriebes zu sichern. Wire die Bau-
wirtschaft nicht dadurch begiinstigt worden, daB das
Bauvolumen von Jahr zu Jahr angewachsen ist, so
wéren groBere Riickschldge nicht zu vermeiden ge-
wesen., Trotzdem muB man darauf hinweisen, daB das
_Baugewerbe bei den statistischen Erhebungen iiber
Insolvenzen mit 28 %/¢ weitaus an erster Stelle steht.
Infolgedessen gewinnt die Frage, von wann ab man
mit einer Verringerung des Bauvolumens rechnen
muB, fir die Bauwirtschaft eine ganz besondere Be-
deutung.

In diesem Zusammenhang sei darauf hingewiesen, da8
auch Kursentwicklung und Dividendenausschiittungen
der in Aktienform gefiihrten Unternehmungen hinter
der Entwicklung der stationdren Industrie zuriickge-
blieben sind. Erst im letzten Jahr ist es gelungen, die
Hohe der Dividenden zu verbessern, wobei wiederum
nicht ilibersehen werden darf, dal die Dividenden-
zahlungen auf ein bei der Wahrungsumstellung sehr
stark zusammengelegtes Kapital erfolgen, das viel-
fach in einem MiBverhdltnis zum erzielten Umsatz
steht. Diese Kapitalknappheit féllt besonders ins Ge-
wicht, weil sie mit einer iiberaus ldssigen Zahlungs-
weise der Auftraggeber der Bauwirtschaft zusammen-
trifft. Die Bauwirtschaft, die ohnehin in der Regel den
Bauauftrag wédhrend der ersten acht Wochen der Bau-
ausfiihrung vorfinanzieren muB, wird natiirlich beson-
ders betroffen, wenn die vereinbarten Abschlagszah-
lungen nicht regelméBig erfolgen. Am 31. Juli 1953
betrug die Hohe der AuBenstdnde — i{iber die Frist
von acht Wochen hinaus — 739 Mill. DM und war
damit gegeniiber dem Vorjahr um rund 219%e ge-
stiegen. Dafl die Riickstinde zu einem groBen Prozent-
satz Offentlichen Kassen zur Last zu legen sind, sei
nur am Rande vermerkt.

UMSATZ

Der Umsatz des Bauhauptgewerbes stieg von rund
7,8 Mrd. DM im Jahre 1951 auf rund 9,1 Mrd. DM 1952
(+17,7 %¢). Im ersten Halbjahr 1953 lagen die Umsatze
um 0,8 Mrd. DM (+ 19,9 %) héher als im ersten Halb-
jahr 1952. Die Konjunkturlage ist jedoch weder in re-
gionaler noch in fachlicher Hinsicht einheitlich. Da die
offentlichen Auftraggeber iiberwiegen, ist die Be-
schaftigungslage sehr stark von der Finanzkraft bzw.
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der Finanzschwéche eines Landes abhdngig. Der Zu-
sammenballung der Auftrige in Nordrhein-Westfalen
steht z. B. ein geringerer Auftragbestand in einem
finanzschwachen Land wie Schleswig-Holstein gegen-
liber. Aber auch innerhalb der einzelnen Sparten hat
sich der Anteil am Baugeschehen verschoben. Wéh-
rend man in normalen Zeiten davon ausgehen konnte,
daB je ein Drittel der Bautdtigkeit auf den Wohnungs-
bau,auf 6ffentliche Bauten (einschl, Verkehrsbauten) und
auf industriell-gewerbliche Bauten entfiel, ist die Ent-
wicklung in' den letzten Jahren so verlaufen, dafl der
Anteil des Wohnungsbaus allm&hlich 50°%a erreicht
hat, wdhrend der Anteil der gewerblich-industriellen
Bautédtigkeit von Jahr zu Jahr nicht nur relativ (auf
ca. 15°%), sondern auch in absoluten Zahlen zuriick-
gegangen ist. Die Bauwirtschaft hofft, daB dieses
Nachlassen der gewerblichen Bauauftrige nach der
Sattigung des ersten groBen Bedarfs nach Kriegsende
nur eine voriibergehende Entwicklung darstellt, weil
die industriellen Auftraggeber nicht klar iibersehen
konnen, wie weit im Rahmen der grofSen Steuerreform
die nunmehr in Fortfall kommende bisherige steuer-.
liche Begiinstigung der Investitionen durch die Sen-
kung der Steuertarife ausgeglichen wird. Tatsache ist,
daB gerade groBere Industriebetriebe ihre Investi-
tionen zur Zeit zurilickstellen, bis die Steuerreform
verabschiedet ist. Die 6ffentliche Bautdtigkeit wiederum
ist wahrend des letzten Jahres durch zwei Momente
nachteilig beeinfluit worden: einmal dadurch, daB die
Besatzungsauftrage zeitweilig zurlickgingen (erst vor
AbschluB des amerikanischen Haushaltsjahres am
30. Juni d. J. ist wieder eine gréfSlere Auftragswelle
erfolgt), zum anderen dadurch, da in der Verkehrs-
wirtschaft die notwendigen Investitionen immer wie-
der aufgeschoben wurden. Wenn man davon ausgeht,
daB der soziale Wohnungsbau eine gewisse Sattigung
erreicht hat und nicht mehr wesentlich iiber das Vo-
lumen des Vorjahres hinaus ansteigen dirfte, wird
die Entwicklung der ndchsten Zeit entscheidend davon
abhangen, inwieweit an die Stelle des Wohnungsbaus
Investitionen auf dem Verkehrssektor treten. Bundes-
bahn und StraBenbau gehoéren zu den Gebieten staat-
licher Auftragspolitik, die in den letzten Jahren stark
vernachldssigt wurden. Erst das zunehmende Defizit
der Bundesbahn und die steigende Unsicherheit des
StraBenverkehrs haben die Bundesregierung veranlaBt,
dem Bundestag die entsprechenden Gesetzentwiirfe zu-
zuleiten. Das vom Standpunkt der Bauwirtschaft wich-
tigste Gesetz, die Aufstellung eines Verkehrswege-
plans, der fiir mehrere Jahre giiltig ist und dessen
Finanzierung gesetzlich gesichert wird, ist jedoch nicht
vom Bundesverkehrsminister, sondern durch einen
Initiativantrag aus den Reihen der CDU-Fraktion zur
Erdrterung gestellt worden.

VERGABEPOLITIK UND PREISRECHT

Wenn der Bauwirtschaft trotz ihrer hohen Beschafti-
gung eine Stabilisierung ihrer Ertragslage moch mnicht
gelungen ist, so ist das auBer auf die mangelnde Kon-
tinuitdt ihrer Beschéftigung in wichtigen Sparten vor
allem auf die Vergabepolitik der offentlichen Auftrag-
geber zurlickzufiihren, die in der Regel ihre Auftrdge
zum niedrigsten und nicht zum giinstigsten Preis ver-
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geben, wie es die VOB vorsieht. Wenn immer wieder
beobachtet werden muB, daB Angebote zu Schleuder-
preisen nicht ausgeschieden wurden, so ist die Frage
nicht unberechtigt, ob denn nun von den behérdlichen
Auftraggebern die Tendenz zum Pfuschertum oder zu
einer Stabilisierung der Bauwirtschaft geférdert wird.
Ist nicht .gerade der Staat als groBter Auftraggeber ver-
pflichtet, durch Bewilligung leistungsgerechter Preise
im freien Wettbewerb die Voraussetzungen fiir eine
Erhéhung der Leistungsfdhigkeit der Bauwirtschaft zu
schaffen, aus deren Auswirkungen er selbst den
gréften Nutzen ziehen wiirde? MuB er nicht bedenken,
daB er durch einen steten und nachhaltigen Druck auf
die Preise die Rationalisierungsméglichkeiten der Bau-
wirtschaft so entscheidend schwdcht, daB diese nicht
mehr die wirtschaftlichsten Arbeitsmethoden anwen-
den kann, und daB er dadurch eine echte Senkung der
Baukosten: verhindert? Bei der bisherigen Vergabe-
politik kommt eine rein fiskalische Denkweise zum
Ausdruck, der marktwirtschaftliche Gedankengénge
leider noch fremd sind.

Um die Anerkennung marktwirtschaftlicher Grund-
sdtze in der Bauwirtschaft ist auch in der Frage der
Angleichung des Baupreisrechts an die vor kurzem
erlassene Verordnung iiber die Preise bei 6ffentlichen
Auftrdgen gerungen worden. Die Bedenken, die ge-
gen die gegenwirtige Baupreisverordnung und ihre
Handhabung in der Praxis bestehen, sind kurz zu-
sammengefat folgende: Wahrend der Auftragnehmer,
der auf Grund seines im Wettbewerb abgegebenen
Angebots den Zuschlag erhélt, an den damit verein-
barten Vertragspreis gebunden ist, auch wenn sich der
Preis alsunauskémmlich herausstellt, bleibt dem 6ffent-
lichen Auftraggeber das Recht vorbehalten, den Preis
an Hand der Vorsdiriften der Baupreisverordnung
nachtréglich — auch nach Ausfithrung des Auftrages —
iiberpriifen und von der Preisliberwachungsstelle einen
neuen Preis festsetzen zu lassen. Dieser Preis, der auf
der Grundlage der Selbstkosten mit Zuschldgen, die
der subjektiven Beurteilung der Priifungsstelle iber-
lassen sind, gebildet wird, wird dann als ,angemessen”
und ,gerecht” betrachtet. Der urspriinglich durchge-
fiihrte Wettbewerb bleibt unbeachtet, die Méglichkeit,
hierbei einmal einen besseren Preis zu erzielen —
und sei es nur, um Verluste aus anderen Arbeiten aus-
gleichen zu kénnen — wird ausgeschlossen. Die Er-

trdge werden zwangsweise niedrig gehalten und die
Rationalisierung und Produktivitdtssteigerung — die
doch das Ziel jeder Wetthewerbswirtschaft sein
mufl — behindert.

Nach langwierigen Verhandlungen diirfte nunmehr
eine Einigqung in der Richtung bevorstehen, dafl Preise
fir Bauleistungen, die durch 6ffentliche oder be-
schrdnkte Ausschreibungen zustandegekommen sind,
als zuldssig gelten, wenn sich der Wettbewerb ord-
nungsmdBig vollzogen hat, Die Preisiiberwachung
wiirde sich dann im Regelfall nach der Zuschlagser-
teilung lediglich darauf erstrecken, ob die Vorausset-
zungen fiir einen ordnungsmiBigen Wettbewerb vor-
lagen. Die Nachpriifung der Preise selbst soll kiinftig
nach der Zuschlagserteilung nur dann erfolgen, wenn
ein begriindeter Verdacht dafiir vorliegt, da der Preis
den Wert der Leistung derart {ibersteigt, daB er nach
den Umstdnden des Falles in einem auffélligen MiB3-
verhdltnis zur Leistung steht (ein Merkmal, das auch
in der VOB niedergelegt ist und das auch die zivil-
und strafrechtlichen Bestimmungen fiir den Wucher
verwenden). Findet eine Nachpriifung statt, so soll sie
in einer bestimmten, nach Monaten zu bemessenden
Frist beendet werden, Fiir die Feststellung, ob ein auf-
falliges MiBverhéltnis zwischen Preis und Leistung
vorliegt, hat die Preispriifungsstelle Gutachten un-
abhéngiger Sachverstédndiger heranzuziehen. Durch die
letzte Bestimmung wire sichergestellt, daB der Unter-
nehmer, dessen Preis gepriift wird, sich nicht einem
diktierten, auf subjektiven Urteilen des Priifers auf-
gebauten Selbstkostenerstattungspreis beugen muf, der
den durchgefiithrten Wettbewerb.vollig auBer acht 1a8t,
sondern die Entscheidung durch ein neutrales Sach-
vers»témdigengremilim vorbereitet wird,

AUSLANDSTATIGKEIT

Durch die vorangegangenen Ausfilhrungen diirfte die
Situation der Bauwirtschaft auf dem Inlandsmarkt ge-
niigend gekennzeichnet sein. Das Bild wire jedoch
nicht vollstindig, wenn man nicht auch auf die Mdg-
lichkeiten eingehen wiirde, die sich neuerdings der
Bauindustrie im Exportgeschédft geboten haben.

Die Stellung der deutschen Bauindustrie im Ausland
war vor dem Kriege auBierordentlich stark. Es gab im
ganzen nur etwa zwei Dutzend Bauunternehmungen
in aller Welt, die sich mit der Ausfiihrung von Bauten -

STEINMETZBETRIEBE - ZIEGELEIEN

1954/V1I

405



auBerhalb ihrer Heimat befaBten. Hiervon waren an- .

nidhernd die Hélfte deutsche Firmen, deren Arbeiten
sich auf fast alle Ldnder der Erde erstreckten. Thr
wesentliches Tatigkeitsgebiet waren schwierige Inge-
nieurbauten, Talsperren, Hafenbauten, Bahn- und
Strafienbauten usw.

Als die deutsche Bauindustrie nach dem Kriege ver-
suchte, ihre verlorene Position wieder zuriickzuer-
obern, stieB sie auf eine stark angewachsene und
auBerdem zunichst weit iiberlegene Konkurrenz. Sie
fand nicht nur eine vermehrte Zahl ,fremder Auslands-
firmen* vor, die nicht, wie die deutschen Firmen, durch
Kriegs- und Kriegsfolgewirkungen einen Teil ihrer ma-
schinellen Ausriistung und den Anschluf} an die techni-
sche Entwicklung verloren hatten, sondern stieB auBer-
dem auf eine immer starker werdende Konkurrenz der
einheimischen Firmen solcher Lander, die frither fiir
schwierige GroBbauvorhaben fremde, und nicht zuletzt
deutsche, Firmen herangezogen hatten. Trotzdem ge-
lang es der deutschen Bauindustrie verhéltnismaBig
schnell, eine Reihe bedeutender Bauauftrdge an sich
zu ziehen, obgleich zu den genannten Schwierigkeiten
noch die auBerordentliche Behinderung durch die
schlechte -deutscher Devisenlage kam. Die deut-
schen Firmen waren héufig nicht in der Lage, die er-
forderlichen Bietungs- und Leistungsgarantien zu stel-
len und die Biirgschaften usw. fiir die Bereitstellung
der bendétigten Betriebsmittel beizubringen. Ein kom-
pliziertes Genehmigungsverfahren im Inland als Folge
des Devisenmangels kam hinzu. Trotzdem erfuhr die
Bauindustrie die Unterstiitzung der fiir den AuBlen-
handel zustdndigen Stellen, weil diese den besonderen
Wert der Auslandsbauleistung erkannten. Er lag ein-
mal darin, daB der Deviseneingang nicht durch eine
Inanspruchnahme deutscher Rohstoffquellen und vor-
hergehender Materialeinfuhren belastet war, zum an-
deren in der Erkenntnis, daB jeder Bauauftrag eine
Reihe weiterer Exportauftrdge nach sich zieht. Im all-
gemeinen erhdlt das Land, dem die bauausfiithrende
Firma angehort, auch die Auftrdge zur Lieferung der
gesamten Ausstattung einschlieBlich der maschinellen
und sonstigen technischen Anlagen.

Die devisenmé&Bigen Schwierigkeiten sind inzwischen
im Zuge der Bereinigung unserer Devisenbilanz ent-
fallen. An ihre Stelle sind jedoch andere Probleme ge-
treten. Den Auslandsbaufirmen ist infolge der Preis-
politik der 6ffentlichen Auftraggeber und der Steuer-
politik nicht die erforderliche feste Inlandsbasis ge-
geben, auf der sie in ihrem schweren Kampf mit der
ausldndischen Konkurrenz stehen miiBite. Die Erkennt-
nis der Wichtigkeit dieser Voraussetzungen fiir ein
auf die Dauer erfolgreiches Bestehen im Ausland ist
leider in Deutschland sehr gering. Uber die Fragen
der Preispolitik, liber die damit zusammenhéngende
Ertragslage und den Kampf um die freie Marktwirt-
schaft fiir Bauleistungen ist oben gesprochen worden.
Nur wenn auf diesen Gebieten im Inland von den ver-
antwortlichen Stellen eine andere Politik betrieben
wird, kann damit gerechnet werden, daf die Bauunter-
nehmungen ihre Stellung im Ausland weiter festigen
kénnen. AuBerdem muB ihnen das Steuersystem die
Méglichkeit geben, sich mit dem modernsten Gerét
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auszustatten, {iber das die ausléndische Konkurrenz
ebenfalls verfiigt, und es in angemessener Frist ab-
zuschreiben. )

Ganz besondere Sorge bereitet der Bauindustrie z. Z.
die Frage der langfristigen Vorfinanzierung von Bau-
vorhaben. Seitens des AuBenhandelsausschusses des

‘Bundesverbandes der Deutschen Industrie ist gerade

in den letzten Tagen betont worden, da8 die lang-
fristige Finanzierung von Investitionen erméglicht
werden muB, wenn die deutsche Industrie nicht an der
ihr hier liberlegenen auslédndischen Konkurrenz schei-
tern soll. Das gilt fiir Bauinvestitionen in besonderem
MaBe. Den Firmen anderer Lander, wie z.B. Frank-
reichs, sind bessere Mdglichkeiten der langfristigen
Finanzierung gegeben, so dafl sie gegebenenfalls die
deutsche Bauindustrie auch aus solchen Lindern ver-
drédngen koénnen, in denen diese bisher eine besonders
starke Stellung hatte. Das Problem ist zur Zeit gerade
in der Tirkei besonders akut, wo Deutschland mit
Firmen im Wetthbewerb steht, denen mit Hilfe ihrer
Regierungen eine Finanzierung fiir 7, 8, ja 10 Jahre
ermdglicht wird.

AUSLANDSAUFTRAGE

Die derzeitigen Auftrdge der Bauindustrie betreffen
vorwiegend Tiefbauarbeiten in Afghanistan, Agypten,
Indien, dem Irak und der Tiirkei. Einige Beispiele seien
angefiihrt: In Afghanistan werden groe Wasserkraft-
anlagen gebaut. In Agypten fiihrt die deutsche Bau-
industrie Briickenbauten und Stauwehre aus. (Das
Assuan-Projekt befindet sich noch im Vorstadium der
Finanzierung.) In Indien sind insbesondere Hafen-
bauten zu nennen, im Irak Briicken, Bewdsserungsan-
lagen und Hochwasserregulierungen groBen Stils. In
der Tiirkei werden Hafenanlagen und Sperrmauern
einschlieBlich Bauten von Druckstollen und Kraft-
werken ausgefiihrt, auBlerdem Silobauten und eine
Reihe sonstiger Hoch- und Tiefbauten.

In einer ganzen Reihe von Lindern steht die Bau-
industrie in aussichtsreichen Verhandlungen um Auf-
trdge. Es besteht begriindete Aussicht, daB sie auch
in die umfangreichen Bauvorhaben in Spanien ein-
geschaltet werden kann. Die Verhandlungen sowohl
mit den Spaniern als auch mit den zustdndigen ameri-
kanischen Stellen haben einen Verlauf genommen, der
einen gtinstigen Abschlul erhoffen laSit. Abgesehen
von denjenigen Bauvorhaben, die von den USA un-
mittelbar finanziert werden, bereitet die Uberbelastung
des deutsch - spanischen Verrechnungsverkehrs den
Bauunternehmungen besondere Sorge und droht an
sich giinstige Auftragsaussichten zu zerstéren. Eine
dhnliche Situation besteht auch in anderen fiir Deutsch-
land interessanten Landern, wie z. B. der Tiirkei.

Das gesamte Auftragsvolumen  der deutschen Bau-
unternehmungen im Ausland betrdgt zur Zeit zwischen
600 und 700 Mill. DM. Die deutsche Bauindustrie wird,
wenn ihr die notwendige Unterstiitzung der staatlichen
Stellen zur Uberwindung der genannten Schwierig-
keiten zuteil wird, in der Lage sein, ihre Stellung im
Ausland weiter auszubauen und auf weitere Lander
auszudehnen. Den Nutzen davon hétte nicht nur die
Bauindustrie, sondern die gesamte deutsche Export-
und Volkswirtschaft.
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