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liche Versorgung mit Massen-, Qualitéts- und Edel-
stihlen haben sich die Lieferfristen im Laufe des
Jahres 1951 verléngert, so daB einer der Haupt-
vorteile gegeniiber der auslédndischen Konkurrenz fast
voéllig verloren ging. Trotzdem hat die Werkzeug-
industrie im Zusammenwirken mit dem Exporthandel
in den letzten Jahren auBergewdhnliche Ausfuhr-
ergebnisse erzielt. 1950 erreichte die Ausfuhr von
Werkzeugen und landwirtschaftlichen Gerdten wert-
méBig etwa 122 Mill. DM, 1951 iber 219 Mill. DM,
und im Vorjahre wurde trotz zunehmender Export-
hemmnisse sogar ein Ausfuhrwert von 236 Mill. DM
erzielt. Mit diesen Ergebnissen und dem hohen Ex-
portanteil ijhrer Produktion (1952 fast 60 %) gehort
die westdeutsche Werkzeugindustrie zu den export-
intensivsten Industriezweigen. Wenig befriedigend
- verlief in den letzten Jahren das Interzonengeschift
der Werkzeugindustrie, obwohl in der Ostzone ein
starker latenter Bedarf an Werkzeugen vorhanden
ist. Die Leipziger Herbstmessen brachten keine
nennenswerten Auftrdge, und das ganze Interzonen-
verfahren wird als zu kompliziert empfunden. Von der
Ostzone gewiinschte Maschinenwerkzeuge konnten, da
sie lizenzgebunden sind, infolge der kurzen Fristen
mehrfach nicht geliefert werden. Im ganzen ist die
Ausfuhrsituation der Werkzeugindustrie gegenwértig
nicht unglinstig, obwohl der Auftragseingang in
diesem Jahre zu wiinschen iibrig 1&8t. Sorgen bereitet
auch die Preisfrage. Die Ausfuhrpreise sind sehr zu-
riickgegangen, und die verschiedenen mit groBer Sorg-
falt geschaffenen Exportpreisspiegel fiir Sdgen, Feilen,
Schraubenschliissel, Bohr- und Schleifapparate und
weitere Artikel haben nicht immer die tatsédchliche
Preisgestellung bestimmt. Es sind des o6fteren Preis-
unterbietungen vorgekommen, gegen die das Bundes-
wirtschaftsministerium sich nicht durchsetzte.

TENDENZEN DER TECHNISCHEN ENTWICKLUNG

In den beiden letzten Jahren konnten viele neuar-
tige - Werkzeuge entwickelt und herausgebracht wer-
den; zum groBen Teil wurden sie auf der von der

" fithren. Hier liegt’ der Gedanke zugrunde,

deutschen Werkzeugindustrie bevorzugten und stets
sehr stark beschickten Technischen Messe Hannover
erstmalig herausgestellt. Im iibrigen ist die technische

- Portentwicklung vieler Werkzeuge in vollem FluB.

Neben unzéhlige alte und bewidhrte Werkzeuge treten
stindig neue, die durch den fortschreitenden Stand der
Herstellungstechnik bedingt werden oder auch von
sich aus die Fertigungstechnik beeinflussen. Das Stre-
ben nach Arbeitsteilung in der Serienfabrikation formt
hdufig Standardwerkzeuge zu Spezialformen um. Zu-
dem bieten immer wieder neue hértere oder ver-
schleiBfestere Werkstoffe sowie neue Héartungs- und
Oberfldchenbehandlungsmethoden neue Moglichkeiten,
soweit die Leistungssteigerung mit dem hoéheren Auf- -
wand in Einklang zu bringen ist. Gréfite Bedeutung
fiir die Werkzeugbranche haben die Hartmetalle er-
langt, deren Entwicklung noch keineswegs abgeschlos-
sen ist, wie die im Vorjahre herausgebrachten séure-
bestindigen Hartmetalle und die neu entwickelten be-
sonders zihen Hartmetalle zeigen. Hartmetalle, Hart-
metall-Formstiicke zur Herstellung von Werkzeugen
und die fertigen Hartmetallwerkzeuge sind in den
letzten Jahren immer stdrker in den Vordergrund
getreten. Auch bei den Werkstoffprifgerdten ist
viel Neues entwickelt worden; sie werden allmé&hlich
von Laborgerdten zu Werkstattgerdten, zumal gerin-
gere Dimensionen zu niedrigeren Anschaffungskosten
mehr
und vor allem schneller zu priifen. Als weiteres Bei-
spiel kénnen die Diamantwerkzeuge genannt werden,
die sich ebenfalls durch neue spezielle Formen weitere
Anwendungsbereiche erschlossen haben. Allgemein
sind die Standzeiten vieler Werkzeuge in letzter Zeit
durch die Wirmebehandlung und durch besondere
Schneidengestaltung in Verbindung mit dem metallur-

-gischen Aufbau wesentlich verbessert worden. Star-

kere Anpassung der Werkzeuge an das zu bearbei-
tende Material und fortschreitende Spezialisierung
sind woh] die wesentlichen Kennzeichen der derzei-
tigen technischen Entwicklungstendenzen der deut-
schen Werkzeugindustrie.

Preise, Lohne und Umsitze im westdeutschen Baugewerbe
Dr. Emil v. Lucadou, Wiesbaden

KOSTENSTRUKTUR UND PREISENTWICKLUNG

as Baugewerbe kennt, wenn von einigen Reihen-

h&usern abgesehen wird, keine Serien-, sondern
nur eine unendlich vielfdltige Stlickproduktion. Es ist
daher schwierig, iiber die Kostenstruktur und das
Preisgefiige allgemeingiiltige Aussagen zu machen, Im
Jahre 1936 wurden eingehende Untersuchungen ang:a-
stellt, die wertvolle Anhaltspunkte gaben. Inzwischen
haben sich jedoch wesentliche Anderungen vollzogen.
Durch die Kostenstrukturuntersuchung von 1950 wird
neueres Material bereitgestellt, jedoch liegen die Er-
gebnisse dieser Erhebung noch nicht vor. Die beiden
wichtigsten KostengréBen im Baugewerbe bleiben
sicherlich nach wie vor die Posten ,Materialeinkauf”
und ,Léhne und Gehélter”.
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Kostengréfien im Baugewerbe im Jahre 1936

(in %)
Material~ Lohne
Zweig Einkauf und Gehilter
Bauhauptgewerbe (Industrie) 41,5 38,5
Bauhauptgewerbe (Handwerk) 39,7 37,7
Ausbau- u, Bauhilfsgewerbe (Handwerk} 44,4 23,1

Fir die Messung der Preisentwicklung des Bauge-
werbes steht in erster Linie die Preisindexziffer fiir
den Wohnungsbau zur Verfiigung, die nach Ande-
rung der Gewichte einzelner Kosten‘gruppen (z. B. der
Gruppe der Baustoffe) mitunter auch anderen Bauarten
zugrunde gelegt wird. Die fiir das Baugewerbe wichtig-
sten Kostengruppen in dieser Indexberechnung sind
Erdabfuhr, Baustoffe, Lohne und Handwerkerarbeiten
(wenn der Index in Gebdude- und Baunebenkosten
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gegliedert ist), und Rohbau- und Ausbauarbeiten (nach
der Gebiihrenordnung fiir Architekten, GOA. 1950). -
Nach diesem Index entwickelten 'sich die Gebdude-
kosten wie folgt:

Index der Gebdudekosten 1944 und 1948 - 1952

(1936 = 100)
Rohbau- Ausbau- Gebdudekosten

Zeit arbeiten 1) arbeiten 2) insgesamt
1944 (Jahresende) 128 132 130
1949 Januar 215 210 213

Oktober 194 185 191
1950 Juli 188 175 183

Oktober 199 188 194
1951 Januar - 209 198 205

Juli 226 210 220
1952 Februar 244 217 235

Mai 246 221 236

Anteilsberechnung Stand Februar 1952, -

1) 67,8 %; davon: Erd- (1,5), Maurer- (28,6}, Beton- (14,0), Zimme-
rer- (19,5), Dachdecker- (2,9), und Klempnerarbeiten (1,3 %).

%) 32,2%; davon: Putz- und Stuck- (55), Tischler- (9,9), Glaser-
0,6), Maler- (34), Klebe- (0,8), Ofenarbeiten (3,6), Elektr.-
0,9}, Gas- und Wasser-Instal, (%5 %).

Quelle: Statistische Berichte VI/21/10 ff.

Bei einer Verwendung dieser Indexziffer, die die Er-
fordernisse des dreigeschossigen Hauses mit 6 Woh-
nungen (60 gm), des sogenannten ,Indexhauses®, in
Rechnung stellt, muf daran gedacht werden, daB diese
nur eine Richtlinie fiir die Preisentwidklung gibt,
nicht aber die durch die ortlichen Verhéltnisse und
Wiinsche der Bauherren gegebenen konkreten Ver-
héltnisse beriicksichtigt.

Immerhin erméglicien die Angaben auch dem Nicht-
fachmann, sich eine Vorstellung von der Preisent-
wicklung und dem Anteil der einzelnen Gruppen am
Wohnungsbau zu machen. Fiir Tiefbauarbeiten war
es bisher nicht moéglich, Preisindices zu berechnen.

LOHNE UND GEHALTER

Das Baugewerbe gehoért zu den lohnintensiven Ge-
werbezweigen, Allein im Bauhauptgewerbe erreichte
die Lohnsumme im Jahre 1951 den Betrag von rund
2,6 Mrd. DM und liegt damit héher als.im Bergbau
und in der Textilindustrie. Die Lohnsumme im iibri-
gen Baugewerbe wird fiir die gleiche Zeit auf etwa
1,2 Mrd. DM geschétzt. An Gehaltern werden jéhrlich
im Baubauptgewerbe rund 200 Mill. DM gezahlt. Ein
JUnternehmerlohn” ist in diesen Summen nicht ein-
geschlossen. In den Umsétzen des Bauhauptgewerbes
zeigt der Lohn- und Gehaltsanteil trotz der Lohner-
hohungen in den Jahren 1950 und 1951 eine riicklau-
fige Tendenz; auch bei dem oben erwdhnten ,Index-
haus” senkte sich der Anteil der Lohne von 354 %
im Jahre 1936 auf 32,4 %s im Februar 1952.

Von den Bauarbeitern ging im Herbst 1950 die Lohn-
bewegung aus, die allmihlich den gréBten Teil der
Arbeitnehmer erfaBte. Sie fiihrte damals durch den
Schiedsspruch von Remagen vom 23. 9.-50 zu einer
allgemeinen Lohnsteigerung im Baugewerbe um etwa
10%. Der Fuldaer Schiedsspruch-vom 15. 4, 51 stei-
gerte den Bundesecklohn (ohne Bayern) von 1,58 DM
fiir Facharbeiter um 9Y2% und ab 15. 6. 51 um wei-
tere 3'/29%. Schlieflich wurde durch den Limburger
Schiedsspruch vom 23. 10. 51 dieser Lohn ab 1. 12. 51
um 3 Pf, und ab 1. 4.52 um 7 Pf. auf 1,89 DM erhéht ).
1) Nach Berechnungen von Prof. W. W. Leontieff (Harvard Uni-

versitdt, USA.) bewirkt eine 10 %ige Lohnerhdhung in der Bau-
wirtschaft dort einen Preisanstieg um etwa 3,8 %,
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Dieser Bundesecklohn erfdhrt je nach Vorbildung,
Land und Ortsklasse Verdnderungen, so daf der
durchschnittliche Lohn der Bauarbeiter niedriger liegt.

Die Lohnsituation im Baﬁhauptgewerbe wiére nicht
vollstandig dargestellt, wenn nicht auf eine Einrich-
tung hingewiesen wiirde, die von dem Bemiihen
zeugt, den Sonderverhdltnissen im Baugewerbe Rech-
nung zu tragen. In Wirtschaftszweigen mit einem
mitunter durch Generationen gehaltenen Arbeiter-
stamm wird durch Pensionskassen, Werkwohnungen,
Erholungsheime u. & mancherorts viel getan, um den
Reallohn zu heben und die Arbeitnehmer an die Be-
triebe zu binden. Die starke Fluktuation, die bereits
geschilderten Eigenarten und die Betriebsgrofenver-
hiltnisse im Baugewerbe erschweren die Einrichtung
von Sozialmafnahmen fir das einzelne Unternehmen.
Infolgedessen besteht als Gemeinschaftseinrichtung
die ,Gemeinniitzige Urlaubskasse fiir die Bauwirt-
schaft’, um den Urlaubsanspruch der Arbeiter beim
Wechsel des Arbeitgebers durch ein besonderes Ur-
laubsmarkenverfahren zu sichern, aber auch um
soziale Einrichtungen, wie Altersheime und -den
sozialen Wohnungsbau, zu schaffen,

Durchschnittliche Bruttostundenverdienste des
Baugewerbes im Bundesgebiet 1)

Baugewerbe Industrie (ohne Bergbau)
Index %) Index %)

Zeit Dpf ?) (1938 = 100) Dpf %) (1938 = 100)
1950 Mirz 134,7 153,6 134,4 151,2
Juni 131,5 151,9 135,5 152,8
Sept. 136,8 159,3 139,8 152,7
Dez. 145,5 166,9 146,9 164,9
1951 Marz . 145,7 167,9 152,1 BT
Juni 161,1 186,5 162,8 183,3
Sept, 163,1 190,0 164,1 184,8
1952 Febr. 168,7 193,6 1697 189,0
Mai 171,9 199,2 171,8 191,8
August 171,6 199,0 172,8 193,1

') Ohne die Lander der franzésischen Zone. 2) Nur maénnliche,
ohne Lehrlinge. 3) Einschl, weibliche Arbeiter.

Bei der Beurteilung der Lohnhéhe der Bauarbeiter ist
zu beriicksichtigen, daB im Baugewerbe die Unsicher-
heit des einzelnen Arbeitsplatzes gréBer ist als in
anderen Berufsgruppen. Dies erklirt sich durch seine
Empfindlichkeit gegeniiber der allgemeinen Wirt-
schaftsentwicklung und durch die Abhédngigkeit von
Saisonschwankungen. Es kommt hinzu, daB die auf
der Baustelle tétigen Arbeitskrafte neben der korper-
lichen Anstrengung der Bauarbeit den Witterungs-
unbilden in stdrkerem MafBe ausgesetzt sind als
andere. SchlieBlich ist die Zahl der Unfille iiber-
durchschnittlich hoch. Die von den Bauberufsgenossen-
schaften ermittelte Unfallquote liegt flir die von ihnen
betreuten Betriebe des Roh- und Ausbaus bei 5,3 je
1000 Versicherte (1949) und bei 6,2 in der Tiefbau-
Berufsgenossenschaft, also in beiden Fé&llen erheblich
tber der durchschnittlichen Unfallquote von 3,9 je
1 000 Beschéitigte.

Von den bei allen gewerblichen Berufsgenossen-
schaften gemeldeten Unfédllen entfielen auf das Bau-

- gewerbe (in %o aller Schadensfille):

Jahr Arbeitsunfille Wegeunfalle
1949 18,7 17,0
1950 20,0 18,0
1951 19,8 17,5
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Der Anteil der Unfdlle mit schwerwiegenden Folgen
(Tod, vollige oder teilweise Erwerbsunfahigkeit) war
in diesen Jahren im Baugewerbe weit héher als der
entsprechende Anteil der Versicherten im Baugewerbe
und stelite sich auf iber 20°%o aller Unfdlle. Von
10666 todlichen Unfdllen in diesen drei Jahren in
allen gewerblichen Berufsgenossenschaften -entfallen
2 157 auf das Baugewerbe.

UMSATZZIFFERN

Preise, Lohne und die Lage am Geld- und Kapital-
markt bestimmen die Umsédtze im Baugewerbe. Hier-
bei zeigen sich die Wechselwirkungen des Wirtschafts-
lebens besonders deutlich.

Die fur das Baugewerbe ermittelten Umsédtze ent-
sprechen dem Geldeingang der Betriebe. In diesem
Gewerbe ist es iiblich, die Umsé&tze nicht nach dem
Fakturenwert, sondern nach dem effektiven Eingang
festzustellen; denn die Zahlungen der Bauherren er-
strecken sich auf den verhdltnismdBig langen Zeit-

raum vom Baubeginn bis zur Erteilung der SchluB-

abrechnung wund darliber hinaus. Die Umsdtze ent-
halten den gréﬁten Teil der Kosten fiir Baustoff- und
Materiallieferungen, im Ausbaugewerbe auch den
Handelsumsatz, d. h. Verkdufe iiber den Ladentisch
ohne Montagearbeiten. Die Umsédtze werden in der
Regel zu 45°% im ersten und zu 55°%. im zweiten
Halbjahr erzielt. Ohne Berlicksichtigung der noch
nicht bezahlten Rechnungen ergaben sich folgende
Umsatzziffern (in Mrd. DM): .

Zwelg 1950 1951
Bauh&auptgewerbe 6,0 7,2
Ausbau- und Bauhilfsgewerbe .

(ohne Handelsumséize) 2,9 3,7
Baugewerbe insgesamt 8,9 10,9

Die Umsatzsteigerung von 1950 auf 1951 ist zu etwa
zwei Dritteln auf die Preisentwicklung und auf Lohn-
erh6hungen zurickzufithren. Das restliche Drittel stellt
eine echte Steigerung des Bauvolumens dar. Diese ist
auf stdrkeren Gerdteeinsatz, auf betriebliche Rationa-
lisierung und in Verbindung damit auf gesteigerte
Leistungen der Bauarbeiter zuriickzufiihren.

In der Vorkriegszeit wurde in den gréSeren Betrieben
des Bauhauptgewerbes mit einem Jahresumsatz von
4—5000 DM je auf der Baustelle beschéftigten Ar-
beitnehmer gerechnet, Im Jahr 1949 stellte er sich auf
5800 DM, im Jahr 1950 auf 7400 DM, wenn eine
durchschnittliche Beschéftigtenzahl von 805 000 Arbeit-
nehmern angenommen wird. Werden die Umsdtze
des Bauhauptgewerbes je Einwohner im Bundesgebiet
berechnet, so stellen sich die DM-Betrdge in diesen
beiden Jahren auf 9774 und 125,59. Innerhalb des
Bundesgebietes sind sie am h&chsten in Gebieten mit
grofen und zerstorten Stddten und in Industrie-
zentren, wdahrend die stark ldndlichen Bezirke, in
denen die Bautdtigkeit schwiécher ist, erst in weitem
Abstande folgen.

LIQUIDITAT UND KONKURSE

Die Liquiditit des Baugewerbes wird neben den
Geldeingédngen weitgehend durch die AuBenstinde
der einzelnen Betriebe bestimmt. Insbesondere im
Bauhauptgewerbe miissen die Betriebe oft iiber die
iiblichen Zahlungsvereinbarungen hinaus bei der Fi-
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nanzierung in Vorlage treten und die Zwischenfinan-
zierung bis zur Auszahlung der Hypotheken iiber-
nehmen, um tiberhaupt beschiftigt zu sein. Im Juli
1951 stellten sich die iiber 8 Wodhen alien AuSen-
stinde im Bauhauptgewerbe auf iiber 1/: Milliarde
DM, von denen etwa /s von 6ffentlich-rechtlichen, 3/4
von privaten Auftraggebern zu bezahlen waren. Ins-
gesamt hat die ,Baukonjunktur”, von der innerhalb
des Bundesgebietes insbesondere im Hochbau seit der
Wahrungsreform gesprochen werden kann, im Bau-
gewerbe trotz der Steigerung der Umsétze infolge oft
gedriickter Preise wohl nicht die Gewinne gebracht,
die in der OUffentlichkeit h&ufig vermutet werden.
Auch Insolvenzen blieben nicht aus. Hierbei iiber-
wiegen im Baugewerbe die Konkurse, wie die nach-
stehenden Zahlen erkennen lassen:

Die Insolvenzen im westdeutschen Baugewerbe
(Bauhandwerk und Bauindustrie)

: Anteil an allen
Vergleichs-
Jahr Konkurse verfahren Insolu\/'oenzen
1949 1) 234 41 6,50 )
1950 385 93 8,76 %)
1951 535 129 T 14,16 %)

1) Ohne Baden. ? Einschl, AnschluBkonkursen. *) Ausschl. An-
schluBkonkursen.

Dem starken Ansteigen der Insolvenzen, das wohl
in erster Linie auf die durch die Koreakrise ver-
ursachten  Finanzierungsschwierigkeiten  zuriickzu-
fihren ist, folgte im ersten Halbjahr 1952 wieder ein
Rickgang auf 232 Konkurse und 19 Vergleichsver-
fahren. Der Anteil der Insolvenzen im Baugewerbe
an denen der ganzen Wirtschaft liegt (ohne Bertick-
sichtigung des unterschiedlichen Anteils des Bau-
gewerbes am Wirtschaftsleben) héher als in den
sechten’ Friedenszeiten, d. h. in den Jahren 1900 bis
1913. In diesen Jahren ergaben sich im Reichsgebiet
im Baugewerbe durchschnittlich jdhrlich 690 Kon-
kurse, und der Anteil an allen Konkursen schwankte
zwischen 5,22 und 8,29 %.

Die Zahl der Vergleichsverfahren liegt im Verhéltnis
zu der der Konkurse auflerordentlich niedrig. Das
Risiko der Bauunternehmer ist gréBer als in anderen
Wirtschaftszweigen. Es geht meist ,um das Ganze";
infolgedessen fiihren Schwierigkeiten oft auch zum
vollstdndigen Zusammenbruch der Unternehmung.
Von allen Industriegruppen hatte im Jahre 1949 das
Bauhauptgewerbe mit rund 200 000 DM die hochsten
durchschnittlichen Verluste bei den erfaften Konkurs-
verfahren. Bei dem Ausbauhandwerk stellten sich
die Verluste je Verfahren auf rund 50 000 DM.

Die Ursachen fiir die Zusammenbriiche liegen nicht
immer bei den Bauunternehmern. Héufig ist der Bau-
herr, der seine finanzielle Position i{iber- und die
Schwierigkeiten der Geldbeschaffung unterschitzt, die
Veranlassung. Der Bauunternehmer aber verfiigt iiber
keine ,Polster”, wie sie Industrie und Handel sich vor
der Wahrungsreform vielfach schaffen konnten, denn
er kann nicht auf Vorrat produzieren. Er hat es trotz
der Baukonjunktur in-der Gegenwart, so darf aus den

- vorliegenden Zahlen geschlossen werden, schwerer,

seinen Betrieb erfolgreich zu entwickeln, als in der
.guten alten Zeit”.
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