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Die WirtschaftszWeige, die sich gegeniiber der aus-
. ldndischen ‘Konkurrenz stark fithlen, wie z. B. der

Maschinenbau und’ die Elektroindustrie, sind bereit,
die Ubergangsschwierigkeiten in Kauf zu nehmen, um
damit zur schnelleren Normalisierung der Auben-
handelsbeziehungen beizutragen. Es kommt diesen
exportorientierten Branchen vielmehr darauf an, in
Torquay Zollermi8igungen: von ihren Absatzlindern

zu erreichen. Demgegeniiber werden die Wirtschafts-

zweige, die  dem Konkurrenzdruck des Auslandes
ausgesetzt sind, in erster Linie auf den Schutz der
eigenen Produktion bedacht sein und ihre Zollposi-
tionen zu erhéhen und zu verteidigen suchen.

Mit dem Inkrafttreten des neuen deutschen Zolltarifs
ist nicht vor Mitte 1951 zu rechnen. Bis dahin werden
noch zahlreiche Zollsdtze herabgesetzt werden, wenn
dafiir entsprechende Konzessionen auf der Tagung in
Torquay eingehandelt werden kénnen. ’

Deutschlands Chance in Siidamerika
Dipl. rer. pol. Alfr;d Sdineider, Haﬁburg

Die zwanzig siid- und mittelamerikanischen Staaten
unter Einschluff Mexikos haben vor dem letzten
Kriege die wichtigste Rolle im deutschen Ubersee-
handel gespielt. Lateinamerika war ein groBerer
Absatzmarkt, es lieferte uns mehr Rohstoffe und Nah-
rungsinittel als der Ferne Osten, als Afrika, und selbst
als die USA. und Kanada zusammen. Wir haben in
der Vorkriegszeit diesem siidlichen Amerika — weil
seine gesamte Wirtschaft in rascher Entwicklung be-

grifien war — den Namen des ,aufsteigenden Konti- -

nents” gegeben. Wer seine Entwicklung seither ver-
folgt hat, weiB, daB er ihn heute erst recht verdient.
Denn im Gegensatz zu Europa sind die Staaten Latein-
amerikas gestirkt aus dem ‘Krieg hervorgegangen.
Sie haben in den Jahren der Kriegs- und Nachkriegs-
konjunktur riesige Gewinne erzielt und einen Teil
davon zur VergroBerung ihrer Industrieerzeugung
verwendet. Siidamerikanische Aktiengesellschaften
konnten damals — und nicht nur ausnahmsweise! —

‘Dividenden bis zu 100 Prozent ausschiitten. Ausldndi-

sche Anleihen wurden abgeldst, fremdes Industrie-

‘kapital nationalisiert und ansehnliche Handelsflotten,
- so in Argentinien, geschaffen. Zwar hat sich das Kon-

junkturbild mittlerweile wieder gewandelt. - Der
DollariiberfluB von einst hat sich, von dem Erdélland
Venezuela abgesehen, in einen oft besorgniserregenden
Dollarmangel verwandelt. Die Ausfuhr von indu-
striellen Fertigwaren, die sich im Kriege kriftig ent-
wickelt hatte, ist zusammengeschrumpft, und es gibt
noch manche andere Schwierigkeiten. Geblieben aber

-ist mit einer vermehrten Bevélkerung eine gestiegene

Lebenshaltung und ein gréferes Sozialprodukt. Es ist
kein Zweifel, da8 die lateinamerikanischen Lé&nder
das letzte Jahrzehnt gut zu nutzen verstanden haben.
Der Krieg, der in Europa zerst6rt hat, hat in Latein-
amerika aufgebaut.

STEIGENDE EXPORTE

Es ist fiir Deutschland eine lockende Aufgabe, den
Warenaustausch mit Lateinamerika zu pflegen. Diese
Aufgabe sollte unter allen iiberseeischen Zielsetzun-

‘gen unsvefer Handelspolitik sogar obenanstehen. Denn

nach keinem anderen Erdteil und nach keiner Lander-
gruppe in Ubersee hat Deutschland in den letzten
anderthalb Jahren Exportsteigerungen von dem Um-
fang erzielt wie nach Lateinamerika. Betrug der Wert

. des deutschen Lateinamerika-Exports im ersten
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Quartal 1949 erst 5 Mill. $, so hat er sich im ent-

- sprechenden : Zeitraum des laufenden Jahres schon

auf 20 Mill. § erhéht. Dieser Aufstieg ist umso be-
merkenswerter, als einmal 1949 erst das Anlaufsjahr
unserer Lateinamerika-Ausfuhr war und es zum ande-
ren bisher nur sehr wenige, gut funktionierende
Handelsverttége und Zahlungsabkommen mit den
lateinamerikanischen Staaten gibt. Erst wenn ein
dichtes Netz solcher Vertrdge geschaffen sein wird,
kann sich die deutsche Ausfuhr zu voller Héhe ent-
wickeln. Trotzdem ist Lateinamerika schon jetzt, seit
Jahresbeginn, zum wichtigsten Absatzgebiet Deutsch-
lands in der westlichen Hemisphire geworden. Die
USA. und Kanada haben in den ersten fiinf Monaten
dieses Jahres fiir 24 Mill. § deutsche Waren gekauft,
Lateinamerika hingegen fiir 36 Mill. §. Im vergange-
nen Jahr war es noch umgekehrt, die USA. waren
auf ' dem amerikanischen Kontinent Deutschlands
wichtigstes Ausfuhrventil. '
Néhern "wir uns somit in den Relationen . unseres
Geschifts mit den beiden Amerika schon wieder den
Vorkriegsverhéltnissen, so gilt das nicht fiir die
GréBenordnung der Ausfuhrziffern im Verkehr mit
Lateinamerika. Bei vorsichtiger Kalkulation wird die
Bundesrepublik wohl erst im Jahre 1950 dieselben
Exportwerte fiir Siid- und Mittelamerika buchen
konnen wie 1932, als Weltkrise und Welthandel auf
dem tiefsten Punkt der Vorkriegszeit angelangt
waren. Damals fiihrte Deutschland fiir 235 Mill, RM
nach Lateinamerika aus, im Vergleich zu 133 Mill. DM
im Jahre 1949. DaB Deutschland in Zukunft imstande
sein mifite, die Erlé6se aus dem Exportgeschdft nach
Lateinamerika bis iiber das Ergebnis der besten Vor-
kriegsjahre hinaus zu steigern, halten wir aus drei
Griinden fiir wahrscheinlich:

Vor dem Kriege gingen 9°%o unserer Gesamtausfuhr -
nach Lateinamerika, im vergangenen Jahr hingegen

.waren es erst 2,5%. Diese Spanne stellt zweifellos

eine unausgeschépfte Kraftreserve fir den deutschen
Lateinamerika-Export dar. Sie kann nutzbar gemacht
werden, wenn sich die Anstrengungen der deutschen
Exporteure mit einer klugen staatlichen Handelsver-
tragspolitik verbinden, die darauf abzielen mu8, den
Abstand zwischen damals und heute aufzuheben. DaB
diese Méglichkeit besteht, ist nicht zweifelhaft. Denn
der Krieg ist an dem Fundament des deutsch-latein-
amerikanischen Warenaustausches, an dem Ergén-



zungsverhdltnis zwischen einem hochindustrialisierten
Land und einem  Rohstoffgebiet, fast spurlos vor-
iibergegangen.  Industrieerzeugnisse aus Deutschland
miissen auch in Zukunft gegen die Rohprodukte
Lateihamerikas ausgetauscht werden, gegen Getreide,
Zucker, Kaffee, Tabak, Erdsl, Metalle, yVolle und
Baumwolle. Ferner biirgt das im Kriege gewachsene
Wirtschaftsvolumen Lateinamerikas fiir dessen héhere
Konsumkraft, und folglich bestehen auch fiir deutsche
Erzeugnisse heute mehr Absatzchancen als friiher.
Und schlieBlich hat Venezuela ein sprechendes
Beispiel fiir die praktische Méglichkeit der Steigerung
. des deutschen Absatzes iiber den Vorkriegsstand hin-
‘aus gegeben. Schon im Jahre 1949, also im Anlaufs-
jahr unseres Lateinamerika-Exports, hat Venezuela,
mit Ausnahme von 1929 und 1938, mehr deutsche
Waren eingefiihrt als vor dem Kriege. Seine Einfuhr
aus Deutschland betrug rund 26,5 Mill. DM gegeniiber
24 Mill. RM im Jahre 1936. Auf diese Weise riickte
Venezuela im vergangenen Jahr hinter Brasilien zum
zweitwichtigsten Absatzgebiet Deutschlands in Latein-
_amerika auf. Das war im iibrigen der Grund, weshalb
in diesem Sommer die' ersten nach Lateinamerika
entsandten- Handelsmissionen der ' Bundesregierung
Brasilien und Venezuela aufsuchten. Argentinien,
das in Lateinamerika frither den zweiten Platz unter
den Beziehern deutscher Waren eingenommen hat, ist
- ‘jedenfalls im vergangenen Jahr — an den sechsten
Platz getreten, und erst in den jiingst vergangenen
Monaten konnte der Abstand gegeniiber Venezuela
und ebenfalls‘gegenﬁber Kolumbien und Mexiko iiber-
briickt werden. ' -

HOHE EINFUHRUBERSCHUSSE

Allerdings scheint uns das seit 1949 im Verkehr mit
Lateinamerika verfolgte Prinzip der Liberalisierung
des Handels kein sicheres Unterpfand fiir eine stetige
Exportsteigerung nach jenen Landern zu sein. Bisher
wirkte die Liberalisierungspolitik jedenfalls aus-
schlieBlich zugunsten der lateinamerikanischen Lander.
Im Gegensatz zur Ausfuhr hat die westdeutsche Ein-
fuhr aus Lateinamerika den Vorkriegsstand weit iber-
schritten, Fiir mehr als 611 Mill. DM hat die Bundes-
republik 1949 an Rohstoffen, Nahrungs- und GenuB-
mitteln aus Lateinamerika bezogen, wahrend es 1936
nur fiir 588 Mill. RM waren. Wir erkennen daraus

&

unschwer, wie sich der Ausfall unserer Agrargebiete

ostlich der Elbe zugunsten Siidamerikas auf unsere
Rohstoff- und Nahrungsmittelbilanz ausgewirkt hat.
Dieser auf deutscher Seite bestehende Einfuhrzwang
hat unsere Handelsbilanz mit Lateinamerika sehr un-
glinstig gestaltet. So stellte sich im vergangenen Jahr
der Passivsaldo unserer Handelsbilanz mit Latein-
amerika auf 478 Mill. DM. Es ist also dringend ein
Bilanzausgleich notwendig.
In besonderem MaBe sind es die La Plata-Lénder und
- Kuba,deren Beziige aus Deutschland absolut und relativ
am meisten hinter ihren Lieferungen nach.Deutschland

zuriickgeblieben sind. Das ist umso verwunderlicher,als

diese Lander, Argentinien an erster Stelle, Auenhandel
nach dem Prinzip von Leistung und Gegenleistung, in
dem Sinne betreiben, daB die wechselseitigen Lieferun-
gen sich wertmaBig ausgleichen miissen. Argentinien

. und Uruguay haben diesem Prinzip mit der Formel

wcomprar a quien nos compra’ (,Kaufe bei Deinem
Kunden"”) international ' anerkannten Ausdruck ge-
geben. Und dieser Gegenseitigkeitsstandpunkt wird
in Zukunft nicht nur fiir das handelspolitische - Ver-
hédltnis Deutschlands mit Argentinien, sondern auch
mit den iibrigen lateinamerikanischen Landern Geltung
e'rlangen'mﬁssen. Denn Einfuhrsalden in der bisheri- -
gen Hihe werden fiir Deutschland, zumal nach Fort-
fall der Marshallplan-Hilfe, nicht tragbar sein. Ein
groBeres MaB von Gegenseitigkeit ist also nétig.

DEUTSCHLAND—BRASILIEN

. Die im Frithjahr und Sommer dieses Jahres unter-

zeichneten Handelsvertrdge Westdeutschlands mit
stidamerikanischen Staaten bewegen sich durchaus auf
dieser Linie. Ein Musterbeispiel bildet der Vertrag
mit. Brasilien, dessen Ratifizierung bevorsteht. Er sieht
einen Warenaustausch von 115 Mill. $, also von nicht
viel weniger als einer halben Milliarde DM, in jeder
Richtung vor. Da Deutschland im Hochkonjunktur-
jahre 1929 Waren im Werte von nur 210 Mill. RM,
also weniger als der Hailfte der genannten Summe,
nach Brasilien verschifft hat, wiirde der neue Vertrag
einen Rekord in der deutsch-brasilianischen Handels-
geschichte ‘aufstellén.

Dieses Abkommen ist in der brasilianischen Uffent-
lichkeit als ,angenehmste Uberraschung” begriift
worden. Deutschland, so lesen wir in der brasiliani-
schen Presse, sei den Wiinschen Brasiliens weit ent-
gegengekommen, - Bei gewissen Erzeugnissen habe es
Abnahmeverpflichtungen {ibernommen, die den vor-
jéhrigen . Export Brasiliens nach allen Léndern der
Welt um 25°%¢ ibersteigen. So werde Deutschland
62 % der brasilianischen Tabakausfuhr, 60°%e der
Eisenerzausfuhr und den gesamten ExportiiberschuB
Brasiliens an Wolle iibernehmen. Die deutschen Baum-
wollbeziige wiirden ein Viertel der brasilianischen
Gesamtausfuhr ausmachen, rund 33 % der Hauteaus-
fuhr und 6 °/s des Exportkaffees wiirden nach Deutsch-
land gehen. Am begriiBenswertesten, so heiBt es-
weiter, sei vielleicht die Regelung iiber die Ausfuhr
brasilianischer Eisenerze nach Deutschland. Denn die
Hoffnung, daB die USA. sie abnehmen wiirden, habe
sich ‘durch die Erzfunde in Labrador und Venezuela
verflichtigt. Deutschland hingegen sei sogar bereit,
seine ‘Erzkdufe in Schweden, Spanien, Frankreich und
Nordafrika zugunsten Brasiliens einzuschrénken. Ahn-
lich vorteilhaft seien die Vereinbarungen iiber die
Abnahme von H&auten, Wolle und Tabak-Erzeugnissen,
die Brasilien im Wettbewerb mit dritten Léndern
heute nur schwer auf dem Weltmarkt unterbringen
konne. Kurz, mit diesem Handelsvertrag kénne man
die Exportschwierigkeiten, unter denen Brasilien heute
leide, nahezu als tiberwunden ansehen. Und es bleibe
nur noch {ibrig, sich mit den — allerdings nicht voll
befriedigenden — Zahlungsvereinbarungen zu be-
fassen. Zahlung erfolge némlich im Kompensations-
wege.” Wenn Deutschland, so heit es weiter, sich
jedoch bereit erkldrt habe, die zu teuren brasiliani-
schen Erzeugnisse auf diesem Wege abzunehmen, und
wenn es dagegen Produkte. liefere, die gleichfalls
iiber dem Durchschnittspreis des Weltmarktes faktu-
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rieren, so seien darin eben die Vor- und Nachteile

jedes Kompensationsverfahrens zu erblicken, und man
miisse sich damit solange abfinden, wie die gegen-
wiértige ungiinstige Lage des Welthandels anhalte.

MEXIKO UND USA.

Der deutsch-brasilianische Handelsvertrag vom 6. Juni
1950 wurde also in einer Situation unterzeichnet, in
der es Brasilien auf Exportférderung nach Deutsch-
land und Europa wesentlich ankam. Von Brasilien und
von der Mehrzah! der iibrigen lateinamerikanischen
Linder aus gesehen, ergibt sich diese Notwendigkeit
aus den im Kriege entstandenen, heute jedoch nicht
mehr haltbaren engen Bindungen an die USA. Ahnlich
wie nach dem ersten Weltkrieg ist in Siid- und Mittel-
amerika jetzt abermals der Moment einer Re-Norma-
lisierung der zwischenstaatlichen Austauschbeziehun-
gen durch Auflockerung der .Bindungen zum nord-
amerikanischen Markt und durch 'AufSenhandelsver-
lagerung nach Europa gekommen. Darin liegt heute
Deutschlands Chance, denn es braucht sich in eine
schon in FluB gekommene Entwicklung nur noch ein-
zuschalten. Mexiko bildet dafiir ein weiteres Beispiel.
Mexiko war im Jahre 1949 — wie in der Vorkriegs-
zeit — unser drittwichtigster Absatzmarkt in Latein-
amerika, und zwar nach Brasilien und Venezuela.
Seine AuBenhandelsverflechtung mit den USA. ist
heute besonders eng. Noch im vergangenen Jahr hat
es 87 %o des Wertes seiner Einfuhr aus den USA. be-
zogen -und 769%e seiner Ausfuhr dort abgesetzt.
" Weniger auf seine als auf die Initiative der USA. hin
wird sich das in absehbarer Zeit &ndern. Denn
Washington hat vor wenigen Wochen den im Jahre
1943 geschlossenen Meistbegiinstigungsvertrag mit
Mexiko zum 31. Dezmber 1950 gekiindigt. Da dieser
Vertrag die nordamerikanischen Zélle auf eine lange
Reihe mexikanischer Produkte drastisch gesenkt hatte,
rechnet Mexiko nach Ablauf des Vertrages mit ver-
starkten Absatzschwierigkeiten auf dem nordamerika-
nischen Markt. Roho! und Blei werden besonders be-
troffen, und die kommenden Zollerhéhungen Nord-
amerikas werden auch auf dritte lateinamerikanische
Lénder, insbesondere auf Venezuela und Peru, weiter-
wirken. Eine weitere Verschirfung des mexikanischen
Dollarmangels diirfte dann die Folge sein. Unter dem
drohenden Eindruck dieser Entwicklung hat Mexiko
sich entschlossen, eine Handelsmission nach Europa
zu senden, um Ersatz fiir den sich verschlieBenden
nordamerikanischen Markt zu suchen. Die Verhand-
lungen mit Grofbritannien. und Frankreich haben
keine besonderen Erfolge gebracht. Um so gréfere
Hoffnungen setzt Mexiko auf Deutschland und auf die
zurzeit zwischen beiden L&ndern stattfindenden Ver-
handlungen iiber eine Steigerung des Warenaus-
tausches. '

HEMMENDE MOMENTE

Die Ausnutzung dieser Lage setzt Handelsvertrige
und Zahlungsabkommen voraus, die in ihrer Struktur
und in ihrer Handhabung jede Gewdhr fiir eine Be-
“fruchtung des deutsch-lateinamerikanischen Handels
bieten. Es steht auBer Frage, daB unsere bisherige,
knapp anderthalbjdhrige Handelsvertragspraxis mit
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Stidamerika wenig befriedigend gewesen ist. Aﬁsge-,

sprochen unbefriedigend haben sich die Austausch-
beziehungen mit Argentinien, dem groBSten Markt
Lateinamerikas, entwickelt, und fir Uruguay gilt
das gleiche. Wihrend Deutschland seine vertrag-
lichen Abnahmeverpflichtungen gegeniiber Argentinien
im groBen und ganzen erfiillt hat, haben die argen-
tinischen. Behérden Importlizenzen fiir deutsche Er-
zeugnisse so zdgernd erteilt, daf im vergangenen
Jahr einer deutschen Einfuhr aus Argentinien von
184 Mill. DM ein Ausfuhrwert von nur 7 Mill. DM
gegeniiberstand. Der Grund dafiir, die eigentliche
Schwierigkeit des deutschen Argentinienhandels, mufl

in dem zwischen beiden Léndern vereinbarten Zah--

lungsmodus gesucht werden. Statt der Verrechnung
iber. das ,offset account”, zu der sich die meisten
tbrigen ° lateinamerikanischen Lénder verstanden
haben, hat Argentinien im Verkehr mit Deutschland
auf effektiver Dollarzahlung bestanden. Da die Dollar-
knappheit in Argentinien besonders akut ist, mégen
seine Behdrden Deutschland mit betonter Absicht als
ergiebige Dollarquelle betrachtet und auf diese Weise
einen angemessenen Ausgleich der Handelsbilanz
verhindert haben. Verrechnung nach dem Grundsatz
der Reziprozitit und nicht der handelspolitischen
Liberalisierung muf daher in Zukunft das beherr-
schende Prinzip im - beiderseitigen Warenaustausch
werden. ) :

Umgekehrt war der deutsche Warenaustausch mit
Chile bisher durch ungeniigende deutsche Kaufe ge-
hemmt, woraus sich dann selbstverstdndlich eine un-
zureichende Importlizenzerteilung fiir deutsche Giiter
ergab. . Abgesehen von zahlungstechnischen ~Bestim-

mungen, die sich auch hier als hindernd fiir eine freie-

Handelsentwicklung gezeigt haben, liegt der Haupt-
grund dafiir in der ungliicklichen Vereinbarung, daB
Deutschland fiir Salpeter und Kupfer, die chilenischen
Hauptexporterzeugnisse, Zahlung in Dollarwdhrung
zu leisten hat. Abhilfe mtifte somit durch Zuerken-
nung der Verrechnungsféhigkeit fiir diese Erzeugnisse
geschaffen werden, und ferner wird von deutscher
Seite zur Auflockerung des allgemeinen Zahlungsver-
kehrs eine kréftige Erhohung der Saldengrenze, des
sog. Swing, empfohlen.

Wie man sieht, sind es bisher die Méangel sowohl in
der praktischen Handhabung als auch im Inhalt
unserer Handels- und Zahlungsabkommen gewesen,
die hemmend auf den Austausch mit Siid- und Mittel-
amerika gewirkt haben und noch wirken. Das System
dieser Vertrdge befindet sich nach fast zehnjdhriger
Abschnilirung Deutschlands vom lateinamerikanischen
Markt erst im Stadium des Neuaufbaus.

Daneben aber bestehen fiir Deutschland Exporthinder-
nisse, die in dem heutigen, gegentiber der Vorkriegs-
zeit teilweise stark verd@nderten Entwicklungsstadium
der lateinamerikanischen Volkswirtschaften begriindet
sind. Gerade die gr6B8ten L&nder Lateinamerikas —
Argentinien,. Brasilien, Chile und Mexiko — haben

‘im Kriege ihre Industrie ausgebaut und konnten

in den Kriegs- und ersten Nachkriegsjahren ansehn-
liche Mengen von. Fertigerzeugnissen nach anderen
Lindern exportieren. Diese Ausfuhr ist in der letzten
Zeit vor der iberlegenen Konkurrenz der hochindu-



strialisierten Linder vom Weltmarkt wieder ver-
schwunden. Umso stdrker ist gegenwiértig der Druck
dieser meuen Industriekapazititen auf die inneren
‘Méarkte Lateinamerikas, und umso stdrker sind folg-
lich die Schutzanspriiche der nationalen Industrien
an die Regierungen. Manches unserer arbeitsinten-
sivsten Industrieerzeugnisse wird kiinftig also in
den groBen Léndern Lateinamerikas auf zollrecht-
liche Schranken stoSen. Und da wir mit diesen
Produkten, die bei uns als ,essentials”, driiben jedoch
als ,non essentials" angesehen werden, in erster
Linie unseren Export bestreiten wollen, bedeutet es
keinen ausreichenden Trost, wenn man uns zum Aus-
gleich auf die steigenden Absatzméglichkeiten fiir

weniger arbeitsintensive technische und chemische

Halbfabrikate verweist. In jedem Fall wird eine
arbeitsreiche und oft kostensteigernde Umstellung in
unserem Exportsortiment fir Sid- und Mittelamerika
vorgenommen werden miissen.

Ein kiirzlich veréffentlichter UNO- Berlcht ist der Auf-
fassung, daB Westdeutschland bis zum Jahre 1952 ein
Drittel des Dollardefizits seines gesamten AuBen-
handels ‘durch Forderung seines Lateinamerika-Ex-
portes ausgleichen kann. Er stiitzt sich im wesent-
lichen auf die Tatsache, daB die Einfuhr Latein-

amerikas aus den USA. seit Anfang 1947 und die
Einfuhr aus GroBbritannien seit dem Herbst 1948
stdndig sinken. Da ferner der. Passivsaldo Latein-
amerikas im Verkehr mit den USA. rund 75 % seines
Aktivsaldos im Handel mit den westeuropéischen
Landern ausmache, werde man in Lateinamerika dazu
gezwungen, die Einfuhr aus Europa, und besonders
aus Deutschland, zu steigern.

Es ist moglich oder sogar wahrscheinlich, daB der
Korea-Konflikt diese Entwicklung begiinstigt. Aller-
dings kann es sein, daB eine neue Riistungskonjunktur -
in den USA., &hnlich wie im letzten Weltkrieg, zu
einer Wiederankurbelung der lateinamerikanischen
Ausfuhr nach den USA., fiihrt. Die in Bewegung ge-
ratenen Weltmarktpreise deuten schon darauf hin.
Sicher .aber wiirde dann die Exportfreudigkeit der
USA. nach Lateinamerika noch mehr gedampift. Thre
Lieferfristen wiirden sich verldngern, und die schon
seit Monaten feststellbare preisgiinstigere Gestaltung
der Einfuhr aus Europa wiirde zu einer weiteren Ver-
lagerung lateinamerikanischer Auftrdge nach dieser -
Seite des Atlantik anreizen. Zweifellos ist daher der
jetzige Augenblick fiir Deutschland geeignet, um
seine Exportanstrengungen, insbesondere nach Siid-
amerika, zu verstdrken.

i
-

Die KI‘ISC des ]ugoslaw1schen Funf]ahresplans

~

as Gesetz iiber den ersten Fiinfjahresplan ist in
der ersten Hélfte 1947 in Kraft getreten, und als
Termin fiir die Beendigung der Planvorhaben ist
der 31. Dezember 1951 angesetzt. Die Grundaufgabe
des Planes wurde folgendermaBen definiert: ,Das
Hauptgewicht im Aufbau unseres Planes liegt auf
der - Schwerindustrie,  und zwar besonders auf
Schwarzmetallurgie und Maschinenindustrie!). Mit der
Aufstellung des Fiinfjahresplanes hat die jugoslawi-
sche Regierung beschlossen, die bisherige Struktur der
jugoslawischen Wirtschaft zu liquidieren und aus
diesem Land, das fiir seine natiirlichen Reichtiimer
bekannt, industriell aber zuriickgeblieben war, einen
fortschrittlichen Industriestaat zu machen. Als die
Belgrader Regierung den Fiinfjahresplan ausarbeitete,
verfiigte sie innenpolitisch iber unbeschrdnkte Macht,
wihrend sie sich auBenpolitisch im Verband der von
der Sowjetunion abhéngigen Staaten befand. Dieses
zweite Moment spielte bei der Schaffung des neuen
Wirtschaftsbildes des Landes eine sehr wichtige Rolle,
und beide Faktoren zusammen hielt man fiir aus-
reichend, um die jugoslawische Wirtschaft revolutio-
nieren zu konnen. So beschloB man, riicksichtslos den
gefaBten Plan zu verwirklichen und alle Hindernisse,
-notfalls auch durch drastische MaBnahmen, zu iiber-
~winden. Das brachte der Prdsident der Plankommis-
sion, Boris Kidri¢, in der Budgetdebatte von 1948 klar
zum Ausdruck: ,In Wirklichkeit wére es reine Dema-
gogie, wenn wir heute vor allen anderen Dingen die

1} ,Borba*, Hauptorgan-der KPJ vom 22. 12. 47.
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Verbrauchsgiiterindustrie forcieren und die Grund-
zweige unserer Schwerindustrie, Bergbau und Elek-
trifizierung, - vernachlédssigen wiirden" 2).

Die jugoslawische Regierung hat die bisherigen amt-
lichen Unterlagen iiber die Durchfilhrung des Fiinf-
jahresplanes in den einzelnen Planjahren verdffent-
licht. Wie die iibrigen kommunistischen Regierungen
legt auch die Belgrader Regierung das Wirtschaftsbild
durch zahllose Prozentzahlen dar. Eine derartige Ver-
offentlichung kann jedoch nur schwerlich dazu dienen,

- ein objektives Bild der Lage zu vemmitteln, um so

mehr, als sich gezeigt hat, daB den verdffentlichten
Prozentzahlen nicht immer voller Glauben geschenkt
werden kann. Ein besseres Bild, das wenigstens an-
ndhernd dem tatsédchlichen Stande entspricht, 148t
sich gewinnen, wenn man regelmdBig und aufmerk-
sam die jugoslawische Presse verfolgt. Danach wiirde
das Bild des Fiinfjahresplanes so aussehen:

Vor allem muB man die Periode der Durchfiihrung
des jugoslawischen Fiinfjahresplans in drei Zeit-
abschnitte zerlegen: Die erste Periode dauert vom
Beginn des Planes bis zum Zusammensto8 der KPJ
mit der Kominform. Dieser Zusammenstol wirkte sich
auf die jugoslawische Wirtschaft nicht erst seit dem
28. Juni 1948 aus — als die Resolution der Kominform
verdffentlicht wurde —, sondern seit der Amts-
enthebung des Finanzministers Sreten Zujovi¢ und des
Industrieministers Andrija Hebrang (beide fiihrende
Ménner der Kominform). Die Enthebung wurde am

b .Borba"‘, vom 24. 4. 48.
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